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RESUMEN

El PerG enfrenta un creciente desequilibrio en su balanza comercia en los afios
noventa, a pesar de una expansiéon del valor de sus exportaciones. En buena medida estos
déficits se presentan con nuestros socios comerciales de la Comunidad Andina y e

Mercosur.

Este documento hace un andlisis desagregado del comercio peruano con la
Comunidad Andinay Mercosur tratando de identificar algunas peculiaridades, ya que se ha

tenido en varios afios saldos positivos en el comercio con otros bloques extrarregionales.

También se procede a presentar los sectores con comercio intraindustrial
significativo, toda vez que las exportaciones de mayor vaor agregado se dirigen hacia
América Latina. Finalmente, se han estimado indices que reflgan ventgjas comparadas de
comercio que contribuyen a precisar las caracteristicas del intercambio, asi como algunas
limitaciones. Se contrasta el patron de especializacion existente con € mundo, del que existe

con losintegrantes de la Comunidad Andinay Mercosur.

Se compara, en suma, los patrones de comercio con los socios regionales y
extrarregionales, en un contexto de apertura. ES una aproximacion empirica que busca
identificar dificultades que deben ser afrontadas con decision para mejorar nuestra insercion

en la economia mundial.



ABSTRACT

Peru faces an increasing desequilibrium in its trade balance on the nineties, in spite of
an expansion on its exports” value. In part these deficits are presented with our commercial

partners of the Andean Community and Mercosur.

This paper presents a disaggregated anaysis of the Peruvian trade with the Andean
Community and Mercosur, trying to identify some peculiarities since in severa years we had

positive balances in the trade with other extra-regional blocks.

Also, we present the sectors with a significant intraindustry trade, as often as the
exports with more value added go toward Latin America. Finally, we have estimated indexes
reflecting the comparative advantages of the trade which contribute to contrast the
gpecidization pattern with the world and the one with the Andean Community and
Mercosur.

In short, we compare the trade patterns with the regional and extra-regional partners
in an open economic context. Thisis an empirical approach which triesto identify difficulties

that must be resolved to improve our insertion into the world economy.
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INTRODUCCION?

Comercio, blogues regionales y crecimiento

Existen distintos trabajos que ha hecho balances del comportamiento de los procesos
de integracién regionales, en particular entre los paises andinos. Estos estudios ha incluido

analisis pais por pais, por sectores, y diversos aspectos institucionales.

Son trabajos de especia relevancia los realizados por € Ingtituto para la Integracion
de América Latina (INTAL), que elaboraba informes anuales sobre dichos procesos hasta
comienzos de la presente década. La propia Junta del Acuerdo de Cartagena también ha
desarrollado  exhaustivos andliss desde diversas disciplinas, y los aspectos

multidimensionales que incorpora el proceso de integracion andino.

Diversos autores reflexionan sobre la relacion entre crecimiento, comercio e
integracion en América Latina, considerando la peculiaridad de cada uno de los blogques
histéricos de la regién asi como procesos nuevos (NAFTA, MERCOSUR), vy las
perspectivas de la consolidacidn de un area de libre comercio hemisférica desde Alaska hasta

Tierradel Fuego®.

Este trabajo presenta resultados del proyecto de investigacion: “ Ajuste Estructural y Balanza de
Pagos en € Pert de los 90's. Escenarios Posibles’ que forma parte del programa de actividades
del Consorcio de Investigacién Econémica (CIUP, DESCO, GRADE, |IEP y PUCP) financiado
por una donacién del Centro Internaciona de Investigacion para e Desarrollo (CIID) y la
Agencia Canadiense para el Desarrollo Internacional (ACDI).

El autor agradece la dedicada y eficiente tarea de asistencia de investigacion de Lucy Baca.

Una version resumida de este trabajo se presentd en e 37th European Congress de la European
Regional Science Association, en Roma, 26 - 29 de agosto de 1997.

2 Karlssony Malaki (Op. Cit.)



Las relaciones con € crecimiento se han establecido principalmente a través de la
relacién con los flujos de comercio intrarregional, paralo cual la Junta ha elaborado material
estadistico diverso®, y un modelo econométrico con e que redizé diversas simulaciones,

mostrando & aporte del proceso de integracion al crecimiento de los paises andinos.

Para e caso peruano existe un exceente trabajo de César Ferrari que utiliza una
metodologia similar®. Luego de una revision de los flujos de comercio exterior y de la
competitividad peruana con & Grupo Andino, hace estimaciones con un modelo de
simulacion utilizando diferentes escenarios macroecondmicos, evaluando su impacto sobre €l

crecimiento.

El autor concluye que €l proceso de integracion andino contribuye al crecimiento de
la economia peruana, y que se debe modificar la estrategia econdmica implementada por €
pais en los noventa para que recuperemos nuestra competitividad, no sdlo con € Grupo

Andino, sino con € resto del mundo.

En concreto, se recomendaba la suscripcién del aranced externo comun que en las
estimaciones sefidaba resultados superiores a virtual arancel plano que ha tenido la

economia peruana hasta abril de este afio.

La CEPAL es otra ingtitucion que ha elaborado estudios sobre esta &rea que
congtituye histéricamente una de sus prioridades. No es necesario hacer referencia a largo
listado de publicaciones gue tienen en este tema pero, merece mencién especial un trabao
sobre regionalismo abierto, donde asocian € proceso de integracion a un proceso de

crecimiento con equidad®.

Alli se destacan los roles positivos de la proximidad geogréfica 'y del proceso de

apertura mostrando la complementariedad® entre exportaciones intrarregionales y

8 Véase por gemplo: JUNAC (1993), (1995 a), (1995 b).
* Ferrari (1993)

> CEPAL (1994).

®  Buitelaar, R. (1993),



extrarregionales. Asmismo la importancia del mercado regional para los sectores
industriales, gue tiene un caracter més diversificado y se caracterizan por un empleo mas

intensivo de tecnologia, con presencia importante de inversion extranjera.

Se postula que los factores sistémicos que determinan la productividad, serén
fortalecidos en un contexto en € que la integracion aumente los flujos de informacion y
comercio, y posibilite € aprovechamiento de economias de especiaizacion y de escala por

parte de los sectores productivos de la region.

La contribucion de los acuerdos de integracion a la competitividad de las economias
de la region debera reflgarse, por una parte, en un incremento de la inversién y de las
exportaciones y, por otra, en una incorporacion de progreso técnico sobre la base de los
procesos regionales o subregionales de articulacion productivay de interaccion entre agentes
publicos y privados. En particular, se trata de favorecer el desarrollo de los sectores cuya
produccion opere en condiciones de rendimientos crecientes, enfrente demandas con elevada
elagticidad-ingreso en & mercado internaciona y pueda aprovechar avances endogenos de
progreso técnico. La combinacion de estos elementos permitira a la region generar mayor

valor agregado en su produccion y apropiarlo por la via de las exportaciones’.

La identificaciéon y evaluacion de los impactos de la integracion en la eficiencia, la
inversion, la incorporacion de progreso técnico y la articulacion productiva a nivel regional
son necesarias para disefiar politicas que permitan aprovechar plenamente las potencialidades

de laintegracion.

En ese trabgjo Peres estima los efectos dinamicos de la integracion y pardmetros
determinantes de su magnitud, comparando |a experiencia europea con |a latinoamericana®.
Nuestro trabgjo se ubica en esta Ultima linea de aproximacion andlitica y tratamos de
construir indicadores de comercio intraindustrial y de ventagjas comparadas reveladas, para
identificar, para € caso peruano, €l rasgo distintivo del proceso de integracién y sus efectos

sobre @ crecimiento.

" Peres, W. (1993).
8 Peres, W. (1993)



Estructura del trabajo

El PerG enfrenta un creciente desequilibrio en su balanza comercia en los afios
noventa, a pesar de una expansiéon del valor de sus exportaciones. En buena medida estos
déficits se presentan con nuestros socios comerciales de la Comunidad Andina y e

Mercosur.

Los procesos de integracion regionales han tenido un auge sin precedentes en los
ultimos afios con cifras récord de comercio intrarregional. El nuevo contexto de flujos de
capital, desinflacion, remonetizacion, recuperacion del nivel de actividad, son factores que

han contribuido a este fendmeno.

El Perd no ha sido la excepcion. Pero, los mayores valores de comercio
intrarregional se han producido por una apertura importadora antes que por una expansion
liderada por |as exportaciones, como planteaban |os implementadores de la liberalizacion. El
proceso de apertura extrema gque se aplicaen el Per(, y la propuesta de arancel plano que se
enarbold, produjo un virtual retiro del Pacto Andino en 1992. Luego de marchas y
contramarchas se produjo un retiro en abril de 1997 que se rectificd en junio del presente

ano, al parecer, de manera definitiva.

Este trabgjo se ha desarrollado en el contexto del debate sefidado y hace un andisis
desagregado del comercio peruano con la Comunidad Andina y Mercosur tratando de
identificar algunas peculiaridades, ya que se ha tenido en varios afios saldos positivos en €
comercio con otros blogques extrarregionales. Asi, se identifican los principales sectores y
productos que explican los déficits con cada uno de los bloques y con cada uno de los paises

miembros.

Desde nuestro punto de vista € asunto de fondo es definir s existe un rasgo
cualitativo diferenciado en nuestro comercio con los paises andinos, respecto a resto del

mundo. Es decir, S un proceso de integracion subregional contribuye o no a la generacion



de efectos dindmicos que propicien exportaciones de mayor valor agregado mejorando

nuestrainsercion en la economiainternacional.

Los datos agregados del déficit sugeririan que no es beneficioso para € Pert €
intercambio con los socios latinoamericanos. Sin embargo, € andlisis desagregado muestra
un componente estructural de deficiencia energética y agricola - alimentaria, que estd a la

base de estos desequilibrios (capitulos ).

Asimismo, los indices estimados en € trabgo sugieren la gran importancia del
acuerdo de integracion andino en € comercio de manufacturas, que permite un patron de

especializacion de comercio distinto al que se tiene con € mundo en su conjunto.

En los capitulos Il y Il se plantean los elementos conceptuales y de evidencia
empirica que fundamentan tales hipotesis respecto al comercio intraindustrial y a patron de
especidizacion de comercio, respectivamente. Se contrasta el patron de especializacion
existente con e mundo, del que existe con los integrantes de la Comunidad Andina y
Mercosur. Se compara, en suma, los patrones de comercio con los socios regionales y
extrarregionales, en un contexto de apertura. ES una aproximacion empirica que busca
identificar dificultades que deben ser afrontadas con decision para mejorar nuestra insercion

en la economia mundial.

BALANZA COMERCIAL PERUANA

En primer lugar conviene evaluar e comportamiento de las exportaciones e
importaciones peruanas, diferenciando por bloques econdmicos de destino. Para tal fin
hemos considerado ALADI (diferenciando Comunidad Andina y Mercosur), Estados

Unidos, Union Europeay Asia

En cuanto a las exportaciones (Cuadro 1), se observa que disminuyen su vaor alo
largo de la década de los ochenta, para incrementarse sustanciamente en la década del
noventa (se duplican). Por supuesto, a estar en valores corrientes, en muchos casos reflga

centralmente variacion en |os precios internacional es.



En & mismo periodo, se han producido modificaciones en la importancia relativa de
los mercados de destino. A comienzos de la década del ochenta, e mercado estadounidense
era e principal, siguiendo en orden de importancia Unién Europea, Asiay ALADI.

Con e paso de los afios la importancia del mercado norteamericano ha disminuido
sensiblemente (es la mitad de |o que representaba en la primera mitad de la década anterior).
La Unién Europea se ha constituido en e mercado principal y también se incremento la

importancia de los mercados regionales, y de Asia, ligeramente.

Nos interesa poner de relevancia que las exportaciones hacia ALADI son similares
hoy (inclusive fue superior en algunos afos) a las que se dirigen a los Estados Unidos.
Ademas que las exportaciones a la Comunidad Andina practicamente duplican € valor
destinado a los paises del Mercosur. Es decir, que aun en términos cuantitativos el mercado
andino en la actuaidad, es un mercado més importante que € conformado por |os paises del

Cono sur.

En genera, existe un peso equilibrado en el comercio con los distintos bloques, a
diferencia de unas décadas atrés donde la hegemonia del mercado estadounidense era
abrumadora. En esa diversificacion, e mercado latinoamericano tiene una importancia no
desdefiable. (Para unavision regiona véase ALADI (1996)).

En cuanto a las importaciones (Cuadro 2), estas triplican su valor en e periodo de
andlisis considerado, hasta llegar en 1996 a niveles cercanos a los 8,000 millones de dolares.
Al igua que en @ caso de las exportaciones, se producen cambios importantes en |os paises

y bloques de origen.

Nuevamente se aprecia una sensible disminucion de la importancia de Estados
Unidos, que en los afios noventa explican en promedio € 20% de nuestras importaciones
(ese ratio bordeaba € 40% en la primera mitad de los ochenta). Union Europea y Asia
mantienen una participacion relativamente estable (18% promedio y 15% promedio
respectivamente). La diferencia es que mientras la mayor presencia europea se produce en la

segunda mitad de los ochenta, en ese periodo la presencia asi tica tiene sus minimos valores.



CUADRO 1
EXPORTACIONES TOTALESFOB, SEGUN ZONASECONOMICASY PAISES
(Millones de ddlares)

Zona econémica
y pais 1980 | 1981 | 1982 | 1983 | 1984 | 1985 | 1986 | 1987 | 1988 | 1989 | 1990 | 1991 | 1992 | 1993 | 1994 | 1995 | 1996

ALADI 17.3%| 16.4%| 13.1%]| 10.0%| 12.1%| 13.2%| 13.8%| 14.8%| 11.5%| 14.8%| 12.9%| 16.6%| 15.9%| 17.4%| 17.8%| 16.4%| 15.8%
Grupo Andino 84%| 8.8%| 8.4%| 4.5%| 6.8%( 8.2% 6.2%| 6.4%| 6.3% 5.8%| 6.2%] 8.6%| 6.2%[ 8.1%| 7.3%| 7.5%| 7.2%
MERCOSUR 49%| 24%| 3.1%| 3.3%| 2.9%| 3.0%| 4.9%| 54%| 3.2%| 4.7%| 3.7%| 4.2%| 4.5%)| 4.5%| 4.8%| 4.3%( 4.9%
Estados Unidos 33.5%| 31.9%| 36.8%| 37.0%| 38.5%| 31.1%| 27.1%| 25.9%| 24.4%| 27.2%| 23.5%| 24.0%| 20.2%| 20.9%| 16.6%| 17.2%| 19.9%
Unién Europea 22.2%| 18.1%| 19.8%| 22.1%| 19.2%| 23.0%| 25.2%| 25.9%| 33.0%| 25.3%| 30.5%| 26.8%| 29.8%| 29.7%| 31.7%| 30.5%)| 26.7%
Asia 13.6%| 23.3%| 21.8%| 20.9%| 15.6%)| 15.6%| 20.1%| 19.9%| 22.3%| 19.7%| 20.7%| 23.1%| 25.5%)| 23.8%)| 25.0%)| 24.6%| 23.4%

TOTAL 3,648.5|2,751.2(2,840.2|2,501.6 | 2,731.1| 3,040.5| 2,333.7| 2,444.1|2,371.8| 2,620.8 | 3,218.9| 2,502.7 | 2,571.6| 3,341.0| 4,388.8| 5,449.2 | 5,825.1
Fuente: SUNAD

CUADRO 2
IMPORTACIONES TOTALESCIF, SEGUN ZONASECONOMICASY PAISES
Millones de ddlar es)
Zona econémica
y pais 1980 | 1981 | 1982 | 1983 | 1984 | 1985 | 1986 | 1987 | 1988 | 1989 | 1990 | 1991 | 1992 | 1993 | 1994 | 1995 | 1996

ALADI 14.5% | 15.8% | 17.7%| 15.9%| 21.2%| 25.7%| 25.7%| 24.5% | 31.9%| 30.7%| 35.4%| 36.4%| 33.8%| 33.9%| 31.8%| 33.4%| 34.4%
Grupo Andino 3.9%| 3.6%| 3.3%| 3.1%| 3.9%|( 51%| 6.8%| 7.4%| 11.3%| 11.6%)| 13.3%| 16.8%| 15.4%| 13.1%| 11.8%| 15.7%| 18.4%
MERCOSUR 8.0%| 9.6%| 12.0%| 9.9%| 13.9%| 16.9%| 14.6%| 12.3%| 15.6%)| 14.1%| 15.0%| 13.4%| 12.7%| 14.1%| 13.0%| 10.8%| 8.8%
Estados Unidos 39.6%| 39.4%| 37.6%| 37.6%| 35.5%| 28.9%| 27.3%| 23.2%| 26.7%| 31.3%| 28.5%| 25.6%| 27.8%| 27.6%| 26.8%)| 25.2%)| 26.1%
Unién Europea 19.2%| 18.5%| 15.8%| 18.9%| 16.0%| 23.2%| 21.8%)| 27.3%| 22.6%| 18.6%| 17.3%| 16.7%| 14.3%| 13.1%| 14.6%)| 17.9%)| 17.8%
Asia 12.8%| 12.2%| 14.2%| 11.8%| 10.3%| 12.0%| 12.5%| 12.0%| 7.1%| 7.9%| 7.6%| 11.5%| 14.1%| 16.3%| 17.9%| 16.5%)| 14.6%

TOTAL 2,544.6|3,494.5(2,914.7(1,987.5| 1,761.1|1,529.6| 2,143.0| 2,900.1 | 2,399.6| 1,895.8 | 2,401.0| 2,603.1 | 3,507.7| 3,603.6| 5,436.0| 7,586.4 | 7,764.0
Fuente: SUNAD
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El cambio més significativo es  aumento de la participacion latinoamericana. Se
convierte en nuestro principal proveedor en la actualidad (34% del total de importaciones en
1996), generédndose importantes modificaciones en la estructura de los blogques existentes al
interior de ALADI.

Hasta 1987 se importaba mucho mas desde Mercosur (el triple) que desde la
Comunidad Andina. Las proporciones son similares en € periodo 1988 - 1994, y recién en

los 2 Ultimos afios de andlisis se importa rel ativamente mas desde |os paises andinos.

En suma, en un contexto de importaciones crecientes, América Latina se convierte en
el principa proveedor del Peru. Y, las importaciones desde |os paises andinos se vuelven los

mas importantes al interior de laregion.

De otro lado, la balanza comercia peruana con e mundo es crecientemente negativa
desde 1991 y bordea los 2,000 millones de ddlares en 1996. Con los paises de ALADI €
saldo negativo de 500 millones en 1990 se triplica hacia € afio 1996. Asi, € desequilibrio

comercia peruano se explica fundamentalmente por e déficit con ALADI (Gréfico 1).

Los déficits con la Comunidad Andinay Mercosur son similares en |os primeros afios
de la década, inclusive es superior € que se tiene con Mercosur en 1993 y 1994. Esta
situacion se revierte en los Ultimos 2 afos. No se puede afirmar por lo tanto, que la
Comunidad Andina explique sistematicamente nuestros saldos comerciales negativos. Esto

se aprecia con nitidez en e Gréfico 2.

En general tenemos saldos negativos con todos nuestros socios regionales (la
excepcion es Bolivia en un par de afios). En la Comunidad Andina el desequilibrio central se
da con Colombia especialmente e de los Ultimos afios. Con Venezuela crece € déficit, y es
el més importante después del que existe con Colombia en 1995 y 1996. La brecha con
Ecuador disminuye particularmente en € periodo del enfrentamiento armado que tuvieron

ambos paises.

11
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GRAFICO 1

PERU: BALANZA COMERCIAL CON ALADI Y CON EL MUNDO 1990 - 1996
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Con Mercosur € déficit principal es con Argentina durante todo € periodo. En
segundo lugar Brasil, con saldos negativos que en algunos anos representaban la mitad de
los existentes con Argentina. Con los otros 2 socios del cono sur los déficits son pequefios
(Cuadro 3).

1.1. LASBALANZASCOMERCIALESDESAGREGADAS

En esta seccion presentaremos los saldos comercial es desagregados con |os paises de
la Comunidad Andinay del Mercosur, asi como los principales productos transados del Per(
con cada uno de sus socios.

A. Perd y la Comunidad Andina

A.1l. El rol delos combustibles

El hecho central es que & desequilibrio con los paises andinos se explica
fundamentalmente por la importacién de combustibles, particularmente en los Ultimos afios

donde se tienen los méximos val ores negativos.

Asi, por giemplo, en 1990 € déficit era de 120 millones de ddlares pero, excluyendo
combustibles, habria un superavit de 16 millones de délares. En 1996 € déficit con los paises
andinos fue de algo més de 1,000 millones de ddlares, de los cuales dos terceras partes se
explican por los combustibles (que constituyen aln una mayor proporcion en los primeros

anos de la presente década).

El rol decisivo de los combustibles en los saldos negativo con |os paises andinos se
puede apreciar claramente en € Gréfico 3. Esto reflgja un problema estructural del pais: su

insuficiente produccidn energética.

De paises exportadores de petroleo nos hemos convertido en importadores netos, 10
gue muestra la ineficienciay la no previsién en este campo, de las Ultimas administraciones.
Lo més grave es que se poseen recursos naturales diversos (el gas por gemplo) que no han

sido explotados todavia.
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A.2. Principaes productos deficitarios

Ademas de petréleo y combustibles, se pueden identificar otras partidas que explican
los mayores desequilibrios con los socios andinos. Asi tenemos:. fabricacion de plésticos en
forma primaria; asi como productos, elaboracion de grasas y aceites; fabricacion de abonosy

compuestos de nitrogeno; productos farmacéuticos; de madera, papel y cartén; de vidrio.

En vaor, los mayores desequilibrios son con Colombia y Venezuela no solo en
combustibles (Ecuador antes del conflicto), sino también en e comercio de bienes

industriales.

CUADRO 3
BALANZA COMERCIAL DEL PERU CON GRUPO ANDINO Y MERCOSUR
(Millones de ddlares)

Zona econémica
y pais 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
ALADI -433.0 -531.4 -774.5 -638.9 -944.6| -1,637.8[ -1,750.9
Grupo Andino -120.4 -222.4 -383.5 -201.4 -320.4 -779.8| -1,011.2
Bolivia -19.7 -3.0 -28.4 20.6 1.8 -41.2 -22.8
Colombia 3.4 -98.2 -234.9 -119.6 -115.0 -493.5 -553.4
Ecuador -112.0 -92.4 -94.4 -75.6 -99.3 -23.7 26.1
Venezuela 7.9 -28.8 -25.8 -26.8 -68.5 -221.4 -461.1
MERCOSUR -239.7 -244.5 -330.7 -357.1 -498.0 -580.5 -402.0
Argentina -188.2 -146.2 -191.2 -212.6 -260.3 -316.3 -240.1
Brasil -48.0 -81.6 -101.3 -100.3 -187.0 -228.7 -111.0
Paraguay -0.3 9.1 -26.6 -13.4 -25.6 -14.6 -16.7
Uruguay -3.2 -7.6 -11.6 -30.8 -24.8 -20.9 -34.2

FUENTE: CUANTO S.A. Pert en NUmeros 1992, 1993, 1994, 1996.
SUNAD. Anuario 1994
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GRAFICO 3
PERU: BALANZA COMERCIAL CON LA COMUNIDAD ANDINA 1990 - 1996
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‘ B Con Combustible Osin Combustible ‘

Con Ecuador y principalmente Bolivia los valores son sustancialmente menores, pero
con una diferencia. con Bolivia las partidas deficitarias son en grasas y aceites, cultivo de
cereales, elaboracion de azlicar, 0 sea, partidas que no son las de mayor valor agregado en €l
comercio intrarregional. Con Ecuador se tiene déficit en productos de confiteria, productos
de pléstico, hojas de madera. El resto de partidas, las de mayor valor agregado, son con

Colombiay Venezuela (Cuadro 4).

B. Peray Mercosur

En las relaciones con los paises del Mercosur, un componente importante del déficit
se explica por laimportacién de aimentos. Asi, en 1990 d déficit de 240 millones de dolares

se reduce a 45 millones de délares, y en 1996 de 402 millones de délares a 208 millones.

El gréfico 4 nosilustra sobre la evolucion de tal fenémeno.
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Nuevamente aqui existe un problema estructural: 1a dependencia aimentaria. La falta
de politicas agricolas adecuadas en las Ultimas administraciones explican la persistencia de
los desequilibrios. No es un problema generado por nuestros socios del Mercosur, a igua

gue nuestro déficit energético no ha sido creado por |os socios andinos.

B.1. Principaes partidas deficitarias

Descontando los cultivos de cereales y otros cultivos, elaboracion de aceitesy grasas
de origen vegetal y animal, y produccidon y conservacion de carne, € resto se refiere

principal mente a productos industriales y/o manufacturados (Cuadro 5).

Desequilibrios en productos quimicos y plésticos se producen sisteméticamente en €
comercio con los diversos socios, y tienen mayor valor con Brasil y Argentina

respectivamente.

S bien con Brasil los déficits incluyen un mayor abanico de partidas industriales
(vehiculos automotores, aparatos de uso doméstico, fabricacion de pasta de madera, papel y
carton), existe un saldo negativo con las industrias basicas del hierro y acero (que también

existe con Argentina).

CUADRO 4
PERU: PRINCIPALES SECTORESEN DEFICIT CON LA COMUNIDAD ANDINA
(Millones de ddlares)

Cliu 1990 | 1991 | 1992 | 1993 | 1994 | 1995 | 1996
Extraccion de petréleo crudo y gas natura -115.8| -167.8| -55.8(-106.8 -116.8| -290.6| -418.6
Fabricacion de productos de la refinacion de petréleo -27.5| -55.8| -37.7| -47.2| -37.6|-206.5|-271.5

Fabricacion de plésticos en formas primarias y cauchos -27.9| -29.7| -26.4| -45.2| -61.7| -76.0] -79.9
sintéticos
Elaboracion de grasasy aceites de origen vegetal y animal | -12.6| -1.3| -5.7| -22.1| -35.8| -50.0| -57.4

Fabricacién de abonos y compuestos de nitrégeno -75 00| -4.9 -233| -23.1| -454| -57.3
Elaboracion de azlcar -12.6| -34.9| -17.9| -43.2| -46.5 -39.4| -49.5
Industrias basicas de hierro y acero -34| -6.3| -9.8[ -10.8] -22.0| -41.7| -47.4
Extraccion y aglomeracién de carbdn de piedra 0.0 -11.0|-122.7| -13.4/ 0.0 -15.6| -18.8
Fabricacion de pasta de madera, papel y cartén 0.0 -0.2| 0.0 -187 -12.1| -17.4| -184
Fabricacion de Cemento, ca y yeso 00f 0.0, 0.0 -03 -33 -128| -18.0
Fabricacién de otros productos quimicos n.c.p. -6.6| -78 -6.2| -7.1| -9.4| -154| -17.8
Elaboracién de cacao y chocolate y productos de confiterial 0.0 -0.7| 0.0 -4.0| -13.4| -18.2| -17.4
Cultivos de cereales y otros cultivos n.c.p. -4.1 0.0[ 0.0 -81] -12.8] -29.3| -16.7
Fabricacién de productos de plastico -0.6| -26| -4.7| -49 -117| -17.9| -16.6
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Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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GRAFICO 4
PERU: BALANZA COMERCIAL CON MERCOSUR 1990 - 1996
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CUADRO 5

PERU: PRINCIPALES SECTORESEN DEFICIT CON MERCOSUR
(millones de ddlares)

Cliu 1990 | 1991 | 1992 | 1993 | 1994 | 1995 | 1996
0111 |Cultivo de ceredlesy otros cultivos n.c.p. -85.2| -93.8| -60.6| -155.4( -153.3| -163.0| -108.8
1514 |Elaboracion de aceites y grasas de origen vegetal y animal -36.1| -469| -54.3| -45.1 -66.1 -44.4| -53.0
2924 |Fabricacion de maguinaria para la explotacion de minas -39 -44| -12| -97| -17| -415 -39.0
2710 |Industrias bésicas del hierroy e acero -5.0| -104| -164| -35.7| -29.0| -579| -37.8
1531 |Elaboracion de productos de molineria -34.3| -185| -14.9| -284( -121| -157| -354
2101 |Fabricacion de pastas de madera, papel y cartén -563] -51| -56| -229| -4.0| -293| -294
3410 |Fabricacion de vehicul os automotores -5.2| -77| -37.7| -142| -09| -348| -221
2429 |Fabricacion de otros productos quimicos n.c.p. -40| -54| -86| -11.3| -295( -184| -20.6
1511 |Produccion, procesamiento y conservacion de carne -94| -17.3| -14.7| -156| -169 -18.0] -19.2
2413 |Fabricacién de plasticos en formas primarias y caucho -91] -82| -94| -127| -74( -206| -169
sintético
2912 |Elaboracién de azcar -39 -59 -61] -69 -04| -141] -10.0
3430 |Fabricacion de piezas, partes y accesorios para vehiculos -53| -68 -7.1| -106| -33| -188| -94
2930 |Fabricacion de productos de larefinacion del petréleo -1.0 00f -36/ -42| -65 -131| -88
2919 |Fabricacion de otros tipos de maquinaria de uso general -81 -34| -64| -87 -325 -157| -85

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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Con Uruguay y Paraguay € intercambio es mucho menos importante
cuantitativamente y existen los saldos negativos en procesamiento de carne, pescado,
molineria, cuero, fibras textiles. También se presentan deficitarias algunas partidas
industriales, pero no existe una situacion de asimetria y desventga estructural, como se

explicitara en las siguientes secciones.

. EL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL EN LOSNOVENTA

En esta seccion se cuantifican los flujos de comercio intraindustrial que € Pert tiene
con la Comunidad Andina'y Mercosur en los afios noventa. Se utilizan calculos que se han

presentado en reciente publicacion’.

Previo a la discusién de estos resultados se hace una breve presentacion de
reflexiones conceptuales de la importancia del comercio intraindustrial y su relacién con los

procesos de integracion. (Nos basamos en Fairlie (19944).

Aspectos Conceptuales

Los primeros desarrollos sobre los beneficios y costos de la integracion econdmica,
corresponden a la teoria de la Union aduanera, desarrollada por Viner. Para ello planted las
nociones de creacion y desviacion de comercio. EI modelo se desarrolla suponiendo costos
constantes, ausencia de variacion de términos de intercambio, en general, una economia de

competencia perfecta.

Se consideraba la creacion de comercio como beneficiosa, en la medida que
implicaba una disminucion de la produccion interna ineficiente de los bienes protegidos,
gracias ala produccion de menor costo del pais socio. En cambio, la desviacion de comercio
se evaluaba como un costo de la integracion, ya que surge de la sustituciéon del producto

menos costoso del resto del mundo, por la produccién ineficiente del pais asociado™.

®  Fairlie (1997a).
1 Viner (1950).
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Més adelante, sin embargo, Meade™ lega a demostrar que Si se consideraba el efecto

consumo, la desviacion del comercio podia ser positiva

Este enfoque era perfectamente compatible con los planteamientos de Heckscher -
Ohlin y desarrollos posteriores, segin los cuales cada pais debia especidizarse en la
produccién de bienes que utilizaran intensivamente e factor cuya dotacion fuera abundante.
La produccion segun las ventgjas comparativas 'y € libre comercio, llevaria a un 6ptimo no

solo d pais, sino también, a mundo en su conjunto.

En ese sentido, las uniones aduaneras que planteaban libre comercio entre los paises
socios, pero un arancel externo con € resto del mundo, constituian un avance hacia la
integracion mundial sin barreras, pero no era una situacion Optima. Esto es tratado con
amplitud en la Teoria del Second Best planteada por Lipsey y Lancaster. De estos
enfoques se deriva la clasificacion de modalidades de integracién més utilizada, aun en la

actualidad. El criterio paratal clasificacion es eminentemente comercial.

En efecto, se considera la zona de libre comercio como la primera fase del proceso, y
se produce cuando se eliminan las restricciones arancel arias entre 1os paises socios. La unién
aduanera, ademas del mecanismo anterior incluye la adopcion de un arancel externo comun
al resto del mundo. La siguiente fase es la constitucion de un mercado comun, donde se
afade a los instrumentos anteriores €l libre movimiento de los factores de produccion entre
los paises socios. Finamente, la integracion culmina cuando se establece la unidén
econOmica, donde también se adoptan de manera comin las politicas monetarias, fiscaes y

socio - econdmicas®,

De acuerdo a los supuestos tedricos considerados, se preveia una especidizacion
intersectorial entre los paises socios. Los productos y las industrias debian producirse en los

paises socios més eficientes. Segun la teoria de comercio internacional en boga en ese

1 Meade (1965)
2 Lipsey, R.y K. Lancaster (1956).
13 Balassa, B. (1961).

20



momento, la especializacion a nivel mundial segun las ventgjas comparativas de cada pais,
[levaba a la situacion Optima.

En ese enfoque existe un sesgo marcadamente comercia y estatico, donde se omiten
los efectos dinamicos de la integracion generados a través del tiempo, gracias principalmente
al aprovechamiento de las economias de escala, la diferenciacion del producto y €

potenciamiento de la produccion y exportacién industrial.

La existencia de economias de escala introduce la posibilidad de produccion con
costos decrecientes, lo cual pone en cuestion los costos atribuidos a la desviaciéon del
comercio, y fundamentalmente, permite un potenciamiento de los factores positivos que se
atribuian a una caracteristica estatica como es la creacién de comercio. Uno de los primeros

en introducir esta andlisis fue Corden™.

En América Latina también se reflexiond criticamente, tratando de encontrar un
marco conceptua adecuado, considerando no sélo la modificacidn de supuestos irredlistas,
sino la existencia de graves problemas estructurales que agquejaban a la regién, y que
condicionaban los esfuerzos de integracion. En particular debemos mencionar a Ffrench
Davis™, quien demuestra que esos efectos dinamicos permitirian que una union aduanera

fuera compatible con & incremento de exportaciones a resto del mundo.

Un trabgjo clasico que reflexiond sobre la funciondidad de los procesos de
industrializacion y de integracion en los paises en desarrollo, fue el de Cooper y Massall™®.
L os autores consideraban que por factores estratégicos u otros, la sociedad esta dispuesta a
soportar un determinado nivel de produccién industrial “ineficiente”, y demostraban que la
unién aduanera reducia los costos de esa proteccion. Uno de los mecanismos centrales que
propiciaban era e intercambio industrial, la asignacion eficiente de los recursos industriales a
nivel regiona. Vale la pena recordar que ese fue justamente €l objetivo del Grupo Andino,

cuando se constituyd en 1969.

¥ Corden, W. M. (1972)
' VéaseF. Davis (1978). También se puede citar: CIEPLAN (1977).
* " Cooper, C.y Massll, B. (1965).
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Las limitaciones del enfoque estético de integracion basado en los postulados de libre
comercio, se pusieron en evidencia cuando se impulsd € proceso de integracion europeo.
Efectivamente, existia e gran temor de una virtual desaparicion de sectores e industrias en
gran parte de los paises, ya que solo deberian quedar en € pais relativamente mas €ficiente.
Esto no ocurrio, afortunadamente para los menos “eficientes’. En efecto, no se produjo una
especidizacion interindustrial, sino intraindustrial. Ademas este comportamiento no fue
patrimonio exclusivo de los paises socios sino que en general, también en menor grado, en €

comercio entre paises industrializados.

Estos hallazgos fueron realizados por Grubel y por un tedrico que habia contribuido

decisivamente alaformulacion del enfoque estético: Balassa'.

Estos hechos empiricos Illevaron -sobre todo en los paises de la Comunidad Andina-
aun intenso debate sobre las escalas de operaciones y €l tipo de competencia, y la tendencia
alareduccion de costos y precios que dicha especiaizacion generaba. Aqui € debate no era
solo sobre la mayor o menor concentracion de los mercados, € tipo de tecnologias
(constantes y difundidas, o hightech), y la aparicion de economias de escala que llevaron al

comercio intraindustrial el comercio entre las mismas ramas de actividad®®.

La discusién ha generado desarrollos tedricos que parten de variaciones de los
postulados de Heckscher-Ohlin haciendo hincapié en la disponibilidad relativa de los
factores, pero también en las diferencias de tecnologias de produccion. De otro lado, se
enfatiz6 la presencia de industrias monopolisticas u oligopolisticas que operan con
economias de escala, diferenciacion de producto, la generacion de productos de diferente
calidad. Los rendimientos crecientes llevan a las firmas de un pais a producir bienes
diferenciados, lo que en un contexto de liberacion comercial puede conducir a la

reasignacion de recursos a interior de |0s sectores antes que entre sectores™.,

7 Balassa, B. (1966) y (1979).
8 Villanueva, Javier (1992).

¥ Algunos trabgjos fundamentales en esa linea son: Lancaster, K (1980), Helpman, E. y P.

Krugman (1985).
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¢De qué depende € comercio intraindustrial?

Se pueden presentar muy brevemente algunos factores principales®. Pueden ser de
demanda, ya que las preferencias diversas entre los consumidores de cada pais pueden crear

mercados diferenciados que propicien dicho comercio.

Un segundo factor esté referido a las economias de escala. Los diferenciaes de precios

entre paises, en variedades especificas, también propician dicho tipo de intercambio.

Otro factor esta relacionado con la estructura de mercado. En teoria, € comercio
intraindustrial podria ser maximo en condiciones de competencia monopolistica perfecta.
Hay que tener cuidado con las transacciones entre filiales de las empresas transnacionales, ya

gue estrictamente se trata de un comercio intrafirma.

También debemos considerar os niveles de ingreso. Mientras més ato sea € ingreso
percapita, aumenta la demanda de bienes diferenciados y, por consiguiente, € comercio
intraindustrial. Obviamente, también sera mayor este comercio en economias con un mayor
grado de desarrollo, en paises grandes y en la produccion de bienes manufacturados, antes

gue en los primarios.

De otro lado, se espera que € comercio intraindustrial sea més intenso entre paises
con algun tipo de integracién o proximidad geogréfica, de tamafio y caracteristicas similares.
Asi, e comercio entre paises de una region debe ser mayor que €l que realiza cada pais con
otros extrarregionales.

En suma, las caracteristicas del mercado y e producto (posibilidades de diferenciacion
de calidad), asi como las condiciones de produccion (posibilidad de economias de escala 'y
especidizacion), propiedades principamente de los bienes manufacturados, son los que

propician €l comercio intraindustrial.

De dli que los patrones de comercio Norte - Sur sean intersectoriadles antes que

intraindustriales. Lo contrario ocurre en €l comercio entre paises desarrollados. También se

®  Paraunadiscusion a profundidad del tema, se puede revisar: Greenaway y Milner (1986).
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puede encontrar, por la heterogeneidad en & desarrollo industrial, patrones de comercio
Norte - Sur entre paises que aun no han logrado € desarrollo (Brasil - Argentina, es un

gemplo significativo).

Por lo tanto, se puede esperar que la liberalizaciéon tarifaria de una union aduanera
cuyos paises miembros tengan patrones similares de demanda y produccién, lograra
aumentar en mayor medida € comercio intraindustrial, pues lo que generara es una

liberalizacion tarifaria multilateral.

En la medida que con & comercio intraindustrial cada pais exporta o importa
simultdneamente productos diferenciados pertenecientes a la misma industria, la
liberalizacion sdlectiva con paises similares motivaria la eficiencia y no generaria la

desaparicion de industrias, Sino que desaparecerian unas empresas o crecerian otras.

De lo planteado anteriormente, es claro que las caracteristicas del mercado y del
producto (posibilidades de diferenciacion de calidad), asi como las condiciones de
produccién (posibilidad de economias de escala y especializacion) que caracterizan a los
bienes manufacturados, son las que por excelencia conducen a un mayor COMercio

intraindustrial.

Asi, d comercio intraindustrial permite una apertura sin destruccion y con eficiencia;
desaparece asi € dilema existente en los esquemas tedricos que consideran € comercio
intersectorial. Es precisamente la opcién mas adecuada para € desarrollo de un sector

manufacturero?.

En suma, los procesos de integracion (en particular € andino), pueden jugar un rol
crucia en la perspectiva de incrementar el comercio intraindustrial. En la medida que las
exportaciones de mayor valor agregado se destinen a nuestra region, la integracion debe
garantizar un proceso intermedio de aprendizaje que sirva para una ulterior conquista de

mercados internacional es, con una nueva insercion en base a productos industriales.

21

Véase por gemplo Tornell, A.(1986)
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La exportacion de manufactura regional puede ser € primer paso en torno a cua se
articule & proceso de integracion, y permita el desarrollo del comercio intraindustrial parala
exportacion posterior a mercados extrarregionales: Se congtituiria en un componente
importante de una estrategia de crecimiento del pais tal como ha ocurrido en otras

experiencias exitosas. Sobre este punto volveremos en la siguiente seccion.

En esta seccidn presentaremos la evidencia empirica obtenida al medir € comercio
intraindustrial®®. En primer lugar, con la Comunidad Andina como bloque y pais por pais
para € periodo 1990-96, haciendo una comparacion con lo ocurrido en la década del
ochenta, y mostrando las variaciones producidas durante €l periodo de apertura. En segundo
lugar, se presentan los resultados de las relaciones con Mercosur en la forma anteriormente

mencionada.

A.l. Pert - Comunidad Andina, periodo 1990 -1996%
indice Basico de Grube-L loyd (Cuadro 6)

De acuerdo a indice de Grubel-Lloyd basico de comercio intraindustrial, durante €
periodo 1990-1996, € Pert mantuvo un comercio intraindustrial significativo regular con la
Comunidad Andina como un bloque, en 24 sectores diferentes. El sector de Fabricacién de
jabones y detergentes, preparados para limpiar y pulir, perfumes y preparados de tocador
alcanzd e mayor indice intraindustrial promedio (90), seguido de los sectores de Fabricacion
de maletas, bolsos de mano y articulos similares y articulos de talabarteria y guarnicioneria,
con un indice promedio de 88, y Fabricacion de fibras manufacturadas, con un indice

intraindustrial promedio de 87.

2 Esta seccion actualiza hasta 1996 | os célcul os hechos en Fairlie 1997a.

%  Paraunarevision del andlisis metodoldgico ver Fairlie 1994a

25



CUADRO 6
INDICE GRUBEL-LLOYD BASICO PROMEDIO
PERU - COMUNIDAD ANDINA, PERU - MERCOSUR 1990-1996

SECTOR |P-GRAN]| P-B P-C P-E P-V | P-Mercosur | P-A PB | P-P|P-U
1533 83
1711 80 74
1721 66
1730 81
1810 78
1911 73
1912 88 80 86 72 72 56
2029 69
2109 68
2219 73 87
2411 86 83 71 83
2422 76
2423 70 70 87
2424 20 83
2429 80
2430 87 65
2511 83
2699 82 66
2720 70
2899 69 75
2912 80 72
2913 82
2915 72
2919 75 72
2922 64 67
2924 77 62 61 73
2926 69
3110 82 86
3410 71
3694 65
3699 74 75 74
No de 24 4 11 6 2 2 5 1 0 1
Sectores
Fuente: SUNAD

Elaboracion: Propia
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indice Ajustado de Grubel-L loyd (Cuadro 7)

Segun lo indicado por € indice de Grubel-Lloyd ajustado, € Pert tuvo un comercio

intraindustrial  significativo regular con la Comunidad Andina en su conjunto, en 16

diferentes sectores industriales, siendo € sector de Fabricaciéon de papel y productos de

pape € que alcanzé un nivel de comercio pleno con un indice promedio de comercio

intraindustrial igual a 100, seguido por e sector de Fabricacion de prendas de vestir, adobo

y tefiido de pieles, con un indice de 99; Produccién de madera y productos de madera y

corcho, excepto muebles, gue obtuvo un indice promedio de comercio intraindustrial de 98,

y los sectores de Curtido y adobo de cueros; fabricacion de maetas, bolsos de mano,

articulos de talabarteria y guarnicioneria; y calzado; y Fabricacion de productos elaborados

de metal, excepto maquinariay equipo con un indice promedio de 97.

CUADRO 7
INDICE GRUBEL-LLOYD AJUSTADO PROMEDIO

PERU - COMUNIDAD ANDINA, PERU - MERCOSUR 1990-1996

SECTOR P-GRAN| P-B P-C P-E P-V | P-Mercosur P-A P-B P-P| P-U

17 58 84 78 87 80 93
18 99 92 93 100
19 97 100 86 92 77
20 98 84 100 100
21 100 85 100 93 100 100 100
22 89 98 90 78 97 74 94 88
23 100 100
24 100 95 69 71 90 99 85 93
25 100 100 100 75 91 100 100 100
26 76 80 93 88
27 98
28 97 73 94 97 96 100 91 100 92
29 79 82 71 63 78 95 84 100
31 88 85 95 97 86 100
32 95 100 100
33 95 100 75 100 100 100
34 93 88 100 94 81 100 91 100
35
36 68 82 91 73 100
92

No de Sectores 16 11 15 9 10 16 11 10 1 4

Fuente: SUNAD

Elaboracion: Propia
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A.2. Andlisispaispor pais

indice Bésico de Grubel-Lloyd

Tomando en cuenta € indice de Grubel-Lloyd basico para este periodo, vemos que
en & comercio con Bolivia se obtuvieron indices significativos de comercio intraindustrial en
4 sectores, siendo €l sector de Fabricacion de maletas, bolsos de mano y articulos similares,
y de articulos de talabarteriay guarnicioneria € cual obtuvo € mayor indice promedio (80),
seguido del sector de Fabricacion de equipo de elevacion y manipulacién con un indice
intraindustrial de 72.

Con Colombia, se observé un comercio intraindustrial significativo en 11 diferentes
sectores industriales, siendo € sector de Otras actividades de edicion € que acanzd €
mayor indice promedio (87), seguido por los sectores de Fabricacion de motores,
generadores y transformadores eléctricos y Fabricacion de maetas, bolsos de mano y
articulos similares y articulos de talabarteria y guarnicioneria los que alcanzaron un indice

intraindustrial promedio de 86.

Es muy importante constatar que con € principal socio comercia existe una gran
diversificacion (la mayor respecto a resto de paises andinos), y en rubros que poseen un

plausible grado de el aboracion.

Analizando & comercio intraindustrial de Pertl con Ecuador, encontramos que para
el presente periodo existe un comercio significativo en 6 sectores de produccion, siendo el
mas importante €l sector de Fabricacion de productos farmacéuticos, sustancias quimicas
medicinales y productos botanicos que muestra un indice promedio de 87, seguido por €l
sector de Fabricacion de jabones y detergentes, preparados para limpiar y pulir perfumes y
preparados de tocador con un indice de comercio intraindustrial promedio de 83, y por €l
sector de Fabricacion de otros productos quimicos n.c.p. que muestra un indice promedio de
80.
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En € andlisis del comercio bilateral de Perd con Venezuela, € indice de Grubel-
Lloyd basico nos muestra que para € periodo 1990-96 hubo comercio intraindustrial
significativo en 2 sectores productivos, siendo el sector de Fabricacion de maletas, bolsos de
mano y articulos similares, y de articulos de talabarteria y guarnicioneria € que alcanzo €
mayor indice promedio (72), seguido por € sector de Fabricacion de maquinaria para la

explotacién de minasy canteras y para obras de construccién gque alcanzo un indice de 61 .

Asi, @ indice basico de Grubd-Lloyd sefiala que en los intercambios entre los paises
de la Comunidad Andina, hay casos que tienen en comln a ciertos sectores. Esta situacion

ocurre para los intercambios y sectores que se detallan a continuacion:

INTERCAMBIOS SECTOR
- Perti - Bolivia, Per(i - Venezuela, Per(i| Fabricacion de maletas, bolsos de mano y articulos similares, y de
- Colombiay Perti - Ecuador articulos de talabarteriay guarnicioneria.
- Per(i - Colombiay Pert - Ecuador Fabricacion de productos farmacéuticos, sustancias quimicas
. Per(i - Bolivia, Per(i- Venezuela medicinalesy productos.
Fabricacion de maguinaria para la explotacién de minas 'y canteras
y para obras de construccion.

Fuente: SUNAD.
Elaboracion: Propia

indice Ajustado de Grubel-Lloyd

De acuerdo a éste indice y para € periodo 1990-96, en € comercio bilateral de Perd
y Bolivia se presentaron 11 sectores con comercio intraindustrial significativo, siendo los
sectores Industria del curtido y adobo de cueros; Fabricacion de maletas, bolsos de mano,
articulos de talabarteria y guarnicioneria; y calzado; Fabricacion de sustancias y productos
guimicos y; Fabricacion de productos de caucho y plastico los que acanzaron un comercio
pleno con indices promedio de 100. Siguen los sectores de Actividades de edicion e
impresion 'y Fabricacion de metales comunes, con un indice promedio de comercio
intraindustrial de 98.

En € andlisis dd comercio entre Perd y Colombia encontramos un comercio
intraindustrial significativo en 15 sectores productivos, siendo los sectores principales la

Fabricacion de papd y productos de papel; Fabricacion de productos de refinacion de

29



petréleo, productos de hornos de coque y combustible nuclear; Fabricacién de productos de
caucho y pléstico; Fabricacion de equipo y aparatos de radio, televisién y comunicaciones;
Fabricacion de instrumentos médicos, épticos y de precision y fabricaciéon de relojes; y
Fabricacion de vehiculos automotores y remolques y semiremolques, con un indice de
comercio intraindustrial promedio de 100. Siguen los sectores de Fabricacién de sustancias y
productos quimicos; y Fabricacion de maguinaria 'y aparatos eléctricos n.c.p. con un indice
de 95; y @ sector Industria del curtido, adobo y tefiido de pieles, y Fabricaciéon de articulos

de piel, con un indice promedio de 92.

Andizando e comercio entre Per(l y Ecuador para € presente periodo, se observa
gue se acanzaron indices significativos de comercio intraindustrial en 9 sectores
productivos, siendo € mas importante e sector de Produccion de madera y fabricacion de
productos de madera y corcho con un indice promedio de 100, seguido por € sector de

Fabricacion de productos de metal, con un indice promedio de 97.

En € andlisis del comercio bilateral entre Perti y Venezuela, de acuerdo a Indice
Ajustado de Grubd-Lloyd, se obtienen indices significativos promedio en 10 diferentes
sectores de produccion, destacando los sectores de Produccion de madera y fabricacion de
productos de madera 'y corcho; y Fabricacion de papel y productos de papéd con un indice
promedio mayor (100), seguido de la Fabricacion de productos elaborados de metal, que

alcanzd un indice promedio de 96.

Ademés, tenemos que e indice gjustado de Grubel-LIoyd muestra que los siguientes

intercambios tienen sectores regulares comunes en el comercio intraindustrial significativo:
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INTERCAMBIOS SECTOR

- Per(l - Bolivia, Perti - Colombia, Per(l - | Fabricacion de papel y productos de papel; Fabricacion de
Ecuador y Perti - Venezuda sustancias y productos quimicos;, Fabricacion de productos de
caucho y plastico; Fabricacion de productos elaborados de metal;
Fabricacion de maquinaria y equipo ncp.; y Fabricacion de
vehiculos automotores, remolques y semiremol ques.

- Perti - Boliviay Per(i - Colombia Curtido y adobo de cueros, fabricacion de maletas, bolsos de mano,
articulos de talabarteriay guarnicioneria, y calzado; Fabricacion de
maquinariay aparatos el éctricos n.c.p.

Fabricacion de productos textiles.

. Per(i - Boliviay Per(i - Venezuela Actividades de ediciébn e impresién y de reproduccion de
- Per(i - Bolivia, Perti - Colombiay Per( - | grabaciones.

Ecuador. Fabricacion de instrumentos médicos, Opticos y de precision y
. Perti - Colombiay Per(i - Ecuador. fabricacion derelojes.

. Per(i - Colombiay Perti - Venezuela. Fabricacion de otros productos minerales no metélicos

Fuente: SUNAD.

Elaboracion: Propia

B. Comparacion de la década del 80" con el periodo 1990-96

En un trabgjo anterior estimamos el comercio intraindustrial de los paises andinos
durante |a década del ochenta®, donde se identifican varios sectores significativos a pesar de
las condiciones adversas extremas que la teoria consideraria para esos afios. Es muy Uil
comparar con los afios noventa donde se implementa un radical proceso de apertura en

nuestro pais.

Simplemente destacamos a gunos datos que aporta la evidencia construida (Cuadros
8 y 9), ya que sobre las diversas opciones tedricas reflexionamos a comienzo de esta

seccion.

Con la apertura, son mas los sectores de comercio intraindustrial que desaparecen,
que los que se vuelven significativos (Bolivia es la excepcion). Esto es particularmente grave
en e caso de Colombia y sobre todo, Venezuela. Con estos paises son varios sectores
industriales cuyo dinamismo ha sido vulnerado (fabricacion de pinturas, maquinarias,

sustancias quimicas, de papedl, etc.).

# Fairlie (1994a)
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Entre los sectores que se vuelven significativos se identifican: maletas y bolsos con

Colombia, Ecuador y Venezuela. En nuestro comercio con Venezuela y Bolivia se vuelve

significativo la Fabricacion de magquinaria parala de minasy canteras.

También se producen ciertos reacomodos. Por eemplo, €l sector anterior

(maguinaria para minas y canteras) degjé de ser significativo para Ecuador. Asimismo,

Fabricacion de maguinaria de uso generad dgjé de ser significativo para Venezuea, y

adquiere importancia para Ecuador. En general, se puede apreciar que se afectan sectores

que habian sobrevivido la aguda inestabilidad macroecondémica de los afios ochenta, y que la

apertura esta limitando su dinamismo.

A pesar de lareestructuracién producida que implica la aparicion de nuevos sectores,

el saldo es negativo para los sectores de mayor valor agregado.

CUADRO 8

indice de Grubel-Lloyd Bésico

INTERCAMBIOS

SECTOR QUE DESAPARECE

SECTOR NUEVO

Peri - Bolivia y
Pertl - Venezuela
- Per(i - Colombia

- Per(i - Ecuador

- Per(i - Venezuela

Fabricacion de tapices y afombras; Adobo y tefiido de pieles;
Fabricacion de pinturas, barnices; Fabricacion de jabones y
detergentes; Fabricacion de productos de plastico;
Fabricacion de productos de ceramica no refractaria;
Fabricacion de maquinaria agropecuaria y forestdl;
Fabricacion de otros tipos de maguinaria de uso especidl;
Fabricacion de maquinaria de oficina, contabilidad e
informética; Fabricacion de tubosy vavulas electrénicos.

Fabricacion de cuerdas, cordeles, bramantes y redes;
Fabricacion de otros articulos de papel y carton; Fabricacion
de fibras manufacturadas, Fabricacion de productos de
cerdmica refractaria; Fabricacion de articulos de hormigon,
cemento y yeso; Fabricacion de otros productos el aborados de
metal; Fabricacién de maquinas herramientas; Fabricacion de
maguinaria para la explotacion de minas y canteras,
Fabricacion de motores, generadores y transformadores;
Fabricacion de tubos y vavulas electréonicos.

Fabricacion de otros articulos de papel y carton; Fabricacion
de sustancias quimicas bésicas; Fabricacion de pinturas,
barnices; Fabricacion de productos farmacéuticos;
Fabricacion de fibras manufacturadas; Fabricacion de vidrio y
productos de vidrio; Fabricacion de productos primarios de
metales preciosos y metales no ferrosos; Fundicion de hierro y
acero; Fundicién de metales no ferrosos; Fabricacion de otros
productos elaborados de metal; Fabricacion de otros tipos de
maguinaria de uso general; Fabricacion de bicicletas y de
sillones de ruedas para invéalidos.

Fabricaciéon de maquinaria para la
explotacion de minas y canteras.
Curtido y adobo de cueros; Fabricacién
de maletas, bolsos de mano y articulos
similares; Fabricacion de otros
productos de madera; Otras actividades
de edicidn; Fabricacion de productos de
la refinacion de petréleo; Fabricacion
de otros productos minerales no
metdlicos n.c.p.; Otras industrias
manufactureras n.c.p.

Fabricacién de maletas, bolsos de mano
y articulos similares; Fabricacion de
jabones y detergentes; Fabricacion de
otros tipos de maquinaria de uso
general.

Fabricacién de maletas, bolsos de mano
y articulos similares; Fabricacion de
maquinaria para la explotacion de
minasy canteras.

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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CUADRO 9

indice de Grubel-Lloyd Ajustado

INTERCAMBIOS

SECTOR QUE DESAPARECE

SECTOR NUEVO

- Per(i - Bolivia

- Per(i - Colombia

- Per(i - Ecuador

- Perli - Venezuela

Produccion de madera y fabricacion de
productos de madera; Fabricacion de otros
productos minerdles no metdicos;
Fabricacion de muebles, industrias y
manufactureras.

Fabricacion de productos textiles;
Productos de la refinacion de petréleo,
Fabricacion de muebles, industrias y
manufactureras, Fabricacion de otros
productos minerales no metalicos.

Fabricaciéon de muebles,
manufactureras.

industrias 'y

Fabricacion de productos textiles; Curtido y adobo de
cueros, Actividades de edicion e impresion y
reproduccion de grabaciones; Fabricacién de productos
de caucho y pléstico; Fabricacion de metales comunes;
Fabricacion de producto elaborados de metd;
Fabricacion de maquinaria 'y equipo n.c.p.; Fabricacion
de maguinariay aparatos el éctricos n.c.p.

Curtido y adobo de cueros; Produccion de madera y
fabricacion de productos de madera, Actividades de
edicion e impresion y reproduccion de grabaciones;
Fabricacion de sustancias y productos quimicos;
Fabricacion de productos de caucho y pléstico;
Fabricacion de maquinaria 'y equipo n.c.p.; Fabricacion
de maguinaria y aparatos €eléctricos n.c.p.; Fabricacion
de equipo y aparatos de radio, television y
comunicaciones; Fabricacion de instrumentos médicos,
Opticos y de precison y fabricacion de relgjes;
Fabricacion de vehiculos automotores y remolques y
semiremol ques .

Producciéon de madera y fabricacion de productos de
madera; Actividades de edicion e impresion y
reproduccion de grabaciones; Fabricacion de sustancias
y productos quimicos;, Fabricacion de productos de
caucho y plastico; Fabricacion de maguinaria y equipo
n.c.p.; Fabricacion de vehiculos automotores y
remolques y semiremolques.

Fabricacion de productos textiles, Fabricacion de
prendas de vestir , adobo y tefiido de pieles, Produccién
de madera y fabricacion de productos de maderg;
Fabricacion de productos de caucho y pléstico;
Fabricacion de vehiculos automotores y remolques y
semiremol ques.

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia

C. PERU Y MERCOSUR

Previamente hemos revisado e comportamiento del comercio en la Comunidad

Andina, comparando los resultados producidos durante la apertura econdmica con los de la

“década perdida’, redizando algunas digresiones a respecto. Ahora evaluaremos €

comportamiento de los indices en €l intercambio con los paises del Mercosur.
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C.1. Elindicede Grube-L loyd Basico

Para el Mercosur como bloque, se presentan 2 sectores con comercio intraindustrial
significativo y regular. Se trata de un sector de Preparacion e hilatura de fibras textiles; vy,

Fabricacion de sustancias quimicas basicas.

Si se analiza por paises, podemos observar que con Paraguay no existe ningun sector
gue muestre comercio intraindustrial significativo. No solo es margina e volumen de

comercio en general con este pais, sino que € “two way trade” significativo, es inexistente.

En el caso de Uruguay, sélo se presenta comercio intraindustrial significativo en un
sector: Fabricacion de productos primarios de metales preciosos y metales no ferrosos. Con
Brasil, nuestro principal socio comercia del Mercosur, también existe solo un sector
significativo de acuerdo a indicador utilizado. Se trata del sector de Fabricacion de

sustancias quimicas bésicas.

Con Argentina tenemos 5 sectores. Preparacion e hilatura de fibras textiles;
Fabricacion de maletas, bolsos de mano y articulos similares, articulos de taabarteria y
guarnicioneria; Maquinaria para explotacion de minas y para obras de construccién; Otras
industrias manufactureras n.c.p,; y, Fabricacion de otros productos elaborados de metal

n.c.p.. Este tltimo con e indice de comercio intraindustrial promedio mas ato, 75.

C.2. Elindicede Grube-Lloyd Ajustado

Como ya sefidamos, este indice (en la version utilizada) mide € comercio
intraindustrial suponiendo equilibrio en e balance globa de las transacciones realizadas.
Esto supone un mayor nivel de agregacién y, por lo tanto, una mejora en € nimero de

sectores que tienen este tipo de comercio.

Con Paraguay tenemos un sector con las caracteristicas de “two way trade’:
Actividades de Edicion e impresion y de reproduccién de grabaciones. En € caso de
Uruguay aparecen cuatro sectores nuevos, con relacion al indice bésico: Fabricacion de

productos textiles; Curtido y adobo de cueros; fabricacion de maletas, bolsos de mano,



articulos de talabarteria y guarnicioneria, y calzado; Fabricacion de sustancias y productos

guimicos; y, Fabricacion de productos elaborados de metal, excepto maguinariay equipo.

Con Brasil aparecen 9 nuevos sectores, ademas del que se detectdé con € indice
basico. En 8 delos mismos € vaor de comercio intraindustrial es maximo, lo cual evidencia
un gran potencial en el comercio con nuestro principal socio comercial del Mercosur, y en

actividades industriales, con valor agregado significativo.

Estos sectores son: Fabricacion de papel y productos de papel; Fabricacion de
productos de plastico caucho; Fabricacion de productos el aborados de metal; Fabricacion de
maquinariay equipo n.c.p.; Fabricacién de maguinarias y aparatos el éctricos; Fabricacion de
instrumentos médicos, dpticos y de precision y fabricacion de relojes;, Fabricacion de
vehiculos automotores y remolques y semiremolques; y, Fabricacion de muebles, industrias y

manufactureras n.c.p.

Con Argentina se ratifican los sectores de Fabricacion de productos textiles,
Fabricacion de productos elaborados de metal, Fabricacion de maquinariay equipo n.c.p.; Y,
Fabricacion de muebles, industrias y manufactureras n.c.p. Se presentan ademas el sector de
Fabricacion de prendas de vestir, adobo y tefiido de pieles; Actividades de edicidon e
impresion; Fabricacion de sustancias y productos quimicos; Fabricacion de productos de
caucho y pléstico; Fabricacion de maquinarias y aparatos eléctricos;, Fabricacion de
instrumentos médicos, Opticos y de precision y fabricacion de relgjes; y, Fabricacion de

vehiculos automotores y remolques y semiremolques.

Para todos los paises (excepto Paraguay), hay 2 sectores que se presentan
sistematicamente: Fabricacion de sustancias y productos quimicos ; y Fabricacion de
productos elaborados de metal. Ademés, la Industria textil y de cuero para Uruguay y
Argentina, y otros 7 sectores que sistematicamente se presentan para Brasil y Argentina:
Actividades de edicion e impresion; Fabricacion de productos de caucho y pléstico;
Fabricacion de maquinariay equipo n.c.p.; Fabricacion de maquinarias y aparatos el éctricos;

Fabricacion de instrumentos médicos, Opticos y de precision y fabricacion de relgjes;

35



Fabricacion de vehiculos automotores y remolques y semiremolques, y Fabricacion de
muebles; industrias y manufactureras n.c.p..

En suma, suponiendo que exista equilibrio en € comercio global de los sectores
involucrados, se presenta un potencia significativo en € comercio de Perl con Mercosur.
Existe una interesante diversificacion de sectores que no se captan a utilizar € indice
Grubdl-Lloyd Basico.

C.3. Unacomparacion con la Comunidad Andina

En primer lugar, destacar la gran diferencia del niUmero de sectores significativos de
comercio intraindustrial (Grubel-Lloyd Basico) que se encuentra con la Comunidad Andina
respecto a Mercosur. En este caso solo se encuentran sectores aislados (uno por pais) y

predominantemente en actividades de menor valor agregado relativo.

Hay casos extremos como € de Paraguay, pais con € que no existe este tipo de

comercio.

Con € indice Grube-Lloyd Ajustado, € nimero de sectores en Mercosur se
incrementa sustanciamente abarcando una amplia gama de sectores, que se sefidaron
previamente. Estos sectores coinciden centralmente con los encontrados para la Comunidad

Andina

Comparando los indices béasicos se observa que, en general, se trata de industrias
vinculadas con actividades extractivas primarias. No solo € nimero de sectores es infimo
con los paises integrantes de Mercosur, Sino que principalmente se trata de actividades de
menor valor agregado relativo. Existe pues una diferencia cualitativa respecto a la
Comunidad Andina donde hay una amplia gama de sectores industriales cuyo comercio es

peculiar no solo respecto a bloques extrarregionales, sino inclusive respecto a Mercosur.

Potencidmente, e Mercosur también brinda exceentes posbilidades de
diversificacion de nuestras exportaciones y debe ser un indicador gque motive una
negociacion més agresiva con estos paises, sea en las relaciones bilaterales, o como bloque
desde la Comunidad Andina.
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Esto 1o podemos ver en e Cuadro 7, donde se puede observar que utilizando €
indice gqustado de Grubel - Lloyd, tenemos 16 sectores significativos tanto para la
Comunidad Andina como para Mercosur, considerandolos como blogues. En las relaciones
pais por pais, es particularmente relevante € caso de Argentina (11 sectores) y Brasil (10
sectores), y en menor grado Uruguay (4 sectores) y Paraguay (1 sector). Respecto a los
socios andinos, Colombia es € mas relevante (15 sectores), asi como Bolivia (11 sectores)
gue muestra un gran cambio respecto a la situacion presentada con € indice bésico,

Venezuela (10 sectores) y Ecuador (9 sectores).

Todos los sectores relevantes en el comercio con los socios de Mercosur, [0 son
también en la Comunidad Andina. Tenemos una amplia gama de sectores como la
Fabricacién d productos textiles; Fabricacion de prendas de vestir, adobo y tefiido de pieles;
Curtido y adobo de cueros; fabricacion de maletas, bolsos de mano, articulos de talabarteria
y guarnicioneria, y calzado; Fabricacion de papel y productos del papel; Actividades de
edicion e impresién; Fabricacién de sustancias y productos quimicos; Fabricacion de
productos de caucho y pléstico; Fabricacion de otros productos minerales no metdlicos;
Fabricacién de productos elaborados de metal, excepto maguinariay equipo; Fabricacion de
maquinaria y equipo n.c.p.; Fabricacion de maquinarias y aparatos eléctricos n.c.p.;
Fabricacion de instrumentos médicos, Opticos y de precision y fabricacion de relgjes;
Fabricacion de vehiculos automotores y remolques y semiremolques, y, Fabricacion de
muebles, industrias y manufactureras n.c.p.; que son comunes a ambos blogues. en estos
sectores los indices son bastante altos, y en varios los indices correspondientes a Mercosur

SON superiores.

La complementariedad en la relacion con ambos bloques parece ser una derivacion
de esta evidencia empirica. En teoria, los datos sugieren que este tipo de comercio se
incrementaria sustancialmente en caso de una plena participacion del Per en la Comunidad
Andina, y de una relacion fluida con Mercosur. Se debe recordar, sin embargo, las cifras
presentadas en la primera seccion, donde se muestran los resultados comerciales
sisteméaticamente deficitarios para € Per(, constituyendo € déficit con estos bloques € mas

importante en su intercambio a escala mundial. Se requiere de una propuesta integral.

37



38



(1.  VENTAJAS CQM PARADAS REVELADAS Y PATRON DE

ESPECIALIZACION

Existen diversas teorias que explican los patrones de especializacion: e neoclésico
que con distintas vertientes enfatiza la dotacion factorial, la Nueva Teoria del Comercio
Internacional, la Teoria del Crecimiento Endogeno y las diferentes corrientes
neoschumpeterianas. Estos Ultimos ponen énfasis en los problemas de las economias de
escala, en la existencia de factores reproducibles con rendimientos no decrecientes (capital
humano) y los efectos de difusién entre industrias, y en las diferencias internacionales en

materia de conocimiento y capacidad tecnol 6gica’™.

Krugman ha hecho aportes que destacan la importancia de las economias de escala
en la teoria del comercio internaciona®, utilizando modelos tipo Cournot, mostrando las
grandes diferencias que se obtienen a usar los enfoques marshalianos o chamberlinianos.
Con su nuevo enfoque, Krugman explica la existencia de oligopolios a raiz de la existencia
de economias de escala, las cuales se constituyen en una nueva fuente de ganancias para €l

comercio, a incrementar la competenciay contribuir aracionalizar la produccion.

La nueva causa de comercio se debe a la interpenetracion de mercados, porque los
oligopolistas perciben una mayor elasticidad de demanda en sus exportaciones, respecto a
sus ventas domésticas. El enfoque Cournot es muy Util para € disefio de politicas
comerciales e industriales bajo competencia imperfecta, lo que no pueden hacer los otros
enfoques que suponen una economia perfectamente integrada. Como es claro, la existencia
de tarifas, cuotas, subsidios, rompen la perfecta integracion que suponen esos

planteamientos, limitando severamente su aplicabilidad.

La limitacién central de los enfoques ortodoxos radica en considerar las economias
de escala como una distorsion de las ventgjas comparativas, a diferencia del desarrollado por

Krugman en € que se toman como una fuente independiente de comercio, y contribuye a

»  Bekermany Sirlin (1994)

% En particular puede revisarse: Krugman, P (1990).
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definir los patrones de especializacion y comercio®. La teoria de comercio bajo retornos
crecientes no es un producto terminado, como advierte el autor, que sugiere disefiar
modelos dinamicos més redistas, incluyendo las barreras ad comercio y a costo de

transporte, y avanzando en una nueva metodol ogia para €l trabajo empirico.

En la seccion anterior se hizo una reflexion similar respecto a comercio
intraindustrial en la que también estos factores son decisivos para explicar los flujos de
comercio. Independientemente de los enfoques, se enfatiza que € patrén de especiaizacion

adquiere fuerte relevancia sobre € sendero de crecimiento de una nacion.

El rol de la industriaizacion en € crecimiento es destacado inclusive en una
importante publicacion del Banco Mundial de hace algunos afios®, donde destacan que las
experiencias exitosas de exportacion industrial se dieron luego de un periodo de significativa
sustitucion de importaciéon. Asi, la expansion exportadora de manufacturas requirié una
sustancia base industria que incluyd crecientes edlabonamientos intermedios, lo cua da
sustento a los argumentos de “industrias nacientes’, especidmente s €ellas generan

transferencias de tecnologia y edlabonamientos intraindustriales.

La viabilidad del proceso de industrializacion, y de exportacion de manufacturas, asi
como su impacto sobre el crecimiento, se sustenta en varios factores. La elasticidad ingreso
sobre la demanda de bienes manufactureros es relativamente alta. Las manufacturas son
adtamente transables, pero con diferentes grados de sudtituibilidad entre productos
domeésticos y foraneos. El establecimiento de industrias en concordancia con las ventgjas
comparativas, permite la reasignacion de trabagjo y capital hacia usos més productivos, y ala
explotacion de ganancias potenciaes de especializacion y economias de escala. Finamente,

el crecimiento industrial es una de las principales fuentes de cambio tecnol dgico.

# Sobre este tema el autor profundiza el andlisis, relacionandolo con los argumentos de proteccion

para la “industria naciente’, los efectos de la “enfermedad holandesa’, y de politica
macroecondémica; en su trabgo “The Narrow Moving Band, the Dutch Disease, and the
Competitive Conseguences of Mrs. Thatcher: Notes on Trade in the Presence of Dynamic Scale
Economies. (1990).

% Banco Mundial (1986).
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Laexperienciaasiatica

Esto se aplica por giemplo en la explicacion del crecimiento de los paises del este
asidtico cuyas tasas fueron muy superiores a promedio mundial en las Ultimas décadas. En
€s0s paises se produjeron cambios en |os patrones de especializacion en favor de sectores de
mayor nivel tecnologico, de mayor intensidad en € uso de mano de obra cdificada y de
demanda internaciona mas dindmica. La exportacion de manufacturas presenta esas

caracteristicas, que adquirieron cada vez mayor complgjidad.

Estos paises, seguiin € Banco Mundial, mantuvieron una macroeconomia estable, un
proceso de acumulacion significativo, eficiente asignacion de recursos y captacion rapida de
tecnologia. En esa medida, la inversiéon privaday € rapido crecimiento del capital humano,
fueron agentes principales de crecimiento. Se reconoce también € rol de la intervencion del
gobierno en los créditos, medidas arancelarias, cambiarias y de desarrollo de las

exportaciones.

Otro aspecto que €l Banco Mundia sefidla como crucia es € institucional. Crearon
ambientes institucionales confiables y estables para la inversion privada: tanto con €
fortalecimiento de una burocracia estatal eficiente, como en la creacién de consgos de
deliberacion que mejoraron la relacion con € sector privado y también contribuyeron a que
la informacién fuera més transparente con mecanismos como € de concursos que

estimulaban la competencia pero también la cooperacion.

El rdpido crecimiento sostenido liderado por exportaciones industriales y con fuertes
y dindmicos sectores agricolas, se combind en varios casos con una mejora en la distribucion
de ingresos. Se menciona también un elemento no resatado suficientemente en otros
estudios: laimportancia de las transacciones entre |0s paises geograficamente proximos. Aun
cuando no se plantearan acuerdos explicitos de integraciéon como en América Latina, la
variable geogréfica fue muy importante. Esto ha vuelto a ser puesto de relevancia
recientemente por Krugman®, considerando los costos de transporte y las regiones
“naturales’ en el andiss.

#®  Krugman, P. (1995).
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En particular e Banco Mundia enfatiza factores de crecimiento enddgeno y de
capital humano, en & contexto de un enfoque “market - friendly”*°. También son aspectos
gue retoma Stiglitz (1996), sefialando la importancia de mecanismos selectivos de

intervencién en diferentes mercados, particularmente e financiero.

Stiglitz hace un balance de diferentes trabagjos que explican € crecimiento asiatico
gue particularmente enfatizan los atos niveles de inversion y grandes gastos en educacion.
Trata de responder por qué las tasas de ahorro fueron tan altas, como fue que se invirtio
eficientemente, como se redujo rgpidamente la brecha tecnoldgica (enfatiza la enorme
inversion en capital humano), y como se logrd distribuir los frutos del crecimiento en

conjunto de la poblacion.

En nuestra opinion, € autor suscribe un enfoque similar ad del Banco Mundial,
también resefiado. Nos interesa destacar, para fines de nuestra discusion, dos aspectos que
plantea Stiglitz: la politica industrial y la orientacion exportadora como instrumentos
explicitos para promover € crecimiento. Segun e autor, se utilizo la politica industrial en
casos de mercados débiles o inexistentes, para promover la inversion en la produccion y
adquisicion de tecnologia (que no incentivan suficientemente los mercados privados), para
obtener informacion esencia para € marketing, para la creacion de retornos a escala (que
cuando se combinan con imperfecciones en el mercado de capitales, provee los fundamentos
de una politica comercial estratégica), para corregir falas de coordinacién, y para la

negociacion estratégica.

Esta industrializacién tuvo una gravitante orientacion exportadora. Para €llo se
dieron medidas explicitas en la provision de infraestructura, acceso preferencial a capita y
tipo de cambio, se desarrollaron nuevos mercados y se busco la reputacion del pais como

buen exportador, y no sdlo de las empresas.

Stiglitz hace un balance del saldo positivo y las limitaciones de la intervencién estatal,
pero, en nuestra opiniodn, destaca la importancia de la industrializacion exportadora como un

componente importante para conseguir crecimiento y equidad.

¥ Banco Mundial (1993).
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L as politicas comerciales, industriales, tecnol égicas, educativas fueron fundamentales
en definir los cambios en los patrones de especiaizacion, en los que € Estado jugé un rol
significativo impulsando una estrategia de “precios equivocados’®! que permitié la

extraordinaria performance que incluye el aspecto distributivo.

El énfasis en los “precios equivocados’ es € de Alice Amsdem, quien es considerada
por e Banco Mundia como representante de lo que denominan e “enfogue revisionista’

sobre la experiencia asiatica.

Amsdem enfatiza que la tecnologia prestada y |os bajos salarios iniciales no bastaron,

sino que hubo necesidad de fomentar € desarrollo industrial.

Este proceso de exportacion industriales promovid bésicamente con dos precios
relativos “ equivocados’: tipo de cambio real alto y estable en € largo plazo y tasa de interés
real negativa que en agunos casos se combind con una banca naciondizada. Se
implementaron subsidios con criterio de reciprocidad (las empresas beneficiadas no debian
exportar capitales), siendo €l objetivo elevar la productividad y la calidad. Se planted una
evaluacion permanente, la reinversién de utilidades en nuevas plantas, con metas de

exportacion, proceso donde e gerente de produccion fue unade las claves ddl éxito.

Amsdem también sefiala la importancia del marco institucional, donde incluye la
reforma agraria, la particular relacién Estado - sector privado y € importante rol asignado a
la educacion. En ese contexto, los subsidios fueron exitosos, o que no ocurrié en América
Latina

L os factores anteriores demostraron la posibilidad de que paises con industrializacion
tardia pueden llegar a la frontera de desarrollo tecnol6gico, por lo menos en algunas ramas.
Por tanto se constituye en un paradigma alternativo al liberalismo sgjén, € cual podria ser

imitado por paises de otras regiones.

% Amsdem (1989).
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La experiencia chilena

Méller y Laban sugieren otrainterpretacion basados en la experiencia de su pais®. En
ese trabgo se plantea que la ventgia comparativa chilena reside principamente en los
recursos naturales (materias primas 0 materias primas procesadas), que constituyen méas del
90% de sus exportaciones a paises industrializados. Mientras tanto, las exportaciones
chilenas a paises latinoamericanos incluyen una cantidad importante de manufacturas no
relacionadas con su dotacion de recursos naturales. Un tema de reflexion central del trabgjo
€es. ¢por qué se debe preferir la exportacién de manufacturas a otro tipo de exportaciones? El
segundo tema central, también polémico, esta relacionado con € hecho de que mantuvieron
una estrategia comercial unilateral que ha producido una exitosa expansion de las
exportaciones. ¢Por qué deberian cambiar esa estrategia, e integrarse a alguna agrupacion

comercial preferencia?

Los autores se preguntan ¢por que la exportacion de US$100 millones de jeans
deberian preferirse a US$100 millones de uva? Los autores postulan la conveniencia de
otorgar un mayor valor agregado a las exportaciones de recursos naturales: fruta enlatada en
lugar de fruta fresca, muebles de madera en vez de madera aserrada, por g emplo. Asume
gue los bienes de recursos naturales procesados introduciran tecnologia moderna, creando
una mayor externalidad doméstica. Una hipotesis central de los autores es que la produccion
de recursos naturales podria ser una forma de introducir la tecnologia moderna en paises en

vias de desarrollo, con resultados tan buenos como la produccién de bienes industriales.

De otro lado, sefidan que su estrategia comercial hasta 1993 se basd en la
liberalizacion comercia unilateral, la diversificacién del mercado de exportacion, y no la
busqueda de “un socio comercia natural” y, € supuesto de pais pequefio, por o que siempre

pueden encontrar un nicho en mercados externos.

Para los autores, su pais requiere aumentar y diversificar las exportaciones, 1o cua
implica la necesidad de mejorar las condiciones de acceso en los mercados extranjeros.

Teniendo en cuenta que la formacion de un bloque comercia representa una amenaza para

¥ Mdlery Laban (1996)



un pais no miembro (por € otorgamiento de accesos preferenciaes a potenciaes
competidores), la probabilidad de éxito manteniéndose € pais aidado, seria muy limitada.
Asi, aunque unirse a un blogue puede ocasionar NnUMeErosos inconvenientes, mucho peor

seriaquedar fuerade €.

Méeler y Laban plantean una posicion interesante basada en e crecimiento
exportador chileno, pero no cuestionan las bondades de la exportacion industrial, ni las
experiencias exitosas a nivel mundia (algunas de las cales hemos resefiado) sobre todo s se
consideran las caracteristicas del entorno internaciona actual. Més aln, s uno de sus
objetivos es diversificar exportaciones y reconocen que las exportaciones manufactureras se
dirigen a América Latina (principalmente a Mercosur), no se entiende € falso dilema que

plantean entre exportaciones basadas en recursos naturales y exportaciones industriales.

Se pueden incrementar las exportaciones basadas en recursos naturales, dirigiéndolas
hacia NAFTA, y los mercados extraregionales, mientras que se pueden aumentar y
diversificar las exportaciones dirigiendo las manufacturas hacia Mercosur y otros bloques

econdmicos latinoamericanos.

Para nosotros si constituye una prioridad € incrementar las exportaciones de
manufacturas 'y e comercio intraindustrial, dadas las caracteristicas del entorno
internacional, y por los argumentos conceptuales y de lecciones de experiencias exitosas,
gue hemos resefiado en esta seccidn. Pero, no planteamos opciones excluyentes, sino que se
postula una propuesta integral y diferenciada para la insercion del Pert en la economia
mundial. Antes de élo presentamos a continuacion la evidencia empirica construida y la

metodol ogia.

A. Patron de especializacién con el Mundo

Se puede apreciar con total nitidez, que € Peru tiene ventgjas comparadas en los
productos primarios en su intercambio globa. También es e caso de las manufacturas de
origen agropecuario, que con € proceso de apertura muestran una evolucion favorable por
la expansion de actividades agroindustriales. Claramente tenemos desventajas comparadas en

las manufacturas de origen industrial, ademés, con una tendencia negativa (Gréafico 5-6).
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En € caso de las MOI, las industrias de insumos basico tuvieron desventagjas
comparadas en todo € periodo. En cambio las industrias tradicionales y las nuevas tenian
ventgjas en e afo 1990 que se transforman en desventgjas a partir del proceso de apertura
del afio 1991.

Las MOl tuvieron desventgjas en todo €l periodo tanto en e caso de alta intensidad
de trabajo calificado, como en e de baga intensidad de trabgjo calificado. Es una limitacién

severa alas posibilidades de diversificacion industrial en € comercio con € mundo.

Si se andiza especificamente las industrias nuevas, habria ventgjas comparadas en las
industrias de baja tecnologia, y no en las de mediana y ata tecnologia (en ningun afio del

periodo considerado).

De otro lado, las actividades con intensidad laboral ata son las que tendrian ventajas,

adiferencia de aquellas con intensidad laboral medianay baja. (Ver Anexo 2).
En general, como veremos en la siguiente seccidn, esta situacion contrasta

notablemente con & patron de especializacion del Pert con sus socios latinoamericanos. En

particular, con los paises de la Comunidad Andina.
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GRAFICO 5
VENTAJAS COMPARADAS CON EL MUNDO, 1990 - 1996
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GRAFICO 6
VENTAJAS COMPARADAS CON EL MUNDO DE LASMOI, 1990 - 1996
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B. Patr6n de especializacion con la Comunidad Andina

Con la Comunidad Andina como un bloque, € patron de especializacion peruano es
dual. Las manufacturas de origen industrial (MOI) muestran claras ventgjas comparadas
(aunque con tendencia decreciente), mientras € sector de productos primarios muestra
claras desventgjas comparadas. Las manufacturas de origen agropecuario (MOA) varian de
una tendencia decreciente de desventgjas comparadas en 1990, a tener ventgjas comparadas
incipientes en 1995 (Gréfico 7 - 8).

Las ventgas comparadas de las MOI se explican principalmente por las industria
nuevas y éstas basan sus ventgjas comparadas principalmente en las industrias de bagja
tecnologia (las que muestran claras ventgjas comparadas con promedios del 20% del
comercio total). Las industrias de mediana tecnologia también muestran ventgjas
comparadas. Ademas, tanto las industrias tradicionales como las de insumos bésicos,

muestran ventgjas y desventajas segun |os afios.

Las ventgjas comparadas de las MOI del Pertl con la Comunidad Andina se basan
principalmente en los sectores de alta intensidad de trabgjo calificado, mientras que los
sectores de bagja intensidad de trabgjo calificado muestran ventgjas y desventagjas seguiin los
anos. Ademas, agrupando a todo €l sector manufacturero (MOI y MOA), son los sectores
de intensidad laboral dta y media los que tienen ventgjas comparadas (entre 5 y 20% del
comercio total) y los sectores de intensidad labora baja muestran claras desventgjas

comparadas. (Ver Anexo 3)

A continuacion se analizara € patron de especiaizacion del comercio peruano con

cada uno de los paises de la Comunidad Andina.
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GRAFICO 7
VENTAJAS COMPARADAS CON LA COMUNIDAD ANDINA, 1990 - 1996
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GRAFICO 8
VENTAJAS COMPARADAS CON LA COMUNIDAD ANDINA DE LASMOI, 1990-1996
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Patrén de especializacién con Bolivia

Como se aprecia en @ Gréfico 9, € Perl muestra un patron dual, por un lado las
MOI con claras ventgjas comparadas (alrededor del 20% y 30% del comercio con Boliviaen
los Ultimos afos), y por € otro, las MOA con claras desventgjas comparadas; € sector de

productos primarios muestra tendencias de ventgjas comparadas entre 1991 y 1994.

Las ventgjas comparadas de las MOI se explican principalmente por las Industrias de
insumos basicos, seguido de las industrias tradicionales y de las industrias nuevas, éstas
ultimas explicadas principalmente por las Industrias de baja tecnologia. Ademés las ventgjas
comparadas de las MOI se basan en los sectores de bga intensidad de trabagjo calificado.
(Anexo 3)

Del total de productos manufacturados, en términos de intensidad laboral, nuestro
patron de especializacion con Bolivia muestra que los sectores con intensidad laboral media
y dta tienen ventgas comparadas (entre e 10% y 15% del comercio con Bolivia) y los

sectores de intensidad laboral baja muestran claras desventgjas comparadas.

GRAFICO 9
VENTAJAS COMPARADAS CON BOLIVIA, 1990 - 1996
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Patrén de especializacion con Colombia

El patrén de especializacion de Pert con Colombia es més bien cambiante. Las MOl
mantienen las ventgjas comparadas en € periodo (llegando a un nivel del 17% del comercio
total con Colombia) a excepcién del afio 1994, donde llega a niveles de desventgja, afio que
coincide con una cierta recuperacion del sector primario. Las MOA, inician los noventa con
desventgjas comparadas, pero a partir de 1993 muestran ventgjas comparadas que tienen una

tendencia creciente (Gréfico 10).

Al descomponer las ventgas comparadas de las MOI se percibe que la principal
fuente de ventgjas de las MOI son las Industrias nuevas, y dentro de éllas, principamente las
de baja tecnologia. Las industrias de insumos basicos tienen desventajas durante todo el
periodo con una ligera recuperacion en 1992, y las industrias tradicionales muestran
patrones variantes de ventgjas y desventgjas comparadas. Ademés, € grueso de las ventgjas
de las MOI se concentra en los sectores con dta intensidad de trabgo calificado (con
tendencia decreciente), mientras que los sectores de bga intensidad de trabgjo calificado

muestran tendencias variantes, siempre con desventgjas comparadas. (Anexo3)

En términos de intensidad laboral, en e sector manufacturero, € patrén de
especidizacion de Perd con Colombia también presenta asimetrias. Son los sectores de
intensidad labora alta los que muestran ventgjas comparadas (entre 15% y 20% de
comercio total con Colombia), mientras que los de intensidad laboral media (en menor

grado), y los sectores de intensidad laboral baja, muestran claras desventajas comparadas.

Patrén de especializacion con Ecuador

Con Ecuador se muestra también un patrén de especializacion dual, con ventgjas
comparadas de las MOI (aunque con tendencia decreciente) y en menor grado de las MOA,
mientras que el sector primario muestra desventgjas comparadas que en 1996 se transforman

en ventajas comparadas (Grafico 11).
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Las ventgas comparadas de las MOI se explican principalmente por las industrias
nuevas, que tiene claras ventgas comparadas. Las industrias tradicionales y las de insumos
basi cos también muestran ventajas, pero en menor grado. Por otro lado, son las industrias de
baja tecnologia y las de mediana tecnologia las que componen € grueso de las ventgas

comparadas de laMOI, sobretodo a partir de 1993. (Anexo 3)

GRAFICO 10
VENTAJAS COMPARADAS CON COLOMBIA, 1990 - 1996

200

150 /

b \\
50 )(‘74\
o , , , ,
1990 1991 199/@& 1995 1996
L
-50 /
\ By

-100 \/
-150 \/

-200

Milésimos del comercio total

Afios

—*—Productos primarios —#— as de origen agropec. —#— Manufac. de origen industrial

GRAFICO 11
VENTAJAS COMPARADAS CON ECUADOR, 1990 - 1996
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Por otro lado, las ventgas comparadas de las MOI con Ecuador, se basan
principalmente en industrias de alta intensidad de trabajo calificado. Finamente, tomando el
total del sector de manufacturas, vemos que son los sectores de intensidad laboral alta (en
mayor medida, aunque fluctuante) y los de intensdad laboral media, los que muestran
ventajas comparadas en todo el periodo (aunque con tendencia decreciente). Mientras tanto

los sectores de bajaintensidad |aboral muestran ventajas y desventajas seguin |os afios.

Patron de especidizacion con Venezuela

Con Venezuela, @ Perll muestra un patron de especializaciéon donde son las MOl las
gue muestran claras ventajas durante todo € periodo (con niveles que llegaron en 1991 a
cas un 30% del comercio con Venezuela, y que en 1994 acanzaron € menor nivel con
menos del 5% del comercio total con este socio andino). En cambio las MOA inician el
periodo de andlisis con desventajas comparadas, las que se transforman en ventgjas desde
mediados de 1992. El sector primario muestra leves niveles de ventgjas comparadas hasta

1995, afio en que se convierten en desventgjas (Grafico 12).

Tomando en cuenta las MOI, son las industria nuevas las que siguen explicando las
ventgjas comparadas, pues las industria de insumos bésicos muestran claras desventgjas
comparadas y las industrias tradicionales tienen un patrén cambiante segin los afios.
Ademas, dentro de las industrias nuevas, son las de baja tecnologia las que explican las

ventajas comparadas. (Anexo 3)

Considerando las MO, son las industrias de alta intensidad de trabgjo calificado las
gue explican sus ventgias comparadas pues las industrias de bga intensidad de trabgo

calificado muestran claras desventgjas comparadas.

Analizando €l total del sector manufacturero, tenemos que existen claras ventgas
comparadas con Venezuela en los sectores de intensidad labora alta (entre e 15% y 25%
del comercio tota con ese pais). Los sectores de intensidad laboral baja muestran

desventgjas comparadas, y 10s de intensidad laboral media varian de acuerdo alos afios.
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GRAFICO 12
VENTAJAS COMPARADAS CON VENEZUELA, 1990 - 1996
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C. Patr6n de especializacion con M er cosur

Con e Mercosur como bloque, € Perl posee un patrén de especializacion donde €
sector de productos primarios tiene ventgas comparadas (a diferencia de la Comunidad
Andina), presentando desventgjas comparadas en las manufacturas de origen agropecuario.
L os patrones son mas hien variables alo largo de los afios en € caso de las MOI (Gréfico 13
- 14).

La variaciéon en las MOI se explica principamente por las fluctuaciones de las
industrias tradicionales. Las industrias nuevas muestran ventagjas comparadas y, las de
insumos béasicos, desventajas comparadas. Ademas, |as ventagjas comparadas de las industrias
nuevas se ven explicadas por las industrias de baja tecnologia, pues las de mediana y dta
tecnologia muestran claras desventagjas comparadas a lo largo de todo € periodo de andlisis
(con variaciones de 5% al 15% del comercio total). Al igua que las industrias nuevas, son
los sectores con dta intensidad de trabgjo calificado los que influyen en @ patron de

especiaizacion delas MOl.
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GRAFICO 13
VENTAJAS COMPARADAS CON MERCOSUR, 1990 - 1996
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GRAFICO 14

VENTAJAS COMPARADAS CON MERCOSUR DE LASMOI, 1990 - 1996
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Agrupando al sector manufacturero, son los sectores con intensidad labora alta los
gue obtienen claras ventgjas comparadas a lo largo de todo € periodo (entre 5% y 10% del
comercio total con Mercosur) y los sectores de intensidad laboral media y baja muestran

claras desventagjas comparadas. (Anexo 4)
Para una meor desagregacion del patrén de especializacion con Mercosur, se
analizaran las ventajas comparadas del Per(l con cada uno de los paises miembros de este

bloque econémico.

Patrén de especializacién con Argentina

Ta como lo muestra € Grafico 15, € patron de especializacion del Per con
Argentina es dual, mostrando claras ventgas comparadas en las manufacturas de origen
industrial (con tendencia decreciente), y desventajas comparadas en €l sector primario y en
lasMOA.

Las ventgjas comparadas de las MOI son explicadas por las industrias nuevas y las
industrias tradicionales que muestran ventagjas comparadas a lo largo del periodo 1990 -
1996, a diferencia de las industrias de insumos basicos que no tienen una tendencia muy
clara A su vez, las ventgas comparadas de las industrias nuevas se ven explicadas
principalmente por las industrias de baja tecnologia a diferencia de las industrias de mediana

y atatecnologia, que fluctlian entre ventgjas y desventajas comparadas segun |os afios.

Por otro lado, las ventgjas comparadas de las MOI se basan tanto en las industrias de
dta intensdad de trabgjo calificado, y en menor grado las de bga intensidad de trabgo

calificado, que muestran ventgjas comparadas a lo largo de todo el periodo.
En términos de intensidad laboral, son los sectores de intensidad laboral altay media

los que muestran claras ventgjas comparadas, y las de intensidad laboral bga las que

muestran desventgjas comparadas. (Anexo 4)
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Patrén de especializacion con Brasil

Los patrones de especidizacion que muestra € comercio del Perd con Brasi
muestran ventajas comparadas en € sector primario (entre el 20% y €l 30% del comercio
total con ese pais) y desventgas comparadas con € sector de manufacturas de origen
industria (Grafico 16).

Las desventgjas comparadas de las MOI son explicadas principalmente por las
industrias tradicionales y de insumos basicos que muestran claras desventagjas comparadas a
lo largo de todo € periodo de andlisis. Las fluctuaciones de las industrias nuevas se ven
explicadas por las industrias de mediana y ata tecnologia que muestran desventgjas
comparadas a lo largo de todo € periodo. En cambio, las industrias de baja tecnologia
muestran claras ventgjas comparadas (de arededor del 15% del comercio con Brasil, sobre

todo en los Ultimos afios de andlisis).

En términos de intensidad de trabajo las desventgjas comparadas de las MOI se ven
representadas principalmente por las industrias de bagja intensidad de trabagjo calificado.
Finalmente, analizando € sector manufacturado como un todo, las industrias de intensidad
laboral media 'y baja muestran claras desventajas comparadas, mientras que los sectores con

intensidad laboral alta varian de acuerdo alos afios. (Anexo 4)
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GRAFICO 15
VENTAJAS COMPARADAS CON ARGENTINA 1990 - 1996

200

150

100

50/

A
1%90 1991 1992 993 1994 1995 19
[
B \V
-100 <
-150

Afios

—®— Productos primarios —#— Manufacturas de origen agropec. —#&— Manufac. de origen industrial

GRAFICO 16
VENTAJAS COMPARADAS CON BRASIL, 1990 - 1996
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Patrén de especializacién con Paraguay

Tal como se aprecia en € Gréfico 17, € patrén de especiaizacion del Perd con
Paraguay muestra claras ventgjas comparadas en e sector de manufacturas de origen
industrial (entre & 10 y 30% del comercio total con ese pais), y desventajas comparadas en
el sector de manufacturas de origen agropecuario. El sector primario no muestra ventgjas ni

desventgjas en € periodo de andlisis.

Las ventgjas comparadas de la MOI son explicadas por las industrias tradicionales
(afios 1990 y 1991) y por € sector de industrias nuevas en € resto del periodo (también el
de insumos basicos muestra ventajas comparadas). Por otro lado, las ventajas comparadas de

las industrias nuevas, son explicadas por la presencia de industrias de mediana tecnologia.

Ademés, son las industrias con bagja intensidad de trabajo calificado las que explican
las ventgjas comparadas de las MOl en 1990 y 1991, y las de ata intensidad de trabago
calificado en d resto del periodo. (Anexo 4)

Tomando en cuenta el sector manufacturero en general, los sectores de intensidad
laboral media e intensidad laboral ata muestran ventgjas comparadas y los sectores con
intensidad laboral baja muestran desventajas durante todo el periodo (la excepcion es € afio
1995).

Patrén de especializacion con Uruguay

En € Gréfico 18 podemos observar que € patréon de especializacion con Uruguay
muestra ventagjas comparadas en las MOI (de un 10% del comercio total con este pais en
1991 a niveles menores a 5% para los Ultimos afios). Las manufacturas de origen

agropecuario muestran desventgjas alo largo de todo €l periodo.

Las ventgjas comparadas de las MOI se encuentran en las industrias tradicionales alo
largo de todo € periodo (con tendencia decreciente desde 1992). Lo mismo ocurre con las
industrias nuevas (aungue en menor magnitud), mientras que las industrias de insumos

basi cos muestran desventajas comparadas.
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Por otro lado, las ventgjas comparadas de las industrias nuevas se ven explicadas por
la presencia de las industrias de bagja tecnologia. Ademés, las ventgjas de las MOI son
explicadas por los sectores de baja intensidad de trabgjo calificado y en menor grado por los
sectores de ataintensidad de trabgjo calificado. (Anexo 4)

GRAFICO 17
VENTAJAS COMPARADAS CON PARAGUAY, 1990 - 1996
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GRAFICO 18
VENTAJAS COMPARADAS CON URUGUAY, 1990 - 1996
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Finalmente, el sector manufacturero en general muestra ventagjas comparadas en los
sectores de intensidad laboral ata a lo largo de todo € periodo (con vaores que se
encuentran entre el 10% y 20% del comercio total con ese pais). Los sectores de intensidad
laboral media tienen ventajas comparadas hasta 1994, y los sectores con intensidad laboral

baja muestran claras desventgjas comparadas alo largo de todo € periodo de andlisis.

A manera de balance

Se pueden encontrar algunas tendencias definidas (aln cuando se deben considerar

las limitaciones de los indicadores) en los patrones de especiaizacion estimados.

Existe una diferencia importante entre € patron de especializacion con € mundo:

fundamentalmente primario, del que tenemos con los acuerdos de integracién subregionales.

Con la Comunidad Andina, € Pert tiene un patrén mas definido de ventgas

comparadas en MOI, especificamente en industrias nuevas, con intensidad laboral media y
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alta, y con dta intensidad de trabgjo calificado (con la excepcion de Bolivid). La limitacidn
es gue esto se produce en industrias identificadas como de baja tecnologia, lo cual exige una

politicaindustria explicita.

Con Mercosur como blogue, las ventgas comparadas son en productos primarios,
por la influencia decisiva de Brasil, pais con € que tenemos desventgjas comparadas en

précticamente todos |os sectores.

Se tiene, sin embargo, ventgjas comparadas en las MOI con € resto de paises. A
diferencia del intercambio con los paises andinos, aqui aparecen las industrias tradicionales

explicando este comportamiento, con baja intensidad de trabgjo calificado.

Existen entonces diferencias significativas en nuestra relacion con e mundo,
Comunidad Andina y Mercosur, que sefidan la necesidad de politicas diferenciales. Y la
prioridad de la Comunidad Andina, si |o que se persigue es laindustrializacion y € avance en

un cambio en nuestra insercién internacional.

La politica de apertura esta vulnerando esas ventagjas en las MOI en la relacién con
varios paises y existe € riesgo que se pierdan o se vean severamente limitadas en € futuro.
El problema més importante es que se puedan agudizar los desequilibrios dinamicos y de
plazos mayores con los socios andinos, en particular con Colombia nuestro socio mayor.
Asi, se puede reproducir en € espacio andino € riesgo que enfrenta Argentina en su relacion
con Brasil, que limitaria seriamente sus posibilidades de diversificacion industrial futura,

como advierten Bekerman 'y Sirlin.

Este problema es mucho més grave en la relacion del Pert con los socios de
Mercosur, donde existen posibilidades de integracion interesantes, sobre todo con los paises

mas pequerios. Pero las asimetrias son muy grandes.

En suma, se tiene las bases para una estrategia de integracion complementaria con la
Comunidad Andinay Mercosur. Pero manteniendo inalterada la actual politica econdémica se

pueden perder las ventgas que esos bloques otorgan, reduciendo las ventgas peruanas a la
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exportacion exclusiva de productos primarios. En esa medida, nos a€jariamos de aquellas
caracteristicas que han permitido procesos de industrializacion y crecimiento en € mundo,
particularmente los que se han producido en € Asia, la region de mayor dinamismo en la
actualidad.

Esos factores, que de manera incipiente existen en las relaciones con la Comunidad
Andina, deben ser profundizados con adecuadas politicas econdmicas. Un retiro de este
proceso de integracion afectaria seriamente esa posibilidad. Aun cuando € virtual ingreso
(cuestion hipotética'y no inmediata) a Mercosur seria positivo, las asimetrias y € patrén de
especializacion no indican a priori que pueda ser uno de los ges de un crecimiento liderado
por las exportaciones industriales. Se consolidaria un patron primario exportador que
incluiria algunos productos agroindustriales que han tenido reciente crecimiento, lo cua es

bueno pero insuficiente.

Notas metodol 6gicas®

Se toma como variable de andlisis € saldo comercia sectoria para medir € patron de
especializacion de la economia 'y se utiliza un indicador de ventgjas comparadas reveladas
(VCR):

VCR ={(X; - M)- (X, +M,)" (X- M), (X+M)} "~ 1000, (X + M)

Donde:
(X; - M,) = Balance Comercial observado del sector i.
(X, +M,)" (X- M), (X+M) =Valor tedrico que representa e componente sectorial

dei en & superavit o déficit global.

La VCR se corresponde con un balance comerciad normalizado y se mide en
términos de miléssimos del comercio total de la nacién. Por construccion, € vaor maximo

del indicador, correspondiente a una situacion de especiaizacion absoluta, asciende a 50%.

¥ Ver Bekermanyy Sirlin (1996)
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El objetivo de normalizar los balances sectoriales es descontar € efecto de los factores
coyunturales que llevan a déficits o superavits comerciales globales®. Sectores con ventgjas
comparadas pueden atravesar coyunturalmente déficits comerciales debido a la evolucion de
digtintas variables macroeconémicas. Con este indicador se llega a determinar los balances
comerciales sectoriales en una situacion de comercio equilibrado, por €lo la sumatoria de la
VCR de todos los sectores transables suma cero. La “normalizacion” de los saldos
sectoriales se produce restando (0 sumando) a los balances sectoriales observados, un valor
tedrico que intenta representar e componente sectorial en € superavit o déficit global. Este
valor tedrico se estima a partir de la participacion del comercio (exportaciones més
importaciones) de cada sector en e comercio total. La base de datos utilizada es la de

comercio exterior peruano seguin la nomenclatura Cl1U revision tres, a4 digitos™.

Las cladsificaciones utilizadas se redlizaron siguiendo €l texto de Bekerman y Sirlin
(1996):
a.) Sectorial. Se agruparon los valores siguiendo las clasificaciones de productos primarios,
manufacturas de origen agropecuario y manufacturas de origen industrial.
b.) Deintensidad laboral®.
c.) De complejidad tecnoldgica®.
d.) De intensidad de trabajo calificado™®.

¥ El concepto de ventaja comparada se deriva en un contexto de balance comercial equilibrado.
este criterio tiene menor sustento s se analizan las VCR con socios comerciales particulares ya
que no existe ningln mecanismo macroecondémico que tienda a equilibrar los comercios
bilaterales (Bekerman y Sirlin, 1996)
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La base de datos proviene de la Sociedad Naciona de Industrias.

¥ Enestaclasificacion se utilizaa su vez una version levemente modificada de Bezchinski (1992).

¥ Modificando la clasificacion elaborada por CEPAL (1991).

Se utilizd una version modificada de la clasificacion realizada por ONUDI y presentada en
CEPAL (1991). La clasificacion agrupa basicamente a las industrias tradicionales y de insumos
bésicos de la clasificaciéon de CEPAL (1991) como industrias de bagja intensidad de trabgo
calificado y atodas las industrias nuevas como industrias intensivas en la utilizacion de trabajo
cdificado.



De acuerdo a esos criterios, las respectivas clasificaciones consideran:

Clasificacion segun caracteristicas tecnol 6gicas

INDUSTRIAS TRADICIONALES

Cuero y manufacturas de cuero

Calzado

Materiales de caucho

Neuméticos

Material para construccién de arcillay materiales
refractarios

Hiladosy tejidos de fibras textiles

Confecciones y accesorios

Manufacturas de vidrio

Cuchilleriay dfareria

Artefactos y accesorios sanitarios

Otras manufacturas diversas nep

Articulos nep de materias plésticas

Cochecitos para nifios, juguetesy juegos

INDUSTRIAS DE INSUMOS BASICOS

Hierro y acero

Metales no ferrosos

Pulpa, papel y carton y sus manufact.

Vidrio

Cal, cemento y otros materiales de construccion
(excepto arcilla)

Resinas y materias plésticas artificiales

Articulos de caucho nep

Quimicos organicos

Quimicos inorgénicos

Herramientas de uso manual 0 en maquinas

INDUSTRIAS NUEVAS

A) DE BAJA TECNOLOGIA

Manufacturas de metal comunes nep

Estructura y sus partes nep de hierro, acero o
aluminio

Recipientes de metal para almacén y transporte

Enseres domésticos de metal es comunes nep

Articulos de a alambre

Manufacturas de metales nep

Metal desplegado de cobre

Bloguesy estructuras flotantes

Muebles de maderay sus partes

Buquesy estructuras flotantes

Muebles de maderay sus partes

B) INDUSTRIAS
TECNOLOGIA

Materias tintéreas, curtientes y colorantes

Materias y productos quimicos nep

Maguinaria y equipos generadores de fuerza
excepto aparatos el éctricos rotativos

Magquinarias espec. para determinadas industrias

Maquinas para trabajar metales

DE MEDIANA
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Aparatos para grabacion y reproduccion de sonido
e imagen

Material de transporte

Materiadles fotogréficos vy
incluido peliculas

Obras de arte

Instrumentos musicales y sus partes

cinematograficos

C) INDUSTRIAS DE ALTA TECNOLOGIA

Productos medicinales y farmacéuticos

Aparatos el éctricos rotativos nep

Maquinas de oficina

Maquinaria para elaboracion automética de datos
y sus unidades nep

Receptores de television

Radiorreceptores

Equipos de telecomunicaciones nep y partes nep

Maquinaria, apar., y artef. eléctricos, nep, y sus
partes eléctricos

Aeronavesy equipo conexo y sus partes nep

Instrumentos y aparatos profesionales, cientificos
y de control

Aparatos y equipos fonograficos nep

Vehiculos de combates

Clasificacion seglin caracteristicas tecnol 6gicas

INTENSIDAD LABORAL ALTA

Pescados, crustéceos preparados o en conserva

Preparados de ceredes, de harina y fécula de
frutasy legumbres

Madera trabajada simplemente

Explosivosy pirotecnia

Peleteria curtida o adobada

Manufacturas de caucho, nep

Cal, cemento y material para construccion,
excepto arcillay vidrio

Material para construccién de arcillay materiales
refractarios

Vidrio

Manufactura de vidrio

Articulos de dfareria

Perlas, piedras preciosas en bruto o trabajadas

Articulos de dambre

Metal desplegado de cobre

Herramientas de uso manual 0 en maquinas

Cuchilleria

Enseres domésticos de metal es comunes nep

Manufacturas de metales comunes, nep

Calderas generadoras de vapor

Aparatos el éctricos rotativos nep



Otra mag. generadora de energia, nep
Maquinaria agricola
Maquinaria herramienta para trabagjar metales

nep.

Bombas para lig., compresores, y ventiladores,
nep

Equipo mecdnico para manipulacién de

mercancias, nep

Otras maquinarias, herramientas y aparatos
mecénicos no eléctricos

Partes y accesorios no eléctricos de maquinarias,
nep.

Equipo de telecomunicaciones nep y partes, nep

Aparatos de electric. y sus partes, nep

Aparatos eléctricos para empalme y conexion de
circuitos

Aparatos de uso doméstico, eléctricos 0 no
eléctricos, nep

Maquinasy aparatos eléctricos, nep

Vehiculos paraferrocarriles

Aeronaves y equipo conexo Yy sus partes, nep

Buguesy estructuras flotantes

Artefactos y accesorios sanitarios

Mueblesy sus partes

Instrumentos y aparatos profesionales, cientificos
y de control

Aparatos y equipos fonograficos nep

Materiales fotogréficos y cinematograficos

Articulos de 6ptica nep

Joyasy objetos de orfebreria

INTENSIDAD LABORAL MEDIA

Automdviles para pasgjeros

Vehiculos aut. de carretera nep (autobuses)

Vehiculos para transporte de mercancia y
especiaes

Motocicletas, motonetas y otros velocipedos

Remolques y otros vehiculos sin motor, nep

Motores de combustion interna

Maguinas y motores no eléctricos

Maguinarias y aparatos para
encuadernar, nep

Maquinas para pulpay papel y articulos de papel,
nep

Maquinas para elaborar alimentos, nep

Maguinariatextil y para cueros, nep

Mag. y equipos de ingenieriacivil, nep

Maquinas de vapor de agua

Equipos de calefaccion y refrigeracion, nep

Hilados

Prendas de vestir y sus accesorios

Manufactura de cuero natural, artificial o regen.
nep, piezas para calzado

Calzado

Desperdicios de lanay otros pelos nep

Lana o pelos cardados o peinados (tops)

imprimir y
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Ropavigjay otros articul os textiles vigjos, trapos

Bebidas no alcohdlicas

Productos medicinales y farmacéuticos

Jabbn y preparados paralimpiar y pulir

Tabaco manufacturado

Receptores de television

Aparatos para la grabacion y reproducciéon del
sonido y laimagen

Aparatos eléctricos para usos médicos y aparatos
radiol 6gicos

Lamparas, tubosy vavulas eléctricas

Material de distribucion de electricidad

Instrumentos musicales y sus partes

Articulos de oficinay papeleria, nep

Impresos

Relojes

Articulos nep de materias plésticas

Manufactura de minerales, nep

Otros articulos manuf. diversos, nep

Chatarray desperdicios de hierro y acero

INTENSIDAD LABORAL BAJA

Carnesy sus preparados

Productos | &cteos, huevosy aves

Cereales preparados de cereales

Legumbresy frutas

Azlcar, preparados de azlicar y miel

Café, té, cacao, especiasy sus preparados

Sémolay harina de trigo

Harinas y sémolas de semillas o frutas oleag.

Bebidas alcohdlicas

Aceitesy grasas

Quimicos organicos

Quimicos inorgénicos

Materias y productos quimicos, nep

Petréleo, productos derivados del petrdleo y
productos conexos

Resinas y materias plésticas artificiales

Caucho y latex de caucho sintético

Tejidos

Fibras sintéticas adecuadas para hilados

Materias tintéreas curtientes y colorantes

Oro no monetario

Cuero

Maguinaria de oficina y equipo para la
elaboracién automética de datos

Tractores

Hierro y acero

Metales no ferrosos

Pulpay desperdicios de papel

Papel y cartén

Algododn (linters, desperdicios, algodon cardado y
peinado)



V. CONCLUSIONES

En € trabgo se ha presentado evidencia empirica, que muestra como € déficit
comercia del Pert con la Comunidad Andina'y Mercosur tiene un componente estructural
no desdefiable. En & caso del comercio con nuestros socios andinos por los combustibles
(por 1o menos dos terceras partes del déficit en los noventa) y con nuestros socios del cono

sur debido a los alimentos importados.

En ambos casos sefidan deficiencias que no han sido resudtas en las Ultimas
administraciones, tanto en €l ambito energético, como en e problema de la dependencia

alimentariay € abandono de la agricultura, particularmente de la economia campesina.

Los otros componentes del déficit se refieren a productos con mayor grado de
elaboracién y bienes industriales, sobre todo con Colombia y Brasil, nuestros socios
principales en la Comunidad Andinay Mercosur respectivamente. Para evaluar con mayor
profundidad ese fendmeno, se hizo estimaciones del comercio intraindustrial que tiene e

Per(i con los integrantes de cada uno de los blogues de Américaddl Sur.

L os resultados sugieren que € proceso de apertura de los noventa ha generado una
reestructuracion que muestra un saldo negativo: son mayores |os sectores que dejan de tener
comercio intraindustrial significativo, que respecto a los que adquieren tal condicion (la

excepcion es Bolivia).

Se puede hipotizar entonces, que no solo los desequilibrios comerciales se han
agudizado, sino algo mas grave en términos estratégicos, se esta vulnerando al sector
industrial de formatal que limitala posibilidad de una mayor diversificacion en la perspectiva
de mejorar nuestra insercion en la economia internacional. Esto es particularmente grave en
e comercio con la Comunidad Andina, donde & componente intraindustrial es

sustancia mente mas significativo que en e Mercosur.

Cuando se edtima los resultados potenciales de una integracion consolidada
(suponiendo equilibrio en € comercio hilateral, usando un indice gjustado), se tiene una

lectura mas optimista. EI nimero de sectores y su caliidad (mayor grado de elaboracién)
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mejoran, inclusive el escaso comercio intraindustrial significativo que existe con Mercosur se

incrementa sustancia mente.

O seq, profundizar una apertura discriminada estimularia e comercio intraindustrial y
podria mejorar la situacion actual. Por supuesto, desde mi punto de vista esto supone hacer
gjustes de politica econdmica que generen una relacion precios/costos que favorezca a

sector exportador, y exportador industrial en particular.

De otro lado, los resultados sugieren que la integracion con los 2 bloques
latinoamericanos es positiva y complementaria. Dadas las asimetrias existentes con los
principales socios del cono sur, parece razonable impulsar esa negociacion conjuntamente

con |os otros socios andinos.

En breve, existen sectores con comercio intraindustrial significativo que
sobrevivieron la década perdida, pero que la politica de apertura con virtual arancel plano
hasta abril de 1997, y € sesgo antiexportador y anti industrial de la actual politica
econdémica, estan vulnerando severamente. Asi, estamos perfilandonos cada vez mas como
un exclusivo pais primario - exportador, con las limitaciones que ha demostrado tener en
nuestra historia econémica y de otros paises, y € sombrio destino que tendriamos en un
entorno internacional donde € comercio intraindustrial, de servicios y los cambios

tecnol 6gicos, hegemonizan el comercio mundial, con bloques cada vez més consolidados.

La evidencia empirica construida con los indices de ventgjas comparadas reveladas

gue miden e patrén de especializacion del Per(, son compatibles con esa interpretacion.

En efecto, con total nitidez muestra la diferencia entre una especializacion primariay
algunas manufacturas de origen agropecuario que existe en nuestra “integracion con €l
mundo”, y la especiaizacion en manufacturas de origen industrial que existe en e comercio
con la Comunidad Andina y varios paises del Mercosur (a excepcién de Brasil, por su peso,

gue define un saldo negativo paratodo € acuerdo de integracién).
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Ademés, con la Comunidad Andina se tiene ventgias en industrias de mayor
tecnologia, que utilizan fuerza de trabajo calificada y que usan intensivamente e factor
trabao, 1o que hace sobresdlir a las industrias nuevas en & conjunto de las manufacturas de

origen industrial.

Mientras tanto, con e mundo se puede encontrar casi una Situacion simétricamente
opuesta. Con Mercosur hay distintos resultados dependiendo del pais, pero con Brasil

tenemos desventajas practicamente en todo.

Estos resultados son sumamente preocupantes. De acuerdo a la interpretacion que se
ha hecho en estudios similares para otros paises y blogues, |os efectos negativos de este tipo
de deterioro son a mediano y largo plazo. Son menos visibles y perceptibles que los
desequilibrios macroecondmicos de corto plazo, pero comprometen la competitividad futura

del pais.

En otras palabras, intentar una “integracion con € mundo” serd nefasto para un
objetivo de industrializar € pais y megorar nuestra insercion en la economia internacional,

diversificando nuestras exportaciones.

Es decir que nuestros hallazgos son compatibles con una hipotesis de que € proceso
de aperturay liberaizacion en marcha, asi como las politicas en curso, estén reprimarizando
la economia, limitando nuestra capacidad de crecimiento futuro con generaciéon de empleo

productivo y mejoras en los ingresos y su distribucion.

En efecto, en los noventa junto a los productos primarios tradicionales se esta4
dinamizando agun segmento agroindustrial, o cual no estd mal, pero es claramente

insuficiente.
El problema es que las ventgjas que teniamos en manufacturas de origen industrial en

el comercio con la Comunidad Andina, se estan deteriorando. La mayor dificultad se

produce con Colombia, ya que podriamos entrar en una situaciéon de desventgja dindmica,
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sumamente perniciosa en el futuro. ES un riesgo similar a que Bekerman y Sirlin encuentran

en las relaciones de Argentina con Brasil en e Mercosur.

Con los paises del cono sur la situacion es diferente. Con Brasil ya existe un
comercio Norte - Sur, similar a que tenemos con € mundo en su conjunto. Una
liberalizacion de comercio indiscriminada con este pais no parece ser la decision més sensata.
Sin embargo, las perspectivas con los otros socios del Mercosur no son tan sombrios, segiin
este indicador.

Existen otras alternativas para relacionarnos con Brasil, o que es fundamental no
solo para la consolidaciéon de la zona de libre comercio del sur, sino para los corredores

biocednicosy la proyeccion a Asia - Pacifico.

En suma, tanto los indicadores de comercio intraindustrial como los de ventgas
comparadas reveladas, muestran la diferencia cualitativa que existe en e comercio con el

mundo, de lo que existe con la Comunidad Andina (y en menor grado con Mercosur).

Alli tenemos de manera incipiente la Unica regién econdmica donde € patrén de
especializacion se tiene en la produccién industria (aun con las limitaciones que genera que
sean actividades de bagja tecnologia). Es la base sobre la que hay que trabgjar en la
perspectiva de un esguema de crecimiento que supere las limitaciones de una estrategia

primario - exportadora.

De otro lado, los resultados sugieren que s se mantiene la extrema politica de
liberalizacion, aperturay desregulacion, si no se corrigen las distorsiones de precios relativos
existentes™, se estdn destruyendo las ventsjas que tenemos en ciertos sectores industriales

con |los socios andinos.

En otras palabras, existen posibilidades para una industrializacién exportadora que
tiene en la Comunidad Andina un instrumento fundamenta y que la politica econémica en

curso esta destruyendo.

¥ Candles- Fairlie (1994) y Fairlie (1997b)
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Si las hipotesis centrales son plausibles, las implicancias serian basicamente dos:
debemos permanecer en la Comunidad Andina'y debemos modificar la politica econdmica en
curso. Tomar una de las dos decisiones aisladamente seria totalmente contraproducente para
el Per(, no solo e términos del déficit comercial en e corto plazo, sino también compromete

nuestra competitividad futura en un mundo de blogques econémicos.

Por supuesto, se pueden dar otras interpretaciones a la evidencia empirica
congtruida, lo cual seria un avance en € debate. Seguramente podemos discrepar en muchos
puntos, pero uno de los que deberia tener consenso es la forma en que nuestro pais debe

definir sus relaciones econdmicas internacionalesy la politica exterior.
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ANEXO 1

CLASIFICACION INDUSTRIAL INTERNACIONAL UNIFORME (CIIU)
DE TODASLAS ACTIVIDADES ECONOMICAS DE LASNACIONES UNIDAS

INDUSTRIAS MANUFACTURERAS.

1511 Produccién, procesamiento y conservacion de carney productos carnicos.

1512 Elaboracién y conservacion de pescado y productos de pescado.

1513 Elaboracion y conservacion de frutas, legumbresy hortalizas.

1514 Elaboracion de aceites y grasas de origen vegetal y animal.

1515 Elaboracion de aceite de pescado.

1520 Elaboracion de productos lacteos.

1531 Elaboracion de productos de molineria.

1532 Elaboracion de amidones y productos derivados del almidon.

1533 Elaboracién de alimentos preparados para animal es.

1541 Elaboracion de productos de panaderia (pan, pasteles, etc)

1542 Elaboracion de azlcar.

1543 Elaboracion de cacao y Chocolate y de productos de confiteria.

1544 Elaboracion de macarrones, fideos , alcuzcuz y productos farinaceos.

1549 Elaboracion de otros productos alimenticios.

1551 Destilacion, rectificacion y mezcla de bebidas alcohdlicas.

1552 Elaboracion de vinos.

1553 Elaboracién de bebidas malteadas y de malta.

1554 Elaboracion de bebidas no acohdlicas, produccidn de aguas minerales.

1600 Elaboracion de productos de tabaco.

1711 Preparacion e hilatura de fibras textiles, tejedura de productos textiles.

1712 Acabado de productos textiles.

1721 Fabricacion de articul os confeccionados de material es textiles, excepto prendas de vestir.

1722 Fabricacion de tapices y alfombras.

1723 Fabricacion de cuerdas, cordeles , bramantes y redes.

1729 Fabricacién de otros productos textiles.

1730 Fabricacion de tejidos y articulos de punto y ganchillo.

1810 Fabricacién de prendas de vestir, excepto prendas de piel.

1820 Adobo y tefiido de pieles, fabricacion de articulos de piel.

1911 Curtido y adobo de cueros.

1912 Fabricacion de maletas, bolsas de mano y articulos similares. talabarteriay guarnicioneria.

1920 Fabricacion de calzado.

2010 Aserrado y acepilladura de madera

2021 Fabricacion de hojas de madera para enchapado, fabricacion de tableros contrachapados,
tableros laminados, tableros de particulasy otros tablerosy paneles.

2022 Fabricacion de partes y piezas de carpinteria para edificios y construcciones.

2023 Fabricacion de recipientes de madera.

2029 Fabricacion de otros productos de madera: fabricacion de articulos de corcho, paa y
materiales trenzables.

2101 Fabricacion de pasta de madera, papel cartén.

2102 Fabricacion de papd y cartén ondulado y de envases papel y carton.

2109 Fabricacion de otros articul os de papel y carton.

2211 Edicién de librosfolletos, partiturasy otras publicaciones.

2212 Edicién de periddicos, revistas y publicaciones periddicas.
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2213 Edicion de grabaciones.

2219 Otras actividades de edicion (fotografias , grabados, tarjetas postales, horarios, formularios,
carteles, reproduccion de obras de arte).

2221 Actividades de impresion (publicaciones periddicas, libros, mapas, partituras, carteles)

2222 Actividades de servicios relacionados con la impresion (Encuadernacion, produccion de
caracteres de imprenta, planchas de impresion ,etc.)

2230 Reproduccion de grabaciones.

2310 Fabricacion de productos de hornos de coque.

2320 Refineria de petroleo.

2330 Elaboracion de combustible nuclear.

2411 Fabricacion de sustancias quimicas basicas, excepto abonosy compuestos de nitrégeno.

2412 Fabricacion de abonos y compuestos de nitrégeno.

2413 Fabricacion de plasticos en formas primarias y de caucho sintético.

2421 Fabricacion de plaguicidas y otros productos quimicos de uso agropecuario.

2422 Fabricacion de pinturas, barnices y productos de revestimiento similares, tintas de imprenta
y masillas.

2423 Fabricacion de productos farmacéuticos , sustancias quimicas medicinaes y productos
botanicos.

2424 Fabricacion de jabones, detergentes, preparados paralimpiar y pulir perfumesy preparados
de tocador.

2429 Fabricacion de otros productos quimicos.

2430 Fabricacion de fibras manufacturadas .

2511 Fabricacion de cubiertas y camaras de caucho, reencauchado y renovacion de cubiertas de
caucho.

2519 Fabricacion de otros productos de caucho.

2520 Fabricacion de productos de pléstico.

2610 Fabricacion de vidrio y productos de vidrio.

2691 Fabricacion de productos de ceramica no refractaria

2692 Fabricacion de productos de ceramica refractaria.

2693 Fabricacion de productos de arcillay ceramica no refractarias para uso estructural.

2694 Fabricacion de cemento, cal y yeso.

2695 Fabricacion de articul os de hormigdn, cemento y yeso.

2696 Corte tallado y acabado de la piedra.

2699 Fabricacion de otros productos minerales no metalicos.

2710 Industrias basicas de hierro y acero.

2720 Fabricacion de productos primarios de metales preciosos y metales no ferrosos.

2731 Fundicién de hierro y acero.

2732 Fundicion de metales no ferrosos.

2811 Fabricacion de productos metalicos para uso estructural.

2812 Fabricacion de tanques, depdsitos y recipientes de metal.

2813 Fabricacion de generadores de vapor, excepto calderas de agua caliente para calefaccion
central.

2891 Forja prensada, estampado y laminado de metales, pulvimetalurgia.

2892 Tratamiento y revestimiento de metales, obras de ingenieria mecanica en genera reaizadas
acambio de unaretribucion o por contrato.

2893 Fabricacion de articulos de cuchilleria, herramientas de mano y articulos de ferreteria.

2899 Fabricacion de otros productos elaborados de metal.

2911 Fabricacion de motores y turbinas,

2912 Fabricacion de bombas compresores, grifosy valvulas.

2913 Fabricacion de cojinetes, engrangjes, trenes de engranges y piezas de transmision.
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2914 Fabricacion de hornos , hoguerasy quemadores.

2915 Fabricacién de equipo de elevacion y manipulacion.

2919 Fabricacion de otros tipos de maquinaria de uso general.

2921 Fabricacion de maguinaria agropecuariay forestal.

2922 Fabricacion de equipo de soldadura autégena.

2923 Fabricacion de maguinaria metal Urgica.

2924 Fabricacion de maguinaria para la explotacion de minas y canteras para obras de
construccion.

2925 Fabricacion de maguinaria parala e aboracion de aimentos , bebidas y tabaco.

2926 Fabricacion de maquinaria para la elaboracion de productos textiles, prendas de vestir y
CUeros.

2927 Fabricacion de armas 'y municiones.

2929 Fabricacion de otros tipos de maquinaria de uso especial.

2930 Fabricacion de aparatos de uso domestico.

3000 Fabricacion de maquinaria de oficina, contabilidad e informética

3110 Fabricacion de motores , generadores y transformadores el éctricos.

3120 Fabricacion de aparatos de distribucion y control de la energia eléctrica.

3140 Fabricacion de acumuladores y de pilasy baterias primarias.

3150 Fabricacion de lamparas 'y equipo de iluminacion.

3190 Fabricacion de otros tipos de equipo eléctrico.

3210 Fabricacion de tubosy vavulas eectronicas y de otros componentes el ectronicos.

3220 Fabricacion de transmisores de radio y televison y de aparatos para telefonia y telegrafia
con hilos.

3230 Fabricacion de receptores de radio y television, aparatos de grabacion y reproduccion de
sonido y video , productos conexos.

3311 Fabricacion de equipo médico y quirdrgico y de aparatos ortopédicos.

3312 Fabricacion de instrumentos

3313 Fabricacion de equipo de control  de procesos industriales.

3320 Fabricacion de instrumentos de Optica'y equipo fotogréfico.

3330 Fabricacion de relojes.

3410 Fabricacion de vehicul os automotores.

3420 Fabricacion de carrocerias para vehiculos automotores, fabricacion de remolques, partes'y
piezas de remolque.

3430 Fabricacion de partes, piezas 'y accesorios para vehicul os automotores y sus motores.

3511 Construccion y reparacion de buques.

3512 Construccion y reparacion de embarcaciones de recreo y deporte.

3520 Fabricacion de locomotoras y de material rodante para ferrocarrilesy tranvias.

3530 Fabricacion de aeronaves y naves especiales.

3591 Fabricacidn de motocicletas.

3592 Fabricacion de bicicletas y de sillones de ruedas para invalidos.

3599 Fabricacion de otros tipos de equipo de transporte.

3610 Fabricacion de muebles.

3691 Fabricacion de joyas 'y articulos conexos.

3692 Fabricacion de instrumentos de musica

3693 Fabricacion de articul os de deporte.

3694 Fabricacion de juegosy juguetes.

3699 Otras industrias manufactureras.

3710 Reciclamiento de desperdicios y desechos metdlicos.

3720 Reciclamiento de desperdicios y desechos no metdlicos
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INDICES DE VENTAJAS COMPARADAS CON EL MUNDO

ANEXO N° 2

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios 42 101 64 33 60 74 65
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 1 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto -38 -10 -17 -33 -26 -24 -26
Legumbres y frutas frescas 1 2 4 2 2 3 3
Semillas y frutas oleginosas 17 23 11 11 21 26 21
Corcho y madera sin trabajar 0 0 0 1 0 0 0
Lana y pelos sin elaborar -3 -2 0 0 -1 0 0
Algodon sin elaborar 0 0 0 0 0 0 0
Minerales en bruto 65 87 66 51 63 68 63
Otros productos primarios 1 1 1 0 0 1 3
B. Manufacturas -42 -109 -81 -43 -62 -67 -50
B.1 Manufacturas de origen agropec. -3 39 -11 66 80 67 69
Carnes -7 -3 0 -4 -3 -2 -2
Lacteos -10 -12 -10 -10 -8 -7 -8
Pescados y mariscos elaborados 68 67 15 100 102 83 91
Prod de molineria -36 -21 -15 -13 -5 -5 -11
Aceites y grasas -13 0 -9 -4 -2 -1 -1
Alimentos para animales -1 0 -1 -1 0 0 0
Legumbres y frutas elaboradas 6 14 10 12 10 10 11
Café y Cacao elab., té, matee, especias 2 3 1 1 -1 0 0
Azlcar, miel y sus preparados -8 -1 0 -9 -7 -3 -4
Bebidas -4 -5 -3 -4 -4 -3 -3
Cueros 1 0 0 0 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles -1 0 1 1 1 0 1
Otras manuf. de origen agropecuario -1 -3 0 -4 -2 -3 -4
B.2 Manufac. de origen industrial -38 -148 -70 -109 -142 -135 -119
Textiles y calzados 40 58 28 22 19 16 8
Hilados y tejidos de fibras textiles 24 30 23 13 12 12 10
Confecciones 15 29 6 10 9 6 -1
Calzado 0 -1 -1 -1 -2 -2 -2
Manuf. de caucho y de plastico -9 -10 -6 -12 -13 -14 -13
Industria quimica -60 -82 -41 -67 -60 -55 -50
Quimicos organicos -8 -1 -1 -7 -6 -5 -6
Quimicos inorganicos -17 -26 -13 -16 -13 -10 -7
Productos medicinales y farmacéuticos -13 -22 -6 -10 -8 -10 -8
Otros productos quimicos -22 -33 -21 -34 -33 -30 -29
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -10 -19 -9 -16 -14 -15 -16
Manuf. de min no met. y preciosos -2 -2 -2 -4 -6 -7 -6
Metales y sus manufacturas 126 107 215 137 126 134 142
Hierro y acero -14 -13 -13 -17 -18 -20 -17
Metales no ferrosos 140 122 235 162 155 164 170
Manufacturas de metales comunes NEP 0 -1 -7 -9 -11 -10 -11
Magquinaria y aparatos -111 -138 -172 -125 -134 -137 -145
MAg. equipos industriales y sus partes -75 -79 -82 -64 -69 -62 -65
MAg. de ofic. y p/la elab. de datos -8 -16 -19 -12 -12 -14 -16
Aparatos electrén. y de telecomun. -5 -15 -29 -17 -26 -32 -31
Magq. y aparatos eléctricos NEP -17 -18 -30 -23 -18 -20 -23
Instrumentos y aparatos cientificos -7 -10 -11 -9 -10 -11 -10
Material de transporte -18 -71 -79 -49 -60 -57 -42
Vehiculos de carretera -14 -69 -72 -45 -54 -51 -38
Otro material de transporte -4 -2 -8 -4 -6 -7 -4
Otras manuf. de origen industrial 7 8 -3 5 0 1 2
Otros 0 7 7 11 2 -7 -15
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracién: Propia
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VENTAJAS COMPARADAS CON EL MUNDO SEGUN PERFIL TECNOLOGICO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 42 101 64 33 60 74 65
Manufacturas de origen agropec. -3 39 -11 66 80 67 69
Manufac. de origen industrial -38 -148 -70 -109 -142 -135 -119
Industrias Tradicionales 20 31 0 -14 -22 -25 -33
Industrias de Insumos Bésicos -75 -104 -53 -85 =77 -76 -70
Industrias Nuevas 16 -75 -17 -11 -44 -34 -16
Industrias de Baja Tecnologia 122 103 210 137 125 132 142
Industrias de Mediana Tecnologia -69 -123 -155 -94 -112 -108 -98
Industrias de Alta Tecnologia -37 -54 -72 -54 -56 -58 -59
Otros 0 7 7 11 2 -7 -15
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON EL MUNDO SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 42 101 64 33 60 74 65
Manufacturas de origen agropec. -3 39 -11 66 80 67 69
Manufac. de origen industrial -38 -148 -70 -109 -142 -135 -119
Baja intensidad de trabajo calificado -54 -74 -53 -98 -99 -101 -103
Alta intensidad de trabajo calificado 16 -75 -17 -11 -44 -34 -16
Otros 0 7 7 11 2 -7 -15
Total 0 0 0 0 2 -7 0

VENTAJAS COMPARADAS CON EL MUNDO EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 123 109 130 157 144 134 155
Intensidad laboral media -34 -97 -121 -85 -112 -117 -111
Intensidad laboral baja -123 -108 -80 -100 -89 -87 -104
otros -9 -5 -2 -5 -4 -5 -4

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia

82




ANEXO N° 3

INDICE DE VENTAJAS COMPARADAS CON LA COMUNIDAD ANDINA

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios -178 -141 -180 -78 -56 -86 -98
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 -2 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto -5 4 -1 -6 -7 -8 -2
Legumbres y frutas frescas 6 3 3 1 0 1 3
Semillas y frutas oleginosas -2 -3 5 2 -2 3 6
Corcho y madera sin trabajar 0 0 0 0 0 0 0
Lana y pelos sin elaborar 0 0 1 1 0 2 1
Algododn sin elaborar 0
Minerales en bruto -177 -145 -186 -76 -48 -84 -105
Otros productos primarios 0 0
B. Manufacturas 222 191 205 120 82 152 161
B.1 Manufacturas de origen agropec. -61 -32 -17 -4 -3 5 7
Carnes -19 -6 1 0 -3 -1 0
Lacteos -1 -1 2 3 2 1 1
Pescados y mariscos elaborados 27 23 4 55 54 33 32
Prod de molineria -34 -25 -1 3 6 3 0
Aceites y grasas -14 10 -6 -18 -21 -13 -12
Alimentos para animales 1 1 0 1 2 1 2
Legumbres y frutas elaboradas 0 0 1 1 2 2 1
Café y Cacao elab., té, mate, especias 1 0 -2 -3 -8 -5 -3
AzUcar, miel y sus preparados -19 -29 -20 -37 -31 -13 -12
Bebidas -1 -1 -2 -5 -5 -2 -1
Cueros 0 0 2 0 -1 -1 -1
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 -1 -1 0 0 1
Otras manuf. de origen agropecuario -2 -4 5 -2 0 -1 0
B.2 Manufac. de origen industrial 283 223 222 124 84 147 155
Textiles y calzados 16 23 28 27 24 30 34
Hilados y tejidos de fibras textiles 16 26 30 25 25 29 32
Confecciones 1 -1 -1 4 1 1 3
Calzado -1 -2 -2 -1 -1 0 0
Manuf. de caucho y de plastico -4 -3 -5 -3 -7 -3 -1
Industria quimica 30 42 14 -30 -34 -16 -9
Quimicos orgénicos -11 1 -6 -20 -15 -14 -14
Quimicos inorgénicos 10 13 11 10 11 5 6
Productos medicinales y farmacéuticos 2 3 3 -1 0 1 6
Otros productos quimicos 29 25 5 -19 -30 -8 -8
Pulpa, papel y carton y sus manuf. -1 -1 -4 -19 -11 -8 -6
Manuf. de min no met. y preciosos 0 2 1 -4 -11 -7 -4
Metales y sus manufacturas 243 161 189 151 124 148 130
Hierro y acero -5 -4 -10 -6 -11 -10 -6
Metales no ferrosos 257 171 217 164 144 159 136
Manufacturas de metales comunes -8 -5 -18 -7 -10 -1 0
Magquinaria y aparatos 1 1 -6 -5 -6 -1 6
MA&g. equipos industriales y sus partes -3 0 -5 -4 -4 0 2
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 0 0 0 0 0 0
Aparatos electron. y de telecomun. 3 0 0 0 -1 -1 0
M&g. y aparatos eléctricos NEP 3 3 2 1 0 1 1
Instrumentos y aparatos cientificos -1 -1 -2 -1 -1 -1 3
Material de transporte -1 -1 4 6 4 2 1
Vehiculos de carretera 0 -1 -2 5 4 2 1
Otro material de transporte 0 0 6 2 0 0 0
Otras manuf. de origen industrial -3 0 1 1 2 2 4
Otros -44 -50 -25 -43 -26 -66 -64
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia

83




INDICE DE VENTAJAS COMPARADAS CON BOLIVIA

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios -65 3 59 11 40 -58 -98
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto -65 -4 0 -95 -88 -116 -76
Legumbres y frutas frescas 0 0 0 -1 0 1 2
Semillas y frutas oleginosas 0 0 -9 0 0 0 0
Corcho y madera sin trabajar 0 0 0 0 0 0 0
Lana y pelos sin elaborar 0 7 1 3 3 2 -1
Algododn sin elaborar 0
Minerales en bruto 0 0 68 105 126 54 -22
Otros productos primarios 0 0
B. Manufacturas 58 -8 -55 -13 -44 51 90
B.1 Manufacturas de origen agropec. -381 -387 -202 =277 -285 -234 -294
Carnes -18 -22 -16 -14 -27 -16 -18
Lacteos -2 1 12 13 6 2 3
Pescados y mariscos elaborados 6 7 0 8 8 7 10
Prod de molineria -27 -2 0 18 25 17 2
Aceites y grasas -249 -220 -185 -231 -243 -205 -231
Alimentos para animales 0 0 0 -5 0 0 1
Legumbres y frutas elaboradas 0 0 0 0 0 0 0
Café y Cacao elab., té, mate, especias 8 4 1 2 4 6 7
Azlcar, miel y sus preparados -91 -138 -18 0 -15 -33 -56
Bebidas -6 -12 -25 -35 -21 -8 -11
Cueros -3 -10 -1 -36 -27 -17 -15
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 -9 -4 -3 -2 -6
Otras manuf. de origen agropecuario 0 3 39 7 9 14 7
B.2 Manufac. de origen industrial 440 378 147 264 240 285 383
Textiles y calzados 37 61 -17 55 54 58 57
Hilados y tejidos de fibras textiles 35 61 -19 40 49 52 45
Confecciones 0 3 2 18 9 5 15
Calzado 1 -4 0 -3 -4 0 -2
Manuf. de caucho y de plastico 2 4 0 7 6 6 10
Industria quimica 376 249 149 158 135 145 118
Quimicos organicos 9 13 0 0 2 3 1
Quimicos inorganicos 13 15 6 8 8 10 11
Productos medicinales y farmacéuticos 1 22 5 11 13 15 15
Otros productos quimicos 354 199 137 139 113 116 90
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. 0 0 -6 -11 -5 -4 5
Manuf. de min no met. y preciosos 1 6 11 -3 -9 1 -13
Metales y sus manufacturas 8 58 35 51 60 62 184
Hierro y acero 3 22 16 30 28 26 32
Metales no ferrosos -4 13 8 2 11 18 131
Manufacturas de metales comunes 9 24 11 18 21 18 21
Magquinaria y aparatos 14 13 -24 9 1 16 19
Mag. equipos industriales y sus partes 3 11 -7 3 -1 10 17
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 0 0 0 0 0 0
Aparatos electrén. y de telecomun. 0 0 0 0 -2 0 0
Mag. y aparatos eléctricos NEP 10 0 0 5 4 5 0
Instrumentos y aparatos cientificos 0 1 -16 0 0 1 1
Material de transporte 0 -17 -1 -3 -3 0 3
Vehiculos de carretera 0 -16 -1 -3 -4 -1 2
Otro material de transporte 0 -1 0 1 0 1 1
Otras manuf. de origen industrial 2 5 0 1 2 1 1
Otros 7 5 -5 1 4 7 6
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia




INDICE DE VENTAJAS COMPARADAS CON COLOMBIA

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios -60 -96 -171 -52 -10 -117 -94
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto 5 6 1 2 4 1 3
Legumbres y frutas frescas 18 6 7 2 1 1 3
Semillas y frutas oleginosas 2 0 1 1 2 1 1
Corcho y madera sin trabajar 0 0 0 1 0 0 0
Lana y pelos sin elaborar 0 0 2 2 1 0 0
Algododn sin elaborar 0
Minerales en bruto -85 -108 -183 -60 -17 -121 -102
Otros productos primarios 0 0
B. Manufacturas 89 105 161 74 11 133 107
B.1 Manufacturas de origen agropec. -27 -47 -18 4 30 49 47
Carnes -59 -11 2 1 -1 0 0
Lacteos 0 -1 0 0 0 1 0
Pescados y mariscos elaborados 69 40 7 72 97 59 54
Prod de molineria -61 -51 0 -1 3 1 1
Aceites y grasas 38 20 0 0 5 5 2
Alimentos para animales 1 1 1 2 4 2 6
Legumbres y frutas elaboradas 0 0 1 1 0 0 1
Café y Cacao elab., té, mate, especias 0 -1 -2 -3 -10 -5 -4
Azlcar, miel y sus preparados -14 -42 -27 -67 -67 -14 -13
Bebidas 1 0 0 0 0 0 0
Cueros 0 0 1 1 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 0 1 3 3 4
Otras manuf. de origen agropecuario -3 -3 -2 -4 -4 -3 -1
B.2 Manufac. de origen industrial 116 152 179 70 -19 84 60
Textiles y calzados 11 16 20 13 14 21 28
Hilados y tejidos de fibras textiles 14 25 25 16 18 22 29
Confecciones 0 -5 -2 -1 -2 0 -1
Calzado -2 -4 -3 -2 -2 -1 0
Manuf. de caucho y de plastico -15 -7 -9 -8 -15 -3 -3
Industria quimica -22 23 19 -55 -74 -9 -9
Quimicos organicos 0 0 0 0 -1 -1 -1
Quimicos inorganicos 20 21 10 9 16 9 5
Productos medicinales y farmacéuticos -3 -1 9 7 0 5 10
Otros productos quimicos -38 3 -1 -70 -89 -22 -23
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -2 -1 -3 -28 -17 -6 -7
Manuf. de min no met. y preciosos -5 -1 4 -1 -9 -1 -18
Metales y sus manufacturas 168 118 140 157 96 81 62
Hierro y acero -1 -1 -3 -1 -2 -2 -2
Metales no ferrosos 200 135 148 165 111 85 67
Manufacturas de metales comunes -31 -15 -5 -7 -13 -2 -3
Magquinaria y aparatos -11 4 5 -7 -11 -2 0
Mag. equipos industriales y sus partes -7 0 -1 -4 -8 0 0
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 0 0 0 0 0 0
Aparatos electrén. y de telecomun. 0 0 0 -1 -2 -1 0
Mag. y aparatos eléctricos NEP -2 6 7 -2 0 1 1
Instrumentos y aparatos cientificos -3 -2 -1 0 -1 -1 0
Material de transporte -1 0 3 0 -4 -2 -1
Vehiculos de carretera 0 0 -1 0 -4 -1 -1
Otro material de transporte -1 0 4 0 0 0 0
Otras manuf. de origen industrial -7 -1 2 -1 1 5 7
Otros -28 -9 10 -22 -1 -16 -34
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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INDICE DE VENTAJAS COMPARADAS CON ECUADOR

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996

A. Productos primarios -344 -192 -227 -219 -240 -105 30
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 -7 0 1 0 0
Cereales, tabaco en bruto 0 4 -8 1 -1 0 -5
Legumbres y frutas frescas 1 0 0 1 -1 3 4
Semillas y frutas oleginosas -5 -5 24 7 -9 22 48
Corcho y madera sin trabajar -1 0 0 -2 -2 -3 -9
Lana y pelos sin elaborar 0 1 2 1 0 3 -11
Algododn sin elaborar 0
Minerales en bruto -339 -191 -238 -227 -228 -129 3
Otros productos primarios 0 0
B. Manufacturas 392 199 305 244 263 116 -2
B.1 Manufacturas de origen agropec. -17 48 13 80 43 -31 -52
Carnes -1 0 7 4 1 3 4
Lacteos -1 0 1 2 4 2 1
Pescados y mariscos elaborados 2 22 6 72 25 20 17
Prod de molineria -20 -3 0 0 3 0 0
Aceites y grasas 13 29 0 3 9 15 -1
Alimentos para animales 1 0 1 4 4 3 -5
Legumbres y frutas elaboradas 0 0 0 0 4 2 0
Café y Cacao elab., té, mate, especias 0 0 -1 -7 -13 -46 -49
Azlcar, miel y sus preparados -9 0 0 -7 0 0 -18
Bebidas -1 -1 0 0 0 0 -1
Cueros 2 3 7 14 9 3 3
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles -1 0 -5 -4 -5 -19 -33
Otras manuf. de origen agropecuario -3 -2 -1 0 1 -13 -23
B.2 Manufac. de origen industrial 409 150 291 164 220 146 49
Textiles y calzados 2 7 13 26 28 41 39
Hilados y tejidos de fibras textiles 2 7 13 26 29 35 39
Confecciones 0 0 0 1 0 11 5
Calzado 0 0 0 -1 -1 -4 -5
Manuf. de caucho y de plastico 2 1 16 1 -1 -28 -31
Industria quimica 64 105 67 35 63 77 16
Quimicos organicos 0 0 -20 -8 -2 0 -5
Quimicos inorganicos 17 12 45 21 28 34 25
Productos medicinales y farmacéuticos 7 15 5 10 15 11 0
Otros productos quimicos 40 78 37 12 22 32 -4
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. 0 0 -4 -8 -6 -4 -13
Manuf. de min no met. y preciosos 5 6 2 2 2 6 -18
Metales y sus manufacturas 328 30 185 67 91 60 95
Hierro y acero -1 0 -3 -4 -3 -8 -8
Metales no ferrosos 331 31 206 73 102 89 127
Manufacturas de metales comunes -3 0 -17 -3 -7 -21 -24
Magquinaria y aparatos 8 0 -4 9 8 -33 -48
Mag. equipos industriales y sus partes 0 0 -4 3 7 -32 -47
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 0 0 0 0 0 0
Aparatos electrén. y de telecomun. 8 0 0 0 0 0 -1
Mag. y aparatos eléctricos NEP 0 0 -1 7 0 3 0
Instrumentos y aparatos cientificos 0 0 0 0 0 -4 -1
Material de transporte 0 1 13 28 29 23 3
Vehiculos de carretera 0 0 -1 25 29 23 3
Otro material de transporte 0 1 14 4 0 0 0
Otras manuf. de origen industrial 1 1 3 5 7 5 7
Otros -47 -7 -77 -25 -23 -11 9
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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INDICE DE VENTAJAS COMPARADAS CON VENEZUELA

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios 12 6 -2 7 7 3 -70
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 1 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto 6 2 1 5 4 3 4
Legumbres y frutas frescas 0 1 0 1 0 0 0
Semillas y frutas oleginosas 0 0 0 0 0 0 0
Corcho y madera sin trabajar 0 0 0 1 0 2 0
Lana y pelos sin elaborar -1 -1 -1 -1 -1 3 1
Algododn sin elaborar 0
Minerales en bruto 7 4 -3 1 3 -5 -76
Otros productos primarios 0 0
B. Manufacturas 83 245 94 115 76 179 155
B.1 Manufacturas de origen agropec. -14 -45 -12 33 38 15 14
Carnes 0 0 0 0 0 0 0
Lacteos 0 0 0 0 0 0 0
Pescados y mariscos elaborados 13 0 0 47 52 16 16
Prod de molineria -28 -1 -3 -1 0 0 0
Aceites y grasas 0 -1 0 0 0 0 0
Alimentos para animales -1 -1 -3 -3 0 1 0
Legumbres y frutas elaboradas 1 0 0 4 4 6 1
Café y Cacao elab., té, mate, especias 0 0 -1 0 -4 -2 -1
Azlcar, miel y sus preparados 0 -34 0 0 0 0 0
Bebidas 0 -1 -5 -9 -11 -5 -2
Cueros 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 3 0 0 0 1
Otras manuf. de origen agropecuario 0 -6 -1 -5 -2 -2 0
B.2 Manufac. de origen industrial 97 290 106 82 38 164 141
Textiles y calzados 27 38 51 21 14 25 22
Hilados y tejidos de fibras textiles 24 35 51 20 14 25 22
Confecciones 3 4 2 1 0 0 0
Calzado -1 -1 -1 -1 0 0 0
Manuf. de caucho y de plastico -5 -3 -9 -1 -5 -2 1
Industria quimica -257 -39 -86 -153 -150 -91 -46
Quimicos organicos -73 0 0 -89 -62 -49 -27
Quimicos inorganicos -27 -8 -20 10 -6 -8 1
Productos medicinales y farmacéuticos -1 -1 -11 -31 -20 -11 -2
Otros productos quimicos -157 -30 -55 -42 -62 -24 -18
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -1 -1 -4 -4 -8 -13 -7
Manuf. de min no met. y preciosos -1 0 -21 -14 -29 -22 -17
Metales y sus manufacturas 346 303 186 246 224 263 175
Hierro y acero -29 -29 -61 -53 -64 -44 -23
Metales no ferrosos 377 332 317 328 312 312 199
Manufacturas de metales comunes -3 0 -70 -30 -24 -4 0
Magquinaria y aparatos -1 -5 -16 -19 -9 0 10
Mag. equipos industriales y sus partes -7 -4 -14 -14 -6 2 0
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 0 0 0 0 0 0
Aparatos electrén. y de telecomun. 0 0 0 0 0 0 0
Mag. y aparatos eléctricos NEP 8 1 3 -2 -1 -1 0
Instrumentos y aparatos cientificos -2 -2 -5 -3 -2 0 10
Material de transporte -2 -2 3 3 0 3 1
Vehiculos de carretera -1 -2 -3 0 0 3 1
Otro material de transporte 0 0 7 3 0 0 0
Otras manuf. de origen industrial -9 -1 0 3 0 0 0
Otros -95 -251 -92 -122 -83 -182 -89
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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VENTAJAS COMPARADAS CON BOLIVIA SEGUN PERFIL TECNOLOGICO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -65 3 59 11 40 -58 -98
Manufacturas de origen agropec. -381 -387 -202 =277 -285 -234 -294
Manufac. de origen industrial 440 378 147 264 240 285 383
Industrias Tradicionales 53 96 -5 75 68 79 62
Industrias de Insumos Bésicos 359 226 135 137 120 129 112
Industrias Nuevas 28 56 17 53 52 77 208
Industrias de Baja Tecnologia -1 36 34 36 41 48 174
Industrias de Mediana Tecnologia 19 18 -1 11 9 22 32
Industrias de Alta Tecnologia 11 2 -16 6 7 2
Otros 7 5 5 1 7 6
Total 0 0 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON COLOMBIA SEGUN PERFIL TECNOLOGICO
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -60 -96 -171 -52 -10 -117 -94
Manufacturas de origen agropec. -27 -47 -18 4 30 49 47
Manufac. de origen industrial 116 152 179 70 -19 84 60
Industrias Tradicionales -38 -7 8 -5 -16 22 24
Industrias de Insumos Bésicos -43 0 4 -88 -104 -24 -24
Industrias Nuevas 198 159 167 163 101 87 60
Industrias de Baja Tecnologia 189 131 145 160 97 82 58
Industrias de Mediana Tecnologia 13 24 12 6 6 6 2
Industrias de Alta Tecnologia -4 4 10 -3 -2 0 0
Otros -28 -9 -7 -22 -1 -16 -34
Total 0 0 -17 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON ECUADOR SEGUN PERFIL TECNOLOGICO
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -344 -192 -227 -219 -240 -105 30
Manufacturas de origen agropec. -17 48 13 80 43 -31 -52
Manufac. de origen industrial 409 150 291 164 220 146 49
Industrias Tradicionales 4 12 13 26 23 -4 -12
Industrias de Insumos Bésicos 49 92 19 9 33 46 -16
Industrias Nuevas 356 47 259 130 164 104 77
Industrias de Baja Tecnologia 329 31 207 67 93 52 62
Industrias de Mediana Tecnologia 19 17 52 57 71 54 18
Industrias de Alta Tecnologia 8 0 0 6 0 -1 -3
Otros -47 -7 -79 -25 -23 -11 9
Total 0 0 -2 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON VENEZUELA SEGUN PERFIL TECNOLOGICO
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 12 6 -2 7 7 3 -70
Manufacturas de origen agropec. -14 -45 -12 33 38 15 14
Manufac. de origen industrial 97 290 106 82 38 164 141
Industrias Tradicionales 10 27 -29 -9 -35 10 16
Industrias de Insumos Bésicos -173 -3 -39 -151 -149 -99 -57
Industrias Nuevas 260 267 174 242 221 253 182
Industrias de Baja Tecnologia 342 304 228 250 241 264 173
Industrias de Mediana Tecnologia -87 -36 -52 -4 -17 -10 -1
Industrias de Alta Tecnologia 6 -1 -2 -5 -2 -1 10|
Otros -95 -251 -136 -122 -83 -182 -89
Total 0 0 -44 0 0 0 0
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VENTAJAS COMPARADAS CON BOLIVIA SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -65 3 59 11 40 -58 -98
Manufacturas de origen agropec. -381 -387 -202 =277 -285 -234 -294
Manufac. de origen industrial 440 378 147 264 240 285 383
Baja intensidad de trabajo calificado 412 322 130 212 188 208 174
Alta intensidad de trabajo calificado 28 56 17 53 52 77 208
Otros 7 5 -5 1 4 7 6
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON COLOMBIA SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -60 -96 -171 -52 -10 -117 -94
Manufacturas de origen agropec. -27 -47 -18 4 30 49 47
Manufac. de origen industrial 116 152 179 70 -19 84 60
Baja intensidad de trabajo calificado -81 -7 13 -93 -120 -3 0
Alta intensidad de trabajo calificado 198 159 167 163 101 87 60
Otros -28 -9 10 -22 -1 -16 -34
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON ECUADOR SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -344 -192 -227 -219 -240 -105 30
Manufacturas de origen agropec. -17 48 13 80 43 -31 -52
Manufac. de origen industrial 409 150 291 164 220 146 49
Baja intensidad de trabajo calificado 53 103 32 35 56 42 -28
Alta intensidad de trabajo calificado 356 a7 259 130 164 104 77
Otros -47 -7 -77 -25 -23 -11 9
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON VENEZUELA SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 12 6 -2 7 7 3 -70
Manufacturas de origen agropec. -14 -45 -12 33 38 15 14
Manufac. de origen industrial 97 290 106 82 38 164 141
Baja intensidad de trabajo calificado -163 23 -68 -160 -184 -89 -41
Alta intensidad de trabajo calificado 260 267 174 242 221 253 182
Otros -95 -251 -92 -122 -83 -182 -89
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON LA COMUNIDAD ANDINA SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -178 -141 -180 -78 -56 -86 -98
Manufacturas de origen agropec. -61 -32 -17 -4 -3 5 7
Manufac. de origen industrial 283 223 222 124 84 147 155
Baja intensidad de trabajo calificado 31 45 9 -39 -54 -4 14
Alta intensidad de trabajo calificado 251 178 213 163 138 151 141
Otros -44 -50 -25 -43 -26 -66 -64
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracién: Propia
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VENTAJAS COMPARADAS CON BOLIVIA EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 38 86 -2 65 66 94 208
Intensidad laboral media 95 196 130 131 118 123 149
Intensidad laboral baja -75 -290 -187 -216 -236 -169 -261
Otros 1 0 4 7 8 3 -7

VENTAJAS COMPARADAS CON COLOMBIA EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 204 157 156 217 169 143 128
Intensidad laboral media 1 17 24 16 -10 18 30
Intensidad laboral baja -129 -68 -19 -174 -143 -42 -69
Otros 13 0 0 15 -6 13 18

VENTAJAS COMPARADAS CON ECUADOR EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 344 63 220 157 130 51 28
Intensidad laboral media 13 23 16 70 91 42 16
Intensidad laboral baja -13 105 -11 -10 19 9 -63
Otros 47 8 79 27 23 13 19

VENTAJAS COMPARADAS CON VENEZUELA EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 289 269 129 255 237 256 187
Intensidad laboral media 21 37 23 -17 -17 15 21
Intensidad laboral baja -322 -311 -194 -245 -227 -274 -139
Otros 95 250 136 122 83 182 86

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 259 181 186 194 160 176 165
Intensidad laboral media 24 33 46 42 30 35 51
Intensidad laboral baja -101 -70 -70 -157 -134 -124 -120
Otros 10 60 -42 3 96 -86 66

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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ANEXO N° 4

INDICES DE VENTAJAS COMPARADAS CON MERCOSUR

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios 85 58 135 1 44 43 96
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto -87 -88 -80 -89 -73 -74 -65
Legumbres y frutas frescas 0 0 0 0 -1 1 1
Semillas y frutas oleginosas 3 0 1 0 -1 0 0
Corcho y madera sin trabajar 1 1 0 1 1 0 0
Lana y pelos sin elaborar -2 0 0 0 0 0 0
Algodon sin elaborar 0 0 0 0
Minerales en bruto 170 145 213 89 117 115 157
Otros productos primarios 1 1 1 0 1 1 3
B. Manufacturas -85 -58 -140 -1 -43 -43 -91
B.1 Manufacturas de origen agropec. -106 -73 -109 -44 -45 -20 -57
Carnes -10 -17 -20 -9 -8 -8 -12
Lacteos -7 -5 -3 -6 -3 -1 -5
Pescados y mariscos elaborados 6 6 2 12 8 4 17
Prod de molineria -36 -18 -20 -17 -6 -7 -22
Aceites y grasas -37 -45 -72 -26 -32 -20 -33
Alimentos para animales 0 -1 -1 0 0 0 -1
Legumbres y frutas elaboradas 2 7 2 9 7 10 12
Café y Cacao elab., té, matee, especias 2 2 4 1 -6 6 -5
AzUcar, miel y sus preparados -26 -4 -2 -7 -1 -8
Bebidas 0 1 0 0 0 0 0
Cueros 1 0 0 0 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 2 0 -1 0 0
Otras manuf. de origen agropecuario 0 0 0 -1 -2 -2 -1
B.2 Manufac. de origen industrial 21 15 -31 42 1 -23 -35
Textiles y calzados 17 33 26 15 4 13 4
Hilados y tejidos de fibras textiles 17 32 25 14 7 13 6
Confecciones 0 2 1 1 -1 1 0
Calzado 0 0 0 0 -2 -1 -2
Manuf. de caucho y de plastico -6 -5 -8 -6 -15 -8 -7
Industria quimica 9 3 -33 -18 -15 -19 -29
Quimicos organicos 0 0 0 0 0 0
Quimicos inorganicos 12 6 -6 -1 6 3 5
Productos medicinales y farmacéuticos -2 -3 -2 -1 0 -1 -6
Otros productos quimicos -2 0 -25 -17 -21 -21 -28
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -6 -5 -8 -14 -2 -17 -24
Manuf. de min no met. y preciosos -5 -4 -12 -8 -19 -8 -10
Metales y sus manufacturas 100 43 135 132 137 121 137
Hierro y acero -5 -9 -22 -21 -14 -26 -24
Metales no ferrosos 111 58 165 155 161 151 168
Manufacturas de metales comunes NEP -6 -6 -7 -3 -11 -4 -8
Maquinaria y aparatos -47 -39 -56 -36 -76 =74 -83
Mag. equipos industriales y sus partes -36 -26 -35 -24 -33 -54 -61
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos -3 -4 -6 -1 -1 -3 -3
Aparatos electrén. y de telecomun. -2 -8 -1 -1 -5 -1 -1
Mag. y aparatos eléctricos NEP -3 1 -8 -6 -30 -8 -11
Instrumentos y aparatos cientificos -2 -3 -6 -4 -6 -8 -7
Material de transporte -11 -16 -62 -15 -3 -25 -20
Vehiculos de carretera -11 -14 -60 -14 -1 -23 -18
Otro material de transporte 0 -2 -2 -2 -2 -2 -2
Otras manuf. de origen industrial -29 5 -15 -5 -9 -5 -1
Otros 0 0 5 0 0 0 -4
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracién: Propia
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INDICES DE VENTAJAS COMPARADAS CON ARGENTINA

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios -16 -75 -105 -71 -60 -47 3
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto -29 -80 -118 -68 -61 -69 -80
Legumbres y frutas frescas 0 0 0 0 -1 0 0
Semillas y frutas oleginosas 9 3 8 2 1 1 2
Corcho y madera sin trabajar 1 1 1 1 1 1 1
Lana y pelos sin elaborar 0 0 1 0 0 0 0
Algodon sin elaborar 0 0 0 0
Minerales en bruto 1 0 0 -8 -3 18 67
Otros productos primarios 1 1 3 1 2 3 13
B. Manufacturas 16 75 98 71 60 47 -7
B.1 Manufacturas de origen agropec. -22 -47 -64 -6 -22 6 -38
Carnes -3 -13 -21 -4 -5 -7 -13
Lacteos -1 -2 0 0 0 0 -5
Pescados y mariscos elaborados 0 0 0 0 0 0 0
Prod de molineria -13 -17 -15 -1 -1 0 -2
Aceites y grasas -12 -30 -54 -11 -20 -18 -26
Alimentos para animales 0 0 0 0 0 0 0
Legumbres y frutas elaboradas 1 8 4 8 4 8 14
Café y Cacao elab., té, matee, especias 6 5 14 2 0 24 -5
AzUcar, miel y sus preparados 0 0 0 0 0 0
Bebidas 0 2 0 0 0 0 -1
Cueros 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 8 1 1 1 1
Otras manuf. de origen agropecuario 0 0 0 0 -1 -1 -1
B.2 Manufac. de origen industrial 38 122 162 77 82 41 31
Textiles y calzados 19 54 85 37 21 17 20
Hilados y tejidos de fibras textiles 19 52 81 35 20 17 20
Confecciones 0 2 3 2 1 0 0
Calzado 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de caucho y de plastico 0 0 -1 -1 -1 -2 -1
Industria quimica 21 0 -9 10 12 7 3
Quimicos organicos 0 0 0 0 0 0
Quimicos inorganicos 19 3 2 10 10 5 8
Productos medicinales y farmacéuticos 0 -1 0 2 4 7 5
Otros productos quimicos 2 -2 -11 -3 -2 -5 -10
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -1 -1 -1 0 0 -1 -3
Manuf. de min no met. y preciosos 0 -1 -8 -3 -1 -2 -5
Metales y sus manufacturas 12 55 112 32 54 30 22
Hierro y acero 0 -1 -3 -4 -3 -6 -11
Metales no ferrosos 13 58 116 35 57 35 31
Manufacturas de metales comunes NEP -1 -2 -1 1 0 0 1
Magquinaria y aparatos -3 -6 -7 0 -4 -10 -9
Mag. equipos industriales y sus partes -2 -2 -4 2 -1 -5 -5
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 -1 -1 0 -1 -2 -1
Aparatos electron. y de telecomun. 0 0 0 0 0 0 0
Mag. y aparatos eléctricos NEP 0 -2 0 0 0 -1 -2
Instrumentos y aparatos cientificos 0 -1 -1 -1 -1 -2 -1
Material de transporte 0 0 0 1 1 0 0
Vehiculos de carretera 0 0 0 2 1 0 0
Otro material de transporte 0 0 0 0 0 0 0
Otras manuf. de origen industrial -10 21 -9 0 0 2 4
Otros 0 0 7 0 0 0 5
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracioén: Propia
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INDICES DE VENTAJAS COMPARADA CON BRASIL

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios 252 282 282 163 177 167 194
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto 0 0 1 2 2 0 4
Legumbres y frutas frescas 0 0 0 0 0 1 1
Semillas y frutas oleginosas -5 -4 -2 -1 -2 -1 -1
Corcho y madera sin trabajar 0 1 0 1 0 0 0
Lana y pelos sin elaborar -7 -1 0 -1 -1 0 -1
Algodén sin elaborar 0 0 0 0
Minerales en bruto 263 287 284 162 178 167 191
Otros productos primarios 0 0 0 0 0 0 0
B. Manufacturas -252 -282 -286 -163 -177 -167 -187
B.1 Manufacturas de origen agropec. -123 -20 -18 -14 -9 14 3
Carnes 0 -3 -1 -5 -2 0 -2
Lacteos 0 0 0 -7 0 0 0
Pescados y mariscos elaborados 3 11 3 13 5 11 15
Prod de molineria -1 0 0 0 0 0 0
Aceites y grasas -20 -11 -14 -2 -2 -3 -2
Alimentos para animales -2 -2 -3 -1 0 0 -1
Legumbres y frutas elaboradas 3 3 2 11 8 11 12
Café y Cacao elab., té, matee, especias 0 0 0 0 -11 -1 0
Azlcar, miel y sus preparados -105 -17 -4 -23 -3 -17
Bebidas 0 0 0 0 0 0 0
Cueros 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles -1 -1 0 -1 -4 0 0
Otras manuf. de origen agropecuario 0 0 0 -1 -1 0 -1
B.2 Manufac. de origen industrial -129 -262 -268 -149 -169 -181 -190
Textiles y calzados 17 11 5 1 -8 10 1
Hilados y tejidos de fibras textiles 18 12 6 2 1 12 6
Confecciones 0 0 0 0 -4 1 -1
Calzado 0 -1 0 0 -4 -3 -4
Manuf. de caucho y de plastico -24 -21 -17 -19 -35 -15 -14
Industria quimica -17 -16 -49 -57 -37 -41 -52
Quimicos organicos 0 0 0 0 0 0
Quimicos inorganicos 4 4 -7 -12 8 0 2
Productos medicinales y farmacéuticos -7 -8 -4 -4 -1 -5 -10
Otros productos quimicos -14 -11 -38 -41 -44 -36 -45
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -14 -18 -17 -45 -5 -40 -50
Manuf. de min no met. y preciosos -15 -11 -14 -14 -44 -13 -14
Metales y sus manufacturas 125 8 121 166 161 144 167
Hierro y acero -17 -37 -45 -52 -26 -50 -34
Metales no ferrosos 161 61 179 232 214 207 219
Manufacturas de metales comunes NEP -19 -16 -13 -14 -27 -13 -17
Maquinaria y aparatos -154 -146 -139 -120 -177 -155 -174
MAg. equipos industriales y sus partes -125 -94 -96 -89 -78 -119 -130
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos -8 -11 -12 -2 -2 -3 -6
Aparatos electrén. y de telecomun. -8 -34 -3 -2 -12 -2 -1
Mag. y aparatos eléctricos NEP -9 0 -18 -20 -75 -19 -23
Instrumentos y aparatos cientificos -4 -7 -11 -7 -10 -13 -14
Material de transporte -42 -62 -140 -52 -8 -64 -49
Vehiculos de carretera -41 -56 -136 -47 -4 -59 -44
Otro material de transporte -1 -6 -4 -4 -4 -5 -5
Otras manuf. de origen industrial -4 -8 -17 -8 -16 -8 -5
Otros 0 0 4 0 0 0 -7
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia
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INDICES DE VENTAJAS COMPARADAS CON PARAGUAY

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios 5 4 0 0 1 4 13
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 4
Cereales, tabaco en bruto 0 0 0 0 0 1 1
Legumbres y frutas frescas 0 0 0 0 1 2 6
Semillas y frutas oleginosas 0 0 0 0 0 0 0
Corcho y madera sin trabajar 0 0 0 0 0 0 1
Lanay pelos sin elaborar 0 4 0 0 0 0 1
Algodén sin elaborar 0 0 0 0
Minerales en bruto 0 0 0 0 0 0 0
Otros productos primarios 5 0 0 0 0 0 0
B. Manufacturas -8 -4 0 0 -1 -4 -54
B.1 Manufacturas de origen agropec. -264 -89 -305 -233 -80 -120 -108
Carnes -4 -7 -21 -11 -3 -2 -1
Lacteos 0 0 0 0 0 0 0
Pescados y mariscos elaborados 36 9 0 9 55 -120 22
Prod de molineria 0 0 0 0 0 0 0
Aceites y grasas -298 -92 -283 -231 -132 0 -136
Alimentos para animales 0 0 0 0 0 0 1
Legumbres y frutas elaboradas 0 0 0 0 0 0 2
Café y Cacao elab., té, matee, especias 0 0 0 0 0 0 0
AzUlcar, miel y sus preparados 0 0 0 0 0 0
Bebidas 0 0 0 0 0 0 3
Cueros 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 2 0 0 0 0 1 0
Otras manuf. de origen agropecuario 0 0 0 0 0 2 1
B.2 Manufac. de origen industrial 256 85 305 233 79 116 54
Textiles y calzados 8 37 11 24 36 56 21
Hilados y tejidos de fibras textiles 8 5 4 10 20 30 3
Confecciones 0 32 7 13 16 26 18
Calzado 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de caucho y de pléastico 268 19 0 5 6 9 6
Industria quimica -107 0 11 32 27 38 17
Quimicos organicos 0 0 0 1 3 1
Quimicos inorganicos -107 -2 0 -3 -2 4 0
Productos medicinales y farmacéuticos 0 0 2 26 24 30 13
Otros productos quimicos 0 1 9 8 4 2 2
Pulpa, papel y carton y sus manuf. 4 0 1 0 0 0 0
Manuf. de min no met. y preciosos 5 1 1 0 0 0 0
Metales y sus manufacturas 65 4 -2 0 0 0 0
Hierro y acero 0 0 0 0 0 0 0
Metales no ferrosos 63 4 0 0 0 0 0
Manufacturas de metales comunes NEP 2 0 -2 0 0 0 0
Maquinaria y aparatos 0 6 282 156 5 8 1
MAg. equipos industriales y sus partes -1 3 281 151 0 0 0
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 1 0 0 0 0 0
Aparatos electrén. y de telecomun. 0 0 0 0 0 0 0
Mag. y aparatos eléctricos NEP -3 2 2 5 4 7 0
Instrumentos y aparatos cientificos 4 0 0 0 1 1 0
Material de transporte 0 0 0 14 0 0 1
Vehiculos de carretera 0 0 0 14 0 0 1
Otro material de transporte 0 0 0 0 0 0 0
Otras manuf. de origen industrial 13 19 1 3 5 4 8
Otros 2 0 0 0 0 0 7
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracioén: Propia
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INDICES DE VENTAJAS COMPARADAS CON URUGUAY

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
A. Productos primarios 6 -58 2 0 1 7 2
Pescados y mariscos sin elaborar 0 0 0 0 0 0
Cereales, tabaco en bruto 5 -58 1 0 0 0 0
Legumbres y frutas frescas 0 0 0 0 0 0 0
Semillas y frutas oleginosas 0 0 0 0 0 0 0
Corcho y madera sin trabajar 1 0 0 0 0 0 0
Lanay pelos sin elaborar 0 0 0 0 0 2 0
Algodén sin elaborar 0 0 0 0
Minerales en bruto 0 0 0 0 1 4 2
Otros productos primarios 0 0 0 0 0 0 0
B. Manufacturas -6 58 -18 0 -1 -7 -2
B.1 Manufacturas de origen agropec. -52 -50 -116 -21 -31 -1 -18
Carnes -83 -40 -21 -7 -21 -10 5
Lacteos -116 -60 -24 -20 -47 -21 -3
Pescados y mariscos elaborados 192 57 0 86 120 160 152
Prod de molineria -56 -4 -74 -80 -82 -129 -172
Aceites y grasas -3 -6 0 0 -1 1 0
Alimentos para animales 0 0 0 0 0 0 0
Legumbres y frutas elaboradas 0 3 2 0 6 5 0
Café y Cacao elab., té, matee, especias 0 0 0 0 0 0 0
AzUlcar, miel y sus preparados 0 0 0 0 0 0
Bebidas 0 0 1 0 0 0 0
Cueros 14 0 0 0 -3 -4 -2
Manuf. de mad. y corcho exc. muebles 0 0 1 0 0 0 2
Otras manuf. de origen agropecuario 0 0 0 0 -5 -4 -1
B.2 Manufac. de origen industrial 46 108 98 20 30 -6 16
Textiles y calzados 26 91 81 17 20 -5 -1
Hilados y tejidos de fibras textiles 26 90 80 16 20 -5 1
Confecciones 0 0 1 0 0 0 -1
Calzado 0 0 0 0 0 0 0
Manuf. de caucho y de pléastico 2 0 1 0 0 0 0
Industria quimica -39 -20 5 1 -10 -10 7
Quimicos organicos 0 0 0 0 0 0
Quimicos inorganicos -36 -6 -3 0 -2 -2 2
Productos medicinales y farmacéuticos -5 -11 0 1 -7 -5 3
Otros productos quimicos 2 -4 -2 0 -1 -2 2
Pulpa, papel y cartén y sus manuf. -30 -3 0 -1 -2 -1 -2
Manuf. de min no met. y preciosos 0 0 2 1 1 -1 0
Metales y sus manufacturas 73 10 11 2 19 7 6
Hierro y acero 0 0 0 0 0 0 0
Metales no ferrosos 73 7 8 1 19 0 4
Manufacturas de metales comunes NEP 0 4 4 1 0 7 2
Maquinaria y aparatos -3 0 -1 0 2 4 5
MAg. equipos industriales y sus partes -2 0 -1 0 2 7 3
Mag. de ofic. y p/la elab. de datos 0 0 0 0 0 -1 0
Aparatos electrén. y de telecomun. 0 0 0 0 0 -2 -1
Mag. y aparatos eléctricos NEP 0 0 0 0 0 0 3
Instrumentos y aparatos cientificos 0 0 0 0 0 0 0
Material de transporte 0 0 0 0 0 -1 0
Vehiculos de carretera 0 0 0 0 0 0 0
Otro material de transporte 0 0 0 0 0 -1 0
Otras manuf. de origen industrial 16 30 9 1 0 1 0
Otros 0 0 16 0 0 0 0
Total 0 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracioén: Propia
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VENTAJAS COMPARADAS CON ARGENTINA

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -16 -75 -105 71 -60 -47 3
Manufacturas de origen agropec. -22 -47 -64 -6 -22 6 -38
Manufac. de origen industrial 38 122 162 77 82 41 31
Industrias Tradicionales 18 52 70 34 21 12 16
Industrias de Insumos Basicos -1 -3 -8 0 2 3 0
Industrias Nuevas 32 52 107 43 61 25 12
Industrias de Baja Tecnologia 13 56 112 31 54 29 19
Industrias de Mediana Tecnologia 20 0 -3 13 10 1 -3
Industrias de Alta Tecnologia -1 -4 -2 -2 -2 -5 -4
Otras manuf. de origen industrial -11 20 -7 0 -2 1 4
Otros 0 0 7 0 0 0 5
Total 0 0 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON BRASIL
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 252 282 282 163 177 167 194
Manufacturas de origen agropec. -123 -20 -18 -14 -9 14 3
Manufac. de origen industrial -129 -262 -268 -149 -169 -181 -190
Industrias Tradicionales -62 -47 -51 -49 -154 -34 -39
Industrias de Insumos Basicos -27 -27 -43 -79 -26 -74 -107
Industrias Nuevas -36 -178 -161 -15 17 -70 -39
Industrias de Baja Tecnologia 133 15 117 158 172 132 160
Industrias de Mediana Tecnologia -145 -167 -239 -143 -55 -167 -156
Industrias de Alta Tecnologia -23 -26 -39 -30 -100 -35 -44
Otras manuf. de origen industrial -4 -11 -13 -6 -6 -3 -5
Otros 0 0 4 0 0 0 -7
Total 0 0 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON PARAGUAY
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 5 4 0 0 1 4 13
Manufacturas de origen agropec. -264 -89 -305 -233 -80 -120 -108
Manufac. de origen industrial 256 85 305 233 79 116 54
Industrias Tradicionales 286 58 10 31 43 67 26
Industrias de Insumos Basicos 4 0 8 33 25 34 17
Industrias Nuevas -39 27 287 167 9 14 2
Industrias de Baja Tecnologia 66 4 -1 0 0 0 0
Industrias de Mediana Tecnologia -106 20 285 162 5 6 1
Industrias de Alta Tecnologia 1 3 2 5 4 7 1
Otras manuf. de origen industrial 4 0 0 2 3 1 8
Otros 2 0 0 0 0 0 7
Total 0 0 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON URUGUAY
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 6 -58 2 0 1 7 2
Manufacturas de origen agropec. -52 -50 -116 -21 -31 -1 -18
Manufac. de origen industrial 46 108 98 20 30 -6 16
Industrias Tradicionales 42 94 92 19 21 7 0
Industrias de Insumos Basicos -27 -14 0 1 -9 -6 5
Industrias Nuevas 33 0 4 1 18 -7 11
Industrias de Baja Tecnologia 73 7 8 1 19 -1 6
Industrias de Mediana Tecnologia -40 -6 -5 0 0 -4 3
Industrias de Alta Tecnologia 0 0 0 0 0 -3 2
Otras manuf. de origen industrial -1 28 2 0 0 0 0
Otros 0 0 16 0 0 0 0
Total 0 0 0 0 0 0
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VENTAJAS COMPARADAS CON ARGENTINA SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios -16 -75 -105 71 -60 -47 3
Manufacturas de origen agropec. -22 -47 -64 -6 -22 6 -38
Manufac. de origen industrial 38 122 162 77 82 41 31
Baja intensidad de trabajo calificado 17 49 62 35 23 15 15
Alta intensidad de trabajo calificado 32 52 107 43 61 25 12
Otras manuf. de origen industrial -11 20 -7 0 -2 1 4
Otros 0 0 7 0 0 0 5
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON BRASIL SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 252 282 282 163 177 167 194
Manufacturas de origen agropec. -123 -20 -18 -14 -9 14 3
Manufac. de origen industrial -129 -262 -268 -149 -169 -181 -190
Baja intensidad de trabajo calificado -89 -74 -94 -128 -180 -109 -146
Alta intensidad de trabajo calificado -36 -178 -161 -15 17 -70 -39
Otras manuf. de origen industrial -4 -11 -13 -6 -6 -3 -5
Otros 0 0 4 0 0 0 -7
Total 0 0 0 0 0 0 0

VENTAJAS COMPARADAS CON PARAGUAY SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 5 4 0 0 1 4 13
Manufacturas de origen agropec. -264 -89 -305 -233 -80 -120 -108
Manufac. de origen industrial 256 85 305 233 79 116 54
Baja intensidad de trabajo calificado 290 58 18 64 68 101 44
Alta intensidad de trabajo calificado -39 27 287 167 9 14 2
Otras manuf. de origen industrial 4 0 0 2 3 1 8
Otros 2 0 0 0 0 0 7
Total 0 0 0 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON URUGUAY SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 6 -58 2 0 1 7 2
Manufacturas de origen agropec. -52 -50 -116 -21 -31 -1 -18
Manufac. de origen industrial 46 108 98 20 30 -6 16
Baja intensidad de trabajo calificado 14 80 92 20 12 1 5
Alta intensidad de trabajo calificado 33 0 4 1 18 -7 11
Otras manuf. de origen industrial -1 28 2 0 0 0 0
Otros 0 0 16 0 0 0 0
Total 0 0 0 0 0 0 0
VENTAJAS COMPARADAS CON MERCOSUR SEGUN INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Productos primarios 85 58 135 1 44 43 96
Manufacturas de origen agropec. -106 -73 -109 -44 -45 -20 -57
Manufac. de origen industrial 21 15 -31 42 1 -23 -35
Baja intensidad de trabajo calificado -13 12 -34 -31 -69 -45 -74
Alta intensidad de trabajo calificado 64 -1 14 78 76 26 41
Otras manuf. de origen industrial -30 3 -11 -4 -5 -3 -1
Otros 0 0 5 0 0 0 -4
Total 0 0 0 0 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracién: Propia
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VENTAJAS COMPARADAS CON ARGENTINA EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 14 56 105 37 56 29 26
Intensidad laboral media 20 53 73 36 21 19 22
Intensidad laboral baja -16 -32 -79 -4 -18 -4 -57
Otros -2 -2 0 2 0 3 5

VENTAJAS COMPARADAS CON BRASIL EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta -4 -83 -8 73 -100 39 60
Intensidad laboral media -97 -139 -189 -112 -44 -135 -154
Intensidad laboral baja -151 -61 -89 -123 -28 -70 -98
Otros 0 0 -1 -1 -5 -1 -2

VENTAJAS COMPARADAS CON PARAGUAY EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 340 56 4 43 67 -108 35
Intensidad laboral media 56 39 297 191 57 71 44
Intensidad laboral baja -403 -99 -302 -237 -127 32 -133
Otros 0 0 1 2 2 1 6
VENTAJAS COMPARADAS CON URUGUAY EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 274 69 20 89 146 176 163
Intensidad laboral media 23 80 76 17 9 -16 4
Intensidad laboral baja -315 -119 -118 -107 -153 -163 -169
Otros 13 28 4 0 -3 -4 0
VENTAJAS COMPARADAS CON MERCOSUR EN PRODUCTOS MANUFACTURADOS
1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Intensidad laboral alta 69 27 68 110 36 72 96
Intensidad laboral media -12 -10 -53 -18 -13 -50 -67
Intensidad laboral baja -136 =77 -155 -93 -64 -63 -125
Otros -5 2 -1 0 -3 0 0

Fuente: SUNAD
Elaboracion: Propia

98




