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MERCADERES EN LIMA,SANTIAGO DE CHILE
Y BUENOS AIRES
1681 - 1696

Armando de Ramon.
Instituro de Historia.
Universidad Catolica de Chile.

Como resultado de investigaciones realizadas por nosotros sobre el siglo
XVII en el Pacifico Sur, hemos encontrado diversos datos de interés relativos al
movimiento de mercancias y a las actividades de los mercaderes dentro del
complejo y amplio marco espacial que comprendia lo que hoy suele llamarse
“Cono Sur” de América Latina.

Nuestro primer objetivo se dirigio hacia el estudio del ambito urbano y
todavia contintia centrado alli. Con todo, al llegar a una determinada etapa en la
elaboracion de los antecedentes, nos ha parecido que, sin un estudio mas
acabado de lo que fué el capital-mercancias de comercio, no podriamos entender
en forma cabal ni el desarrollo urbano de la region ni el verdadero camino que el
proceso ha seguido desarrollando a través de las ciudades que en ella existen.

En este sentido, nos parecio evidente que el progreso urbano estaba
intimamente relacionado con el aumento de laa actividad del comercio y éste, a
su vez, ligado en forma muy estrecha a la red articulada por la metropoli para
mantener la colonizaion y asegurar su continuidad y permanencia. Todo éste, en
una relacion dialéctica no interrumpida todavia, que contintia articulandose sin
cesar en los diferentes centros que van surgiendo segln sigue su curso la historia
del Sub Continente.

Estudiar esta progresion significa escaparse a través de la Historia de los
estrechos confines que hoy abarcan los paises surgidos después de 1810. Pero
también significa desplazarse hacia el campo propio de la historia econémica y
proyectarla hacia su espacio natural, las amplias regiones, las unidades, las
armonias y también las desarmonias y contradicciones.

El capital comercial y las ciudades, o a la inversa.

Las ciudades seran las bisagras que haran girar puertas y ventanas para
mirar el contexto global. El comercio, en cuanto vehiculo para la circulacién de
las mercancias, fijando nuestro campo de observacion nos mostrard el rol del
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capital comercial, sus requisitos y sus efectos y caracteristicas; en especial sus
caracteristicas y su influjo en todo un proceso histérico por desgracia apenas
estudiado hasta ahora.’

Estas consideraciones nos llevaron a concebir el presente articulo como
una contribucion al logro de la aspiracién enunciada. La ocasion era propicia
porque se nos brindé la oportunidad de incluirlo en el merecido homenaje que
ahora se rinde al sefior don Jorge Basadre, maestro de la generacion actual y uno
de los historiadores con mayor prestigio en la América Latina actual. Nadie
mejor que €l podra apreciar el esfuerzo que ahora hacemos; pensamos también
que muy pocos tendrin la autoridad que €l posee para realizar la critica a los
postulados que ahora enunciaremos, puesto que su juicio sereno e ilustrado
permitird el debate fructifero sobre las tendencias que ahora se expresan.

1.— Metodologia empleada.—*

Gran parte de los términos que utilizaremos aqui ya han sido expuestos y
desarrollados en numerosas obras. No revisten pues, novedad para el estudioso
conceptos tales como capital comercial, capital mercancias de comercio, capital
dinero y otros que apareceran en este articulo. La novedad, esperamos, radica en
que éstos aspectos teoricos no han sido corrientemente usados en obras de
historia, al menos en nuestro medio, ni relacionados con los hechos empiricos
para contrastarlos con los logros de la teoria general. Hasta ahora y salvo casos
aislados, no se han formulado en Chile, a través de este método, teorias
especificas para un espacio o un tiempo determinados ni, por lo tanto, se ha
podido enriquecer la teoria general que necesita esta clase de aportes!.

Junto a los anteriores, habrd otros conceptos que deberdn exponerse en
forma mds explicita. Tal ocurre con el de mercader, término esquivo y ambiguo,

* Agradecemos muy especialmente al Instituto de Geografia de la Universidad Catélica
de Chile el habernos ayudado a hacer los mapas que ilustran este articulo. Igualmen-
te al querido colega Gabriel Salazar Vergara por habernos hecho indicaciones de im-
potancia sobre aspectos de la teorfa utilizada y por haber discutido con nosotros el
texto antes de ponerlo en su versién definitiva.

1 Sobre la teoria general, vid Karl Marx: El Capital, libro 3o0., seccién 42 capitulo
XXX: “Consideraciones histéricas sobre el capital comercial”. Aspectos tedricos
es;l:ecfﬁcos en Assadourian: “Integracién y desintegraciéon regional en el espacio
colonial. Un enfoque histérico”, y “Sobre un elemento de la economia colonial:
produccion y circulacion de mercancias en el interior de un conjunto regional”.
Asimismo puede verse: Armando de Ramén, “La ciudad de Santiago entre 1650 y
1700. Ensayo de metodologia para su estudio e interpretacién”.
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pero en torno al cual gira todo este articulo. Trataremos de sistematizar los
escasos antecedentes que poseemos sobre él.

Segiin revision de las ordenanzas del de Lima hecha el 15 de Enero de
1643 eran mercaderes “tan solamente los votos legitimos para nombrar los
treinta electores, los que hubieren sido priores o consules, los cargadores? y los
mercaderes que por si 0 en compaifiia de otros tienen tienda en la calle principal
de los mercaderes, portales de la Plaza y calle de la Cruz y los duefios de nao que
vivieren en esta ciudad (de Lima)’3, Mas tarde, en 10de Enero de 1674 se aclaré
que la palabra cargadores comprendian también a los qu lo eran del Reino de
Chile y provincias de Arriba: Potosi, Cuzco y Arica. Finalmente, en el afio
1691 se introdujo una calificacién econémica admitiéndose a la matricula “a los
cargadores de Tierra Firme que hubieren pagado de una vez 400 ps. de
almojarifazgo y consulado o 500 ps. de alcabalas.”” En 1702, votaron también los
cargadores de Chile y Arica segiin los términos de la declaracién de 16745,

Naturalmente que estos preceptos, como suele ocurrir con aquellos que
reconocen su fuente en el derecho, no nos entregan la sustancia de lo que
efectivamente debemos entender por mercader. Solo nos expresan en este caso,
que los mercaderes estaban sujetos a una estratificacion compleja y subjetiva
destinada a crear y mantener una élite mercantil que seria la tinica habilitada
para elegir autoridades en el Consulado.

Tampoco mds explicita y, por el contrario, muchos mas subjetiva lo fué
una ponderacién de personas dedicadas al comercio que se hizo en un juicio
seguido en Santiago de Chile en 1699 a fin de impedir que en ésta Ciudad
ejercieran el cargo de diputados de los mercaderes, dos delegados que nombrara
el Consulado de Lima. En ésa oportunidad se objetaron algunos nombres y se les
descalifico porque no eran vecinos de Santiago, o por no ser conocidos por el
comercio de ésta Ciudad, o simplemente porque afectaron ser mercaderes sin ser
mas que tenderos®.

Tales antecedentes, para el historiador, solo sirven de mera ilustracion,

2 Para el comercio marftimo, era el mercader que embarcaba sus mercancias para
comerciar con ellas en otras partes. Vid Joaquin Escriche: Diccionario razonado de
Legislacion y Jurisprudencia, pg. 419.

3 Indice del Archivo del Tribunaﬁ del Consulado de Lima. Con un estudio historico de

ésta Institucion por Robert Sidney Smith, pg. XXL

1bid, pg. XXIL

Ibid, pgs. XXII y XXIII.

Archivo Nacional de Chile: Real Audiencia Vol. 551 pieza 42, Segin la ley 52 del

titulo 46 del libro 90. de la Recopilacién de Leyes de los Reinos de las Indias, solo
odfan elegir prior y consules los hombres de negocios, mercaderes casados o viudos,

Se mas de 25 afios y que tenfan casa por sus personas en la ciudad.

N
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puesto que en un estudio comparado de mercaderes de diversas ciudades, por el
hecho de serlo en una de ellas, tendrdn que considerarse como tales en todo el
espacio estudiado. Asimismo, sus nombres y actuaciones, seran los indicadores
precisos para analizar las tendencias que vayan destacandose.

Asf, para determinar lo que era un mercader en la época estudiada,
debemos tomar en consideracién né una real o supuesta jerarquia de ellos en
cierta escala de estratificacién, sino las funciones que efectivamente ejercieron.
Serdn mercaderes, por lo tanto, aquellos que administraban capital-mercancias
de comercio, propio o ajeno, en comision, en confianza, en sociedad o compaiiia
o en cualquier otra forina permitida por la costumbre o el uso juridico vigente.
Su funcién principal sera comprar y vender, su patrimonio podra apreciarse en
dinero y éste, a la vez, podra también funcionar como capital. Sera mercader,
aquel que pueda poner en movimiento el proceso de metamorfosis de
mercancias, aquel que concentre en sus manos el capital comercial, aquel,
finalmente, cuya utilidad neta derive de una ganancia de enajenacion.

Lo que interesa recordar aqui es el rol especifico que cupo a los
mercaderes en el amplio espacio geografico que estudiamos. Interesa también
tomar en cuenta el hecho de que el papel de la ciudad primada era tnico en la
region, desde que solo a traves de ella podia hacerse, durante éste periodo, el
enlace legal con el exterior a través de complicados mecanismos de un sistema de
flotas y galeones. En la misma medida, habra que aceptar también que tenia una
situacion de privilegio para burlar las prohibiciones y aprovecharse del comercio
ilegal. En mucho menor medida, la feria de los navios de permiso de Buenos
Aires, reproducia ambasfunciones de comunicacion, la legal y la ilegal. Las
ciudades provinciales, por su parte, en cuanto abarcaban un amplio radio
jurisdiccional con produccion especializada respecto al resto del espacio,
curiplian el objetivo de poner en contacto los extremos productores, rol que
ejercian a través de sus mercaderes y de sus caravanas terrestres o sus fragiles
navios.

Por lo tanto, circulacion de mercancias propias o importadas al interior del
espacio, y drenaje de dinero hacia el exterior a través de la ciudad primada que
reunia v cuantificaba los capitales de los mercaderes mas destacados y opulentos
de ésta ciudad y de las provinciales. De aqui se concluye que podra aceptarse
ahora una jerarquizacién de mercaderes aunque solo sobre la base del lugar o
situacién especial que cabia a cada ciudad y a cada mercader dentro de ella,
seguin la mencionada linea de circulacién: mercancia-dinero.
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Para poder operar segin las anteriores consideraciones, debimos buscar
indicadores precisos que nos sefialaran quiénes eran mercaderes dentro del
univérso de los datos, y cudles cumplian con las funciones resefiadas. Como se
vera mas adelante, se reunieron todos losdatos que conserva al archivo de
escribanos de Santiago de Chile entre 1681 y 1696, mas los que procedian de
algunos protocolos y escribanos de Lima en la mism época. Tomando en cuenta
este desequilibrio en la magnitud de los antecedentes recogidos, preferimos
partir con un analisis de los indicadores seglin las fichas de los escribanos de
Santiago, a través de cuyas fojas, por lo demas, veremos pasar a casi todos los
mercaderes del espacio estudiado.

Los indicadores fueron tres: a) préstamos en dinero o crédites otrogados
para poder administrar la mercancia; b) poderes en confianza para adquirir
mercancias o para obtener créditos en otras plazas a fin de comerciar en ellas; c)
fianzas otorgadas para asegurar la realizacion de este tipo de operaciones.
Denotativos complementarios fueron los contratos de sociedad o compaiiia para
ejercer el comercio, y los convenios de factoraje mediante el cual un mercader
entregaba mercancias a un factor para que las negociara en otra
plaza. Con este sistemna pudieron seleccionarse los nombres de 94
personas que ejercian el comercio en el espacio geogrdfico esco-
gido entre 1681 y 1696, residentes en cualquiera de las ciwdades
que aquél abarcaba y que, administravan un capital ercancias a
través de los actos juridicos propios del oficio. Por supuesto que el
lector entendera que éste no era el numero total de los mercaderes que operaban
en tan vasta zona. Solo han aparecido en dicha némina los que actuaba a través
de los registros notariales de Santiago de Chile. aunque pensamos que aquella
constituye una muestra mas que representativa.

Finalmente queremos sefialar que a mds de alguno extrafard el corto
espacio de tiempo utilizado por esta investigacion. Solo 15 afos entre 1681 y
1696. Sobre ésto podemos decir que en el actual trabajo nos ha interesado mas el
espacio que el tiempo. Pensamos que la realizacién de cortes en el tiemipo
permite estudiar con mayor profundidad las caracteristicas de tres generaciones:
aquella que esta terminando su actividad, una segunda que ha alcanzado su pleni-
tud en ese momento y una tercera que comienza. Segiin  este meétodo, las tres
actGan en un momento determinado, las tres enfrentan la misma realidad y deben
responder a ella de una manera u otra. Si no pareciera pretencioso, podriamos
decir que se trata de realizar una encuesta de tipo sociologico a los hombres de

145



ése tiempo, en este caso a los mercaderes que operaron durante aquellos 15 afios.
Son tres lustros que se estrechan a medida que se aleja la época de su
observacion. Si una encuesta sociologica, en nuestros dias, debemos hacerla en
un plazo breve, una encuesta histérica como la que pretendemos hacer en éste
articulo debera abarcar la mitad de una generacion en cuanto espacio de tiempo,
pero incluyendo tres generaciones para obtener una especie de fotografia de
aquel remoto momento. Pensamos que siguiendo este sistema, jugaran mejor los
conceptos y las hipétesis, a la vez que el andlisis parecerd tener mayor actualidad
y se hard real y mas préximo a nosotros.

Algunos estimaran que esta posicion es anti historica por no contemplar en
lugar preferente la variable tiempo. Por nuestra parte creemos que ello no impide
que se puede hacerla intervenir, merced a cortes sucesivos que deberdn ser
comparados con otros similares en perfodos de igual duracion y equidistantes
unos de otros. Otros lo han hecho asi, restaurando la presencia del tiempo tan

grata y tan propia del oficio de los que escriben la Historia”.

2.— Bases estructurales del comercio, —
“Son evidentes por sf mismo, el apoyo del comercio en el desarrollo
de las ciudades, por una parte, y por la otra la condicionalidad de las
ciudades por el comercio” (Marx: El Capital, vol. 30 pg, 321).
“El patriciado y los comerciantes son, por lo menos en los
comienzos de la ciudad, términos idénticos” (Weber: Economia y
Sociedad vol. 20 pg. 995).
“El patrimonio comercial independiente como forma predominante
del capital constituye la sustantivacién del proceso de circulacion
frente a sus extremos” (Mar: El Capital, vol. 30 pg. 317).

Damos este nombre a algunos requisitos que parecen fundamentales para la
existencia del comercio y del capital comercial. Entre ellos, la constitucién de un

7 Respecto de las fuentes utilizadas para éste trabajo, aunque irdn indicadas en cada
ocasion, podemos decir que ellas provienen de los siguientes archivos. Archivo
Nacional de Chile: escribanos de Santiago: Juan de Agurto Gastafiega, Jerénimo
Apello y Novoa, Manuel de Cabezén, Juan Don Gomez Gorrayz y Salazar, Alonso
Femingez Ruano, Lorenzo Garcia Henriquez, José de Morales Melgarejo, Blas del
Portal, Jerénimo de* Ugas, Marfas de Ugas, Gaspar Valdés y Francisco Vélez, entre
1681 y 1696; de éste mismo archivo ﬁlroceden los datos que citan de la Real
Audiencia y de la Contadurfa Mayor. Archivo Nacional del Perii: escribanos de Lima,
Pedro Pérez, Landero y Marcelo Alvarez de Ron entre los afios 1681-86, 169092 y
1698, De éste mismo Archivo proceden los datos contenidos en el Ministerio de
Hacienda del Perti que antes constitufan un archivo aparte.
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espacio administrativo y geografico viable, la formacion de una red urbana que
permita la comunicacién y el intercambio, el surgimiento de élites comerciales
constituidas en patriciado urbano y, como base indispensable, la existencia de
productos intercambiables y la formacion de mercados de intercambio. En los
parrafos que siguen, estudiaremos cada uno de estos requisitos.

a.— FExistencia de ciudades:

En otro lugar hemos sostenido que la ciudad fue un medio para cumplir un
fin a través de ciertas funciones que se asigné o que le fueron asignadas; que éstas
funciones, en la medida que procuraban asegurar la existencia y la supervivencia
del centro urbano respectivo conllevaban también la posibilidad de que éste se
transformase de un medio en un fin, tal como parece presentarse en nuestros
dias, Todo ello a través de una secuencia logica de arbitrios usados que
constituy6é la armazoén de circunstancias que hizo posible el afincamiento y
posterior desarrollo de las ciudades en América Latina. Lo urbano como hito en
la consolidacion de las disposiciones legales protectoras de los centros urbanos
que impulsaron el florecimiento de éstos en regiones donde antes nada habia; la
afluencia forzada o voluntaria de la poblacién para consolidar la existencia de
una mano de obra barata y abundante; la diferenciacion estamental producida en
el interior de cada centro urbano y, finalmente, el condicionamiento de lo
urbano frente al mundo exterior, en particular, de los territorios que io rodeaban
¥ que constituian su “espacio” natural o administrativo8.

Pero se trata ahora de especificar la evidencia del apoyo mutuo entre la
ciudad v el comercio. Para el caso del “Cono Sur” de América Latina durante la
segunda mitad del siglo XVII, debe darse una mirada a la red de ciudades que
estaba desperdigada a través de él. Lima y Buenos Aires en sus extremos, aquélla
primaba sobre todas las demds por voluntad del Rey, ésta desarrolldindose con
dificultades pero dejando adivinar su futura importancia. Entre ambis, toda una
red perfectamente dibujada como-se observaen-el pland No. 2, cerrafido el' @mbito
colonizador v, a 1a vez, contituida en razén de ser de“todas ellas. El Cuzco, La
Paz, Chuquisaca y Potosi por el norte; Salta, Coérdoba, Asuncién y Santa Fé por
el Noreste; La Serena, Valparaiso, Santiago, Chilldn y Concepcién por el Ceste,
quedando el sur abierto hacia pueblos indigenas, con los cuales se manteniz una

8 de Ramén. Armando: op. cit. pg. 72.
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frontera precaria y quiénes solo tenian impotancia economica en cuanto daban
muestras de su capacidad para el contrabando de ganado o para suministrar
mano de obra forzada cuando no habia otro lugar .mas lucrativo donde
obtenerla.

Se trataba de un modelo urbano civil que abandonaba ya del todo el
antiguo modelo urbano militar adoptado en los inicios de la conduista cuando
eran de verdad frontera de guerra. Con excepcion de algunas plazas como
Valdivia en el confin sur de Chile, la red de ciudades que hemos enumerado no
tenia ya relacion con las primitivas fundaciones. Lima apenas las recordaba a
través de las fortificaciones de El Callao hechas, precisamente, para defender su
intenso trafico maritimo Buenos Aires nos parece que ya no conservaba casi
rastros. Santiago no tenia trazas de haber estado alguna vez fortificada.

A la ciudad civil y administrativa, centro comercial por excelencia; solo le
cabia ahora conectar y relacionarse al resto de la red porque alli estaba la
seguridad de su supervivencia. Aun sus vecinos conservaban sus grados militares y
algunos regimientos hacian ejercicios en las plazas los dias festivos, aunque nos
parece que ellos servian mas de esparcimiento y entretencion para sus aburridos
vecinos que a verdaderas garantias de proteccion para la ciudad. Los “hijos de la
Patria”, entre los cuales se habian colado los mercaderes, ostentaban aun grados
de capitanes y maestros de campo, lejana supervivencia de la conquista y ahora
requisito honorifico, lo que hizo decir a Vicuiia Mackenna que ésos maestros de
campo no habian visto otros campos que los de sus vastas haciendas y heredades
agricolas.

b.— Formacion de élites comerciales:

En todos estos centros urbanos pronto se constituyd una élite comercial
que se impuso scbre todas las otras capas sociales, incluidas aquellas que
blasonaban su ascendencia conquistadora. Creemos que ésto fué asi desde la
Conauista y continuo siéndolo después del periodo que nos ocupa, haciendo
muy flexible el proceso de movilidad social en cada generacion. En la medida
que concentraron el poder econémice en sus manos, no encontraron oposicién
efectiva para su predominio y no pasdé mucho tiempo antes de que pudieran
ocupar también la preeminencia social. Sobre ésto resulta muy expresiva la carta
del virrey conde de la Monclova al monarca de 27 de Noviembre de 1690 donde
le dice que ha recibido despacho en que se le concede facultad “para distribuir
tres o cuatro mercedes de hébito de las Ordenes Militares a algunas personas de
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dicho comercio (de Lima), las que mas se esforzasen y sefialesen en el Real
Sevicio para el logro del referido ajuste, sobre que debo sarisfacer el despecho de
V.M. que todos han manifestado en esta ocasion el celo y amor que tienen a
V.M., pero como son muchos, ha sido forzoso repartir estas gracias en los que
mas se han particularizado por sus oficios, y siéndolo don Agustin de Caicuegui
y Salinas prior del Consulado, y los sargentos mayores Manuel Fernandez Davila
y don Cristébal Calderon de Santibafiez, les he aplicado tres mercedes de habito,
y al gobernador don Domingo de Cueto que ha sido prior del Consulado la
cuarta, por ser de los principales que componen este comercio™?. )

Ello ocurria en la ciudad primada. En las provinciales, ya asomaban
timidamente en ésta época las primeras pretensiones nobiliarias entre vecinos y
mercaderes, pero aun no abundaban entre ellos distinciones de aquel tipo. En
Santiago de Chile, la mayoria de los mercaderes carecia hasta del tratamiento de
“don”, lo cual no fué obstaculo para que accedieran a las altas esferas dentro de
su zona de vecindad luego que la fortuna les sonriera y que sus hijos, o ellos
mismos, entroncaran con familias estimadas en el mas alto rango social.

Pensamos que contribuia a este atraso la no existencia de un grupo
homogéneo como entonces, al parecer, se daba en Lima. Para el caso de
Santiago, dijimos antes que pudimos seleccionar 94 personas que ejercieron el
oficio de mercader, permanente u ocasionalmente, De éstos, escogimos a 19 que
teniendo su vecindad en Santiago, habian realizado un mayor niimero de actos
juridicos relativos al comercio, segin los indicadores mencionados antes, tanto
entre ellos mismos como con el resto de los mercaderes que habiamos
singularizado. Mediante este sistema, aparecio el cuadro de relaciones que lleva el
NO 10, Lo que interesa saber ahora, es si éstos 19 mercaderes constituian
realmente un grupo orgdnico y homogéneo. A primera vista podriamos decir que
si puesto qu los escogimos por contar con el mas alto nimero de preferencias
dentro de sus contemporaneos de ésta y otras ciudades. Pero si observamos que
dicho cuadro s6lo da cuenta de las preferencias mutuas, es decir, las que éstos
mismos 19 individuos se otorgaron unos a otros, prescindiendo de las
preferencias que les dieron los que no quedaron incluidos en el cuadro, las
conclusiones deben necesariamente variar. Habiendo 19 mercaderes y 75
elecciones mutuas en total, no pasan éstas de un promedio de cuatro

9 Moreyra y Céspeses: Virreinato Peruano. Documentos para suHistoria. Coleccion de
cartas de los virreyes. Conde la Monclova. Vol. 19. pg. 116.
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preferencias.. Por el contrario, si tomamos en cuenta las elecciones venidas desde
fuera de este conjunto y aumentamos el niimero a 52 mercaderes, el total de
elecciones mutuas crece hasta reunir 1.048 lo que d4 un promedio de 20 para
cada participante. Es decir, a mayor numero de intervinientes, mayor promedio
de elecciones o preferencias mutuas.

CUADRONO T

MERCADERES DE SANTIAGO: ELECCIONES MUTUAS.

Francisco de Aragon
Sebastian Arredondo
Gonzalo Barraza
Fco. Antonio Avaria
Fco. Diaz Pimienta
Miguel de Elguea
Dominga Escarate
Juan de Aranibar
Pedro de Espejo
Santiago Larraguibel
Juan de Lecaros
José Lopez Villamil
Pedro de Torres
Martin de Ugas
Félix Marcoleta
Blas de los Reyes
Hilario Villela

Juan de Ugarte U.
Rodrigo Valdovinos
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Tendremos que concluir, por lo tanto, que en la medida en que 19
individualidades estaban escasamente conectadas entre si por relaciones de
comercio y que, para aumentar estos promedios se hace necesario agregar un
nimero excesivo de participantes, no puede hablarse en propiedad de un grupo.
S6lo habria individuos importantes, ligados débilmente entre s{ por relaciones de
comercio, pero muy conectadas con otras importantes del exterior al lugar de
vecindad y muy ligadas asimismo con una larga clientela de mercaderes de menor
importancia o caudal. Esto parece evidente desde que el comercio, en cuanto
vehiculo de los intercambios, implica como caracteristica escencial del mercader,
su orientacién hacia el exterior, hacia arriba y hacia abajo, y que éste, en cuanto
vecino de un centro provincial, funciona sélo en una escala o estructura vertical
y no en una horizontal.

Con todo, parecia que debia haber algiin vinculo entre mercaderes de la
misma vecindad, puesto que también algin tipo de relacién, no propiamente
mercantil, podia servir para facilitar su situacion personal. Por tal motivo,
buscamos primero las relaciones de familia, algunos de cuyos resultados
exponemos a continuaciénl0:

1.— Padres: Dr. Juan de Salazar y su mujer Magdalena Usitegui y Manuel,
vecinos de Madrid;
Hijos: a) Melchor de Salazar Usitegui, mercader en Santiago, casado
en 1662 con Clara de Toro Mazote y suegro de Francisco de
Aragbn, también mercader en dicha ciudad entre 1681 y 1696;
b) Angela de Salazar Usategui, mujer en 1640 del Dr. Pedro
Viasquez de Velasco, presidente de las audiencias de Quito y
Charcas, padres del Ldo. Pablo Vasquez de Velasco, oidor de
las audiencias de Chile y Lima, y suegros de Miguel de Teller{a
caballero de Santiago y mercader en Potosi, y asimismo
suegros de Diego Pérez de Arandia, del dicho Orden, y
mercader en Lima.
.- Padres: Juan de Urdanegui, marqués de Villafuerte, mercader en Lima
e importador de negros, casado con Constanza de Oviedo y
Recalde;

10  Sobre parentesco entre funcionarios de alto nivel, mercaderes y otros rangos de la
sociedad colonial, pueden verse: Pedro Rodriguez Crespo “Sobre parentescos de los
oidores con los grupos superiores de la sociedad limefia (a comienzos del Siglo
XVI‘Ii)_”; igualmente, Manuel Moreyra “Biografias de oidores del Siglo XVII y otros
estudios”.
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IT.—

IV.—
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Hijos:

Padres:

Hijos:

Nietos:

Padres:

Hujos:

a) Mercedes Urdanegui, mujer de Bernardo de Gurmendi, ca-
ballero de Santiago y mercader en Lima;

b) Juana, que casé en Concepcion de Chile en 1693, con
Tomds Marin de Poveda, marqués de Cafiada Hermosa,
presidente de Chile entre 1692 y 1700, que ejerci6 el comercio
entre Chile y Perii por medio de sus apoderados durante todo
el tiempo de su comercio; Tomas era, a su vez, hermano de
Antonio Marin de Poveda mercader en Santiago y Lima,
marido de Isabel Lisperguer Aguirre, y de Bartolomé Marin de
Poveda capellan del rey Felipe V.

Pedro Vasquez, casado en 1608 con Mariana Deza, portugueses
radicados en Valparaiso;

a) Maria Vasquez mujer del portugués Gaspar de los Reyes y
madre de Blas de los Reyes fallecido en 1722 e importante
mercader en Santiago;

b) Beatriz Vdsquez, mujer del portugués Pedro de Olivares con
la sucesi6n que se indica:

a) Beatriz de Olivares, mujer de Francisco Diaz Pimienta,
mercader en Santiago y Valparaiso y suegra de Domingo de
Escarate también mercader en Santiago;

b) Juan de Olivares, canonigo de la Catedral de Concepcion;

¢) Isabel de Olivares, mujer sucesivamente de Benito de la Cruz
mercader, y de Pedro de Torres Tesorero de la Cruzada de
Chile y célebre mercader, cuya hija Maria de Torres caso en
1686 con Cristobal Messia de Valenzuela, caballero de Santia-
go, hijo de Diego Messia oidor en Lima y presidente de la
audiencia de Charcas, y cufiado de Juan Luis Lopez ler.
marqueés del Risco, asimismo oidor en Lima y gobernador de
Huancavelica.

Juan de Hermmia casado en Chile en 1636 con Marcela
Contreras;

a) Ldo. Juan de Hermia canénigo de !a Catedral de Santiago;
b) Mariana, mujer de Juan de la Cerda, fiscal de la audiencia de
Chile y auditor del Ejército de aquel Reino en 1681;

c) Cristina, mujer de Ifiigo de Orueta mercader en Santiago y
tesorero de la Real Hacienda de Buenos Aires;



d) Bernabela, mujer de Francisco de Bardesi, mercader en
Santiago
Burscamos también vinculaciones a través de intereses estrictamente
econémicos como era el caso de los prestamistas que operaban en Chile por
cuenta de mercaderes radicados en Lima. Estos prestamistas operaban con
remesas que aquéllos les enviaban desde el exterior, aunque conseguian también
gruesas cantidades en Santiago y Concepciéon de monasterios y rentistas
particulares que les prestaban al 59/o mientras ellos cobraban entre el 8 y 109/0
cuando era un préstamo corriente, o el 169/o si era a riesgo. Junto a este tipo de
vinculos, tratamos de establecer qué mercaderes de Santiago o Concepcion eran
simplemente agentes, comisionistas o representantes de los mercaderes de Lima,
de todo lo cual resultaron las relaciones siguientes:

I— En Lima: Diego Pérez de Arandia, caballero de Santiago;
En Santijago: Francisco de Aragon.
IL— En Lima: Domingo Lopez de Seiza, del mismo Orden

En Santiago: Blas de los Reyes y Juan de Aranibar.

L~ En Lima: Juan de Garay Otafiez, del Orden de Alcéntara, su heredero el
gobernador Domingo de Cueto del mismo Orden, y su albacea,
Francisco de Barrionuevo;

En Santiago: Juan de Arce y Ledn Gémez de leva
En Concepcion: Pedro de Narvarte.

IV.—  En Lima: Sebastiin Jiménez Vela de Lara y Francisco de Oyagiie prior
del Consulado, del Orden de Aclantara;
En Santiago: Juan de Arce.

V.— En Lima: Juan de Traslavifia Garay y Otafiez y José Garcia de Jauregui;
En Santiago: Miguel de Elguea y José Lopez de Villamil.
VL—  En Lima: Juan de Urdanegui, marqués de Villafuerte;

En Santiago: Tomas Marin de Poveda su yerno, presidente del Reino, a
través de Esteban Salmerén y Pedro de Espejo que operaban en
Santiago, y de Alonso de Soto y Angulo y Juan Giiemes Calderén que
estaban radicados en Concepcion.

Segiin lo- anterior, las redes de ciudades articularfan un complejo de
intereses comerciales manejados por una élite compuesta de mercaderes. Estos se
encontrarfan vinculados verticalmente a través de relaciones exclusivamente
mercantiles pero que implicaban un predominio manifiesto de ciertos vecinos
importantes de la ciudad primada. A la vez, se habrian articulado otras
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relaciones, de tipo familiar o social, que permitieron relacionar a los mercaderes
con las altas autoridades administrativas cuyo concurso era indispensable para
facilitar sus gestiones.

De lo que llevamos dicho también podria deducirse que en la medida que
todas estas relaciones se producian dentro de las ciudades de la region, éstas se
articulaban también y pasaban a seguir en cierto modo la suerte de los
mencionados vinculos. Volvemos pues a la afirmacion de que las ciudades eran
indispensables no sélo para asegurar el consumo sino también para establecer
Ifneas de comunicacién para el intercambio. Volvemos, asimismo, a la premisa de
que el comercio seria el punto en que se apoyarian estos centros urbanos para
poder subsistir y, a la vez, estas ciudades constituirfan el ambiente i)ropicio,
necesario y privilegiado para que aquél comercio continuara su desarrollo.

¢.— Productos y mercados de intercambio:

La red de ciudades, tantas veces reiterada, servia perfectamente para éstos
efectos, ya que cada una dominaba un territorio donde los productos eran
diversos permitiendo la especializacién de sus distintas zonas.

Los productos de la ganaderia como el sebo, cuero y cordobanes, entre
otros, encontraron durante el siglo XVII campo de desarrollo muy propicio en la
region central de Chile dependiente de la ciudad de Santiago. Lo propio ocurria
con el ganado mular que se multiplicaba en el Tucumdn y comercializaba
Cérdoba su capital; aunque. en menor medida, este ganado también provenia de
la regién de Bio Bio dependiente de Concepcion y Chillan en Chile. La yerba
mate era orientada hacia los mercados del Pacifico a través de Cordoba y Santa
. Fé tanto en el Tucumdn como en el Rio de la Plata. Los textiles, botones,
sombreros y otros procedentes de los obrajes y artesanos del Per( y del Reino de
Quito, daban origen a la llamada “ropa de la tierra” que abastecia a todas las
provincias del “Cono Sur”, asi como los obrajes de Quillota y Aconcagua
dependientes de Santiago producian la jarcia usada en la costa del Pacifico. Lo
mismo podria decirse de los frutos de la agricultura y en especial de la mineria
de la plata, motor fundamental al que se han referido con detalle los trabajos ya
citados de Assadourian. Desde fuera del virreinato debian venir los textiles mds
finos, los productos de la siderurgia y los esclavos negros! 1.

11 Sobre este tema vid, Assadourian: “Sobre un elemento de la economfa colonial:
produccion y circulacion de mercancias en el interior de un conjunto regional”. Allf
analiza en detalle 'y en profundidad los diversos productos que se negociaban en todo
este ambito geografico y economico.
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Lo importante a determinar aqui es como sustantivaban los mercaderes el
proceso de circulacion frente a estos extremos. Podriamos multiplicar los
ejemplos utilizando las sociedades constituidas, precisamente, para lograr en
mejor y mds amplia forma este objetivo. No obstante, tomaremos s6lo uno que
nos parece engloba en s{ mismo todas las operaciones que podia realizar un
conjunto de mercaderes estratégicamente colocados dentro del espacio geografi-
co pero que, en este caso, se resumieron en una sola y grande operacion:

El 17 de Marzo de 1686 se constituyd una compafiia entre Francisco
Antonio de Avaria y Juan de Casares para llevar al Perd 1,503 mulas y una
memoria de géneros y productos de Chile que no especifican; incluidos los gastos
del viaje y pago de jornales, el valor total de lo empleado alcanz6 a 11.067 ps:
Juan de Casares falleci6 en Huancavelica un afio mas tarde, por lo cual se dirigio
a Lima en Agosto de 1689 un tercer mercader, Gonzalo Barraza, con poder de
Avaria y de la viuda de Casares para cobrar y liquidar los bienes llevados por éste.
Resultaron de la liquidacién 33.305 ps. que Barraza prest6 al 169/o a Cristobal
de Vargas y Santiago de Gomusiaga que iban a comerciar al reino de Tierra
Firme. Al ser devuelto este préstamo con sus intereses, Barraza recibio 38.633
ps. que los invirti6 de inmediato en Lima en diversos géneros que tampoco
especifica, regresando con ellos a Chile en 1691 12.

En el caso sefialado se muestran muy bien las posibles gestiones y actos de
comercio frente a los extremos productores. Adquisicion de géneros y frutos de
la tierra en Chile, en este caso mulas y probablemente cordobanes; su venta en
los mercados del Alto Perti; salida del dinero hacia Panam4; regreso a Lima en
géneros; inversion de las ganancias obtenidas, en estos mismos géneros o en otros
existentes en Lima; su posterior traslado a Santiago de Chile donde se procuraba
realizarlos en las tiendas de ésta Ciudad o mediante su envio a lazona rural o a
las ciudades trasandinas.

3.— Concentracion de compras y ventas.~

“A estas funciones, cambio de mercancias mediante la compra
y la venta, se reduce la funcién del capital comercial. Este
capital se limita, pues, a servir de vehiculo al cambio de
mercancias, el cual sin embargo, no debe concebirse de
antemano simplemente como un cambio de mercancias entre
los productores directos” (Marx: El Capital, Vol. 30. Pg. 315).

12 Archivo Nacional de Chile: Escribanos de Santiago, José de Morales, 17-3-1686, Vol.
358; Francisco Vélez, 13-7-1694, Vol. 376.
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La concentraciéon de compras y ventas es preciso observarla, empirica-
mente, no tanto a través de las escrituras directas de compra y venta que
generalmente no figuran en los archivos, sino a través de la constitucion de
compaiiias o sociedades, o mediante el analisis de las comisiones o factorajes
donde un mercader encargaba a otro, que era viajero, el traslado de mercancias a
diversos sitios para traer dinero u otras en cambio. Se observa, también en el
otorgamiento de préstamos o créditos a los productores, contratos que no eran
otra cosa que compras anticipadas de cosechas.

~ Respecto de las compafifas para comprar y vender, encontramos en los
archivos de Santiago, durante la época estudiada, la constitucion de 28 de ellas;
los factorajes, mds numerosos, alcanzaron a 76 segin se desglosa del cuadro
siguiente:

CUADRO No. 2
SOCIEDADES Y COMISIONES PARA COMPRAR Y VENDER

Objeto Ciudad que enlaza con Santiago -
_Compaiifa Lima Cordoba  B. Aires Potosi ' Total
Comprar productos 4 4 ' 8.
Vender productos 3 2 4 1113 : 20
Total 7 2 8 1 28
Factoraje Lima Cordoba Potosi Coquimbo Concep, Total
Santa Fé
B, Aires+
Comprer productos 4 12 16
Yender productos 6 24 2514 2 3 60
Total 10 36 25 2 3 76
+ Los factores viajaban siempre a estas 3 ciudades sin especificar.

13 . De éstas 9 eran sociedades constituidas para enviar mulas al Perfi.
14 De este total, 15-fueron convenidas para llevar mulas al Perd.
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Las compafifas de mercaderes en esta época fueron simples y sencillas. Se
reducian a la colocacién de dinero, crédito o su equivalente en mercancias,
estipulandose que, sacados costos y fletes, las ganancias serian repartidas por
iguales partes entre los socios. El plazo nunca iba mas alla de lo que durase el
negocio especifico para que fueron constituidas; terminado éste, se rendian
cuentas y se liquidaba la compafifa, Estaban salpicadas de buenos consejos o
sugerencias y aun confidencias. En una, el mercader estimaba oportuno dejar
constancia de que ponfa también “la inteligencia de su persona”1%; en otra, el
financista se apresuraba a recomendar a su socio “no perder tiempo ni tener el
dinero ocioso”16; o todavia una tercera donde los socios hacian profesién
emotiva de amistad declarando el uno que el otro era su “buen amigo y fiel
compafiero, persona de quien he hecho buen concepto y confianza”17. En
ocasiones, otros mercaderes, menos pulcros, hacian confesion de sus procedi-
mientos no siempre dignos de divulgarse, como aquél que afirmaba de “que es
costumbre entre los comerciantes de mar y tierra hacer contratos y obligaciones
simuladas y otras semejantes para poner el caudal propio debajo de confianza en
causa ajena y recobrarlo asi de algunos infortunios y poder convalecer en Ia
comunidad antes de ser ejecutado por cualquier acaecimiento” 18,

- Estas compaiiias y factorajes celebrados en Santiago en nimero de 104 en
15 afios, a razon de 7 por afio, unidos a aquellos celebrados en las demds
ciudades del espacio estudiado, cuya contabilizacion no podemos hacer aqui,
concentraban la mayoria de las compras y ventas realizadas por mercaderes
desde la ciudad de Santiago. En el mapa No. 2, destinado a mostrar la frecuencia
de viajes desde o hacia esta Ciudad, aparece sin embargo una proporcion
diferente a la que indica el cuadro No. 2. La mayor parte de los viajes se
concentraba en las ciudades del Perii (Alto y Bajo) con un 45.59/0, mientras que
la region del Plata y Tucuman recibia solo el 320/o y las ciudades del resto de
Chile, incluido Cuyo, el 229/o de todos ellos. La diferencia esté en que el mapa
No. 2 se refiere a los vias individuales de los mercaderes, mientras que el cuadro
anterior proviene s6lo de las compafiias y factorajes celebrados en Santiago. No
es posible, ya lo hemos dicho, presentar un panorama de conjunto sobre todas

15 Ar:i'hivo Nacional de Chile: Escribanos de Santiago, Manuel de Cabezon, 23-6-1696,
Vol. 401.

16 Ibid: José de Morales, 24-11-1683, Vol. 354,

17  1bid: Manuel de Cabezon, 17-12-1687, Vol. 394.

18  Ibid: Real Audiencia, Vol. 1072 p2 13, interrogatorio de 21-10-1680.
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las compafiias y comisiones constituidas en la ciudad de Lima y otras de la
region?. Por tal motivo, el cuadro No. 2 no se contrapone con los resultados del
mapa citado si consideramos que los factorajes y sociedades constituidas en
Santiago reflejan, desde luego, sélo el movimiento de un mercado provincial y
que la preferencia de los factores por El Plata se debié a que a través de Santiago
se comercializaba hacia Lima una parte no despreciable de la produccion de
yerba mate.

Otro indicador de concentracién de compras y ventas lo refleja el mapa
No. 1. Allif se muestra la localizacién geografica de las haciendas chilenas cuyos
propietarios recibieron préstamos o créditos en dinero o mercancias, Si
revisamos estos contratos podremos comprobar que, invariablemente, la formula
de pago era la entrega de productos o géneros por un valor equivalente al
préstamo, Naturalmente la equivalencia solia arreglarla el prestamista apoyan-
dose en el calculo de los intereses, costos, fletes y otras gabelas como lo eran el
almacenaje y los impuestos. Observando el plano No. 1, verificaremos como
estos créditos se radicaban en haciendas situadas en los valles mas fértiles y ricos
de la zona central de Chile. Choapa en su extremo norte, para seguir con La
Ligua, Quillota, alrededores de Valparaiso, Santiago y valle del Maipo, Cachapoal
y Peumo, Teno y Lontué hacia Mataquito y la cuenca del rio Maule en su
extremo sur. Tal compra de cosechas en verde o venta anticipada de productos,
aunque aleatoria, debia rendir fuertes ganancias a los mercaderes quienes
aprovechaban la sabia maxima mercantil de comprar barato para vender caro20.

19  En los escribanos de Lima que hemos consultado aparecen muchos factorajes
convenidos para enviar mercancias a Chile. De las sociedades, la mas interesante por
su cuantia, parece ser la celebrada ante Pedro Pérez Landero (protocolo 1517 letra A) -
en 17-4.1698 por Juan del Pozo y Silva y Juan Francisco Pérez de Artazgos,
mercaderes de Concepcion de Chile, con un capital social de 121,868 ps. obtenidos
en su mayor garl:e en creditos de mercaderes de Lima y constituida para llevar a

ella Ciudad de Lima productos desde Chile y Tucuman. En cuanto a factorajes,
solo nos interesa destacar uno celebrado ante el mismo escribano en 23-3-1698 {]id.
protocolo) por Jose Serrano de partida para el Reino de Chile, donde confiesa haber
recibido por via de factoraje y encomienda de Diego Pérez de Arandia 12,956 ps. con
3 rs. en ropa de Castilla, obligandose a regresar a atuella Ciudad en un afio a rendir
cuentas, siendo las utilidades por mitad,

20  Hay pocos datos en los archivos sobre la produccion de las haciendas chilenas durante
el siglo XVIL. A modo de ejemplo sefialamos aqui el - producto total obtenido de la
matanza de ganado en las estancias y Angostura de Paine y Curacavi, ambasdel Hospi-
tal San Juan de Dios, y las dos situadas en lo que es hoy provincias de Santiago (Mu-
seo de Historia de la Medicina, Santiago de Chile, libro de cuentas 1641-44).

Angostura

1641.- 641 ps. 1 real valor de 234 qq. 2 a de sebo netos en 158 costales de pellejos de

carnero con 242 qq. bruto.

1642.- 231 ps. 6 rs, valor de 84 qa. 1 a netos de sebo a 22 rs. qq. en 60 costales de

pellejos de carnero producto de la matanza de 161 vacas y 220 ovejas.

1643.- 390 ps. 6 rs. valor de 196 qq. 1 ay 9 lbs. a 20 rs. qq. en 120 costales, matanza de

299 vacas y 28 ovejas (hubo otros 10 costales para el gasto del Hospital).

Cracavi
188 ps. 2 rs. por 68 qq. 2 a netas de sebo en 55 costales a 22 rs, qq. producto de la matanza
de 85 vacasy 150 ovejas.

163 ps. 3 rs. gor 66 qq. 2 a y 5 Ibs. de sebo netos a 20 rs. qq. procedidos de la matanza de
200 vacasy 300 ovejas.
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No faltaron ocasiones en que tales préstamos llevaron a la adquisicion de una rica
hacienda por el prestamista, como ocurrio con la familia Ruiz de Gamboa que
debi6 transferir su valioso predio de Tagua Tagua a Pedro de Elso luego que éste
tentara a los diversos herederos con préstamos en efectivo.

Se producia asf, necesariamente, una concentracion de compras y ventas
en pocas manos, lo cual no dej6 de llamar la atencion de las autoridades. Asi, en
sesion del Cabildo de Santiago de 15 de Junio de 1684 convocada para analizar
la baja de los precios de los productos chilenos en el mercado de Lima se dijo
que “‘se ha tomado pretexto de haber estancado los dichos géneros el capitan
Diego de Manterola, siendo asi que la causa de haber concurrido a su mano es la
agencia que tiene de muchas personas del comercio de esta Ciudad, por cuya
cuenta, costo y riesgo se navegan y venden dichos géneros21.

Pero esta concentracion de compras y ventas en pocas manos servia mejor
al proceso de metamorfosis de las mercancias puesto que el mercader compraba
y vendfa a muchos y para muchos. La mercancia dejaba asi de estar vinculada a
la necesidad directa del intermediario en cuanto mercader; éste formalmente
cambiaba mercancias por dinero, pero materialmente trocaba mercancias entre
sf; conectaba los mercados; trasladaba productos a lugares remotos; servia de
vehiculo para el intercambio; una especie de angel tutelar de las comunidades a
las cuales hacia llegar los tan preciados productos. Pero, ay de aquellos que
osaban entorpecer este continuo trajin y este invariable deambular, Habiendo
escaseado el trigo en Lima en 1693, comenzo a llevarse este producto desde
Chile, razon por la cual el Cabildo de Santiago debio arbitrar medidas para que la
comunidad productora no quedara sin este vital alimento. Frente a la resolucion
del Cabildo de Santiago, el virrey del Perii reacciono indignado enviando la
siguiente carta a la Audiencia de Chile: “Tengo entendido que don Pedro Bravo
de Lagunas, vecino de ésta Ciudad (de Lima) se halla en ése Reino con porcion
de trigo que ha recogido a fin de conducirlo a €sta Republica; y aunque como en
otras ocasiones he dicho a V.S., no obstante de hallarse al presente con menos
escasez de granos, necesita siempre de que le entren de fuera para su abasto,
estimaré que V.S. disponga el que no se embarace a don Pedro el embarque y
conduccion del trigo que tuviere, si no antes procure fomentarle para que mas

21  Coleccién de Historiadores de Chile, ¥ol. 41, pgs. 286-287.

159



facilmente lo pueda conseguir, debiendo yo esperarlo (asi) de la atencion de V.S.
a quien guarde Dios muchos afios. Lima 12 de Marzo de 1694”22,
4 —  Concentracion del capital comercial. —

“Cualquiera que sea la organizacion social de las esferas de
produccién a cuyo cambio de mercancias sirve de vehiculo el ~
comerciante, el patrimonio en dinero y su dinero funciona
siempre como capital. Su forma es siempre D-M-D; el dinero,
forma sustantivada del valor de cambio, el punto de parti-
da, y el incremento del valor de cambio la meta propiae
independiente” (Marx: El Capital, Vol. 30. Pg, 315).

Si analizamos los contratos celebrados por los mercaderes ante escribano,
veremos que siempre serdn expresados en dinero, ain cuando disfracen con ellos
un verdadero trueque y aunque declaren que el pago podrd o debera, segiin sea el
caso, hacerse en especies. Igualmente, de la lectura de sus testamentos se infiere
que todo su giro comercial estaba expresado en dinero, en moneda legal
corriente. AlGn las operaciones mas sencillas, las menores como serfan las
compras hechas por las familias para su sustento o aprovisionamiento periddico,
se apreciaban en dinero. Habia ocasiones en que desaparecia la moneda, y no la
habfa en ‘ningiin lugar de la Ciudad; igual se hacian los calculos en dinero, es
decir éste funcionaba para la mayoria de la poblacion como dinero de cuenta.

En muchas oportunidades no hubo moneda en poder de los vecinos de
Santiago. Asi lo atestiguaba en Julio de 1697 un juez a proposito de un litigio
entre mercaderes. En ésa ocasion dijo que al efectuarse un remate a que habia
citado, los postores ofrecieron muy bajos precios por los bienes sacados en la
subasta, la mitad o los dos tercios de su valor de tasacion “lo cual proviene,
como es notorio, de (la) suma escasez de dinero que al presente se ha
experimentado en ésta Ciudad ocasionada de que los que se embarcaron para a la
emplear en la Feria de Tierra Firme y los que pasaron por el mes proximo pasado
de Abril la Cordillera para la otra Banda, la han dejado totalmente exhausta de
61723,

Pero esta escasez la padecia el comiin del vecindario. No asi los mercaderes

22 Archivo Nacional de Chile: Real Audiencia, libro de correspondencia, Vol. 3233.
23 Ibid; Vol. 105 fjs. 31.
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porque ellos, como lo dice el documento citado, disponian del total del
numerario existente en la Ciudad. Cada acto juridico entre mercaderes donde se
entregaba o recibia dinero, se hacia en moneda contante y sonante como consta
en cada instrumento otorgado. Hubo mercaderes que daban a sus factores las
monedas en costales. Citaremos el caso de Leon Gomez de Oliva el cual entregd a
Juan de Lecaros, de partida para Buenos Aires en 1690, once mil pesos que iban
en zurrones de cuero de vaca para que fuesen empleados en la comision que
encargaba24; el de Pedro de Torres quien envié por mar a Lima en Mayo de
1681, seis zurrones de cuero de vaca con quince mil pesos que debian entregarse
al contador Félix Gomez de Lusa y a Vicente de la Rocha?5.

Estos datos, mas las evidencias proporcionadas por inventarios, tasaciones,
compafiias, factorajes, registros de embarque y otros, nos indican que no solo el
patrimonio del mercader estaba expresado siempre en dinero sino que, ademis, y
en el caso de las ciudades provinciales, los mercaderes concentraban o
monopolizaban en sus manos la moneda, es decir, eran los Ginicos que podian
liquidar su patrimonio en cualquier momento. Las cuentas que se conservan de
patticulares o de monasterios u hospitales de Santiago, paraese periodo, aunque.
vienen siempre expresadas en dinero, dejan suficientes evidencias de que para
ellos funcionaba como dinero de cuenta, lo cual muchas veces era un mecanismo
de distorsion o de aumento de los precios. El comisionado que recorria los
campos llevando mercancias, cambiaba éstas por productos de exportacion:
sebo, cueros, cordobanes, mulas u otros, rara vez por dinero que era desconocido
en las zonas rurales. Luego los entregaba a su mandante y éste los enviaba a los
centros de consumo donde se abrian cuentas corrientes que podian ser
liquidadas en el momento necesario. Pedro de Amasa en su testamento, declard
que tenia en Lima en poder del capitin Alonso Jiménez Vela de Lara, el
gobernador Domingo de Cueto y el capitan Diego de Manterola, la suma de
65,000 ps. segin la cuenta que con ellos tenia y que le remitieron26. El ya
citado Pedro de Torres tenia en poder del sargento mayor Felipe de Zavala,
también en Lima, la suma de 25.257 ps. destinada a la funcién de reproduicirse
mediante préstamos a los mercaderes que iban a la Feria de Portobelo ganando
un 169/027. A ésta cantidad, agregd los 15,000 patacones que enviara en 1681

24 Ibid: Escribanos de Santiago, José de Morales, Vol. 363.

25 Ibid: Real Audiencia, Vol. 520, pieza 25.

26  1bid: Escribanos de Santiago, José de Morales, Vol. 363 fjs. 355.

27  Archivo Nacional de Lima: escribano Pedro Pérez Landero, obligacion de pagar 23,
26 y 29 de Agosto y 3 de Septiembre de 1681; finiquito de 14 de Agosto de 1681.
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seglin ya sefialamos,

Este dinero funcionaba siempre como capital. Es decir, la circunstancia de
que el dinero existente en poder de los mercaderes de Chile estuviera a su
disposicion en Lima, o fuera enviado a aquélla y a otras ciudades con los factores
y socios, o en las partidas de registro de los navios que hacian la carrera del
Pacifico Sur, significaba que este dinero estaba en funcion de la compra de
mercancias que eran vendidas posteriormente.

El dinero se generaba en cada operacion mercantil, pero su expresion en
moneda emigraba siempre al centro primado. El dinero era absorbido por el
mercader en cada centro urbano y se concentraba en unas pocés cuadras donde
tenia su asiento el comercio. Alli se materializaba en moneda que los mercaderes
obtenian de los particulares, no tanto por las compras mismas al detalle que
éstos efectuaban en cada tienda, sino mediante la operacion de recibirlo al 59/0
para invertirlo en seguida en sus negocios dentro o fuera del ambito de cada
ciudad. Permitasenos citar un testimonio dado en un tribunal de Santiago de
Chile en Octubre de 1697 donde se indican los problemas que tenian los rentistas
que prestaban en esta forma su dinero:

El General don Pedro de Pardo y Lorca, actuando como testigo, expreso
que sabia que el mercader José Lopez de Villamil era deudor a dofia Melchora
Monardes de 1,800 ps. “‘y solicitando la susodicha la paga y cobranza de ellos, el
dicho Villamil repugnaba la satisfaccién del dicho dinero por decir no se hallaba
con él; y viendo la repugnancia del dicho difunto (Villamil) por la cual tuvo que
proceder disgusto, se vali6 éste testigo del gobernador don Pedro de Espejo para
que hablase al dicho Villamil, y con efecto entrego a este testigo el susodicho los
dichos 1.800 ps. por cuenta de la dicha dofia Melchora Monardes quien le
canceld la escritura que tenia en favor de la susodicha;y dice que le dijo el dicho
don Pedro de Espejo a este testigo como le habia dicho el dicho Villamil que se
habia valido de un amigo para que le prestase los dichos 1.800 ps. referidos y
después supo que el maestre de campo Tomads Ruiz de Aziia le habia prestado y
suplido para este dependencia cantidad de pesos, y ésto se lo dijo Tomds de Azia
en quien libri6 el difunto (Villamil) cantidad de pesos”?28.

Hemos visto como partian para Buenos Aires o Lima varios zurrones con
moneda para adquirir mercancia. Pero cuando el numerario existente en plaza no
alcanzaba, el mercader no detenia el curso de sus operaciones. Tal como vimos
en el documento citado, tenia siempre abierto un crédito dentro de la plaza

28 Archivo Nacional de Chile: Real Audiencia Vol. 105.
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donde operaba. También lo tenia, en la mayoria de los casos, en otras ciudades,
Sus apoderados y factores recibian poderes para obligarlos en otros lugares por
las sumas que fuere menester, segin la proporcion de sus negocios, de sus
haberes, de su crédito y fama.

El cuadro No. 3 muestra la cuantia de los préstamos de dinero obtenidos
en Santiago por los 19 mercaderes que hemos escogido como los que obtuvieron
mayores preferencias de sus contemporaneos y que eran, de hecho, los mas
importantes, y con mayor capacidad de crédito, situacién que les permitia reunir
en sus manos la proporcién mas alta de los capitales existentes. El mismo cuadro
compara esos resultados, con la cuantia de los poderes en confianza otorgados
para usarse como arbitrios para obtener crédito. En este Gltimo caso, figuran
todos los poderes otorgados en tal sentido durante el periodo.

CUADRO No. 3
PRESTAMOS Y CREDITO DE LOS MERCADERES
(en pesos de a 8 reales)

Afio Préstamos en Poderes para obligar (

Santiago Lima B. Aires Santiago Total Total

Créditos global
1681 7.461 5.494 - e 5.494 12.955
1682 14.622 66.000 — 4,000 70.000 84.622
1683 17.079 6.340 50.000 56.340 73.419
1684 21.484 6.000 13.000 6.000 25.000 46.484
1685 40.421 50.000 6.923 56.923 97.344
1686 29.910 65.200 54.000 78.000 197.200 227.110
1687 31.116 e — s 31.116
1688 47,290 2.500 s s 2.500 49.760
1689 71.792 33.000 20.000 20.000 73.000 144.792
1690 49.457 68.000 121.000 10.000 199.000 248.457
1691 28.957 52.000 4.000 22,500 78.500 107.457
1692 87.078 142577 18.000 24.000 184.577 271.655
1693 115.119 16.000 8.000 10.315 34.315 149.434
1694 86.245 48.500 2.635 40,000 91.135 177.380
1695 48.341 109.000 - 10.000 119.000 167.341
1696 82.196 45.200 60.000 24.000 129.200 211.396
Totales 778.568 715.811 350.635 255.738 1.322.184 2.100.752

En definitiva el numerario permanecia en la sede primada. Basta con dar
una mirada a las cuentas del Situado para el Ejército de Chile, cuando era
enviado por mar (antes de 1689), para observar como una asignacion de dinero
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ordenada por el Rey para mantener dicho Ejército, mediante el mecanismo de la
compra y venta de mercancias lograba permanecer en Lima. Dicho Situado se
enviaba en mercaderfas y no en dinero, salvo una pequefia parte para pagar
sueldos a altos funcionarios civiles, eclesiasticos y militares. Como la Caja de
Lima solia estar exhausta de dinero para comprar los efectos que habrian de
enviarse, los mercaderes de Lima ofrecian gentilmente sus posibilidades para
comprar lo que habia que remitir. Naturalmente que ésto salia también de sus
tiendas, Esta mercancia era enviada por barco a Concepcion, mientras los
mercaderes de Lima cobraban al Real Erario el valor de lo vendido cuando
llegaba el dinero desde Potosi. Dinero-Mercancia-Dinero.

Con este singular sistema se pagaron con generosidad los sefiores José
Blanco Rejon, Juan de Pando, Cristébal Calderon (prior del Consulado en 1696),
Sebastian Jiménez Vela de Lara (hermano de otro prior), Domingo de Cueto
(igualmente prior en 1688), Francisco de Oyagiie (consul en 1681 y 1682 y prior
en 1686 y 1687) y Pedro de Berrio. Todos ellos, por los situados corres-
pondientes a los afios que van entre 1680 y 1686, recibieron 1.593.111 ps. con 6
reales, lo cual equivalia al 869/o del total enviado al Ejército de. Chile en el
mismo periodo??,

Cuando en 1688 se modifico este curioso procedimiento, comenzo a
enviarse el dinero desde Potosi directamente a Concepcion por tierra y en dinero
constante y sonante; pero los mercaderes no perdieron ni su tiempo ni sus
esperanzas. Las tiendas que instalaron en Concepcion fueron las encargadas de
vender mercaderias al fiado a los soldados, para cobrar luego los mercaderes a la

“llegada de las remesas anuales3©,

Asi pudo hacerse realidad la premisa que citaibamos en el epigrafe de este
parrafo; el dinero, forma sustentivada del valor de cambio, punto de partida; el
incremento del valor de cambio, la meta propia e independiente.

Pero lo anterior debemos relacionarlo con otra afirmacion: la ganancia
principal en todo este fendmeno econdmico se obtiene por aquellos que sirven
de vehiculo al cambio de los productos pertenecientes a comunidades con escaso
desarrollo comercial, es decir, mediante la explotacién de ambos extremos

productores.
Realmente, en toaaslas esferasen que operaba este capital,erael comercio

29 Archivo Nacional de Lima: Ministerio de Haéicnda, Vols. 247, 249, 258, 259, 263 y
268.

30  Mayores detalles sobre estos procedimientos los proporcionamos en otro articulo
nuestro, actualmente en prensa y titulado: “Valparaiso y El Callao. Aspectos del
trafico maritimo en el Pacifico Sur entre 1665 y 1705,
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intermediario el que recibia la mayor cuota de ganancia. Las tasas de interés
sobre el capital prestado para usarse en el comercio atlantico solian subir al 30 o
al 359/0 debido al riesgo que dicho trafico implicaba3l, Pero este riesgo era
compensado en Portobelo donde se reunian, con ocasién de las flotas, unos
cuarenta millones de pesos en mercancias, con ganancias que fluctuaban entre el
300 y el 5009/032. Si bien en Lima y en Santiago el riesgo de nao solfa
estipularse en un 169/o, con todo las ganancias obtenidas por este medio eran
muy suculentas como lo detalla el siguiente finiquito otorgado en Lima:

El 30 de Enero de 1674, al regresar a Santiago Francisco de Pasos, dejé en
aquella Ciudad en poder de Felipe de Zavala 6.307 ps. 5 tomines y 4 granos de
oro, mas otros objetos de plata; estos bienes, al venderse, hicieron un total de
19.968 ps. En 1675 bajo la Armada al Reino de Tierra Firme ddndose este
caudal al 169/o a diferentes personas mediante lo cual, en 1681, habia ya en
poder de Zavala 26.869 ps. El tesorero Pedro de Torres, heredero de Pasos segun
ya dijimos antes, continué enviando dinero que fue prestado a los que fueron en
la Armada de 1681. Asi, un afio mas tarde el tesorero tenia en Lima a su
disposicion 49.880 ps. suma adquirida luego de 7 afios de especulaciones33.

Otro ejemplo, pero que ahora nos ilustrara como los mercaderes lograban
sortear los riesgos de fuerza mayor heciando recaer sobre otros, generalmente los
mds débiles, los efectos de las crisis econdmicas, se habia dado en Santiago en
1652: :
Con motivo de la orden recibida de fundir la mala moneda que entonces
circulaba y que se apreciaba a 6 1s. el peso, se nombraron peritos para informar;
éstos determinaron que su parecer era de que se fundiese dicha moneda llamada
“moclés” cuanto antes. Las razones que dieron fueron las siguientes: 1) Los
mercaderes que hacian el viaje a Lima, escogerfan la moneda mejor para
llevarsela, y la cobriza y de peor calidad la dejarian en Chile comprando a los
cosecheros sus productos en esta moneda y tentandolos con un precio mayor;
2) los cosecheros aprovecharian la ocasion, recibiendo la mala moneda y con ella
pagarian al comercio establecido en Santiago en lugar de hacerlo con sus
productos como era costumbre; 3) el comercio se encontraria con toda esta
moneda de mala calidad en su poder y perderia la mitad de su inversién al tener
que pagar a los cargadores y a los mercaderes de Lima con ella sus compras

31  Clarence H. Haring: El Imperio Hispanico en América, pg. 327.
32 Emilio Romero: Historia Econémica del Perii pg. 171.
33  Archivo Nacional de Lima: escribano Pedro Pérez Landero 14-8-1681.
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habituales; 4) por lo tanto, los mercaderes de la Ciudad alteraran los precios de la-
ropa procurando resarcirse en esta forma de sus pérdidas “con que serdn siempre
los pobres (los) damnificados”34. Al parecer ésto fue lo que ocurrié porque en
1658, seis afios mds tarde, en un grueso expediente sobre la misma materia,
concurrieron las personas pobres a la autoridad quejandose de que “han subido
los dichos mantenimientos en tal forma que el vino se vende piblicamente a
ocho pesos la arroba en las pulperias y se dan menos libras de pan del que solian
y en todo lo demds se hace lo mesmo, hasta los mercaderes, que el pafio de Quito
lo han subido a cinco pesos y a cinco y medio, y las bayetas a veinte reales vara y
.a este respecto los demds géneros con que padece totalmente esta repiiblica, pues
después de la publicacion de (que) dicha moneda corriese por un afio, la han
cargado en dichos géneros en mads cantidad de ochenta mil pesos, cosa muy
gravosa y en que V.A, como tan cristiano principe ha de poner la mano pues es
evidente ocurran a ésta Real Audiencia muchisimos pobres vocalmente clamando
de hambre y desnudez por no querer trocar los dichos pesos resellados™35.

Por otro tanto, nos atreveriamos a sostener que los mercaderes ejercieron
un control irrestricto sobre toda la economia de las ciudades del espacio
estudiado y, por ende, de toda la jurisdiccion del virreinato. Esto implicaba
controlar lo mds valioso del patrimonio y hacia depender de ellos la vida
econémica de toda una region con todo lo que eso significaba. En la medida en
que cada ciudad tenia un espacio determinado donde se instalaba el comercio
con sus almacenes, tiendas, baratillos y cajones, y que éste espacio correspondia .
a unas pocas cuadras en el centro de ella, en ese reducido radio se concentraba
todo el patrimonio de los mercaderes y por lo tanto, todo su dinero, todo el
dinero. Ya hemos visto la manera como pasaban a manos de los mercaderes, de
una forma u otra, las mercancias que producia la respectiva region, incluido por
supuesto el oro y la plata. También, como a sus manos llegaba el dinero que
disponian algunos rentistas, en especial viudas de hombres ricos, o las dotes de
las novicias que tomaban el velo en algin monasterio. En este caso, el mercader
se prestaba para hacer el oficio de banco de deposito pagando el 59/o de interés
con lo cual parecia demostrarse como favorecedor de aquellos rentistas que, de
otro modo, no habrian dispuesto de un ingreso anual. Crefan también que
favorecian a la sociedad donde operaban, en la medida que ponian en

34  Archivo Nacional de Chile: Real Audiencia Vol, 2457 pieza 42,
35  Ibid: Contaduria Mayor 12 Serie, Vol. 3850 fjs. 1 y sgts.
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movimiento caudales que de otro modo habrian estado ociosos y no habrian
podido hinchar las bodegas de los navios o cargar los lomos de las mulas que
llevaban y traian preciados productos para abastecer la necesidad y la vanidad de
aquellas primitivas comunidades. Por supuesto que el mercader debia recibir un
premio por toda esta actividad y por su vocacion de servicio y su capacidad:
siendo el dinero la forma sustantivada, el punto de partida del valor de cambio,
su meta o premio final en este mundo era el incremento de aquel valor,
compensacion por todos los desvelos y sacrificios de quienes se dedicaban a esta
pesada tarea.

La otra cara de la moneda nos muestra un nuevo panorama: la ganancia
principal de toda esta actividad, luego de tomar contacto con los extremos, iba a
parar a manos de los mercaderes, es decir, la ganancia perdia su vecindad en la
medida que el capital y sus intereses solia hacerse liquido fuera de las ciudades
provinciales. El capital prestado por el rentista provinciano dejaba en su lugar de
origen el 50/o; el valor de los productos de la tierra natal tampoco rentaba una
ganancia mayor, pero rendia utilidades muy altas en la ciudad primada y una
cantidad mayor si seguimos el curso legal o ilegal de los capitales asi formados.
Nadie sabia a ciencia cierta adonde irian a parar finalmente estas ganancias, solo
que se iban muy lejos y que no volvian.

Un mercader de origen sevillano, radicado en Santiago y a quien ya hemos
mencionado, José Lopez de Villamil, llego a Chile en 1690 luego de constituir en
Lima una sociedad donde él puso solamente un mil pesos3¢. Con este capital y
con otro mas apreciable puesto por su socio limefio, oper6 en Santiago durante
siete afios hasta su fallecimiento. Liquidadas las cuentas por los depositarios, se
encontro con que Villamil tenia por bienes propios, independientes de los de la
sociedad, un caudal de 20.951 ps. con 3 reales y 3 cuartillos37. Vale decir, que
mil pesos en siete afios se habian doblado veinte veces, casi tres veces por afio.

La explotacion de las comunidades con escaso desarrollo comercial por lo
que se ve, dejaba utilidades increibles. La explotacion de los extremos
productores, segin fuese su grado de desarrollo, era un pingiie negocio. De alli la
nube de mercaderes “‘entrantes y salientes” que se dejaba caer cadaafio al inicio
de la primavera y que abandonaba la plaza en el otofio dejando a la ciudad de
Santiago, segln el documento que citdbamos antes, completamente exhausta de

36 Compafita ante Francisco Sanchez Becerra escribano de Lima, afio 1689, Archivo
Nacional de Chile: Real Audiencia Vol. 105.
37  1bid: Real. Audiencia Vol. 1737 pieza 12.
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dinero. Con el buen tiempo, regresarian estas verdaderas golondrinas, poniendo
en actividad al comercio interno y externo de cada centro urbano, despertando a
los agentes de los mercaderes de la ciudad primada, desentumeciendo a los
cosecheros, renovando las esperanzas de todos y alegrando a la sociedad con sus
‘mercancias y novedades del exterior. Sin embargo, la comunidad no se daba
cuenta de que este renacer de la vida comercial no traia nada verdaderamente
valioso, nada duradero, nada que pudiera parecerse ni de lejos a un progreso
solido. ‘Asi al menos se quejaba el padre Olivares diciendo que a Valparaiso
solian llegar en cada un afio mds de veinte navios desde el Peri pero ““de muchos
efectos que traen, son las mds para el regalo, y los menos para la necesidad”38.
5.— - Ganancia de enajenacion. —

“La ganancia del comerciante se realiza, en primer lugar,
mediante los actos que se desarrollan dentro del proceso de
circulacion, es decir, en los dos actos de la compra y la venta, y
en segundo lugar, en el ultimo de estos actos, el de la venta. Es,
por tanto, una ganancia de enajenacién profit upon alienation™
(Marx: El Capital, Vol. 30. Pg. 318).

Se da por supuesto que la ganancia comercial pura no parece posible en
tanto que los productos sean vendidos por su valor real. De ahi que no haya
cambio de equivalentes, no haya magnitudes de igual valor; el mercader servird
de mediador entre el productor y el consumidor, estimara los precios en dinero y se
guardard la diferencia que logre conseguir. Marx dice que *‘su movimiento se
encarga de implantar la equivalencia” y agrega endureciendo todavia mas su
analisis: “mientras el capital comercial sirve de vehiculo al cambio de productos

“de comunidades poco desarrolladas, la ganancia comercial no s6lo aparece como
engafio y estafa, sino que se deriva en gran parte de estas fuentes”39.

Bastaria mirar las cuentas del Real Situado para el Ejército de Chile que ya
hemos citado en otra parte, para sentirnos tentados a aceptar, sin mas, las
anteriores afirmaciones.

El oidor Juan de la Pefia Salazar, en carta al Rey de 15 de Octubre de 1680
se lamentaba diciendo: “Y no puedo dejar de representar a V.M. de cuinta

38  Miguel de Olivares: Historia Militar, Civil y Sagrada de Chile, En “Coleccién de
Histotiadores de Chile”, Vol. 4o, pgs. 15 y 16.
39  Karl Marx: El Capital. Vol. 3o. pg. 319.
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importancia serd cargar la consideracion a averiguar la causa en que consiste la
suma pobreza en que se halla este Reino siendo por su naturaleza el més fértil y
abundante de frutos que se conoce, y que gastando V.M. cada afio doscientos mil
ducados de plata en el Situado para el Real Ejército, fuera de lo que estd
asignado para la plaza de Valdivia, no se ha adelantado en tantos afios y con
tantos gobernadores como ha habido, ni atin para el seguro de que los misioneros
puedan predicar el Evangelio, contentdndose los gobernadores con que les den la
paz (los indios) y con salir desde Reino tan aprovechados y poderosos que es
indecible lo que llevan y cuédn ricos salen sus criados y gente de su familia; y
parece irremediable el dafio porque como los sucesores hallan tantos ejemplares
y con el dinero adquirido pueden venir gratificados, se constituyen en sus
defensores y con éso no pueden averiguar sus excesos” 49,

Por esos mismos afios, en carta de 26 de Julio de 1682, el Presidente de
Chile y su Real Audiencia informaban al Rey sobre los abusos que se cometian
en la diferencia de los precios cobrados por los géneros que se trafan para el
Ejército. Indicaban que “la quiebra que tiene el Situado en la diferencia del
precio corriente de los géneros al precio de lo fiado a que se compra la ropa”
alcanzaba a sesenta mil pesos, es decir, al 319/o del valor total de lo que se
enviaba a Concepcién. A la vez, en informe hecho para el Rey desde Lima a 15
de Noviembre del mismo afio, por José Zorrilla de la Gadara tesorero de la
Hacienda de Santiago y por Pedro Sebastian de Saldias procurador general de los
ejércitos y presidios de Chile, comunicaban que la ropa llevada desde Lima a
Concepcion, con este sistema, se encarecia en un 509/0 y en algunos géneros mds
aun, citando el caso especifico de la vara de pafio de Quito que debia darse en 24
reales y se aprecia en este caso a 36. Indicaban que lo mismo pasaba con los
productores chilenos que debian proporcionar el trigo al Ejército, los cuales,
sabiendo que se lo pagarian en ropa aumentada en un 509/o, recargaban a su vez
también el trigo en mds de un 809/0 pues este cereal valia en Concepcion de 9 a
10 reales la fanega, pero para el Ejército se la cobraba a 20 reales, mitad en plata
y mitad en géneros “‘y si en los 10 reales de la ropa granjea el Ejército 3 reales y
medio, el vecino en el trigo lo damnifica en 10 reales”41,

Como consecuencia de estos enormes recargos, resultaba que un soldado
de a caballo con 132 ps. y medio al afio, con las rebajas por flete, costos y otros
afadidos, quedaba reducido a 70 ps. al afio; pero como este dinero se le daba en

40  Biblioteca Nacional de Santiago de Chile, Sala Medina. Manuscritos: de Medina, Vol.
166 No. 3377.
41 Ibid: Vol. 166, No. 3422.
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ropa recargada a su vez en un 60 6 709/o, sblo venia a recibir 35 ps. de valor
intrinseco. Asi, los soldados nunca sabian lo que ganaban, porque ignoraban el
valor de lo que se trafa desde Lima. Alin mas, afiade el informante que los
oficiales gravaban con abonos y juegos a los soldados, y por lo cual éstos recibian
el socorro solo en apariencia y luego se lo llevaban y quitaban sus jefes y
oficiales42.

Sobre todo este grave desorden, nos parece que no hay mejor epitafio que
el que le pusiera Benjamin Vicufia Mackenna: “Por manera que el Situado era
solo un saco abierto de escudos, donde todos, excepto aquellos en cuyo
beneficio se creara, metian ambas manos”43. \

Este triste privilegio de los soldados de Chile lo soportaban también, por
otros mecanismos, los demas habitantes de Chile. Los cuadros siguientes nos
muestran las diferencias de precios existentes al interior de la regién que
estudiamos:

CUADRO No. 4
DIFERENCIAS DE PRECIOS. LIMA—SANTIAGO 1685.44

Mercancia Santiago Lima

Bayeta (vara) 8rs. 5 rs. y medio
Tabaco (mazo) 4rs, 1 real y medio
Azicar {arroba) 112rs. 50 rs.

DIFERENCIAS DE PRECIOS. SANTIAGO—CORDOBA 1695.45

Santiago Cordoba

Yerba mate (arroba) 757rs. 28rs.

Estas ganancias excesivas abarcaban toda la gama de posibles negocios que
permitia el estado y desarrollo de las provincias que componian el Virreinato. La
propia Audiencia de Chile repard en las increibles diferencias de precios que se
observaban cuando un asentista particular se encargaba de “proveer” una plaza

42  Ibid: Vol. 166 No. 3416, Consulta de don Pedro Fernandez de Moreda visitador de
las Cajas del Reino de Chile al Presidente Garro de 12-10-1682.

43  Benjamin Vicufia Mackenna: Historia de Santiago, Vol. lo. pg. 355. )

44  Archivo Nacional de Lima: escribano Pedro Pérez Landero protocolo 100. Archivo
tfiqel hfgnasterio de Santa Clara antigua fundacion, Santiago de Chile, libro de cuentas

o. 15,

45  Archivo Nacional de Chile: Escribanos de Santiago, José de Morales obligacion en
16-1-1694, Vol. 369. Archivo del Convento de San Francisco de Santiago de Chile,
libro de recibo y gasto de provincia.
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aislada. En el caso de Valdivia se percataron los oidores de que si se encargaban
las autoridades directamente de buscar y enviar anualmente los viveres que dicha
Plaza necesitaba, habria una diferencia del 500/o aproximadamente entre dichos
precios reales y los que cobraba el asentista con lo cual, de ponerlo en obra, se
produciria en Valdivia un abaratamiento nunca sofiado. El cuadro que sigue es
copia de otro presentado a la Audiencia hacia 1667 para que sus miembros
comparasen precios. Le hemos agregado solamente, y para mayor comprension,
los precios que en aquel afio pagaban algunos conventos de la ciudad de Santiago
por los mismos productos.

CUADRO No 5
PRECIOS DE VIVERES. SANTIAGO-VALDIVIA46

Viveres Santiago Valdivia
Por administracion Por asentista

Harina (fanega) 20 rs. 23 rs. 44 rs.

Cecina (quintal) 20 rs. 18 rs. 37rs.
Zapatos (par) 7rs. .6 rs. y medio 8 rs y medio
Aji (fanega) 32rs. 24 s, 36rs.

La razon del menor precio de la harina en Santiago, se debe a que el dato
proviene de conventos que tenian su propio molino y por tanto, se trataba de un
precio convencional para los solos efectos de la contabilidad. En cambio, puede
apreciarse muy claramente que, por administracion de la propia autoridad, los
precios eran mas bajos que los de Santiago, e inmensamente inferiores a los que
cobraba el asentista. La sana razén habria aconsejado que convenia tomar el
aprovisionamiento de aquella Plaza por administracion. Con todo, en el perfodo
que hemos estudiado, se seguia con el sistema de nombrar asentistas siéndolo, en
esos afios y sucesivamente, Pedro de Torres, Pedro de Amasa, Pedro de Prado y
Pedro de Espejo, a razén de cuatro afios cada uno. No estoy seguro si habrd que
recordar que los nombrados eran los mds présperos mercaderes de Santiago de
Chile.

Lo propio ocurria con los productos enviados desde Chile al Perd. Las

46  Archivo Nacional de Chile: Real Audiencia Vol. 2997, correspondencia de la Real
Audiencia. Archivo del Monasterio de Santa Clara antigua fundacién, Santiago de
Chile, libro de cuentas No. 14. Archivo del Convento de San Agustin de Santiago de
Chile, libro de cuentas (1659-1677).

171



mulas, por ejemplo, compradas en Chile no alcanzaban un precio superior a 54
reales cada una, mientras que eran vendidas en el Alto Per( a razon de 184 reales
seglin nos instruye una cuenta y liquidacion otorgada por arbitros en 1694
respecto de una compafiia de mulas constituida en 1686, ya citada en este
articulo7.

El arte, entonces como ahora, consistfa en comprar barato y vender caro
Con sus riesgos, naturalmente, puesto que los viajes eran peligrosos y no siempre
el factor o el mercader regresaba vivo por los riesgos del mar o de las fragosas
cordilleras. Con todo y a veces desde el comodo refugio de su tienda o de su casa
habitacion, el intermediario podia obtener iguales o mas sustanciosas ganancias.
El asentista de Valdivia, rara vez o nunca solia ir hasta aquella lejana posesion. Al
menos los cuatro antes nombrados nunca lo hicieron durante el tiempo de su
asiento. El mercader de Lima, apenas-se movia desde su tienda en los portales, en
la calle principal o en la de la Cruz, aunque era capaz de juntar las mercancias
que repartia luego prodigamente por todo el virreinato. Pero todos se
enriquecian dando vida a los actos propios de la ganancia de enajenacion.
Aunque muchos habian comenzado como modestos tenderos, ya los hemos visto
ostentando sus cruces de Alcantara, Santiago o Calatrava, afiadiendo a los
vistosos uniformes, a sus capas, a sus sombreros emplumados y cintas de oropel,
las coronas de conde o de marqués.

“Profit upon alienation™ nos recuerda el autor citado. Desengafio del
Reino dird un cronista chileno. Subdesarrollo o atraso, un moderno
comentarista, Cualquiera que sea el epiteto, no queremos agregar otros por
nuestra cuenta. Tan solamente recordar al lector la 1arga continuidad de un
proceso econdmico, el estancamiento histérico de tan ricas regiones, la falta de
agilidad, la fragilidad y poca consistencia de tantos paises y sociedades, la
toariencia de una muerte prematura.

No pretendemos con lo anterior suponer que la historia se repite. No esta
er nuestro 4nimo hacerlo a pesar de que a veces, al leer un documento o al
estudiar un proceso historico, ros parece ya haberlo vivido o conocido en otra
ocasion o lugar. Pensamos en cambio, que una teorfa general y unas hipotesis
particulares v especificas para un tiempo y espacio determinados, pueden ser
vilidas en diversos sitios y épocas, es decir, pueden ser validas para entender otra
realidad v para enriquecer la teoria.

47  Archivo liacional de Chile: Escribanos de Santiago, Fco, Vélez Vol. 376 fis. 49 y sgts.
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Desde este punto de vista hemos elaborado el presente articulo, partiendo
de algunos aspectos de la teoria global hecha por otros y elaborada segun la
experiencia de otros contextos. Por nuestra parte, hemos procurado constrastar
algunas de sus conclusiones con los datos empiricos que hemos dispuesto. Segun
sus resultados tratamos de mostrar las facetas particulares v los nuevos elementos
de analisis que proporciona una realidad tan especifica como lo fue el territorio
virreinal en el ““Cono Sur” de America Latina.

Tomamos pues, como punto de partida, el hecho de que el capital
comercial ha aparecido como la forma historica del capital desde remotos
tiempos. Adoptamos tambien la afirmacion de que el comercio del dinero y el
capital adelantado en él, necesita tnicamente que exista el comercio al por
mayor el capital mercancias de comercio. Por ultimo, recogimos la aseveracion
de que el patrimonio comercial independiente daba forma al proceso de
circulacion entre los extremos productores los cuales, sin embargo, mantenian
entonces su independencia; que el producto se transforma en mercancia gracias
al comercio, por lo que el capifal solo se observa dentro del proceso de
circulacion de ellas; que aquel se constituye en virtud de dicho proceso antes de
que pueda dominar a los extremos prductores de mercancias y a los cuales sirve
de vehiculo; que aunque en éstos extremos se tiende a la produccion del valor de
uso, sin embargo merced al comercio, ésta misma tienda a desarrollarse como
valor de cambio. Adoptados estos puntos de partida, sera necesario considerar el
postulado de Marx, aquel que dice que como la circulacion no se ha apoderado,
en esfa fase, de la produccion y, por otra parte, como el proceso productivo
tampoco se asimila a la circulacion, no se da aun la aparicion de la produccion
capitalista donde encontramos unidas ambas circunstancias*8.

Eso por lo que toca a la teoria general. Por nuestra parte, hemos visto que
el capital comercial, para desarrollarse, necesito en efecto de los extremos
productores, pero también tuvo necesidad de una red articulada de ciudades con
centros primados y provinciales; que en todas ellas los mercaderes jugaron un
papel fundamental hasta dominar la vida economica de modo que las ciudades
fueron requisito y también consecuencia del sistema organizado por ellos; que
los mercaderes precisaron de los vinculos extracomerciales para formar a su vez
redes de compromisos que los conectaran con todos los puntos vitales necesarios
para su trabajo. Redes de ciudades, redes de comunicacion, redes de vinculos
comerciales, redes de parentescos, redes de compromisos. Necesitaron, por

48  Karl Marx: El Capital, Vol. 30. pgs. 317 y 318.
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ultimo, la especializacion de las provincias para hacer factibles en términos

lucrativos, los extremos productores a los cuales ellos sirvieron de vehiculo de

intercambio. Vimos igualmente que en ésta etapa de la colonizacion del espacio

estudiado, la concentraciéon de compras y ventas, en pocas manos, era ya muy

alta y que estos mercaderes, gracias a la ganancia de enajenacion reunieron en sus

manos el capital producido por la region. Vimos como controlaban el proceso al

interior de la regién, pero sabemos que habian también llegado a una etapa

donde no les era posible orientarlo y vigilarlo hasta el final cuando se escapaba al
exterior del espacio, pasando a ser los mercaderes de la sede primada solo un

eslabon en la loca carrera del dinero.

El capital predominante, el inico capital existente en el Virreinato en su
expresion dinero, era el de los mercaderes; ellos podian liquidarlo en la ciudad
primada, pero el dineseitendia a fugarse : hacia otros rumbos donde el control se
hacia cada vez mas tenue. Es decir, la ciudad primada era prospera en tanto se
mantuvieran estas condiciones. Si ellas cambiaban, cambiarian también las
caracteristicas de aquel centro urbano y comenzaria su decadencia quedando
solo el recuerdo de una evaporada prosperidad, visible hoy dia solo en sus
palacios y templos barrocos y neo cldsicos, solaz de turistas, arquedlogos y
anticuarios.

Vimos como se fugaba el dinero desde las ciudades provinciales. En otro
trabajo nos gustaria ver como escapaba desde el centro urbano principal. Como
si fuésemos mercaderes, nos agradaria seguirlo, ver por donde corrian los
queridos talegos, las amadas petacas repletas de monedas de oro y plata, los
preciados tesoros encerrados en costales. Asi no tendriamos ocasion de llorar
clamando justicia como lo tuvo que hacer Shylock, transido de dolor como
mercader cuando se enterd de la terrible noticia de la huida de su querida hija, y
de su dinero:

*“iMi hija! {Mis ducados! jOh mi hija, huida con un cristiano! ;O mis
ducados cristianos! jJusticia! jLaley! ;Misducadosy mihija! ;Un saco, dos
sacos llenos de ducados, de dobles ducados, que se ha llevado consigo mi hija!
uY las joyas? (Dos piedras, dos ricas y preciosas piedras robadas por mi hija!

jJusticia! jQue se encuentre a mi hija! Lleva encima las piedras y los
ducados! ”* (W, Shakespeare: EI Mercader dé Venecia. Acto 20. escena 8a.).
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Mapa N°1

HACIENDAS BENEFICIADAS CON PRESTAMOS
DE DINERO 1681 -1696
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mapa 2

FRECUENCIA DE VIAJES DE MERCADERES
DESDE O HACIA SANTIAGO DE CHILE EN
1681 - 1696
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