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Este trabajo presenta dos modelos de determinacién de precios relativos, prodiic-
cion domeéstica y exportaciones donde se muestran los diversos canales mediante
los cuales los factores ‘demanda’ y ‘oferta o costos’ afectan los precios y cantida-
des de una industria (o grupo de industrias). Los modelos son lo suficientemente
flexibles para incorporar diferencias en: las estructuras de mercado; los grados de
interdependencia entre firmas de un mercado; el tipo de orientacién de las firmas
en los mercados, los grados de integracién de las firmas; y en los grados de
diferenciacién y diversificacién de productos y mercados. También los modelos
pueden ser interpretados como modelos de grupos econémicos que diversifican
tanto actividades como mercados. Los modelos son reformulaciones de los mode-
los desarrollados por Quirmbach (1988) y Dixit (1986) y extensiones de los mode-
los de Krugman (1984), Brander (1981) y Dixit (1984). A diferencias de éstos
ultimos, los modelos presentados incorporan en la tecnologia la posibilidad que
exista economias de diversificacién (economies of scope). Dos predicciones teoéri-
cas de los modelos son por un lado que los efectos sobre precios y cantidades de
cambios en los factores de costos son mas estables que aquellos de los factores
demanda. A diferencia de éstos, los efectos de los factores de costos no dependen
de las diferencias en las estructuras de mercado ni de los grados de
interdependencia de las firmas, ni tampoco de las diferencias en los grados de
diferenciaciéon y diversificacién de las empresas o grupos econémicos. De otro lado
que contracciones de la demanda puedan ocasionar un aumento de los precios
relativos en lugar de una disminucién de éstos.
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La Literatura microeconémica sobre los determinantes de los (niveles) de

precios, y en menor medida de la produccion en el sector manufacturero es a la

vez extensa y antigua. Los estudios de Nordhaus (1970), Eckstein y Fromm

(1968) sintetizan las hip6tesis tradicionales propuestas sobre la determinacion

de los precios en el sector manufacturero?.

Estas pueden resumirse en dos hipétesis basicas. La primera, denominada
hip6tesis de precios competitivos, postula que los precios (y por ende la produc-
cién) son determinados por factores de costos o de oferta y de demanda. Asi los
cambios de los precios (y produccién) dependeran de los cambios en estos
factores. En esta hipdtesis se argumenta que el comportamiento de la firma es

consistente con aquel de mercados perfectamente competitivos.

La segunda hipétesis, denominada hipotesis del mark-up o de los precios
administrados, postula que los precios estan determinados por los costos de
produccién o por una proporcién llamada mark-up de éstos. La produccioén por
su parte estaria determinada por la demanda. En esta hipoétesis se argumenta
que el comportamiento de la firma es consistente con aquel de los mercados de

competencia imperfecta (esto es, mercados monopblicos, oligopdlicos etc.).

La diferencia fundamental entre estas dos hipétesis es que en la segunda la
demanda no tiene rol alguno (por lo menos directamente) en la formacién de los
precios. En adicién, de acuerdo con Nordhaus (1970) y en contraste con la
literatura de la ‘nueva economia industrial’?, la segunda hipoétesis no esta basa-

da en comportamientos deﬁnidos de las firmas.

1 Cabe anotar sin embargo que la literatura sobre precios y produccién bajo condiciones de competen-
cia imperfecta se ha extendido para incorporar entre otros casos: decisiones bajo incertidumbre

(Bhaduri. Falkinger, 1990; Cowling y Sujden, 1989), restricciones en la capacidad de planta de las
firmas (Bresnahan y Sulow, 1989) e imperfecta informacién sobre la demanda {Balvers, Cosimano,

1990}.

2 La nueva economia industrial es un reciente paradigma de la rama de la organizacién industrial que
contrasta con el paradigma clasico de estructura-conducta-performance (ECP). Resiimenes de las
contribuciones de este paradigma pueden ser encontrados en Scherer (1980), Clarke (1985) y
Sheperd (1985). Resimenes del nuevo paradigma son encontrados en de Jong y Sheperd (1988).
Caves (1980), Stiglitz y Matheson {1986) y Dixit (1982)
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Estas hipotesis, sin embargo no consideran una serie de caracteristicas de la

organizacion de la industria existentes tanto en paises industrializados como
menos desarrollados (incluyendo el Peru). Entre otras: el grado de
interdependencia de las firmas dentro de la industria (incluso entre industrias);
el grado de integracion y diversificacién en productos y mercados de las empre-
sas; el grado de diferenciacion de productos; y la existencia de grupos econémicos

en las industrias.

Mediante el uso de dos modelos de equilibrio parcial, estatico y con perfecta
informacién, el objetivo del presente trabajo, es el de formular diversas hipo6tesis
de determinacién de precios y produccién que no sélo tomen en cuenta diferen-
cias en la organizacién de las industrias sino que ademads incorporen en el

andlisis las caracteristicas mencionadas.

El primer modelo presentado en la siguiente seccién estid basado en los
trabajos de Dixit (1986) y Quirmbach (1988). Este modelo trata de explicar las
variaciones de los precios y produccion en sectores que producen fundamental-

mente para el mercado interno y compiten con los productos importados.

El segundo modelo, presentado en la seccién 2, extiende el primero incorpo-
rando sectores que producen tanto para el mercado interno como para el mercado
externo. Este segundo modelo modifica los modelos de Krugman (1984) y Brander
(1981) distinguiéndose de estos en 2 aspectos: por un lado, el mercado interna-

cional del producto exportable es perfectamente competitivo, y como conse-

cuencia de ello las firmas domésticas aceptan precios internacionales, y el

mercado del producto doméstico puede ser organizado de distintas formas

(desde mercados competitivos hasta oligopélicos).



De otro lado, incorpora en el anilisis y especificamente en la tecnologia de

las firmas, la existencia de economias de ‘diversificaciéon’ (economies of scope)

entre los productos de exportacién y domésticos. La introduccidén del concepto

de economias de diversificacién en el andlisis permiten internalizar en el mode-
lo: la existencia de firmas que diversifican mercados y productos; grados de
integracién (horizontal y vertical) de las firmas en los mercados, grado de

diferenciacién de productos y la existencia de grupos econémicos que diversifican

actividades y mercados.

La seccion 3 complementa el analisis del modelo desarrollado en la seccion 2
y analiza los efectos de los shocks de demanda, costos y precios internacionales
sobre la produccién total de las empresas distinguiendo estos efectos entre
mercados domeésticos perfectamente competitivos y mercados domésticos im-

perfectos. La ultima seccion ofrece algunas consideraciones finales.

1. Modelo de Precios y Produccién Interna:

Los supuestos basicos del modelo son:

(Al) Existen ‘n' firmas en el mercado produciendo un mismo producto para el
mercado interno. Las firmas compiten con productos importados y diferenciados

o imperfectamente sustitutos del producto nacional 3.

(A2) Las decisiones de las firmas se basan en la racionalidad de maximizacién de

beneficios dentro de un contexto de perfecta informacion. Sus decisiones son

sobre cantidades.

3 Este ultimo supuesto simplifica el analisis de los efectos de la politica comercial sobre precios y
produccién. Asi medidas arancelarias como para-arancelarias pueden ser tratados indistintamente
como efectos que inciden en la demanda de los productos domésticos e importados.
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(A3) La funcién demanda del producto producido por las firmas en el mercado

satisfacen todas las usuales propiedades que se le asigna (Varian, 1984). La
inversa de la funcién es dada

por:

P= P(Q,8), P>0 para Q20 y P'= 6P/8Q <0

donde, P es el precio del producto en el mercado interno, Q es la produccion total
en el mercado interno, 6 es un parametro que representa otras variables que

influyen sobre la demanda, y P’ es la pendiente de la inversa de la demanda.

(A4) La tecnologia es la misma para todas las firmas 4 y es representada por la

siguiente funcién de costos que satisface las usuales propiedades que se las

asignan (Varian, 1984):

Ci= C(qi,a) y Ci'= 3C/dqi >0 para i=1,n
donde, C es la funcién de costos para cada firma, qi es la producciéon de la firma
i en el mercado, Ci’ es el costo marginal de produccion de la firma i, y o es un

parametro que representa otras variables que afectan a los costos.

Dado los supuestos (Al)- (A4}, cada firma {1 maximiza sus beneficios 1i:

Max 9 = P(Q,0)qi - C(qi,o)

qi

De la condicién de primer orden se obtiéene:

P+P.3Q/5ql.qi-Ci'=0
(1)

4 Dixit (1986) analiza el caso de diferentes tecnologias entre firmas de un mercado.
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Siguiendo a Quirmbach (1988) sea Bi = (8Q/dqi). (qi/Q), donde Bi representa la

conjetura de la firma i de la elasticidad de la oferta total con respecto a su pro-

duccién. Incorporando 8i en (1) se tiene:

P+BiP.Q-Ci'"=0 (1)

La ecuacion también puede ser reescrita como:

P=(1+2zi). Ci', donde (1+zi) =(1 + Bie?!)! (2)

donde, € es la elasticidad precio de la demanda de mercado. zi es denominado
‘mark-up’ y como se observa en (2) éste depende de dos factores: la elasticidad
de la demanda en el mercado y el grado de interdependencia entre las firmas del

mercado representado por la conjetura £i 5.

Asi la ecuacion (2) puede ser reconciliada con la hipétesis que los precios se
forman mediante un mark-up de los costos. Para ello sin embargo es necesario
introducir dos restriciones adicionales a la ecuacion (2). La primera es que tanto
el grado de interdependencia de las firmas como la elasticidad de la demanda
sean constantes e independientes del nivel de produccion. La segunda es que los

costos marginales sean constantes e independientes del nivel de produccion .

Con estas dos restriciones se eliminan los dos canales mediante los cuales la
demanda puede influir en las decisiones de precios: a través de cambios en el
mark-up y a través de los costos. Consecuentemente la ecuacién (2) con estas

dos restricciones es consistente con la hipétesis del mark-up y ademas consis-

5 La ecuacién (2) también puede ser escrita como en Quirmbach (1988} como: (1 - 8i). P + 8i. MR = Ci',
donde MR = P + P' .Q es el ingreso marginal. La expresién del lado izquierdo Quirmbach la denota

como ‘MR (Q. Bi} la conjetura de la renta marginal de la firma i. La relacién entre la ecuacién (2) y ia
de Quirmbach viene dada por (1 + z) = P/CMR.

6 Una tercera restriceién pero que formalmente es igual a la restriccién sobre los costos, es que estos
sean c.alculados para niveles de produccién "normales” de las firmas. Asi cambios de la produccién
no tendran efectos sobre los costos de produccién a niveles "normales” de esta. Ver los detallcs en
Nordhaus (1970).
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tente con el comportamiento optimizador de las firmas. Una 1util propiedad
derivada de la hipétesis del mark-up es que el precio es una funcién homogenea
de grado uno con respecto a los precios de los insumos. Asi, si todos los precios
de los insumos que utilizan las firmas aumentan en una misma proporcién

entonces las firmas aumentaran sus precios en la misma proporcién.

Otra interesante propiedad de la ecuacién (2) o (1) es derivada de los
posibles valores que puede asumir 8i. Si este es cero, estamos frente a un
mercado perfectamente competitivo. Si £1 es uno, estamos en el caso de colusion
o monopolio. Si 8i= 1/n, el mercado es oligopdlico con conjeturas Cournot. Esto
significa que dependiendo de los valores de Si obtendremos conjuntamente
diferentes grados de interdependencias de las firmas y diversas estructuras de

mercado. Los valores razonables que puede asumir 81 son dados por:

(AB)0<Ri<1

De (1)’ se deduce que Iel > Si.

También asumiremos por simplicidad para el analisis de estatica comparativa

que:

(A6) Bi =8B yquedB/dQ =0

Una propiedad, similar al del caso de la hipétesis del mark-up, derivada de la
ecuacion (2} y (A6) es que los precios son homogéneos de grado uno con respecto
a todos los precios de los insumos que las firmas utilizan y a todos los precios e
ingresos que determinan la demanda del mercado.

Estas propiedades de homogeneidad con respecto a los precios refleja el hecho

que las empresas no estin sujeto a ilusién monetaria y que las decisiones de

produccién depende de los precios relativos y no de los absolutos,



A menos que el costo marginal sea globalmente creciente asumiremos que la

solucion de (2) para las n firmas es simétrica 7, esto es:

qi=q, Ci'=C parai=1,ny Q= ngq (3)

donde q, C'y Q son los valores de equilibrio de las respectivas variables.

Reemplando (3) en (2) el equilibrio para las n firmas en términos de la

produccién y precios (de equilibrio) del mercado viene dado por:

P(Q.8) = (1 + 2(Q.0) ). C'(Q/n, a) (4)

Antes de enunciar las proposiciones referentes a los efectos sobre los precios
y la produccién de cambios en los parametros de la funcion de costos y de la
funcién demanda es necesario también que se satisfaga la condicion de segundo
orden de la maximizacién de las firmas. Esta sera util para el analisis de estatica

comparativa. La condicién es:

(A7) (P’ -C'.8z/3Q ) - (1 + z). C"/n < 0, donde C” = 6C’/8q

La condicién (A7) incluye casos especiales tales como costos marginales
decrecientes, es decir que existan economias de escala (a nivel de los costos
variables) y que el mark-up crezca o decrezca con un aumento en el nivel de su
produccion. En el caso que el mercado funcione como competencia perfecta el
cumplimiento de la condicién (A7) requiere que el costo marginal sea creciente y
si el mercado es monopdlico el cumplimiento de la condicién (A7) requiere que la

pendiente del ingreso marginal (MR) sea menor que la del costo marginal 8.

7 De acuerdo con Quirmbach (1988), dado que se satisface las condiciones de segundo orden. si ¢l
costo marginal es estrictamente creciente para todo nivel (positivo] de produccién de la flrmas
entonces el equilibrio es simétrico. Si no lo es el equilibrio o la solucién de (2) para i=1.n, se asume
que es simétrica.

8 Segiin Quirmbach, los supuestos que P' < 0 y C" > 0 aseguran la unicidad del equilibrio en
competencia perfecta. En colusién o monopolio para la unicidad del equilibrio es necesario ademaés

asumir que MR' = 2. P' + P Q < O, donde P" = 3P' / 8Q. Para los otros valores de B no existe un
conjunto de condiciones "debiles" que aseguren la existencia de un tnico equilibrio local.
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Las siguientes dos proposiciones predicen los efectos de cambios en los

parametros de costos y demanda respectivamente.

Proposicion 1: (Efecto Costos) Dado los supuestos desde (A1) a (A7), un cambio
en los parametros de la funciébn de costos tal que aumenten (disminuyan) los
costos marginales de produccién tendran como consecuencia un aumento (dismi-
nucién) del precio de mercado y una disminucién (aumento} de la produccién total
para todas las estructuras de mercado consideradas.

Demostracion: Diferenciando la ecuacién (4) con respecto al parametro a y

reorganizando términos se tiene:

8Q/%a = QL (1 + z). Co (5)
oP/doc. = P’, 6Q/da

donde:

Q="P-C%z/8Q - (1 +2)C”/n < 0 por (A7} y C'a= 8C’/8a. (6)

Asl si Caa <0 020 entonces 6Q/6a20638Q/6aa<0ydP/8aa<0 O

8P/da 2 0. l.q.q.d.

El Grafico No 1 ilustra los efectos de cambios negativos de los costos de
produccién sobre los precios y las cantidades en el mercado. La curva PP
representa la curva de la inversa de la demanda (A3). La curva P.(1+z) ! representa
la curva derivada de la ecuacidon 4 donde (1+2)! es ubicada al lado izquierdo de
esta ecuacion ®. Esta curva es decreciente debido a que la curva PP es decrecien-

te y a que P.(1+z)'! es menor que P dado que z es un namero nonegativo.

La curva C’ representa la curva de costos marginales de las firmas.

9 En términos de la notacién de Quirmbach (1988) esta curva es la conjetura de la renta marginal de
las firmas, CMR de la nota 5.
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GRAFICO N2 1

SHOCKS DE COSTOS EN MERCADOS IMPERFECTOS

C'(@/n,a)

C' (@/n,0)
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El equilibrio inicial en el mercado estd ubicado en el punto Eo que correspon-

den a los precios Po y cantidad Qo. Si los costos marginales disminuyen de C’(Q/

n, o a C'(Q/n, o), independientemente de la pendiente de estas curvas en el
nuevo equilibrio E1 los precios disminuiran a Pl y la cantidad aumentara a Q1
debido a que la curva P.(1+z) ! es decreciente. Lo contrario sucedera si los costos

marginales aumentan.

Proposicion 2: (Efectos Demanda) Dado los supuestos desde (A1) hasta (A7), el
efecto sobre la produccién del mercado de un cambio de los parametros de la
demanda tal que aumente (disminuya) la demanda se descompone en dos efectos.
El efecto directo y positivo (negativo) del aumento (disminucién) de la demanda y el
segundo indirecto y de signo indeterminado debido al cambio del mark-up ante el
cambio del pardmetro de la demanda. Si este segundo efecto es negativo entonces
la produccién aumentarda (disminuird). Si éste es positivo entonces el efecto total
sobre la produccién en general serd indeterminado y dependerd de cual de los dos
efectos es mayor. En el caso del efecto sobre el precio, el efecto directo es positivo
(negativo) y el indirecto es de signo contrario al efecto total sobre la produccién. El
efecto total sobre el precio depende de las magnitudes de éstos dos efectos.

Demostracién: Diferenciando la ecuacién {4) con respecto a 0 y reorgani-

zando términos tendremos:

3Q /88 = - QPO - C'z0) , donde P8= 6P/86 > O y z0 = 5z/860 (7)

3P/806 = P8 + P'8Q /80 (8)

Siz26<062z20>0perol Cz0 1< PO entonces dQ/80>0 .
SP/80<0063P/30>0siPOSIP3Q/O01 6 PO >1PSQ/80I.

Siz6 >0y 1IC'z8 I > P8 entonces 8Q/308 < 0 y 8P/36 > 0 19, 1.q.q.d.

10 En Quirmbach la expresidn equivalente a (7) es 3Q /88 = - CMR8/Q' , donde CMR8 = SCMR /80y Q' =

Q (1 + z). Note ademas que 3z/38 = (P8.CMR - P. CMRB)/CMR?, La expresion (8) es idéntica a la de
Quirmbach.
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La intuicidén detras de la proposicion 2 es simple. Si por ejemplo aumenta la

demanda (y asumiendo por un momento que los costos marginales son cons-

tantes), las firmas en un primer momento aumentaran sus volumenes de pro-

duccion para satisfacer dichas demandas. Los precios tenderan a crecer no

porque las firmas decidan aumentar sus precios sino porque los consumidores

estarian dispuestos a pagar un mayor precio en la medida que la oferta no
satisfaga a la demanda. Las firmas, sin embargo, al enfrentar una mayor demanda
pueden en principio cambiar su mark-up. Si lo reducen esto haria que la
producciéon aumente en una mayor proporcién que con respecto al primer
impacto de la demanda por el hecho de que las firmas tenderan a bajar los
precios con el fin de vender su produccion extra. Dependiendo asi de la intensidad
de estas dos fuerzas, la del primer efecto con respecto al efecto del cambio del

mark-up, los precios al final aumentardn o disminuiran.

De otro lado si las firmas deciden incrementar su mark- up a medida que la
produccién aumente esto haria que las firmas tiendan a disminuir el ritmo de
aumento de su produccién incluso pueden llegar a disminuirla por el hecho de
que los precios tienden a subir aun mas con respecto al primer impacto de la

demanda. Asi si la produccién disminuye los precios aumentan.

Tres casos particulares que son interesantes de analizar son: cuando el
mark-up es constante; cuando éste y el costo marginal es constante; y cuando el

mercado funciona como en competencia perfecta.

En el primer caso, las ecuaciones (7) y (8) se reducen a:

3Q/86 = -Q 1. PO >0 (7y

3P/306 = -QL.(1 +z)P8. C"/n (8)'



13
Esto es, la produccién aumenta porque el efecto indirecto debido a cambios en el

mark-up desaparece. La ecuacion (8)', sin embargo, muestra el segundo canal
mediante el cual cambios en la demanda pueden afectar los precios. En la
interpretacion anterior se habia asumido que los costos marginales se mantenian
constantes y los efectos de cambios en la demanda sobre los precios era por
cambios en el mark- up. Si éste se mantiene constante, la ecuacién (8)' indica
que los efectos de cambios de la demanda sobre los precios dependen también de
la existencia o no de economias de escala en los costos variables o formalmente,

de la pendiente de los costos marginales de produccion.

Si los costos marginales son decrecientes entonces la mayor produccion
reduce los costos medios y marginales y por lo tanto los precios. Si los costos
son crecientes entonces el 'precio aumentara porque la mayor produccién induce

mayores costos medios y marginales.

En el segundo caso, si ademas del mark-up constante los costos marginales
son constantes entonces estamos en la esfera de la hipotesis del mark-up y el
precio permanece inalterable ante cambios de la demanda. La razon de que los
precios no cambian estd en que hemos eliminado los dos canales mediante los
cuales la demanda afecta los precios: a través de cambios en el mark-up y a

través de cambios en los costos marginales de produccién.

El tercer caso, se deriva facilmente de (7)’ y (8)’ reemplazando el mark-up por
el valor cero. Asi, en mercados perfectamente competitivos tanto los precios

como las cantidades aumentaran ante aumentos de la demanda.

El Grafico No 2 ilustra el efecto de un cambio positivo de la demanda y

muestra con claridad los dos canales (cambios en el mark-up y la existencia o no

de economias de escala en los costos variables) mediante el cual la demanda

afecta a los precios. En él se graficado s6lo tres curvas. La curva P.(1+z0)! (esto
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GRAFICO N2 2

SHOCKS DE DEMANDA EN MERCADOS IMPERFECTOCS
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es la conjetura de la renta marginal de las firmas) donde zo es el mark-up

correspondiente al equilibrio inicial Eo. La curva de demanda final P'P’ después
del aumento de ésta y la curva P’.(1+z0)'! que corresponde a la conjetura de la
renta marginal correspondiente a la nueva demanda pero manteniendo el mark-
up inicial zo como constante. En todos los puntos de esta curva el mark-up se
mantiene constante. La curva de demanda inicial y los costos marginales no se

han graficado para simplificar el grafico.

Los cambios de los precios y cantidades desde el punto inicial de equilibrio
Eo correspondientes a los precios Po y cantidad Qo debido al aumento de la
demanda depende de los cambios en el mark-up de las firmas y de la pendiente

del costo marginal de produccién. Si el mark-up aumenta a medida que la

produccién aumenta la nueva curva P’.(1+z)! estara ubicada a la izquierda de
P’.(1+z0)! y cruza al segmento EoE’. Si el mark-up disminuye a medida que la
produccién aumenta la nueva curva P'.(1+z)"! estard ubicada a la derecha de

P’.(1+z0) ! y cruzara al segmento E'G.

Por otra parte si el costo marginal es creciente el nuevo equilibrio estara
ubicado dentro del area EoAG. Si este costo es decreciente (y de pendiente en
valor absoluto menor que la pendiente de P.(1+2z0)-1 ) el equilibrio estara ubicado
a la derecha de la regién delimitada por FG'EoE’G. Si el costo es constante el

nuevo equilibrio estara sobre el segmento EoG.

Si el equilibrio se ubica dentro del area EoADE’ los precios y cantidades
aumentaran. Esto es debido a que el efecto de los costos crecientes domina a los
efectos de cambios del mark-up. Si el equilibrio se ubica en el area E'DG los
precios disminuiran y la cantidad aumentara. En este caso el efecto del mark-up
(decreciente ante aumentos de la produccién) domina al efecto de los costos
crecientes. Si el equililbrio se ubica en el area G’EoE’ los precios y cantidades

aumentaran. En esta area el efecto del mark-up (creciente ante aumentos de la
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produccién) domina a los efectos de los costos decrecientes. Si el equilibrio esta

ubicado a la derecha de la region delimitada por FG'E'G el efecto de los costos
decrecientes domina a los efectos de cambios en el mark-up y los precios

disminuiran y la produccién aumentara.

Dos casos extremos ocurren cuando el mark-up y los costos son constantes y
cuando el costo marginal es decreciente y su pendiente en valor absoluto es
mayor que la pendiente de la curva P.(1+z0)"!. En el primer caso s6lo un punto, el
E’, de los infinitos posibles es consistente con dicho equilibrio. En este caso los
precios no cambian ante shocks de demanda. La demanda tiene efectos solo
sobre la produccion. En el segundo caso el nuevo equilibrio estaria ubicado a la

izquierda de la recta vertical QoA, esto es, los precios aumentarian y la cantidad

disminuiria ante aumentos de la demanda *?.

Dos conclusiones que se derivan de las proposiciones anteriores son: por un
lado, las diferencias de los efectos sobre los precios y produccién entre las
estructuras de mercado consideradas provienen s6lo de cambios en los
parametros de la demanda (aunque también existe la posibilidad que la direccién
de dichos efectos sean del mismo sentido para todas las estructuras de mercado
consideradas). De otro lado, la hipotesis del mark-up como determinante de los
precios es una hipoétesis que impone severas restricciones en el ‘ambiente’ donde
las firmas desarrollan sus actividades productivas: restringe tanto las posibili-
dades tecnologicas de la existencia de economias de escala al nivel de los costos
variables como al tipo de demanda de mercado que las firmas enfrentan. Esta

tiene que ser isoelastica.

El modelo descrito en esta seccidon es relevante cuando las industrias solo

producen para el mercado interno. En el siguiente modelo se incorporza la

posibilidad que las firmas produzcan ademads para el mercado exterior.

11 Ni en competcncia perfecta ni en monopolio este segundo caso puede ocurrir de acuerdo a los
supuestos del modelo.
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2. Modelo de Produccién Interna y Externa:

El modelo de la presente seccién extiende el primero incorporando la posi-
bilidad que cada firma produzca dos productos para dos mercados ‘diferentes’: el
doméstico y el externo. Mientras la estructura del mercado doméstico se mantiene

igual al modelo precedente, en el mercado externo las firmas aceptan precios.

Aungque el énfasis del modelo es en la separacion o segmentabilidad de los
mercados internos y externos, existen hasta dos formas de interpretar al mode-
lo. La primera, la de una firma que diversifica produccién y mercados. La
segunda, la de un grupo econdémico que diversifica actividades y mercados. La
racionalidad asumida para el grupo es la maximizacion conjunta de los beneficios
de todas las actividades que controla. Asi el modelo también puede ser inter-
pretado como una competencia entre ‘n' grupos econémicos que diversifican
actividades y mercados. Lo central en ambas interpretaciones es que el modelo
internaliza en la tecnologia de las firmas la posibilidad que exista economias de

diversificacion.

Con respectos a los supuestos del modelo anterior dos supuestos son cam-

biados el (Al) y el (A4). Estos son reemplazados por:

(A1)’ Existen n firmas (o grupos econdmicos) que diversifican sus actividades en
dos mercados el doméstico y el externo. Las firmas ademas discriminan o
segmentan ambos mercados. En el mercado externo las firmas aceptan los

precios internacionales denotados por px. En el mercado interno la estructura

de mercado puede ser diversa como veremos mas adelante 12,

12 Es importante anotar que en el caso de que existan firmas o grupos econémicos que producen mas de
un producto las posibles configuraciones de las industrias en el largo plazo pueden ser diversas y
son mas complejas que en los casos que las firmas o grupos produzcan sélo un producto (Panzar,
1989). Para los propésitos del modelo es suficiente asumir que en el corto plazo la configuracién
dada por (Al)' es factible {(Panzar, 1989).
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(A4)’ La tecnologia que posee cada firma es la misma y esta representada por la

siguiente funcién de costos:

Ci=C(qi, xi,a), Cqi=8C/dqi> 0, Cxi =8C/éxi> 0,

para i=1,n.

Donde qi y xi son las cantidades del producto doméstico y exportable respectiva-
mente de la firma {, Cqi y Cxi son los costos marginales de produccidén corres-
pondientes, C son los costos totales de cada firma y o representan otras varia-

bles que afectan los costos.

El supuesto (A1)’ presenta dos diferencias entre el modelo a ser descritoy los

modelos desarrollados por Krugman (1984) y Brander (1981). La primera es que
las firmas nacionales en el mercado exterior se comportan como en competencia
perfecta. En los modelos de Krugman y Brander el mercado internacional también
es oligopolico. Segundo, se abstrae del modelo, la competencia en el mercado
nacional de firmas extranjeras que si bien no realizan sus actividades en el
mercado nacional si pueden vender sus productos. En una palabra el comercio
intra-industrial no esta modelado explicitamente 3. Las -caracteristicas descri-
tas en (A1)’ son mas consistentes con la realidad peruana y en general con la de

muchos paises en desarrollo.

La tecnologia representada por la funciéon de costos incorpora una tercera
diferencia fundamental entre el presente modelo y modelos previos. Esta es la
incorporacion en la tecnologia de las economias de ‘diversificacion’ (o ‘economies
of scope’). Este concepto fue creado por Panzar y Willig (1975) y es explicado en

detalle en Baumol-Willig- Panzar (1982) y Panzar (1989).

13 Jiménez (1990) y Chong (1988) estiman la relevancia del comercio intra-industrial en el sector

manufacturero peruano, aunque sus resultados son inconclusos por la arbitrariedad que lleva
consigo la medida del indice de comercio intra-industrial.
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De acuerdo con estos autores una tecnologia posee economias de

diversificacién (para el caso de dos productos) si:C(qi.xi,a)< C(qi,0,a) + C(0,xi,a).
De otro lado existe deseconomias de diversificacion si C(qi,xi,a)> C(qi,0,a) +
C(0,xi,0). Si no existe economias de diversificacion entonces C(qi,xi,0) = C(qi,0,a)
+ C(0,xi,a). En términos sencillos economias de diversificacién existen cuando a
una empresa o grupo econdmico le es mas barato producir simultaneamente dos
productos que dos empresas (0o grupos) produzcan por separado cada una un
sb6lo producto. Asi la existencia de economias de diversificacién implica que sea
mas eficiente para una economia que una firma produzca los dos productos que

dos firmas se especialicen en la produccién de un solo producto.

Bailey y Friedlander (1982) provee una serie de ejemplos en los cuales
economias de diversificacion pueden originarse. Entre otros: cuando existe
produccién conjunta; en la presencia de factoreé fijos con maultiples usos;
cuando un insumo puede ser reusado para obtener diversos productos; y cuando
existe activos intangibles que poseen las caracteristicas de un bien publico tales
como actividades de investigacion y desarrollo y el know-how de las actividades

empresariales.

Una implicacién de la tecnologia con economias de diversificacién es sobre
los costos marginales de produccién cruzados entre los dos productos produci-
dos por las firmas. Esta implicacién se presenta cuando la ‘economia’ o
‘deseconomia’ de diversificacién no radica en los costos hundidos o fijos sino en
los costos variables. Si éste es el caso entonces, el producto doméstico y el de
exportaciéon poseen economias de diversificacién en costos si los costos margi-
nales cruzados Cqgxi= 8Cqi/éxi y Cxqi = 8Cx1/8qi son negativos. Si estos costos

marginales son positivos, los dos productos poseen deseconomias de

diversificacién. Por ultimo estos dos productos no poseen economias de
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diversificacion (en los costos variables) si los costos marginales cruzados son

ceros 14,

Las implicaciones sobre los costos marginales cruzados de la existencia o no
de economias de diversificacién son las que explotaremos en el resto de la
seccion. Sila ‘economia’ de diversificaciéon reside en los costos hundidos entonces
la economias de diversificacion sélo producen efectos sobre la rentabilidad de
las empresas pero no sobre las decisiones de produccién y precios. En todo caso

las implicancias del modelo seran exactamente iguales al caso en que los costos

marginales cruzados sean cero.

La tecnologia descrita en (A4) a través de la funcién de costos también
permite introducir en el modelo tanto el grado de integracién de las firmas como
el grado de diferenciacién de los productos domésticos y los exportables. Asi la
integracion puede ser horizontal si xi y gi son productos de diferentes industrias
o vertical si xi es un insumo o usa como insumo la produccién de gi 5. Las
implicancias sobre la produccion total de las firmas de acuerdo al grado de
diferenciacién de los productos domésticos y exportables es expuesta en la

siguiente seccion.

Dada estas nuevas condiciones conjuntamente con las condiciones (A2) y
(A3) del modelo anterior, las firmas (o grupos econémicos) maximizan sus

beneficios tomando sus decisiones sobre cantidades, esto es:

Max 9 = px. xi + P(Q, 0)qi - C(qgi,xi,o)
qi, xi

14 Cabe anotar que las implicancias sobre los costos marginales cruzados son diferentes a aquellas
desarrolladas por Dixit y Grossman (1986) en las cuales la produccién de una industria afecta a los
costos de la otra por efecto de limitaciones en la disponibilidad de un v varios insumos usados en la
produccién de ambos productos. Estos casos pueden incorporarse en la tecnologiaz a través del
parametro a. En estos casos de limitacién de insumos, o dependeria de una o ambas producciones.
La interaccién entre productos en el caso de Dixit y Grossman son interacciones de productos de
diferentes industrias y en donde cada firma sélo produce un producto. En el casc de economias de
diversificacién la interaccién son entre industrias pero controladas por la misma firma {o grupo
econdmico).

15 Por ejemplo, xi puede ser hilados de algodén y qi puede ser tejidos o prendas de algodén.
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Las condiciones de primer orden son:

px-Cxi =0 (9)

P+PRIQ-Cqi=0 (10)

Donde Bi es definido como en el modelo anterior. La ecuacién (10) puede ser

reescrita al igual que en el modelo anterior como:

P = (1 + zi). Cqi (10)

Incorporando los supuestos (A5) y (A6) del modelo anterior y asumiendo que el
equilibrio es simétrico en los dos mercados entonces la simetria del equilibrio y
las condiciones (9) y (10)’ evaluadas a las producciones y precios de equilibrio

vienen dada por:

xi= x, qi= q, Cqi= Cq, Cxi= Cx para todo i=1,n y X=nx (11)
y Q=nq

px = Cx (X/n, Q/n, o) (12)

P(Q.0) = (1 + 2(Q,8) ). Cq(@Q/n, X/n, ) (13)

donde X y Q son respectivamente las exportaciones totales y la produccién
domeéstica total evaluadas en los valores de equilibrio. Las condiciones de
segundo orden del problema de maximizacion de las firmas introducen restric-

ciones adicionales al modelo:

(A7) Cxx =3Cx/8x > 0, Cqq = 8Cq/8q, Cqx = 8Cq/8x , Cxq=8Cx/8q
Q(B) = B( P’ - Cq. 8z/8Q) - (1 + z) Cqq/n < O
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T = -Q(B). Cxx/n - Cxq. Cgx/n? > 0,

Un punto importante que es conveniente hacer notar de la condiciéon (A7) es
que los costos marginales de exportacion requieren ser crecientes (en el equilibrio)
y asi ser consistente con el supuesto de que las firmas aceptan precios en el
mercado internacional. Si estos costos fueran constantes, las firmas en el
mercado se especializarian en el mercado externc o el interno dependiendo si el
precio internacional (medido en términos de precios relativos o unidades de la
moneda domestica) es mayor o menor respectivamente que los costos marginales
de exportacidon y siempre cuando los beneficios de las firmas sean no negativos.
Si estos costos fueran decrecientes entonces las firmas tampoco aceptarian
precios y el modelo tenderia al modelo de Krugman {1984) o Brander (1981) si se

incorpora al analisis tanto firmas nacionales como extranjeras en ambos mer-

cados el internacional y el doméstico.

El caso es distinto si es que el costo marginal de produccién del producto
dirigido al mercado doméstico es constante. La razon es que las firmas en el
mercado domeéstico tienen un grado de libertad adicional si es que el mercado no
es perfectamente competitivo. Este grado de libertad es dado por el hecho que
las firmas afectan los precios domésticos. En dichos casos todavia sera rentable
para las firmas producir para ambos mercados (asumiendo por supuesto que el
costo marginal del producto exportable es creciente). Cuando el mercado interno
funciona como en competencia perfecta y los costos marginales son constantes
entonces al igual que en el caso anterior las firmas tenderian a la especializacion

del mercado que tenga un mayor beneficio no negativo por unidad de produccion.

Un segundo punto que es necesario recalcar de la condicién (A7) es que

admite que en la produccién para el mercado doméstico exista costos marginales

crecientes, decrecientes (esto es la posibilidad que exista economias de escala
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especificas a la producciéon doméstica 18) y constantes.

El analisis de estatica comparativa de cambios en los costos, demanda y

precios internacionales esta dado en las proposiciones 3, 4 y 5 respectivamente.

Proposicion 3: (Efecto Costos) Dado los supuestos (Al)', (A4)' y (A7) de este
modelo y (A2), (A3), (A5) y (A6) del modelo anterior, un cambio de los parametros
de la funcién costos tal que los costos marginales de produccion aumenten (dis-
minuyan) producira una reduccién (aumento) de las exportaciones y la produccién
interna y un aumento (disminucién) de los precios si es que los efectos indirectos
debidos a los cambios en los costos marginales de produccién cruzados son
menores que los efectos directos del aumento (disminucién) de los costos marginales
debido al cambio del parametro de costos. En caso contrario los efectos sobre las
exportaciones, produccion doméstica y precios son indeterminados.

Demostracioén: Tomando derivadas con respecto a a en las ecuaciones (12} y

(13) y rearreglando términos se tiene:

(14) A. X /6o , 8Q/60)’ = ( Cxa , Cqa)’
donde:
A= -Cxx/n -Cxq/n
-Cgx/n Q
donde Q = Q(B=1) y Cxa = 8Cx/da y Cqa = 8Cq/da.

Resolviendo (14) se tiene;

3Q/80 = T Q. C)lxoc+ Cxq.Cqo/n ) (15)
SP/8a = P’ 8Q /8 (16)
38X /8a = T'}( Cgx. Cxa/n - Cxx. Cqo./n) (17)
16 El concepto de economias de escala se complica cuando existe costos de produccién con miltiples

productos (Panzar, 1989). El concepto de economias de escala que se utiliza a lo largo del texto es el
especifico para cacda producto. De acuerdo con Panzar {1989) si existe economias de escala especifica
a un producto entonces los costos marginales son decrecientes. Si existe economias constante a
escala entonces los costos marginales son constantes y si existe deseconomias de escala entonces
los costos marginales son crecientes.
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Si Cxa y Cqo son positivos y Cxq £ 0, Cgx £ 0 entonces

3Q/da < 0, 8P/da. > 0 y 8X/da < 0. Si Cxa y Cqo son positivos y
Cxq>0yCgx>0,IQ. Cxal>Cxq.Cqu/n y Cxx. Cqa > Cgx. Cxa
entonces 8Q/8a < 0, 3P/8a > 0y 8X/8a < 0. l.q.q.d.

Como se observa en las ecuaciones (15) y (17) los cambios en los parametros
de la funciéon costos tienen dos efectos sobre las cantidades producidas. El
efecto directo que resulta del aumento de los costos debido a cambios de a, y que
esta dado por el primer sumando del lado derecho de la ecuacién (15) y del
segundo sumando del lado derecho de la ecuacién (17). En ambos productos el
del mercado interno y el del externo este efecto es negativo. El otro, el efecto
indirecto que en ambas ecuaciones dependen de los costos marginales de pro-

duccion cruzados.

Si existen economias de diversificacion los dos efectos se refuerzan mutua-
mente y las producciones en ambos mercados disminuyen ante los aumentos de
los costos. Si existen deseconomias de diversificacion, los dos efectos se con-
traponen. Es de esperar sin embargo que en la mayoria de los casos 'el efecto
directo predomine con lo cual las producciones también disminuyen ante au-
mentos en los costos de produccion. Si no existen economias de diversificacién y

los dos productes son mutuamente independientes en costos entonces los efec-

tos indirectos desaparecen prevaleciendo los efectos directos.

Proposiciéon 4: (Efectos Demanda) Dado los supuestos (Al)', (A4)' y (A7) de esle
modelo y los supuestos (A2), (A3), (A5) y (A6) del modelo anterior, un cambio de los
parametros de la funcién demanda tal que aumente (disminuya) la demanda del
producto interno tendrd los mismos efectos sobre la producién y precios internos
descritos en la proposicién 2. El efecto sobre las exportaciones depende de la
existencia o no de economias de diversificacion. En el caso que existan economias
de diversificaciéon, el efecto de cambios de la demanda sobre las exportaciones
tendra el mismo sentido que aquel sobre la produccién doméstica. Si existen
deseconomias de diversificacién, las exportacionies y la produccién doméstica
cambiaran en sentido contrario. Finalmente si no existen economias de
diversificacién los cambios en la demanda interna no tendran efecto sobre las
exportaciones.
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Demostracién: Tomando derivadas con respecto a 6 de las expresiones (12) y

(13) y rearreglando terminos se tiene:

A. (8X/86, 5Q/86) = ( 0, PO -z8. Cq)’ (18)

Resolviendo (18) se tiene:

3Q/80 = T°( PO - z0. Cq). Cxx/n (19)

oP/80 = PO + P'. 8Q /30 (20)
3X/80 = -T-1( P9 - z8. Cq). Cxq/n (21)

Dado que T y Cxx son positivos por (A7)’ entonces las expresiones (19) y (20) son

equivalentes a las expresiones (7} y (8) de la seccion anterior y el analisis de
signos es similar al realizado en dicha seccion. El signo de la expresion (21) dado

el analisis de signo de la expresion (19) dependera del signo de Cxq. Mas

concretamente expresion (21) puede ser reescrita de la siguiente forma:

8X /80 = - 8Q/86. Cxx. Cxq/n2 (21)

Si 8Q/86 > 0 entonces signo de §X/66 es igual al signo inverso de Cxq.
Si 8Q /360 < 0 entonces signo de 8X/80 es igual al signo de Cxq. 1.q.q.d.

La ecuacion (21) refleja con claridad la posibilidad tedrica que origina la
existencia o no de economias y deseconomias de diversificacion. Por un lado qﬁe
el producto domeéstico y el exportable se muevan conjuntamente, ante cambios
de la demanda (y como veremos en la siguiente proposicién también por efectos
de cambios en los precios externos) en la presencia de economias de

diversificacién y de otro lado, en la presencia de deseconomias de diversificacién
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que ambos productos se muevan en direcciones opuestas. Cuando no existe ni
economias ni deseconomias de diversificacion entonces la cambios en la deman-
da que originan cambios en la produccion interna no tendran efecto alguno

sobre la produccién exportable 17,

Proposicion 5: (Efecto de los Precios Internacionales) Dado los supuestos de las
dos proposiciones anteriores, entonces un aumento {disminuciéon) del precio del
producto exportable tendr4 como consecuencia un aumento (disminucién) de las
exportaciones. El efecto sobre la produccién interna y los precios depende de la
existencia o no de economias de diversificacién. Si existen economias de
diversificacion, el producto doméstico aumentara (disminuira) y los precios dismi-
nuiran (aumentaréan). De otro lado si existe deseconomias de diversificacién, la
produccién doméstica disminuira (aumentard) y los precios aumentaran (bajaran).
Por tltimo, si no existe economias de diversificacién, cambios en losprecios inter-
nacionales no tendran efecto alguno sobre la produccién y precios del mercado
doméstico.

Demostracién : Tomando derivadas con respecto al precio internacional en

las expresiones (12) y (13) y reordenando terminos se tiene:

A. (8X/épx 8Q/dpx) =(-1 O) (22)

Resolviendo (22) tenemos:

3Q/8px = -T°1. Cgx/n (23)
3Q /8P = P'. 8Q/dpx (24)
38X /8px = -Q.T°! > 0 por (A7) (25)

Si Cqx <0 6 Cgx > 0 entonces 6Q/3px 20 068Q/dpx <0y
3P/8px < 0 6 8P/8px > 0. l.q.q.d.

17 Cabe anotar que si el producto doméstico y el exportable son identicos las implicancias para el
analisis serian similares a que si se asumiese que existen deseconomias de diversificacién entre
estos dos productos. Ver seccién 3.
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El Grafico No 3 ilustra los efectos sobre las exportaciones de las proposicio-

nes 3,4 y 5. Los efectos sobre la produccién doméstica son similares a los

Graficos No 1 y 2. Si los costos marginales de exportacién aumentan la curva Cx

se desplaza hacia arriba y a la izquierda del punto inicial de equilibrio, Eo. Este
aumento reduce las exportaciones de Xo a un punto tal como Xa. Si los costos
disminuyen la curva Cx se desplaza hacia abajo y a la derecha de Eo y las
exportaciones aumentaria a niveles tales como Xb. Los efectos sobre la produc-
cion y precios domésticos serian similares a cambios de los costos marginales de

produccién del producto doméstico.

Si la demanda domeéstica aumenta la curva de costos marginales de expor-
tacién se desplazaria hacia arriba y a la izquierda de Eo y cruzaria a la recta
horizontal de los precios internacionales px en un punto tal como A si es que

existe deseconomias de diversificacidn. Si existe economias de diversificacién los

costos marginales de exportacién se desplazarian en sentido contrario, y el

nuevo equilibrio en el mercado de exportaciones seria un punto tal como B. En el

primer caso las exportaciones disminuyen y en el segundo aumentan.

Por altimo si los precios internacionales aumentan a px’ entonces la produc-
cién exportable aumenta. Los efectos en el mercado domeéstico serian similares a
cambios en los costos marginales de la produccién domeéstica, ilustrados en el
Gréafico No 1. Estos cambios serian del mismo sentido al de un disminuciéon de

los costos marginales de produccién doméstica si existe economias de

diversificacién y de sentido contrario si existe deseconomias de divesificacién.
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GRAFICO N2 3

SHOCKS DE DEMANDA, COSTOS Y PRECIOS

INTERNACIONALES SOBRE 1LAS

EXPORTACIONES

Cx(X/n, Q/n.a)
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3. Shocks de Costos, Demanda y Precios Externos y Produccién Total en

Mercados Perfecta e Imperfectamente Competitivos:

Hasta aqui hemos analizado por separado los efectos sobre la produccién

externa e interna ante cambios de la demanda, costos y precios internacionales.
En esta seccion se analiza los efectos de los shocks considerados sobre la

produccién total de las firmas o grupos econémicos. Ademas y por fines compa-

rativos explicitamente se considera los efectos de los shocks (costos, demanda y
precios externos) en las producciones y precios internos en mercados perfecta-

mente competitivos.
Si los productos son diferenciados la produccion total esta dada por:

(A8) Y = Q + v X, donde v es una constante de conversion entre el producto

externo y el interno, v mide el grado de diferenciacién entre los dos productos. Si

tomamos cambios porcentuales a (A8) se tiene:

Y=7Q@+(19X,y=Q/Y (26)

y las variables con un punto arriba son los cambios porcentuales de dichas

variables.

La ecuacion (26) indica que los efectos sobre la produccion total en el caso
que los productos sean diferenciados dependen de las magnitudes de los cambios
de ambas producciones y de la importancia que tiene cada producciéon con
respecto a la produccion total. En general cabe esperar que la direccion de los
cambios en la produccion total ante cambios de las variables exogenas del
modelo sea igual a la direccion de los cambios de la produccion cuya participa-
ciéon del producto total sea mayor. Asi por ejemplo en industrias exportadoras en
donde el porcentaje de las exportaciones; del producto total es mayor a 50 por

ciento, cabe esperar que sean los efectos sobre las exportaciones los que preva-
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lecen en el analisis de la produccién total. Lo contrario sucederia si el producto

destinado al mercado interno domina la produccién total.

Cuando no existe predominancia de algin producto (doméstico o exportable)
en la produccién total los efectos sobre ésta depende de la existencia o no de
economias de diversificacion. Si existen economias de diversificacién entonces
shocks que afecten positivamente a un producto también afectaran positivamente
al otro producto y al producto total. En el caso de deseconomias de diversificacion
shocks que afecten positivamente a un producto, afectara en sentido contrario al
otro producto y el efecto sobre la produccion total sera en general indetermina-
do. Si no existen economias de diversificacion entonces shocks que afecten a un

producto afectaran en el mismo sentido al producto total.

Si los productos son homogéneos la produccién total esta dada por:

AB)Y=Q+X,yC=C(Y/n,aJyCq=Cx=C, Cqq = Cxx
=Cgx =Cxq=C"> 0, por (A7)

El siguiente corolario se deriva de aplicar la condicion (A8) al analisis de

estatica comparativa de las proposiciones presentadas en la seccion previa,

Corolario 1: Dado los supuestos de las proposiciones anteriores y (A8)' y asu-
miendo que la estructura del mercado doméstico es de competencia imperfecta 5,
entonces un aumento (disminucién) de los costos de produccién tendra como
consecuencia una reduccién (aumento) de la producciéon total de las firmas. Las
exportaciones se mantendran constante y la disminucién (aumento) de la produc-
cién total seréa igual a la disminucién (aumento) del producto doméstico. De otro
lado un aumento (disminucion) de la demanda interna no tendréa efecto alguno
sobre la produccién total de las firmas en ambos mercados. Sin embargo existira
una redistribuciéon del producto entre el mercado interno y el externo, aumentara
(disminuird) el producto interno y las exportaciones se reduciran (aumentaran) en
el mismo monto del aumento (disminucién) del producto iriterno. Por tltimo un
aumento (disminucioén) de los precios internacionales del producto exportable au-
mentara (disminuira) la produccién total de las firmas. Esto es el aumento (dismi-
nucién) de las exportaciones es mayor que la disminucién (aumento) de la pro-
duccién interna.

18 Esto es que P sea distinto de cero. El caso de competencia perfecta es tratado en los corolarios 2y 3.
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Demostracién: Tomando derivadas con respecto a ‘w’ en (A8)’ se tiene:

38Y/dw = 8Q /8w + 8X /8w , para w= «, 0, px (27)

Si w= o, entonces reemplazando expresiones (15), (17) y (A8) en (27) y

reordenando terminos se tiene que:

8X/80=0,8Y/da =8Q/8a =1 Q2 + C"/n) Ca <0 si Ca 20 (28)

Note que por (A7) (Q + C”"/n ) es negativoy C'a = 8C’/dc.

Si w= 0 entonces reemplazando expresiones (19), (21) y (A8) en (27) y reordenando

terminos se tiene:

3Y/80 = 0y 8Q /86 = - 8X/86. (29)

Por ultimo si w= px entonces reemplazando expresiones (23), (25) y (A8) en (27)

y reordenando terminos se tiene:

3Y/épx = -t}( Q + C"/n) > 0 por (A7)'. l.q.q.d. (30)

Una interpretacion simple de los resultados dados por (28), (29) y (30) es si

uno asume que las decisiones de producciéon de las firmas es hecha en dos

etapas. En la primera las firmas deciden cuanto producir y en la segunda

deciden la distribucién del producto entre ambos mercados.

Asi en el caso en que los costos de produccion aumenten, produciendo la
misma cantidad de producto seria mas costoso y menos rentable en ambos

mercados, entonces las firmas tenderan a reducir su produccién total. Dada esta

reduccion, el siguiente problema a resolver por las firmas es cuanta produccion
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reducen en cada mercado. Si reducen en el mercado de exportaciéon su rentabili-
dad en ese mercado sera menor dado que los precios no cambian al reducir el
volumen exportable. En cambio si reducen la produccién en el mercado interno
los precios aumentaran con lo cual las firmas compensarian parte de la eleva-
cion de los costos. Asi las firmas racionalmente disminuiran su produccion sélo

en el mercado interno.

En el caso que la demanda interna aumenta, las {irmas sin cambiar su

produccién pueden aumentar su rentabilidad alterando los precios en el merca-
do interno. Asi las empresas racionalmente aumentaran la produccion interna
reduciendo en el mismo monto las exportaciones. Note que este resultado es
similar al caso estandar de competencia perfecta sin segmentacion de mercados.
Conceptualmente y en términos reales el resultado es, sin embargo, diferente.
En el caso estandar, el aumento en la demanda interna no tiene efectos sobre la
oferta agregada porque la demanda que enfrentan las firmas en el mercado es

perfectamente elastica y para ellas les es indiferente vender al mercado interno o

el externo, la rentabilidad de las firmas no varia con el aumento de la demanda

interna. En el caso analizado con segmentacién de mercados las firmas

optimizadoramente venderan mas al mercado interno y ademas sus beneficios

podrian ser mayores por el efecto que tiene cambios en la produccion interna

sobre los precios internos 19,

En el caso que los precios de exportaciéon aumenten las empresas produciran

mas hacia ese mercado puesto que este es mas rentable. Mias ann no soélo
produciran mas sino que ademas parte de la produccién del mercado interno se
destinara al mercado externo por ser este mas rentable y por la posibilidad de

aumentar los precios en el mercado interno ante la disminucién de la produccién

19 Un analisis decjado al lector es el efecto de cambios en los parametros de costos y demanda sobre los
beneficios de las empresas. Quirmbach (1988) presenta dicho analisis para el modelo de la sececién 1

¥1Dixlt {1986) lo hace para el mismo modelo pero considerando que existe diferencias en costos entre
rmas. Una interesante conclusién de Dixit es por ejemplo que un aumento de los costos de las

firmas puede, en competencia imperfecta, aumentar en vez de reducir los beneficios de las empresas.



en dicho mercado.

Una interesante distincién para el analisis de los precios y produccion de la

industria peruana es la diferencia de los efectos de los shocks entre mercados

perfectamente competitivos y mercados imperfectamente competitivos. Las pro-

posiciones presentadas en las secciones anteriores consideraban implicitamente
y como un caso especial el mercado perfectamente competitivo. Los siguientes
dos corolarios abordan explicitamente el mercado perfectamente competitivo
para diferenciarlo del de competencia imperfecta. El corolario 2 analiza los casos
de industrias que prdducen fundamentalmente para el mercado interno y el
" corolario 3 de industrias que producen para ambos mercados el doméstico y el

externo.

Corolario 2: Dado los supuestos de (Al) a (A4) y asumiendo que las firmas
acepten los precios como dados y que los costos marginales de produccién sean
crecientes entonces un aumento (disminucién) de los costos de produccién implican
una reduccién (aumento) de la produccién interna y un aumento (disminucién) de
los precios. De otro lado un aumento (disminucién) de la demanda interna traeré
como consecuencia un aumento (disminucién) de la produccién interna y de los
precios.

Demostracién: Se deriva de reemplazar en las expresiones (5), (7) y (8) los

valores de 8, z, 8z/8Q iguales a cero.

Corolario 3: Dado los supuestos (Al)', (A2), (A3), (A4)' y (A8) asumiendo que las
Jirmas acepten los precios del mercado nacional y que los costos marginales de
produccién de tanto del producto doméstico como el exportable sean crecientes
entonces un aumento (disminucién) en los costos de produccién reduciran (aumern-
tara) la produccién interna, la exportable y la total y aumentaran (disminuiran) los
precios internos si es que los efectos directos sobre los costos son mayores que los
efectos indirectos debido a los costos marginales cruzados. De otro lado un aumento
(disminucién) de la demanda interna producird un aumento (disminucién) de la
produccién y precios internos. Los efectos sobre las exportaciones y la produccion
total dependen de la existencia o no de economias de diversificacién. Por tiltimo un
aumento (disminucién) de los precios internacionales tendra como consecuencia
los mismos efectos sobre produccion y precios que la proposicién 5.
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Demostracidn: Se deriva de reemplazar en las expresiones (15}, (16), (17), (19),

(20), (21), (23), (24) y (25) los valores de 8, z y 8z/8Q iguales a zero.

En el caso que los productos de exportacion y del mercado interno sean

perfectamente sustitutos (esto es bajo A8)' y el mercado sea perfectamente
competitivo el modelo de la seccioén 2 predice, bajo el supuesto de segmentacion
de mercados, que las firmas produciran sélo para un mercado aquel cuyo precio
sea mayor. Si estos precios son iguales entonces el modelo se reduce al modelo

estandar de competencia perfecta y productos homogéneos.

3. Consideraciones Finales:

Este trabajo ha presentado dos modelos de determinaciéon de precios relativos

y produccién donde se muestran los diversos canales mediante los cuales los
factores ‘demanda’ y los factores ‘costos’ o de ‘oferta’ afectan a los precios y

cantidades (domésticas y exportables) en una industria. Los modelos son lo

suficientemente flexibles como para incorporar: diversas estructuras de merca-
do, desde perfectamente competitivas, pasando por mercados oligopélicos y
hasta mercados colusivos o monopdlicos; variados grados de interdependencias
de las firmas en los mercados; diversos tipos de orientacion de las firmas en los
mercados, desde firmas que producen sélo para el mercado doméstico hasta
firmas que producen tanto para el mercado interno como para el externo;
variados grados de integracion de las firmas tanto horizontal como verticalmente;
el grado de diferenciacion y diversificacion de productos y mercados; y la

existencia de grupos economicos en la industria.

Aunque diversas extensiones de los modelos tales como incorporar dinamica
en las decisiones de produccién, inversion y cambic técnico; e incertidumbre en

algunos factores que enfrentan las empresas (por ejemplo en la demanda,
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precios de los insumos o en la tecnologia) pueden ser hechas y pueden cambiar

los resultados del analisis de estatica comparativa realizados, lo que ambos

modelos destacan en la determinacion de precios y produccién doméstica y en la
relacion entre las producciones de diversas industrias (por ejemplo doméstica y

exportable) son por un lado que el comportamiento del mark-up de las firmas y

la existencia o no de economias de escala son factores fundamentales en la
determinacioén de precios y cantidades y en la efectividad de cambios en la
demanda en afectar los precios relativos. De otro lado, que las relaciones de
complementariedad o sustituibilidad entre productos de diferentes industrias

dependen entre otras cosas de la existencia o no de las economias de

diversificacién. Estos factores seguirdn latentes en sus efectos atan en las

posibles extensiones de los modelos.

Dos extensiones que no afectaran los resultados son cuando la demanda

externa que enfrentan las firmas o grupos econémicos no sea perfectamente

elastica y cuando se introducen mas mercados y productos en el analisis.

Mientras el énfasis de los modelos ha sido la distincién de los mercados

internos y externos y en la determinacion de precios relativos, los modelos

también proveen un marco teérico-microeconémico para el analisis de la deter-
minacién de los precios absolutos y la tasa de inflacién (sectorial) y para el

analisis de la politica tributaria, industrial y comercial 29,

Tres hipotesis principales que se derivan de los modelos son: primero, de los
tres shocks considerados, los shocks de demanda son los que producen los
resultados mas inestables sobre precios domésticos y cantidades de los tres

considerados. Estos resultados dependen: de la estructura del mercado; del

20 Tello (1992b, c) explota esto dltimo. En contraste con el argumento de Krugman (1988) que
proteccioén al mercado doméstico no fomenta la exportaciones de manufacturas en los paises en
desarrollo por que estos son demasiados pequefios para explotar las economias de escala y porque
aceptan precios internacionales, Tello (1992b, ¢) encuentra que las economias de diversificacién
originan la posibilidad de que proteccién al mercado doméstico incentive a las exportaciones de
manufacturas sin que necesariamente existan economias de escala a nivel de las firmas y aun
cuando éstas acepten los precios en los mercados internacionales.
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grado de interdependencia de las firmas en el mercado; de la existencia o no de

economias de diversificacion y de escala; y del grado de diferenciacién entre el

producto exportable y el doméstico. Asi no sdlo los efectos sobre los precios y la

cantidad pueden variar entre ramas industriales por diferencias en estas carac-

teristicas sino que ademas ante shocks de demanda {(en el mismo sentido) los

efectos de la produccién y los precios domésticos en una misma rama pueden ser
distintos. La razén es que la percepcion de las firmas o grupos econdémicos sobre
el shock de la demanda puede ser distinto implicando asi que sus reacciones

sobre precios y cantidades sean diferentes.

Por otra parte son los shocks de costos los que producen los resultados mas
estables de los efectos de los precios y cantidades, y son independientes de la
estructura de mercado, grado de interdependencia de las firmas, existencia o no
de economias de diversificaciéon y de escala, y del grado de diferenciacion de los

productos.

Segundo, de los tres tipos de shocks considerados, los shocks de ‘oferta’ o de
‘costos’ son los que producen los efectos mas positivos en precios domeésticos,
produccion interna y externa. Esto es, cualquier shock (o politica) que haga que
los costos que enfrentan las firmas sean reducidos tendra como consecuencia
disminuciones en los precios conjuntamente con aumentos simultaneos en la
produccién interna y en las exportaciones. Estos resultados son independientes
de la estructura de mercado, grado de interdependencia de las firmas, existencia
o no de economias de diversificacion y de escala, y el grado de diferenciacion de

los productos.

Tercero, de los tres shocks considerados son los shocks de demanda los que
pueden originar diferencias en las respuestas de precios y cantidades entre
diversas estructuras de mercado. Asi mientras contracciones de la demanda

puede crear presiones hacia la baja de los precios relativos y cantidades en
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industrias perfectamente competitivas, éstas pueden crear presiones hacia arri-

ba en los precios y hacia abajo en la cantidades en industrias de competencia

imperfecta (monopolios, oligopolios, etc).

Por ultimo es importante descatar que los modelos desarrollados son consis-
tentes con algunas evidencias sobre la evolucién de los precios relativos y

produccién (doméstica y exportable) en diferentes ramas de la industria peruana

(Tello, 1992a).
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