Capitulo 1
Comercio y conflicto: Enfoques tedricos alternativos

En la primera parte de este capitulo, se realiza una revision de las principales teorias existentes
que buscan explicar la relacion entre la interdepencia econdmica y el inicio de una disputa
militar entre dos paises. Son tres las corrientes principales: la liberal, que sostiene que la
mayor interdependencia econdémica entre dos paises reduce la probabilidad de conflicto entre
ambos; la neo-marxista, segun la cual la tesis liberal no se cumple cuando las relaciones
economicas entre dos paises son asimétricas; y la realista que menciona que no existe una
relacion clara entre la interdependencia econdmica y el conflicto entre dos Estados.

Luego, se realiza un balance de los resultados a los que llegan los principales teoricos liberales.
Se evidencia que incluso aquellos que apoyan la tesis liberal, encuentran algunos factores que
pueden reducir el efecto pacificador de la interdependencia economica.

Finalmente, se realiza un balance de los principales estudios que han buscado demostrar que
la hipdtesis liberal no es correcta, y sefialan una serie de factores que pueden incrementar la
probabilidad de conflicto entre dos paises que se relacionan economicamente.

1.1 Teoria sobre Interdependencia Econéomica y Comercio’

En las ultimas décadas ha surgido un gran interés por determinar la relacion existente entre
la interdependencia econdémica’ y el conflicto entre paises. Una hipotesis que ha cobrado

En base a Katherine Barbieri. “The Liberal Illusion Does Trade Promote Peace?”. En: http://www.press.umich.edu/titleDetail-
LookInside.do?id=16590; y David M. Hauser. “A Little Bit Louder Now: Signaling, Interests, and the Liberal Peace”. Universidad de
Pittsburgh. 2006

Es importante sefialar que una situacion de interdependencia es aquélla en que los beneficios de estar enlazados y los costos de desen-
lazarse son aproximadamente los mismos para ambos asociados; cuando esos costos y beneficios son desiguales para los asociados, se
trata de una situacion de dependencia (UNCTAD, 2000).
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importancia ha sido aquella que sostiene que un mayor intercambio econémico entre paises
fomenta las relaciones politicas de cooperacion. Sin embargo, los criticos de esta idea sefialan
que bajo ciertas condiciones la interdependencia econdémica mas que fomentar la cooperacion,
puede generar una mayor discordia politica entre los Estados. Otros sostienen que el
intercambio econdmico entre Estados no tiene ningtn efecto importante sobre la politica de
seguridad nacional.

En la literatura existen trabajos teodricos y empiricos sobre los efectos positivos de la
profundizacién de los flujos comerciales y la suscripcion de acuerdos regionales de integracion,
sobre la reduccion de las posibilidades de conflicto entre dos paises. Pero, también se han
modelado la existencia de asimetrias en tales intercambios, lo que ha modificado la tesis
anteriormente sefialada.

En general, se pueden distinguir tres perspectivas dominantes sobre el efecto que tiene la
interdependencia econdmica en el nivel de conflicto entre los Estados: 1) La proposicion
liberal que sostiene que el comercio promueve la paz; 2) el enfoque realista que sefiala que
el comercio tiene un reducido impacto en alentar o disuadir a los lideres a tener un conflicto;
y 3) el enfoque neo-marxista, segin el cual el comercio puede promover la paz pero sélo
cuando las relaciones entre Estados son simétricas, mientras que las relaciones asimétricas
incrementan la probabilidad de conflicto.

Segun la hipotesis liberal la apertura de los mercados internacionales y el incremento del
intercambio econdémico inhiben las hostilidades de un Estado a otro. Se han dado diversos
argumentos para sustentar esta hipdtesis.

El primer argumento sostiene que si el comercio y la inversion extranjera aumentan, existen
pocos incentivos para perder estas ganancias econdmicas por intereses imperialistas o de
expansion territorial. Asi, las barreras a las actividades econdmicas internacionales estimulan
intereses de conflicto entre dos Estados. El segundo argumento liberal menciona que
la interaccion entre dos paises incrementa el contacto y promueve la comunicacion entre
los actores econdmicos privados de cada pais, lo que se espera que fomente las relaciones
politicas de cooperacion. Otra idea, es que la apertura comercial genera beneficios econémicos
eficaces que determinan que los comerciantes y consumidores dependan de los mercados
internacionales. Entonces debido a que las disputas rompen con las relaciones economicas,
existen razones para presionar al sector oficial para que impida los conflictos militares. Asi,
el costo de oportunidad del conflicto es muy alto cuando existe un importante intercambio
economico entre los paises. Este Gltimo argumento ha sido la pieza central de la literatura
liberal sobre el comercio y el conflicto.

Los tedricos liberales también han desarrollado la idea de la “paz democratica”. Algunos,
discuten la idea de que la sensibilidad de los lideres nacionales a los costes de interrupcion
del comercio depende del régimen del Estado. En los regimenes democraticos los lideres
deben tener politicas publicas exitosas para permanecer en el poder, asi como un desarrollo
econdmico mayor que el obtenido en los regimenes autocraticos. Dado que el comercio
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puede ayudar promover el crecimiento, los lideres democraticos deben evitar la interrupcion
comercial que acompafia un conflicto internacional en mayor grado que los autocraticos®.

Sin embargo, el punto de vista liberal ha tenido varios criticos, entre ellos los realistas y los
neo-marxistas. Los primeros rechazan la idea de que las trabas al intercambio econdmico
entre Estados pueda tener un efecto negativo sobre la seguridad. Sostienen que las ganancias
del comercio no son acumuladas proporcionalmente por los Estados, y que la distribucion de
estas ganancias puede afectar las relaciones de poder entre Estados.

La literatura realista sugiere que la influencia del comercio para determinar la incidencia
de conflictos internacionales, esta subordinada a otras consideraciones, como la decision de
los lideres sobre ir o no al conflicto. El comercio es reconocido por los realistas como una
herramienta que puede influir en el conflicto, en la medida que las relaciones comerciales
con Estados que proveen bienes estratégicos son valoradas. Sin embargo, cuando los lideres
enfrentan la posibilidad de conflicto no necesariamente evaliian las pérdidas potenciales de la
ruptura de las relaciones comerciales.

Por ejemplo, autores realistas como Morrow (1999) ofrecen razones por las que el comercio y
el conflicto no obran reciprocamente de la manera descrita tipicamente. Primero, el comercio
debe ser reducido ex-ante donde existe riesgo de conflicto, si las firmas anticipan el contexto
entre los Estados. La guerra y el conflicto son endogenos, los estados no se disuaden del
conflicto si la amenaza del conflicto disuade el comercio. En segundo lugar, el comercio se
muestra débil en disuadir el conflicto, puesto que los factores que inhiben la agresion por un
lado, animan la agresion en otros.

De otro lado, los tedricos neo-marxistas rechazan la asuncion liberal de que las relaciones
comerciales son beneficiosas para todos los paises, ya que segun ellos la evidencia
empirica ha demostrado la existencia de tensiones entre paises que mantienen relaciones
comerciales fluidas. Las relaciones comerciales asimétricas producen costos y beneficios
desproporcionados, donde el Estado mas dependiente incurre en grandes costos y menores
beneficios. Bajo este enfoque, un componente natural de las relaciones comerciales es el
potencial de usar la dependencia asimétrica como un método para presionar politicamente
al socio comercial. Asi, mientras que los liberales sostienen que el Estado mas dependiente
obtendra los mayores beneficios de las oportunidades comerciales, los criticos sostienen que
el comercio y la dependencia econdmica benefician al pais mas poderoso y conlleva a costos
para el mas débil.

La interdependencia econdmica entre dos paises no siempre promueve relaciones pacificas,
debido a la existencia de asimetrias entre ambos paises en una serie de factores (como la
capacidad militar, el nivel de ingresos, la poblacion, entre otros); asi como a la influencia de
ciertos factores geograficos como la contigiiidad o distancia entre los paises.

3 Christopher Gelpi y Joseph M. Grieco. Democracy, Interdependence, and the Sources of the Liberal Peace. Marzo,
2005
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En general, se observa que las relaciones de interdependencia econdémica entre Estados no
siempre son simétricas, lo que se traduce en relaciones de dependencia. Entre los paises
industrializados se observa un alto grado de interdependencia, mientras existe considerable
dependencia de los paises en desarrollo respecto a los paises industrializados y mucha menor
interdependencia entre los paises en desarrollo* .

Asi, en los ultimos afios se han desarrollado una serie de trabajos que buscan cuantificar a
través de métodos econométricos la relacion existente entre el conflicto y la interdependencia
economica. Los resultados a los que han llegado los distintos autores han sido contradictorios,
lo que tiene que ver en gran parte con el uso de diferentes técnicas de estimacion. En la
siguiente seccion se busca realizar un balance de la literatura desarrollada en los ltimos afios
sobre el tema, prestando especial atencion a los modelos econométricos desarrollados y a los
resultados de los mismos.

1.2. La tesis liberal

La primera generacion de estudios que relaciona el crecimiento de los flujos comerciales
con las relaciones pacificas entre Estados, culminé con el resultado formal y estadistico de
Polachek (1980)° que demuestra que llegar a un conflicto armado es mas inverosimil en épocas
de crecimiento comercial. Polachek fue el primero en desarrollar un modelo microeconémico
formal para determinar el vinculo entre el comercio y las relaciones pacificas entre Estados.

La idea fundamental del autor es que la interdependencia econdémica entre dos Estados disuade
el conflicto, ya que al usar la fuerza los costos de oportunidad asociados a la pérdida de los
beneficios comerciales son muy altos®.

Esta hipotesis es probada mediante un analisis de regresion multiple de corte transversal para
un periodo de diez afios y una muestra de 30 paises. Los resultados a los que llega el autor
indican que, en promedio, duplicar el comercio entre dos paises conduce a una disminucion
de 20% en el nivel de hostilidad entre ellos.

El modelo asume la teoria econdmica basica, segtn la cual los paises maximizan su bienestar
social. Dadas las diferencias tecnologicas y en las dotaciones de factores, un pais puede
aumentar su beneficio social especializandose en la produccion de bienes en los que tenga
ventajas comparativas, e intercambiandolos por bienes que produzca con menor eficiencia, asi
surge el patréon comercial entre paises. Se asume que mayores niveles de conflicto dificultan
el comercio, por lo que el costo del conflicto estd asociado a la disminucion del bienestar por
las pérdidas potenciales de comercio (ver cuadro 1.1).

* Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo - UNCTAD. Mesa Redonda de Alto Nivel sobre
Comercio y Desarrollo: Orientaciones para el Siglo XXI. 2000.

5 Solomon Polachek. Conflict and Trade. EN: The Jornal of Conflict Resolution.Vol. 24 N°1. Marzo 1980. 55 — 78.

¢ El autor considera el comercio internacional como una medida de la interdependencia economica.
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Cuadro 1.1
Modelo de regresion multiple de corte transversal

El analisis realizado mediante una regresion bivariada toma el conflicto como
una funcién del comercio, mediante la siguiente ecuacion:

NETF, = a0 + cuxy *+ ¢
NETF, - Bo + Bim,, + ¢

Donde NETFij es el conflicto del pais i hacia el pais j; xij son las exportaciones
del paisial pais j; y mij son las importaciones del pais i desde el pais j.
Asimismo, otros factores pueden influenciar la relacién entre el comercio y el
conflicto, tales como el tamafio de cada pais, la poblacion, el nivel de
escolaridad, la produccion eléctrica, el gasto en defensa, entre otros. Todos
estos factores son considerados en la regresion bivariada, mediante la
siguiente ecuacion:

Z,=NETF, = a0 + X + ;A + oA, + ¢
Zi = NETF, = Bo + Bim; + B:Ai + BiA + ¢

Donde A es un vector de los atributos de cada pais (que incluye los factores
mencionados antes). Coeficientes negativos para a1 y R1 implica que los
paises tienen mayor interdependencia por lo que la probabilidad de conflicto
es menor. Los coeficientes a2, a3, B2, y B3 reflejan el impacto de los atributos
de cada pais sobre el conflicto. El intercepto (ao y Ro) refleja el nivel de
conflicto.

Fuente: Polachek (1980)

La data usada abarca el periodo de 1958 — 1967. Los resultados del modelo muestran una
fuerte relacion negativa entre el comercio y el conflicto. Se observa que un incremento de 1%
en el comercio disminuira el conflicto entre 0.15% y 0.19%.

Sin embargo, estos resultados no muestran la relacion de causalidad, no se sabe si el comercio
disminuye el conflicto o inversamente si es el conflicto lo que tiende a reducir el comercio.
El autor soluciona este problema de endogeneidad estimando el modelo mediante el uso de
Minimos Cuadrados en dos etapas. Los resultados obtenidos coinciden con los anteriores,
aunque muestran un mayor efecto del comercio sobre el conflicto. Se ve que al duplicar los
flujos comerciales, el nivel de conflicto disminuye en cerca de 30%.

Muchos otros estudios cuantitativos posteriores llegan a los mismos resultados hallados
por Polachek. Autores como Erik Gartzke y Quan Li (2003)” encuentran que el comercio

7 Erik Gartzke y Quan Li. War, Peace, and the Invisible Hand: Positive Political Externalities of Economic Globaliza-
tion. Mayo 2003
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bilateral estd correlacionado con una reduccién de los conflictos militares. Aunque,
adicionalmente sefialan que la integracion asimétrica puede reducir los efectos pacificadores
de la globalizacion.

Los autores analizan los componentes de tres literaturas que presentan diferentes enfoques
sobre el tema del comercio y el conflicto. En primer lugar, analizan los estudios sobre la
globalizacion econdmica, los cuales carecen de un concepto sofisticado sobre las causas
de la guerra y requieren del uso de métodos estadisticos para analizar el impacto de la
globalizacion sobre el conflicto. En segundo lugar, revisan los estudios sobre el analisis de
la interdependencia y el conflicto, que proporcionan nociones sobre el papel del liberalismo
economico en la generacion de relaciones pacificas, pero todavia tienen que explorar el nexo
entre el Estado y el mercado detalladamente ya que se centran basicamente en el comercio.
Finalmente, analizan las investigaciones sobre la 16gica de la guerra y la paz, las que todavia
tienen que ser aplicadas en el contexto de la integracion econémica. Cada una de estas tres
literaturas constituye un componente analitico para el estudio del efecto de la globalizacion
sobre la paz. Asi, los autores integran estas tres literaturas ofreciendo una logica acerca de
porqué la globalizacion econdmica facilita la paz.

Para Gartzke y Li (2003), los postulados centrales de los estudios sobre la globalizacién
son los siguientes: 1) los bienes y mercados financieros estdn cada vez mas integrados en la
medida que la produccion se va descentralizando; 2) la autonomia de la politica econémica de
los Estados esta reduciéndose con la expansion del poder de mercado y 3) la globalizacion es
simétrica e incompleta; los Estados difieren en cuanto al modo que se integran a la economia
mundial. Asi, las consecuencias del mercado para los Estados varian con la integracion, lo que
tiene especial importancia sobre las disputas militarizadas.

Los autores mencionan que los estudios sobre la interdependencia y el conflicto ofrecen
importante soporte estadistico para la intuicion de que la relacion econdmica entre Estados
promueve la paz. Sin embargo, estos estudios ignoran la interaccion entre los Estados y los
mercados.

Asi, Gartzke y Li (2003) toman de la literatura sobre interdependencia la expectativa de que la
integracion alienta la paz, a lo cual afiaden la relacion entre el Estado y el mercado enfatizada
por los estudios sobre la globalizacion. Los estudios sobre globalizacion, interdependencia, y
sobre el conflicto entre Estados ayudan a entender como la globalizacion influencia la politica.
Los estudios sobre globalizacion muestran un concepto negativo de las consecuencias
politicas de la integracion. En cambio, las investigaciones sobre interdependencia ofrecen un
concepto mas optimista de las externalidades politicas del comercio. Esta literatura se enfoca
en el mercado de bienes, dejando de lado otros aspectos de la integracion. La investigacion
de la interdependencia también se centra en los Estados como agentes internacionales
predominantes. Los autores sintetizan y extienden los elementos de estas tres literaturas para
demostrar en que medida la exposicion de los Estados a los mercados de capitales globales
puede producir interacciones politicas mas pacificas.
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Los Estados deben luchar de vez en cuando para distinguir las condiciones estratégicas
actuales de las demandas de sus competidores. Con todo, la guerra es solamente una solucién
potencial al problema de la informacion asimétrica. Asi, la guerra fuerza a la revelacion de
la informacion privada pero a un alto costo. Existen otros métodos alternativos no violentos,
aunque también son costosos, para que los Estados resuelvan sus diferencias sin requerir
la fuerza militar. Sin embargo, histéricamente han habido pocas alternativas a la guerra, no
tanto porque los Estados han carecido de la capacidad de imponer costes ante si mismos, sino
porque existieron pocas alternativas también para los opositores.

El imperativo de la competicién anima a los agentes a que atiendan al equilibrio del poder.
El proceso de dafiar a un opositor revela la informacion necesaria para obtener negocios
mutuamente aceptables. En un sistema con una integracion econémica limitada, la guerra no
es solo el arbitro final, sino que a menudo es el tnico arbitro disponible para los Estados.

Los mercados integrados se caracterizan por la capacidad de los capitales de moverse mas
libremente a través de las fronteras. La integracion del mercado crea una tension a los lideres
entre los incentivos econdmicos para cooperar y los incentivos politicos para competir. Los
Estados que participan en la economia global presentan costes de oportunidad para el inicio
de un conflicto.

Asi, Gartzke y Li (2003) determinan que bajo la teoria de la globalizacion y el conflicto entre
Estados se tiene la siguiente hipdtesis:

H1: Un par de Estados que estén integrados en un Mercado global de capitales tienen menos
probabilidad de experimentar disputas militares.

Sin embargo, basandose en los criticos de la idea de que la globalizacion fomenta la paz, los
autores mencionan que la integracién asimétrica tiene el potencial de aumentar el conflicto
entre Estados conduciendo a la desigualdad y a la dependencia econdmica. Asi, desarrollan
la siguiente hipotesis:

H2: Un par de Estados asimétricos que se integran en los mercados globales de capitales son
levemente mas conflictivos que los Estados que se integran simétricamente.

Se desarrolla un modelo estadistico para probar las dos hipdtesis planteadas por los autores
(ver cuadro 1.2). El modelo es probado para el periodo 1950 — 1993.
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Cuadro 1.2
Modelo Estadistico

La variable dependiente ONSET, que es una variable dicotémica con valor de
“1" para el primer afno de conflicto militar (MID) y con valor de “0" en cualquier
otro caso.

La variable MID es medida segun el nivel de hostilidad de la siguiente forma:
amenaza del uso de fuerza (2), exhibicidn de fuerza (3), uso de fuerza militar
(4), o guerra (5). Se usa la variable DYMID (1.0), como una version bilateral de
la variable MID, que busca explicar los conflictos entre paises.

El modelo también incluye variables relacionadas con las teorias de
globalizaciéon. Se busca determinar cual es el grado de integracion de las dos
economias en la economia mundial en términos de produccion y de capital
financiero. También se mide la autonomia de la politica del Estado en términos
de capacidad de regular los flujos de capital. Finalmente, mientras se analiza
el efecto de los mercados de capitales, también se controla el efecto de los
niveles comerciales bilaterales empleados por los estudios anteriores de
interdependencia. De este modo, se emplean las siguientes variables:

GOVCAPOPENL (Apertura del gobierno al capital): Indica la dificultad de los
Estados para intentar imponer restricciones a los flujos de capital (el grado de
pérdida de autonomia politica como consecuencia de la globalizacion).

FDIGDPL (Exposicion comun al capital): Se calcula a partir de la suma del
valor absoluto de los flujos y salidas de inversiones directas ponderadas por el
PBI. La variable debe estar correlacionado con una probabilidad mas baja del
inicio de MID.

PORTFGDPL (Exposicion al capital financiero): Se mide como la suma en
valor absoluto de las salidas y entradas de inversiones de portafolio y otras
inversiones, ponderado por la Paridad del Poder de Compra (que se basa en el
PBI).

TRADELOW (Interdependencia comercial): Se construye un ratio entre el
comercio bilateral y el PBI para cada pais, para asi representar la porcion de la
economia que un Estado dedicada al comercio con su socio. Se usa la mas
baja de las dos estadisticas de dependencia comercial para denotar el nivel
minimo comun de interdependencia para cada pais. Se espera que la variable
TRADELOW este relacionada negativamente con el inicio de un conflicto.

También, se discute que los niveles dispares de integracion entre dos paises
pueden reducir el efecto pacificador de la globalizacion. En tal sentido se
incluyen las siguientes variables de asimetria en el modelo:

GOVCAPOPEND (Asimetria en la apertura del gobierno): mide la asimetria en
la pérdida de autonomia sobre los flujos de capital. Es igual al valor absoluto
de la diferencia entre el nivel de apertura financiera de los dos paises.
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FDIGDPD (Asimetria a la exposicion al capital): es igual al valor absoluto de la
diferencia entre la exposicion al capital de ambos paises, medido como la
inversion directa total dividida entre la Paridad del Poder de Compra.

PORTFGDPD (Asimetria en la exposicion a los flujos de capitales financieros):
Es igual al valor absoluto de la diferencia entre la exposicion a los capitales
financieros de ambos paises. Se mide como la inversion total de portafolio
dividida entre el PBI.

TRADEDIF (Interdependencia comercial asimétrica): Se mide como el valor
absoluto de la diferencia entre los ratios de comercio bilateral entre el PBI de
cada pais.

Finalmente, el modelo contiene las siguientes variables de control:

Democracia: Se usan dos variables de control segun el tipo de régimen de cada
pais, sea de democracia (DEMOC) o autocracia (AUTOC). Las variables DEML
y DEMH son respectivamente los mas bajos y mas altos de los valores. DEML
mide la pacificacion de los efectos de la democracia, mientras que DEMH mide
los efectos de la existencia de regimenes diferentes en la relacion.

CONTIG (Contiguidad) y DISTANCE (Distancia geografica): CONTIG es un
variable binaria para los Estados con fronteras comunes o separados en menos
de 150 millas de agua. La variable DISTANCE es el logaritmo natural de la
distancia entre las ciudades capitales de ambos Estados. La idea es que una
menor distancia entre los paises aumenta la probabilidad de un conflicto
militarizado (MID).

ALLIES (Alianzas Militares): Es una binaria que indica la presencia de un pacto
de defensa o de neutralidad entre los paises.

CAPRATIO (Ratio de Capacidades Relativas): Mide el balance de poder entre
los dos paises, es igual al logaritmo natural del radio del Estado mas fuerte
militarmente entre el mas débil.

MAJPOWER (estatus de poder): Es una variable binaria con valor de "1" si el
pais contiene un gran podery "0" de otra forma.

De este modo, el modelo para estimar la probabilidad de conflicto es el
siguiente:

ONSETy; = fy+MDEMLyj; + hDEMH .y + BCONTIG;, y + 3 DISTANCEy,;
+3sMAJPOWERy;,_y + A ALLIES ;41 + B:CAPRATIO 5y

+OkGLOBALIZATION 54 1 + BASY MM ETRY 5,y + 8, SPLINES,
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Donde, las variables GLOBALIZATION y ASYMMETRY son vectores de las
variables sefaladas anteriormente para probar las hipdtesis 1 y 3. La
hipotesis 1 sugiere que GLOBALIZATION esta relacionada negativamente
con ONSET,; mientras que la hipotesis 2 implica que la ASYMMETRY se
relaciona positivamente con ONSET.

Se estiman seis especificaciones del modelo para un par de paises. El
modelo basico incluye cada una de las variables de control asi como las
variables de comercio (TRADELOW y TRADEDIF). El segundo modelo afiade
al primer modelo las variables para la pérdida de autonomia de un Estado
sobre los flujos de capital (GOVCAPOPENL y GOVCAPOPEND). El tercer
modelo anade al modelo 1 las variables de capital (FDIGDPL y FDIGDPD). El
cuarto modelo introduce al modelo 1 las variables de capitales financieros
(PORTFGDPL y PORTFGDPD). El modelo 5 incluye todas variables claves
incluidas en los cuatro modelos anteriores. Para determinar el efecto total de
la globalizacién financiera el Modelo 6 usa un indice agregado de integracion
del Banco Mundial (2000). La medida agregada es igual a los flujos de capital
privado totales sobre el PBI. El mas bajo de valores (CAPITALL) mide la
integracién financiera comun entre los paises, mientras que la diferencia del
valor absoluto entre los valores altos y bajos (CAPITALD) representa la
asimetria entre los dos paises.

Fuente: Erik Gartzke y Quan Li (2003)

Los resultados del modelo muestran que las asimetrias en las relaciones entre paises pueden
disminuir los efectos pacifistas de la integracion econdmica. Sin embargo, el autor llega a
la conclusion de que los Estados —sean simétricos o no- pueden desalentar el conflicto
promoviendo mayores lazos econdémicos globales y fomentando la equidad del desarrollo.

Otro autor dentro de la corriente liberal es Sherman (2001)%, quien sostiene que existe
abundante evidencia para apoyar la hipétesis de que la interdependencia econdémica reduce la
probabilidad de conflictos militarizados.

El autor sefiala que los flujos comerciales se ven influenciados por las expectativas de
conflicto, por lo que la evidencia empirica existente presenta un problema de endogeneidad.
Asi, Sherman reexamina el efecto de la interdependencia sobre el conflicto corrigiendo este
problema a través del uso de un modelo de variables instrumentales logit (ver cuadro 1.3).

8 Richard Sherman. New Evidence on Interdependence and Conflict. July, 2001
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Cuadro 1.3
Modelo de variables instrumentales logit

Sherman (2001) emplea un modelo de variables instrumentales logit, mediante
una estimacion en 2 etapas (que es una extension del Minimos Cuadrados en 2
Etapas — MC2E). Para empezar se construye una ecuacion a estimar, donde la
disputa militar es la variable dependiente (MID), y donde hay un conjunto de
variables de control que miden la interdependencia comercial y la democracia.
Se estima la ecuacion usando un logit ordinario para generar un conjunto de
estimaciones a comparar. Y luego se vuelve a estimar la ecuaciéon usando el
procedimiento en dos etapas.

En la primera etapa la variable de interdependencia comercial es tratada como
endogena y es estimada (usando Minimos Cuadrados Ordinarios - MCO) como
una funcién de las variables independientes restantes y los instrumentos para
medir las expectativas del conflicto. El valor predicho de la dependencia
comercial en esta primera etapa es sustituido por los valores observados de
dependencia comercial en la ecuacion principal de la segunda etapa. Este
procedimiento arrojé estimaciones incorrectas del error estandar, por lo que se
uso Minimos Cuadrados Generalizados (MCG) para hallar las estimaciones
correctas.

Las estimaciones se hacen para un conjunto de pares de paises entre el periodo
de 1950- 1990. La variable dependiente (MID) es una variable binaria que toma
el valor de “1” si existe una disputa militar entre Estados y “0” de otra manera.

Asimismo, se hace una estimacion con una version alternativa de la variable
dependiente, Force, que toma el valor de “1” si la disputa militar implica el uso
de la fuerza y “0” de otra forma. La data para la variable MID —al igual que en la
mayoria de estudios sobre el tema- es tomada de la data “Correlates of War”
(Jones, Bremer, and Singer 1996).

Los autores incluyen las siguientes variables independientes en el modelo:

« EIl comercio entre el pais i y el pais j medido como la suma de las
exportaciones de i a j y de las exportaciones de j a i (Xij + Xji). EIl menor ratio
comercio bilateral sobre el PBI, es medido como el menor valor de:

100 x (Xij +Xji)
PBIi

- Data sobre el tipo de réegimen de cada Estado (en base a Oneal y Russett).
Asi, se incluye la data “Polity IlI” (Jaggers and Gurr 1995), que emplea una
medida estandar que substrae un puntaje para la autocracia politica de cada
Estado, dando como resultado una variable de nUmero entero que se encuentra
entre -10 a +10. Asi, se usa el valor mas bajo de esta variable para construir la
variable “Lower democracy score”

» Se incluye el PBI en las ecuaciones para medir el tamafio econémico de
cada Estado. Sin embargo, no es posible incluir el valor mas bajo y mas alto del
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PBI por problemas de colinealidad. Asi, se construye la variable PBI Ratio (GDP
ratio), que es una medida del ratio entre el PBI mas alto sobre el mas bajo entre
los paises. La idea es que el nivel de ingresos puede influenciar la probabilidad
de conflicto.

- Se incluyen cuatro variables de control usadas para indicar la probabilidad
de conflicto: 1) Tau of alliance portfolios, que es una medida para el nimero de
alianzas a las que pertenece cada miembro; 2) Alliance dummy, que es una
variable binaria con valor de “1” cuando los Estados son formalmente aliados y
“0” de otra forma; 3) Distancia (Distance) medida en millas entre las ciudades
capitales; y 4) Ratio de capacidades (Capabilities ratio).

En las ecuaciones de la primera etapa, se tiene como variable dependiente a la
variable “Lower trade dependence”. Asimismo, se tienen a las variables
explicativas restantes de la ecuacion principal en el lado derecho junto con las
dos variables instrumentales adicionales previstas para capturar las
expectativas de conflicto y las cuatro variables incluidas para mejorar el ajuste
de las ecuaciones.

Las variables de expectativa de conflicto son los mayores valores de la medida
de la utilidad esperada de la guerra, generadas por Eugene, y el nimero de afios
de disputas militares entre los paises. Las variables instrumentales restantes
son los valores mas altos y bajos de poblacion, y el mayor ratio Comercio / PBI
(superior dependencia comercial).

Fuente: Sherman (2001)

En general, el estudio de Sherman (2001) difiere del resto de estudios que han tratado el efecto
pacificador del comercio en dos puntos:

1) Toma en cuenta el problema de endogeneidad entre el comercio y la expectativa
de conflicto, estimando un modelo de ecuaciones simultaneas de los flujos comerciales y
las disputas militares. La idea es estimar la interdependencia econdémica bilateral como
una funcion de las variables relacionadas con la expectativa de conflicto, y luego usar esa
informacion para estimar el efecto de la interdependencia sobre el conflicto.

2) Se desagrega la data separando las disputas entre aquellas en donde se uso la fuerza
y aquellas en donde se hizo s6lo una amenaza. La discusion tedrica es que la interdependencia
econdmica disminuye la probabilidad de guerra, con lo cual algunos conflictos militarizados
leves no se extenderian.

La estimacion del modelo se realiza sobre: 1) todos los paises disponibles, 2) todos los paises
politicamente relevantes (se excluyen a aquellos paises en los cuales el conflicto armado es

° Bennett, D. Scott, and Allan C. Stam. 2000. EUGene: Expected Utility Generation and Data Management Program.
University Park, PA: Department of Political Science, Pennsylvania State University.
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una imposibilidad técnica), 3) aquellos paises contiguos (los que comparten una frontera de
tierra o estan separados por 150 millas de agua como méximo) y 4) aquellos grupos de paises
en donde existe por lo menos una energia importante.

Asi, se desagrega el concepto de relevancia politica estimando primero sobre paises contiguos
y luego sélo sobre aquellos relacionados en los que por lo menos existe una energia importante.
Luego, para explorar las posibles diferencias entre los socios contenidos dentro de una sola
region y aquellos que atraviesan regiones geograficas, se estiman ambos por separado.
Finalmente, se explora la relevancia de los resultados estimando sobre aquellos socios que
han experimentado por lo menos un conflicto militarizado durante el periodo de la muestra.

Los resultados mostraron que el efecto de la interdependencia econémica como reductor del
conflicto es bastante robusto sobre el sistema entero de estimaciones. Aunque, se evidencia que
el efecto pacificador de la interdependencia es mas débil en los paises que se encuentran dentro
de una misma region y aquellos que han experimentado antes algin conflicto militarizado.

Asi, el estudio de Sherman (2001) encuentra que el efecto de reducir el conflicto de la
dependencia comercial es absolutamente fuerte, mas fuerte de hecho que en las pruebas
empiricas que no pueden explicar la endogeneidad. La democracia, por otra parte, no tiene
efectos constantes sobre la reduccion del conflicto, por lo que la fuerza de la paz democratica
parece ser exagerada en la literatura liberal.

Otros estudios encuentran que la tesis liberal se cumple pero s6lo en determinadas situaciones.
Philippe Martin y otros (2006)'° demuestran que la intuicion de que el comercio promueve la
paz es solo parcialmente verdadera incluso en un modelo en donde el comercio sea beneficioso
para todos y los conflictos militares reduzcan ese comercio.

Segun los autores, cuando la guerra ocurre debido a la presencia de informacion asimétrica,
la probabilidad de conflicto es menor para los paises que tienen mayores flujos comerciales
entre si, debido al coste de oportunidad asociado a la pérdida de las ganancias comerciales.
Sin embargo, los paises mas abiertos al comercio global tienen una probabilidad mas alta
de guerra ya que la apertura comercial multilateral disminuye la dependencia bilateral en
cualquier pais dado.

El objetivo de este estudio es responder a la siguiente pregunta: ;si el comercio promueve
paz, por qué la globalizacion (interpretada como liberalizacion comercial a nivel global) no ha
cumplido con su promesa de disminuir el predominio de conflictos de un Estado a otro?.

Se prueban las predicciones tedricas de que el comercio bilateral y multilateral tienen efectos
opuestos sobre la probabilidad de conflicto militar durante el periodo 1950-2000 usando la
data del proyecto Correlates Of War (COW).

10 Philippe Martin, Thierry Mayer y Mathias Thoenig. Make Trade not War?. Abril, 2006
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Se considera la asimetria entre los paises, para lo cual se usa un simple promedio aritmético
del flujo bilateral de importaciones sobre el PBI. Para la apertura del comercio bilateral, se
usa el promedio aritmético del total de las importaciones de los dos paises (excluyendo las
bilaterales) divididas entre el PBI. Se estima la probabilidad de conflicto a través del uso de
un modelo logit.

Los resultados a los que llegan los autores son robustos y son cuantitativamente sustanciales.
Se tiene que histéricamente, entre 1960 y 2000, la mayor apertura bilateral entre paises
separados por lo menos en 1000 km ha conducido a una disminucion de la probabilidad de
conflicto militar en 22%. Sin embargo, durante el mismo periodo, el crecimiento de la apertura
multilateral ha conducido a un aumento en esta misma probabilidad en 66%.

Se demuestra que dos paises con un mayor comercio bilateral tienen una menor probabilidad
de conflicto. Sin embargo, la apertura comercial multilateral tiene el efecto opuesto, cualquier
par de paises mas abiertos con el resto del mundo disminuyen su grado de dependencia
bilateral y esto da lugar a una mayor probabilidad de guerra bilateral.

Una prediccion teodrica del modelo es que la globalizacion de los flujos comerciales cambia la
naturaleza de los conflictos, disminuye la probabilidad de los conflictos mundiales (quiza el
mas costoso en términos de bienestar humano), pero aumenta la probabilidad de los conflictos
locales. La razon es que la globalizacion disminuye la dependencia bilateral para todos socios
comerciales y actiia como seguro contra el coste de oportunidad de un conflicto local.

De este modo, el estudio llega a la conclusion de que la intuicion de que el comercio promueve
paz es correcta s6lo parcialmente: el comercio bilateral al aumentar el coste de oportunidad
de la guerra bilateral disuade de hecho la guerra bilateral. Sin embargo, la apertura comercial
multilateral, al reducir el coste de oportunidad de ir a la guerra con cualquier pais dado,
aumenta la probabilidad de guerra entre cualquier par de paises.

1.3. Criticos a la tesis liberal

Segun algunos autores, la tesis liberal se cumple s6lo en determinadas circunstancias, mientras
que sefialan la existencia de una serie de factores que pueden propiciar el conflicto entre dos
paises. Se han criticado los estudios empiricos sobre el comercio y el conflicto, debido a
que generalmente usan data muy agregada que no rescata el patrén comercial de los socios,
que puede ser muy asimétrico. Existen argumentos tedricos que sefialan que el comercio de
algunas mercancias tiene un mayor impacto en la probabilidad de conflicto.

En este sentido, Dorussen (2004)"" examina la relacion entre el comercio y el conflicto a
un mayor nivel de desagregacion (nivel del sector industrial). Explora discusiones teoricas
acerca de porqué la relacion existente entre el comercio y el conflicto debe variar segun las
mercancias que se comercian.

' Han Dorussen. Heterogeneous Trade Interests and Conflict. Septiembre 2004
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El punto de partida para el desarrollo del modelo tedrico es que el comercio reduce el conflicto
entre dos paises. Pero, se realiza un analisis mas especifico a un mayor nivel de desagregacion,
ya que ciertas mercancias son mas importantes para la seguridad de los Estados.

El autor mantiene la tesis liberal acerca de que los niveles mas altos de comercio incrementan
los costes previstos del conflicto. Sin embargo, busca demostrar que las mercancias que son
mas dificiles y/o mas costosas de sustituir deben tener un mayor efecto sobre el conflicto.

La dependencia de paises en una relacién comercial tiene que ver con un producto especifico.
El efecto del comercio sobre el conflicto depende de la elasticidad de substitucion entre
bienes, proveedores y consumidores. El comercio tendra un menor efecto sobre el conflicto,
si los exportadores o importadores esperan poder encontrar mercados alternativos.

Generalmente es mas dificil cambiar el origen y destino de bienes manufacturados, porque
estos tienen cualidades especificas de un pais. El comercio en bienes primarios es relativamente
facil de diversificar, salvo por el caso de algunos bienes como la energia, el oro y minerales.

De este modo, algunos bienes son mas importantes para la seguridad de los Estados que
otros. El comercio de bienes que tienen una importancia estratégica disminuira la propension
al conflicto. Los bienes estratégicos tienen una menor elasticidad precio, y su comercio se
relaciona mas con una relacion especifica.

El modelo de utilidad esperada desarrollado por los autores se basa en las siguientes
Hipotesis:

H1: A mayor comercio entre Estados se hace menos probable el conflicto.
H2: El comercio influencia la probabilidad de conflicto donde:

H2.1: El conflicto es menos probable entre dos paises que comercien sobre todo
productos manufacturados (avanzados).

H2.2: El comercio en productos primarios y manufacturaros con bajo nivel de
tecnologia tiene una menor influencia en la probabilidad de conflicto.

De otro lado, el andlisis realizado también considera las teorias de la dependencia, que
argumentan que el comercio entre naciones industrializadas y paises de la (semi) periferia es
bastante asimétrico por lo que tienen una mayor probabilidad de conflicto en sus relaciones,
en comparacion con los paises industriales que son mas simétricos.

Los paises industriales no solo se distinguen de los periféricos por su nivel de desarrollo,
sino también por los bienes que producen y comercian Los bienes primarios principalmente
son producidos en la periferia, los bienes de consumo masivo en la semi — periferia, y los
bienes intensivos en capital son producidos en los paises industrializados. Por lo tanto, el
patron comercial varia entre socios. Los paises mds adelantados comercian entre ellos bienes
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similares, mientras que su comercio con paises de la semi — periferia se concentra en sectores
con ventajas relativas.

El dominio tecnoldgico de los paises mas desarrollados les da una clara ventaja militar sobre
los paises menos desarrollados, lo que hace para ellos mas atractivo el uso de la fuerza. Sin
embargo, las relaciones econdmicas entre los paises industriales y la periferia contienen una
semilla aun mas importante para el uso de la fuerza militar, a saber las grandes inversiones de
los paises adelantados en los paises de la periferia. En varias ocasiones la fuerza militar se ha
utilizado para proteger inversiones contra la nacionalizacion y la interrupcion del gobierno.

Por lo tanto, el efecto pacificador del comercio debe ser menos obvio si las relaciones
comerciales se concentran en los sectores econdémicos que confian mdas en las inversiones
extranjeras El comercio que implica inversiones en los sectores industriales hace mas
probable que la fuerza se use para proteger estas inversiones. Las siguientes hip6tesis resumen
estas ideas:

H3: En relacion a la simetria del comercio en la probabilidad del conflicto se tiene:

H3.1: El comercio entre paises simétricos (que comercian bienes manufacturados
avanzados) hace menos probable la probabilidad de conflicto.

H3.2: La simetria del comercio en bienes primarios de bajo nivel tecnoldgico
tiene una menor influencia sobre la probabilidad de conflicto.

H3.3: El comercio asimétrico entre bienes no manufacturados y bienes industriales
conduce a un incremento de la posibilidad de conflicto.

La evaluacién empirica de los efectos heterogéneos del comercio sobre el conflicto parte de
un modelo de comercio y conflicto que incluye variables realistas y liberales. Las hipotesis
son probadas usando una data desagregada al nivel del sector industrial para el periodo de
1970-1997.

El analisis se limita a aquella muestra de socios relevantes. Los socios relevantes son aquellos
que tienen fronteras continuas o aquellos en donde al menos un pais tiene un mayor estatus
de poder. En general, estudios previos han mostrado que la probabilidad de conflicto es
mayor entre paises que se encuentran proximos o entre paises que mantienen relaciones
asimétricas.

El autor desarrolla seis variantes del modelo central (ver cuadro 1.4) para calcular el efecto
del comercio sobre el conflicto. Los dos primeros replican el modelo central de la paz
triangular, introduciendo algunas desviaciones. Los modelos 3 y 4 incluyen flujos comerciales
desagregados. El modelo 3 se centra en la composicion del comercio, mientras que el modelo
4 también incluye la interaccion entre la composicion y los niveles de interdependencia
economica. Todos estos modelos concluyen que el comercio reduce la probabilidad de
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conflicto, aunque dependiendo del patron comercial. Sin embargo, el perfil comercial del
comercio bilateral de ambos paises se analiza mas detalladamente en los modelos 5y 6.

Cuadro 1.4
Modelo

La variable dependiente es la existencia de conflicto militarizado (MID) entre
Estados. Muchos modelos incluyen informacion sobre los conflictos nuevos asi
como los que estan en curso. Asimismo, el modelo incluye las siguientes
variables realistas (que miden la oportunidad de usar la fuerza):

NON-CONTIGUITY, que es una variable dummy que indica aquellos paises que
se encuentran separados por mas de 150 millas de agua.

DISTANCE: Es el logaritmo natural de la menor distancia entre los dos paises.

MINOR-POWERS: Es una variable dummy que indica el pais que tiene el menor
estatus de poder.

Se ha construido un indice (POWER-RATIO) compuesto de las capacidades
relativas para medir el equilibrio de poder entre los socios. El indice contiene
informacion sobre poblacién (total y urbana), consumo de energia, produccion
de hierro y acero, mano de obra militar, y gasto militar. El indice es el logaritmo
natural del ratio entre el indice de poder del pais mas fuerte con el mas débil.

También se incluye informacién sobre aliados. La variable ALLIANCE mide la
existencia de acuerdos de mutua defensa, un pacto de neutralidad, o un
entendimiento cordial entre los socios. Asi, la variable DEFENSE PACT mide la
existencia de un pacto de defensa en un afio determinado

El modelo también incluye variables liberales sobre la democracia
(DEMOCRACYL) y las organizaciones internacionales (IGO). Si uno de los
paises es menos democratico existen mas posibilidades de que entren en
conflicto, la paz democratica se aplica cuando ambos paises son democraticos.

La variable IGO mide el numero de organizaciones internacionales de las que
ambos paises son miembros. La expectativa “liberal” es que mientras ambos
paises estén integrados en una red de organizaciones internacionales, sera
mas facil resolver sus conflictos pacificamente.

Se incluye la variable PEACE YEARS como una variable de control para el
numero de afios en que un par de paises han estado sin disputas militares. El
conflicto es menos probable, mientras mas largos han sido los periodos
pacificos entre dos Estados.

La data comercial ha sido desagregada en cinco sectores industriales: 1) sector
de alimento y productos relacionados, 2) ropa y otros productos textiles y de
cuero, 3) bienes intensivos en capital (principalmente industrias primarias
quimicas y metalicas), industrias que requieren mano de obra altamente
especializada (maquinaria, equipos del transporte, etc.) y 5) bienes no
manufacturados (bienes primarias agricolas, energia y minerales).

El primer conjunto de variables (SITOTAL) describe el comercio atribuible a un
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sector industrial en particular como una proporcion del comercio bilateral
durante un afo dado. Aqui, el comercio abarca las exportaciones del pais a al b,
asi como las importaciones del pais b al a.

Asimismo, se incluye la variable DEPENDL para medir la interdependencia
econodmica. Para ello se calcula el ratio comercio bilateral / PBI. Asi, el pais que
tenga un menor nivel de dependencia econdémica tendra menos razones
econdmicas para no ir a un conflicto.

Finalmente, se incluye la interaccion entre la proporciéon de comercio por sector
y lainterdependencia econémica. Por sector, esta interaccion viene dada por:
5

. i o ‘
(imports, + exports, ) ;(rmp orts s+ exports, ) B (imports',+ exports., )
GDP GDP.

SiITOTAL: DEPENDL = =
> (imports’, + exports!, )

=l

SIDEPENDL. donde GDP; > GDPp

Se define la asimetria de los flujos comerciales como la diferencia absoluta
entre la proporcion de importaciones y exportaciones en un sector industrial en
particular:

| e.\'porfs;b imporrs;b

3 3

> exports,, > imports,
i=1 =]

SIASYMMETRY =

De otro lado, la variable Salience (que mide la dependencia econémica mutua
entre dos paises) viene dada por:

exports’ imports’
SiSALIENCE = POTB . PO b

5
> exportsy, ' importsy,
=1 =1

Fuente: Han Dorussen (2004)

Los resultados hallados en el modelo se resumen en los siguientes puntos:

-Si el comercio consiste en gran parte en productos manufacturados mas avanzados,
la probabilidad del conflicto se reduce mas a fondo.

-Se encuentra que al aumentar el nivel de interdependencia econdmica la probabilidad

de conflicto se reduce; pero al incrementar la dominacion (Salience) de cualquier sector la
probabilidad de conflicto aumenta.
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-La concentracion del comercio en bienes primarios es menos util para mantener las
relaciones pacificas entre dos paises, mientras que el comercio en bienes manufacturados es
mas util.

-Si el comercio se vuelve mdas asimétrico (lo que significa que un sector en
particular se vuelve mas o menos importante para exportar comparado con las importaciones)
la probabilidad de conflicto se incrementa si el comercio total se mantiene constante.
Equivalentemente, el efecto pacificador de incrementar el comercio se reduce si un pais se
vuelve mas dependiente en un sector industrial en particular.

-En el modelo 6 se realizan 4 simulaciones. Seglin la simulacion final, cuando el
comercio se da entre paises productores de alimentos y paises productores de manufacturas
avanzadas, el desarrollo industrial de este tltimo parece aumentar la probabilidad de conflicto.
Estos resultados provén cierto soporte a la hipdtesis 3.3.

De este modo, se tiene que las relaciones comerciales entre los paises industrializados y
los paises semi-periféricos pueden contribuir a incrementar la probabilidad de conflicto.
Particularmente, el comercio puede aumentar el riesgo de conflicto entre paises que fabrican
productos avanzados y los que poseen industrias basicas. Asi, el conflicto es menos probable
si el patron comercial de ambos socios es simétrico.

Otros estudios han buscado demostrar que el impacto de pacificacion de las interacciones
comerciales no es igual de fuerte o no se extiende a todos los Estados, particularmente a
aquellos que mantienen relaciones asimétricas.

Barbieri (2002)'? sostiene que es mas probable que las relaciones simétricas conduzcan a
relaciones pacificas; mientras que las relaciones asimétricas conducen a relaciones conflictivas
con mayor probabilidad. La autora desarrolla las medidas para la simetria y las relaciones
comerciales entre dos Estados, y enmarca la interdependencia como el producto de los dos.
Los resultados de sus estudios demuestran que los mecanismos causales que generan la paz se
encuentran en aquellas relaciones comerciales importantes y equilibradas entre dos paises.

Barbieri realiza un test empirico para analizar la hipotesis liberal sobre que el comercio es
promotor de paz. Para ello utiliza una muestra de mas de 100,000 observaciones de pares de
paises entre 1870 — 1993. En su test incluye proposiciones teodricas alternativas concernientes
a la relacion entre el comercio y el conflicto, incluyendo una relacién negativa entre ambas
variables, asi como los lazos econdmicos diferenciados que relacionan a un estado con otro,
los contingentes sobre si la dependencia es simétrica o asimétrica, el aumento de los flujos
comerciales que tienden a aumentar el conflicto, y ningun efecto significativo del comercio
sobre conflicto de un Estado a otro.

12 Katherine Barbieri. The Liberal Illusion: Does Trade Promote Peace? EN: University of Michigan Press. 2003.

35



RELACIONES ECONOMICAS PERU — CHILE: INTEGRACION O CONFLICTO?

De este modo, en base a la evidencia Barbieri investiga las teorias divergentes sobre la
relacion entre la interdependencia y el conflicto. Explora si la interdependencia afecta las
caracteristicas de los conflictos que se presentan entre los Estados. Ademas, examina el grado
en que la hipotesis de que el comercio conduce a la paz encuentra soporte en la evidencia
empirica.

Para algunos, los resultados a los que llega Barbieri son polémicos, ya que encuentra que la
interdependencia puede aumentar la probabilidad de que los Estados que comercian entre
si entren en un conflicto o guerra el uno con el otro —probabilidad que es mayor cuando los
Estados no son simétricos-. Los politicos, por lo tanto, necesitan manejar sus relaciones
comerciales para obtener las ventajas de la apertura, pero al mismo tiempo deben estar atentos
a la posibilidad de un conflicto.

De otro lado, Harvard Hegre (2004)"3 desarrolla un modelo que considera como las asimetrias
en el poder militar afectan la relacion entre el comercio y el conflicto. EI modelo teérico
y el andlisis empirico desarrollado por el autor demuestran que los cambios en los flujos
comerciales disminuyen el riesgo de conflicto, pero en mayor medida para los paises de igual
tamaflo. Asi, el comercio tiene un impacto mas grande cuando este es importante para ambos
paises, esto es, cuando ambos paises son similares.

Para llegar a estos resultados, se desarrolla un modelo de utilidad esperada, que asume que los
Estados van a ir siempre a la guerra si tienen algin incentivo y si las soluciones negociadas
no son accesibles. El modelo se centra en la idea de que la relacion entre el comercio y el
conflicto dependen del tamafio de la asimetria entre dos paises (ver cuadro 1.5).

13 Harvard Hegre. Size Asymmetry, Trade, and Militarized Conflict. EN: Journal of Conflict Resolution. Vol. 48 No.
3, Junio 2004
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Cuadro 1.5
Modelo

El pais 1 controla una parte s de las unidades de produccion localizadas en el
territorio y el pais 2 controla el resto (1 — s). La produccion doméstica es igual
al numero de las unidades de produccion mas un término que sea proporcional
al nimero de las unidades domésticas que pueden ser apareadas.

Pi=s+0sand P,=(1-5)+6(1-5)%.0>0

Donde s unidades del pais 1 pueden interactuar con (1 —s) unidades del pais 2,
tal que la utilidad del flujo comercial entre los dos Estados es proporcional al
producto de las porciones del recursos (T ~ s(1 — s)). Esto implica que la
utilidad del flujo comercial es proporcional a su volumen.

Los beneficios de la cooperacion (o del comercio) son s(1 — s) para los dos
Estados, independientemente de la magnitud de s. Se define un parametro de
eficiencia comercial e como el factor proporcional entre la utilidad del comercio
para cada pais y el producto de sus tamanos s(1 —s).

T=es(l -5).

La Ecuacion anterior demuestra que el comercio entre dos paises es mas
importante en términos absolutos cuando estos son de igual tamano.

La Utilidad total en periodos de paz es la suma de las utilidades de la
produccién y del comercio:

P, +T|=s+9.s'2+e.\'(l -5 =5(1 +85 +e(l-1y))

La produccién y el comercio contindan en perpetuidad. Sin embargo, es
probable que los agentes prefieran ganancias ahora en vez de ganancias
similares mas adelante: las rentabilidades futuras son percibidas como
inciertas (la corriente de rentabilidad puede terminar por una razén imprevista),
y es probable que los agentes sean impacientes. Por lo tanto, las ganancias
son descontadas en el tiempo.

Asumiendo un horizonte infinito, el beneficio descontado del comercio y la
produccién en periodos de paz es:

_R+T _s(1+6s +e(l—5))
1-6 1-6 1

l
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La utilidad de la guerra W1 para el estado 1 aumentan con probabilidad p1 de
que ese estado gane la guerra. Pero en cada periodo disminuye por el coste de
la guerra c. Es mas probable que el Estado 1 prefiera la guerra si esta exige
costes pequefios. Si p1 < c1, la utilidad de la guerra es negativa y nunca son
preferidos a la produccién y al comercio en tiempos de paz. Finalmente, la
rentabilidad esperada de la guerra es creciente en 8: la guerra es mas util para
los agentes pacientes porque es mas probable que las ganancias a largo plazo
de ganar control sobre el otro territorio compensen los costes a corto plazo.

w :f}](fv)‘i' P)(!D)_(‘l _ l’l(l +H]—('l

A-p)A-8°  (1-py)d-8)Y

Las tres probabilidades p1, p2, y p0O se pueden derivar de una funcién estandar
del éxito. Si se asume que un valor particular para el parametro de decision y si
los dos paises tienen igual eficacia en la batalla y gastan la misma parte de sus
recursos en la contienda, las tres probabilidades se expresan en los términos
del parametro s de la asimetria como:

-

h=5
pa=(1-5%,
Po=25(1-3).

Para modelar tanto las pérdidas comerciales como el mecanismo alternativo
de acceso, el costo por periodo (c1) tiene dos componentes: la variable y ?que
representa la destruccion de la produccion en los dos paises, y la variable T
gue representa la fraccion de la produccion que es perdida en los dos paises
durante la guerra.

¢, =7+ tes(l - s).

Asi, la utilidad de guerra (W1) se calcula substituyendo en la expresion
anterior las probabilidades (p1, p2, y po) y el costo de guerra (c1), con lo que
se tiene:

 52(1+0)—Tes(1-5) -y

w .
(1- o)1 -5)?

|

El Estado preferira la guerra si la utilidad prevista descontada de la guerra W
excede la renta descontada de la produccion y del comercio con la distribucién
inicial de los recursos |. La siguiente ecuacién permite determinar como el
mecanismo de pérdida de comercio depende de la asimetria en la misma
manera que el mecanismo de la utilidad de la conquista.
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W >
1+ 0)—tes(1—5) -y _ sl +0s+ el - 5))
=3 — > -
el -5y 1-5
& y<—es(l =s)t+ pp(l —8))+ s(s(1+8) — pp(l -5)1 + s8))=7,

La deriva parcial de y?con respecto e es:

Y -
—L = —5(1 =s5)(T+ pg(1 =3)).
de

La diferenciacion de este umbral permite el indicar un sistema de
proposiciones sobre el efecto de la asimetria, de la eficacia comercial, y del
parametro de pérdida comercial sobre los incentivos para el conflicto
militarizado.

De otro lado, la relacién se puede representar en términos de la dependencia
comercial (D1) como:

1 ne(l—s) (1+6s5)D,
—_—_— s =
I, 14+6s+el-s) (I=s)(n=Dy)

La derivada de y con respecto a D1 es:

é:—(] +Bs %{thufcl +8)).
7

)
La porcion de los recursos del estado s es operacionalizada como el PBI de un

pais (GDP) dividido entre la suma del PBI de los dos paises

) GDP actor
L=
(GDP actor + GDP target ]

En el modelo, la variable e mide el grado en que son semejantemente las
unidades de produccion en el comercio entre ambos paises. Donde e se puede
expresar como

Dyadic trade = < (GDP target) (GDP actor)
(GDP actor + GDP target)
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Se tiene que la variable e es funcién de los factores de impedimento comercial
(como distancia, tarifas, etc.). La variable e puede calcularse entonces como el
ratio de comercio / produccién (D1) multiplicado por

(GDP actor + GDP target
GDP target)

Las variables de control incluidas en el modelo son las siguientes:

- Dependencia temporal: Para modelar cémo las acciones militares
dependen de acciones anteriores, la historia de los socios es cifrada en tres
variables. Todas las variables se definen como funciones que decaen en el
tiempo desde el acontecimiento anterior de ese tipo: Proximidad = 2~//® donde
a es el parametro del periodo y t es el nUmero de dias desde el acontecimiento.
Esta funcién tiene el valor 1 si el acontecimiento es muy reciente, 0 si el
acontecimiento es muy distante, y es 0,5sit=a.

« Democracia: El indice de politica demédcrata va de 0 (no democratico) a 10
(democratico), se construye en base a Jaggersy Gurr (1995).

« Desarrollo de cada pais: El desarrollo encontrado, es medido como el
GDP per capita, que esta asociado a una probabilidad mas baja de conflicto.

- Contigluidad: Los Estados son cifrados como contiguos si los dos
comparten una frontera de la tierra o tienen menos de 25 millas nauticas de
agua entre ellos.

- Distancia: Esta variable es la distancia entre las capitales de los dos
paises.

« Tamano: Es definido como el In (GDP actor + GDP target). La variable
substituye el mayor o menor poder de la variable de energia incluida
rutinariamente en modelos comparables.

Fuente: Harvard Hegre (2004)

Los resultados obtenidos de estimar el modelo fueron los siguientes: la variable democracia,
los indicadores de desarrollo y el coeficiente de distancia fueron estadisticamente significativos
y negativos; mientras que la contigliidad y variable de tamafio fueron estadisticamente
significativas y positivas. Estos resultados indican que mientras mayor sea la distancia entre
dos Estados, menor sera el riesgo de conflicto, o que mientras mas contiguos sean los Estados
la probabilidad de conflicto es mayor. Asimismo, cuanto mas grandes sean los dos Estados es

14 Jaggers,Keith, andTed Robert Gurr. 1995.Tracking democracy’s thirdwave with the Polity I1I data. Journal of Peace
Research 32 (4): 469-83.
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mas probable el conflicto. La variable de tamafio captura las diferencias del comportamiento
del conflicto entre los Estados mas importantes y los de menor importancia, mostrando que
los mas poderosos tienen una mayor capacidad de interaccion.

Otro importante resultado del estudio, que tiene que ver con la dependencia temporal de las
variables, fue que las acciones hostiles son mucho mas frecuente entre enemigos anteriores en
conflictos militarizados que en Estados que nunca lo han sido.

Este estudio, confirma tedrica y empiricamente la hipodtesis de que el comercio entre dos
Estados reduce el conflicto, pero sdlo para socios simétricos. Aqui, es importante hacer una
distincion entre el efecto de las asimetrias comerciales y las de poder militar. En este estudio
se han definido ambos aspectos de asimetria en términos del tamafio de la economia de un
pais, ya que esto se relaciona con otros conceptos de asimetrias.

El andlisis no ha cubierto todos los aspectos concebibles de relaciones asimétricas entre los
Estados. Es concebible que tomando en cuenta las diferencias en las exportaciones de ambos
socios o la concentracion de uno de ellos en el comercio de commodities, o las diferencias en
el grado en que los Estados exportan manufacturas, puede llevar a diferentes conclusiones.

En un estudio posterior, Harvard Hegre (2005)"° busca demostrar, a través de un modelo
gravitacional de comercio, que el conflicto militarizado es mas comun no so6lo entre paises
mas cercanos, sino también entre paises de mayor tamafio (en términos del PBI y del nivel
de poblacion). El autor muestra que la inclusion de una serie de variables de tamafio en el
modelo, aumentan significativamente la probabilidad de conflicto entre dos paises.

La omision de estas variables en otros estudios tiene serias implicancias. Si el tamafio en
términos de PBI o poblacion es un importante predictor del conflicto y es omitido como
variable de control, entonces el impacto sera calculado por variables como el comercio en
términos del PBI, el PBI per capita, el ratio de capacidad de poder (denominado como “power
capability ratio”), o el status de poder principal. Entonces, no sélo el tamafio del PBI de
los paises estard correlacionado con estos indicadores, sino que incluso forma parte de la
definicion de alguna de ellas. Las variables que son explicadas por la variable dependiente y
estan correlacionadas con la variable explicatoria, pueden verse afectadas por la omision de
variables.

En su modelo gravitacional, Hegre analiza incluye cinco variables principales: 1) comercio
bilateral / PBI, 2) comercio total / PBIL, 3) cociente de capacidad, 4) estatus de poder, y 5)
ingresos promedios de un pais.

El modelo contiene variables que representan la distancia entre dos Estados y sus tamafios.
Particularmente, paises vecinos tienen los conflictos mas frecuentes y mas serios. Esto es en

15 Havard Hegre. Gravitating Toward War? The Gravity Model of Trade and the Liberal Peace. Mayo, 2005
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parte una oportunidad, ya que los paises que estan cerca pueden traer una cantidad suficiente
de unidades militares. Asi, la distancia aumenta los costes de traer unidades militarizadas.
Ademas, los paises vecinos también son mas propensos a la guerra porque tienen mas a
menudo una motivacion para luchar. Los paises también son mas propensos a ir a conflictos

militarizados serios mientras mas grandes son.

Los paises escogen entre la politica militar y la estrategia comercial. En el modelo usado (ver
cuadro 1.6) se asume que los paises escogen entre acceder a los bienes o a los recursos de

otros paises por medio de la fuerza o través del comercio.

Cuadro 1.6
Modelo Gravitacional

El modelo se refiere al pais mas grande como el pais i, y al pais mas pequefio
como j. Se usa w como subindice de las mismas variables cuando se refiere al
resto del mundo. El tamano nominal del PBI del pais i es representado por Gi y
el tamafno de su poblacién es Pi. La distancia entre dos paises es Dij. Los
parametros usados son los siguientes:

« A=Magnitud de la guerra
« w=Alianzas y organizaciones internacionales
« B = Paralos modelos con conflictos como variable dependiente

En un modelo gravitacional, el comercio entre los dos paises es formulado de la

siguiente forma:
Gl Gp

Ty = Qij—r

CR D!
Donde, Giy Gj son los PBI del pais iy j respectivamente; Cij es un indicador de
contigtidad entre los paises; y Dij es la distancia. aij es una constante que
puede descomponerse en los flujos promedio de comercio entre los paises y la
posible variacion sobre el tiempo. Se incluyen las variables Piy Pj que miden el
tamano de la poblacion de los paises. Asi, las variables de tamafio se refieren a
PyG.

Después de la transformacion logaritmica, el comercio de cada pais con el
resto del mundo estaria dado por la siguiente formula:

lﬂn =d'o+J_pilnP‘.-+Jpw]nPw+d'g,-lnGi—JGw]nGw-:—dclnC’,-w+JDInD,-w+v,-“

Si se asume que todos los bienes en un pais son igualmente apropiables e
igualmente deseables para otros, entonces se tiene el modelo plausible de la
magnitud de guerra (Wij):

In ”-l'j = ;\0 ar :\p‘. Il'l.P‘ + /\pj In .F} P AG.' InG'.- iF /\(';J. lnGJ- F ACC,-_,- = f\DIan'J' TN
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Donde, el tamafno nominal del PBI es Gi; el tamafio de la poblacion es Pi; y la
distancia entre los paises es Dij . Para determinar la probabilidad de guerra, se
emplea un modelo logit, definido de la siguiente forma:

In (A) = 3]0+3]p|' In P. “'3]pj In PJ ‘:"3195 In G,“" 3](;;‘ lnGJ-+ 3|CC,-j-+ 3]9 In Dij'i'-i‘l,"

1-pij

Donde:
Wiy In ($25) = InW; + 8X + =

De otro lado, se incluye una variable disefiada para probar si en una relacién de
preponderancia de poder de un pais sobre el otro es mas probable que se de un
conflicto militar. Esta variable se denomina “capability ratio”, que comunmente
es medido como el logaritmo del ratio entre el CINC del pais mas poderoso
sobre el CINC del menos poderoso. EI CINC es construido a través de data para
cada pais de seis variables: gasto militar, personal militar, consumo de energia,
poblacién urbana, poblacidn total, produccién de acero y hierro.

El “capability ratio” es expresado de la siguiente forma:

|1G; P;
In Aij = 2In (V'C—'}T‘ l =(InG; —InG; +In P, —In F;)
| ?J J

Lo que es equivalente a estimar el modelo gravitacional de la siguiente forma:

In (I_E:pL) = 320 + 32,11" P,‘ = 33_.1 lnPJ- == 32.4 In G,‘ = 32_.1, In GJ == 335- In C,-J- ar 3;_9]" D,J' + E2ij
ij

Se demuestra que mientras mas asimétricos sean dos paises, existen mayores
riesgos de que ambos comiencen un conflicto militarizado. El modelo
gravitacional también incluye el efecto de la dependencia comercial bilateral,
que es calculada de la siguiente forma:

(%)

En el modelo la dependencia comercial es descompuesta en Tij y en Gi, de la
siguiente forma:

In (%)23‘50 + 851 In T,‘j + Bsp;iIn P, + 35p3' ]nﬂ- + (%56i — B5m1) InG; + 350j In GJ
- Dij

+B5cCij + B5p In D;; + &5;;
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El modelo final a estimar seria el siguiente:

Pij T, : T-:j)
In|] —— | =¢ —_— == In 0;;
n(]‘?’ij) 30+3r1f(Gu)+,3nf (Gi,j + 8o In O0;;
+ SCC;J + SDII‘IDU + 3,; ]nA,-j + S;Inl.j + SMJMU' + Sff" (%L) +8X + Eij

i

Donde pij es la probabilidad de guerra, f(Tij/Gi,j) es una funcién del comercio
bilateral dividido por el PBI de cada pais, f ‘(Tij/Gi,j) es una funcion del
comercio total dividido por el PBI de cada pais. De otro lado, Oij es el numero de
organizaciones internacionales de la que cada pais es miembro; Cij denota en
que medida los dos Estados son contiguos; Dij es una funcion de la distancia
entre dos Estados; Aij es una funcion de la asimetria de poder existente; lij es
una funcién del ingreso promedio; Mij es una funcién de la informacion sobre el
status de poder del principal pais; f** (Gi,j/Pi,j) es una funcién del PBI dividido
por la poblacién para cada pais; y X es un vector de otras variables
explicatorios como democracia, alianzas, etc.

Fuente: Havard Hegre (2005)

En general, el modelo gravitacional empleado, incluye una serie de variables que han sido
omitidas por otros estudios, estas son: asimetria de poder, dependencia comercial bilateral,
dependencia comercial total, desarrollo econdmico y el principal status de poder. Son pocos
los estudios que usan todas estas variables simultaneamente. Asi, el modelo gravitacional
proporciona una buena descripcion de la frecuencia de conflictos militarizados entre paises.

El autor encuentra que el conflicto militarizado no es so6lo mas frecuente entre los paises
que estan geograficamente cerca, sino también entre paises mas grandes. Se demuestra que
un sistema de variables de tamafio -basadas en poblacion de los paises y el producto interno
bruto- aumenta perceptiblemente y fuertemente la probabilidad de conflictos militarizados
entre los paises. Incluyendo cuatro variables de tamafios se conduce a un incremento de la
probabilidad cerca de 180 puntos. Los andlisis empiricos presentaron aqui claramente la
demostracion que las variables del tamafio estan asociadas a la probabilidad de conflictos
militarizados entre los paises.

Segun Gerald Schneider y Giinther G. Schulze (2005)'¢ un problema con las proposiciones
liberales es la negacion de un posible conflicto armado. Tomando en cuenta los efectos
redistributivos de un conflicto, los autores ofrecen un modelo sector — especifico sobre la
relacion entre el comercio y la guerra. El analisis demuestra que la liberalizacion comercial
tiene una naturaleza condicional. La integraciéon econdmica producira paz tanto como los

16 Gerald Schneider y Giinther G. Schulze. Trade and Armed Conflict: The domestic Foundations of Comercial
Liberalism. 2005
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votantes y los sectores productivos de la economia tengan la suficiente influencia sobre el
gobierno para que este se mantenga haciendo frente a los posibles enemigos.

Schneider y Schukza mencionan que el argumento liberal sobre el costo de oportunidad, que
postula que el aumento del comercio reduce el atractivo de la guerra, no ofrece un mecanismo
causal convincente. Por el contrario, una explicacion convincente seria tratar la guerra y
la apertura econémica como instrumentos de politica que los gobiernos pueden manipular
simultaneamente. En su estudio, los autores intentan superar este problema y desarrollar micro-
fundaciones s6lidas, para explicar como se toman las decisiones sobre guerra y comercio, y
como estas se influencian mutuamente.

Ambas tradiciones clasicas en la teoria comercial - Heckscher-Ohlin y Ricardo-Viner -
sugieren que la interdependencia econdmica crea ganadores y perdedores a nivel doméstico.
Se asume que las consecuencias de las politicas domésticas que la interdependencia econémica
tiene sobre la renta de grupos sociales pueden motivar a los gobiernos a emprender politicas
externas agresivas, aunque esto pueda disminuir la renta de la poblaciéon en general. Los
incentivos politicos que la interdependencia econdmica crea pueden explicar asi algunas de
las excepciones a la regla que el comercio cada vez mayor hace a los Estados mas pacificos.
Asi, los autores examinan la relacion entre comercio y paz mediante un modelo estandar de
Ricardo-Viner sobre el desarrollo de politicas comerciales. El andlisis demarca las condiciones
domésticas bajo las cuales la liberalizacion comercial conduce a la paz y bajo cuales no lo
hace.

Se examinan las condiciones bajo las cuales un gobierno oportunista puede tener una razén
para elegir una postura de politica exterior mas agresiva a pesar de los lazos comerciales.
Para determinar los efectos redistributivos de la interdependencia sobre la probabilidad de
conflicto, se adopta una aproximacion especifica del sector.

Asi, los autores desarrollan un modelo simple de factores especificos con bienes transables,
donde el primer sector es importador y el segundo exportador. Se asume una economia
pequeia abierta con competencia perfecta incapaz de ejercer cualquier influencia en los
precios del mercado mundial. Se agrega a este marco un sector militar que usa los recursos de
la economia. La capacidad del gobierno para redirigir los recursos al sector militar gravando a
los sectores productivos de la economia depende del tamaiio total de la economia y del nivel
de hostilidad. Asi, la optimizacion de la politica econdmica determina el nivel de hostilidad,
que depende del nivel de apertura de la economia.

El argumento se desarrolla en cuatro pasos: 1) se introduce un modelo de politica econémica
sobre las interacciones entre los dos sectores productivos; 2) se agrega un sector militar; 3)
se describe el calculo de la optimizacion politica para determinar el nivel de hostilidad de
un gobierno con otro Estado; 4) se deriva como el nivel optimo de hostilidad cambia con un
movimiento hacia un régimen comercial mas liberal (ver cuadro 1.7).
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Cuadro 1.7
Modelo de politica econdomica

La Economia: Se asume que cada sector de la economia produce un bien
transable usando capital especifico y fuerza laboral. La fuerza laboral es
movible entre sectores. Las funciones de produccion toman la forma
neoclasica:

fi (Ki, Li), i=LII con fK ,>0Lf;KKf,<0LLf,

donde L denota fuerza laboral, K capital sector-especifico, y el superindice
romano indica los sectores. El nivel de hostilidad H afecta la produccion total Xi
(i=1,1I) negativamente en los dos sectores. Tanto como un pais se acerque a la
guerra, las autoridades incrementan sus recursos hacia las necesidades
prioritarias y confian en regulaciones proteccionistas (como controles de capital,
rentas o precios, entre otras) que interfieren con la libertad para hacer negocio,
por lo que llevan a una reduccion del producto doméstico.

El incremento del conflicto conlleva a una combinacion de factores menos
eficiente. El modelo del conflicto también incluye la destrucciéon de las
capacidades productivas. Se introduce el nivel de hostilidad como una proxy
para el curso de la politica exterior.

Los PBI sectoriales estarian dados por:

xt =g ikl

on o
x0—emny ik .L)

Los factores son internacionalmente inmdéviles y las dotaciones del factor estan
dadas por:

K'=K'.K*'=K".ZL=I'+I"
El salario (w) es igual en ambos sectores:
w=pfle() =l g(a)
Donde p es el precio relativo del bien de importacion
El sector militar
Recibe recursos a través de tributos indirectos sobre los sectores productivos.

Asi, a mayores niveles de hostilidad (H) las tasas impositivas (t) son mayores.
Los recursos totales que las fuerzas armadas tienen (AF) estan dados por:

AF=t(H)Y
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Donde Y es el ingreso nacional que esta dado por:
Y =J,t;'XI + X7 sram

Con M como la cantidad de importaciones y X de exportaciones. El sector militar
se beneficia con un aumento del producto nacional y su existencia se justifica
por la existencia de problemas de seguridad.

El mayor nivel de hostilidad afecta los ingresos de los dos sectores productivos,
por ello no estan interesados en una politica externa agresiva que afecte su
actividad econémica. Después del impuesto, las rentas de estos sectores estan
dadas por:

' = p- g | & - Ly}
e :{1_r)g(H]Lj.I[(KII.LII)_LIIfEII

Esto significa que la hostilidad nunca sera una politica racional si el sector
militar no tiene influencia politica.

El sector militar intenta maximizar la cantidad de recursos (AF). Aunque la
defensa es de interés publico, permite que los empresarios politicos extraigan
considerables rentas.

Existen dos efectos compensatorios: cuando el ingreso domestico cae, la
hostilidad aumenta. Los militares alcanzan su nivel 6ptimo de hostilidad (HAF)
cuando el efecto negativo de la base del impuesto es compensado por el efecto
positivo de laimposicion fiscal.

Dado que el sector militar sigue recibiendo ingresos aun en tiempos de paz, la
condicion de hostilidad estaria dada por:

oAF| >0

OH |y

Finalmente se derivan las politicas 6ptimas que un gobierno oportunista
intentara alcanzar. La aprobacion doméstica dependera del grado en que los
grupos de interés relevantes consideran sus objetivos satisfechos por el
gobierno. Este modelo, retrata el calculo de optimizacion con una funcién
politica PS que el gobierno intenta maximizar. Las discusiones de esta funcién
son los objetivos de los grupos de interés relevantes es decir, los recursos del

sector militar y de también renta nacional que explica los intereses del votante
medio.

El gobierno maximiza:
ps =ps(M .1 4F,Y)
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El equilibrio politico, se deriva con respecto al nivel 6ptimo de hostilidad (H):

OPS I I !
—=PS_;II; +PS 117 +PS yp AFzy + PSy Yy =0
Sin embargo, este nivel cambiara si los parametros relevantes se alteran. Asi,
se analiza la influencia del régimen comercial en el nivel 6ptimo de hostilidad.

El equilibrio politico hallado anteriormente se altera con la liberalizacion
comercial, por lo que se aplica una nueva funcién para el equilibrio. Se calcula
el impacto del régimen comercial sobre los beneficios sectoriales, la renta
nacional y los recursos de las fuerzas armadas.

Fuente: Schneider y Schukza (2005)

Se demuestra que debido a que las hostilidades reducen la eficacia con la cual ambos sectores
producen; las ganancias de aumentar la proteccion son bajas. Esto significa que la sociedad en
su conjunto sufrird el tener una menor proteccion, mientras mayor sea el nivel de hostilidad.
En tiempos de guerra, la resistencia publica contra politicas proteccionistas por lo tanto sera
mas pequefia que durante periodos pacificos.

Debido a que la proteccion reduce la base del impuesto (Y) para los militares, las ganancias
de aumentar los recursos para la hostilidad seran menores en esta economia. Por lo tanto, no
queda claro el hecho de que si un gobierno se liberaliza comercialmente sera menos propenso
al conflicto, en comparacioén con su contraparte que mantiene su economia cerrada. Si las
politicas agresivas no se postulan simplemente, sino que se derivan de un proceso doméstico
de optimizacion, entonces se muestra que la hipotesis liberal no es necesariamente correcta.

La apertura aumenta la base del impuesto y por consiguiente también la renta de los militares.
El sector de la exportacion puede tolerar un aumento en hostilidades mientras las ganancias de
laliberalizacion comercial excedan la renta perdida como consecuencia de la mayor hostilidad.
En general, si el PBI aumenta, la poblacion puede tolerar mayores niveles de hostilidad. Sin
embargo, el sector importador sufrira siempre con una mayor apertura comercial y con una
politica exterior agresiva.

Si las hostilidades se reducen en el curso de la liberalizacion comercial, el cambio militar en la
politica depende de como el efecto positivo de la base de impuesto excede el efecto negativo
de la imposicion fiscal. La poblacion recompensara una reduccion en hostilidad con la ayuda
politica.
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Otra implicancia del modelo es que se evidencia una alianza tacita de los militares con el
sector de exportacion mas que con el sector de importacion. Esta posible alianza tcita en
tiempos de interdependencia cada vez mayor funciona opuestamente a la manera tradicional
en la cual las teorias de guerra se formulan. La expectativa tipica de estas teorias es que el
conflicto militarizado es una consecuencia de manejar mal la economia doméstica.

Finalmente, se espera que los paises democraticos sean menos propensos al conflicto que los
autocraticos. Esto se debe al peso cada vez mayor que el gobierno atribuye a los intereses de
la poblacion cuando el nivel de democracia crece. El modelo sugiere que el nivel de hostilidad
disminuird como consecuencia del aumento de la democracia.

Luego, para demostrar tedricamente que el poder doméstico de los militares condiciona el
impacto pacificador que ejerce el comercio sobre el comportamiento de la politica exterior, los
autores aplican un modelo longitudinal logit de los conflictos militarizados de un estado a otro
(militarized interstate disputes - MIDs) y de las caracteristicas relevantes del pais (ver cuadro
1.8). La data usada en el modelo cubre el periodo de 1950 — 1992 e incluye informacién para
124 paises.
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Cuadro 1.8
Modelo longitudinal logit

Las variables usadas por el modelo son las siguientes:

Variable endégena: Se busca descubrir si la apertura, la fuerza del sector militar
y la fuerza de la sociedad civil desempefian un papel significativo en explicar el
nivel de hostilidad segun las predicciones del modelo teérico. Como variable
endogena se usa una variable binaria que indica si un pais inicia un conflicto,
tiene valor de uno cuando la hostilidad se inicia en un afo particular y cero de
otra manera. Se usan cinco diferentes variables de acuerdo al nivel de
hostilidad (de 1 a 5).

Variable exégena: Para medir la dependencia comercial se usa el siguiente
ratio: Comercio / PBI.

Se calcula la influencia del gasto militar dividido por el PBI. Se usa esta variable
porque se acerca a la idea tedrica de que la busqueda de los militares para
maximizar los recursos es una variable de control. Alternativamente se usa el
personal militar como porcentaje de la poblacion total. El uso de estas dos
variables crea un problema de endogeneidad, que es corregido con el uso de
una variable instrumental, MILITARY. Esta variable binaria es uno si algun jefe
del poder ejecutivo (Presidente, el Primer Ministro, etc.) es oficial militar y cero
de otra manera. También se incluye una variable dummy que mide si un pais
goza o no de un estado importante de poder (los miembros permanentes del
Consejo de Seguridad de la O.N.U como 1, otros Estados como 0). Para calcular
el efecto de la sociedad civil, se incluye una variable de democracia (POLITY).
Asimismo, se usa el porcentaje de poblacion urbana como voz de los intereses
politicos (estan mejor informados, mas educados y mas organizados). Para las
variables de control del tamafo e ingresos de una nacién se usan datos de la
poblacion total y del PBI per capita.

Se hacen tres regresiones con los diferentes niveles de hostilidad sobre la
apertura, el indice politico, los gastos militares, el PBI per capita, la poblacion y
la variable dummy para los miembros permanentes del Consejo de Seguridad
de la ONU. Se ve que a un nivel de hostilidad entre 1-5 para los conflictos
iniciados, sélo la variable dummy, el gasto militar y la poblacion son
significativos y tienen un impacto positivo. Cuando se cambian los niveles de
hostilidad, la influencia de la democracia y del PBI per capita son significativos y
tienen unainfluencia negativa en la probabilidad de conflicto.

Fuente: Schneider y Schukza (2005)
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Los resultados del modelo mostraron que la apertura comercial tiene un efecto significativo
y negativo sobre el conflicto, s6lo cuando se incluyen los dos niveles de hostilidad mas
altos. Esto respalda la nocion teorica de que la apertura no necesariamente tiene un impacto
negativo sobre la propension del conflicto, su impacto dependera de la naturaleza del equilibrio
politico, especialmente de la influencia de la sociedad civil y del sector militar. Se muestra
la importancia de otras variables en el modelo teérico. Los gastos militares y el ser miembro
permanente del Consejo de Seguridad tienen un impacto significativamente positivo en la
probabilidad de conflicto.

Elanalisis formal presentado en este estudio demuestra que es posible explicar sistematicamente
porqué un numero relativamente grande de Estados que comercian libremente han seguido
siendo relativamente agresivos aiin con una interdependencia econdémica cada vez mayor.

El mecanismo causal, se basa en la asunciéon de que el impuesto a la renta que el gobierno
concede a los militares depende del nivel de la hostilidad y del nivel de la interdependencia. Un
nivel cada vez mayor de interdependencia econémica puede conducir a una politica exterior
cada vez mas agresiva, siempre que la base del impuesto exceda el efecto de la imposicién
fiscal del aumento de las hostilidades. Un gobierno oportunista utilizard ambos instrumentos
politicos simultineamente, la agresividad y la apertura econémica.

Se demuestra que en los regimenes menos democraticos, la ayuda del sector militar es
importante para la supervivencia del gobierno. Las pruebas empiricas confirman que la fuerza
del sector militar es una fuerza importante que interviene en el impacto pacificador de los lazos
comerciales entre los Estados. Mientras mas altos sean los gastos militares de un Estado, mas
alto es su riesgo de iniciar una guerra. El analisis estadistico muestra que la interdependencia
econdmica sirve solamente como impedimento para que los niveles de conflicto aumenten.

Un factor que ha sido identificado en muchos estudios como un importante determinante
del conflicto ha sido la distancia entre ambos paises. Segun la hipétesis liberal, el comercio
reduce el conflicto a un mayor grado cuando los socios estan geograficamente cerca, pero
tiene un mayor efecto en la cooperacion cuando los paises son mas distantes'’. Sin embargo,
algunos criticos a esta idea mencionan que los paises contiguos, que comparten una frontera
o se encuentran ubicados uno cerca del otro, tienen una mayor probabilidad de conflicto
(sin importar el nivel de sus relaciones comerciales) que aquellos paises que se encuentren
distantes.

Gledit y Buhaug'® desarrollan un estudio que busca explicar el efecto del factor distancia
en la probabilidad de conflicto. La interaccion -positiva o negativa- entre dos Estados esta
determinada en gran parte por la distancia entre las partes que interactiian. Los autores
muestran que las disputas militarizadas se encuentran influenciadas por la distancia, ya sea

17 John Robst, Solomon Polachek y Yuan-Ching Chang. Geographic Proximity, Trade and International Conflict/
Cooperation. Febrero 2006
18 Nils Petter Gledit & Halvard Buhaug. The Death of Distance? The Globalization of Armed Conflict.
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medida como la contigiiidad entre Estados, distancia minima, distancia entre capitales o
longitud de tierra fronteriza.

La interaccion es el intercambio de informacién o valores entre dos Estados (el comercio y los
lazos diplomaticos transmiten valores positivos, y la guerra es un valor negativo). Los autores
se centran en el elemento de la oportunidad geografica para iniciar un conflicto.

La Oportunidad es usualmente una variable proxy de la distancia entre paises, lo que puede
afectar la interaccion entre paises de varias maneras. En primer lugar, se tiene que a mayor
distancia las relaciones conflictivas entre paises resultan mas costosas, ya que la transmision
de valores e informacion depende de esfuerzo humano, infraestructura fisica y medios de
transporte, todo lo cual requiere inversion. Si bien no se puede asumir que el costo de la
interaccion es proporcional a la distancia, se puede decir que este aumenta con la mayor
distancia entre paises. Otra forma en que la distancia puede afectar la interaccion entre paises
tiene que ver con el factor tiempo. Es claro que a mayor distancia mayor el movimiento de las
fuerzas militares significara un mayor tiempo, y por ende un mayor costo. Finalmente, se tiene
otro factor importante, denominado la oportunidad de intervenir de un pais sobre el otro, que
es inversamente proporcional a la distancia entre los paises.

Otra racionalidad para el conflicto armado entre vecinos tiene que ver con la existencia de
recursos compartidos en el limite de sus territorios, como recursos de agua. Asimismo, otro
factor importante tiene que ver con la innovacion tecnoldgica, que reduce los costos de la
interaccion, incrementa su velocidad y el rango de vehiculos para la integracion. El intercambio
de bienes, dinero, o informacion puede realizarse a un bajo costo, pero también el intercambio
de “males” como bombas o soldados invasores. Asi, se asume que la innovacion tecnologica
aumenta la interaccion entre Estados. Sin embargo, no atentia el factor de distancia, ya que
con el fin de ahorrar costos los paises preferiran interactuar con sus vecinos.

La globalizacién ha revitalizado la posicion de que el factor de distancia es menos importante.
La tecnologia de guerra ha avanzado, los territorios son penetrados a través de ataques aéreos
0 guerra atomica.

La globalizacion se relaciona con el rapido aumento comercial, la inversion extranjera, y otras
formas de interaccién econdmica. Algunos han sefialado que las ventajas econdémicas de la
globalizacion hacen econdmicamente irracional la guerra. Desde la vision de la globalizacion,
la guerra entre Estados es cada vez mas independiente de la distancia. La infraestructura
electronica desempefia un papel crucial en la guerra moderna.

Si bien la escuela liberal sobre relaciones internacionales postula que la integracion econémica
(en la medida que aumenta los flujos de inversion extranjera y de comercio entre paises) debe
aumentar la posibilidad de desarrollar una relacion pacifica en el largo plazo, otras teorias
han manifestado que las asimetrias entre los paises disminuyen los efectos pacificadores de
la integracion.
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Los autores resumen las diferentes teorias sobre el conflicto en cinco hipotesis:

HI: Laincidencia de conflicto armado esta relacionada negativamente con la distancia
entre las partes en conflicto.

H2: La caida de los costos absolutos de interaccion conduce a un incremento de
las gamas del conflicto armado y a la eliminacion de las barreras absolutas para el
conflicto.

H3a: La caida de los costos absolutos de interaccion conducen a una caida de las
relaciones entre la incidencia de conflicto armado y la distancia entre los paises en
conflicto (hipdtesis de globalizacion)

H3b: La declinaciéon de los costes absolutos de interaccion no afecta los costes
relativos y por lo tanto no influye en la relacion entre el conflicto y la distancia entre
los paises (hipotesis de interaccion).

H4: El niimero absoluto de paises vecinos que no estan en guerra aumenta en el
tiempo.

HS: Mientras mas viejos sean los paises tenderan a ser mas pacificos.

La mayoria de los modelos que buscan determinar la relacion entre la distancia y el conflicto
postulan que los paises mas grandes tienen mas probabilidad de ir al conflicto. Por ello, los
autores consideran el tamafio de los paises en su analisis.

En el modelo se emplean varias medidas para la distancia. La variable de distancia entre
Estados fue construida combinando data de distancias minimas para el Estado proximo con las
medidas de la distancia inter-capitales. El periodo de andlisis cubierto por la data de distancia
fue entre 1875-1998. Para comparar los efectos de la contigliidad de la tierra y del mar, los
autores también incluyen la version 3.0 de la data de contigiliidad directos del “Correlates of
War”. La medida final de la distancia para el analisis del conflicto entre Estados es la longitud
de la frontera de los Estados contiguos.

Los resultados de la estimacion se resumen en los siguientes puntos:

- Para testear la hipotesis 1, se muestra la relacion entre la disputa militarizada y
tres medidas de distancia (contigiiidad de tierra, distancia entre Estados y longitud de
la frontera). Se vio que la contigiiidad de tierras y la longitud de la frontera tuvieron
un efecto positivo sobre el nivel de disputa, mientras que la distancia entre Estados
tuvo un efecto negativo. También se controld el nivel de poder de los paises, donde
se concluye que incluso las energias importantes parecen tener s6lo una capacidad
limitada de superar la tirania de la distancia cuando se mueven mas alla de sus vecinos
inmediatos.
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- Para la hipétesis 2 solo la medida de distancia entre Estados es relevante. Se
muestra que la distancia entre paises que entran en disputas es alrededor de 10,000
km, mientras que la distancia maxima es cerca de 20,000 km.

- Para testear la hipotesis 3, se analiza la distancia promedio entre todos los pares de
paises y la distancia promedio entre los paises que han tenido conflictos. Se evidencia
que la distancia entre los paises que han tenido conflictos militares es mucho menor a
la distancia del resto de paises que interactiian. Si la hipdtesis de la globalizacion fuese
correcta, se esperaria encontrar un porcentaje pequefio de conflictos entre Estados
cercanos. Sin embargo, se evidencia que la parte de MIDs que ocurren entre paises
contiguos y proximos esta aumentando claramente. En los tltimos afios, se evidencia
que los Estados mas proximos han incrementado su probabilidad de conflicto
militarizado. Esto es opuesto a lo predicho por la hipétesis de la globalizacion.

- Enrelacion a la hipétesis 4, se evidencia que el numero de paises contiguos sin MIDs
se ha incrementado en un cierto plazo, particularmente después de la Segunda Guerra
Mundial. Asimismo, también ha aumentado el nimero total de paises contiguos con
MIDs, aunque en menor medida. Algunos paises continuos que ahora tienen conflictos
son paises que han tenido conflictos en periodos anteriores.

- En relacion a la hipdtesis 5, se muestra que esta es incorrecta. Asi, se tiene que los
paises mas viejos son mas propensos a tener conflictos.

De este modo, se concluye que la oportunidad geografica es un determinante importante de la
interaccion internacional, tanto positiva como negativa. No se ha encontrado ninguna evidencia
que muestre que el efecto de la distancia sobre conflicto armado esta desapareciendo, incluso
con la rapida expansion de la globalizacion.

Otros estudios, han manifestado que el efecto del comercio sobre el conflicto entre Estados,
depende de los socios comerciales en particular. Rafael Reuveny y Heejoon Kang (2003)"
desarrollan un modelo de ecuaciones simultaneas (SEM) entre el comercio bilateral (BT) y el
conflicto y cooperacion (CC) para determinar la relacion entre ambas variables. Los autores
consideran que esta relacion puede darse de las siguientes formas: 1) el comercio genera
paz porque implica ganancias econdmicas, 2) el comercio causa conflicto porque implica
competencia y mayor vulnerabilidad para enemigos potenciales, y 3) es la hostilidad lo que
reduce el comercio.

El modelo de cooperacion y conflicto usado (ver cuadro 1.9) se basa en los trabajos de
Polachek (1992, 1997) y Boulding (1962). Polachek asume que el gobierno maximiza su
utilidad en funcién del nivel de consumo y del nivel de conflicto con su socio comercial,
pero no especifica por que el gobierno demanda conflicto. Boulding asume que CC emana
del gobierno hacia otro pais dependiendo de la CC enviada por el actor en periodos previos.

“Rafael Reuveny y Heejoon Kang. A simultaneos — Equations Model of Trade, Conflict and Cooperation. En: Review
of International Economics, 11 (2), 279 —295. 2003.
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Pero esta aproximacion no explica por que los paises demandan conflicto o cooperacion, o

como empieza el proceso. Asi, los autores combinan las dos aproximaciones para modelar la

cooperacion o el conflicto enviado de un pais a otro como una eleccion en dos etapas.

Cuadro 1.9
Modelo de ecuaciones simultaneas

El modelo usado por los autores asume un consumidor y productor representativo. Los
consumidores distinguen entre productos segun su pais de origen y los productores de
acuerdo al pais de destino. Cada pais produce bienes tanto para el mercado interno
como externo y consume bienes nacionales o importados. Se asumen dos tipos de
bienes, unos homogéneos (como materias primas, maquinas, etc.) y otros sustitutos
imperfectos (estan relacionados con una localizacion especifica).

En el caso de los productores, en una primera etapa colocan sus productos en el
mercado domestico; mientras que en la segunda etapa colocan sus exportaciones
entre mercados externos. Cuando la relacion de un pais se deteriora con un socio
comercial, los consumidores adquieren menos importaciones de ese pais y los
productores requieren mas recursos para producir para ese destino.

En el modelo hay N naciones y un bien. El indice J denota lo que produce la nacién y el
indice K indica lo que produce el socio. La cantidad y el precio de lo producido en J
estan dados por Qjk y Pjk respectivamente. Los consumidores en K maximizan su
utilidad escogiendo un vector de productos Qk en funcién de sus ingresos. El problema
de maximizacion se resuelve en dos etapas, en una primera etapa los consumidores
eligen entre bienes domésticos y foraneos y en la segunda etapa eligen el nivel de
importaciones Mk entre surtidores extranjeros. El CC bilateral es introducido en la
asignacion de importaciones en la segunda etapa. La relacién bilateral del pais K con el
pais J, desde el punto de vista de los consumidores de Qjk esta modelado por bjk:

b =exp(yx CC’X)
CC

Donde CC” denota el status de la relacion bilateral entre J y K (la notacién £, usada
luego denota las acciones de cooperacion y conflicto de J hacia K) y 7 i es un
parametro positivo.

La utilidad de los consumidores provenientes de las importaciones, Uk, aumentan con
QJKy ¢ ¢“X y estadada por una funcién de sustitucion de elasticidad constante (SEC)

oK
N-1 ox=1Togk-1
Uk = .| b Q%"
J=1
El precio del producto Qjk, P*jk, esta dado por:
_ P TCox (1 +15x)

*
P = =
f’,_ﬁ(
Los consumidores en K maximizan Uk escogiendo Qjk sujeto al gasto destinado a las
importaciones, Mk. Las condiciones de primer orden estarian dadas por:
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b}f 1)*—6

S i

=1

Qk =

Donde Mk es el valor de las importaciones del pais K. La cantidad demandada por los
consumidores de K se incrementa cuando las relaciones politicas (bjk) mejoran. Por el
lado de las exportaciones, las relaciones J-K desde el punto de vista de los
exportadores de Qjk son modelados por ajk

djg = exp(—&(‘('m ‘

Rj denota la cantidad de factores disponibles para la produccion de exportaciones en el
pais J. Los productores asignan Rj de acuerdo a la elasticidad constante de
transformacion (CET).

TJ

N-1 1+% 1+ey
R; = z ax QK
K=1

Los productores de J maximizan sus beneficios sujetos a Rj. La condicion de primer
orden seria:

P[éX_,
ai Za Pt

Q=

Donde Xj denota el valor de las exportaciones del pais J. La cantidad ofertada decrece
cuando la relacion politica (ajk) se deteriora.

De este modo es posible derivar Pjk y Qjk, asi como el valos del BT:

1
Pix = (Mg X7 a3 b PT, PSE ETCSf )7rox

Esta ecuacion muestra dos efectos sobre el conflicto. Cuando los importadores de K
perciben una mejora en las relaciones entonces bjk se incrementa y Pjk aumenta. Pero
cuando los exportadores perciben que las relaciones mejoran, entonces ajk decrece y
Pjk cae. La solucién para Qjk es:

L] ox  —oglytl) oy ok L] oK

QJ’K _ Mr;w X"I"‘“K“ K_;-HJ’K h}fﬂ:x P? T4k Ps oK [ I(. T/+0K

Podemos ver que si tanto los importadores como los exportadores perciben que las
relaciones bilaterales mejoran, entonces Qjk aumenta. El valor de BT (Tjk) es derivado
de la multiplicacion de Pjk con Qjk (se incluyen los costos de transporte que vienen
representados por ETCjk).
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141 ox-1 (m+)(l-ox) (rr+l)ok) (r;+1)(ox)
Tix = RM éﬂox RX }'ﬁox ax TI+OK b;g"wx ETC!KUMA'

Se asume que la hostilidad incrementa el precio que debe ser pagado para las
importaciones y reduce los precios a los cuales las exportaciones pueden ser vendidas.
Pjk puede incrementarse con la cooperacién y caer con el conflicto, pero eso depende
de lafuerzade ajk y bjk.

EI CC enviado de J a K es modelado a través de una eleccion en dos etapas. Primero, J
escoge CCjk dependiendo de la accién de K hacia J (CCkj). Segundo, J actualiza su
decision para reflejar el comercio con K. Asi, las condiciones de primer orden estarian

dadas por:
a7 _ "'M,J’.Kz
I Uzz + MQux Prxyy — Oxi Prrzy)
a7 APy,

IQx; N Uzz + MQik Pixy; = Qi Priyy)

El efecto del comercio sobre el conflicto es negativo, entonces cuando Qkj y Qjk
aumentan, Z declina. Las conclusiones de Polachek se basan en estos resultados, que
provienen de asumir que la hostilidad incrementa los precios de las importaciones y
reduce el de las exportaciones. Pero en el modelo usado por los autores el efecto del
comercio sobre CC es ambiguo y depende de las curvas de demanda de importaciones
y de oferta de exportaciones bilaterales, lo que varia entre distintos socios comerciales.

Los autores estudian las implicancias de asumir que J no comercia con K. La decision
de J de una accion de CC hacia K (CC*jk) depende de una accién CC actual de K hacia
J (CC*kj).

(-\Cfp{, = 24] + j—[(‘(‘ﬂ‘, + €k,

Donde ejk representa un cambio inesperado de CC de J hacia K. Las decisiones del
gobierno en el presente (periodo t) dependen de las decisiones pasadas (t-1):

= =) sl 2 )
CC 1K, = CC IR,y +]’[( C fgl —-C (._,v;(,_lJ
Asi, CCjk estaria dada por:
(—C}K, = ]’Aﬂ + }d,(‘("y, +“ —’}'}C(TJK'_, +ﬂng‘, +5fu, +Yerx

Esta ecuacion mide el nivel de conflicto enviado de J a K en el tiempo t. Donde Tjk (Tkj)
es el valor de las exportaciones de J hacia K (de K hacia J) en el tiempo t, y B y 8 son los
efectos del comercio sobre el conflicto y la cooperacion.

Fuente: Rafael Reuveny y Heejoon Kang (2003)
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De este modo, el modelo incorpora tanto comercio—conflicto, como las hipétesis economicas
puras. La hipétesis del comercio y el conflicto seré: el efecto de CC sobre el BT, asi como
el efecto de BT sobre CC, dependera de los socios comerciales en particular. La hipdtesis
economica pura sera: el efecto del valor total multilateral verdadero de las importaciones sobre
el valor de BT sera positivo; el valor total multilateral verdadero de las exportaciones sobre el
valor de BT sera ambiguo; y el valor de BT se incrementara cuando las tarifas caigan.

Los autores estudian todas las posibles relaciones entre EEUU, Unién Sovietica, China,
Japoén y Alemania Occidental, para una data anual de 1948 a 1993. El modelo es estimado
separadamente para cada par de paises.

Los resultados mostraron que el efecto de la cooperacion y el conflicto sobre el comercio
bilateral cambian segun los socios comerciales. En el caso del efecto del comercio sobre el
conflicto y la cooperacion, se vio que los paises que exportan tienden a causar menos conflicto
hacia sus importadores; mientras los paises que importan tienden a causar mas conflicto hacia
los que les exportan.

Otros estudios sefialan la relacion existente entre el régimen comercial de un pais y su politica
de seguridad. Segun Skaperdas y Syropoulos (2001)* los Estados soberanos se arman para
defender intereses verdaderos o hipotéticos. Muchas formas de restricciones comerciales se
han utilizado y continuan siendo utilizadas como extensiones de las politicas de la seguridad,
mientras que algunas politicas de seguridad se pueden atribuir a la politica comercial. El
autor sefiala la existencia de una relacion entre los regimenes comerciales y las politicas de
seguridad.

La evidencia empirica no ha mostrado necesariamente la validez de la hipdtesis liberal acerca
de que el mayor comercio reduce la posibilidad de conflicto entre dos Estados. Aquello que
puede interferir con la hipdtesis liberal ha sido llamado por algunos la “externalidad de
seguridad del comercio”. El comercio cambia los incentivos para armarse a un grado en que
el coste puede compensar las ventajas de la apertura.

Los autores emplean un modelo simple (ver cuadro 1.10) que permite la posibilidad de
inseguridad asi como de comercio. Se examina un ambiente econémico en cual dos paises
pequeilos se disputan un recurso que se puede utilizar en la produccion de bienes transables.
Las demandas del recurso se desarrollan a medida que cada pais se va armando. Se analizan
los efectos de diversos regimenes comerciales en el bienestar de cada pais y en la politica de
armarse. Los incentivos para armarse pueden ser muy diferentes en presencia de comercio
que bajo autarquia.

2 Stergios Skaperdas y Constantinos Syropoulos. Guns, Butter, and Openness: On the Relationship Between Security
and Trade. 2001
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Cuadro 1.10
Modelo

En el modelo se consideran dos paises, cada uno posee Ti unidades de tierra
segura y Li unidades de fuerzas de seguridad. Hay To unidades de tierra en
disputa, esta tierra es valiosa porque posee un bien preciado Oi. Por
simplicidad, se asume que una unidad de tierra equivale a una unidad de Oi,
mientras que el trabajo se puede utilizar para producir armas o el bien Bi.
Ademas, Girepresenta la cantidad de armas bajo el control del paisi.

U0, B) = 0B

a+B=1 acs(l l)

Un pais que desarrolle una demanda sobre la tierra disputada To (y, por lo tanto,
de la cantidad asociada del bien Oi), tiene que armarse. El otro pais, que se
convierte en su adversario, puede también armarse. Las demandas de los dos
paises de las tierras To dependen de su cantidad relativa de armas (di).

Gy

(]

T — form=1.
(:T + {r;'

b,

Se tiene que pi denota el precio relativo del bien Bi, medido en unidades de Oi.
Bajo la estructura de produccidn, pi representa el precio relativo de la fuerza de
trabajo y el costo de oportunidad de armarse. Dado el nivel de armas, el valor
del PBI del pais (Ri) es:

Ri=T,+ &, Ty + pL,— Gy)

i =il 2
Resolviendo el problema del consumidor de maximizar la funcion de utilidad
sujeto a la restriccion presupuestaria de que el gasto agregado del pais es
igual al PBI, se tiene la siguiente funcion de utilidad indirecta:

V;=Tp®R,

Donde: [ = a“ﬁﬁ fori=1,2

Esta es una funcion de dos paises armados, el precio relativo del bien Bi, su
factor seguro de dotaciones y de tierra disputada. Se asume que los “policy
makers” de los dos paises determinan el nivel de seguridad nacional (es decir,
cuantas armas producir) para maximizar el bienestar Vi.

Hay dos canales potenciales a través de los cuales las armas tienen un efecto.
El primer canal es el PBI del pais. A mayor Gi el ingreso del pais Ri se
incrementa, porque aumenta la parte de Oi disputado en To. Sin embargo, un
aumento en armas también causa la disminucion del PBI porque menos trabajo
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se utiliza para la produccion del bien Bi. El segundo canal a través de el cual las
armas pueden tener un efecto es el precio relativo de Bi, pero la forma en que
este precio se ve afectado depende del régimen que uno considera.

Por ello, los autores exploran las implicaciones para armarse y el bienestar bajo
dos regimenes: (i) autarquia, en la cual los dos paises dividen la tierra
disputada (Ti) segun las cantidades relativas de armas, y entonces cada pais
consume el Oi y Bi producidos nacionalmente; y (ii) comercio, por el que las
tierras disputadas se dividen segun las cantidades relativas de armas, y
entonces el Oi y Bi se comercian en los mercados internacionales.

En autarquia, el precio relativo del bien Bi y de la fuerza laboral, estaria dado

por:
B)(T,- r (b,-To)
A_ S
pi (a LF_G‘: y ! 1-2.

Un incremento de la produccion de armas en el pais i causa un incremento de
ese precio relativo, porque se incrementa la oferta domestica de Oi y se reduce
la oferta de Bi.

El bienestar de cada pais puede expresarse como funcion de la estrategia de
seguridad (produccién de armas). Como se muestra en la siguiente ecuacion, la
cantidad de armas (Gi) en equilibrio aumenta en la cantidad de trabajo L que
cada pais posee y en la eficacia del parametro de conflicto m, pero decrece en
la cantidad de tierra segura y en la importancia relativa de Bi en el consumo
(B/a).

Finalmente, el precio de autarquia estaria dado por la siguiente ecuacion:

A _.P!(Gl G’

22 (420

Cuando se asume Comercio, se tiene que los dos paises participan en el
mercado mundial, donde Oi y Bi son comerciados libremente a un precio p.

To i=1,2.
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Debido a que ambos paises tienen el mismo precio p, del bien Bi y del trabajo L,
el costo de oportunidad de armarse sera igual entre los paises. Asi, se obtiene el
siguiente equilibrio:

Debido a que los dos paises tienen el mismo costo de oportunidad de armarse,
ambos produciran la misma cantidad de armas. Contrario al caso de autarquia,
el equilibrio no depende de la fuerza laboral inicial o de las tierras seguras, o de
las preferencias de los consumidores. El comercio implica un mayor o menor
armamento que la autarquia.

Cuando el precio mundial de Bi excede su nivel autarquia, Bi se convierte en un
bien de mayor valor, mientras que Oi de menor valor, lo que lleva a un
incremento del coste de oportunidad de armarse. Entonces, los paises
escogerian usar menos fuerza laboral para producir armas, y producirian mas Bi
para exportar mientras importan Oi. Sin embargo, cuando Bi es menor que el
nivel de autarquia, ocurre lo contrario.

Fuente: Skaperdas y Syropoulos (2001)

La extension del comercio y la interdependencia econdmica en los ultimos 50 afios, sumado
a la ausencia de guerras importantes, puede dar la impresion de seguridad. Sin embargo, la
inseguridad y contencion entre Estados se mantiene en muchas partes de mundo.

Los autores concluyen que la inseguridad y el armarse pueden tener efectos significativos
indirectos sobre la postura comercial adoptada por los paises afectados. Solucionar el
problema de la inseguridad exige el desarrollo de dispositivos que reduzcan o eliminen la
necesidad de armarse. Tales dispositivos no son faciles de conseguir, y toman un largo plazo
para concretarse. Asi, el autor concluye que el comercio e interdependencia econdmica no son
suficientes para reducir el conflicto.

Hasta este punto, los estudios presentados se han centrado en el analisis de la relacion entre el
comercio y el conflicto, asi como en el efecto de otras variables sobre el conflicto, tales como
la contigiiidad entre los Estados y las asimetrias. Sin embargo, existen otros factores a tener
en cuenta a la hora de identificar los determinantes del conflicto. Algunos teéricos argumentan
que el hecho de pertenecer a un acuerdo comercial o a una institucién comercial tiende a
disminuir el conflicto.

Siguiendo con la hipétesis liberal algunos teodricos afirman que los Acuerdos Comerciales
Preferenciales (ACPs) proporcionan importantes incentivos institucionales para prevenir el
conflicto entre los Estados miembros, ya que crean beneficios econémicos que compensan las
ventajas de la agresion militarizada.
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En este sentido, Hafner-Burton (2005)* proporciona un acercamiento social alternativo sobre
como las instituciones internacionales afectan el comportamiento del conflicto. Los ACRs
hacen mas que reducir las expectativas de ganancias econdmicas y reducir el oportunismo;
también crean redes sociales jerarquicas entre los Estados que pueden suprimir o animar el
conflicto bajo diversas condiciones.

La hipotesis liberal se basa en la idea de que las instituciones comerciales disminuyen la
probabilidad de conflicto a través de tres mecanismos: 1) aumentan el costo de oportunidad de
la guerra creando expectativas racionales sobre las ganancias comerciales; 2) proporcionan las
estructuras institucionales que ayudan a resolver la disputa; y 3) crean intereses compartidos
e identidad como comunidad segura.

Sin embargo, existen serias limitaciones a esta discusion liberal. Tal como menciona Hafner-
Burton, existen varios ejemplos de conflictos entre Estados miembros del mismo acuerdo o
de la misma instituciéon comercial. Algunos autores demuestran que atn cuando la guerra es
costosa, es posible que dos paises rivales prefieran ir a la guerra, impulsados por incentivos
para mantener la informacion privada, problemas de compromisos después del acuerdo, entre
otros temas.

Ademas, las estructuras comerciales de la institucion no se disefian generalmente para ocuparse
de los conflictos militarizados y la calidad de miembro no proporciona la informacion exacta
sobre capacidades o resolucion militar, ni crean necesariamente relaciones de confianza entre
los Estados para superar problemas relacionados con los compromisos. De otro lado, las
interacciones también pueden crear envidia sobre la distribucion relativa de las ganancias, lo
que puede animar el conflicto.

El estudio de Hafner-Burton, busca analizar la penetracion de la red social para investigar
coémo los Estados en el sistema internacional forman relaciones en calidad de miembros en
instituciones de comercio internacional, como ACRs y en la OMC, y como estas relaciones
crean una estructura internacional que puede dar lugar al conflicto.

Los lazos institucionales ponen a los Estados en posiciones particulares de poder dentro de
una red social. Aqui, el autor se centra en dos posiciones sociales particulares, en la influencia
directa de un Estado sobre el otro y en su prestigio dentro de la red social. Ambas posiciones
se relacionan con las jerarquias que son creadas entre Estados por la calidad de miembro en
la institucion comercial. Para cualquier par de Estados, la influencia relativa de un Estado en
otro aumenta con el numero de calidades de miembro. Estados que tienen mucha influencia
sobre muchos otros Estados tienen un alto prestigio; esta calidad aumenta mas lejos para los
Estados que tienen influencia sobre otros Estados influyentes.

2! Emilie Hafner-Burton. War, Trade, and Envy: Why Trade Agreements Don’t Always Keep the Peace. 2005
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Las asimetrias de influencia o prestigio entre socios definen las posiciones relativas de dos
Estados en la red social creada a través de las instituciones comerciales. Se presume que tales
asimetrias aumentan el conflicto puesto que minan la confianza y promueven la envidia entre
Estados.

La relacién comercial podria también provocar hostilidades entre los Estados porque las ga-
nancias no son proporcionales y las desigualdades en la distribucion relativa de estas ganan-
cias podrian cambiar de puesto el equilibrio del poder de un Estado a otro.

En contraste con la hipdtesis liberal, el autor menciona tres mecanismos por los cuales puede
darse conflicto entre socios: 1) la expectativa de costes econdmicos no es suficiente para dis-
uadir el conflicto; 2) muchos ACPs no proveen las estructuras institucionales necesarias para
reducir el conflicto; y 3) no todas las instituciones comerciales crean confianza.

De este modo, el autor desarrolla las siguientes hipdtesis:

HI1: La idea es que es mas probable que los Estados miembros de una institucion
comercial entren en conflicto cuando un Estado tiene mucho mas influencia que el
otro; bajo estas condiciones, la disparidad en influencia es mas probable conducir a
la envidia que confianza, y por lo tanto, proporcionar los incentivos para el Estado
envidioso al conflicto. Socios caracterizados por una gran disparidad de influencia
tendran mayor probabilidad de iniciar un conflicto.

H2: Un Estado con mucho prestigio —con un gran nimero de fuertes lazos- es particu-
larmente poderoso socialmente e importante en la red de instituciones comerciales.
Es mas probable que se forme confianza entre Estados que son igualmente presti-
giosos, mientras que la disparidad de prestigio conduce a la envidia y por lo tanto al
conflicto.

Las disparidades en la influencia y prestigio conducen a la envidia a través de dos mecanis-
mos: 1) grandes diferencias en las caracteristicas sociales crean las expectativas para el com-
portamiento; 2) las disparidades crean asimetrias en la capacidad de los Estados para ejercer
coercion social, sobornar, recompensar, o sancionar al otro. Estados mas influyentes y mas
prestigiosos tienen mas capital social para expender; mientras que los Estados menos in-
fluyentes tienen poca capacidad de responder a la coercion social y asi que pueden elegir
responder de una manera material con la accion militar.

Las hipdtesis son probadas usando un modelo pooled de series de tiempo (ver cuadro 1.11).
Se usa data para los socios durante el periodo de 1950 a 2000. Para asegurar la comparacion
con los estudios que apoyan la tesis liberal, el autor basa su analisis en Mansfield y Pevehouse
(2000) , que consideran los efectos de los ACPs sobre el conflicto. Se observa una gran canti-
dad de ACPs entre 1950 a 2000. En la muestra se incluye a los miembros de GATT.
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Cuadro 1.11
Modelo pooled de series de tiempo

Para testear su hipétesis sobre las redes sociales, el autor crea una medida de
la calidad de miembro en instituciones mutuas, y asi determinar en que medida
dos Estados miembros de un mismo acuerdo tienen menos probabilidad de
tener conflictos.

Se incorporan todas las instituciones comerciales en la muestra, incluyendo
instituciones no preferenciales (GATT, ACPs con otros ACPs y numerosos
acuerdos de la UE con otros Estados). Se trata a todos los miembros como
simétricos, con el propdsito de calcular las variables liberales y de la red social.

Para cada afo, se observa n Estados y k instituciones comerciales existentes
ese afo, que forman una matriz A (n x k). Se convierte la matriz A en una matriz
social S multiplicando la matriz por su transpuesta (S = A'A). Los elementos de
la diagonal son el numero total de ACPs a los que un pais pertenece; y los
elementos de la off-diagonal indican el nUmero de ACPs de dos pais (variable
PTASAMEIj). Se deriva una medida de los lazos directos entre los paises, la
que es llamada influencia.

Se define la variable influencia del Estado i sobre el Estado j como el niumero de
acuerdos entre iy dividido por el nimero total de membresias en instituciones
comerciales del Estado j:

INFLUENCE; = Sij = Sij/ Sii

Esto produce una matriz de influencia S, a través de la cual se pueden computar
los valores de prestigio para cada Estado. Mientras mas prestigioso sea un pais,
tendra un mayor numero de acuerdos. La medida de influencia es derivada de
la medida de prestigio. Segun la hipétesis, las disparidades de prestigio entre
Estados crean las condiciones para el conflicto. Se define el prestigio de un
Estado como la suma de la influencia de un Estado sobre todo el resto de
agentes (n) en el sistema, ponderado por el prestigio de los agentes que
envian lazos a ese Estado.

Luego se convierten esas medidas para la relacion bilateral entre los paises, a
través de la diferencia en valor absoluto para la cantidad de cada pais:

INFLUENCED = |INFLUENCE:j -INFLUENCE;i|
PRESTIGED = |PRESTIG i -PRESTIGE]

Usando los nuevos datos sobre las instituciones comerciales, los autores
replican lo presentado por Mansfield y Pevehouse (2000) y agregan algunas
variables adicionales, con lo cual se tiene el siguiente modelo:
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MID, =B, +BPTASAME,
+B,DEM, + B,DEM ,, + B.GROWTH, + B,TRADE,
+BGDP, + B:GDPy, + BCAPRATIO, + BsALLIES,, + By HEGEMONY
+B,CONTIG, + B, MAIPOWER, + B,,LOGDIST, +¢,

Donde:
MIDij: Representa la disputa militar internacional.
PTASAMEIj: Medida continta de las instituciones comerciales.

DEML: Mide el caracter politico del Estado menos democratico, lo que se
espera sea un fuerte determinante del conflicto.

DEMH: Representa el tipo de régimen del Estado mas democratico.

GROWTHL: Representa una medida del desarrollo econdmico, que mide el
cambio porcentual del PBI per capita durante los 3 afios previos para el Estado
que ha experimentado el menor cambio.

TRADEIj: Es una medida de la suma de las exportaciones de i hacia j y de las
importaciones de i desde jen el afio t.

GDPH y GDPL: Miden el PBI real del Estado con el ingreso nacional mas alto y
mas bajo, respectivamente.

CAPRATIOij: Es el ratio de la mayor capacidad militar de un Estado —-medido en
funcién de la poblacién total, poblacion urbana, gasto militar, personal militar,
produccion de hierro y acero, y consumo de energia- respecto al miembro mas
débil.

ALLIESij: Iguala 1 si los miembros tienen un tratado de defensa mutua, pactos
de neutralidad, e iguala a 0 si es de otra manera.

HEGEMONY: Esta variable es incluida para medir la fuerza del Estado mas
poderoso relativo a otro Estado dentro del sistema internacional.

CONTIGij: Controla el potencial de que un MIDs resulte cuando al menos uno
de los miembros puede alcanzar al otro miembro con la fuerza militar eficaz. La
variable iguala 0 si dos Estados no estan directamente o indirectamente
contiguos y 1 si comparten un limite territorial.

LOGDISTij: Variable de control para el logaritmo natural del kilometraje entre
las dos capitales de cada Estado.

MAJPOWERIj: Variable de control del efecto del mas poderoso. Toma valores
de 0 si el socio tiene menor poder.

Fuente: Hafner-Burton (2005)
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Usando el Modelo como base se agregan las variables de INFLUENCED y PRESTIGED
en un segundo modelo para testear la hipotesis de la red social acerca de la influencia y
el prestigio. Los resultados mostraron que ser miembro de una institucion comercial puede
aumentar o disminuir el conflicto entre miembros.

Segun la hipoétesis liberal, el incremento de la informacién a través de mecanismos
organizacionales tanto como la interaccion social que genera un sentimiento de identificacién
mutua, disminuye el conflicto entre socios. Contrario a esta hipdtesis, el autor encuentra
circunstancias bajo las cuales el ser parte de una institucion comercial puede aumentar
perceptiblemente la probabilidad de conflicto entre miembros. Cuando los socios se caracterizan
por tener disparidades de influencia o de prestigio dentro de la red de lazos comerciales que
caracteriza la estructura de la economia politica internacional, es mas probable que los Estados
entren en conflicto.

La conclusion a la que llega el autor es que el ser miembro de una instituciéon comercial no
asegura automaticamente la paz entre los Estados. Existe una importante variacion de los
efectos que trae ser miembro de un acuerdo o institucion comercial en el sistema internacional.
Para muchos Estados ser miembros de un acuerdo o institucion comercial puede aumentar el
conflicto definiendo las jerarquias del prestigio.

Es importante rescatar que una negociacién comercial no siempre asegura la paz, y los
mecanismos liberales no son aplicables universalmente. Tal como ha demostrado Hafner-
Burton, las instituciones comerciales también pueden crear disparidades relativas en el poder
social entre los miembros, y estas disparidades tienen el poder de aumentar la probabilidad
de conflicto.

En general, el grueso de estudios sobre la relacion entre el conflicto y las relaciones
economicas entre dos paises se centran basicamente en el efecto de los flujos comerciales
sobre la probabilidad de conflicto, dejando de lado la importancia de los flujos de inversion
entre los dos paises.

Los teoricos liberales de la paz identifican que el crecimiento de la inversion extrajera
directa (IED) promueve la paz disipando la informacién privada, aumentando los costos de
oportunidad de conflictos, y proporcionando la forma alternativa de extraer bienestar.

Polachek y otros (2004)* sostienen que no solo las relaciones comerciales estan aumentando,
sino también la cantidad de flujos de capital. La inversion extranjera directa (IED) ha
experimentado el crecimiento mas rapido en los afios 80 y 90, y ahora se ha convertido en una
fuerza econdmica importante que puede fomentar relaciones pacificas globales.

El estudio de los autores busca determinar en que medida los flujos de IED tienen un efecto
sobre el conflicto y la cooperacion entre Estados. Segtin los autores, la IED genera ganancias

# Polachek, Seiglie y Xiang. Globalizacion y Conflicto Internacional: ;Puede la IED aumentar la paz como el
comercio?. 2005
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economicas tanto para el pais de origen como para el pais anfitrion. Si ambos paises inician
un conflicto, entonces es absolutamente posible que la inversion directa disminuya dentro de
estos dos paises. Por lo tanto, muchas de las ganancias se pierden. Entonces, para proteger sus
ganancias, ambos gobiernos reducen el conflicto y promueven la cooperacion.

Un examen mas cuidadoso de la ventaja comparativa de la IED puede dar razones mas fuertes
por las que se puede reducir el conflicto de un Estado a otro que con el comercio. Ademas, las
multinacionales pueden utilizar su poder para empujar a ambos gobiernos a adoptar politicas
cooperativas en lugar de conflictivas. De este modo, Polachek desarrolla un modelo de utilidad
esperada para calcular el efecto de la IED sobre el nivel de conflicto (ver siguiente cuadro).

Cuadro 1.12
Modelo de Utilidad Esperada

Segun el modelo usado, las preferencias de un pais dependen del nivel de
consumo (C) y del nivel de conflicto o cooperacién (Z), de modo que la utilidad
(U1) dependera de Ciy Zi U1=U1 (C1,Z1). Los conflictos requieren recursos,
ya sea para armas o para presion diplomatica.

Al principio del periodo, el individuo representativo tiene una cantidad de k
capital que se pueda asignar a la produccion en el pais propio, o en otro pais.
Las inversiones generan retornos de R1y R3. El problema es:

Max Uy =U,\(Rk + Roky ~ 21,2,

Donde las condiciones de primer orden son:

U, _ U, 9U, &R, -

oz, oc, o oz, °

El lado de la derecha expresa el nivel 6ptimo de conflicto, mientras que el lado
de la izquierda expresa que una unidad de conflicto implica renunciar a una
unidad de consumo, y que a mayor conflicto la perdida de rentabilidad de la
inversion del pais socio es mayor.

Esta condicion indica que el nivel 6ptimo de conflicto esta determinado en el
punto donde son iguales las ventajas marginales de la unién con las relaciones
conflictivas con el pais 2 medido por el lado izquierdo (coste marginal). Este
coste se compone de dos términos: el primero expresa los costes sociales de
unidad adicional de Z que disminuye el consumo de bienes en una unidad (6U/o
C), y el segundo expresa el coste indirecto a los residentes domésticos que han
optado invertir en el pais 2 y que sufren una reduccién en sus retornos (0R2/0
Z1).

Fuente: Polachek y otros (2004)
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Segtin los resultados del modelo, se esperaria que un aumento de la IED reduzca el conflicto
o anime la cooperacion. Una vez hallada esta relacion, los autores exploran su evidencia
empirica.

El modelo que trata la relacion entre la IED y la interdependencia es un modelo simultdneo
de dos ecuaciones. De acuerdo con la teoria, se espera que la IED y la interdependencia
se influencien y se espera que ambos tengan un impacto positivo. Por lo tanto, la IED y
la interdependencia son variables endogenas. Solo mirando a ambas en un contexto de
ecuaciones simultaneas se consiguen resultados imparciales (ver siguiente cuadro).

Cuadro 1.13
Modelo de Ecuaciones Simultaneas

La variable que mide la interdependencia es la suma de todos los acontecimientos del
conflicto y de la cooperacién por cada afo. Se denota esta variable como “total” y
representa la cantidad neta de cooperacion. Cuando es positiva implica que la
cooperacion compensa el conflicto. Por lo tanto, definiendo la cooperacion como la
variable dependiente (total), se explora los incrementos o disminuciones del conflicto y
la cooperacion, y el cambio de las variables independientes. Los coeficientes
observados son interpretados como las medidas de los efectos marginales sobre el
conflicto o la cooperacion.

La variable IED mide la entrada o salida de inversion entre un par de paises en un afno
especifico. Puesto que la inversidn de un pais hacia el otro esta influenciada por el grado
de paz en la relacion y puesto que la paz puede ser influenciada por cuanto invierte un
pais en el otro, se adopta un sistema de ecuaciones simultaneas para examinarcémo la
IED afecta las relaciones entre dos paises y como las relaciones afectan la IED. EIl
modelo usado queda de la siguiente forma:

Total= a,+a, FDI+a,A ta, A, + &,
FDI= g,+ B, Total+ 5,B,+ ;B , +s,
Donde Ay B son los vectores de atributos de cada pais (PBI Total, poblacion total,

gasto militar, personal militar, poblacion urbana, tipo de régimen, lineas telefonicas
por casa 1,000 habitantes, nivel de escolaridad, y gasto es salud como % del PBI)

Fuente: Polachek y otros (2004)

Los resultados del estudio confirmaron que la IED y las relaciones politicas entre ambos
paises estdn mutuamente relacionados. Pero como la IED puede tener un papel similar que
el comercio no es obvio. Para resolver esta duda, los autores comparan los coeficientes o la
elasticidad de la IED y el comercio con respecto a la variable de politica de la relacion (total)
en un contexto similar. Asi, los resultados a los que llegan indican que la IED tiene un efecto
comparable al comercio en influenciar la interdependencia politica.

De este modo, los autores llegan a la conclusion de que no es solo el comercio entre dos
Estados lo que promueve relaciones de paz, sino que también los flujos de inversion bilaterales
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pueden tener un efecto similar. A conclusiones similares han llegado otros autores liberales,
como es el caso de Gartzke, Quan Li y Boehmer (2001)** y Hoon Lee (2005)* .

De otro lado, autores como Souva (2002)* discuten que la interdependencia comercial, asi
como la inversion extranjera, no siempre promueven la paz entre las naciones. Los efectos
de la interdependencia dependen del tipo de mercancias que se comercian y de la relacion
politica entre los Estados. Seglin el autor, los Estados dependientes de la importacion de
materias estratégicas y los Estados con recursos estratégicos son mas probables de ser blanco
de conflictos militarizados.

En general, las pruebas empiricas han examinado basicamente so6lo los efectos del comercio
en las relaciones de un Estado a otro, dejando de lado otras formas importantes de interaccion
economica entre los Estados (tales como préstamos, concesiones, inversion directa, inversion
de cartera o portafolio, entre otros). Los flujos comerciales entre dos Estados no explican toda
la interdependencia econdmica, el comercio ha servido como una variable proxy para todas
las otras formas de interaccion econdmica, entre las que se encuentran la inversion extranjera
directa®”.

De este modo, si consideramos la inversion directa como una medida de la interdependencia
entre dos Estados, se tendria bajo la hipotesis neo-marxista que la asimetria entre dos paises
en relacion a sus flujos bilaterales de inversion aumentaria la probabilidad de conflicto entre
estos paises.

14 Balance

Se han revisado las principales teorias acerca de la relacion existente entre el conflicto y la
interdependencia econdmica entre paises. Por un lado se encuentra el enfoque liberal, segun
el cual la mayor interdependencia econdémica entre paises reduce la probabilidad de conflicto.
El principal argumento usado para defender esta hipotesis ha sido aquel que sostiene que el
costo de oportunidad de un conflicto es muy alto cuando los paises mantienen relaciones
economicas importantes, ya que el conflicto conlleva a una pérdida de las ganancias de la
relacion.

Existen otros enfoques criticos a la hipotesis liberal (principalmente neo-marxistas y realistas),
los que sefialan que la mayor interdependencia econdémica no siempre conlleva a relaciones
pacificas entre Estados, y han identificado una serie de factores que tienden a incrementar la
probabilidad de conflicto.

2 Gartzke, Erik, Quan Li, and Charles Boehmer. “Investing in the Peace: Economic Interdependence and International
Conflict,” International Organization 55(2): 391-438. 2001

Hoon Lee. Foreign Direct Investment and Militarized Interstate Conflict. 2005

2 Souva, Mark. Essays on Interdependence, Institutions, and International Conflict. 2002

¥’David M. Hauser. A Little Bit Louder Now: Signaling, Interests, and the Liberal Peace. 2006

69



RELACIONES ECONOMICAS PERU — CHILE: INTEGRACION O CONFLICTO?

Se present6 un balance de los principales estudios estadisticos desarrollados sobre el tema,
distinguiendo aquellos que defienden el enfoque liberal de aquellos criticos a esta postura.
El siguiente cuadro resume los principales hallazgos de los estudios presentados, sefialando
aquellas variables (dependientes e independientes) que cada autor incluyd en su modelo, asi
como el periodo de andlisis y el tipo de modelo estadistico usado.

Cuadro 1.14

Beriodo Variable
Autor de Modelo D dient Variables Independientes Resultados
analisis ependiente
Autores Liberales
R B - Comercio El creci_mien:o d(;al
gg_reslon Armed comercio entre dos
Polachek 1958- multiple de Conflict - Vector de atributos de cada pais (tamafio paises esta
980 196 ontlic i
(1980) 7 corte Events Data®| de cada pais, poblacion, escolaridad, correlacionado con la
transversal produccion eléctrica, gasto en defensa, etc.) | disminucion del
conflicto.
- GOVCAPOPENL: Apertura del gobierno al
capital.
ONSET: - FDIGDPL: Exposicién comun al capital. Se pyede reducir el
variable conflicto entre Estados
Erik dicotomica |- PORTFGDPL: Exposicion al capital Ipromowend'o mayores
1 “wqn financiero. iazos economicos
Gartzke y 1950- 6 Mogglos 1. para ~el globales, aunque las
Quan Li 1992 es;?:'s,:;os pnmerﬂam - TRADELOW: Interdependencia comercial. | @simetrias en las
(2003) P de conflicto relaciones pueden

militar (MID*) . . disminuir los efectos
y “0" en otro | - Variables de control: 1) régimen del pacifistas de la

caso. pais, 2) Contigliidad y Distancia integracion economica.
geogréfica, 3) Alianzas Militares, 4) Ratio
de Capacidades Relativas (CAPRATIO®
y 5) estatus de poder.

- Comercio/PBI

Disputa - Data sobre el tipo de régimen .
militar (MID), | (“Polity 111" El incremento de la
es una interdependencia
: . econdémica esta
sh 1950- b\_/arlz_iblg -eIRn?\télcs) E;F;e el PBI mas alto sobre correlacionada con la
erman Modelo logit| 2'nara de io- disminucion de MID,
(2001) 1990 valor “1” si pero ese efecto es
hay disputa | - Variables de control: 1) nimero de mas para los paises
militar y “0” | alianzas de una pais, 2) Alliance que estan dentro de
de otra dummy (mide si los Estados son una misma regién y
manera®’ | formalmente aliados o no), 3) los que han tenido
Distancia entre paises y 4) Ratio de algun conflicto antes.
Capacidades Relativas
- IED (Inversion Extranjera Directa)
Polachek y Modelo de Atribut_os de cada pais (F’_BI Total, Lo; mayores flujos
otros 1990 - dos Disputa militar | poblacion total, gasto militar, de inversion
(2004) 2000 Ecuaciones (MID) personal militar, poblacién urbana, bilaterales pue(_ien
Simultaneas tipo de régimen, lineas telefonicas promover relaciones
por casa 1,000 habitantes, nivel de pacificas entre los
escolaridad, y gasto es salud) Estados

2 Es una base de datos que provee la historia militar de los conflictos documentados ocurridos entre 1800 y 1999.

PMID (Militarized Interstate Dispute) es una base de datos que cubre el periodo entre 1816-1992 y proporciona
informacién sobre los conflictos en los cuales uno o mas estados amenazan o utilizan la fuerza contra unos o mas de
los otros estados.

3 Esta variable es muy usada en este tipo de estudios y depende de las siguientes variables: gasto militar, personal militar,
consumo de energia, poblacion urbana, poblacion total, produccion de acero y hierro.

3! También se hace una estimacion con una version alternativa de la variable dependiente, Force, que toma el valor de “1”
si la disputa militar implica el uso de la fuerza y “0” de otra forma.
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4) dummy para los flujos
comerciales con valor de cero, 5)
contigiiidad, 6) indice de semejanza
en el lenguaje, 7) existencia de un
area de comercio preferencial, y 8)
variables politicas (la suma de los
indices de democracia, la suma de
las areas de los dos paises (en log)
y la correlacion de los votos de la
O.N.U.)

Renleds Variable
Autor de Modelo Dependiente Variables Independientes Resultados
analisis P
- Apertura comercial bilateral (Se
usa un promedio del Flujo de
importaciones / PBI, rescata la
asimetria entre los paises).
- Apertura comercial multilateral
(promedio de las importaciones
totales de los dos pais —excluyendo
las importaciones bilaterales- entre
sus PBI). Dos paises con un mayor
Philippe i comercio bilateral tienen
Martin y 1950- Modelo Disputa militar| - Variables de control: 1) numero de [ menor probabilidad de
otros 2000 Logit (MID) afios de paz entre ambos paises, 2)| conflicto. Pero, la apertura
(2006) duracion del conflicto, 3) distancia, | comercial multilateral tiene el

efecto opuesto

Criticos a la hipétesis liberal

- Variables para la composicion de flujos
de comercio: 1) Set de variables
(SITOTAL) que describen el comercio
atribuible a un sector industrial en
particular como proporcion del comercio
bilateral en un afio y 2) Comercio
bilateral / PBI (mide la dependencia).

- Variables realistas: 1) dummy para los
paises separados mas de 150 millas, 2)

Las relaciones comerciales
entre los paises
industrializados y los
paises semi-periféricos

Estado en un afio dado y estatus de
poder de un pais.

Modelo de distancia entre paises, 3) dummy que pert
utilidad . - indica el pais que tiene el menor estatus | pueden contribuira
DOFUSS%Q 1970- esperada (se Disputa militar | de poder, 4) indice del equilibrio de incrementar la probabilidad
(2004) 1997 hacen 6 (MID) poder entre socios (POWER-RATIO), 5) | de conflicto. EI comercio
variantes) variable que mide la existencia de puede aumentar el riesgo
acuerdos de mutua defensa, pacto de | de conflicto entre paises
neutralidad, o entendimiento cordial que fabrican productos
entre los socios. avanzados y los que
- Variables liberales: 1) Democracia, 2) poseen industrias basicas
numero de organizaciones
internacionales de las que ambos paises
son miembros, 3) variable de control
para el nimero de afios en que un par
de paises han estado sin disputas
militares (PEACE YEARS).
Dependencia Comercial (Comercio La interdependencia puede
total/PBI). Contigliidad (paises que aumentar la probabilidad
Barbieri 1870- Disputa militar | comparten una frontera), tipo de de conflicto o guerra,
(2002) 1992 (MID) régimen, nimero de alianzas de un probabilidad que es mayor

cuando los Estados no son
simétricos.

32El autor examina la relacion entre el comercio y el conflicto a un mayor nivel de desagregacion, a saber en a nivel del
sector industrial.
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Feieds Variable
Autor de Modelo Dependiente Variables Independientes Resultados
analisis P
- Dependencia Comercial (Comercio
total/PBlI). .
- Variable de Asimetria (en funcién del Elsfaol;(n)zrrcelcéuegetrzl ?;?)iﬂicto
PBI). s6lo para socios
- Dependencia temporal (acciones simétricos. Mientras mas
Harvard 1950- Modelo de Disputa militar militares dependen de acciones contiguos sean los Estados
Hegre 1992 utilidad (MID) anteriores). la probabilidad de conflicto
(2004) esperada - - - es mayor. Las acciones
- Indice de politica democratica. hostiles son mucho mas
. frecuente entre enemigos
;E;ts:)rrollo de cada pais (PBI per ar?t_eriqres en conflictos
militarizados
- Contigtiidad, distancia entre las
capitales y variables de tamafio.
- Dependencia comercial (comercio
bilateral/PBI)
- Comercio total / PBI.
Variables de Control: 1) Asimetria de El cqnfllctg militarizado no
Harvard 1950 Model Probabilidad de | poder existente (en funcién del PBI es 5°||° mas frecuente
Hegre 1992_ Gravﬁasignal Conflicto nominal y 1a poblacién), 2) estatus de egtore“;)f_scgmzf‘fqu;::tan
(2005) In(pij/(1 - pij)) | poder, 3) ingresos promedios de un geogratican by
pais, 4) nimero de organizaciones sino también entre paises
internacionales de la que cada pais es més grandes
miembro, 5) distancia entre dos
Estados y sus tamafios, 6) tipo de
régimen, y 7) alianzas.
- Dependencia comercial: Comercio / La apertura no tiene
PBI. necesariamente un
- Variables de control: 1) Si es Miembro |mpa§:to neggtlvo sobre el
B N conflicto, su impacto
Permanente en el Consejo de seguridad dependera de la naturaleza
de la ONU, 2) Apertura comercial: P e
Schneider Modelo Exportaci T rtaci /PBI. 3 del equilibrio politico,
1950- S Disputa militar (, xportaciones + Impo acu.:)nes) +3) especialmente de la
y Schulze | 444, | longitudinal (MID) régimen politico (democracia o influencia de la sociedad
(2005) logit autocracia), 4) Gasto militar como i i
N " civil y del sector militar. El
porcentaje del EBI, 5) Persona! mlllta'r gasto militar y ser miembro
e e o, | pemanent ol Conel
L ’ b ’ de Seguridad tienen un
8) pobl_afmon total y porcentaje de impacto positivo en la
poblacién urbana. probabilidad de conflicto.
- Tres medidas de distancia (contigtiidad | La contigliidad y la longitud
de tierra, distancia entre Estados y de la frontera tienen un
longitud de la frontera). efecto positivo sobre el
Gledity |1875- Disputa militar | _ Nivel d der de | . nivel de disputa. La
Buhaug | 1998 (MID) \vel de poder de los paises. distancia entre paises que
- Afios de paz. han tenido conflictos
militares es mucho menor
- Periodo de interaccién de los socios a la del resto de paises
El conflicto y cooperacion
dependen de los socios en
particular. Los paises que
Reuveny y Modelo de . o ) ) exportan tierjden a causar
Kang 1948 - ecuaciones CoanICtol’y Comercio Bllateral (considera las tarifas, menos conflicto _hama sus
(2003) 1992 simultaneas Cooperacién™| tasa de cambio y costos de transporte) |mgonadore_s, mientras los
paises que importan
tienden a causar mas
conflicto hacia los que les
exportan.

3 El autor examina la relacion entre el comercio y el conflicto a un mayor nivel de desagregacion, a saber en a nivel del
sector industrial.
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Feies Variable
Autor de Modelo Dependiente Variables Independientes Resultados
analisis P
- Medida del nimero de instituciones
comerciales.
- Tipo de régimen
- Medida del desarrollo econémico
- Comercio (suma de las exportaciones )
e importaciones bilaterales) Ser miembro de una
- PBl real instituciéon comercial no
Hafner- Modelo i . . asegura automaticamente
Burton 1950 a pooled de | Disputa militar | - Ratio de capacidad militar de un la paz entre los Estados;
(2005) 2000 series de (MID) Estado mas bien puede aumentar
tiempo - Variable binaria que es 1 si los el conflicto si crean
miembros tienen un tratado de defensa | disparidades de poder o
mutua o pactos de neutralidad. prestigio entre los socios.
- Variable que mide la fuerza de un
Estado sobre otro.
- Variables de control: 1) contiguidad, 2)
distancia entre las dos capitales y 3)
variable binaria igual a 1 para el pais
més poderoso.

Fuente: Elaboracion Propia

En general, los diversos estudios han incluido una serie de variables en sus modelos, tales
como variable de asimetrias, variables relacionadas con el tamafio de los paises (en términos
de PBI y poblacién), variables relacionadas con las politicas militares (como gasto en armas),
ratio de capacidades relativas, régimen del Estado, distancia entre los paises, entre otras.

Los autores liberales encuentran que la interdependencia econdmica entre Estados (aproximada
ya sea a través de los flujos comerciales o de inversion) tiende a disminuir la probabilidad de
conflicto. Aunque, algunos sefialan que el poder pacificador de las relaciones econémicas
puede reducirse dependiendo de ciertos factores. Por ejemplo, para Erik Gartzke y Quan Li
(2003) las asimetrias entre paises disminuyen los efectos pacifistas de la interdependencia
econdmica. Segun Sherman (2001) el efecto pacificador de la interdependencia es mas
débil en los paises que se encuentran dentro de una misma regiéon o en aquellos que han
experimentado antes algiin conflicto militarizado. Asimismo, Philippe Martin y otros (2006)
mencionan que el efecto pacificador de la interdependencia econémica sélo se da cuando
existe gran dependencia en las relaciones bilaterales, mientras que la apertura comercial
multilateral por el contrario puede generar conflicto.

De otro lado, los criticos a la hipotesis liberal encuentran que el mayor comercio entre paises no
conduce necesariamente a relaciones pacificas. Algunos han resaltado que las asimetrias en el
patron comercial entre los socios puede incrementar la probabilidad de conflicto. Por ejemplo,
Dorussen (2004) sefiala que el comercio entre paises que fabrican productos avanzados y los
que poseen industrias basicas puede aumentar el riesgo de conflicto.

Asimismo, han sefialado que las relaciones entre paises asimétricos (en relacion a su desarrollo
econdmico, estatus de poder, capacidad militar, etc.) pueden generar mayor riesgo de conflicto.
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A esta conclusion han llegado autores como Barbieri (2005) o Harvard Hegre (2004), que
sostienen que las relaciones econdémicas entre Estados asimétricos pueden aumentar la
probabilidad de conflicto.

La distancia entre los paises es otro factor que ha sido sefialado como un determinante de
la probabilidad de conflicto entre los Estados. Autores como Gledit y Buhaug o Harvard
Hegre (2005), sefialan que paises que estan ubicados geograficamente cerca, son contiguos o
comparten alguna frontera, tienen una mayor probabilidad de iniciar un conflicto.

Otros factores sefialados, han sido la capacidad militar de cada Estado, o el estatus de poder
de uno sobre el otro En general, gran parte de los autores han empleado en sus estudios una
variable (Ratio de Capacidades Relativas) para medir el equilibrio de poder entre los socios.
Esta variable se construye en base a los siguientes indicadores: gasto militar, personal militar,
consumo de energia, poblacién urbana, poblacion total, produccién de acero y hierro. La idea
es que las asimetrias de poder entre Estados incrementa la probabilidad de conflicto. Asi,
Schneider y Schulze (2005) sefialan al gasto militar como una de las variables que pueden
incrementar la probabilidad de conflicto.

Algunos criticos encuentran una dependencia temporal entre las variables empleadas en
los modelos. Asi, uno de los resultados a los que llega Harvard Hegre (2004) es que las
acciones hostiles son mucho mas frecuentes entre paises que han tenido conflictos militares
anteriores.

En general, los criticos a la hipdtesis liberal sostienen que las relaciones econémicas entre
paises asimétricos, se traduce en relaciones de dependencia. El comercio y la dependencia
economica benefician al pais mas poderoso y conlleva a costos para el mas débil. Asi, un
componente de las relaciones econdmicas es el potencial de usar la dependencia asimétrica
como un método para presionar politicamente al socio comercial.

Sobre la base de estos hallazgos, en las siguientes secciones se busca identificar las principales
caracteristicas de las relaciones econdmicas entre Pert y Chile; asi como las asimetrias
existentes entre ambos paises. En el siguiente capitulo se muestra la evolucion de una serie
de variables (econdmicas y sociales) para Peru y Chile, con el fin de realizar un analisis
comparativo entre las mismas.
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