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• ¿Qué entendemos por Analítica? 

 

• Analítica en la Universidad 

Agenda 
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¿Qué entendemos 
por Analítica? 

 

“Analytics is the discovery, interpretation, and 

communication of meaningful patterns in data. “ (Wikipedia) 

 
“Analytics is defined as the scientific process of transforming 

data into insight for making better decisions.” (informs.org) 

 
Usa técnicas estadísticas, de BI y de minería de datos y aprovecha 

datos de todo tipo, incluyendo BIG data. 
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Data mining 

DECISIONES 

Carga del 

Data warehouse 

Carga de 

Datamarts 

Consulta de 

indicadores 

Extracción 

de 

conocimiento 

Interpretación 

y evaluación 
DECISIONES 

Data 

Cleansing 

E T L Visualización 

Diseño del 

Data warehouse 

Diseño del 

Datamart 

Análisis de 

requerimientos 

Diseño de 

Reportes y 

aplicaciones 

On-Line Analytic Processing 

Metodología 

CRISP-DM 

Cross Industry Standard Process for 

Data Mining 
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Analítica en la Universidad 

Ejes institucionales 

 
• Formación 

• Investigación 

• Relación con el 

entorno 

Ciclo de procesos relacionados 

con la Formación 
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Analítica en la Universidad 

Captación 
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Segmentación de colegios 
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Técnica usada:  

Análisis de 

conglomerados de 

colegios 

considerando 

variables de 

rendimiento en los 

procesos de 

admisión y en la 

PUCP, así como 

otras variables del 

colegio. 



Indicadores de postulantes 
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Analítica en la Universidad 

Admisión   
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Oficina de Estadística e Inteligencia Institucional 
– Estudios Estadísticos 

Tipo de grupo de ingreso Correlación 

de Pearson 

N 

PRIMERA OPCIÓN ,355
**
 298 

EV.TALENTO ,425
**
 151 

EXONERACIÓN 1ros. puestos ,366
*
 30 

 

Evaluación de capacidad 

predictiva de los procesos de 

admisión 

Parámetro B Error típ. t Sig. Intervalo de 

confianza 95% 

Eta al 

cuadrado 

parcial 

 
Límite 

inferior 

Límite 

superior 

Intersección 38,557 2,836 13,597 ,000 32,984 44,129 ,285 

PRIMERA OPCIÓN -2,901 1,062 -2,731 ,007 -4,989 -,813 ,016 

EV. TALENTO -6,857 1,091 -6,283 ,000 -9,002 -4,713 ,079 

EXONERACIÓN 1ros.puestos 0a . . . . . . 

Puntaje Total ,036 ,005 6,528 ,000 ,025 ,047 ,084 
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Técnicas usadas:  
•Análisis de correlación entre 

el rendimiento académico en 

la universidad y los puntajes 

de admisión de una unidad. 

•Análisis de covarianza 

considerando como variable 

dependiente al rendimiento 

total acumulado en la PUCP, 

como factor fijo al Tipo de 

grupo de ingreso y como 

covariable al rendimiento total 

en el proceso de admisión. 



Identificación de pesos ideales de 

las competencias de los procesos 

de admisión para predecir el 

rendimiento académico 

Coefic. 

estand.

B Error est. Beta Tolerancia VIF

(Constante) -1,099 6,830 -,161 ,872

Notas escolares ,022 ,004 ,296 5,238 ,000 ,986 1,014

Matemática ,037 ,007 ,304 5,255 ,000 ,943 1,061

Redacción ,020 ,006 ,183 3,176 ,002 ,955 1,048

Coeficientes no 

estandarizados t Sig.
Estadísticas de colinealidad
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Técnica usada:  
Análisis de regresión lineal múltiple considerando como variable a predecir el rendimiento en 

los primeros semestres de estudio en la universidad y como variables predictoras los 

puntajes en las competencias evaluadas en el proceso de admisión y el promedio de notas 

escolares. 



Puntajes mínimos requeridos para  

la admisión 
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Técnica usada:  

Árbol de clasificación considerando como variable a predecir la condición de aprobación del curso de 

nivelación en matemática y como variables predictoras, los puntajes en las competencias evaluadas 

en el proceso de admisión y el promedio de notas escolares. 



Indicadores de desempeño 

académico de ingresantes 

según modalidad 
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Analítica en la Universidad  

Matrícula  
Indicadores de alumnos matriculados 

14 
Evolución de las soluciones de Inteligencia 

de Negocios en la PUCP 



Analítica en la Universidad 

Seguimiento académico  
 

Retención, deserción, egreso, graduación, titulación y 

rendimiento académico 
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Indicadores de retención, 

eliminación, abandono, 

egreso, graduación y 

titulación de los ingresantes  
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Indicadores de tiempo de 

permanencia, graduación y 

titulación de los egresados  
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Indicadores de graduados y 

titulados 
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Análisis de la retención/deserción 

acumulada de los ingresantes 

hasta cada semestre y factores 

asociados 
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Técnicas usadas:  

• Análisis de Kaplan Meier para 

estimar las probabilidades de 

supervivencia acumulada 

hasta cada semestre, 

considerando la deserción 

como evento a estudiar, el  

número de semestres hasta 

que un ingresante deserta 

como el tiempo de “vida”, y el 

área como factor.  

• Prueba de LogRank para 

comparar las probabilidades 

estimadas de las distintas 

áreas. 

De manera similar, dentro de 

cada área, se aplican técnicas 

similares considerando distintos 

factores.  



Análisis de factores 

asociados a la deserción  
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Técnicas usadas:  
•Análisis de Regresión de Cox para cada área, considerando la deserción (voluntaria o forzosa)  

como evento a estudiar, como variable tiempo el número de semestres hasta que un ingresante 

deserta, y como variables predictoras variables sociodemográficas,  socioeconómicas, de rendimiento 

académico en el primer semestre en la universidad, en el colegio y en los procesos de admisión. 

 



Perfiles de ingresantes 

que abandonan en 

primeros semestres 
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Técnicas usadas:  

Árboles de clasificación considerando como variable a predecir el indicador de abandono en los primeros 4 

semestres y como variables predictoras variables sociodemográficas,  socioeconómicas, de rendimiento 

académico en el primer semestre en la universidad, en el colegio y en los procesos de admisión. 



Analítica en la Universidad 

Seguimiento académico (continuación)  
 

 

• Evaluación de impacto de estrategias aplicadas para 

mejorar el rendimiento y la tasa de  éxito de los 

estudiantes 
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I_aprobó_MB
a
 B 

Error 
estándar Wald gl Sig. Exp(B) 

95% de intervalo 
de confianza para 

Exp(B) 

Límite 
inferior 

Límite 
superior 

1.0 Intersección -5.147 0.727 50.061 1 0.000       

Puntaje_Mate_Adm 0.007 0.001 58.865 1 0.000 1.007 1.005 1.009 

Puntaje_Lectura 0.002 0.001 4.159 1 0.041 1.002 1.000 1.004 

Puntaje_Redacción 0.004 0.001 31.327 1 0.000 1.004 1.003 1.006 

[Tipo_grupo=20] -1.144 0.191 36.057 1 0.000 0.319 0.219 0.463 

[Tipo_grupo=26] -1.664 0.220 57.194 1 0.000 0.189 0.123 0.291 

[Tipo_grupo=27] -0.620 0.239 6.755 1 0.009 0.538 0.337 0.859 

[Tipo_grupo=39] 0
b
     0         

[I_llevó_Nivelación_Mate=.000] -0.816 0.178 21.050 1 0.000 0.442 0.312 0.627 

[I_llevó_Nivelación_Mate=1.000] 0
b
     0         

a. La categoría de referencia es: 0.0. 

b. Este parámetro está establecido en cero porque es redundante. 

 

Impacto de curso de 

nivelación en curso del 

primer ciclo 
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Técnica usada:  

Análisis de regresión logística considerando como variable a predecir la condición de 

aprobación de un curso del primer ciclo, como variable predictora la condición de haber 

llevado el curso de nivelación , controlando por el tipo de grupo de admisión y los puntajes de 

las competencias de admisión. 



Analítica en la Universidad 

Enseñanza y evaluación 
 

Indicadores de aprobación y notas en los cursos 

 

Encuestas de opinión sobre profesores 

 

• Consistencia interna, validez de estructura, pesos de 

las secciones de la encuesta 

 

24 
Evolución de las soluciones de Inteligencia 

de Negocios en la PUCP 



Indicadores de aprobación y 

notas en los cursos 
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Indicadores de aprobación y 

notas en los cursos 
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Analítica en la Universidad 

Gestión del profesorado  
Indicadores de profesores 
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Analítica en la Universidad 

Gestión curricular  
Encuesta de seguimiento a egresados 

•Información sobre inserción laboral y percepción sobre la 

formación recibida 
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Analítica en la Universidad 

Gestión de servicios a la comunidad PUCP  
 

Infraestructura y servicios 
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Indicadores de uso de aulas 

30 
Evolución de las soluciones de Inteligencia 

de Negocios en la PUCP 

Luego de unos años de aplicación de estos indicadores y criterios de selección, se tuvo que hacer un nuevo estudio para 

prescindir de la información de pertenencia al 1/5 superior de su colegio, dado que ya no iba a ser posible de obtenerla. 

Luego de ver el buen rendimiento sostenido de los admitidos por esta modalidad (en los resultados del estudio 

comparativo del rendimiento en la universidad),  se ha decidido dar ingreso directo a los postulantes de esta 

modalidad, a partir de este año (excepto a los postulantes a Arquitectura por motivos de vacantes).  



Encuesta de transporte - 

Segmentación de puntos de 

partida 
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Encuesta de transporte - 

Segmentación de puntos de 

partida 
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Encuesta de transporte - Nube 

de palabras de facilidades 
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Analítica en la Universidad 

Próximas oportunidades y retos: 

 

• Trabajar con la información no estructurada que se 

genera en las redes de la PUCP. 

 

• Analítica del aprendizaje 

 

• Educación continua 
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FIN 

Ricardo Elías Saavedra López 

rsaaved@pucp.edu.pe 
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