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n la dltima mitad del siglo

XVIII, los reyes borbénicos,
realizaron un reordenamiento pro-
fundo de la sociedad colonial,
cuyo objetivo era recapturar el
pacto colonial. Se implementaron
una serie de medidas, entre las
cuales la liberalizacién del comer-
cio amplié las bases del mercado
colonial. En este contexto la élite
mercantil limefia supo acomodar-
se a las nuevas exigencias y ob-
tuvo muy buen provecho de ello.
El estudio sistemdtico de los li-
bros de notarios y aduano de
Lima, permitié descubrir las es-
trategias de un comerciante crio-
llo, José Antonio de Lavalle y
Cortés, cuyos servicios a favor de
la Corona le permitieron acceder
a los niveles mds altos de la so-
ciedad colonial. La comerciali-
zacién del cacao, el cobre, la cas-
carilla y el comercio de esclavos,
que obtuvo por licencia real, le
dieron la posibilidad de amasar
una considerable fortuna. Tam-
bién funcioné como banco al re-
cibir principales de particulares
e instituciones religiosas que lo
consideraban persona de gran sol-
vencia. Este personaje fue un fiel
exponente de la aristocracia mer-
cantil que supo hacer uso de las
franquicias que la Corona otorgé
acomoddndose al sistema espa-
fiol. Es ejemplo también de por
qué el gremio mercantil no vi-
sualizé una ruptura con la ma-
dre patria, dado que alli estaba
el sistema que los beneficiaba.

Cristina Ana Mazzeo es pro-
fesora de Historia de la Facultad
de Filosofia y Letras de la Univer-
sidad de Buenos Aires y Magister
en Historia de la Pontificia Uni-
versidad Catdélica del Peru.



El Comercio Litve en el Peri

las esfrafeg/bs de un comerciante criollo



CRISTINA ANA MAZZEO

El Comercio Libre en el Peri

las esfmfeg/bs de un comerciante criollo

JJosé Antonio de Lavalle y Cortés
Conde de Premio Real
1777-1875

_‘\3\“"“‘%

5% PONTIFICIA UNIVERSIDAD CATOLICA DEL PERU
Gy FONDO EDITORIAL 1994




Primera edicién, setiembre de 1994

Diagramacién: Marild Alvarado

&l Comercio Libre en el Peri

las estrafegias db un comerciante criollo

Copyright © 1994 por Fondo Editorial de la Pontificia
Universidad Catdlica del Perd, Av. Universitaria, cuadra
18. San Miguel. Apartado 1761. Lima 100, Perd Telfs.
626390, 622540, Anexo 220.

Probibida la reproduccion de este libro por cualquier
medio, total o parcialmente, sin permiso expreso de los

editores.

Derechos Reservados
ISBN 84-8390-963-4

Impreso en el Peri - Printed in Peru



Dedico esta obra a mis bijos
Eliana y Rodrigo y a mi esposo
Rafael, sin cuya confianza
¥ apoyo nunca bubiera llega-
do a feliz término.



INDICE

INTRODUCCION

Capitulo I. Situaciéon politica y econémica de Espaiia
durante el siglo XVIII

1.1. Un siglo de guerras internacionales
1.2. El modelo econémico espafiol
1.3. El monopolio espafol y las causas de su desarticulacién
1.3.1. El contrabando
1.3.2. Barcos neutrales
1.4. Cambios en el trifico mercantil
1.5. Las Reformas Borbdénicas como politica para recapturar el
pacto colonial '
1.5.1. Creacién del Virreinato del Rio de la Plata
1.5.1.1. Pérdida de Potosi
1.5.1.2. El comercio bonaerense y la rivalidad
con Lima
1.5.2. Establecimiento del Reglamento del Libre Comercio
1.5.2.1. El Reglamento
1.5.2.2. Repercusiones en Espafia y América.

Capitulo II. El mercader y la sociedad colonial

2.1. La sociedad de Lima y su gente
2.2. La aristocracia mercantil
2.2.1. El comerciante frente al impacto del Comercio
Libre
2.2.2. El mercader limefio del siglo XVIII
2.3. José Antonio de Lavalle, sus origenes
2.3.1. La funcién de la familia
2.3.2. Cargos politicos, administrativos y militares
2.4 Lavalle un personaje del Siglo de las Luces

Capitulo M. El comerciante
3.1. Su tiempo, su espacio

3.2. Estrategias
3.2.1. Enlaces

15

25
30
34
34
36
38

40
42
43

43
47
48
50

61
66

69
/il
74
77
81
84

103
104
105



3.3.

3.4.

3.2.2. Comerciante itinerante
3.2.3. Poderes
3.2.4. Asociaciones
3.2.5. Consignatarios
3.2.6. Ritmos del intercambio
3.2.7. Comercio compensado
3.2.8. Circuitos mercantiles
Medios de pago
3.3.1. Escritura de Riesgo
3.3.2. Escritura de Obligacién
3.3.3. Giro de Libranza
Importancia del barco en las transacciones comerciales
3.4.1. Importaciones
3.4.2. Transporte de caudales
3.4.3. Exportaciones de productos no tradicionales
3.4.3.1. Cacao
3.4.3.2. Cobre
3.4.3.3. Cascarilla

Capitulo IV. El mercader de esclavos

4.1

4.2.

4.3.
4.4.
4.5.
4.0.
4.7.
4.8.

- 4.8.1. Compras hechas por Lavalle

4.9.

Antecedentes de la demanda de esclavos

El trafico de esclavos

4.2.1. Licencias

4.2.2. Asientos

4.2.3. Comercio Libre de esclavos

Rutas

Pago de almojarifazgo y alcabala. Su evolucién
Tasa de mortalidad y flete segin las diferentes rutas
Zonas de extraccién

Acuerdos de intercambio

Volumen del trafico

4.8.2. Otros compradores
Precios y beneficios
4.9.1. Beneficios estimados de José Antonio de Lavalle

Capitulo V. El financista

5.1
512,

10

Finanzas publicas
Fiscalidad colonial

106
106
107
108
108
109
110
113
113
114
114
115
116
122
124
125
132
137

163
164
164
165
166
168
169
171
172
173
174
175
179+
184
186

194
195



5.3.

5.4.
55,

5.6.
54
5.8.

5.2.1 Reforma tributaria

Crédito interno colonial.

5.3.1 La Iglesia

5.3.2. Ordenes mondsticas

5.3.3. Modalidades del censo

5.3.4. Obras pifas y capellanias

5.3.5. la Caja de Censos de Indios

5.3.6. La Inquisicién

El Consulado como fuente de financiamiento
Lavalle como captador de fondos de instituciones
religiosas

Otros principales transferidos a Lavalle
Capellanias y censos sobre sus propiedades
Préstamos a terceros

Conclusiones
Apéndices

Fuentes Documentales
Bibliografia :

195
196
196
198
199
201
202
202
203

205
206
206
210

227
237
249
263

11



Numero

Capitulo II

1

II
I
v
v
VI
Vil
VIII
IX

XI
XII
XII
XV
XV
XVI
XVII
XVIII
XIX
XX
XXI
XXII
XXIIT
XXIV

Capitulo IV
XXV
XXVI

XXVII

12

INDICE DE CUADROS

Denominacién

Exportacién: Cadiz. Importacién: Callao
Importac. del San Felipe y otros barcos 1788

Importac. del San Felipe y otros barcos 1792.

Import. Productos del Reino y Extranj. 1788
Import. Productos del Reino y Extranj. 1792
Exportacién a Chile y Guayaquil 1787-1792
Transporte de caudales del S. Felipe 1786-89
Transporte de caudales y frutos 1792
Exportaciones de cacao desde Guayaquil
Exportacién de cacao desde el Callao 1786-94
Export. cacao San Felipe y otros barcos 1786
Export. cacao San Felipe y otros barcos 1789
Export. cacao San Felipe y otros barcos 1794
Principales comerciantes Export. de cacao
Exportacién de cobre 1786-1794

Export. cobre San Felipe y otros barcos 1786
Export. cobre San Felipe y otros barcos 1789
Export. cobre San Felipe y otros barcos 1794
Principales exportadores de cobre
Exportacién de cascarilla 1786-1794

Exportac. cascarilla San Felipe y otros 1786
Exportac. cascarilla San Felipe y otros 1789
Exportac. cascarilla San Felipe y otros 1794
Principales exportadores de cascarilla

Pédgina

118
119
119
120
120
121
123
124
126
127
128
129
129
130
133
134
134
135
136
139
140
141
141
142

Relacién de negros comprados en la plaza de

Buenos Aires con destino a Lima.

179

Barcos que ingresaron al Callao trayendo negros

esclavos bajo la denominacién Mares del Sur.
Ingreso de esclavos al Callao entre 1779-1809

181
183



Anexos

Capitulo II
anexo 1.
anexo 2.
anexo 3.
anexo 4.

anexo 5.

anexo 6.

Capitulo I

anexo 7.
anexo 8.
anexo 9.

anexo 10.

anexo 11.

anexo 12

anexo 13.

Capitulo IV

anexo 14.

Capitulo V
anexo 15.
anexo 16.

INDICE DE ANEXOS y APENDICES

P4gina
Ascendencia de José Antonio de Lavalle 87
Parentesco de los de la Bodega y Cuadra 89
Familia Ortiz de Foronda 91
Descendencia de J.A. de Lavalle Conde de Premio
Real 93
Cuadros genealdgicos de otros integrantes del
Consulado 95
Cuadro 1. Integrantes del Consulado entre 1773 y
1820 98
Esquema del espacio en que se mueve Lavalle 146
Relacién de poderes firmados por Lavalle 147
Exportacién de cacao por Lavalle e/1786-1794
grafico 1. Exportaciones de cacao e/1786-1794
grafico 2. Principales exportadores 1786-1794 148
Exportacién de cobre por Lavalle e/1786-1794
grafico 3. Exportacién de cobre e/1786-1794
grifico 4. Principales exportadores 1786-1794 151
Exportacién de cascarilla por Lavalle 1786-1794
grifico 5. Exportacién de cascarilla 1786-1794
grafico 6. Principales exportadores 1786-1794 154
Valor de exportaciones totales de cacao, cobre y
cascarilla 157
grifico 7. Totales exportados de cacao, cobre y
cascarilla.
Tabla de equivalencias 159
Mapa con rutas de ingreso de esclavos a Améri-
ca. 189
Tasacién de la hacienda Santa Cruz y la Chacarilla 214
Casas y haciendas pertenecientes a J. A. de Lavalle 215

13



anexo 17.
anexo 18.

anexo 19.

anexo 20.

anexo 21.

Apéndices
Apéndice 1.
Apéndice 2.
Apéndice 3.
Apéndice 4.
Apéndice 5.

Apéndice 6

14

Dinero en capellanias puestas a censo por cuyos
principales Lavalle paga un interés anual
Convocatoria de acreedores presentada en el afio
1846 por Juan Bautista de Lavalle

Valores que Lavalle recibe a interés sobre su casa
de Melchor Malo devolviendo el principal luego de
un periodo de tiempo

Préstamos a terceros que realiza Lavalle por un
determinado periodo de tiempo y pago por tran-
sacciones comerciales

Estado tentativo del patrimonio de José Antonio de
Lavalle en 1816

Reglamento para el Libre Comercio

Periodizacién econdémica del s XVIII

Cronologia politica del s XVIII

Copia del formulario de venta de esclavos

Real Orden comprometiendo al San Felipe en el
transporte de caudales

Corte transversal de un barco negrero del siglo
XVIII

216

219

221

223
225
239
244
245
246
247

248~



Introduccion

El tema del Libre Comercio siempre atrajo nuestra atencién,
quizds por la discusién que ain en la actualidad se da sobre
la disyuntiva comercio libre-proteccionismo.

El sistema de Comercio Libre configuré una etapa funda-
mental en la historia econémica y sobre la cual muchos autores
han reflexionado. Unos le atribuyen la prosperidad de América
y el dnico desarrollo econémico de Espafia. Para otros, este
sistema desarticulé las incipientes manufacturas americanas y, a
partir de la Independencia, sumié a dicho continente en una
nueva dependencia, la inglesa, que signé las economias de los
paises latinoamericanos hasta el presente.

En los dltimos afios, ambas posturas comenzaron a revisarse
y, en el afio 1985, se reunié un grupo de historiadores en un
simposio organizado por la Fundacién del Banco Exterior en el
Puerto de Santa Maria (Espafa). Alli, historiadores de la talla de
Bernal, Fisher, Pérez Herrero, Malamud y Fontana expusieron
sus puntos de vista sobre los efectos del Comercio Libre en las
distintas zonas de Espafia y concluyeron que se hacia necesario
realizar nuevos estudios en las dreas americanas. Fisher, Halperin
y Villalobos, entre otros, vieron sus efectos y consecuencias en
América llegando a conclusiones variadas. Mis tarde, en 1990
un nuevo libro editado por John R. Fisher, Allan Kuethe y
Anthony Mc Farlane revisé las determinaciones llegadas hasta
ese momento sobre las consecuencias y repercusiones de las
Reformas Borbdnicas, en las cuales se enmarca la apertura
mercantil, en el Virreinato de Nueva Granada y Perd.
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Este trabajo pretende aportar un grano de arena a esa
investigacién, a partir del anilisis de las actitudes de un
comerciante limeno en el marco del Libre Comercio, sefialando
sus estrategias, actitudes y adaptacién a la nueva coyuntura.

El interés por investigar el tema surgié a partir de la
comparacién de las repercusiones econdmico-politicas entre
Lima y Buenos Aires luego de la creacién del virreinato del Rio
de la Plata, comprobando con gran sorpresa que el gremio
mercantil limefo, nucleado en el Consulado, se oponia tenaz-
mente a la apertura del comercio, actitud en gran parte contra-
ria a la del gremio de comerciantes bonaerenses, si no en su
totalidad, en un amplio sector. El interrogante se planteaba
sobre qué era lo que llevaba a unos comerciantes a “abrazar”
las nuevas medidas decretadas por las Reformas Borbénicas y
a otros a “rechazarlas” totalmente, cuando el Libre Comercio
habia incrementado el volumen de las transacciones y supues-
tamente los beneficios de esa clase.

Hoy ya no queda duda que la apertura mercantil afecté
negativamente los beneficios monopolistas que los mercaderes
limefios venian disfrutando de antafno. No obstante, quedaban
ain sin responder una serie de interrogantes sustanciales,
iquiénes eran estos comerciantes? jcudl su origen? ;cudles eran
las bases de sus ganancias?, que encontraron respuesta al
comenzar la investigacién de documentos relativos al Consula-
do de Lima. A partir del listado de Priores y Cdénsules que
actuaron entre los afios 1777 y 1820, analizamos los testamentos
de estas personas y nos familiarizamos con el plantel de
dirigentes que, por supuesto, eran los principales comerciantes
de ultramar. Notamos que esta institucién gremial tenia el
manejo mds importante de las finanzas, el control de los cargos
que pasaban de padres a hijos e, incluso, la orientacién de las
reelecciones de sus miembros, ademds de una relacién estrecha
con la Corona.

La élite mercantil, organizada en el Consulado, gozaba de
los mayores privilegios de la Corona, ya sea por las franquicias
especiales para comerciar, el otorgamiento de cargos en la
administracién, ejército y milicias, o por las vinculaciones
mediante lazos de parentesco con el poder colonial. Ademis,
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sus integrantes eran los que poseian los mayores caudales y el
crédito y, por ende, se convirtieron en los mejores prestamistas
de la Corona, en especial en épocas de guerras y gastos ex-
traordinarios. Sus miembros también detentaban titulos de no-
bleza y pertenecian a las principales 6rdenes militares. En una
palabra, eran los representantes de la “aristocracia mercantil”.
Algunos poseian tierras; otros, barcos; y se relacionaban entre
si formando compaififas para ocuparse de los mis significativos
negocios de ultramar junto con sus pares (generalmente fami-
liares) muy estratégicamente ubicados en Cddiz u otros virreina-
tos e, incluso, en otras regiones del Perd, construyendo una red
de vinculaciones que soportaba todo el sistema comercial y fi-
nanciero de la época.

De todos estos grandes mercaderes, uno en especial llamé
nuestra atencién: el “Conde de Premio Real”. En principio por
poseer un titulo tan importante obtenido como premio a su
actuacién en la guerra contra Tdpac Amaru, y porque comercia-
ba con Buenos Aires, no sélo mercaderias sino también escla-
vos. Este personaje era José Antonio de Lavalle y Cortés,
descendiente por linea paterna de una prestigiosa familia de
armadores y comerciantes, los de la Bodega y Cuadra, y por
linea materna de la estirpe de los conquistadores, Cortés
Cartavio. Avanzada nuestra investigacién en oportunidad de
verificar algunos documentos en el Archivo de la Nacién de la
ciudad de Buenos Aires, descubrimos que se trataba del tio del
famoso general Juan Galo de Lavalle que luché tenazmente
contra Rosas, con el cual también estaba emparentado en la
linea de los de la Bodega y Cuadra. Esto es tan sélo un dato
en el contexto de esta investigacién, pero puede ser el inicio
de una mais amplia sobre relaciones de familias y poder al
interior de Hispanoamérica colonial.

Somos conscientes que el estudio de un caso no puede
ejemplificar una clase, pero consideramos que si es pertinente
para demostrar cudles eran las estrategias de estos empresarios,
cémo se relacionaban entre si, de qué manera se consolidaron
como una clase econémicamente poderosa y cémo, a pesar de
sus constantes quejas, se beneficiaron utilizando todos los
medios a su alcance, incluso comerciando a través de Buenos
Aires. Esta clase supo manejar hibilmente las disposiciones
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legales utilizando las vinculaciones personales, algo muy co-
mun debido a que wuna de las caracteristicas de la Corona
Espafiola era tenerlas en cuenta en el momento de ejercer el
mandato real. También creemos que este trabajo puede aportar
un esquema de anidlisis para realizar a posteriori una investiga-
ciéon extendida a varias familias de comerciantes.

El siglo XVIII se caracterizé por la venida a América de
una nueva corriente de espafioles de las zonas del norte a
quienes muchos autores le otorgan una actitud pujante y
emprendedora en el 4mbito colonial. No obstante hubo algunos
criollos, nuevos comerciantes que emergieron poniéndose al
lado de los ya existentes o reemplazdndolos e integrando las
filas de la aristocracia mercantil, quienes se hicieron participes
de los beneficios, privilegios y prerrogativas de la Corona que
antes disfrutaban otros. Es el caso de Lavalle, quien a partir de
1777 se instalé en Lima, luego de haberse casado con una
sefiora de ilustre familia limefia, Mariana Sugasti Ortiz de
Foronda. Poco a poco fue alcanzando una posicién privilegiada
y, mediante sus vinculaciones y lazos de parentesco con la
Corona o con otros comerciantes importantes, ocupd una posi-
cién destacada en la sociedad limefa. Su capacidad y habilidad
para elegir el negocio y el momento justo, su cautela, rectitud
y sagacidad fueron las virtudes que se destacaron en este
comerciante que amasé una interesante fortuna. Supo
diversificarse en la comercializacién y emprendié el negocio de
esclavos cuando éstos quedaron exentos del pago de impues-
tos. Unicamente en los ultimos afos de su vida comercial
invirti6 en tierras, pero mis bien lo hizo con cierto afin
rentistico o como respaldo de su actividad financiera.

El acceso a las fuentes primarias condujo al anilisis
pormenorizado de todos los libros de notarios de Lima entre las
fechas establecidas para la realizacién de este estudio, 1777 y
1815, lo que nos permitié reconstruir la vida social, comercial
y financiera del personaje. El andlisis de los libros de aduana
del Callao en las fechas en que aparece su barco, 1786 y 1794,
nos dio la posibilidad de realizar una serie de nueve afios de
la exportacién de productos no tradicionales y la importacién
de productos de Castilla y productos extranjeros, asi como su
distribucién en los puertos de Valparaiso y Guayaquil. El
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anilisis de los legajos de esclavos, comercio y padrones de
negros del Archivo de la Nacién de la Ciudad de Buenos Aires,
entre 1777 y 1808, y los libros de aduanas de los barcos de los
Mares del Sur que llegaban al Callao nos permitié verificar las
cantidades de esclavos que los comerciantes limefios compra-
ban en dicha plaza.

El estudio comienza con la situacién politica internacional
del siglo XVIII. Espafia se vio envuelta en una serie de guerras
europeas que tuvieron repercusiones en América y fue empu-
jada a tomar un conjunto de medidas que, dentro de las Refor-
mas Borbdnicas, llevaron a reforzar el dominio sobre las colo-
nias. Estas medidas tuvieron repercusiones diferentes en cada
idrea americana.

Compartimos la hipétesis de Garcia Baquero sobre la
imposibilidad de caracterizar como “liberal” el reformismo
borbdénico en América, el cual, entre miximos controles y
oportunos privilegios, llevé a su mayor expresién el sistema
mercantilista. Por otro lado el contrabando y la incursién de
barcos neutrales que hacian su aparicién en épocas de guerra
socavaron el monopolio espafiol.

El segundo capitulo trata sobre la élite mercantil, cémo se
bosqueja este grupo, cémo hace uso de sus prerrogativas para
lograr cada vez mis beneficios, ubicindose mis alld de la le-
gislacién. Para ello, los trabajos de Le Goff y Braudel en el 4m-
bito internacional fueron de singular apoyo, en especial para
describir al tipico mercader de “antiguo régimen”. Los trabajos
de Susan Socolow para Buenos Aires, y de Brading y Kicsa para
México, nos brindaron importante informacién sobre las carac-
teristicas del comerciante colonial del XVIII, cuya comparacién
con el comerciante peruano adquiere significacién, en especial,
al comprobar las similitudes y diferencias en el comportamiento
frente al Comercio Libre. La inversidn capitalista, a partir de la
acumulacién mercantil que sugieren Brading para México y
Socolow para Buenos Aires, no ha sido comprobada en el Perd
a través del estudio de José Antonio de Lavalle. Las descripcio-
nes de Lima y sus costumbres, a partir de los viajeros, mostra-
ron el rol de los mercaderes dentro de esta sociedad. Los libros
de notarios fueron de singular utilidad para recrear y armar la
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vida mercantil de nuestro personaje y nos permitieron bosque-
jar la red de vinculaciones que sustentaban la actividad de un
hombre cuyas caracteristicas lo muestran como un personaje de
una época de transicién: moderno, desde el punto de vista de
su mentalidad; tradicional, en cuanto al uso de privilegios para
escalar socialmente.

El tercer capitulo trata al comerciante en si, sus estrategias,
relaciones y asociaciones a través de una gama de poderes muy
amplios, los enlaces y consignatarios, los medios de pago y los
circuitos comerciales de productos no tradicionales como el
cacao, el cobre y la cascarilla, para lo cual fue beneficioso con-
tar con una embarcacién propia. Comparar a Lavalle con otros
comerciantes de su talla y, en algunos casos, mds significativos
por la magnitud de sus negocios, nos permitié visualizar, en
una mayor extensién, la sociedad mercantil en su conjunto.
Una amplia bibliografia que, en su mayoria, utiliza como fuente
las Memorias del Virrey Gil de Taboada y Lemos, refiriéndonos
a Fisher (1984), Haitin (1983) y Melzer (1980), y al Informe de
Lequanda en lo que respecta a Pérez Cantd (1987), entre otros,
fue utilizada para la realizacién de este capitulo. A diferencia
de ellos, hemos comprobado que no sélo la nueva oleada de
vascos venidos al Perd a mediados del s. XVIII fue progresista.
Lavalle fue un criollo que ascendié en riqueza y poder utili-
zando los mismos métodos de ascenso social y econdémico que
los mercaderes tradicionales. Fisher ha sido de mucha utilidad
en cuanto a Jas cifras del comercio exterior, aunque la reduc-
cién de reales de vellén a pesos fuertes no coincide con el
verdadero valor de dicha moneda, segin el Diccionario Nu-
mismatico de Burzio (1958) consultado para tal fin.

En el cuarto capitulo se resefia el comercio de esclavos,
comercio muy importante si tenemos en cuenta que su libera-
lizacién y autorizacién para los comerciantes peruanos se debié
a la idea de la Corona de compensar las pérdidas en que éstos
supuestamente incurrian debido a la apertura mercantil. La
bibliografia de base utilizada fue la cldsica y tradicional pero,
lamentablemente, ningidn autor ahonda en el desarrollo del
comercio de esclavos en Latinoamérica en el dltimo cuarto del
siglo XVIII, a excepcién de Mellafe y Studer, especificamente
para el caso de Buenos Aires, y H. Klein para el drea del Caribe
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y Brasil. La fundamentacién de este capitulo esti dada por el
trabajo realizado a través de los libros de aduana del Callao y
los de Buenos Aires.

El capitulo cinco describe la incursién de Lavalle en el
manejo de las finanzas y su funcionamiento como “banco colo-
nial”, aceptando importantes cantidades en capellanias y censos
sobre sus propiedades, cuyos principales fueron traspasados,
en ocasiones, por el Consulado, las Cajas Reales e instituciones
religiosas, por ser considerado en la época “persona segura”.
Esto llevé a describir la funcién de la Iglesia y O6rdenes
mondsticas en el manejo de las finanzas y también el papel que
cumplié el Consulado en esta actividad. Importantes fueron los
trabajos realizados por Asuncién Lavrin y A. Bauer, Alfonso
Quiroz y, por supuesto, el valioso material recogido de los
notarios de Lima.

En resumen, la figura de Lavalle, enmarcada en la sociedad
mercantil de fines del siglo XVIII, nos permitié vislumbrar la
capacidad de adaptacién de esta clase a la nueva coyuntura, la
diversificacién en sus negocios, en especial en la comerciali-
zacién de productos como el cacao, el cobre y la cascarilla,
liberados de impuestos a partir del Comercio Libre. También
vimos cémo el comercio de esclavos fue la alternativa mais
eficaz para equilibrar la balanza comercial de estos mercaderes.
Pero para ello se necesitaban contactos, estar en las esferas mas
altas de la sociedad mercantil y Lavalle fue conquistando esta
posicién poco a poco.

Para terminar, si bien con el Comercio Libre, en lo que
respecta a Espafia, se logré tan sélo lo que se proponia, es
decir mejorar los rendimientos fiscales derivados del dominio
colonial espaiiol, en las dreas periféricas del dmbito colonial,
como por ejemplo Venezuela y el Rio de la Plata, impulsé las
ansias de separacién y en este sentido decimos que el Comercio
Libre aceleré el proceso independentisia.

En el Perd, corazén del Imperio Colonial Espaiiol, esta
tendencia separatista no fue tan clara entre los grandes merca-
deres limefios. El Comercio Libre ayudé a una acumulacién
originaria que no pudo revertirse en el proceso productivo
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porque el avance de las fuerzas independentistas quebrd las
posibilidades de esta clase.
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Capitulo I

SITUACION POLITICA Y ECONOMICA DE
ESPANA DURANTE EL SIGLO XVIII



1.1. Un siglo de guerras internacionales

En los albores del siglo XVIII Espafia se encontraba sumida en
una postracién politica producida por el caos econémico y fiscal.
El estado espafiol, a pesar de las grandes remesas de oro y plata
que llegaban de América, estaba incapacitado de proveerse el capi-
tal necesario para el financiamiento de las guerras. Durante la épo-
ca de los Austrias, la Corona intenté obtener fondos por cualquier
medio para lo cual se vio forzada a la venta de cargos publicos. Los
monarcas comenzaron a ceder atribuciones a organismos locales hasta
llegar a una situacién de gran debilidad y de deterioro del poder
central.

Tres guerras importantes jalonaron la primera mitad del siglo
XVII y gravitaron fuertemente en el reestructuraciéon colonial america-
na y por ende en la economia espafnola. Fueron la guerra de Suce-
sién Espafiola (1701-1713); la guerra de Sucesién Austraca (1740-
1748) y la Guerra de los Siete Anos (1756-1763). A través de
ellas, las grandes potencias expansionistas, dvidas por ganar nuevos
mercados, se vieron envueltas en conflictos bélicos que mds que poli-
ticos fueron econémicos y que repercutieron notablemente en el espa-
cio colonial americano. Es en este contexto que Espafa fue perdiendo
poder y se deterioré el sistema monopélico sobre el cual sustentaba
su poderio, debido fundamentalmente a la accién de los corsarios y
a los barcos neutrales que hacian su aparicién en épocas bélicas.

Comenzd el siglo con la Guerra de Sucesién Espafiola en 1701,
a cuya culminacién en 1713 se firmé la Paz de Utrecht, importante
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documento que intenté consolidar el equilibrio de poderes'. Este
documento aseguré la hegemonia de Inglaterra en el dominio del
comercio con América, asi obtuvo de Francia la Bahia de Hudson y
Terranova; y de Espafa: Gibraltar y Menorca, el navio de permiso, el
tratado de asiento de negros y la legalizacién de la explotacién del
palo campeche en Belice, convirtiéndose esta zona en la primera base
territorial inglesa en las posesiones espaiiolas®.

La paz se mantuvo hasta 1740 gracias a la diplomacia europea que
intenté nivelar los recursos y el poder militar de los estados. Cuando
estos poderes se desnivelaron, cuando los intereses econémicos y los
beneficios arancelarios pesaron mis que los intereses politicos, el
equilibrio se rompié y se accedié a una nueva crisis: la Guerra de
Sucesién Austriaca de 1740 a 1748. Esta guerra fue indiscutiblemente
una guerra mercantil en la que se manifestaron las eternas rivalidades
entre Gran Bretafia, Francia y Espafa®.

La guerra anglo espafiola empalmé con la Guerra de Sucesién de
Austria (1741-1748) en la que intervinieron todas las potencias euro-

1.Lacausa politica de esta guerra fue la sucesién de los dominios de la Corona Espafiola
entre principes borbones de Francia y principes austriacos y bavaros de Carlos II. La decisién
de éste, segin su testamento, fue declarar como heredero de toda la monarquia espafiola
al duque de Anjou, nieto de su hermana Maria Teresa y del Rey Luis XIV de Francia. El nuevo
rey fue aceptado de buen grado, excepto por Austria e Inglaterra, pero todo se agravé cuando
Luis XIV trat6 de hacer prevalecer el favoritismo de Francia en el comercio espafiol, y
desequilibré el sistema de poderes europeos. Es importante destacar que Espafia contraté
con la Cia. Real de Guinea la introduccién por Buenos Aires de 500 a 600 negros africanos
por afio, segin una R.C. del 18 de enero de 1701. Studer (1984:103). Espafia, para atraerse
a Portugal, cedi6 la Colonia de Sacramento, dejando sin efecto el tratado de 1681. Vertambién
Busaniche (1975) p. 172.

2. El navio de permiso significé el comienzo de la ruptura del monopolio espafiol en
América. Para Irazusta (1984) este fue “el primer paso de gigante” dado por Inglaterra en el
camino haciz la preponderancia mundial.

3. Esta guerra tuvo como causa los conflictos entre Espafia y la South Sea Company.
Las deudas que unos y otros (Inglaterra y Espafia) se reclamaban y los privilegios de asiento
que la compaiiia exigia hicieron que Felipe V diera diversas 6rdenes para reprimir excesos
y atentados, entonces Gran Bretafia declar6 la guerra a Espafia en noviembre de 1739. El
inglés Vernon tomé Portobelo pero fracasé cuando quiso entrar en Cartagena. La escuadra
de Hanson en el Pacifico, destinada a hostilizar a Chile y Perd, se apoder6 de Paita y cerca
de Panami capturd el gale6n “Nuestra Sra. de Covadonga” con riquezas por valor de 300.000
libras esterlinas. Detalle muy sugestivo de esta guerra es la memoria de Vernon a su gobiermo
en 1741, enla que aparece por primera vezla palabra “emancipacién” conrespecto ala América
Espafiola. Decia: “que era cosa necesaria para Gran Bretafia propender a la emancipacién de
los establecimientos espafioles en América para abrir los mercados de éstos a los mercados
londinenses, un poco cansados ya del tréfico ilicito”. Busaniche (1975) péag. 205.
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peas ya que Espafia y Francia firmaron su segundo pacto de familia
(1743)* para combatir, aliadas a Prusia, contra Inglaterra, Sajonia,
Polonia y Holanda. El tratado de Aquisgrin, en 1748, puso fin a esta
contienda y, en 1750, se firmé un nuevo tratado comercial entre
Espafia e Inglaterra que llevé a un acuerdo en casi todos los aspectos
del comercio anglo espafiol. No menos importante fue la finalizacién
del asiento por la South Sea Company. Esta compania habia sido, por
casi 40 afios, la principal causa de las malas relaciones entre los dos
paises. Las condiciones de este tratado establecieron las bases de siete
afios de concordancia, amistad y mutuos intereses comerciales entre
ambos paises’.

A partir de 1750 Espafia comenzé a recuperarse por la accién
indiscutida de los reyes borbdnicos -entre los cuales destacan Carlos
I (1759-1789) y sus colaboradores -que llevaron a cabo una serie de
medidas tendientes a robustecer el estado y restablecer la autoridad de
la metrépoli en las colonias que habian alcanzado cierta independen-
cia durante la primera mitad del siglo. La fundacién de los Virreinatos
de Nueva Granada y Rio de la Plata y el ascenso de Chile y Venezuela
a la categoria de Capitanias son claros ejemplos del deseo de
centralizar la autoridad y de reforzar el control sobre regiones
supeditadas antes a los grandes nucleos virreinales. A estos fines
ayudé la-obra escrita por José del Campillo en 1743° que exponia los
principios basicos para una explotacién efectiva de las colonias y para
el aumento de la produccién en la metrépoli. Las visitas generales
hechas por Gilvez y Areche a América demostraron los verdaderos
recursos coloniales; se establecié el sistema de intendencias en
Espafa; se llevé a cabo el Concordato mediante el cual se reconocia
la autoridad de la Corona por encima de la Iglesia. Todo ello, sumado
a un aumento en la explotacién de metales tanto en México como en

4. El primer pacto de familia fue firmado en 1733.

5. Algunos autores consideran que existia una incompatibilidad politica entre las
economias inglesa y espafiola. Pares (War and Trade in the West Indies (1739-1763) Oxford
1936:60) comenta que dificilmente podian coexistir el comercio de un pais como Inglaterra,
en los inicios de la industrializacién, con un sistema colonial como el de Espaiia. Los elevados
precios, grandes ganancias, lentos retornos y pequefios consumos por parte del comercio
espafiol no concordaban con el espiritu expansivo del comercio inglés. (en Studer, E. (1984)
pp.188 y 189 .

6. La idea bésica de José del Campillo era asignar a las posesiones en América el
verdadero papel de colonias “clasicas”, es decir que fueran productoras de materias primas
y compradoras de productos manufacturados que no entraran en competencia con los de
la Metr6poli. En esto consistié la principal reforma del rey borbén, Carlos III.
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Perd, contribuyé a fortalecer las finanzas reales. (Burkholder y Chandler
1984: 123).

A pesar de la tranquilidad de esos afios, cuando llegé al trono
Carlos III, en 1759, habia comenzado una nueva guerra, la Guerra de
los Siete Afios, que reunid en la contienda a los cuatro continentes.
Este monarca tuvo como principal objetivo detener a Inglaterra en su
campaina de creciente expansién maritima. Con esa idea firmé con
Francia el tercer pacto de familia, en 1761. La guerra terminé en 1763
con la firma de la Paz de Paris. Por tercera vez se reestructuré
totalmente el mapa colonial de Francia, Inglaterra y Espana.’

En 1776 las colonias de Norteamérica iniciaron su guerra
emancipadora y Francia, que se apresur$ a reconocer la independen-
cia de los Estados Unidos, se comprometié a garantizarla. Espafia
debia optar entre permanecer neutral o situarse al lado de Francia, lo
que hizo finalmente debido al tercer pacto de familia. La guerra
culminé con la Paz de Versalles, en 1783. El saldo positivo para
Espaiia, si es que lo hubo, se limit6 en Europa a la recuperacién de
Menorca y en América a la cesién inglesa de la Florida Oriental y
Occidental. Mantuvo el poder en la costa del golfo de México, pero
no pudo retener Gibraltar y Belice que quedaron en poder de
Inglaterra. (Céspedes del Castillo 1985:324).

Barcos perdidos, negocios arruinados e indemnizaciones por
dafios fue el saldo negativo de esta guerra. Espafa se fue desgastando
en el dificil objetivo de defender sus posesiones y recuperar el
comercio colonial.

Por otro lado, Portugal avanzaba a ojos vistas sobre las posesiones
espafiolas al sur del virreinato peruano. Era cada vez mayor el
contrabando, a través de la Colonia del Sacramento® y del estuario

7. Inglaterra obtuvo Canadi, la peninsula de Florida y afianzé sus posesiones situadas
al este y al oeste del rio Mississippi; Espafia perdi6 La Habana y Manila. Francia, la mis
afectada, perdi6 todas sus posesiones en la India; en Africa, San Luis de Senegal, y renuncié
en favor de Inglaterra al Canad4, Ohio, la Dominica, Tobago, San Vicente y La Granada.
Conservé en América: Martinica, Guadalupe, Santo Domingo y Santa Lucia. Busaniche (1975)
capitulo IX, pp. 172, 187, 205, 233; G. Walker (1979), capitulo 11 The Final Year. ‘

8. Perdida a favor de Portugal, con la firma de la Paz de Utrecht fue recuperada y
entregada nuevamente con la firma de la Paz de Paris en 1763. Es finalmente recuperada en
1777 por Pedro de Cevallos. Busaniche, p. 260.
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del Plata. Las mercaderias extranjeras, que ingresaban desde 1713
en el navio de permiso, inundaban el puerto de Buenos Aires. A
esto se sumaban los productos que llegaban en los barcos neu-
trales los cuales, por una Real Orden de 1783, estaban autoriza-
dos a abastecer a las colonias en épocas de guerra (Malamud
1987:304).

En 1788 luego de algunos afios de tranquilidad en las relacio-
nes internacionales, fallecié Carlos III y le sucedié en el trono Car-
los IV. Al poco tiempo se inicié en Francia la Revolucién de 1789, la
cual condiciond, desde esa fecha, todo el proceso histérico espaiiol
y el de las colonias americanas. Por primera vez Espafia firmé un
tratado de alianza con Inglaterra, de mutuo apoyo para luchar con-
tra Francia, y esto le cost6 muy caro. En 1793 Francia inva-
di6 Cataluna y, por una mala jugada de Manuel Godoy, Espafia
dio la espalda a Inglaterra y, en 1795, firmé con Francia la llamada
Paz de Basilea quedando nuevamente unidos ambos paises. Ingla-
terra se cobré con creces este abandono y el 18 de agosto de
1796 Espana declaré la guerra a Inglaterra (Busaniche 1975:
278).

Esta guerra fue desastrosa para Espafia “la mds desdichada de las
alianzas que conduciran a nuestra patria al borde de la ruina”
(Ballesteros y Bereta 1929 T.V:217). La invasién napolednica puso en
evidencia la debilidad de la monarquia espafiola y agudizé el proceso
de deterioro. La guerra terminé en 1805, cuando el almirante Nelson
vencié a las escuadras espafiola y francesa en el memorable combate
de Trafalgar. Inglaterra quedé duefia de los mares y, en conse-
cuencia, las colonias de Francia y Espana a merced de su flota.
Francia habfa perdido sus colonias, no asi Espafa, por lo que
Inglaterra intenté una invasién directa a las colonias espafiolas
en el Rio de la Plata en 1806 y 1807. No logré apoderarse de
ellas pero sembré en las mismas el germen de la independencia
que, a partir de 1810, Espafia ya no pudo detener (Busaniche
1975:285).

Un siglo de guerras internacionales habia deteriorado el
poderio de Espafia en beneficio de Inglaterra que fue ganando
terreno sobre las colonias de América. El objetivo se habia
cumplido. La brecha estaba abierta para la obtencién de nuevos
mercados que ayudarian al desarrollo capitalista industrial de
los ingleses.
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1.2. El modelo econémico espaiiol

El modelo econémico sobre el cual se estructuraba la politica de
Espafa durante el siglo XVIII era el mercantilismo®. Este sistema tenia
como base la intervencién del Estado con el fin de desarrollar al
miximo sus posibilidades y se venia utilizando en Europa desde
mediados del siglo XVI, cuando comenzé a surgir la conciencia de una
comunidad de intereses nacionales. El mercantilismo no se definié
como sistema de pensamiento sino hasta finales del s. XVIII, cuando
los liberales intentaron descalificarlo argumentando pricticas que
repudiaban’.

Segiin Dobb, el mercantilismo fue la politica econémica de un
periodo de acumulacién primitiva. Esto se llevaria a cabo mediante la
estructuracién de la sociedad sobre bases eminentemente comerciales
y mediante el fortalecimiento del poder estatal. Todas las monarquias,
en mayor o menor grado, se empefiaron en la via del intervencionismo
econdémico y poco a poco se constituyd una ciencia de la riqueza. Se
pensaba que el poder de un pais residia en sus reservas de oro y plata
y los gobiernos dedicaron toda su atencién a los movimientos
monetarios tratando de poner fin a la salida de numerario, imponien-
do restricciones a la libre importacién y, en el caso de Francia, limites
a la exportacién de insumos para sus manufacturas'’.

Esta situacién llevé a las potencias expansionistas a una compe-
tencia internacional en la que se vieron comprometidas la Francia de
los Borbones y la Inglaterra de Isabel, con el objetivo de apoderarse
de las riquezas del imperio espafiol no muy bien protegido. Richelieu
codiciaba los metales preciosos que las flotas de América trafan cada
afio a Sevilla y alenté la formacién en Francia de grandes compaiias

9. Muchos autores no aceptan que el siglo XVIII fue el primer y unico periodo
mercantilista de Espafia. Garcia Baquero sostiene que, si bien se puede reconocer una
intencién mercantilista en el estado espafiol en los siglos XVI y XVII, por el contrario no
gozaron del apoyo y colaboracién de una clase social que sustentara el sistema. Para mayor
informacién ver Garcia Baquero (1976) pp. 67 a 74.

10. Fueron los fisi6cratas quienes pensaban la economia en términos de un sistema de
clases sociales. Estos se enfrentaron a los mercantilistas y formularon el primer cuerpo
coherente de anilisis econémico 1égico. R. Eatwell (1973) p. 21.

11. Los mercantilistas consideraban que las exportaciones traian riquezas a las naciones
y en ese sentido afirma Eatwell (1973 : 18) estaban en lo cierto puesto que el asegurar un
excedente de exportaciones tiende a hacer una economia nacional préspera mientras que
un excedente de importaciones tiende a deprimirla.
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de navegacién. Fue Colbert quien formulé los principios mds estrictos
del mercantilismo:

“... es mecesario aumentar el dinero en el comercio publico obteniéndolo
de los paises de donde proviene, conservdndolo en el interior del reino,
impidiendo que salga y ofreciendo medios a los hombres para que saquen
de él un provecho (Deyon 1970:32).

Colbert incitaba a Francia a esa “guerra de dinero”. No obstante
fue en Inglaterra’? donde el mercantilismo tuvo una creacién continua-
da, empirica y nacional.

“ No hubo politica mercantilista eficaz en los S. XVII y XVIII mds que alli,
donde los empresarios fueron capaces de responder a las proposiciones del
gobierno, alli donde existia un embrion de burguesia nacional, un
mercado nacional y las bases geogrdficas de una relativa autarquia”
(Deyon 1970:49)

Se ha exagerado la idea de la fascinacién que existia en los
mercantilistas por la acumulacién de oro y plata.

Decia Foucault, “Se acostumbra a caracterizar el mercantilismo
como el monetarismo absoluto, por una confusion sistemdtica de
las riquezas y de las especies monetarias. En realidad existe una
articulacion entre ambas que hace de la moneda el instrumento
de representacion y andlisis de la riqueza. Esta se agranda como
objeto de la necesidad y el deseo; ellas se dividen y se sustituyen
las unas a las otras por el juego de las especies monetarias. La
relacion reciproca de la moneda y de la riqueza se establece sobre
la base de la circulacion y el cambio. No es la abundancia de oro
y plata, la cantidad de perlas y diamantes la que hace a los
estados ricos y opulentos sino la consecucion de las cosas necesa-
rias para la vida y el vestido”. (Foucault 1966:186).

Por lo tanto, si se le dio mucha importancia a las especies
preciosas fue porque éstas eran los recursos de los principes y el me-
dio para lograr lo necesario para la supervivencia de las cortes y la

12. (Deyon 1970:46 y 74) En Inglaterra el mercantilismo revisti6 tres formas esenciales:
protegié la moneda, para lo cual los corsarios de Isabel mantuvieron una lucha contra las
colonias espafiolas que revistié la forma de una empresa religiosa, nacional y mercantil;
protegi6 la produccién tanto industrial como agricola, y, por ultimo, alenté la creacién de
una marina eficiente a través de la promulgacién de las Actas de Navegacién. Estas
contribuyeron al estallido de tres guerras maritimas anglo holandesas y al conflicto
arancelario con Francia.
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aristocracia. Pero fue también importante el desarrollo manufacturero
sin el cual no hubiera habido comercio.

Cuando el mercantilismo triunfé en Espaiia, Inglaterra y Francia ya
estaban en pleno desarrollo de las fuerzas productivas y del espiritu
individualista que tendian a dejar de lado la antigua reglamentacién
(Garcia Baquero 1976:68). Para estos paises la plenitud del mercantilismo
era un logro del pasado, las doctrinas econémicas de los fisicratas y
las ideas de los filésofos de la Ilustracién les habian marcado ya un
futuro nuevo y mds avanzado, que la revolucién industrial vendria a
potenciar, tanto en lo tecnoldgico como en lo econémico. En el siglo
XVIII, la mentalidad de los asesores de los monarcas espaiioles, tras
el fracaso de la politica de los Austrias, estaba dispuesta a un cambio
radical. Fue con los Borbones que se intensificaron las pricticas
mercantilistas. Estos vieron la necesidad de revitalizar las relaciones
mercantiles con sus colonias rescatindolas de las manos extranjeras y
resolvieron hacer algunas modificaciones al sistema. Fue asi que,
durante la época del marqués de Ensenada, surgié la idea de disenar
una politica ultramarina que reformara la administracién indiana y
transformara la organizacién del comercio transatlintico (Céspedes del
Castillo 1985:314).

Todos los autores recomendaban la misma tictica aduanera
favorable a las exportaciones de manufacturas y prohibitivas para las
importaciones competitivas. Las armas para llevar a cabo esta idea eran
las compafias de navegacién, las manufacturas y las colonias. El
mercantilismo espafiol gir6 en torno al comercio que ayudaria a
conseguir una balanza comercial favorable, es decir que las exporta-
ciones excedieran a las importaciones, desprendiéndose de mercancias
y recibiendo metales preciosos'?.

La industria espafiola no se desarrollé6 como debia. Garcia Baquero
(1992:343) considera que en Espafia no existié una burguesia con
espiritu de empresa que pudiera secundar al estado en su tarea de
renovar la industria nacional. Tampoco hubo un mercado interior
debidamente articulado que sirviera de estimulo al desarrollo de la
produccién en gran escala, y la industria nacional no consiguié
liberarse de la dependencia extranjera. S6lo a fines del s. XVIII se

13. Stoetzer (1966), enmarca esta politica de reformas dentro del liberalismo espafiol
llevado a cabo por los déspotas ilustrados espafioles, que querian terminar con la
estrangulacién econémica del Antiguo Régimen. pp. 29 a 36.
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alcanza un desarrollo industrial estrictamente imprescindible para el
consumo local*.

El neomercantilismo aplicado en la politica comercial con las
colonias estaba estructurado en base a los trabajos de Ustiriz, Feijoo,
Campillo, Ward y Campomanes. Intenté en un primer momento
controlar el contrabando, luego desarrollar el comercio, potencializar
el mercado colonial sin que éste entrara en competencia con la
industria de la metrépoli y en una tercera etapa poner en movimiento
capitales inutilizados, para lo cual era necesario derogar las leyes que
impedian la libre circulacién. (A. Quiroz 1993: 83/84).

Ustdriz identificaba la riqueza con los metales preciosos, por lo
tanto se debian retener en Espafa los que llegaban de América para
lo cual proponia una discriminacién aduanera. Se debia prohibir la
salida de materias primas industriales y reducir los derechos de
importacién y exportacién. También creia necesario dar impulso a la
industria. Ward afirmaba que la libertad es el alma del comercio y el
monopolio su mayor adversario y que ni la prohibicién ni las tasas
crean la abundancia sino la libertad de los negocios. Reclamaba la
libertad de comercio con América y la supresién del monopolio de
Cidiz en favor de catalanes, valencianos, gallegos, montafieses y
vascos. Jovellanos resumia su pensamiento en la idea de que se debia
dejar a los hombres en la mayor libertad posible a cuya sombra
crecerian el comercio, la poblacién y la riqueza. (V. Vives T. IV:208).
Estas fueron las bases de las reformas implantadas en Espafia a
mediados del siglo XVIIL

El mercado colonial pasé entonces a un primer plano pero todos
los mecanismos innovadores se realizaron dentro del mayor control,
mids aun durante esta centuria se intenté llevar hasta las ultimas
consecuencias la teoria del pacto colonial. No obstante hubo situacio-
nes que hicieron que Espana fuera perdiendo el dominio de sus
colonias. El contrabando y la utilizacién de los barcos neutrales en
periodos de guerra fueron las causas determinantes de la pérdida total
del mercado americano.

14. Algunos autores, en especial J.Fontana y J.M. Delgado, consideran que la
liberalizacién del comercio impuesta por los Borbones mds bien perjudicé la naciente
industria algodonera catalana anteponiendo los intereses fiscales, cuyo objetivo era recuperar
el control de la Carrera de Indias mis que potenciar alguna industria. (El Comercio Libre entre
Espafia y América Latina 1987: 11,44 y 45). En lo que respecta a Andalucia, el grupo
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1.3. El monopolio espaiiol y las causas de su desarticulacién

Como vimos en el punto anterior, Espafa luché con todos sus
medios para mantener el control comercial en sus colonias. Este
consistia en un mercado intervenido en la cabeza (Sevilla, Cidiz) y al
fin del trayecto, donde el juego de la oferta y la demanda quedaban
desvirtuados. La politica de precios era mantener estos a un nivel lo
suficientemente alto para satisfacer tanto las exigencias fiscales de la
Corona como la de una oligarquia mercantil que controlaba el sistema.
Para ello era necesario que las colonias se mantuvieran en una
situacién de bajo autoabastecimiento y de gran escasez de aquellos
productos que Espafia estaba interesada en colocar. De esta manera
se controlaba el mercado y se impedia el desarrollo de una politica
productiva en América, condenidndola a la monoproduccién minera,
de materias primas y de alimentos, Unicas actividades que podian
suministrar los recursos suficientes que el monopolio exigia.

“De esta manera el monopolio se revelaba como un instrumento eficaz al
servicio de la politica fiscal, cubria las necesidades de la Hacienda
Publica y garantizaba una alta tasa de beneficios a aquéllos que tenian
el privilegio de ingresar a los circuitos comerciales, fomentando las
actividades especulativas en detrimento de una economia productiva...”
(Bernal 1987:19). ;

Pero la metrépoli no podia responder a la demanda con Ia
produccién propia, siendo una necesidad constante el aporte de
extranjeros, ya sea de manera legal o por la via del fraude, quedindole
a los espafioles la utilidad de los derechos reales. A principios del s. XVIII
casi nada era espafiol, ni los productos, ni la marina, ni los agentes de
comercio. Es mids, a juzgar por lo expresado por Garcia Baquero
(1992:42) todo parece indicar que Inglaterra, Francia y Holanda eran las
auténticas metrépolis de América Hispdnica. Las concesiones a extranje-
ros y los cambios introducidos en el sistema de monopolio no fueron
suficientes para detener el debilitamiento de la dependencia colonial.

1.3.1. l/i‘l contrabando
El contrabando se manifestd como el mecanismo mds efectivo

para proveer a América de sus necesidades y lograr los mayores bene-

detentador de capital eran los comerciantes de la Carrera de Indias. Estos formaban un sector
conservador que tendia mas a mantener el prestigio nobiliario del rentista.
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ficios, sorteando las trabas aduaneras que el gobierno espaiiol imponia
a sus colonias.

Por otro lado, frente al contrabando existia una doble actitud. Si
se ejercia en el propio pais, contraviniendo las leyes y llevado a cabo
por sus naturales, entonces era un delito que debia ser severamente
castigado. Si por el contrario era ejercido en otros paises, en contra
de las leyes de los demds, podia ser permitido y hasta adquirir un tono
heroico. (Malamud 1986.38). Desde un primer momento los portugue-
ses incursionaron en el territorio espafiol y mas tarde lo hicieron junto
a sus aliados ingleses, desde la colonia de Sacramento, frente al
estuario del Plata, por donde ingresaban mercaderias a menor precio.
Tres fueron los puntos estratégicos que los ingleses utilizaron como
base de operaciones del contrabando: Jamaica, que los conectaba con
la mayor parte de las posesiones americanas; Barbados que los
vinculaba con Caracas y sus zonas de influencia y Buenos Aires desde
donde cubrian la zona de Chile, el Alto Perd y el Bajo Perd. (Malamud
1986:38). En este ultimo punto consolidaron su posesién a partir de
la firma de la Paz de Utrecht que les permitia el asiento de negros y
el ingreso del navio de permiso con 500 toneladas de mercancias al
afio, libre de derechos. A fines del s. XVIII incursionaron en el Pacifico
Sur para la pesca de ballenas, lo que repercutié notoriamente en el
comercio chileno (Villalobos 1965:92).

“También los holandeses se dedicaron al contrabando pero prefi-
rieron el comercio venezolano y, en menor medida, la zona del Rio
de la Plata. En cuanto a los franceses, éstos no se quedaron atris en
la utilizacién del trdfico ilicito y aprovecharon los pactos de familia
firmados con Espafia para beneficiarse'®.

Pero el contrabando no fue llevado a cabo sélo por extranjeros
sino por los propios espafioles. El terrible peso de los impuestos sobre
el trifico legal favorecia esta situacién. Los géneros europeos se
compraban a los ingleses que los ingresaban, via Buenos Aires o
desde Jamaica, a través del navio de permiso y los productos asiticos
venian en el Galeén de Manila.

Dice Haring refiriéndose al contrabando por Buenos Aires:

15. El trabajo de Malamud (1986) pp. 31, 38, 41 y 42 se refiere a los problemas del
contrabando.
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“los comerciantes andaluces no fueron del todo honestos..pues ellos
mismos al amparo de enviar una limitada cantidad de mercancia sobre
las que pagaban derechos aduaneros, embarcaban varios millones sobre
los cuales no pagaban derecho alguno® (Studer 1984:30)

A mayores restricciones legales tanto mayores eran las ganancias
ilicitas. Al parecer, los riesgos de introduccién no eran grandes y en
ocasiones la mercaderfa resultaba mis barata. Se acudia al cohecho y
cuando esto no era posible se entregaba el alijo a cualquier testaferro,
luego se lo denunciaba y se adquirfa la mercaderia, en parte como
premio establecido por la ley para el denunciante y el resto se adquiria
a bajo precio en la subasta de decomiso. (Céspedes del Castillo 1946:
677).

Podria afirmarse que toda la organizacién del negocio comercial
estaba concebida con un claro propésito de burlar las prohibiciones
existentes al respecto. Garcia Baquero ha demostrado fehacientemente
cémo el sistema monopdlico tuvo como respuesta el fraude. la
practica del contrabando llevada a cabo por los espafioles revistié
multiples formas. Una era utilizar sectores secretos de la bodega del
barco, tnicamente conocidos por el duefio de la embarcacién. Los
propios registros no incluian toda la informacién dado que los mismos
eran hechos segtn las declaraciones de los propios comerciantes. Pero
el sistema mis utilizado era el denominado “testimonio o partidas
adicionales”. Estos consistian en embarcar mercaderia una vez cerrado
el registro. Se inscribian en hojas adicionales las cuales no iban cosidas
a los registros y el mercader tenia la posibilidad de no presentarlas a
la llegada a puerto®®. '

Otro factor que perturbé notablemente el sistema de monopolio
espaiiol, fue la utilizacién de los barcos neutrales.

1.3.2. Barcos neutrales

Las guerras europeas, que envolvieron a Espafia con especial
énfasis a partir de la mitad del S.XVIII, hicieron que la metrépoli se

16. Para mayor informacién ver Garcia Baquero (1976) pp. 215 a 224, y 1992 pp. 140
a 150 donde explica los diferentes recursos empleados para llevar a cabo el trifico ilicito;
Villalobos (1968) explica los efectos en el drea de Chile; Malamud (1986) se refiere al
contrabando francés, holandés e inglés, en el comercio colonial peruano entre los afios 1698
y 1725.
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viera obligada a la utilizacién de barcos neutrales, en especial de su
aliada Francia, para el aprovisionamiento de las colonias. Es posible
que en el caso de México y Peri esto no fuera tan necesario pues
podian recurrir a sus propios recursos y no depender tanto del
exterior, pero las zonas periféricas de América, como Venezuela, Costa
Firme y Rio de la Plata se vefan imposibilitadas de subsistir en tiempos
de guerra sin abastecimiento continuo de viveres y otros productos de
origen europeo (Malamud 1987:304).

Debido a ello se instrumentaron una serie de leyes que permitie-
ron el trifico con navios de bandera francesa en unos casos y
portuguesa en otros. Es decir, barcos neutrales que salian de puertos
espafioles y comerciaban con puertos americanos habilitados. Podian
traficar con mercancias espafiolas y extranjeras y retornar obligatoria-
mente productos americanos a puertos espafoles.

Durante la guerra de 1779-1785 se dictaron varias Reales Ordenes
que permitian la utilizacién de los barcos extranjeros. En el caso
concreto del Rio de la Plata la autorizacién se dio sobre todo a embar-
caciones portuguesas y francesas.

En 1795 se autorizé el comercio directo con colonias extranjeras;
en 1796 debido al siguiente conflicto bélico se dio la autorizacién a
comerciantes y buques matriculados en América para traficar en el
comercio transatlintico antes reservado a los metropolitanos.

En 1797 se abre el comercio directo con los neutrales. Fueron
tales los beneficios que aquellos que no conseguian permiso se
valian de multiples argucias para lograr sus objetivos, como arribadas
forzosas por tempestades, falta de viveres, averias, etc. La aplicacién
del permiso para el comercio con neutrales provocé una gran
reactivacién del comercio colonial que estaba deprimido por la
guerra, pero, por otro lado, actué como una punta de lanza en el
corazén del imperio espafol, que se vio duramente afectado en su
monopolio.

Autorizar el comercio de los paises neutrales con las colonias
significaba levantar las barreras del exclusivismo y, por tanto, favorecer
el deseo por el que las élites criollas venian suspirando en los tltimos
tiempos: negociar directamente con sus proveedores extranjeros. Esto
en la prictica resulté la liquidacién del monopolio espafiol. (Garcia
Baquero 1992:345).
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Por otro lado, la Corona, debido a la necesidad de que el
comercio -fuente principal de ingresos fiscales- no se estancara, habia
incentivado la participacién de las colonias en corrientes mercantiles
nuevas que las vincularon con Estados Unidos o con el norte de
Europa, Brasil y las Antillas antes vedadas al comercio legal. (Halperin
1985:81).

Pasadas las guerras, cuando se quiso volver al antiguo esquema,
fue imposible, el sistema estaba viciado y no se pudo contener la
avalancha comercial que llegaba a América de todo el 4dmbito
europeo'’.

1.4. Cambios en el trafico mercantil

Desde el momento en que se instaurd la dinastia de los Borbones
y se concedié a Inglaterra el “navio de registro” las relaciones
comerciales entre Espafia y sus colonias pasaron por una serie de
cambios, tendientes a evitar el comercio ilicito. De acuerdo a ellos se
establecié una cronologia a la cual aluden varios autores!®. Para Garcia
Baquero (1992:45) los cambios operados en el trifico mercantil,
registrados a lo largo del siglo XVIII, estarfan incluidos dentro del
reformismo borbénico, cuyos decretos, érdenes y reglamentos desbor-
darian los limites cronolégicos del reinado de Carlos III

Tradicionalmente la Carrera de Indias se llevaba a cabo mediante
el sistema de flotas y galeones, que se empleé hasta la aparicién del
sistema de registros. Este consistia en enviar navios comerciales
acompaiiados de otros que tenian el objeto de protegerlos de los
ataques frecuentes de corsarios y piratas. Pero este sistema adolescia
de varios inconvenientes y las autoridades espafiolas se vieron en la
obligacién de hacer algunas modificaciones. En primer lugar, las
embarcaciones no cumplian con las fechas establecidas, ya sea por
inclemencias del tiempo o porque se trataba de dilatar al miximo el
intervalo entre una y otra flota con el objeto de provocar la escasez
en los mercados y de esta forma asegurar la venta de los productos
(G.Baquero 1976:150). En segundo lugar, las reiteradas infracciones

17. P. Chaunu (1976) considera que 1797 es la fecha clave de la ruptura del Pacto
Colonial por el ingreso de Estados Unidos en el 4mbito colonial espafiol con barcos neutrales.
Ver también Ortiz de la Tabla (1978) para el caso de México.

18. José Ignacio Lequanda (1794) Informe elevado al Virrey Gil Taboada y Lemos. 1794.
Pérez Cant6 (1985); Roel Pineda (1988) Garcia Baquero (1976).
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que se cometian en las elementales formas de seguridad demostraron
que el sistema defensivo era ineficaz. Con bastante frecuencia los
navios de escolta iban desprovistos de soldados, armas y municiones
y a menudo transportaban mercancias de particulares que en ocasio-
nes sobrecargaban tanto la nave que ésta perdia la capacidad ofensiva
ya que la mayor parte de los cafiones quedaban bajo la linea de
flotacién. A su vez, este sistema incrementaba atn mds el contrabando
en periodos de escasez de flotas (G. Baquero 1976:151).

El contrabando, la guerra con Inglaterra iniciada en 1739 y la accién
de los corsarios en el Atldntico y el Caribe, obligaron a reemplazar este
sistema por el de registros sueltos a través de la ruta del Cabo de Hornos.
La expedicién de flotas con fechas fijas de salida y retomo y rutas
preestablecidas hacfa que estos convoyes fueran presa ficil para las
escuadras inglesas. El sistema de registros sueltos, pese a las dificultades
de la guerma que impedia el normal desarrollo de las relaciones
comerciales entre metrépoli y colonia, aumentd el ritmo de la navegacién
y el volumen de los intercambios (G. Baquero 1992:107). Con el sistema
de flotas y galeones el tonelaje de los navios sumé 46.423,85 toneladas
mientras que los navios de registro alcanzaron la cifra de 81.955,41
toneladas, lo que representa un incremento del 76.53% (G. Baquero
1976:172). Lequanda, refiriéndose a esta época dice:

“ ... los miembros del comercio logran hoy la ventaja de bhacer sus envios
directamente por mano de sus consignatarios, o por las propias, cuando
por el antiguo sistema de galeones experimentaban la demora de cuatro
afios para emprender nuevas negociaciones trascendiendo este perjuicio
general como obstdculo a la activa circulacion que el comercio exige. Por
el presente directo del Cabo de Hornos consiguen los europeos y america-
nos mds frecuentes expediciones presentdndose a esta benéfica repeticion,
duplicado lucro, con respecto a la demora que toleraban en lo antiguo”
(Lequanda 1794:15).

También Buenos Aires se beneficié con este sistema pues contd
con una mis frecuente llegada de navios de registro que, con la
excusa de la peligrosa navegacién surefia, se quedaban en esa plaza,
en especial durante el conflicto bélico de 1739 a 1748. Creci6 la
presencia de naves extranjeras que descargaban mercaderias en la
Colonia de Sacramento para ser introducidas en Buenos Aires y desde
alli hacia el norte (Segreti 1987:44). Esto motivé las quejas del
Consulado limefio en varias ocasiones pues vefa su comercio pertur-
bado por la saturacién de mercaderias que llegaban a Lima desde
Buenos Aires.
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A partir de 1765 se inicié la apertura del comercio a otros puertos.
Durante esta fase no sélo se facilité el embarque en Espaiia sino que
se permitié6 el desembarco de mercaderias en otros puertos del
Virreinato y se quebré el monopolio de Lima en cuanto al manejo
directo del comercio exterior. En 1778 se promulgé el Reglamento de
Aranceles para el Comercio Libre. Este sistema se desarrollé en el
marco de un programa de reformas mds vasto, impuesto por la
Corona, que tendia a eliminar la participacién extranjera y a estrechar
los lazos de la dependencia econémica entre la metrépoli y la
colonia®. 1La liberalizacién del comercio vino a legalizar una situacién
ya existente en la prictica y no fue tan libre puesto que, si bien los
puertos americanos podian comerciar entre si, no lo podian hacer con
todas las naciones sino Unicamente con los puertos espaioles. Recién
en 1797 se decreté el comercio directo con otras potencias.

1.5.Las Reformas Borbénicas como politica para recapturar el
pacto colonial.

Durante la segunda mitad del siglo XVIII, la Corona Espafiola,
continuando con una serie de reformas iniciadas en la primera mitad
del siglo, realiz6 un reordenamiento profundo de las relaciones
administrativas, militares y mercantiles, cuyo objetivo primordial era
fortalecer el estado espafiol. Para conseguirlo se hacia necesario
terminar con los privilegios particulares y centralizar en la metrépoli
los beneficios de las colonias, modificando el sistema tributario y
transformando la organizacién del comercio transatlintico. Las refor-
mas parecen contener cierta influencia de los fisiécratas franceses. Mds
bien tuvieron que ver con las ideas del Despotismo Ilustrado y la
influencia francesa se hizo notable en el sistema de intendencias
aplicado en Espaiia y copiado del francés. Los reformadores en Espafia
fueron Esquilache y Grimaldi, dos déspotas ilustrados italianos a
quienes llamé como asesores Carlos III%.

Dentro del programa de reformas las relaciones comerciales con
América recibieron especial atencién y estuvieron enmarcadas dentro
de un mis estricto espiritu centralista del absolutismo monirquico,

19. (Garcia Baquero 1992:52): La originalidad de las reformas implantadas en la segunda
mitad del siglo XVIII estriba en que a partir de ellas América recuperé el verdadero status
de colonia, mercado consumidor de manufacturas y proveedora de materias primas.

20. Para mayor informacién sobre este tema ver: Kuethe y Blaisdell (1991) HAHR 71:3
p. 591.

40



que en ningin momento puso en tela de juicio el sistema monopélico.
Para John Lynch (1976:15) el plan de reformas se inscribfa dentro de
una “segunda conquista de América”. Fundamentalmente hizo que el
sistema patrimonial entrara en crisis.

Sin embargo, conviene aclarar que no todo experiment6 una
transformacién. Por debajo del proceso de reformas subyacian deter-
minadas permanencias seculares, las cuales explican por qué Espaia
no pudo sortear el gran bache que la aquejaba desde el gobierno de
los Austrias (Segreti 1987: 47).2

Los proyectos de reformas buscaron objetivos muy variados y a
veces contradictorios. Se intenté ampliar las economias coloniales,
tratando de explotar al miximo sus recursos pero sin convertirlas en
rivales de la metrépoli. (Halperin 1985: 19). Pero el intento de exportar
productos manufacturados espafioles a las colonias no tuvo los resul-
tados esperados pues el sistema ya estaba viciado y la participacién de
éstos en el comercio era tan s6lo del 40% (G. Baquero 1976:81/82).

No obstante, el control fue mayor. Los borbones decidieron que
la restauracién del poder y el prestigio internacional se apoyaran en
una politica de explotacién mds consciente y mejor planeada. La
adopcidén de esta politica mercantilista hizo que Espafia aumentara sus
ingresos de 74.5 millones de reales en 1778 a 1.200 millones en 1784
(T. Anna 1983:36).

Con el objeto de obtener un mayor control de las colonias tuvo
lugar la expulsién de los jesuitas en 1767, quedando sus bienes bajo
la administracién directa del Estado, en el ramo de Temporalidades;
se produjo la visita de Areche al Perd quien dedicé sus energias a
reorganizar la hacienda y sanear la administracién para obtener el
incremento de los ingresos. Las reformas abarcaron el 4mbito mercan-
til, administrativo, militar y politico. Son dos las reformas que quere-
mos destacar a los fines de este estudio. Una, la creacién del Virreinato
del Rio de la Plata en 1776, que agudizé la rivalidad existente entre
Buenos Aires y Lima, capital virreinal y centro administrativo y que
intentd restar a esta ultima poder politico y por consiguiente econé-

21. Estas permanencias seculares serian el concepto de un imperio patriarcal y un
régimen patrimonial autoritario, base de la politica de los Absburgos como de los Borbones.
Fue como una columna vertebral que se evidencia ain en las ordenanzas y decretos de
principios del siglo XIX. (T. Anna (1983:31/32).
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mico. La otra fue la implementacién del Reglamento del Comercio
Libre en 1778. A través del estudio de un caso trataremos de
evidenciar la repercusién que tuvo el Comercio Libre en el monopolio
limefio, para determinar cuidl fue el comportamiento de la clase
mercantil ante esta nueva coyuntura.

1.5.1. Creacion del Virreinato del Rio de la Plata

Esta tuvo lugar como consecuencia de la constante incursién de
los portugueses en la “zona de nadie” como la denomina Halperin y
que abarcaba el territorio al norte y oriente del Plata y Uruguay y al
sur del Golfo de Santa Catalina. La situacién politica transformé esta
zona en botin codiciado tanto por los portugueses como por sus
aliados ingleses®.

La creacién del Virreinato vino a legalizar una situacién dada de
hecho. Dice Segreti:

“de becho por el contrabando o de derecho por el rey o por las
autoridades locales, el comercio exterior del Rio de la Plata continuo en
ascenso traduciéndose en una salida de metdlico que escapaba a la
concepcion triangular imperante y en un aumento de las imporia-
ciones y esclavos con destino al interior y al Alto Peri. Este movimiento
portuario conectado con Brasil y Africa posibilito la entrada de extran-
Jeros. Los intereses limerios se vieron afectados y contaron con mds de
una razén para poner fin a la funcion de dicho puerto.” (Segreti 1987:

34 23‘

Las quejas de los comerciantes peruanos se venian presentando
desde mucho tiempo atrds*. Un documento fechado en 1737 solicitaba
al rey que no se aceptasen los registros sueltos a Buenos Aires, pues
perjudicaban al Perd.

22. Portugal habia quedado bajo la dependencia econémica de Gran Bretafia a partir
del 27 de diciembre de 1703 con la firma del Tratado de Methuen (Segreti 1985:42).

23. La concepcién triangular de los Austria que era: Europa, México y Perd, serd
modificada en la poligonal de los Borbones (Segreti 1987:47).

24. Una Real Cédula de 1618 autoriz6 la extraccién por el Rio de la Plata, durante 3
afios, de frutos en dos navios que no excedieran de 100 toneladas cada uno. Las mercaderias
que ingresaban por dicho puerto, si se destinaban al Alto Perd debian pagar en Cérdoba un
derecho de Aduana del 50 %, pero esto hizo que proliferaran los caminos del contrabando
y el metilico del Alto Perd pasara a manos extranjeras a través del canal portefio. (Segreti
1987:35 a 37).
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“Todos los Registros que han salido cargados de ropa desde Espafia para
Buenos Ayres, no han ido unicamente con el fin de abastecer aquella
Provincia y las del Paraguay, y el Tucumdn porque a excepcion de
algunos cueros de vaca, los frutos que producen no sirven para Esparia,
y asi el fin de dichos Registros siempre ha sido y serd el internar sus Ropas
ilicitamente en los Reynos del Perii y Chile, para extraer sus caudales con
notable detrimento del erario Real, y de la Causa publica’.

Buenos Aires “era el contrabando” y, si no se lo podia controlar
habia que sacar provecho de ello, asi los mismos espafioles internaban
por esta zona sus productos, con sus respectivos retornos. Segun
Céspedes del Castillo (1946:703), es en este momento cuando los
intereses de la Corona dejaron de estar identificados con los del co-
mercio limefo. No obstante, creemos que no fue asi; los comerciantes
mis fuertes de Lima siguieron gozando de los privilegios de la Corona,
en un continuo tomar y ceder, dado que esta élite sustentaba las
finanzas del estado espaiiol.

1.5.1.1. Pérdida de Potosi

Para solucionar los problemas econdémicos del Rio de la Plata,
dado que se consideraba que el drea estaba incapacitada de funcionar
sin la ayuda econdémica del Perd, se decreté que el nuevo Virreinato
incluyera la rica zona minera del Alto Perd®. Esta decisién hizo viable
el nuevo Virreinato pero perjudicé al Perd que se vio reducido en la
produccién de plata y debié recurrir a nuevas zonas de explotacién
o intensificar las ya explotadas de Cerro de Pasco (Fisher 1981:18).

Buenos Aires y Lima ingresaron asi a un conflicto de intereses que
evidenciaba otro mds profundo, la rivalidad entre el Atlintico y el
Pacifico, entre el antiguo y el nuevo sistema colonial.

1.5.1.2. El comercio bonaerense y la rivalidad con Lima

En la colonia portefa los mercaderes integraban el grupo social
predominante. Alli no existian nobles y la industria era escasa,

25. A.G.I Sec.Buenos Aires, Prot. 584. En 1749 el virrey del Peri vuelve a exponer la
necesidad de limitar el comercio desde Buenos Aires. En 1761 hay un nuevo pedido peruano
de clausura de este puerto (Segreti 1987:45).

26. En este aspecto el problema del flete adquiri6 una dimensién econémica singular.
Potosi pudo proveerse mds barato en el puerto de Buenos Aires, desde alli se utilizaron
carretas, en cambio desde Lima se utilizaban mulas, sistema mucho més costoso (Ansaldi
1985:522).
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mientras que la agricultura estaba limitada al consumo local. Sélo los
mercaderes eran ricos y recibian el abastecimiento completo desde
Brasil y Espafia. Estos, junto con los militares y los clérigos, formaban
el grupo influyente. No hay memoria de un cura rico que no traficase
y los empleados publicos, directa o indirectamente, por tratos o
cohechos, obtuvieron muchas veces del comercio sus mejores ingre-
sos. No existian los gremios y el Cabildo era el que legislaba sobre
el comercio y luego lo haria el Consulado, pero hubo entre ambas
instituciones emulacién y no discrepancia (C. del Castillo 1946: 682/
684)7".

La pobreza del Rio de la Plata exigfa ayuda y la Gnica manera de
remediarla era otorgando franquicias comerciales a esta zona. Por tal
razén, desde muy temprano se le permitié introducir esclavos negros
como mano de obra para robustecer la economia interna. Los barcos
ingresaban con negros y extraian harina, sebo y también metdlico. De
esta manera el comercio se agilizé6 y la ocasién fue aprovechada a
fondo, al punto que se declaraban exportaciones que no se hacian
con tal de asegurarse la entrada de negros y productos tropicales, que
interesaban, sobre todo, para internar en Tucumin donde se pagaba
con oro y plata altoperuana. A cambio de mulas tucumanas y
productos brasilefios iban llegando en ritmo creciente el oro y la plata
de Charcas a Brasil y de alli a Europa (Céspedes del Castillo 1946:
687)%.

Los abusos fueron tales que Espafa llegd a revocar la ley que
autorizaba dicho comercio, pero el negocio continué en forma ilegal®.
Asi, vemos que con lentitud pero de un modo seguro Buenos Aires
va prosperando. El mayor crecimiento del comercio colonial, segin los
datos aportados por Garavaglia, se da entre los afios 1744 y 1778,

27. Hay abundante bibliografia sobre los inicios del Virreinato del Rio de la Plata. Por
citaralgunos: Cordero (1980); Juan Alvarez (1983) describe las contradicciones que se inician
entre Buenos Aires y el resto del pais a partir de las Reformas Borbénicas. Ver también
Halperin (1979) Cap.l, pp. 15 a 75.

28. Esta obra de Céspedes del Castillo, Lima Buenos Aires, 100 afios de rivalidad, es
muy copiosa en datos sobre la situacién del Plata, alude a los conflictos que surgen a partir
de la creacién de dicho virreinato. Creemos que esta rivalidad comenzé mucho antes, desde
que Buenos Aires se erigié como establecimiento permanente en 1580.

29. Con el establecimiento de la Colonia del Sacramento en 1680, el contrabando tomé
nuevo impulso. En 1713 se le concede la llegada del navio de permiso a los ingleses; en 1739,
a causa de la toma de Portobelo, se decidi6 que los navios de permiso destinados al Perd
lo hagan por la ruta del Cabo de Hornos pasando primero por Buenos Aires (Segreti 1987:40
a 45).
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periodo en que la poblacién de Buenos Aires aument6 en un 110%.
En esos aflos Buenos Aires se afirmé como polo de arrastre y centro
de redistribucién para un vasto conjunto comercial que abarcé tanto
Chile como el Alto Perd (Garavaglia 1983:417).

Pese a las prohibiciones, siguieron llegando al puerto esclavos y
mercaderes, mientras que los retornos se hacian en metilico y algunos
productos de la tierra. No olvidemos que Buenos Aires era una boca
hacia el Atlidntico y, como tal, podia ser abastecida desde el exterior
por lo que arrastré a las economias regionales que comenzaron a
bascular hacia la ciudad puerto (Garavaglia 1983:407)*.

Lima percibié el peligro e intenté ahogar el comercio acaparando
géneros que ingresaban por Buenos Aires para asi poner los precios.
Otro recurso fue no acudir a las ferias de Salta, asi los ganaderos
tucumanos debian llevar sus mulas a Potosi y alli encontraban a todos
confabulados debiendo vender a muy bajo precio sus productos. El
problema fue cuando Tucumdn entré en la érbita comercial de Buenos
Aires y pronto logré beneficiarse en la unidad econémica del Plata
(Céspedes del Castillo 1946:696).

Cuando la Colonia de Sacramento, en poder de los portugueses,
fue conquistada por Don Pedro de Cevallos, Virrey del Rio de la Plata,
el 25 de febrero de 1776, Buenos Aires se sintié con el derecho de
solicitar la libre internacién en su puerto, el 27 de noviembre de 1777.
(Busaniche 1975: 258).

El Virrey de Buenos Aires se dirigié entonces a Gdlvez argu-
mentando que habia cesado el contrabando desde la Colonia a raiz
de su conquista. Refiriéndose a la oposicién del Consulado de Lima,
decia textualmente:

“El movil de la mdquina que da espiritu a los emperiosos recursos estd
ceriido al pequefio niimero de seis o siete individuos de Lima que como
ricos en caudal y poderosos en emperios y alianzas y relaciones que
disfrutan ponen en movimiento a los comerciantes del interior...”

Mis adelante se quejaba diciendo:

30. Otro trabajo mis reciente de J.C. Garavaglia (1987:82) menciona que entre los afios
1779 y 1784 la balanza comercial del Rio de la Plata era favorable en un 69 %.
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“Las mercaderias que se reparten son inutiles y que se cuenta su valor en
Lima en un 50% llegando a tales precios que es casi imposible redimir.su
pago, debiendo recurrir a los protectores y aviadores de Lima Yy ésta es la
causa de donde nace el desmedido emperio con que se impugna la interna-
cion de géneros y libertad de comercio por esta via de Buenos Aires...”

Como ejemplo del encarecimiento de los productos que llegaban
a Lima agrega:

“una vara de pario que se da a los indios y ain a los blancos, de las que
van por Lima por veinte y veinticinco pesos en algunos parajes, no
excederd en cuatro su valor introducido por Buenos Aires, dejdndoles no
pequeria ganancia a los repartidores... y las mulas que se les carga a los
indios en cuarenta o cincuenta pesos no podrd exceder de doce a catorce
pesos llevdndolas de su cuenta los corregidores por Buenos Aires..”

Esto es lo que se llamé el documento de libre internacién,
elaborado por Cevallos unos meses antes de instalarse el Reglamento del
Comercio Libre y que evidencia la principal causa de la rivalidad entre
Buenos Aires y Lima. Mientras la primera bregaba por la entrada irrestricta
de las mercaderias extranjeras, la segunda pretendia monopolizar el
reparto, para lo cual necesitaba mantener la distribucién desde su puerto.

Lima, por su parte, se resentia por las mercaderias ingresadas a
bajo costo a través de Buenos Aires. Una carta del diputado del
Consulado de Lima en Arequipa, Mateo Cosio, fechada el 2 de enero
de 1778, solicitaba la intervencién de este organismo para reparar el
dafio que producian las mercaderfas que ingresaban por Buenos Aires®.

Por otro lado José Ignacio de Lequanda, Contador del Tribunal
Mayor de Cuentas y de la Real Aduana de Lima, en el informe elevado
al Virrey en 1794, opinaba al respecto:

“si a las provincias meridionales que este trdfico solicitan la comoda
provision del extranjero, se les proporciona la ventaja de adquirir a menor
costo lo necesario, cesard sin duda el giro clandestino de mercaderias” *

Haitin (1983:38) dice que mientras Buenos Aires habia comenzado
a desarrollar un importante mercado para los intereses peninsulares,

31. AGI, Sec. Buenos Aires, 584
32. AGN, Lima, Consulado, libro 43.
33. Lequanda, 1794 p. 105

46



siendo el valor de compra para dicha regién del orden de 1.3 millones
de pesos en valores constantes (tomando como base 1778) durante el
periodo 1785-96, la importancia de Lima no decayé, puesto que el
volumen de compra para el mismo periodo en la regién del Pacifico
fue dos veces ot Gl el de Buenos Aires. :

Fisher establece un porcentaje de'compra para ‘el Rio de la Plata
de 10.1% y para los puertos del Pacifico un 21.1% del total de las
exportaciones de Cidiz, pero el destino de los barcos que navegaban
para América desde Cddiz no refleja la verdadera importancia de los
mercados regionales en América, en principio porque el comercio de
los puertos dominantes absorbia solamente la tres cuartas partes del
total de las exportaciones desde Espafia y segundo porque el destino
inicial no era a menudo el destino final de los productos europeos.
Asi, mientras Buenos Aires era el puerto de entrada de productos que
luego se destinaban a Chile, el Callao recibia mercaderias que
generalmente se consumian en el Perd. Esto ayuda a desterrar el mito
de la decadencia de Lima a partir de la introduccién del Comercio
Libre. (Fisher 1990:149).

No obstante, el enfrentamiento de intereses entre Lima y Buenos
Aires fue claro. Si bien la zona del Plata se vio favorecida por las
medidas adoptadas en la segunda mitad del siglo XVIII, los grandes
comerciantes de Lima, en un principio perjudicados, supieron recupe-
rarse y adaptarse a las nuevas exigencias. Un ejemplo de ello fue José
Antonio de Lavalle, nuestro personaje, quien se vinculé con la zona
del Rio de la Plata aprovechando las circunstancias.

1.5.2. Establecimiento del Reglamento del Libre Comercio

En 1765 Espafa ensayd las primeras medidas de liberalizacién
autorizando el comercio entre Puerto Rico, Santo Domingo, Cuba,
Margarita, Trinidad y nueve puertos peninsulares: Cadiz, Sevilla,
Milaga, Alicante, Cartagena, Barcelona, Santander, La Coruiia y Gijén.
La amplia lista de impuestos que complicaban el comercio de
exportacién a América fue sustituida por uno del 6% ad valorem para
las mercaderias espafolas y del 7% para las extranjeras. Pero no se
modificaron en nada los aranceles de los productos que llegaban a
Espafia®.

34. Garcia Baquero (1976) p. 211; Garcia Baquero (1992) p.49; Carlos Segreti (1987)
p.58
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El nuevo régimen se extendi6 a la provincia de Luisiana en 1768,
que a. partir de esa fecha pudo comerciar con Yucatin y a partir de
1770 con Campeche y con los puertos neogranadinos del Rio de la
Hacha y Santa Marta en 1776. El ensayo tenia ademis el propésito de
fomentar la economia de lugares de alto valor estratégico en el Caribe,
contribuir a los gastos de defensa que hasta entonces sélo eran
cubiertos con los situados en México (Céspedes del Castillo 1985:366).

El “Reglamento de Aranceles Reales para el Comercio Libre de
Esparia e Indias; del 12 de octubre de 1778” fue el punto de
culminacién de una serie de modificaciones que se impusieron en el
sistema mercantil, con el objeto de obtener mayores beneficios por la
via fiscal. Era necesario desarrollar un mercado para las manufacturas
espafiolas y obtener una mejor fuente de materias primas para sus
industrias; ya no se trataria de absorber solamente el oro y la plata
como en la época de los Austrias. Estos fines sélo podian lograrse
liberalizando el comercio, abriendo puertos y extendiendo los permi-
sos comerciales a una comunidad mercantil mis amplia (Fisher
1981:142).

A partir de 1778, el Reglamento de Aranceles del Comercio Libre
se extendi6é a todo el Imperio Espafiol en América, exceptuidndose a
Nueva Espana y Nueva Granada que se incorporaron al sistema en
1789, cuando desaparecieron los intereses asociados al régimen de las
flotas y la Cia. Guipuzcoana de Caracas, respectivamente. (Fisher
1985:24).

El nuevo sistema suprimié la Casa de Contratacién y se crearon
juzgados de arribada para despachar los buques en cada puerto
autorizado. Era mds bien un comercio protegido entre los grupos
privilegiados de Cadiz y de los centros coloniales, tratando de impedir
la competencia entre los productos de Espafia y América. Declaraba
exentas de impuestos a un buen nimero de mercancias tanto
peninsulares como indianas. Esta ventaja fue muy bien aprovechada
por lavalle quien va a comerciar productos exentos del pago de
impuestos como fueron la cascarilla, el cacao, el cobre y el estafio.

1.5.2.1. El Reglamento

El Reglamento surgié de una necesidad sentida y respondié a una
finalidad concreta: el fomento de los recursos de Espafia que era a lo
que se tendia desde la llegada de los Borbones y en especial de Carlos
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III. Muiioz Pérez se pregunta hasta qué punto el Reglamento no es
otra cosa que una simple ampliacién de territorio de determinado
régimen comercial previamente concedido a otros lugares, y afirma:
“representa la consolidacion del régimen comercial que podriamos
llamar de experimentacion”®.

Para Rodriguez Casado, el Reglamento fue aplicado en aquellos
territorios donde la colonizacién espafiola tuvo menos arraigo y la
penetracién, tanto material como espiritual, fue menos intensa, para
no crear una serie de intereses monopdlicos que hubieran podido
hacer fracasar cualquier innovacién (Mufioz Pérez 1947:616).

Muiioz Pérez (1947: 618)lo considera un hito final, un lugar de
convergencia de todas las medidas. Ricardo Levene, en cambio,
considera que fue el resultado de un proceso, de una lenta evolucién,
nacida y formada al calor de las necesidades sentidas e impuestas por
la época. Desde la concesién del Reglamento de Comercio Libre, hasta
la Real Cédula del comercio negrero en 1791, con permiso para
retornar frutos del pais, se dieron una serie de concesiones aisladas,
mientras que la Real Cédula de 1795 sobre el comercio con las
colonias extranjeras y la de 1797 sobre los barcos neutrales fueron
especificas e impuestas por las necesidades apremiantes de las
colonias, por las guerras en que se habia complicado Espafia y que
habian producido una total interrupcién del comercio.

Ortiz de la Tabla (1978:370) plantea que mientras el Comercio
Libre fue un conjunto coherente de reformas programadas desde
“arriba”, las reformas impuestas a partir de 1797 se caracterizaron por
la imposicién desde “abajo”, desde las colonias, con el reconocimiento
por parte del gobierno espaiol de la pérdida del control del comercio
colonial.

El mencionado autor pone de manifiesto la europeizacién de las
economias americanas y la primacia del comercio transatlidntico sobre
el interamericano. El auge que la liberacién de 1778 puso en marcha
abria una brecha que la crisis de la potencia compradora no pudo
llenar lo que debié ser hecho por otras potencias. En este sentido el
comercio con neutrales fue el tiro de gracia que recibié el comercio
colonial y a partir del cual se puso de manifiesto la crisis de la

35. Mufioz Pérez, (1947) en A.E.A. T.1V, p. 616; Garcia Baquero (1976) p. 211; Carlos
Segreti (1987) p. 58.
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dependencia metrépoli-colonia y la dislocacién de las relacnones
intercoloniales™®.

1.5.2.2. Repercusiones en Esparia y América

En Espafia no se tuvieron los éxitos esperados. Para Bernal la
Unica constatacién favorable a partir de la apertura mercantil fue la
extensién de la navegacién y un incremento en el trifico maritimo,
debido al‘descenso de los precios de los fletes y seguros. Segin un
informe elaborado por la Real Sociedad Econémica de Madrid, en
1773, de un total de 57 barcos con 22.762 Tn., pertenecientes a 44
propietarios, el 18% de éstos detentaba el 36,84% del nimero de
barcos y el 39,43% de toneladas, clara evidencia de un elevado indice
de concentracién dentro del mismo monopolio. Los 13 barcos de mas
de 500 Tn. de arqueo eran de propiedad de 9 navieros que
controlaban el 42.51% del total de las toneladas del triafico conducido
desde Cidiz. Las nuevas posibilidades dadas por el Comercio Libre
ampliaron la dotacién marina entre 1779 y 1788 de 51.186 hombres a
63.741 y el nimero de embarcaciones de 2.449 a 2.835 (Bernal
1987:20).

El auge de la construccién naval catalana coincidié con los afios
de expansién del Libre Comercio, debido a que el-gobierno ilustrado
transfirié el monopolio del transporte con América a manos de los
armadores espafioles, protegiendo de esta manera la flota nacional
frente a los barcos de construccién extranjera. Esto tuvo importantes
efectos sobre la economia regional catalana. Cuando a partir de 1797
la Corona debi6é abandonar la politica proteccionista’ para garantizar el
mantenimiento del trifico, los propios grupos mercantiles asumieron
de buen grado dicha medida porque prefirieron salvar sus actividades
de intercambio antes que una industria que siempre consideraron
subsidiaria a sus intereses prioritarios. (Martinez Shaw 1987:49).

En lo que respecta a Andalucia, un estudioso del tema; Gaicia
Baquero (1992:343), nos dice que ni los cosecheros -grupo noble
introducido en el comercio-, ni los cargadores :-comerciantes que
detentaban el capital- tuvieron interés en el desarrollo comercial y se
interesaron mds por el prestigio socionobiliario del rentista.

36. O.de la Tabla (1978:121); Ver también Ramos Pérez (1969) El Comercio

Interprovincial Hispanoamericano ... Dpto. de Historia de América de la Universidad de
Barcelona. i
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En cuanto al contrabando, éste no fue subsanado como se
esperaba puesto que el margen de beneficio era bien alto, en favor
de los comerciantes extranjeros a causa del elevado precio de los
productos nacionales o extranjeros suministrados por los espafioles.
Mientras haya un diferencial de precios suficientemente remunerativo,
habrd contrabando, cualquiera que sea el sistema (Bernal 1987:22).

La politica proteccionista que establecia el recargo del 14% en los
productos extranjeros (7 de salida y 7 de entrada) més la diferencia
de cambio que debian pagar segin el pais de ingreso, elevaba el
producto exportado desde Espafia en un 38% y un 53% segin los
casos. Esto evidencia que las reformas siguieron apuntando a los
ingresos fiscales mds que al fomento de las manufacturas nacionales
(Bernal 1987: 23).

Espafia no producia la cantidad que necesitaba para abastecer a
sus colonias, por lo tanto lo que no se fabricaba en ella habia que
obtenerlo en el extranjero.

Fisher considera que el Comercio Libre promovié una expansién
masiva en el valor de las exportaciones desde Espafia a América entre
1778 y 1796 con un crecimiento irregular y un promedio 400% mds
alto que en el valor de 1778. También aumenté la proporcién de
productos nacionales en las exportaciones que desde un 38% en 1778
pasé a un 52% entre 1782 y 1796 (Fisher 1987:29). No obstante, este
incremento no se debié a las manufacturas sino a un nimero mayor
de exportaciones agricolas que tomaron ventajas sobre los productos
manufacturados. Tampoco se desarrollaron otras dreas espafiolas y el
comercio de Cadiz siguié dominando el comercio de ultramar en un
90%, tanto por su excelente ubicacién como por su experiencia de
muchas décadas. Ejemplo de ello es el porcentaje de barcos que entre
1797 y 1808 llegaron a Santander y Cadiz desde América:

A % sobre N2 % sobre N2
total de barcos total de valores
Cadiz 85.53 98.72
Santander 14.47 1.28

(Fuente: Parron Salas)

Por lo tanto, como dice Garcia Baquero, habrd que concluir que
ni siquiera se alcanzé uno de los objetivos prioritarios de la politica
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del libre comercio, es decir la “nacionalizacién” del trifico ultramarino.
(Garcia Baquero 1992:344)

En cuanto a las 4dreas americanas, las repercusiones fueron
distintas de una regién a otra. En general se ha considerado que el
éxito de la legislacién fue mayor en las regiones nuevas, como
Venezuela y Buenos Aires, donde las reformas pudieron infiltrarse sin
la resistencia de una tradicién burocritica como en los centros
virreinales, tal el caso del Perd y México. (Céspedes del Castillo
1985:372).

Sin embargo, a la luz de nuevas investigaciones se ha llegado a
la conclusién de que en el caso especifico de Venezuela, la aplicacién
de las reformas generé una reaccién masiva de los grupos de poder
econémico que nunca aceptaron de buen grado las reformas fiscales,
sublevindose en cuanto pudieron. No obstante las tasas reales
aumentaron gracias al monopolio del tabaco y el aguardiente. (Fisher

1990:8)

La saturacién del mercado y la destruccién de la industria nacional
en las colonias fueron los argumentos que utilizé la aristocracia
mercantil para mostrar las nefastas repercusiones de la apertura
comercial. Era evidente el deseo de la Corona de destruir la industria
colonial que pudiera competir con la de la metrépoli. En Nueva
Granada la liberalizacién del comercio tuvo dolorosos efectos para la
industria textil. Pero la declinacién, especialmente de Quito, habia
comenzado a principios del s. XVIII debido al auge de la explotacién
del cacao en la regién del Guayas. En Nueva Espafia decayeron las
zonas de Puebla, México y Coyoacan pero fueron compensadas con
el desarrollo de la industria lanera de Querétaro (Fisher 1987:33).

La estrategia seguida por los comerciantes del Consulado de
México, ante el impacto de las reformas, fue invertir en otras
actividades, luchando por seguir manteniendo su liquidez. Invirtieron
en bienes raices para que sirvieran de hipoteca a los capitales
recibidos a rédito. Concentraron el capital, haciendo uso de las
libranzas, para impedir la dispersién de la moneda hacia el interior del
Virreinato e invirtieron en la agricultura y la minerfa. Dejaron de
utilizar el comercio de importacién-exportacién para controlar la
circulacion de la plata y, en cambio, se comprometieron en la

produccién para desde alli seguir domindndola (Pérez Herrero 1987:
294/95). '
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En el sur del continente, la expansién comercial del Rio de Ila
Plata, después de 1778, atrajo a firmas de Cddiz o a sus agentes hacia
Buenos Aires, logrando sustanciales ganancias importando mercaderias
manufacturadas y exportando plata y productos de la tierra, en
especial cueros. La inversién y consecuente expansion de la hacienda
dio origen, entre otras dinastias, a la de los Anchorena y Martinez de
Hoz (Lynch 1985:20).

En cuanto al Perd, hay documentos de la época que explican la
situacién del comercio y de la hacienda y, a pesar de las constantes
quejas del Consulado?, podriamos asegurar que los comerciantes
gozaron de ciertas franquicias. Lequanda®, las memorias del Virrey Gil
de Taboada y Lemos, el Informe del Consulado de 1790%, el informe
del Virrey la Croix a Escobedo®, de la misma fecha, todos coinciden
en que la situacién distaba de ser halagiiena y hablaban de decadencia
tanto de la mineria como del comercio y de la recaudacién. Esto tiene
su parte de verdad. Lequanda reconocia un déficit de 7 millones de
pesos fuertes, entre los afios 1785 y 1789, y vefa como solucién la
mayor explotacién de los recursos del pais®. En 1790 el informe del
Consulado hablaba de una pérdida de 10 millones de pesos a causa
de las excesivas importaciones.i? El Virrey Gil de Taboada consideraba
que debian aumentarse los consumos y revitalizar el comercio entre
provincias indianas como medio para aumentar las riquezas®. Pero, a
partir de 1792, la situacién se revirtié; en el informe que aparece en
el Mercurio Peruano, la balanza comercial para el Perd fue favorable
en 4.584.467 pesos fuertes y en las memorias del Virrey Gil de
Taboada se habla de un superdvit en el quinquenio 90/94 de

37. Ministerio de RR. EE., Archivo Nacional de Limites, LTC 13 - 1785, LTC 16 1788,

38. “La libertad de comercio es esencialmente necesaria..... no sabiendo nivelar los
envios con los consumos de esta América ha causado dafios irreparables en cuantiosas
bancarrotas...” Lequanda (1794).

39. Insistia en que el comercio del Plata debia circunscribirse a su zona y no invadir

-el territorio peruano. Revista Histérica; Vargas Ugarte pp. 267 a 309.

40. La solucién no estd en suprimir los registros como solicita el consulado sino en
explotar y exportar mds los recursos en los que el pais abunda, en especial el cacao, la
cascarilla y el cobre ... lo que falta son brazos y aplicacién, dinero que gire y circule... El
comercio que lleve por mira solo el numerario serd siempre corto... Es preciso moderar la
extraccién de oro y plata...AGI, Lima 1546

41. Lequanda (1794) pp. 71 a 77.

42. Este informe ha sido comentado por Carlos Deustua en la Revista Hist6rica T. XXI,
1954, p. 274.

43. Informe del Consulado, p. 118, Revista Histérica; Ver también Vargas Ugarte (1966)
T.V, p. 107
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4.311.065,* aunque en ambos casos los valores exportados en cauda-
les fueron muy superiores a los exportados en frutos. Esto nos hace
pensar que hubo un reacomodamiento a partir de esa fecha y como
demostraremos oportunamente fueron otros grupos capitalistas los que
ingresaron al comercio de exportacién-importacién. Baquijano y Carri-
llo, en su Disertacién Histérica del Perd de 1791, expresa claramente
que no fue dicho sistema el que extrajo excesivas sumas del Reino
sino la crecida introduccién de efectos que imposibilité su venta, los
cuales fueron vendidos en su mayor parte al fiado y corrieron el riesgo
de quedar sin recaudarse, pero los retornos habian sido iguales a los
afios anteriores al permiso y por lo tanto no hubo esas desastrosas
exportaciones de dinero, a las que alude el Consulado®.

Para Pilar Pérez Cantd, a partir de 1778 se marca la “consumacién
de la decadencia, sino de Lima, del gremio de comerciantes limefos”.
Para Fisher, el virreinato del Perd sufrié por la expansién del comercio
espafiol en el Rio de la Plata a partir de 1778, pero los comerciantes
limefios mantuvieron el control de la exportacién del cacao de
Guayaquil y la produccién de plata dentro del virreinato, compensan-
do Cerro de Pasco la pérdida de Potosi. La mineria en el Perd era un
“gran consumidor* de mercaderias manufacturadas importadas desde
Espafia y entre 1785 y 1796 absorbié el 22 % del total de las
exportaciones desde Cidiz a América (Fisher 1987:33).

En cuanto a su industria textil, si bien es cierto que los obrajes
cuzquefios experimentaron una disminucién a fines del s. XVIII por
la competencia de productos manufacturados importados, hubo tam-
bién factores internos que llevaron a esta situacién, como la rebelién
de Tipac Amaru y el reemplazo de los obrajes por los chorrillos que
brindaban una manufactura doméstica a las zonas mineras (Miriam
Salas 1984:123).

Coincidimos con Scarlett O‘Phelan (1985:186) en que la aplicaciéon
de las reformas tuvo nefastas consecuencias en determinados sectores
de la poblacién, hacendados, obrajeros, pequefios comerciantes e
indigenas, ya sea por la aplicacién de las aduanas interiores (Arequipa)
como por el aumento de las alcabalas del 4 al 6% y por la enfitica
decisién de la Corona de presionar mids para asegurarse una eficiente

44. Fuentes (1859) Memorias del Virrey Gil de Taboada cuadro 5 pp. 11y 13.
45. Baquijano y Carrillo, Disertacién Histérica del Pert ... en la Emancipacién en sus
textos, Cap. V p. 140
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recaudacién, a través de la Visita de Antonio de Areche. Por el
contrario, su impacto sobre la aristocracia mercantil obligé a ésta a
buscar nuevas formas de enriquecerse. Una clase social, que si bien
perdié ciertas 4reas del monopolio comercial, tuvo el control econo-
mico y financiero del Bajo Pertd.

Tulio Halperin (1985:10) considera que la crisis y disolucién del
orden colonial no se debi6 a una reaccién americana a tales reformas.
La metrépoli no pudo sobrevivir a un conflicto europeo y mundial
intensificado por energias guerreras que la revolucién provocé en una
Francia que ya antes era la primera potencia militar del continente.

En sintesis, podriamos hablar de fuerzas centrifugas y fuerzas
centripetas que desarticularon el imperio espafiol durante el s. XVIII.
Las fuerzas centripetas serfan las guerras internacionales en las que se
comprometié Espafia a lo largo del siglo. Mediante estas guerras,
Inglaterra fue penetrando en el mercado colonial espafiol como una
especie de cufa, en la zona mds débil de su estructura, es decir la
periferia.

Las fuerzas centrifugas serfan los grupos econdémicos que se iban
formando en el interior de las colonias, que pujaban por encontrar
nuevos mercados. Halperin (1985:15) nos dice que la nueva oleada
mercantil, que se expandié desde Veracruz a Buenos Aires, habia
dado el dominio de los mercados locales a comerciantes venidos de
la Peninsula, de las zonas del norte. En el mismo sentido Haitin
(1983:47) habla de un grupo de mercaderes peninsulares muy progre-
sistas que compiten con los antiguos monopolistas limefios.

Sin embargo, consideramos que hubo grupos locales criollos que
estaban emergiendo y formando nuevos cuadros econdémicos. Un caso
es Lavalle y, si bien un ejemplo no es suficiente para hablar de una clase,
creemos que junto con otros, iba conformando un poder econémico que
se estaba consolidando pero que la independencia desarticularia.

Lynch es muy claro cuando escribe acerca de las reformas
borbénicas:

“la legislacion principal del programa tenia poco que ver con los extran-
jeros pero mucho con los propios siibditos de Esparia. El principal objetivo
no era expulsar a los extranjeros sino controlar a los criollos.” (Lynch

1985:15)
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Si bien la politica espafiola creé un dilema de intereses entre los
exportadores agricolas y los manufactureros locales, entre el libre
comercio y la proteccién, consideramos que el gremio mercantil iba
en aumento y el auge econémico del siglo XVIII produjo beneficiarios
de importancia. Cuando se inici6 el proceso independentista esos
terratenientes y comerciantes que encabezaron las luchas (en especial
en zonas periféricas), fueron los principales interesados en buscar un
crecimiento econémico basado en la expansién de las exportaciones
(Pérez Brignoli 1981:11).

Pero en el centro administrativo y cultural, en el corazén sudame-
ricano del imperio colonial, en el Perd, las vinculaciones con Espafia
eran muy fuertes. La lealtad cultural hacia la Madre Patria se habia
incrementado durante siglos, -por la inmigracién transocednica, por el
sistema educativo de la élite y por las ensefianzas de la Iglesia- y tuvo
como resultado la creacién de un poderoso concepto, de los “vinculos
que unen’.

Estos eran: la costumbre de obedecer, la comunidad de intereses,
la mutua buena voluntad, un tiemo carifio por el lugar de nacimiento
y por el buen nombre de los antepasados. Todo esto habia creado un
principio de afinidad que fue expresado aidn por los criollos mis
disidentes. (T.Anna 1986:30).

Por otro lado, el Pertd fue una entidad administrativa muy efectiva,
gobernada en el Gltimo periodo borbénico por poderosos virreyes que
lograron imponer su autoridad sobre las provincias interiores. La
sublevacién de Tapac Amaru (1780-1783) habia dejado a la poblacién
criolla vacilante y temerosa de un nuevo levantamiento, por lo tanto
lucharon para preservar la unién con la Corona el mayor tiempo
posible.

Se pueden distinguir dos posturas a fines del siglo XVIII en el
mundo colonial hispanoamericano: centro y periferia. El centro, es
decir el espacio del virreinato peruano, estaba dominado por Lima,
tradicionalmente comprometido con la Corona debido a situaciones
estructurales y tensiones coyunturales. La periferia estaba constituida
por espacios geogrificos disgregados del antiguo Virreinato del Perq,
tales como el Rio de la Plata y Venezuela, en la que las economias
surgentes se sentian mds atraidas por la expansién de mercados
ultramarinos y abrazaron definitivamente las reformas, en especial el
Comercio Libre y la consiguiente ampliacién del sistema comercial. En
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este sentido nuestra tesis se apoya en la idea de que la aceptacién del
Libre Comercio aceleré el proceso de independencia desde la perife-
046
ria.

Las reformas tuvieron efectos diferentes segin las zonas. Pero,
una clase, la aristocracia mercantil, se beneficié, estuvo mis alld de la
legislacién, aproveché todas las oportunidades. Sea que se adhirieran
a la causa de la independencia (en la periferia) o que se ajustaran al
orden establecido (en el centro), en ambos casos primé el beneficio
de sus negocios. Parece ser que la condicién de buen comerciante es
justamente acomodarse a las circunstancias y sacar el mejor provecho
de ellas.

46. La teoria dependentista de Stein (1981) considera que la independencia de América
de Espafia mds bien subyug6 la primera a una dependencia inglesa.
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Capitulo II

EL MERCADER Y LA SOCIEDAD COLONIAL



2.1. La ciudad de Lima y su gente

La historia de un comerciante no puede explicarse ni comprender-
se aisladamente de la ciudad donde habita. La vida de un individuo
no se desarrolla dentro de un vacio, la gente vive en medio de un
entorno y los limites de su actividad estin definidos por esos
entornos. Para explicar la experiencia histérica de un comerciante y si
ésta fue andloga o diferente a la de otros similares en otros tiempos
y lugares, es necesario describir el contexto donde se mueve y el lugar
donde habita.

A mediados del siglo XVIII el Perd, que durante mucho tiempo
habfa sido para todos los europeos “terra incognita”’, comenzé a
develar su rostro. Comerciantes, marinos, cientificos y viajeros llegaban
motivados por el deseo de descubrir sus caracteristicas geogrificas. Es
el caso del naturalista alemin Alejandro Von Humboldt y de Bompland
en 1799, entre otros. (M. Costeole 1962:73).

No desprovistos de subjetividad los viajeros europeos en América
iniciaron una literatura de reflexién sobre los paises americanos. Sus
relatos ayudan a bosquejar las caracteristicas de Lima y entrever
aspectos costumbristas de la época colonial. Veamos cudles eran sus
impresiones respecto a la ciudad de Lima.

La gran ciudad comenzaba a percibirse a unos 10 km. del puerto
y era definida por sus ciudadanos como “paraiso de las mujeres,
purgatorio de los hombres e infierno de los borricos”. Su fundador la
habia bautizado con el nombre de “La ciudad de los Reyes”.
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Lima alcanzé en dicho siglo gran apogeo y reflejaba la gloria y
opulencia del Imperio Espafiol en América. Algunos la consideraban
la segunda ciudad espafiola y la capital de América. Los arquitectos,
llegados en los primeros afos de su fundacién, habian dado a las
construcciones un cardcter morisco que sorprendia a los visitantes.
Eran famosos los balcones de madera empotrados en las fachadas, a
la altura de las segundas plantas, que no pasaron inadvertidos a los
viajeros. El Padre Cobo decia que los limefios esmerdbanse mucho en
labrar grandes y curiosos balcones de madera que existian en gran
numero. No habia casa en Lima que no tuviera uno o dos. (C. Pacheco
Vélez 1986:47).

Las calles de Lima se extendian en una perfecta alineacién, eran
anchas, algunas pavimentadas, y se cortaban perpendicularmente.
Ofrecian algunos inconvenientes provocados por la gran circulacién
de lujosas carrozas o calesas arrastradas por mulas. Canales de
irrigacién salian de la cima de la colina que dominaba la ciudad para
transportar el agua destinada al riego de los abundantes jardines, que
florecian a pesar de la falta de lluvia. A ello se sumaba la molestia que
causaba la insistencia de los mendigos en todas las calles. Iban bien
vestidos y se habian acostumbrado a ese género de vida indolente y
perezoso. (M. Costeole 1962:81-87).

La mids famosa y animada de las calles de Lima era la de los
Mercaderes. Partia de la plaza hacia el sur, entre las esquinas de los
portales de Escribanos y Botoneros. En ella habfa por lo menos 40
tiendas surtidas de cuantas riquezas tenia el mundo:

“Aqui estd todo el principal negocio del Peri porque ha mercaderes en
Lima que tienen un millon de bhacienda y muchos de 500,000 pesos y de
200 y 100 mil son muchisimos y de estos ricos pocos tienen tienda y
envian dineros y algunos tienen trato con la Gran China... Aqui fian las
mercaderias por un afio y si son memoria y grandes la fian por un afio,
dos, o tres... y las propias retasas y cuentas bhacen los sefiores que venden...
y siempre se saca partido cuando se compra que han de quitar dafio y
adiciones... Todos los mercaderes son destrisimos en comprar que hay tal
mercader que coge todas las mercaderias que salen a la plaza para
vender y las retasa todas en poco tiempo y alli escoge y compra las que
mejor le parece”.!

1. Cr6nica de Un Judio Portugués radicado en Lima por los afios 1600, tomado en Riva
Agtiero:'Obras Completas T. VI,p. 89/91.
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Por lo general los barcos que venian de Europa llegaban al puerto
del Callao cuya denominacién significa “tranquilo” dado que el mar en
ese lugar era calmo y los navios podian fondear ficilmente. (M.
Costeole 1962:77).

El puerto del Callao era y es el mas importante del Perd, donde
concurrian todos los mercaderes. El camino habia sido construido por
el Virrey Amat y la calle principal estaba alisada con guijarros
hundidos en la tierra, bordeada por casas pintadas con suaves colores.
El camino del Callao era considerado como uno de los mis frecuen-
tados del mundo por la cantidad de mercaderias que se transportaban
por él, ya sea para embarcarlas hacia Espafia, como el oro y la plata,
o para el consumo (R. Agiiero 1968:95).

Las casas en Lima reflejaban la influencia rococd, en especial
luego del terremoto de 1746. Mds tarde, llegé al Peri el estilo
neocldsico que habia surgido en Espana y Francia a mediados del
siglo XVIII, con el nombre de Luis XVI. Lima conjugd varios estilos a
la vez, el plateresco, el clisico y el barroco. (M. Costeole 1962:101).

Veamos cudles eran las impresiones de los viajeros de la época
que nos cuentan cémo eran las casas.

Mientras que para Julian Mellet

“los edificios gozan de un agradable aspecto exterior y nada descuidan
para embellecer el interior’, y agrega: “el lujo y la limpieza reina en los
departamentos, todo alli respira abundancia, todo es rico... merecedor de
cualquier elogio...las calles son hermosas y bien conservadas *.

Roquefeuil, otro viajero de la época sostiene que

“el imperio del lujo en Lima no se extiende sino sobre la toillette pues las
casas de fachada agradable no dejan entrever ni gusto ni riquezas en el
interior”*.

2. En el afio 1785, el Consulado se quejaba por la falta de cuidado por parte de los
mayordomos de las chacras, que derramaban sus aguas sobre el terreno y hacian intransitable
el camino y, debido a la gran cantidad de barcos que llegaban diariamente, debian tener mds
cuidado. A.N.L. Ministerio de RR.EE., LTC 13.

3. Coleccién Documental... T. XXVII Vol.I. p. 84.

4. Coleccién Documental... T. XXVII Vol.I. p. 84.
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Lima daba el aspecto de una ciudad comercial importante que
mostraba abundancia y prosperidad, principalmente por el consumo
de articulos de lujo por parte de las clases altas. Hacia 1790 otro
viajero, Tadeo Hienke, refiriéndose a los limefios dice:

“toda la politica y urbanidad que se adquiere en el trato es el de una corte
...los limefios son fastuosos, aman los vestidos ricos y las calesas son las
mds costosas... usan finisimas medias de seda de las mejores fabricas...
desprecian las perjudiciales preocupaciones que hay en la peninsula y
ejercen abiertamente el comercio... En la corte de Lima al modo que en
las de Europa predomina el mismo genio de adulacion e intriga”>.

Amadeé Frezier y Antonio de Ulloa confirman la forma de vestir,
tanto de los hombre como de las mujeres, y el extraordinario lujo de
las joyas:

“los bombres y las mujeres son igualmente inclinados a la magnificencia
Y en sus trajes las mugjeres no contentas con la riqueza de las mds bellas
telas, las adornan a su manera con una cantidad prodijiosa de encajes,
perlas y pedreria”®.

Los trajes de las mujeres se componian de faldellines de terciopelo
con franjas oramentadas, jubones y armifias, camisas vaporosas y
delantales. Las medias eran de seda blanca, muy delgadas. Unicamente
las limefias eran calificadas de “tapadas” ya que la saya y el manto sélo
se llevaban en Lima. En el cabello solian usar flores y eran muy adictas
al uso de perfumes. (Costeole 1962:152).

Lima era también el lugar de las reuniones y las tertulias donde
las jovenes generaciones se sentian atraidas por las nuevas ideas. El
Mercurio Peruano era el 6rgano periodistico que proclamaba la
soberania de la razén libre.

Pero, por sobre todas las cosas, Lima era un emporio comercial
donde los articulos extranjeros encontraban un vasto mercado. Camile
de Roquefeuil en materia de comercio decia:

“el enorme deseo de brillar que domina a las mujeres de lo que no estdn
exentos los bombres podria tener funestas consecuencias si las familias no
encontrasen en el comercio reserva para los gastos excesivos. El negociante

5. El Peru visto por viajeros...T. I, p. 31.
6. El Peru visto por viajeros...T. I, p. 31
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goza de tal reputacion que los nobles se entregan generalmente a los
negocios sin por ello creer que afectan los sentimientos ni emparian su
reputacion” .

En el campo del comercio se compara a los limefios con los
europeos, “astutos y finos conocedores ..pero son perezosos y no les
gusta mezclarse sino cuando obtienen provechos considerables.™.

" Vemos de esta manera una Lima opulenta y préspera que, si bien
se resiente con el auge de Buenos Aires, no decae, manteniendo en
su seno una casta social un poco aislada de lo que sucede en el resto
del pais, que consume, comercia y vive a la medida de la nobleza
urbana. Dice Humboldt al respecto:

“Lima estd mds separada del Peni que Londres, y aunque en ninguna
parte de América espariola se peca por demasiado patriotismo no conozco
otra en la cual ese sentimiento sea mds apagado”®.

En contraste, fuera del recinto amurallado de la ciudad virreinal,
quedaban los villorrios y las rancherfas. De esta manera los limefios
se protegian de las enfermedades y de las “gentes de mal vivir y pocas
calidades” (Bernales 1972:1806).

La composicién social de Lima en el siglo XVIII, de acuerdo al
padrén de 1700, nos muestra una ciudad compuesta por 37.237
habitantes de los cuales 19.632 eran tenidos por espaiioles, 11.029 por
castas y 4.063 por indios. En 1790 la ciudad contaba, ademds de la
poblacién de comunidades religiosas que alcanzaba a 4831 personas,
con 52.627 habitantes censados, de los cuales el 38% eran castas
mixtas, el 8% indios, el 36% espafioles y el 18% negros. (Mercurio
Peruano 1791:No. 10:97/98).

Del grupo de algo mis de 18.000 espaioles y criollos provenian
213 cabezas de familia que fueron consideradas nobles o gente de
distincién. Estos nobles estaban encabezados por burdcratas virreinales,
hacendados y mercaderes cuya influencia y dinero les permitié
vincularse, mediante el matrimonio, con los descendientes de los
beneméritos y enrolarse en las filas de los caballeros (Rizo Patrén
1990:131). Eran integrantes de la élite mercantil.

7 Coleccién Documental de la Independencia del Perd, T.XXVII, p. 133.
8. E. Nufiez Recopilador “El Peri visto por viajeros” p. 15.
9. E. Nifiez Recopilador El Peri visto por viajeros.. p. 15.
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2.2. La aristocracia mercantil

Todas las sociedades mercantiles han elaborado jerarquias seme-
jantes, reconocibles en el lenguaje cotidiano. El tayir en el Islam, el
mercader en Espafa, el negociante en Francia, el tradesman en
Inglaterra. (Braudel 1984 T 11:324). Estos grandes comerciantes adop-
taron en todas partes costumbres elegantes, vistiendo trajes de seda y
encargando a sus dependientes todas las tareas inferiores. En Francia,
las ordenanzas de 1701 autorizaron a éstos el ejercicio del comercio
al por mayor que no fue otra cosa que la revalorizacién del estatuto
del comerciante en una sociedad que los miraba por encima del
hombro. Fue una manera de diferenciarlos de todos aquellos trabajado-
res manuales, boticarios, orfebres, peleteros, boneteros, fabricantes de
medias, cuya especializacién conformé la base de la pirimide.

Es asi que la calidad de comerciante sélo pertenecia a aquél que
vendia la mercaderia sin anadirle nada.

Dice Braudel:

“ser comerciante no es tener el derecho sino la obligacion de abarcar si
no todo al menos muchas cosas.” (Braudel 1984 T. 11:326).

El exportador importador, el “merchant’ enriquecido en el mundo
entero, se convirtié en un gran personaje perteneciente a una clase
totalmente diferente a la de los comerciantes del middling sort, que
se contentaban con el comercio interior y a los que, segin un
testimonio de 1763, consideraban dttiles en sus cometidos pero sin
ningin derecho a los honores de alto rango. (Braudel,1984 T.I1:328).

Estos grandes comerciantes son el “patriciado” al que se refiere
Le Goff, los que no entran en contradiccién con la nobleza, mas, al
contrario, la complementan. Son los que participan en el dictado de
las leyes pero muchas veces se dispensan de ellas. (Le Goff 1956:57).
En el siglo XVIII estos personajes adquieren mucho poder y se los
encuentra entre los niveles mds altos de la sociedad. Este engrandeci-
miento responde a la gran expansién comercial que se da en ese siglo.

Existen caracteristicas similares entre los comerciantes que se
mueven en los diferentes espacios del imperio colonial espafiol. En
México, José Gilvez distinguia, en 1760, tres clases de comerciantes:
los almaceneros que compraban directamente a las flotas de ultramar;
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los asentados en la capital que poseian tiendas; y los distribuidores de
provincias. De estos grupos, la mayoria de los comerciantes asentados
en la ciudad de México era de origen peninsular, proveniente de la
zona norte de Espafia, vascos y montafieses y posefan la mayor parte
del capital activo (Brading 1975:147).

Lo mismo sucede con los comerciantes bonaerenses. Socolow
(1978:23) los diferencia entre los grandes comerciantes dedicados al
comercio de exportacién-importacién y los mercaderes dedicados al
comercio interno. Identifica su origen como proveniente de las zonas
vascas. Ansaldi (1985: 525) dice que, hasta antes de la revolucién, en
Buenos Aires el grueso de la actividad estaba dominada por los
grandes comerciantes, cuyo principal mercado era el Alto Perd y
distingue, parafraseando a Garavaglia, cinco sectores de comerciantes
segin se dediquen al comercio local, intercolonial o transocednico.
Por otro lado, Halperin (1979:41) habla de un grupo poderoso de
comerciantes peninsulares de Catalufia y del norte espafiol que se
consolidan con las reformas y adquieren posicién hegemonica en la
economia del virreinato.

En el siglo XVIII también hubo en Lima un importante movi-
miento migratorio proveniente de las zonas vascas. Como dato
ilustrativo diremos que de los 28 priores y cénsules que manejaban
el Consulado entre los aflos 1773 y 1823 sélo 7 fueron criollos, es decir
el 4%. Los demds eran originarios de Navarra, Calahorra, La Rioja,
Santander, etc®®.

Un rasgo tipico de estos comerciantes, tanto en México como en
Lima y Buenos Aires, era la utilizacién del matrimonio como medio
para lograr el ascenso social. Los comerciantes casaban a sus hijas con
algiin miembro importante del gobiemo o bien con un espanol recién
llegado que, si bien no poseia fortuna, brindaba el apellido y por
consiguiente el prestigio de pertenecer a la estirpe espafiola. Ellos
mismos se casaban con mujeres de familias criollas importantes,
algunas de ellas venidas a menos pero de cierto abolengo. También

10. Es importante destacar que la cantidad de criollos en las instituciones espafiolas fue
superioren el Perd que en el resto del Virreinato. A modo de ejemplo comparemosla cantidad
de oidores criollos que hubo en la Audiencia en épocas similares. Mientras en México en
1775 hubo 1, en Pert hubo 8. ; en 1785 en México hubo 1 y en el Peri 5; manteniéndose
el mismo nimero en ambas partes, para 1795. (Bukholder,1984). Ver anexo VI de este
capitulo.
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se daba la figura inversa, el criollo que se vinculaba por matrimonio
a las familias distinguidas del Virreinato (Socolow 1985:503). Incluso
no dudaban en casarse con sus propios parientes, con tal de mantener
el mismo nivel social (Balmori 1984:17)'.

A los hijos varones se los alentaba a seguir una carrera profesio-
nal, eclesidstica o militar (Socolow 1978:26). Pero siempre un integran-
te de la familia continuaba con las actividades del padre para proteger
el negocio. En el caso de Lavalle, el comerciante que nos ocupa, sus
seis hijos varones continuaron la carrera militar y uno de ellos, José
Antonio, radicado en Cddiz, sirvi6 de enlace con la metrépoli en las
transacciones comerciales'?. Las relaciones de parentesco y las alianzas
familiares jugaron un papel preponderante en la proteccién de los
negocios a gran distancia.

La carrera de un comerciante comenzaba generalmente detrds de
un mostrador, como dependiente en una tienda. Algunos se quedaban
en esto toda su vida, otros, mds hdbiles, lograban acumular cierto
capital y si se casaban con la hija de algin comerciante ya instalado
en la colonia, tenian el futuro asegurado (Brading 1975:145).

En México, a veces, estos aprendices de comerciantes ya trafan
cierto capital y, a través de lazos matrimoniales, ingresaban a la élite
mercantil adquiriendo de los mayores la experiencia y las relaciones
y conexiones. (Kicza 1986:40)

Ese afin por encontrarse entre las capas mis altas de la sociedad
los llevé a la compra de titulos nobiliarios. Esto fue muy bien
promovido por la Corona, ante la necesidad de contar cada vez con
mas numerario. Es en el Perd donde se da con mis claridad esta
imbricacién entre comerciante y nobleza. Durante el siglo XVIII se
otorgaron aproximadamente 70 titulos nobiliarios'.

También interesaba a los comerciantes la incorporacién a una
orden militar para lo cual se exigia limpieza de sangre y otras

11. Sobre los patrones de matrimonio hay importante informacién, ver Brading (1985),
Ladd (1976), Kicza (1986), Couturier (1985), para México; Socolow (1987), para Buenos Aires.
Rizo Patr6én (1989), para Lima.

12. AGN, Lima, Notarios Pedro Seminario, 1851, 774-137; G. Lohmann V. Los Regidores
Perpetuos del Cabildo de Lima, T.II p. 169.

13. Paul Rizo Patrén (1989), Memoria de Bachiller, Familia, Matrimonio y Dote en la
Nobleza de Lima. Los de La Puente 1700 -1850. Basado en Julio de Atienza.
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informaciones de hidalguia, era tenida en cuenta por los comerciantes.
De acuerdo a las fuentes consultadas por Rizo Patrén, de 401
integrantes de distintas érdenes, 230 pertenecian a dicha orden. (Rizo
Patrén 1990:137).

Otra caracteristica comun a todos ellos fue la dedicacién, en forma
paralela, a las operaciones de crédito y préstamo. Cuando un comer-
ciante adquirfa prestigio era elegido por ciertas instituciones para
confiarle sus capitales a un interés del 5%. En el caso de Lavalle, es
el mismo Consulado que lo elige como persona “segura” para guardar
ciertas cantidades a interés'‘.

Las 6rdenes religiosas los escogian para actuar como mayordo-
mos, lo que les daba prestigio y status social (Socolow 1978:171).
Lavalle, estuvo vinculado como mayordomo, al Hospital San Bartolomé
administrando sus capitales durante varios afios'”.

De esta manera vemos como los mercaderes se sintieron atraidos
por el modo de vida de la nobleza y ésta, a su vez, comenzé a
participar en el comercio, lo que le permitié multiplicar sus ingresos,
dindose entonces un doble proceso: una nobleza que se mercantiliza
y una burguesia que se ennoblece. Aunque habia nobles sin intereses
comerciales y comerciantes sin titulos, estos dos grupos eran dificiles
de separar.

2.2.1. El comerciante frente al impacto del Comercio Libre

En la segunda mitad del siglo XVIII, época borbénica, se intentd
aplicar una serie de cambios estructurales tendientes a crear un
mercado de libre competencia, limitando el monopolio del comercio
por parte de los corregidores en connivencia con los comerciantes del
Consulado. En la prictica hubo mucha resistencia y, en algunos casos,
quedaron sin efecto. No obstante fortalecieron la profesiéon del
comerciante ennobleciendo su funcién. Por otro lado, los comercian-
tes se vieron beneficiados por los incentivos que la Corona otorgé y
la élite mercantil pudo acceder a privilegios que anteriormente eran
patrimonio de otros sectores de la sociedad. (C. Lugar 1992:89)

14. AGN, Lima, Notarios, Protocolos del Consulado, 1198
15. AGN, Lima, Notarios, Aizcorbe, 1791, 15-664. J.M.y Toledo, 1793, 723-287
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La prictica del Comercio Libre quebré el sistema de distribucién
e hizo que grupos monopdlicos fueran desapareciendo, dando lugar
a otros que se contentaron con utilidades moderadas. Es el caso de
México, donde el impacto de las reformas (en especial la apertura de
1778 y el decreto de 1786 prohibiendo las operaciones comerciales a
los alcaldes) sobre las casas comerciales de la capital fue muy fuerte.
Muchos mercaderes capitalistas, para reducir las pérdidas impuestas
por el nuevo sistema, abandonaron el comercio invirtiendo sus
capitales en la agricultura, en la minerfa y en operaciones financieras.
El capital mercantil estaba destinado a invertirse tarde o temprano en
la tierra. El efecto real de este cambio fue acelerar el proceso que de
otra manera habria correspondido a movimientos individuales en un
periodo mids largo de tiempo (Brading 1985:163).

En México, los grandes comerciantes eran también hacendados y
duefios de minas. El volumen de los negocios era atn limitado y la
diversificacién de las inversiones era crucial para lograr una prospe-
ridad a largo plazo. Por lo tanto, fue comin que el comerciante
invirtiera en minas (Kicza 1947:26). Otra razén de esta inversién en
minas fue que en México funcionaba un banco de avios que prestaba
importantes cantidades a los mineros. En el Perd, en cambio, el
proyecto de creacién de un banco de préstamos para la mineria quedé
en la nada.

En Buenos Aires, el impacto del Comercio Libre hizo emerger a
un grupo social poderoso que irfa a diversificarse en la esfera de la
inversién. El desarrollo de los saladeros, el ripido acceso a los
mercados brasileros, la demanda de cueros por parte de Inglaterra y
Angloamérica contribuyeron al ascenso del valor de la tierra 'y
alentaron a los comerciantes a invertir en ella. Familias como los Ortiz,
Sdenz Valiente, Basualdo, Anchorena, Ramos Mejia, mientras conti-
nuaron con el comercio, se volcaron a sus - primeras estancias.
Mantuvieron sus oficinas en Buenos. Aires, ya que sirvieron para
vender el producto de sus estancias al resto del mundo. Aquéllos que
no pudieron invertir en tierras se volvieron comerciantes marginales,
tenderos o almaceneros (Socolow 1978:177)%.

16. Halperin considera que si bien este grupo obtuvo grandes ganancias, no participé
de modo importante en el proceso de acumulacién de capitales que es el punto de partida
para el desarrollo de la economia local.
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Si bien las reformas favorecieron la radicacién en Buenos Aires de
este nuevo y poderoso grupo de comerciantes peninsulares que en
poco tiempo estuvieron a la cabeza de la lucha por el poder politico,
hubo otro que se condicioné a la nueva realidad e inauguré nuevas
rutas, la de Cuba-Brasil-Estados Unidos (mercado del tasajo), la del
norte de Europa neutral, la del Indico (esclavos de Mozambique e islas
azucareras), donde vendieron a elevado precio su producto: el trigo
rioplatense (Ansaldi 1985:526).

En el Perd, la adaptacién a las nuevas medidas adquirié caracte-
risticas propias. La apertura impuso un duro golpe a los grupos
monopodlicos de Lima, no obstante este poder no se desarticuld.
Existié una resistencia por parte de los poderosos, en especial del
Consulado, pero surgieron otros sectores, en muchos casos criollos,
que si bien utilizaron mecanismos y tradiciones netamente coloniales,
lograron acomodarse a las nuevas circunstancias. La actitud de este
grupo fue mis bien buscar las soluciones desde adentro, sin entrar en
contradiccién con el sistema espaiiol y Lavalle fue un fiel exponente
de este sector.

2.2.2 El mercader limetio del siglo XVIIT

Existieron diferentes niveles de comerciantes. Estaban los cajoneros,
tenderos, buhoneros que vendian al menudeo y los grandes comer-
ciantes cuyo negocio principal era la importacién y venta de embar-
ques de mercaderias espafiolas y extranjeras. Estos grandes comercian-
tes generalmente organizaban compaiiias, primero con base en Sevilla,
luego en Cidiz. El socio mayor era el verdadero inversionista y los
otros sus factores o agentes (Lockhart 1982:105).

En el Perd eran considerados mercaderes aquéllos que se expo-
nian a la navegacidn, tenian tienda y, a partir de 1786, debian poseer
un capital de 12.000 pesos fuertes (Tord 1981: 388). En Lima entre
1762 y 1782 declararon ser duefios de tiendas de comercio 101, de
almacenes de comercio 88 y cajoneros 137'.

El esquema tradicional que funcioné en la colonia para el
comercio interno, era el del gran mercader que vendia al comerciante
itinerante y corredor. El primero, a través del arriero, vendia sus

17. AGN, Lima, Gremios Legajo 3p
L



productos al comerciante local, al hacendado y al minero. El corregi-
dor intervenia en el mecanismo del reparto y, como juez, se le permitia
cobrar en forma compulsiva a los indigenas. Los corregidores mante-
nian una relacién de dependencia con los grandes comerciantes,
quienes les prestaban el dinero necesario para postular al cargo y les
vendian las mercaderias'®. Por su parte el corredor vendia al tendero
y al cajonero de la capital (Flores Galindo 1984:66).

En el comercio de exportacién, los grandes comerciantes se
asentaban en la capital desde donde se vinculaban con sus pares o
consignatarios de Ciddiz y de otros puertos importantes. Durante el
régimen de galeones, a la llegada de cada flota embarcaban casi todos
los capitales rumbo a Panami, alli, en la feria de Portobelo, trocaban
los mismos por articulos de Europa y regresaban a la capital del
Virreinato donde tenia lugar otra feria en la cual los comerciantes del
interior volvian a canjear por metales preciosos las mercancias recién
importadas. Estos importadores-exportadores recibian una ganancia
legal del 40%, pero la misma se elevaba por muchos medios (Céspedes
del Castillo 1946:673).

Segun Lockhart, los mercaderes limefios eran enemigos declarados
de la especializacién. No obstante, una forma de mantener el mono-
polio y evitar la competencia era ajustar la oferta frente a la demanda.
Asi retenian parte de las existencias y, a medida que se agotaban, iban
incorporando el producto. De esta manera también controlaban el
precio (Céspedes del Castillo 1946:676). Era esta la expresién mdxima
del monopolio y la contrapartida del libre juego de la oferta y la
demanda.

Los comerciantes peruanos venian desarticulando el monopolio
espafiol desde el siglo XVII, cuando comenzaron a invertir directa-
mente sus capitales en Espafia y conseguir grandes lineas de crédito
de las casas extranjeras, pasando por encima de los intermediarios.
(Margarita Sudrez 1984:99).

18. Golte (1980) p. 81, considera que el principal beneficiario era la burguesia comercial
porla compra de mercancias que luego serian repartidas; Haitin (1983) p. 60 ; O'Phelan (1988)
p- 177 sostienen la tesis de que el Corregidor fue un elemento indispensable en la formacién
del mercado interno, en la medida que presionaba al indigena a través del reparto, para la
venta de su fuerza de trabajo. Por el contrario, Tord (1981) no lo considera como un agente
en la ampliacién del mercado interno. Otra bibliografia sobre el tema: Flores Galindo (1984);
Moreno Cebridn (1977) y Lohmann (1957) El Corregidor de Indios bajo los Austrias, Madrid.
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Si bien los comerciantes peruanos lograron dominar las ferias de
Portobelo y Cartagena, al producirse la liberalizacién del comercio esta
estructura se rompié y los mercados americanos comenzaron a llenarse
de productos tanto espafioles como extranjeros. Pilar Pérez Cantd
(1985:153) asegura que a partir de 1778 comenzé a producirse la
decadencia del comercio en Lima. Nuestro criterio es que el comer-
ciante limefio supo acomodarse hdbilmente a esta nueva coyuntura.

Haitin (1983:47) dice que, si bien las reformas impusieron un serio
revés econdémico, hubo problemas internos que también repercutieron
como fue el caso de la Revolucién de Tdpac Amaru. El mercado
interno siguié, sin embargo, bajo la hegemonia de Lima y un grupo
poderoso de mercaderes peninsulares, representativos de los centros
mis dinimicos de Espafa, emergié para competir con los antiguos
monopolistas limefios.

Flores Galindo (1984:56) dice que el comercio limefio quedé bajo
el control de los migrantes espafoles de primera y segunda generacién
quienes se impusieron a las familias criollas de linajes muy antiguos.
Sin embargo, consideramos que hubo un grupo dindmico, progresista
y criollo que encontré nuevos patrones de inversidén a partir de esta
amplitud del mercado. A ello queremos apuntar cuando analizamos el
caso de Lavalle.

Los comerdiantes eran la clase econémicamente mis poderosa de la
sociedad limeia, y, por lo tanto, los que estaban en las mejores condiciones
de aportar sus limosnas a los hospitales. Ejemplo de ello era el Hospital de
la Caridad, sostenido por 24 hermanos que a su vez eran los mis ricos
y honorables mercaderes de la ciudad. (Rodriguez Vicente 1960:102).

También la defensa del reino requirié la cooperacién de los
mercaderes. En el ano 1777 se instrumenté un préstamo a la Corona
a través del Consulado de Lima por la suma de 1.500.000 pesos fuertes
para la financiacién de la guerra contra los portugueses en el estuario
del Plata. En este empréstito participaron personajes importantes, entre
ellos José Antonio de Lavalle®.

Un gesto de generosidad y buena disposicién hacia la Corona por
parte de Lavalle fue la donacién de 3.000.000 de reales al Erario

19. AGN, Lima, Sec. Notarios, 1158-559.
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Publico, para la leva del Regimiento de Granaderos Voluntarios del
Estado, del cual su hijo segundo fue coronel y el cuarto, capitin
(Lohmann 1983:168). También participé con su peculio en el pago de
los uniformes para 500 hombres del Batallén Provincial de Espaioles,
durante la guerra con la nacién britinica®.

Esta participacién en favor de la Corona era lo que generaba una
conjuncién de intereses entre las élites y el poder real, en la que el
comercio resulté ser el instrumento necesario para la obtencién de
beneficios. Dice F. Langue:

“Afdn de hidalguia por parte del pretendiente e interés politico fiscal de la
Corona se conjugaban en beneficio de ambas partes”?'.

Veremos a continuacién quién era Lavalle, cudles sus origenes y
sus descendientes para mostrar cémo encuadra en las caracteristicas
mencionadas de la élite mercantil.

2.3.José Antonio de Lavalle, sus origenes

Nacié en Trujillo en 1735, hijo legitimo y el tercero del General
Simén de Lavalle de la Bodega y Cuadra, nacido en San Julidn de
Musques, en el senorio de Viscaya, Caballero de Calatrava, Contador
de las Reales Cajas de Trujillo y alcalde de la misma ciudad en 1744
y 1758. (Lohmann, 1983, 167)%.

Su madre fue Marfa del Carmen Cortés Cartavio Santelices y
Rolddn, nacida en Trujillo (Perd) en 1712, nieta legitima por linea
paterna de Alonso Cortés Mancha del lugar de la Mancha, provincia
de Extremadura, en Espafa y de Juana de Ledn Santelices, natural de
la ciudad de Lima y, por linea materna, de Domingo Cartavio Lanza,
natural del Puerto de Ribadeo, Galicia y de Juana Rolddn Divila,
natural de la ciudad de Trujillo, Perd®.

20. LTC 16, 1788

21. Frederique Langue. Esta autora ha escrito numerosos articulos sobre la convergencia
de intereses particulares y estatales en América. Analiza especialmente el caso de Zacatecas
(1988), Nueva Espafia (1991) y Nueva Granada.

22. Ver cuadro genealégico anexo 1.

23. AGN, Lima Sec. Notarios, T. Preciado 1793, 1067-102 y A. D. La Libertad, Tru]lllo,
Notario, Lorenzo Visquez; Lohmann (1947), p. 224, Los Americanos en las Ordenes Nobiliarias.

24. Archivo Departamental de la Libertad, Trujillo, Delpino Alvarado, 1733 Lohmann
Villena (1947) pp. 224/226.
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Como podemos apreciar, el esquema matrimonial que encaja con
sus ascendientes es el que se venia dando desde los comienzos de la
colonia, comerciantes espafioles, generalmente oriundos de las zonas
del norte de Espafa, que llegaban a América y se casaban con hijas
de prestigiosas familias, como es el caso de los Cortés Cartavio de
Trujillo, descendientes en 5ta. generacnon de los primeros conquista-
dores del Perd®.

Maria del Carmen Cortés, madre de José Antonio de Lavalle, habia
recibido una dote de 10.245 pesos, la que se podria tener por
considerable dentro de las élites regionales no limefas?®.

La casa que poseian sus padres en Trujillo estaba gravada con un
censo redimible de 4000 pesos fundado por Maria Cartavio, tia de su
madre, de quien recibié ésta una herencia de 4.136 pesos®.

Por lo que expresaron sus padres en el poder mutuo para testar,
parecen haber sido personas muy poco ostentosas, deseando para si
un “entierro sencillo” y que la limosna que se recog1ese fuese entre-
gada a los que cantasen en las misas?.

Las relaciones de parentesco y las vinculaciones consanguineas
fueron indispensables en este gremio y funcionaban como una especie
de entretejido que sustentaba el poder econémico de dicha clase.
Vemos asi que los Lavalle estaban vinculados desde Espafia con los
de la Bodega y Cuadra, una familia de origen vasco que tuvo una
importante actuacién en el comercio del Perd desde los comienzos del
S XVIII=.

La bisabuela de Lavalle, Antonia de San Martin, era hija de Juan
de San Martin y Maria Llobera de la Cuadra; y su bisabuelo, Martin de
Lavalle, era hijo de Pascual de Lavalle y Juana de Las Llanas. El hijo
de Antonia y de Martin, llamado Pedro de Lavalle y San Martin (abuelo

25. Archivo Departamental de la Libertad, Trujillo, Lorenzo Vasquez 1771.

26. A.D. La Libertad, Trujillo, Lorenzo Vasquez, 1771.

27. A.D. de La Libertad, Trujillo, Lorenzo Visquez 1771.

28. Los grupos vascongados llegaron a América en oleadas sucesivas atraidos por la
gran actividad mercantil y las franquicias que obtenian, en especial en Lima, cabeza de
virreinato. Funcionaban como un grupo homogéneo y fueron llegando atraidos unos por
otros. Llegaron a ser los principales dirigentes del Consulado limefio y los que tenian en sus
manos el comercio mayorista. También fueron armadores y mineros (Lohmann 1988:183).

75



de nuestro personaje) se casé con una pariente, descendiente de los
de la Cuadra: Isabel de la Bodega y Cuadra, cuyo hermano, Juan, se
habia casado con Agustina de las Llanas y de cuya unién nacié Tomds
de la Bodega (en 1701), primo de Simén de Lavalle, el padre de José
Antonio de Lavalle, el comerciante en el que nos concentramos. Los
dos primos, Tom4s y Simén, llegaron al Perd en la primera mitad del
siglo XVIII®.

Tomds fue prior del Consulado en los afios 1762, 1763, 1764,
duefio de los navios mercantes San Leonardo y Oriflama. Se casé con
una distinguida criolla Francisca Mollinedo y Losada.

Descendiente de Tomds y, por lo tanto, primo segundo de José
Antonio de Lavalle, fue Juan Francisco de la Cuadra, célebre marino,
quien tuvo una importante participacién en las expediciones realizadas
en las costas de California y en el descubrimiento de la isla Vancouver®.
Otro primo, Juan Manuel Pelayo de la Cuadra Fonserrada, también
oriundo de San Julidn de Musques, se casé con Dorotea Mollinedo,
hermana de la anterior, y también se dedicé al comercio de ultramar.
Su hija se casé con Diego Sdenz de Tejada, opulento comerciante de
telas y lenceria y Cénsul del Tribunal del Consulado en los afios 1775
y 1782. (Ver anexo V)

En 1767, José Antonio de Lavalle se desposé con Mariana Sugasti
Ortiz de Foronda*, perteneciente a una prestigiosa familia que detentd
importantes titulos y érdenes militares’*. Mariana Sugasti Ortiz de
Foronda, era hija del General Martin de Sugasti y Gastelu, nacido en
Pamplona, y de Bernarda Ortiz de Foronda, nacida en Lima, descen-
diente de una importante familia cuyos miembros, a través de varias
generaciones, ocuparon altos cargos en la administracién politica del
Perd, en especial en la Audiencia de Lima, logrando el condado de
Valle Hermoso y otras dignidades nobiliarias; fueron también duefios

29. Revista de Estudios Hist6ricos del Instituto Chileno de Investigaciones Genealé6gicas,
N2 17, Nov. 1948. Revista del Instituto Peruano de Investigaciones Genealégicas N2 2, 1947:
Tomas fue llamado al Perd por Antonio de la Cuadra Montafio, que ocupaba una situacién
muy distinguida. También fueron llamados otros parientes como los Lavalle y los Bodega
Cuadra. pp. 27 y 38. (anexo II).

30. (Lhomann,1988: 68); Revista de Estudios Histéricos, Stgo. de Chile, 1948, Afio XXIV
Ne 17.

31. AGN, Lima, Sec. Notarios, T. Preciado 1793, 1085-708

32. James Jensen de Souza Ferreira, Inst. Peruano de Investig. Genealégicas, Apuntes
para el Estudio Genealégico de Familias Limefias de los Siglos XVII y XVIII, N2 1, 1969.
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de minas de plata, trapiches y haciendas®. Si bien en algiin momento
llegaron a alcanzar un desarrollo econdémico significativo, con el
tiempo algunas ramas perdieron relevancia*.

En 1779, José Antonio de lLavalle ingresé a la Orden de los
Caballeros de Santiago, una de las mds prestigiosas en Lima. (Lohmann
1983:167). En 1782, merecié ser agraciado por la Real Cédula del 14
de enero con el titulo de Conde de Premio Real por su activa
participacién contra la sublevacién de Tdpac Amaru®. Todo esto le
permitié incursionar en las filas de la aristocracia mercantil limefia.

23.1. La funcion de la familia

Los comerciantes, vinculados por lazos familiares, se ayudaban y
protegian mutuamente debido a las condiciones riesgosas del comer-
cio de ultramar. Estas grandes familias funcionaban con una gran
cohesién siendo verdaderas empresas familiares, que prosperaron en
Europa y también lo hicieron al trasladarse a América. Aqui se
mantuvieron como una unidad primaria de lealtad e identidad, al
mismo tiempo que proporcionaron asociados confiables y vias de
capital no siempre disponibles (Kicza 1985:236).

El ser hijos, sobrinos o primos, los ligaba a las cabezas de familia,
las cuales generalmente disponian de riqueza o conexiones, siendo
por todo ello buenos trabajadores y muy leales. También mediante
este medio se impedia la dispersién de la herencia y de las propie-
dades familiares (Kicza 1985:238). La cohesién familiar tenia otra
poderosa razén econdmica en los primeros tiempos del capitalismo. Las
empresas necesariamente estaban en manos de una familia y su cardcter
de entidad privada les permitia mantener el secreto de los negocios
mucho mejor que una corporacién o un trust (Sebreli 1986:18).

33. AGN, Lima. Notarios: Ayllon Zalazar, 1810, 13-745; Luque, 1789/90, 651-357; To-
rres Preciado, 1783, 1075-146; Ibidem, 1794, 12086-137; Stgo. Martel 1792, 685-240. Ver
anexo III

34. En el testamento de Juan Ortiz de Foronda se habla de la pérdida del Navio La Perla
por pagar las deudas de su hermano Francisco “por baber entrado en avilitar mineros y por
mantener a su bermana Mariana por la quiebra de su marido Tomdas Panizo”. Ademds habla
de que la Hacienda Maranga estd arruinada. (Ayllén de Zalazar 15-1811). La excepcién fue
Don Faustino Alvarez y Ortiz de Foronda, casado en Cuzco en la familia de los Marqueses
de Casa Jara y Condes de Casa Palma.(Comunicacién personal de Paul Rizo Patrén).

35. J. R. Yaben, Biografias Argentinas y Sudamericanas, 1939. T. IIL. (366-67).
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Veamos entonces cémo las relaciones familiares de Lavalle con-
formaban una importante red de vinculaciones que supo aprovechar.

Su hermano Juan Manuel, Contador de las Reales Rentas de
Tabaco, se radic6 en Buenos Aires a partir de 1799, luego pasé a
Chile, para regresar nuevamente a Buenos Aires, en 1810%. Actud
como su representante en dicha ciudad para la compra de esclavos y
otros productos®’.

Su tio Fernando Cortés Cartavio, natural de Trujillo, era Canénigo
de la Santa Iglesia Metropolitana de Lima*® y otro tio, Francisco Cortés
Cartavio, residia en la ciudad de Santiago (Chile) y posiblemente fue
su contacto para el envio a Espafia de una partida de cobre de esa
ciudad®.

En cuanto a su descendencia, José Antonio de Lavalle y Mariana
Sugasti no tuvieron hijas, lo que no fue un impedimento para
relacionarse con otras -familias destacadas de Lima a través del
casamiento de algunos de sus hijos varones. Tuvieron seis hijos, todos
ocuparon cargos militares y tnicamente dos de ellos participaron en
las actividades mercantiles. Ellos fueron:

Simén de Lavalle y Sugasti, el primogénito , caballero de la Orden
de Santiago, Capitin de la Compania de Alabarderos del Virrey en
1801, quien ascendié a Coronel del Ejército de ese mismo cuerpo en
1806. Se casé con Isabel Cabero y Salazar. Le sobrevivieron dos hijas,
una de las cuales (Petronila) se casé con Felipe Pardo y Aliaga.

José Antonio de Lavalle y Sugasti, Caballero de la Orden de
Calatrava, hijo segundo, nacido en Lima en 1769, fue a Espafa a seguir
la carrera militar y formé alli un regimiento a su costa, titulado
Granaderos Voluntarios del Estado, el que comandé como Coronel. El
general Goyeneche fue uno de los capitanes de ese cuerpo. Murié sin
haberse casado.

36. Biografias Argentinas y Sudamericanas, T.III, 1939, pp. 366, 367. E. Udaondo,
Diccionario Biogrifico Colonial Argentino, 1945, pp. 484/85.

37. AGN, Lima, Notario I.A. de Zalazar, 1793, 89-648. AGN, Bs. As., Notario Francisco
P. Nufies, 1795.

38. AGN, Lima, Notario G. Figueroa,1776, 450-144.

39. AGN, Lima, Notario Ayllon de Zalazar, 1796, 90-503.

40. Ver cuadro geneal6gico anexo IV
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Don Antonio de Lavalle y Sugasti, su tercer hijo, caballero de la
Orden de Alcintara, fue Teniente Coronel del mismo cuerpo que
formé su hermano José Antonio, habiéndose casado con Dolores
Sanchez Trujillo, de quien no dejé sucesién.

José Casimiro de Lavalle y Sugasti, el cuarto, nacié en Lima en
1777 y estudié en el Convictorio de San Carlos. Habiendo obteni-
do el empleo de Subteniente, pasé a Espafia en 1795 con el fin de
seguir la carrera de las armas. En los dltimos afios del siglo pasado
era uno de los capitanes del cuerpo que fundé su hermano. Con dicho
cuerpo estuvo en Africa, en Etruria y en el Campo de Gibraltar.
Presencid la revolucién de 1808 y se ocupd con empeiio en la defensa
de Zaragoza y Lérida, en su lucha contra el ejército francés. La Junta
Suprema de Catalufa lo nombré Brigadier, lo mismo que la de
Aragén. Una interesante nota que dirigié en 1809 a sus hermanos
decia:

“Si Lima no olvida al cataldn Amat, Catalufia no olvidard tan pronto al
limefio Lavalle”.

Fue nombrado por Fernando VII Mariscal de Campo, caballero de
la Orden de Calatrava, de la de San Fernando y Comendador de la de
Isabel. Nombrado Sub Inspector del Peri, rehusé el cargo (Mendiburu
T.VL: 416).

Juan Bautista de Lavalle y Sugasti, su quinto hijo, nacié en Lima
en 1779, fue caballero de la Orden de Calatrava y San Hermenegildo,
Alcalde Ordinario de Lima en 1814, Regidor del Cabildo de dicha
ciudad en 1816 y Coronel del Batallén del Nimero y fue nombrado,
en ese aio, Gobernador Intendente de la Provincia de Arequipa. Se
casé con Dona Narcisa Arias de Saavedra, descendiente de una
prestigiosa familia limefia®.

Su dultimo hijo, Mariano, nacié en Lima en 1780. Terminé sus
estudios en el Colegio de San Carlos y se recibié de abogado. Pasé
a Espafia en 1806 y obtuvo la plaza de Oidor de la Audiencia de Gua-

41. AGN, Lima, Notario Pedro Seminario 1851, 774-137. Esta sefiora contribuy6 en su
matrimonio con una dote de 100.891 pesos fuertes. Cantidad muy significativa para las dotes
entregadas en el s. XVIII. AGN, Sec. Notarios A. de Zalazar 1825-1308. Ver Rizo Patrén
(1989:283).
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dalajara, en 1809. Mds tarde pasé a Cuba vy fallecié en 1814, sin des-
cendencia de su esposa Dofia Rita Rosa Ter6n?z

Unicamente sus hijos Simén y Juan Bautista continuaron con sus
negocios, pero Simén fallecié en 1813 quedando Juan Bautista
heredero de sus posesiones®.

Al analizar los lazos de parentesco de Lavalle, coincidimos con la
tesis de Henri Pirenne, quien sostiene que las grandes familias de
comerciantes duran poco, como miximo dos o tres generaciones,
después de las cuales abandonan la profesién para ocuparse de tareas
menos arriesgadas o mis honorificas, como vemos en sus hijos.
(Braudel 1984 T.I1:416). Esto concuerda con lo aportado por Susan
Socolow (1978:26/27) refiriéndose a los comerciantes del Rio de la
Plata donde los hijos de éstos eran enviados a Espafia a estudiar leyes
o se dedicaban a la carrera eclesidstica, siendo muy pocos los que
continuaban con la actividad comercial del padre.

La tesis de Balmori de las tres generaciones podria muy bien
encuadrar en esta familia. Los patrones generacionales aportados por
dicha autora son los siguientes: La primera generacién, si era inmigrante,
se casaba con la hija de una distinguida familia criolla y se dedicaba
a la explotacién local de productos. Fue el caso del padre de Lavalle
emparentindose con la familia de los Cortés Cartavio de Trujillo. En
la segunda generacién se incrementaba el nimero de actividades
profesionales y se daba un desplazamiento hacia la capital. Es el caso
de Lavalle mismo, casindose a su vez con una pariente de prestigio.
En la tercera generacién se dan los matrimonios entre primos, o
miembros de otras redes, llevando a cabo carreras politicas y cargos
electivos. Es su hijo Juan Bautista quien unié su estirpe con los Arias
de Saavedra.

Las vinculaciones y servicios a la Corona de José Antonio de
Lavalle fueron muchas, por lo tanto son entendibles las franquicias y
licencias que recibi6 para llevar a cabo sus negocios. Con mis
velocidad que la indicada por Balmori, logré conjugar en su persona
el poder politico, el militar y el econémico.

42. Luis Lasarte Ferreyros, Familias Establecidas en el Perd durante la conquista y el
Virreinato. Lima, 1938. Ver anexo IV.
43. AGN, Lima, Notarios A. de Zalazar 1813, 19-263a.
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23.2  Cargos politicos, administrativos y militares

Las vinculaciones entre los grandes comerciantes y los sectores
del gobiemo pueden rastrearse desde épocas muy tempranas y el
soporte de estos servicios fueron los préstamos otorgados por los
mercaderes-banqueros a la Corona. (Le Goff 1984:77) En el Per, los
oidores de la Audiencia, los miembros de la corte virreinal, del
Tribunal de Cuentas y los de la Casa de la Moneda, los comandantes
del ejército y los dignatarios de la Iglesia, todos estaban intima-
mente ligados entre si por vinculos de amistad y de familia (Fisher
1981:21).

El primer cargo politico-administrativo que ocupd Lavalle fue el
de alcalde en su ciudad natal, Trujillo, en 1762, cargo que habia
ejercido su padre anteriormente, en 1744 y 1745. Entre 1767 y 1772
fue corregidor en Piura* y coronel del Regimiento de Milicias de la
misma ciudad (Lohmann 1983:167). El corregimiento de Piura no era
de los mds rentables. Pagé por él 6.300 pesos y obtenia un sueldo de
1.898.3 pesos, correspondiéndole una relacién porcentual del 8%
sobre el tributo total (Tord y Lazo 1981:102). Pero, en realidad, el
tributo recaudado de acuerdo a la poblacién tributaria era mayor por
lo cual el total de la utilidad de este corregimiento era del 63% en el
ano 1754 (Tord 1981:105) y no debe haber variado en la época en la
que lavalle fue corregidor.

Como coronel de Milicias se enmarca dentro de la reforma militar
llevada a cabo por Amat a partir de 1760. Esta reforma establecié
milicias entrenadas y reclutadas en cada zona, recomendando que
fueran localizadas en los corregimientos o distritos judiciales. En
cuanto a los rangos en los cuerpos oficiales, éstos debian ser
distribuidos entre las ‘personas mds bonradas de las provincias”
(Campbell 1978:49).

En el Perd, como en el resto de América, el ascenso de las élites
criollas al poder militar se dio mds por vanidad que por un espiritu
militar nacional (Marchena 1988:61). El grado de coronel daba derecho
al tratamiento de seforia, y eso llevé a los criollos a hacer los
sacrificios mis extraordinarios. Los limefios conformaban el 36% del

44. Susana Aldana ubica a Lavalle como Corregidor en Piura en el afio 1766.
(Comunicacién personal).
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total de los oficiales regulares en el Perd, lo que significaba una fuerte
presencia del patriciado urbano, de los cuales el 50% estaba formado
por naturales de la capital y el 55% por “hijos de militar”. El 43,4% eran
nobles con titulos, los mismos que integraban el Consulado, el
Cabildo, y la administracién de la Aduana. Si tenemos en cuenta que
la oficialidad peninsular tenfa un tiempo de residencia promedio de
16 afios en Lima, es muy arriesgado calificar de “espafiolista” la
posicién del Ejército en el Perd. En el norte, las milicias estaban
conformadas de similar manera, el 90,7% por oficiales naturales de
cada jurisdiccién y un 7,2% por espafoles. El amo era el coronel, sus
hijos, los capitanes y los grados inferiores estaban formados por
campesinos, peones y pastores. Ademis, el colapso repetido al que
llegé el aparato militar americano hizo que estas oligarquias criollas
(hacendados o comerciantes) financiaran préstamos a la Real Hacien-
da, con lo que fueron alcanzando poco a poco el control del ejército
en provecho propio®.

Es asi como Lavalle unié en su persona dos cargos importantes:
el de corregidor y el de coronel de Milicias de la ciudad de Piura. Su
vinculacién - con la familia de los Ortiz de Foronda, por lazos
matrimoniales, pudo haber influido en la obtencién del cargo de
alcalde de Lima en el afio 1779.

Su _funcion como cabildante en Lima

En enero de 1779 fue nombrado Alcalde Ordinario de Lima junto
con Isidro de Abarca, Conde de San Isidro®.

El Cabildo era un organismo pasado en el tiempo, las sesiones se
celebraban en forma irregular y muy esporddica y la asistencia a ellas
se habia reducido al minimo, fruto del poco personal y de la situacién
de “descalabro” que habia adquirido en el S. XVII (Lohmann
1957:125)%7. Durante la funcién de Lavalle, no se registraron decisiones
importantes. El cabildo legislaba sobre actividades corrientes como
multas a los abastecedores de pan y came por cometer irregularidades

45. Ver Marchena (1988) pp. 61,63 y 89. y Campbell(1978) cap. III y cap. IV.

46. Municipalidad de Lima, Archivo Histérico, Libro 36 de los Cabildos de la-Ciudad,
afio 1756 hasta 1781, p. 335 y sucesivas.

47. Para ahondar en la decadencia de los Cabildos durante el siglo XVIII, ver Moore
(1966). V. Ugarte (1966) T. V, pag. 84
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en el peso, licencias para abrir calles, realizacién de fiestas publi-
cas y también sobre algunos precios como es el caso del de los
esclavos que se establecié en 450 pesos en la plaza de Lima en el afio
1780%.

El nombramiento de alcalde en el siglo XVIII no tenfa ningin
atractivo debido al desproporcionado valor asignado por el fisco a los
concejales, lo que ahuyentaba a los candidatos. Ademds, los ciudada-
nos no deseaban pagar por ser miembros de un cuerpo que, como era
sabido, estaba dominado por el virrey, al punto que en 1782 el virrey
se vio obligado a requerir el nombramiento de regidores temporales
para que el trabajo del cabildo pudiera continuar (Fisher 1981:195).

En el afio 1784, Escobedo nombré nueve personas de publica
distincién, crédito, caudales y conducta, a los cuales se dispensaba la
gracia de ocupar un escafio a titulo vitalicio. Entre estos nueve
ciudadanos se nombré a Lavalle Regidor Perpetuo del Cabildo de Lima
(Lohmann 1983:134). En 1797, Lavalle solicité la autorizacién de
transferir el cargo a su primogénito Simén, reservandose él el privile-
gio de asistir a las ceremonias como miembro honorario de la
corporacién y, eventualmente, ejercer aquellas funciones que su edad
(67 afos) y sus fuerzas le permitiesen. Sin embargo, posteriormente
cambié de opinién y, en un escrito de 1799, expresé que estimaba
mis decoroso para el apellido ganar la perpetuidad de la concejalia,
en clase de renunciable, a cambio de abonar el correspondiente
donativo de 2.000 pesos.(Lohmann 1983:134).

Lo decretado por Escobedo no tuvo fruto. La dificultad de
congregar a los concejales iba en aumento a tal punto que en la
reunién del 22 de noviembre de 1791 el unico asistente fue Lavalle.
El conjunto sélo comparecia en el acto electoral del 1 de enero. No
obstante siguié siendo un cuerpo ocupado por personas de distingui-
da posicién econdémica y social®.

48. Municipalidad de Lima Archivo Hist6rico, libro 36 de los cabildos de la ciudad, afio
1756 hasta 1781, p. 335 y sucesivas.

49. Moore (1966) ha realizado un interesante trabajo sobre la funcién del cabildo bajo
los Borbones. Ver especialmente el cap. X en el cual se habla del limitado resurgimiento de
esta institucién a fines del s. XVIIL
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Su funcién dentro del Consulado

Lavalle fue nombrado Prior del Consulado en los afios 1787 y
1788.5° Durante sus funciones se propuso el estanco de la quina o
cascarilla por parte de don Miguel Garcia de Ciceres, vecino de
Guayaquil. El Consulado elevé un informe al virrey oponiéndose a
esta medida debido a que ello atentaba contra el libre comercio de
este producto. Esto es, en cierta forma, entendible. pues muchos
integrantes del Consulado se dedicaban al comercio de este producto.

Bajo su gestién el Consulado solicité a la Real Compaiifa de
Filipinas que ingresara, por la via de Panami, la tercera parte de los
negros que recibiera, para de esta manera proveer a Trujillo de mano
de obra y que asi esta jurisdiccién lograra producir y vender su azdcar
en lugar de recibir la que ingresaba por Buenos Aires desde La
Habana y Brasil™.

Otro de los temas tratado fue el impuesto establecido sobre el oro
y la plata para el pago del préstamo realizado a Buenos Aires de 1.5
millones de pesos en la época de la guerra con los portugueses. Este
impuesto debia ser recaudado por el Consulado®. También se elevé
al Virrey un informe sobre la ruina del comercio por la excesiva
cantidad de mercaderias que ingresaban por el Comercio Libre,
existiendo un déficit de dinero en relacién a los efectos existentes, por
lo tanto solicitaban la supresién de los registros debiendo quedar éstos
reducidos a dos por afio de 500 Tn. cada uno*. Estos informes se
sucedieron y en todos se pidié que los efectos extranjeros no supe-
raran a los nacionales.

2.4. Lavalle un personaje del Siglo de las Luces
Ciertas caracteristicas nos hacen considerar a Lavalle como un

exponente de la ilustracién.** Estudié en el Colegio San Martin, el cual
se originé en la Escuela de Humanidades de San Pablo, creada por

50. A.N.L. Ministerio de RR.EE., LTC 15.51; LTC 22.

52. M. de RR.EE., A. N. Limites, LTC, 16, 1788.

53. M. de RR.EE., A. N. Limites, LTC, 16, 1788.

54. Chaunu (1981) p. 183/184 considera que la ilustracién se sitda en América Espafiola
en el siglo XIX, pues América es para dicho autor una provincia de Espafia y la participacién
de ésta en las corrientes nacionalistas del s. XVIII es tardia y ambigua, de la misma forma
lo fue en América. Asimismo, la participacién de América en la corriente europea de las
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los jesuitas en el Siglo XVII, y que contribuyé en gran medida a la
formacién de la intelectualidad peruana de la Colonia (Luis Martin
1968:6)%. Conocia el francés y era integrante de una sociedad cultural
tipica de la época. Un interesante articulo aparecido en el Mercurio
Peruano en el afio 1793, nos da una imagen cabal de su laboriosidad,
responsabilidad y sentido social. Tuvo a su cargo la formacién de un
plan topogrifico de la ciudad de Lima, con el fin de establecer el curso
de todas las caferias desde su nacimiento hasta sus destinos, y no
tuvo reparo en recorrer personalmente todos los sitios “sin perdonar
fatiga para expedir tan laboriosa y dilatada operacion™*.

Fue suscriptor del Mercurio Peruano y de la “Real Sociedad
Vascongada de los Amigos del Pais”. Esta sociedad habia sido creada
en Espafia en el afio 1764, a ejemplo de otras sociedades europeas,
con fines culturales, cientificos, artisticos y en ciertos casos politicos®’.
Nucleaba a integrantes de tres provincias vascas y contaba con socios
de ndmero, veteranos y beneméritos, tanto en Espafia como en el
extranjero y en sus colonias de América y Filipinas. Los socios
beneméritos, como Lavalle, eran los que no podian contribuir con su
aplicacién personal y contribufan con su caudal. Tradujo del francés
“unas oraciones y meditaciones para asistir con devocién a la misa”
(Lohmann 1983:168).

Lavalle fue una persona totalmente comprometida con los intere-
ses reales, que conjugd en su persona al militar, al comerciante y al
hombre publico. Hombre de prestigio, se sirvié de sus relaciones para
escalar socialmente, alcanzé solvencia econdémica a través de sus
actividades comerciales, lo que le sirvié como base de sustentacién
para mantener su status y estrechar los lazos con la Corona. Si bien
hubo personas que estaban a favor de la independencia, los grandes

“luces” es también desigual, profunda y ripida en el Plata, Chile y Venezuela y menos
profunda en el eje andino del Virreinato del Perd. Para Chaunu, América no inventa la
Independencia, la recibe. El quiebre se da en Espafia a partir de 1808.

55. El colegio jesuita de San Pablo tuvo a su cargo la creacién de otros colegios
importantes, entre ellos, San Ildefonso, San Felipe, San Marcos, El Cercado, San Antonio,
Santo Toribio.. Luis Martin (1968), Fordhan University Press, N. York 1968

56. Una ordenanza del afio 1577 de Don Francisco de Toledo, decreté su formacién
pero no se llevé a cabo debido a la muerte del Juez de Aguas, Francisco Hurtado de Mendoza,
siendo Lavalle el que llevé a feliz término dicha obra. (Mercurio Peruano T. VII: 203).

57. Espafia se inspiré en el extranjero para fundar estas sociedades econémicas que
agruparon a las minorias selectas de la nacién, a los hombres de buena voluntad deseosos
del bien publico. Sarraillh 1957:235.
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comerciantes eran los que estaban mis comprometidos con Espafia y
no visualizaban una ruptura con la Madre Patria.

Coincidimos con Flores Galindo (1984:23) en que la fidelidad a
la monarquia espafiola se debid, en parte, al temor a una revolucién
campesina y a un levantamiento de esclavos. Sin embargo considera-
mos que la aristocracia mercantil no se perjudicé en bloque frente al
comercio libre. Se mantuvo como una élite de poder econémico
favorecida por los privilegios de la Corona. Dicha élite se vio ademas
ampliada con nuevos integrantes, en algunos casos criollos, que
lograron acceder a la condicién de aristocracia mercantil. Los benefi-
cios que obtenian y las ventajas econdémicas que les reportaban las
relaciones con la Corona hizo que se mantuvieran hasta el final los
lazos con el poder real.

El Perd formaba parte de la Corona y los mercaderes no se sentian
a si mismos como colonia. Comenzaba a surgir en ellos la conciencia
de pertenecer a una élite, dentro del cuerpo social, surgida entre las
clases altas y en algunos estratos de la nobleza que veian en las
acciones de mérito y no en el nacimiento su verdadera razén de ser.

La recuperacién del gremio de comerciantes limefios que comen-
z6 a percibirse en la primera mitad del siglo XVIII continud hasta las
primeras décadas del siglo XIX y fue el proceso independentista el que
le asesté un duro golpe.
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ASCENDENCIA DE DON JOSE ANTONIO DE LAVALLE, CONDE DE PREMIO REAL

Pascual de Lavalle

c.c.
Maria Revilla

Martin de Lavalle
CiC:

Juana de las Llanas
Pachén

Martin de Lavalle
y de las Llanas

cic,
1667
Antonia de San Martin

Pedro de Lavalle

Juan de la Cuadra

c.C.
Magdalena Llano

Francisco de la Cuadra Llano
C.C

Isabel Medrano Foncerrada

Isabel de las Llanas
(ot

Pedro de Abanto

Alonso de La Torre

c.c.
Beatriz Escobar

Alonso Leén
(el
(1608)
Catalina Santelices

Alonso Cortés Mancha
(1627)
cic)

Juana Leén Santelices
(1630)

ANEXOI1I

Juan Roldan Davila
c.c.
Leonor Quesada Sotomayor

Luis Roldan D&vila
c.c.

Magdalena de la Torre y Escobar

Domingo Cartavio Lanza
(1636)
cic

Juana Roldan Davila
(1624)

Catalina Cartavio

CiC: Isabel de la Bodega Fernando Cortés y C
y San Martin Salazar y de la Cuadra Santelices y Roldin
b. 1672 1701 b. 1681 | 1708 I b. 1670
Simén de Lavalle y c.c. Maria del Carmen
La Bodega y Cuadra Cortés Cartavio
(1706) | 1729 (1712)
‘ ’
Simén Pedro Ignacio Manuel José José Antonio de Lavalle Catalina
(arcediano) C.C (1753) y Cortés cc.
Francisca de Caceda y G (1735) Antonio Lépez
Bracamonte Mercedes Gonzalez Ross c.c. c.c.
(en Bs. As.) Mariana Sugasti Ortiz
cis. de Foronda
en Argentina

(Padres del General
Juan Galo de Lavalle)

cs.
(Ver Anexo III)

c.c.
José Antonio Cacho vy la Llata c.s.
en los Cacho y Lavalle; Martinez de Pinillos
y Cacho; Eléspuru y Pinillos; Orbegoso y
Pinillos; Gonzilez y Pinillos; Dre
Gonzilez de donde los Dreyfus Go

Maria Josefa
(1727)

Sy
alez de

Andia y Talleyrand-Perigord, actuales Condes
de Premio Real por cesion condicionada de los
Lavalle entre otros




Miguel

6.C;
5-2-1591
Maria de las Llanas
Martin

c.c. 1685
Catalina de Acebal

Pedro

Miguel
Cic

Cecilia Montano
SanJuande las Llanas

Antonio
b. 1666
partea América

e
Magdalena de Sandoval Rojas

José de la Cuadra
Abogado y Fraile

Juan
de la Cuadra y Llano

cc
Magdalena Gonzilez

Pablo Gonzilez de la Cuadra
c.c.

Maria Zavala

Pablo Gonzilez de la Cuadra y Zavala

Intendente Real Hacienda,
Alcalde, Gobernadory
Capitan General del
Rio de la Plata

..
Isabel Fernindez
Ponce de Ledn

Cristina

1
Catalina dela Cuadra

GiG.
Domingo Ortiz de Rozas
v Rodillo de Brizuela

Ledn de Rozas y la Cuadra

c.c
Agustina Lépez
Osomio

Juan Manuel de Rosas

General y Gobernador

de Pcia. Bs. As.

PARENTESCO DEL CONDE DE PREMIO REAL CON LOS DE I.A BODEGA Y LOS DE LA CUADRA ANEXOII
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forma familia G y Cuadra (1677-1741) la Cvadra
enEcuador José Antonio n. 1681 ¢.1Agustina de las c.c.
Salcedo Montano ¢.c.1701 Llanas y Bordaun Josefa Foncerrada
cs.en Pedro de Lavalle y ¢.2Josefa Llano
los Marqueses SanMartin
de los Castillejos n. |1672
Simén de Lavalle y Tomis Juan Juan Manuel Pelayo
la Bodega y Cuadra dela Bodega delaBodega  dela CuadrayFoncerrada
ciC. y Cuadra y Cuadra
Maria del Carmen Cortés cic. ’ cicy
y Santelices
Frandisca hna. Dorotea de Mollinedo
de Mollinedo v Lozada Agiiero
y Lozada Agiiero
r T T T T 1
Josefa Simén Pedro Catalina . JOSE Manuel Tomds Albeto  Juan Josefa  Rosa
c.C C.CS. ANTONIO c.C. Aniceto Francisco c.c c.c.
José Antonio 6 Mercedes marino hnos
Cacho Mariana Gonzalez Descubridor .
cs. Sugasti Ross delalsla Antonio  Diego
Ortiz de Foronda Vancouver Senzde Sienzde
ann Tejpda  Tejada
I I| ] Juan Galo de Lavalle
Simén Otros Gener:

(1792-1877)

Juan
Bautista




FAMILIA ORTIZ DE FORONDA
(FAMILIA MATERNA DE LA CONDESA DE PREMIO REAL)

ANEXO III

Juan Ortiz de Foronda cc. Isabel d i
b. Acechugal (Badajoz) 1651 b. Lhni,ﬁ%%%ar
Pedro Ortiz de Foronda |
f | ]
“tio” Juan Ortiz de Foronda Martin Manuela
y Aguilar O.de F. y A. O.de F. y A.
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Anexo V

CUADRO GENEALOGICO DE GONZALEZ GUTIERREZ

José Gonzilez Gutiérrez c.c. Rosa de la Fuente Gonzilez
de Arganclloﬁa

José Manuel Gonzilez de la Fuente Francisca Gonzilez de
cic. la Fuente c.c.
Manuela Pando de Ramirez de José Matias de Elizalde
Laredo

Jose Gonzdlez Gutiérrez: (Conde de Fuente Gonzilez). Prior del
Consulado 1773/74 y 1783/84; natural de Villavelayo; llega al Peri en
1750; Caballero de la Orden de Santiago; en 1785 es Conde de Fuente
Gonzilez al casarse con Rosa de la Fuente y Gonzilez de Argandona;
1782 Alcalde de Lima. Dueiio del Navio Hércules que compré por
50.000 pesos asociado con Juan Félix de Berindoaga e Irazoque; Rojas
y Marres y Elizalde. Compran cargamentos de arte en Macao destina-
dos a negociaciones en Ciddiz. Fue uno de los mayores importadores
de trigo chileno. Propietario de la Hacienda Retes en el Valle de
Chancay valuada en 109.166 pesos; una finca en el valle de Late en
9.335 pesos, el navio Nstra. Sra. de la Piedad valuado en 108.322
pesos; 5 inmuebles en Lima, dos en la calle Valladolid de 12.156
pesos, 1 panaderia y un solar valuados en 2.730 pesos y otro en La
Palma de 2.717 pesos. Fue titular de la Cia. Filipinas por un valor
nominal de 100.000 pesos. Su patrimonio asciende a 520.739 pesos. Su
principal heredero fue su hijo José Manuel con el tercio de sus bienes,
ademds de Dia. Francisca y don Juan.( Testamento en Torres Preciado
22-9-1790 Prot.1083-804).

José Manuel Gonzalez de la Fuente: Hijo del anterior, nacié en
Lima en 1766, Caballero de la Orden de Santiago en 1805, 2do Conde
de Fuente Gonzilez y Villar de Fuentes. Entre 1808 y 1820 fue Regidor
Perpetuo del Cabildo de Lima. Desde 1805, Capitin del Regimiento de
Dragones, Comendador de la Orden de Isabel la Catdlica. En 1824
Gobernador politico y militar de Lima durante la ocupacién realista.
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Poseifa la casa que habitaba mds tres inmuebles y los fundos Retes con
57 esclavos y 51 esclavas. Tuvo relaciones comerciales con Chile,
Quito y Cidiz. En 1819 fue designado agente en el Perd por la Cia.
de Filipinas copropietario de la Fragata Libertad.

Francisca Gonzdlez de la Fuente: se casé con José Matias de
Elizalde, hermano de Antonio de Elizalde. (Lohmann (1983:140)

Diego Sienz de Tejada c.c. Catalina Sdenz Codes
1

Antonio Sdenz de Tejada Diego Sdenz de Tejada
cI.c. C:C

Josefa de la Cuadra y Rosa de la Cuadra y

Mollinedo Mollinedo

hijas de

Juan Manuel Pelayo de C:iC: Dorotea Mollinedo

la Cuadra

Diego Saenz de Tejada: Natural de Pinillos (La Rioja), Obispado de
Calaorra, fue Caballero de la Orden de Santiago y Cénsul del Tribunal
del Consulado en 1775, 1777, 1778 y 1782. En esta institucién colocé
importantes cantidades a interés. Se casé con Dia. Rosa de la Cuadra
y Mollinedo. Poseia finca en los Valles de Magdalena y Miraflores, que
le daban importantes réditos. Esta sefiora testé en 1825 y pedia no se
enajenen sus propiedades para que sigan dindole los réditos que
necesitaba. Su cufiado fue Pedro José de la Cuadra que también
colocéd importantes cantidades a interés en el Consulado. (Torres
Preciado 1775,1066:704); (Francisco Luque 1785,648:53) indice Terdn
T 1opag.-752.

Antonio Sdenz de Tejada: Hermano del anterior nacié en Pinillos
(La Rioja). Fue Cénsul del Consulado entre 1805 y 1806 y nombrado
Alcalde en 1809, pero decliné asumir la dignidad. Se casé en 1764 con
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Maria Josefa de la Cuadra y Mollinedo. Fallecié en 1826 dejando una
crecida cantidad de pesos impuesta en el Tribunal del Consulado, asi
como ingentes cantidades en deudas activas no sélo en el Perd sino
también en la Metrépoli. Fue cufiado de Pedro José de la Cuadra y
Mollinedo que también colocé dinero en el Consulado. (Lhomann
1983:278).

97



Anexo VI

INTEGRANTES DEL CONSULADO ENTRE 1773 Y 1820

Nombre cargo |Fecha | Otros rigen  Jorden | titulo Hacien  {otras actividades Otras
cargos milit | nobleza |[barcos |propie. | comerciales
JG.Gutiérrez | Prior | 73/74 | Alcal. Esp. |Santiago| Conde  |RETES  |Sinmbl. | Chiletrigo | Cia. Fllipi-
La Rio- Hércul.  |1finca | Macaote nas. titular
ja Piedad |1panad. | Cidiz x100.000p.
JMGonzilez | Prior | 813/4 |Alcalde 3 inmueb. | Chile - Quito | 1805Reg.Dra.
delaFuente 816 97/98  |Lima |Santiago | Conde RETES  |esclavos | CidizCiaFilip | Copropietario
Joaquin Lavenat Cénsul | 73/75 |Capitin | Navarra dineroainter. | Suegro de Seb
88/90 enel Consuladq Valdivieso
Joaquin Arrese | Cénsul | 73/74 dineroa inter.
75/16 enel consuladg
Diego Sdenz de Calahorra | Santiago tienda | Import. Cantidal:l
Tejada Cénsul | 75/77 ainterés.
Antonio Séenz 1805/ La Rio-
Hermanoanter{ Prior | 1806 [Alcalde |ja
Vie. Ferrer 1783 Hacienda, mulas Cant. puestasa | Su hijolleva
Martinez Cénsul | 1784 Toledo Beos.Hermos/Concep | interés. adm.en Espafia
Antonio de 884 |Regidor | Pamplo- | Santiago (fa.Gral.de Comercio | Comerciacon | Accionista Soc
Elizalde Cénsul | 85/86 |Alcalde |na consu hermano Cadiz, Guayaquil | Mineralgica
Prior | 91/92 hermano José China-canela | de Arequipa.
José Matias | Prior | 97/98 |Juez Santiago Matias Reg.Dragones
Juanhijant. | Cénsul | 23/25 |Intend Soc. Vascong.
IsidroAbarca | Prior | 85/86 |Regidor | Santan- | Santiago | Conde Hda. de ganado Cidiz, Cia.de | Accionista
89/90 der Sta. Rosario Comercio Cia.Fllipinas
J.Bta.Saravia | Cénsul | 85/8789
Anto.Saravia | Cénsul | 817/89
JoaqAzcona | Prior | 78/82 Burgos | Calatrava| San Import.Cantid.
Carlos ainterés
Antoniode | Prior | 87/89 |Regidor |Trujil. |Santiago|Premio | Barco:LaRosa Buenos Airesy | Cargo Militar
Lavalle Perd Real Hda. Villa Montevideo: | Soc. Vascon-
(suhijo Esclavos gada
J.Bautista africanos,
cuero, hierro
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Continuacién

Nombre cargo [Fecha | Otros rigen  |orden | titulo Hacien |otras actividades | Otas
€argos milit nobleza | barcos  |propie. | comerciales
C.Maldonado | Cénsul | 89/93
Visquez Ucieda| Prior | 91/94
Ramirez de Calatrava|
Arellano Prior | 1793 Rioja Barco: Mercedes
Bua.Garate | Cénsul | 93/96 Navarra Cidiz. Actuaba como depo-
sitario de capital de terceros
07/08
Feo.Alvarez
Calder6n Cénsul | 1787
Feo.Alvarez
Calder6n Hijo | Cénsul | 825/6 Regidor | Lima
Prior | 27/35
AQ.Velarde | Consul | 99/01 |Alcalde | Lima Conde Minas:Lucanas y conBsAs.y | Supadreama-
02/04 Molino de Gato Chile dor de buquesy
Sindico comercde tabac
Alvarezdel | Cénsul | 04/06
Villar 06/08
DelosSantos | Cénsul | 05/07 |Cnel.de Comercio C4dig SuHno. quebrd
Rotalde Cénsul | 08/10 | Milic. Lima |Santiago con la revoluc.
1822
M. Gorbea Prior | 19/20 Guipuz- Muri6 en Espa-
coa. flaen 1821
Zalazary AdictoalaRe-
Carrillo Cénsul | 21/23 |Capitin  |Lima |Calatrava volucién, Mi-
nistro en Chile

Fuente: Lohmann V. (“Los Regidores Perpetuos”... Notarios de Lima. Mendiburu

(“Diccionario Bibliogrifico”).
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Capitulo III

EL COMERCIANTE



3.1. Su tiempo, su espacio

Antes que nada debemos situarnos en el espacio y tiempo en el
que se mueve el comerciante. Partimos de 1777, fecha clave para
-nuestro estudio porque es un momento coyuntural en la historia -
virreinal y porque a partir de ella encontramos a Lavalle ubicado en
Lima. A través del andlisis de los documentos que firma ante los
notarios de Lima describiremos sus actividades y estrategias para
demostrar el grado de diversificacién que alcanzd, la magnitud de sus
negocios, quienes fueron sus socios y colaboradores y la trascendencia
de contar con integrantes de la familia en puntos estratégicos.
Mediante el estudio de los libros de aduana veremos la importancia
de su navio en relacién con otros barcos y el volumen de exportaciéon
e importacién de los productos que comercializé. Para concluir con
una estimacién en valores del capital que movilizé.

Las llamadas Reformas Borbdnicas, que pusieron en juego un
nuevo conjunto de intereses y enfrentaron a las distintas oligarquias
de ambos hemisferios, afectaron a los monopolistas. Anteriormente a
estas reformas existia una especie de pacto social, contubernio entre
las oligarquias comerciales de Cidiz y América, en la que la Corona
jugaba a modo de arbitro entre los intereses de las mismas, las cuales
cedian parte de sus ganancias en forma de tributos y donativos al
Estado y éste legislaba a su favor y asumia la defensa del Imperio
(Fontana 1985;16). No obstante, nos aventuramos a decir que con las
reformas ese pacto no se rompié totalmente, siguié funcionando con
algunos comerciantes. Es el caso de Lavalle, quien mediante sus
propias alternativas y estrategias se siguié beneficiando con el nuevo
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sistema, ubicindose mds alldi de la legislacién. Lima perdi6 su
hegemonia monopdlica y el puerto de Buenos Aires comenzd a jugar
un papel preponderante, ahora dentro de la legalidad. Lavalle utilizard
este puerto pero Lima seguird siendo el lugar desde el cual realiza sus
actividades.

El espacio esti dado por el 4dmbito en que se mueve el
comerciante. Un mercader se relaciona con compradores, proveedores,
prestamistas y acreedores. Si trasladamos el domicilio de estos agentes
a un mapa, se bosqueja un espacio que en su conjunto domina la vida
misma del comerciante. Cuanto mids amplio es este espacio mds
importante es el comerciante (Braudel 1984:150).

El espacio de nuestro mercader abarcard no sélo América y
Espaia, sino que llegard hasta las costas de Africa. Estos espacios son
como circulos concéntricos que se entrelazan entre si. En el centro de
estos espacios conectados se sitda una ciudad, en nuestro caso, Lima'.
Es el punto a partir del cual se generan los intercambios, el camino
de ida y vuelta. De Lima salen los productos que se exportan como
el cacao de Guayaquil, la cascarilla de Hudnuco,el cobre de Coquimbo,
el estafio de Oruro,? y, por supuesto, oro y plata. A Lima llegan
especialmente “efectos de Castilla”, diferenciados entre productos del
reino (manufacturados en Espaiia) y productos extranjeros (muchos de
los cuales ingresaban a Cidiz mediante testaferros®). También hierro y
esclavos, estos ultimos en un momento se comprarin via Buenos
Aires, pero luego serin comprados directamente en Africa, como
veremos oportunamente.

3.2. Estrategias

Definimos por tal todos los mecanismos que ponen en accién un
mercader para llevar con éxito sus negocios. En el siglo XVIII
disponia, mis que en otras épocas, del privilegio de la informacién vy,
en muchos casos, del apoyo del Estado mediante el otorgamiento de
privilegios reales. De esta manera muchos mercaderes se vefan
capacitados para invertir en el producto, lugar y tiempo precisos.

1. Ver anexo VII de este capitulo.

2. AGN, Lima Sec. Notarios, G. Figueroa 458-702; L.A. Zalazar4 1804; Aizcorbe 22-621;
respectivamente.

3. Braudel (1984:122) llama a estos comerciantes “metedores” que estdn en perpetua
lucha con las autoridades locales.
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¢{Qué es-lo-que determinaique -un ~mercader;-elija -uno u otro
negocio? Mas que una.decisién personal esa eleccién lestd dictada por
la.coyuntura. En el caso-de Lavalle comenzé a;comercializar productos
como-cacao -y cascarilla’ cuando éstos quedaron exentos del pago de
impuestos:, segun el Reglamento; del’ Libre «Comercio: y, mas  tarde,
cuando-esa exencion se-extendid: al .comercio, de esclavos, Lavalle se
dedicé a-ello; aprovechando-la -circunstancia.

3.2.1. Enlaces

Toda red mercantil vincula a cierto.:ndmero -de-individuos, de
agentes que conectan el mercado interno y externo. Estos agentes
estin situados en/varios puntos-de un circuito y el comercio vive de
estos  enlaces- .que rse  multiplican| con el éxito- creciente de los
interesados (Braudel 1984:119).El gran comercio es’ el comercio a larga
distancia y €l gran comerciante no se-mueve de su ciudad, pero no
puede-prescindir de 'una red-de -colaboradores y socios; muchas veces
pertenecientes. a su familia, -lo -que le permite tener wuna mayor
confianza en la concrecién de sus negocios. Lavalle ‘conté con su hijo
José Antonio;-quien, luego de seguir estudios en Madrid, se radicd en
Cadiz y fue su contacto principal-en los negocios de ultramar. También
conté con su hermano Manuel Lavalle, Contador General de las Rentas
de Tabaco en el Rio de la Plata a partir de 1790, el cual se radicé afios
mds tarde, en 1799, en Chile, para regresar a Buenos Aires a partir de
1810%.

Si bien la solucién frecuentemente mdas buscada era encontrar
personas de confianza en la familia; no era la Ginica, y muchas veces
se recurrié a otras personas. Algunos fueron empleados; con otros se
asocié en forma temporal, como veremos oportunamente, pero en
todos los casos se exigié fidelidad, confianza personal, exactitud y
respeto a las 6rdenes dadas. De lo que se deduce una moral mercantil
bastante estricta.

Encierta oportunidad, en 1782, Lavalle se habia asociado con
Bruno Antonio-Polanco para la compra de una partida de efectos de

4. Yaben (1939:366/367); Udaondo (1945:484/485): Manuel Lavalle se recibié de
Bachiller en 1770, en la Universidad de San Marcos, Lima. En 1779 fué comisionado por el
visitador Areche para hacer la revisita de las provincias de Canta, Huanta y la Villa de
Huancavelica. A mediados de 1785 se desempefié en Cidiz cultivando su espiritu y las
mejores relaciones sociales a que le daba acceso el lustre de su apellido.
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Castilla. Parece ser que Polanco vendié al fiado parte de la misma al
corregidor de Hudnuco pero no estaba autorizado por Lavalle, por lo
cual se nombraron jueces de arbitro y éstos emitieron el laudo a favor
de lavalle, debiendo Bruno Polanco pagar “fodo lo que quedase en
descubierto con los deudores™. Esto nos lleva a la siguiente deduccién:
hubo una relacién sefior servidor, superior e inferior, que tuvo algo
de feudal, y que pervive atn a fines del s. XVIII. Del andlisis de los
documentos firmados por Lavalle se infiere que utilizé diversas formas
de asociaciones que a continuacién se detallan.

3.2.2. Comerciante itinerante

Fue generalmente un comerciante que viajaba al interior en busca
de negocios. Era el colocador de la mercaderia en el mercado interno.
Generalmente era habilitado con una cantidad de especies como fue
el caso de Rafael Castillo quien, en una partida‘ hacia la ciudad de
Lambayeque, recibié 1.000 pesos en especies declarando “be necesita-
do para la babilitacion de mi viaje, los cuales me obligo a pagar..”.
O el caso de José Caballero y Ramén Manzanal, quienes se obligaron
a pagar en 7 meses el importe adelantado’. Es decir que el comerciante
itinerante en ocasiones compraba a crédito y hasta no recibir el
importe de su venta no saldaba la deuda contraida con el comerciante.

3.2.3. Poderes

En otras circunstancias, se firmaban poderes amplios con peque-
fios comerciantes, quienes quedaban autorizados a vender, comprar,
cobrar judicial y extrajudicialmente cantidades que le adeudaban al
gran comerciante, o cobrar herencias o donaciones. Asi encontramos
una red de personajes que actian a nombre de Lavalle en diferentes
épocas y lugares. En todos los casos estos poderes se firmaban por
un tiempo especifico o para un lugar determinado, generalmente
coincidian con el viaje que realizaba el comerciante itinerante y a su
regreso el poder quedaba automiticamente invalidado. La gama de
poderes que firmé Lavalle durante su vida mercantil activa nos
permitié bosquejar un esquema de los circuitos de intercambio, que
se agrega en el anexo VIII de este capitulo.

5. AGN Lima, Sec. Notarios, F. Luque (645-233).
6. AGN Lima, Sec. Notarios, Stgo. Martel, 1793, (684-809)
7. AGN, Lima Sec. Notarios, Stgo. Martel, 1791 (684-85).
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3.2.4. Asociaciones

La “Compagnia” era la forma tipica de asociacién. Consistia en una
sociedad familiar de padres, hijos y hermanos. Mis tarde se llamé
colectiva, siendo sus miembros responsables solidariamente, no sobre
el limite de participacién sino sobre todos sus bienes (Braudel 1984:
374). La Sociedad en Comandita, en cambio, se referia a la responsa-
bilidad de los que se contentaban con aportar su dinero y sélo eran
responsables de la aportacién del mismo.

Otro tipo de asociacién era el contrato de comenda, y en el caso
de lavalle fue el que mds funcioné. En el contrato se presentaban
como asociados en cuanto a que hubo reparto de riesgos y beneficios
pero, en realidad, uno funcionaba como prestamista y otro como

deudor. Este tipo de contrato se firmaba por una operacmn comercial
(Le Goff 1984:28).

Lavalle formé compaififa con Bruno Polanco en 1782, para la
compra de “efectos de Castilla, tablazén y madera” a cambio de
cascarilla comprada a Domingo Larrea. Las utilidades por la ropa
vendida debian ser divididas entre ambos porque “Lavalle puso todo
el capital y don Bruno puso la industria, los operarios y los cargadores,
porque bubo que dar tinte a algunas bayetas™.

Otra asociacién que figura como ejemplo fue la operacién
realizada en 1783, cuando lLavalle se asocié con Juan Duran y José
Lépez Dominguez, vecinos de Hudnuco, “para la compra de efectos de
cascarilla limpia y de buena calidad en los tres arios presentes de
1783,1784,1785 en tercias paries... conviniendo que si no pueden
satisfacer dicha entrega se la ban de satisfacer en dinero por tercias
partes en cada uno de dichos arios..”. En este caso Lavalle fue el
prestamista, pues adelanté 2.943 pesos y los vecinos de Huidnuco
debieron realizar el negocio de lo contrario debian devolver el dinero.

En otras ocasiones las operaciones se realizaban entre dos
compaiiias, y el intercambio era mercaderia contra mercaderia y no en
un camino de ida y vuelta sino que la venta se hacia a una tercera
persona, formando una especie de tridngulo comercial. A este tipo de

8. AGN, Lima, F. Luque, 1782, (645-233).
9. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 1783 (456-314).
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operacién la hemos definido comercio compensado y lo veremos mis
adelante.

3.2.5. Consignatarios

Estos representaban el capital comercial, recibfan la mercaderia y
se ocupaban de la venta percibiendo una comisién. Eran consignatarios
de Lavalle, la Cia. de los Sres. Carrara y Santa Maria, vecinos de Cadiz,
quienes en 1787 obtuvieron poder para recaudar de Lorenzo Asunzolo
la venta de 150 cajas de cascarilla remitidas en la fragata la Posta de
América y 100 en el navio Santa Fe. También debian recaudar lo que
quedase a su favor de las 600 cajas de cascarilla que a su consignacién
se remitieron en 1785%. En otras ocasiones se contrataba la obligacién
de compra, a través de estos consignatarios o representantes.

En 1788 Lavalle autorizé a Lorenzo Asunzolo y Manuel de Guerra
y Llano, residentes en Cidiz, para que “representando su persona
puedan contratar y contralen con los duerios de las expediciones de
Registro de Espania que ban de navegar al puerto del Callao en los atios
79 y 80, toda la porcion de cacao que resolvieran comprar en esta
ciudad de Lima para el regreso de sus navios, obligandose a entregar
las cargas que se contrataren en los respectivos meses de diciembre y
Dprincipio de enero en la plaza del Callao y también 100.000 libras de
cascarilla en la calidad que le expresa en cartas y misivas que por
separado envia..”!. De esta manera Lavalle se aseguraba la venta antes
de invertir en la compra. Se adelanta, va a lo seguro. Este es un rasgo
tipico del mercader precapitalista, invertir en el negocio infalible,
donde los riesgos que se corren son los minimos. Encontramos asi un
elemento tipicamente tradicional en el comportamiento de Lavalle.

3.2.6. Ritmos del intercambio

La buena regla del intercambio a distancia era comunicar un
mercado donde un bien abundaba, en este caso la cascarilla, cuantiosa
en Piura y Hudnuco y el cacao de gran calidad, en Guayaquil, con otro
mercado donde esos bienes no existian, es decir Espafia. Para que
esto funcionara se necesitaba prudencia e informacién y esto era
brindado por los enlaces que tenia Lavalle. Debia ser perspicaz para

10. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 1785, (460-152)
11. AGN, Lima, Sec. Notarios, T. Preciado, 1788, (1069-385).
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elegir el buen camino y la mejor respuesta (Braudel 1984:345) lo que
no era dificil pues el mercader estaba instalado en una vida social en
la que, la mayoria de las veces, tenia ante sus ojos las soluciones y
los consejos. Su eficacia dependia tanto de él como del punto donde
se encontraba.

Lavalle fue prior del Consulado en los afios 1787 y 1789, lo que
le dio oportunidad de conectarse con sus iguales, Juan B. Gdrate, el
Conde de San Isidro, Bruno Polanco, los hermanos Elizalde, que se
dedicaban al comercio de ultramar mucho antes que él.

3.2.7. Comercio compensado

Este tipo de comercio fue el mds comun en el siglo XVIII, debido
a la poca cantidad de circulante. La compra de una mercaderia se
pagaba con otro producto, que a su vez se vendia y se reiniciaba el
ciclo. En algunas ocasiones, en la tercera fase se recaudaba el importe.

En el afio 1781 hizo una compra a través de Melchor de Alarcon,
su maestre y Casimiro Aguirre, residente en la ciudad de Buenos Aires,
por 100.000 pesos en ropa de Castilla “debiendo pagar dicha merca-
deria con el producto de 12.000 arrobas de aziicar en cajones que voy
remitiendo a aquella ciudad para que se expenda a los precios conve-
nientes por dicho Don Melchor que conduce la mayor parte de ellas y
838 cajones de cascarilla con 135.000 libras netas con la marca... que
tengo en Mendoza en poder de José Sebastidn Sotomayor..."*?.

Otra interesante transaccién fue la llevada a cabo en el afio 1788,
cuando Lavalle y Cristébal de la Cruz, vecino de Piura, contrataron con
la Compania de Comercio Elizalde Larreta y Cia, la cantidad de 22.172
pesos en efectos, los cuales se obligaron a pagar por mitades en
“cascarilla de primera fuente y en otras producciones de jabon, pabilo,
cordobanes, tocuyos, etc. propias de Piura”. Esta mercaderia debia ser
puesta en Lima a cargo de Ferndndez Sierra, quien a su .vez debia
ocuparse de la venta de las mismas y remitir en el término de 12 meses
el importe a la compafifa. En cuanto al pago de la segunda mitad
hecha en cascarilla, la misma debia ser colocada en el puerto del
Callao. Reconocida su clase y si le convenia a la compaiiia, esta la
tomaria al precio de 6 1/2 pesos, pero si no le agradaba por su calidad

12. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 1781, (454-540).
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u otros motivos debfa ser remitida a Espafia en los registros del 89 o
principios del 90, cuando partiesen para Cadiz. Vendida, debia el
consignatario retener de su producto el importe que le correspondiese
a la compainifa. Como era muy dificil que la cascarilla se vendiese
inmediatamente se dio un plazo de 40 dias para su venta a partir del
cual se cobraria el interés correspondiente por cada dia de retraso. Si
por algiin accidente que no pudiese prevenirse no se pudiera colocar
en el Callao la cascarilla o quedara sin efecto su remisién a Espaiia,
todo perjuicio que sobreviniera deberfa suplirlo Lavalle, procurando
remitir el importe a la compania a la brevedad, de lo contrario correria
el interés correspondiente. Los gastos de flete y seguro iban por
cuenta de Lavalle'®.

Este no es sélo un interesante ejemplo de comercio compensado
sino de contrato, el cual nos muestra la seguridad con que actuaba
Lavalle. También mediante este tipo de comercio compensado se
compraban negros esclavos, como veremos en el siguiente capitulo.

3.2.8. Circuitos mercantiles

Para introducirnos en su actividad comercial, deberfamos contar
con su correspondencia privada pues, como el mismo lo dice, en
cartas y misivas aparte indicaba el precio y las condiciones de las
transacciones. No obstante ello, a través de la lectura de los poderes
hechos durante el transcurso de su vida mercantil activa, podemos
descifrar los negocios emprendidos y la magnitud de los mismos.

En 1778 lo ubicamos asociado con Lorenzo Asunzolo y Manuel
Guerra y Llano, ambos de Cidiz, con los cuales contraté toda la
porcién de cacao que éstos resolvieran comprar durante los afios 1779
y 1780

En 1781, a través de Ramirez de Saldafia, lo encontramos
negociando en Chile, vendiendo al mds alto precio esclavos y otros
bienes que le pertenecian'®, de lo cual se deduce que poseia
almacenes en dicha plaza. Simultineamente, a través de su maestre
Melchor de Alarcén lo encontramos en la ciudad de Buenos Aires

13. AGN, Lima, Sec. Notarios, T. Preciado, 1788, (1080-824).
14. AGN, Lima, Sec. Notarios, T. Preciado, 1778, (1069-385).
15. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 1781 (454-372).
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negociando la venta de ropa de Castilla, que paga con azicar y
cascarilla’®. Al afio siguiente, 1782, introdujo la mercaderia de Castilla
al mercado interno a través de su contraparte en Piura, Cristébal de
la Cruz'.

En Guayaquil contaba con diferentes representantes. En 1784 fue
Manuel Guerra y Llano quien debia cobrar una libranza recibida de
Bruno Polanco®. También lo representaron el Contador Oficial de la
Real Aduana de Guayaquil Gaspar de la Cruz'®, Jacinto Bejarano® e,
incluso, su maestre de la fragata San Felipe Neri, Melchor de Alarcén,
ya sea comprando partidas de cacao o vendiendo esclavos y efectos
de Castilla?*. En 1803 fue Felipe Alvarado el que se ocupé de la compra
de bienes y frutos de aquel pais.

El negocio a distancia corria con muchos riesgos, uno de ellos era
la posibilidad de perder la mercaderia en un naufragio, o que la
persona que debia llevar a cabo el negocio, por determinada circuns-
tancia, no lo hiciera; por tal motivo era comin hacer poderes
simultineos a diferentes personas para que uno respaldara el negocio
del otro. En 1787 encontramos un poder a los Sres. Carrara y Santa
Maria de la ciudad de Cidiz para que cobrasen a Lorenzo Asunzolo
unas partidas de cascarilla remitidas en los afios 1785 y 86, pero
previendo la posibilidad de que dicha empresa no pudiera efectuar el
cobro se instruyd a otra persona para el mismo fin y se otorgé poder
a Miguel Rodriguez a efectos de actuar en dicha cobranza®. En otra
ocasién Lavalle presté la cantidad de 6.000 pesos por un afio a Luis
de Santiago quien, a su vez, entregé ese dinero a Agustin Palacio
Rivero que debia viajar a la ciudad de México para compras de efectos.
Lavalle, para asegurarse el cobro de dicha cantidad, emitié un poder a
Isidro Icaza, residente en Guayaquil pero de préxima partida a México,
para que, en caso de que Dn. Agustin Palacio no regresase por algin
motivo o falleciera, recaudase de sus bienes, albaceas o heredero, la
cantidad prestada mds el interés del 6% por el afio de préstamo®.

16. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 1781, (454-540)

17. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 1781 (455-287).

18. AGN, Lima, Sec. Notarios, A. Sandoval, 1784 (-1202)

19. AGN, Lima, Sec. Notarios, Figueroa (457-919)

20. AGN, Lima, Sec. Notarios, T. Preciado (1076-1093)

21. AGN, Lima, Sec. Notarios, Figueroa, 1784, 459-702 y 457-919.
22. AGN, Lima, Sec. Notarios, Figueroa, 1787 (460-152 y 461-593).
23. AGN, Lima, Sec. Notarios, Aizcorbe, 18-328.
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En todos los casos vemos que Lavalle se vinculaba con personas
de influencia. Contaba con Francisco Flores, procurador de la Real
Aduana para que lo representase y defendiese en todos sus pleitos y
causas®. También lo representaba el abogado de la Real Aduana, Juan
José Carro®, para cobrar deudas y embargos, y el abogado de la Real
Audiencia, Juan José Castro®. Juan Alejo Martinez de Pinillo, Regidor
Perpetuo del Cabildo de Trjillo, lo representé en dicha ciudad®.

Sus relaciones lo llevaron a vincularse con Pedro Cosio, Juez
subdelegado del Partido de Pacajes, y con Don Toribio Cano, Oficial
Mayor de la Contaduria de la Paz, para que, a través de ambos o cada
uno, contrataren a su nombre con los duefios de las minas de estafio
en la Villa de Oruro, las compras de dicho metal®. En 1813, aparece
la venta de una partida de estafio por 54.000 pesos entregada a los
comisionados de las compaiiias de los 5 Gremios Mayores de Madrid®.

De lo expuesto vemos que cascarilla, cacao, cobre y, en menor
medida el estafio, eran los productos preferidos por Lavalle, productos
que contaban con un mercado asegurado de antemano. Una de las
condiciones de este mercado a distancia era tratar de eliminar la
competencia, alejar la oferta de la demanda del tal forma que los
términos del intercambio dependieran Unicamente del intermediario
(Braudel 1984:358). Las condiciones sine qua non para introducirse en
estos circuitos de gran beneficio eran: disponer de capitales suficien-
tes, del crédito en la plaza y de socios en los puntos estratégicos de
los itinerarios que compartiesen el secreto de sus negocios. Y en esto
consiste la habilidad de Lavalle, conectarse a través de un poder
amplio con una o dos personas para cada negocio. Esto le permitid,
por un lado, no comprometerse a largo plazo y, por el otro, contar
con la confianza, con el amigo que lo secundaba en cada operacién.
Vemos asi a Lavalle en el vértice de la pirdmide, en Lima, y, a partir
de él, a una serie de personajes que forman una especie de red que
lo conecta con espacios muy distantes®.

24. AGN, Lima, Sec. Notarios, 1. Zalazar, (89-573),

25. AGN, Lima, Sec. Notarios, Zalazar 90-62

26. AGN, Lima, Sec. Notarios, Zalazar (90-62)

27. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa 468-644.

28. AGN, Lima, Sec. Notarios, Figueroa 469-151.

29. AGN, Lima, Sec. Notarios, 1. Zalazar (19-263a). "
30. En el anexo 8 esti la lista de poderes firmados por Lavalle.
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3.3. Medios de pago

En todo el dmbito colonial existia poca cantidad de circulante
debido a que el grueso del oro y la plata que se extraia se enviaba
a Espafia. Servia para mantener la burocracia, soportar la defensa del
reino y pagar las mercaderias que ingresaban a las colonias. Esta
situacién fue exacerbada con el gobiemo de los Borbones porque
éstos trataron de estimular la economia espafiola como una manera de
producir mis rentas para el gobiemno real, incentivando las ventas
locales y las ventas al por mayor (Kicza 1986:55).

El ramo mercantil era el que estaba en mejores condiciones de
recibir un plus en efectivo. Estos fondos eran usados para expandir
el comercio. El acceso al capital por parte de los comerciantes los
habilitaba para conseguir favorables ventajas frente a sus acreedores
espafioles (Kicsa 1986:55). Este autor, al referirse a los comerciantes de
México, nos dice que éstos no podian sobrevivir sin acumular plata
en moneda, la cual debia ripidamente ser reinvertida (Kicsa 1986:56).
Pero el circulante no era muy ficil de obtener, por lo cual la letra de
cambio vino a suplir su falta y fue uno de los medios mds utilizados
por los comerciantes desde el siglo XVII. Esta no era otra cosa que
una operacién a crédito que respondia a cuatro necesidades bisicas
del mercader:

1) servia como medio de pago para una operacién comercial.

2) era un medio de transferir fondos entre plazas distantes en
monedas diferentes.

3) era una fuente de crédito.

4) significaba una ganancia financiera al jugar con las diferencias
y variaciones del cambio en las diferentes plazas (Le Goff
1984:42), en especial en Europa.

Los medios de pago utilizados por Lavalle, segin Notarios, fueron
“la escritura de riesgo”, “el giro de libranza” y “la escritura de
obligacion”.

3.3.1. Escritura de Riesgo

Funcionaba como un seguro y cubria los riesgos del transporte de
los bienes. Por ejemplo, en 1787 se cancelé una escritura de riesgo
otorgada en la ciudad de Cidiz en 1783, a favor de Manuel Guerra
y Llano, por 4.650 pesos. Una vez recibida la mercaderia en el Callao,
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Lavalle pagé el importe adeudado del flete a Juan Bautista Gdrate,
consignatario de M.Guerra y Llano en esta ciudad®. En 1791 aparecié
la cancelacién de otra escritura de riesgo de mar, por valor de 8.640
pesos, obligacién que contrajo en Cidiz su hijo José Antonio, pero el
pago se realizé en la ciudad de Lima a otro comerciante*?. Esto no es
mis que el pago del flete y seguro, el cual siempre se hacia efectivo
en el lugar de destino de la mercaderia, y cubria el transporte, el
resguardo, la custodia o el seguro®.

3.3.2. Escritura de Obligacion

Funcionaba como un pagaré. En el afio 1785, Lavalle junto con
Jacinto Bejarano levanté una escritura de obligacién asumida con el
Conde de San Isidro por la suma de 10.600 pesos, que se habia
realizado en el afio 1778. Se pagé junto con los intereses de todos los
afios, alcanzando el importe a 14.500 pesos*.

3.3.3. Giro de Libranza

Es lo que mis se asemejaba a la letra de cambio. En el afio 1813
Lavalle declaré haber “girado Libranza” a su hijo José Antonio, en
Cadiz, por valor de 22.581 pesos a consignacién de la fragata la
Deseada. Estas son letras de cambio por dichas sumas, que corres-
pondian al mismo valor en mercaderias recibidas o por recibir. Estas
letras tenfan la ventaja de ser negociadas en otras plazas europeas o
como pago de otras mercaderias®. En lugar de pagar en la plaza
donde se recibia la mercaderia, se giraba la libertad de pagar a los
acreedores, por la misma cantidad, mediante una tercera persona de
aquella plaza.

A continuacién, a través del andlisis de los libros de aduana,
veremos en primer lugar la importancia de su barco, con relacién a
otros, en el transporte de caudales, en la importacién de productos
desde Ciddiz y en la exportacién del cacao, cobre y cascarilla.

31. AGN Lima, Sec. Notarios, Aizcorbe, 1785 (25,34)

32. (Pedro Angulo 52-380)

33. Para mayor informacién sobre este instrumento de crédito, ver Garcia Baquero
(1992: 252/267); Alfonso Quiroz (1993:98/109).

34. AGN, Lima, Sec. Notarios, Thenorio Palacios 1056-492

35. AGN; Lima, Sec. Notarios, I.A. Zalazar 19-263a.

36. AGN, Lima, Sec. Notarios, I.A. Zalazar, 1791 (89-209).
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3.4. Importancia del barco en las transacciones comerciales

Un factor importante en el comercio de ultramar era la posibilidad
de contar con un barco propio. Esto permitia al comerciante elegir los
dias de salida, economizar sobre el flete, llegar en el momento
oportuno e, incluso, contar en la persona del capitin con un agente
de confianza para realizar las transacciones (Braudel 1984:319). la
fragata fue la embarcacién mds utilizada durante el S XVIII y, segin
los datos aportados por Garcia Baquero (1976:245;1992:167), su
tonelaje variaba de 100 a 500 Tn. Era una de las embarcaciones de
mayor capacidad.

En 1784, Lavalle compré un barco en la plaza de Gibraltar a
Levingston y Fewelball por lo que se supone que dicho barco era de
procedencia inglesa. Efectudé la compra de acuerdo a las formalidades
acostumbradas de la Nacién Britdnica®. Era la fragata San Felipe Neri,
alias La Rosa, cuyo maestre, Melchor de Alarcén, lo representé en
muchas ocasiones. En 1791, la fragata fue cedida a su hijo José
Antonio, residente en Cidiz, como parte de su legitima paterna y
materna, asignidndole un valor de 45.000 pesos y expresa “que esto lo
bace para ponerlo en carrera y bacer fortuna™.

En los libros de aduana de Lima se consignaron viajes de esta
fragata con destino a Cidiz en junio de 1786, 1789 y 1794, y regresos
desde Cidiz en los afos 1788, 1792 y 1797%. En 1798 aparecié en el
puerto de Guayaquil al mando de Melchor de Alarcén®. A partir de
esa fecha perdemos todo contacto con la misma. Estos afios cubren
dos periodos bien diferenciados en lo que respecta al comercio de
importacién-exportacién. En el quinquenio 85/89 hubo un déficit en
la balanza comercial de 911.100 pesos fuertes, es decir que se importd
mis de lo que se exportd, pero en el quinquenio siguiente, entre el
90 y 94, hubo un superdvit de 4.311.065 pesos fuertes®. En este ultimo
periodo la exportacién de productos no tradicionales, como el cacao,

37. AGN Lima, Sec. Notarios, I. Ayllén de Zalazar, 1791 (89-213)

38. Por un pleito aparecido en los libros del Consulado en el afio 1785 encontramos
que dicha fragata habia llegado al Callao, con mercaderia procedente de Cidiz, en dicha
fecha, pero no se encontré el arribo del barco en los libros de Aduana. Archivo de Limites
LTC 13.

39. AGN, Lima, Sec. Notarios, 1. Zalazar, 1798, 92-164

40. Ver cuadro N2 5 del apéndice de las Memorias del Virrey Gil de Taboada y Lemos,
p-13
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el cobre y la cascarilla, fue muy relevante, lo que nos permite deducir
un cambio de politica gubernamental y un intento de explotar en
mayor medida los productos del reino que no fueran solamente oro
y plata, aunque la exportacién de metales preciosos siempre fue muy
superior a la exportacién de frutos del pais.

Ademis de caudales y mercaderia se cargaban los productos que
conformaban el rancho de la fragata, entre los cuales se encontraba
vino proveniente de Chile. En un viaje podian cargarse 70 barriles para
el consumo a bordo. En cuanto a las personas que embarcaban en el
San Felipe Neri la mayoria estaba vinculada al Consulado, como el
Conde de San Javier, el Conde dé San Isidro, Alvarez del Villar, José
Ortiz de Zevallos, el tesorero, el Marqués de Zelada de la Fuente y
otras personas de prestigio social.

3.4.1. Imporiaciones

Los productos que ingresaban al virreinato comprendian dos
grandes rubros a los efectos del cobro de impuestos. Los “productos
del reino”, entre los cuales encontramos acero, sargas, medias de seda,
encajes, lienzos de Sevilla, muebles de todo tipo, pafios de vicuia,
brocados de Valencia y gran cantidad de libros, pagaban el 3% de
arancel. El otro rubro era “productos extranjeros’ y entre ellos se
encontraban, pafios de Inglaterra, hebillas, estopillas, agujas- para
coser, cajas para tabaco, plumas de escribir, pomada para el pelo,
cristaleria, papel dorado, enciclopedias, libros de literatura, tijeras y
una serie de articulos mds, incluso carne helada de novillo.Estos
productos pagaban el 7% ad valorem®.

Fisher (1987:29; 1990:148) nos dice que el Comercio Libre promo-
vié una expansién masiva en el valor total de las exportaciones de
toda Espafia hacia América alcanzando entre los afios 1778 y 1786 un
valor 400% mayor que el del afio base de 1778. Pero dicho crecimiento
fue irregular, es decir que hubo zonas que absorbieron mis cantidad
de importaciones que otras. El mercado mds importante fue Veracruz,

~con un porcentaje del 35%, siguiéndole en importancia el Pacifico con
21.6%%, dentro del cual el Perd, como productor de plata, era el mis
importante y luego el Rio de la Plata con el 10.8%.

41. AGN, Lima, Sec. Aduanas, C 16-762-897/898/899/900; C 16-840-1304/1305/1306
42. El Pacifico engloba los puertos del Callao, Guayaquil, Valparaiso y Arica.
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Entre los afios 1785 y 1796, el Perd importé mercaderias por un
total anual de 52 millones de reales de vellén, es decir 3.4 millones
de pesos fuertes, mientras que el Rio de la Plata absorbié mercaderias
por 26 millones de reales de vellén, es decir 1.7 millones de pesos
fuerte®®. La causa, segin Fisher (1985:46), se debié a que hubo una
mayor extraccién de plata puesto que la produccién minera se
multiplic6 en el siglo XVIII. Esto nos demuestra que es erréneo
establecer que el resultado del Comercio Libre destruyé la importancia
capital de Lima. Por lo tanto, la nocién de que Buenos Aires, como
punto importante de Sudamérica, pudo haber desplazado al Callao
como centro comercial es pricticamente imposible, a pesar de las
quejas del Consulado.

Otro dato que confirma la importancia del Callao con respecto a
Buenos Aires fue la cantidad de barcos que arribaron a dichos puertos.
En el afio 1791, partieron desde Cidiz para el Rio de la Plata 16 barcos
con mercaderias valuadas en 22 millones de reales (1.5 millones de
pesos fuertes), mientras que en el mismo afio partieron para el Callao
sélo 5 barcos con cargas valuadas en 80 millones de reales,(5.3
millones de pesos fuertes) y un sexto trajo mercaderias por 13 millones
(860 mil pesos fuertes) a los cuatro puertos que integraban el Pacifico
(Fisher 1985:46 y 1990:150). El Callao registraba la mercaderia destina-
da a los puertos menores, pero en cada puerto se realizaba la carga
y descarga de la mercaderia®t. Tomando los datos aportados por
Fisher, de acuerdo a las exportaciones desde Cddiz a América y el
ingreso segun los libros de aduana del Callao vemos lo siguiente:

43, Fisher (1985:46) al hacer la conversién de reales de vell6n a pesos fuertes divide
entre 2. Sin embargo, un real de vellén equivale a 18 maravedies. A partir de 1786 el peso
fuerte se equilibré en 15 reales de vellén mds 2 maravedies = 272 maravedies (18 x 15= 270
+ 2 maravedies = 272); 1 real = 34 maravedies (34 x8 = 272 maravedies). Haitin (1983:39)
utiliza los mismos valores que Fisher.

44. Segin Fisher (1985:44 y 1990: 149) no habia descarga de mercaderia sino que el
Callao centralizaba toda la carga. Sin embargo en 1792 Ntra. Sra. de los Dolores, alias La
Aurora, trajo mercaderia procedente de Céddiz, Valparaiso y Arica. (Aduanas 834-1268).
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Cuadro 1 EXPORTACION CADIZ - IMPORTACION CALLAO

Ano Exportacién de Cadiz Importacién al Callao

@ ) ©
1788 34.778.152 33.860.837 2.240.735
1792 63.140.796 62.234.614 4.118.426

(a) Cifras de Fisher,en reales de vellén (b) Cifras de los Libros de Aduana. (c)
valor en pesos fuertes®
Fuentes.-Fisher (1985:44) AGN, Lima, Libros de Aduana,1788-894,895,896, 897,
898, 899, 900; 1792 255,1256,1257,1258,1259, 1260,1261,1262, 1263, 1264,
1265,1266,1267 y 1268.

Como podemos apreciar las cifras de exportacién desde Cadiz y
el ingreso al Callao son bastante aproximadas y también se acercan a
la cifra. que da Lequanda del ingreso al Callao para el afio 1788 que
fue 2.940.992 pesos fuertes®® y la importacién para 1792 aparecida en
el Mercurio Peruano de 4.656.484 pesos fuertes?. Las diferencias
pueden estar en la cantidad de barcos ingresados pues algunos salian
de Cadiz a fines de un afio e ingresaban al Callao al aflo siguiente.

Veamos ahora lo ingresado por cada barco al puerto del Callao
y la importancia del San Felipe en relacién al total.

45. Para convertir reales de vellén a pesos fuertes, se multiplicé el total por 18 y se
dividié por 272 que son los maravedies que contiene un peso fuerte. Pero se tomaron miles
en lugar de millones, por esa razén existen diferencias en las tres Gltimas cifras.

46. Esta cifra incluye el 28% mas que Lequanda agrega por gastos y costos que ocasiona
su transporte. (p. 25 art.3) Ver también las Memorias del Virrey Gil Taboada, cuadro No. 5
pp- 12y 13.

47. Mercurio Peruano T. VIII, p. 278. También en las Memorias del Virrey Gil Taboada
cuadro 5 de Importacién y Exportacién, pp. 11 y 13.
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Cuadro II

IMPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS

1788 Barcos Reales de Pesos %
Vellén fuertes(a)

San Felipe Neri 10.587.687 700.610 31.3

Aranzazu 10.803.946 714.904 31.9

Santa Rufina 12.469.204 825.154 36.8

Total 33.860.837 2.240.668 |100.0

(a) se utiliz6 la misma férmula para convertir los reales de vellén en pesos
fuertes, ver nota 47. _

Fuente: AGN, Lima, Aduanas 1788, San Felipe 897-898-899-900; Aranzazu
901,902,903; Sta. Rufina 8894,895

Cuadro III IMPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS 1792
1792 Barcos Reales de Pesos %
Vellén fuertes(a)

Las Nieves 12.511.45 827.933 20.1
San Pedro 29.471.948 1.950.287 47.3
Mercedes 6.777.575 448.478 10.9
Dolores 3.368.990 222.882 5.4
San Felipe Neri 10.104.65 668.647 16.3
Total 62.234.61 4.118.227 |100.0

Fuente: AGN, Lima, Aduanas, Las Nieves 1255,1256,1257,1258; San Pedro,
1259,1260,1261,1262,1263,1264; Mercedes,1265,1266; San José 1267, Dolo-
res,1268; San Felipe,1304,1305,1306

En los cuadros II y III vemos que las importaciones se duplicaron
en 1792 en relacién a 1788 y la participacién del San Felipe fue del
31.3% en 1788, mientras que en 1792 fue del 16.3%. Lo que nos
permite deducir que en este tltimo afio hubo una mayor participacién
de comerciantes en el comercio transatldntico.

En cuanto a la importacién de productos del reino (llamados asi
a los elaborados en Espafia) y los productos extranjeros, llegados al
Callao en esas fechas, fue la siguiente:
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Cuadro IV IMPORTACION PRODUCTOS DEL REINO Y EXTRANJEROS

Barcos Productos del Productos
Reino Extranjeros

San Felipe Neri 5.575.070 5.012.617
Nstra.Sra. Aranzazu 5.546.264 5.257.682
Santa Rufina 7.795.473 4.673.731
Total ano 1788 18.916.807 14.944.079

En reales de vellén. AGN, Sec. Aduanas, San Felipe 897-898-899-900; Aranzazu
901; Sta. Rufina 895.

Cuadro V IMPORTACION DE PRODUCTOS DEL REINO Y EXTRANJEROS

Barcos Productos del Productos
Reino Extranjeros

Nstra. Sra. de Las Nieves 5.130.329 7.381.121
San Pedro alias La Reina 15.979.457 13.492.491
Mercedes alias La Unidén 2.016.891 4.760.684
Nstra.5ra. de los Dolores 1.215.180 2.153.810
San Felipe Neri 3.921.346 6.183.305
Total ano 1792 28.263.209 33.971.411

En reales de vellén
Fuente: AGN, Sec. Aduanas:Las Nieves, 1255, San Pedro 1259, Mercedes 1265-
1266;1267; Dolores 1268; San Felipe 1304-1305-1306

Lo mds destacable de los cuadros anteriores es que en el afio 1792
las importaciones de productos del reino aumentaron un 49% en
relacién al afio 1788 y las importaciones de productos extranjeros, un
127% en relacién al mismo afio. En el afio 1788 los productos del
reino fueron importados en un 26.5% mis que los productos extran-
jeros. En cambio, en el afio 1792 se invirtieron las proporciones, las
importaciones de productos extranjeros fueron 20% mayores que las
de los productos del reino. Esto concuerda con la politica de la
Corona puesto que los productos extranjeros pagaban mayor impuesto
a su ingreso y, por lo tanto, dejaban mayores ganancias al reino. Un
7% contra un 3% de los productos del reino.
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En cuanto a la participacién de la fragata San Felipe Neri en
relacién a la importacién global de cada afio, en el afio 1788 le
correspondié el 29% de los productos del reino y el 33% de los
productos extranjeros y en el afio 1792 el 14% de las importaciones
de productos del reino y el 18% de los productos extranjeros.

Fisher considera que no se puede establecer una precisa distribu-
cién de lo que se destinaba a los puertos intermedios que compren-
dian el Pacifico, lo cual es muy cierto pues no siempre era significa-
tivo. Sin embargo, en lo que respecta al San Felipe, las cantidades
enviadas a Santiago en 1788 y las enviadas a Guayaquil en 1792, si
bien no son significativas, nos permiten deducir que estos puertos,
aunque tenian la oportunidad de comerciar libremente a partir del
Libre Comercio, atn estaban supeditados al control monopdlico de los
limefios. Veamos las cifras:

Cuadro VI EXPORTACIONES A CHILE Y GUAYAQUIL En 1787 y 1792

Prod. del Reino % Prod. Extranj. %
Total 1787 5.575.070 5.012.617
A Chile 872.810 16% 1.450.616 29%
Total 1792 3.921.346 6.163.305
A Guayaquil 496.113 13% 1.184.321 19%

En reales de vellén

Fuente: AGN, Lima. Sec. Aduanas: San Felipe: 897-898-899-900; Sta. Rufina 895;
Las Nieves 1255; San Pedro 1259; Mercedes 1265-1266-1267; Dolores 1268; San
Felipe 1304-1305-1306.

Pero las quejas del Consulado continuaron y en el afio 1787
elevaron a la Corona un testimonio solicitando la suspensién temporal
de los registros a causa de la falta de numerario y la saturacién del
mercado. Expresaban que existia un déficit de 20 millones y que toda
la plata que se amonedaba anualmente no podia aplicarse al comercio
pues se necesitaba para destinos diversos®. Ademds, el pago de
alcabala cada vez que pasaba por una ciudad encarecia mucho el

48. AGN, Lima, Sec. Consulado, 1787, leg.18 LTC 16, pp. 37, 38 y 39.
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producto y, por supuesto, pedian menores aranceles sobre las merca-
derfas®. Lo que ellos temian era quedarse sin numerario pues a mis
ingreso mayor extraccién, pero no tomaban en cuenta en sus comen-
tarios las exportaciones de productos y las importantes ganancias que
ellas les dejaban, lo que se tratard de demostrar en el siguiente punto.
Un integrante de dicha institucién, Lavalle, seguia beneficidndose atin
con el nuevo sistema de Comercio Libre, exportando aquellos produc-
tos que no encontraban competencia en otras plazas y manejando
desde Lima el comercio de puertos como Valparaiso y Guayaquil. Por
lo tanto nos es dable afirmar que el tridngulo oligarquia de Cidiz,
Corona y oligarquia limefa, al que se refiere Fontana (1985:16 a 18),
no se rompié con la apertura mercantil sino que siguié funcionando
por encima de la nueva legislaciéon. Esta oligarquia mercantil estaba
mds alld de las disposiciones legales y Lima, si bien perdié en cuanto
a dominio absoluto, no perdié en cuanto a control. Una tradicién
centralista se venia forjando desde mucho tiempo atrds y siguié
funcionando hasta entrado el siglo XIX*.

3.4.2. Transporte de caudales

No siempre las transacciones comerciales se realizaban mercaderia
contra mercaderia, en ocasiones se remitian caudales de particulares
consignados a nombre de un comerciante espafiol o una casa
mercantil, sea para el pago de mercaderia ya remitida o como adelanto
de una transaccién a realizar. Esto era lo més usual tratindose de
América, ya que era la proveedora por excelencia de caudales, y el
dinero se convertia en una mercancia. También se transportaban
caudales de la Corona. Para tener una visién mis clara de la capacidad
de transporte de la fragata San Felipe Neri comparemos los afios en
que salié del Callao con caudales, 1786 y 1789%!, tomando como base
lo transportado en el afio 1791 por uno de los 6 navios del Comercio
Libre, segin la fuente que utiliza J. Golte’. Entre 1783 y 1793 se gozé
de cierta tranquilidad en el dmbito mercantil puesto que la lucha

49. La exencién de impuestos no funcionaba para el comercio intercolonial. LTC 13,
pp- 5a18.

50. Sobre la tradicién proteccionista, ver P. Gootemberg (1989) Tejidos y Harinas,
Corazones y Mentes 1825-1840 IEP.

51. En el viaje realizado porla fragata San Felipe, en el afio 1794, no aparece el resumen
de lo totales de caudales transportados.

52. Mercurio Peruano, F 33 Resumen Gral. de los caudales y frutos que bajo partida
de Registro se han exportado del Puerto del Callao. J. Golte (1980) p. 30
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contra Inglaterra entré en una tregua debido a la revolucién comen-
zada en Francia, por lo que nos es factible hacer dicha comparacién®.

Cuadro VII TRANSPORTE DE CAUDALES DE LA FRAGATA SAN FELIPE
NERI (alias La Rosa)

oro y plata | % | Plata pas % | oro/pasta %
@) ®) ©

1791
(6 navios) | 4.780.837 8.293 1.105
Promedio
1 navio 796.808 | 100 1.383 100 184 100
San Felipe
1786 724.054 | 91 1.565 113 2.798 1407
1789 696.488 87 1.167 84 297 161

(a) en pesos fuertes: es la suma de monedas de plata de a ocho reales mis
las monedas de oro, doblones de 16 reales ; (b) plata en pasta en marcos; 1
marco equivale a 8 onzas.

(©) oro en pasta en castellanos: 1 castellano equivale a 8 tomines; 1 tomin a
12 gramos.

Fuente: Resumen Gral. de los Caudales que bajo partida de Registro se han
transportado del Puerto del Callao en los 6 navios del Comercio Libre edit. por
Golte (1980:30); AGN, Lima Sec. Aduanas 1786 C 16 724-731/732/733/734 y
1789 C 15 785-1004/1005/1006.

Estas cifras nos demuestran que el San Felipe (alias La Rosa)
transporté en 1786 y en 1789 importantes cantidades de caudales en
relacién a lo transportado por un solo barco del Comercio Libre que
sali6 para Cadiz en el afio 1791. En cuanto a la cantidad de oro
transportado en el afio 1786 es una cifra muy destacable y correspon-
de a “7 tejos de oro con peso neto de 2.593 castellanos 2 tomines y
6 gramos” el equivalente a 248,958 Kgs. de oro.

Para 1792 los Lavalle poseian ya cierto prestigio ante la Corona.
Una real orden de ese afio les concedi6 la licencia de transportar 2.500
quintales de azogue, desde Ciddiz hacia el Callao y a su regreso a

53. Ver Cap. I, de este trabajo.
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Cadiz, si se hallaba en buen estado para navegar “fuera preferida por
V.E. para el embarco y conduccion de los caudales que la Real
Hacienda ba de realizar, mediante la rebaja que ha ofrecido bacer del
quarto de uno por ciento en el flete...”.

La relacién de navios que transportaron caudales a Espafia en el
afio 1792, entre los cuales estd La Rosa, aparecida en el Mercurio
Peruano, fue la siguiente:

Cuadro VIII TRANSPORTE DE CAUDALES Y FRUTOS EN 1792

BUQUES Caudales Frutos Total (a)

Dolores 1.702.937.4 143.502.3 1.846.439.7
Rosa 1.525.757 2 135.441.4 1.661.198.6
Santiago 2.193.489.4 212.864.6 2.406.354.2
Unién 789.667.5 81.726.4 871.394.1
San Pedro 1.345.669.1 182.875.4 1.528.544.5
Nieves - 722.047.4 169.860.5 891.908.1
San Joseph 6.272 - 28.840 35,112
Totales 8.285.840.4 955.111.2 9.240.951

a) en pesos fuertes. Fuente: Mercurio Peruano T. VIII 1791, Edicién Facsimilar,
Lima 1964, p. 278

La fragata La Rosa se encontraba entre los tres principales barcos
en el transporte de caudales, correspondiéndole el 18% del total.

3.4.3. Exportaciones de productos no tradicionales

Al iniciar la investigacién a través de los libros de Notarios de
Lima se revel6 que la exportacién de productos como cacao, cobre y
cascarilla fue muy significativa, no sélo para Lavalle sino también para
otros comerciantes importantes. Esto se confirmé con el estudio de los
40 barcos del periodo escogido en los libros de aduana, comprobin-
dose que Lavalle no solo utilizé6 su propia embarcacién sino otras y

G 54. AGN, Lima, Libro de Reales Ordenes, 1792. Ver en el apéndice fotocopia de la Real
raen.
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que practicamente el 80% de la carga de todos los barcos eran estos
tres productos que estaban exentos del pago de impuestos a partir de
la reglamentacién del Libre Comercio de 1778.

Para ver la magnitud de sus transacciones y también la capaci-
dad de transporte de la fragata San Felipe Neri, alias La Rosa, se han
tomado los afios 1786 y 1794 como afios topes en que aparece
su navio en los libros de aduana de Lima y se rastrearon en los afios
intermedios todas las cantidades exportadas de los productos men-
cionados arriba, barco por barco, afo por afo y producto por
producto.

Estos afios 1786 y 1794 nos permiten obtener una muestra de ocho
afos de lo exportado por Lavalle en relacién con otros comerciantes
importantes y lo transportado por su navio en relacién con otros
barcos y quienes fueron los principales cargadores en cada barco y en
cada afio. También se hizo una estimacién en pesos fuertes, tomando
los valores de compra en la plaza de Lima lo que nos permitird
visualizar el monto de los negocios emprendidos y el grado de
diversificacién que la aristocracia limefia habia adquirido a fines del
XVIIL :

Los libros de aduana presentan algunos problemas que necesitan
ser aclarados. En el caso de la cascarilla, en ocasiones se especifican
cajones y libras; en otros se dan arrobas y un resto en libras. Se
pasaron todas las cantidades a libras y luego, dividiendo entre 25, se
obtuvo la cantidad de arrobas. Cuando especifica cantidad bruta y neta
se tomé Unicamente la neta. En el caso del cacao, cada carga contiene
81 libras pero los comerciantes peruanos utilizaron cargas de 78 libras
e incluso de 68. Cuando no se especifica se tomé como regla general
la carga de 81 libras. Con el cobre no hubo mayores problemas, las
cargas se establecen en cantidad de barras, quintales y un resto en
libras que no se tomé para utilizar cifra redonda. Veamos ahora lo
acontecido en esos afos producto por producto.

3.4.3.1. Cacao

El PerG contaba con produccién de cacao en las fronteras de
Hudanuco, Jaén, y Chachapoyas. Este producto daba importante impul-
so a la navegacién, en especial a los duefios de barcos quienes lo
remitian a la peninsula a través del Cabo de Hornos, sirviendo de
equilibrio en el comercio de las manufacturas que ingresaban a Lima
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(Lequanda 1784:129). No obstante ello los comerciantes peruanos
exportaban mayormente el cacao proveniente de Guayaquil®.

Originariamente la produccién del cacao de Guayaquil se orientd
hacia Nueva Espafa y su volumen no rebasé las 20.000 cargas anuales
debido a que, desde 1631, existia una prohibicién de comerciar entre
los virreinatos del Perd y Nueva Espafia. A principios del siglo XVIII
la exportacién del cacao aumenté a 34.000 cargas anuales, pero por
via del contrabando pues habia restricciones para su libre
comercializacién, con lo cual la Corona quedaba fuera de toda
participacién en las ganancias. En 1770 se decidi6 levantar las barreras
aduaneras pero, para ese entonces, Espafia absorbia el 68% del cacao
venezolano por lo cual el cacao guayaquilefio siguié orientindose
hacia Nueva Espafia (Marchan 1989:239).

Entre los afios 1779 y 1783 las exportaciones desde Guayaquil
fueron las siguientes:

Cuadro IX EXPORTACIONES DE CACAO DESDE GUAYAQUIL

Destino 5 afos 1 afo
A Nueva Espana 1515752 28.350
A Lima, Chile, y Puertos intermedios 43.531 8.706
Para Espafa embarcado en el Callao 20.000 4.000

Cargas de 81 libras;
Fuente: Visita de las Reales Cajas de la Real Audiencia de Quito citada por
Marchan (1989) pag. 241/242 Historia del Ecuador T. IV.

Del cuadro antecedente deducimos que los comerciantes perua-
nos exportaban un promedio de 13.000 cargas por afo. El total
ingresado por Guayaquil en el quinquenio 1785-1789, de acuerdo a lo
expresado por Lequanda (1794:132), fue de 210.560 cargas lo que
equivale a un promedio anual de 42.122 cargas.

Las condiciones naturales y fertilidad del suelo guayaquilefio
tuvieron mucho que ver en el aumento de las cosechas pero este

55. Por Real Cédula de 1774 el cacao de Guayaquil qued? libre del pago de impuestos
y por R.C. del 18 de noviembre de 1778 se limitaba su exportacién a Espafia de 8 a 10.000
fanegas por afio. Archivo de Limites, 1789 LTC 18.
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incremento respondié en gran medida al impulso reformista borbénico.
(Laviana Cuetos 1987:168). Entre los afos 1779 y 1820, gracias al
apoyo del Estado metropolitano, Guayaquil ingresé al llamado primer
boom cacaotero, y las cosechas subieron a 70.000 cargas anuales (con
anterioridad a 1778 las cosechas estaban entre 40 y 50.000 cargas
anuales) con lo que las exportaciones a Lima aumentaron a partir de
1785 en un 230% con relacién al periodo anterior del 79 al 83%.

Veamos ahora las exportaciones de este producto afio por afio
entre 1786 y 1794, segin los libros de aduana del Callao”, y su
estimacién en pesos fuertes considerando que la cargas se compraban
en la plaza de Lima a un promedio de 4 pesos™.

Cuadro X EXPORTACIONES DE CACAO ENTRE LOS ANOS 1786 Y 1794

ano barcos cargas x 81 pesos fuertes
1786 7 38.940 155.760
1787 6 59.383 257.532
1788 4 24.830 99.320
1789 3 30.605 122.420
1790 1 318 1.272
1791 7 41.482 165.928
1792 - - - 22
1793 3 8.015 ' 32.060
1794 6 47.632 190.528

Fuente: AGN Lima. Sec. Aduanas, 720-727-728-735-740-741-742-743-748, 732-
733-734.1787: 830-835-838-840-845-847-848-849. 1788: 906-907-908-909-910-913-
914-915-916-918-919-920-921-922-925-926-928. 1789: 995-996-997-999-1000-1001-
1002-1003-1004-1005-1006. 1790: 1079-1080-1081-1082-1083-1084. 1791: 1176-
1177-1178-1179-1180-1181-1183-1184-1189-1190-1191-1192-1193-1194-1195-1196-
1197-1198-1199-1200-1201-1202. 1793: 1312-1214-1315-1316-1317-1318. 1794:
1378-1379-1380-1381-1382-1383-1384-1385-1386-1387-1389.

56. Para Contreras (1990) la expansién de la produccién de cacao en Guayaquil durante
el siglo XVIII produjo un fuerte desplazamiento de recursos desde la sierra hacia la costa.
En este proceso fue decisivo el papel que cumpli6 la clase mercantil limefia, en la medida
que actué como agente articulador del mercado guayaquilefio con el comercio exterior.

57. En las exportaciones de cacao hechas a Espaiia, en la mayoria de los casos se
especifica que proceden de Guayaquil. En muy pequefias cantidades llegaba cacao
procedente de Panami, Socomusco (México) y Sonsonate (El Salvador): AGN, Sec. Aduanas
1790.

58. Maria L. Laviana Cuetos 1987:181: En 1780 el precio en la plaza de Guayaquil era
de 4 pesos la carga; en 1793 este precio se mantiene pero en 1796 aumenta a 6 pesos la carga.

59. Curiosamente este afio no se registra embarque alguno en los libros de aduana, no
obstante, en el Mercurio Peruano T. VIII, p. 278, aparece la relacién de barcos que salieron
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Estas cifras superan las dadas por Golte (1980:30) de 37.463 cargas
que salieron del Callao en seis navios de registro del Comercio Libre
en el afo 1791, y se acercan a las 42.000 cargas anuales provenientes
de Guayaquil, dadas por Lequanda. Guayaquil tenia la posibilidad de
comerciar en forma directa con otros puertos a partir de la liberacién
del comercio en 1778, sin embargo sus vinculos con Lima no se
rompieron. Coincidimos con lo expresado por Hamerly en cuanto a
que los limefios mantuvieron el monopolio de este producto en el
comercio entre la madre patra, el Callao y Guayaquil, no sélo
mediante aranceles favorables sino también limitando la cantidad de
cacao que aceptaban enviar a Espafa.

“Los limerios estaban en condiciones de salirse con la suya puesto que
Guayaquil carecia de una marina mercante con suficientes barcos para
el largo viaje por el Cabo de Hornos bhasta Cddiz” (en Marchan 1989:129).

Comparemos ahora lo transportado por la fragata San Felipe Neri -

con otras embarcaciones, en los afios en que salié del Callao, 1786,
1789 y 1794.

Cuadro XI EXPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS EN 1786

Barcos cargas (a) pesos (b)
Nstra. Sra. de Aranzazu (El P3jaro) 6.946 27.784
La Ventura 11.542 46.168
Principe Carlos 6.924 27.696
San Antonio de Padua 2.408 9.632
Santiago la América 174 696
La Porta de América 5.275 21.100
San Felipe Neri (La Rosa) 5.671 22.684

(2) cargas x 81 libras; (b) pesos fuertes, tomando el valor de la plaza de Lima
de 4 pesos
AGN, Lima, Sec. Aduanas, C 16 720-727 728-735-740-741-742-743-748-732-733-734.

El transporte mds grande lo hizo La Ventura y el mayor exportador
de ese afio fue Antonio Lopez Escudero cargando 11.000 cargas en la

desde el Callao hacia Cidiz, fuente que no podemos utilizar pues los frutos no estin
diferenciados como estamos haciendo en este estudio.
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Ventura y 3.000 cargas en La Porta de América. Lavalle exporté ese
afio 8.000 cargas, 5.000 en su propio barco y el resto en Nuestra Sra.
de Aranzazu. El total de cargas exportadas ese afio fue de 38.940 y
al San Felipe le correspondi6 el 15 % del total del afo.

Cuadro XII EXPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS 1789

Barcos cargas (a) pesos (b)
San José de las Animas (El Aquiles) 17.483 69.932
Nuestra Sra. de Aranzazu (El Pdjaro) 5.259 21.036
San Felipe Neri alias (La Rosa) 7.863 31.452

(a) cargas x 81 y (b) 4 pesos fuertes la carga. Fuente AGN, Lima, Sec.Aduanas:
995-996-997-999-1000/1/2/3/4/5/6

En este afio los mayores exportadores fueron los Hnos. Elizalde
con un total de 11.605 cargas transportadas en el Aquiles y en Nstra.
Sra. de Aranzazu. lavalle transporté por su cuenta y riesgo 6.102
cargas en su propio navio, lo que equivale a un 78% del total de la
carga. Con respecto al volumen total transportado en ese afo, de
30.605 cargas al San Felipe le correspondié el 26%.

Cuadro XIII EXPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS 1794

Barcos cargas (a) pesos (b)
Nstra.Sra.del Carmen (a)La Galga 68 272
El Buen Suceso (a) La Concordia 11.326 45.304
El Buen Suceso (a) El Levante 1.402 5.608
San Pedro Alias La Reina 9.301 37.204
Fragata de las Nieves 21.659 86.636
San Felipe Neri alias La Rosa 3.876 15.504

(a) cargas x 81 libras; 4 pesos x carga.
Fuente: AGN, Lima. Sec. Aduanas: 1378-1379-1380-1381-1382-1383-1384-1385-
1386-1387-1388-1389-1390

El 67% de la carga transportada en La Concordia correspondié a
los Hnos. Elizalde. El 68% de la carga de El Levante a los Sres. Mazo
y Caballero por cuenta de los Cinco Gremios Mayores de Madrid. Y
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el 99% de lo transportado por la fragata San Pedro lo hicieron los
Hnos. Elizalde por cuenta de Benito de la Piedra. Lavalle transporté
en su barco Gnicamente 33 cargas. En cuanto al volumen total de ese
aflo, de 47.632 cargas el 8% correspondi6é al San Felipe.

Vemos que existieron cargadores de mayor magnitud que Lavalle
pero éstos actuaban la mayoria de las veces como comisionistas pues
cargaban a nombre de otro. Los Hnos. Elizalde, Mazo y Caballero y
Manuel Ruiz lo hicieron por cuenta y riesgo de los Cinco Gremios
Mayores de Madrid, Gregorio Argote y el Conde de San Isidro
cargaban a nombre .de Manuel Barragin, uno de los mis grandes
exportadores de cacao junto con los Elizalde.

A continuacién se detallan los comerciantes que realizaron las
mayores exportaciones de cacao, afio por afio, entre 1786 y 1794 y su

estimacién en pesos.

Cuadro XIV PRINCIPALES COMERCIANTES EXPORTADORES DE CACAO

afio Comerciante cargas pesos (a)
1786 | Lavalle 8.000 x 81 32.000
Antonio Lépez Escudero x otro 11.000 x 81 | 44.000
Antonio Lépez Escudero x otro 5850 x 78 | 22.320
José Espeleta x si 8.000 x 81 | 32.000
Felipe Nieto x si 2.000 x 81 8.000
1787 | José G. Argote x M. Barragin 16.084 x 81 | 64.336
Raimundo Marres x si 3.926 x 81 | 15.704
José Ramos 4.140 x 78 | 16.560
Lavalle 5.908 x 81 23.632
Jacinto de los Santos 6.500 26.000
Antonio Lépez Escudero 7.798 x 78 | 31.192
1788 | El Conde de San Isidro x otro 7.559 x 78 | 30.236
Vicente Corcuera x otro 1.824 x 68 7.296
José Padilla x si 2.279 x 81 9.116
Conde de San Isidro x si 2.279 x 81 9.116
Elizalde para los 5 Gremios 12.000 x 81 | 48.000
1789 | Elizalde x otro 8.606 x 78 | 34.424
Elizalde x si 3.998 x 68 15.992
Elizalde x si 1.500 x 78 6.000
Vicente Corcuera X otro 2.692 x 78/68 | 10.768
Lavalle x otro 6.102 x 81 | 24.408
Manuel Bernales 2.000 x 81 8.000




afio Comerciante cargas pesos (a)

1790 | Raimundo Marres 4536 x 80 18.144
Mazo y Caballero x otro 2.999 x 81 11.996
Manuel Ruiz por los 5 Gremios 13.315 x 81 53.260

1791 | Elizalde larreta y Cia. 8.516 x 81 | 34.064
Gregorio Argote X otro 8.002 x 78/80 | 32.008
Gregorio Argote 4558 x 48 | - 18.232

Raimundo Marres x si 2.000 x 68 8.000

1793 | Mazo y Caballero por 5 Gremio§  2.748 x 81 | 10.992

Javier M. de Aguirre x otro 3.358 x 81 13.432
1794 | Elizalde Larreta y Cia. x si 4.002 x 78 | 16.008
Elizalde larreta y Cia x otro 4100 x 69/7 | 16.400
Martin Comba 2.000 x 68 8.000
Bernardo Roca 2.000 x 81 8.000
Mazo y Caballero x 5 Gremios 3.149 x 81 12.596
Elizalde x otro 11.066 x 68 | 44.264
Javier Maria de Aguirre x si 5.000 x 81 | 20.000
Conde de San Isidro x otro 1.875 x 81 7.500
José Antonio Errea x si 2.000 x 78 8.000

Fuente: todos los libros de aduana consultados entre 1786 y 1794. Como se
notard las cargas variaban, sin embargo para hacer la estimacién en pesos se
tomé el valor de 4 pesos la carga de 81.

Muchos cargadores superaron a Lavalle. Sin embargo en el afio
1798 Lavalle hizo una transaccién, a través de su hijo residente en
Cadiz, por el envio de 12.000 cargas de cacao, ‘producto que saldria
en su_fragata una vez franqueada la guerra con Inglaterra™® y en 1803
una licencia real le permitié extraer, via Buenos Aires, 40 cargas de
cacao y 150 cueros al pelo por cada negro que ingresare. Siendo la
cantidad ingresada 2000 negros, la extraccién de cacao fue de 80.000
cargas, una cifra muy elocuente de la magnitud de los negocios de
Lavalle®*. Buenos Aires, como puerto de transacciones de comercic
compensado, jugé un papel importante en las actividades de Lavalle.

60. AGN, Lima, Sec. Notarios, T. Preciado , 1798, 1052-215
61. AGN, Buenos Aires, Documentos para la Historia Argentina Tomo VII, Comercio
de Indias, p. LXXI.
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Recordemos que en 1781 extrajo por dicho puerto cascarilla y azicar
a cambio de efectos de Castilla®

En cuanto al precio, como hemos visto se ha considerado 4 pesos
la carga en la plaza de Lima aunque el dado por Lequanda (1784:132)
es de 4,46 pesos. En los libros de aduana de los Mares del Sur
encontramos que el cacao proveniente de Guayaquﬂ ingresaba a 5.5
-pesos la carga y 4.2 pesos en 1790°. Si consideramos que el cacao al
- igual que la cascarilla acarreaba un 30%* del valor para gastos de
transporte, embolsado, etc., tenemos un valor de aproximadamente 6
pesos la carga. En la plaza de Cidiz este producto estaba cotizado en
35.2 pesos fuertes la fanega, lo que equivale a decir 23.4 pesos la
carga 5’ vemos asi que las ganancias fueron 4 veces el valor de costo.

Lo exportado por Lavalle fue de 112.039 cargas en toda su vida
comercial. Si compré a 4 pesos, invirtié un capital de 448.150 pesos
fuertes mis el 30% de gastos de transporte,®® los que suman 582.602
pesos fuertes. Vendiendo la carga a 23.4 pesos movilizé un capital de
2.621.712,6 pesos fuertes, restindole el valor de compra y los gastos
nos da una ganancia aproximada de 4 veces lo invertido y 34 veces
el valor de su propiedad, que era de 71.706 pesos fuertes.®” Una cifra
muy considerable que nos permite vislumbrar la magnitud de sus
transacciones.

3.4.3.2. Cobre

En su mayor parte este producto provenia de Chile y era remitido
a la Corona. Los documentos de aduana asi lo confirman. En el afio
1798, Lavalle envié a Ciddiz una partida de 2.000 quintales de cobre

62. AGN, Lima. Sec. Notarios, G. Figueroa 1781, 454-540.

63. AGN, Lima, Aduanas, Libros 1102 y 1105

64. Contreras C. (1990:76) estima el porcentaje correspondiente al flete entre Guayaquil-
Callao- Cidiz en un 24 %.

65. 1 fanega equivale a 55.5 Kg., 1 libra equivale a 0,453 Kg., por lo tanto 1 fanega son
122,50 libras. Si 1 carga contiene 81 libras, 1 fanega contenia 1 carga y media. Laviana Cuetos
(1992:173), la fanega venezolana contenia 110 libras. Si tenemos en cuenta la produccién
de cacao en cantidad de arboles, tenemos que 25 cargas x 81 libras cada mil drboles equi-
valfan a 18 fanegas venezolanas, es decir 112.5 libras la fanega.

66. El Consulado aducia 30% de gastos y este porcentaje se tomé para hacer las
estimaciones de ganancia, sin embargo, en las Memorias del Virrey Gil Taboada y Lemos,
al valor en la plaza de Lima, le sumaron el 14% por gastos de transporte y fletes para llegar
a Cadiz. cuadro N® 5 p. 116.

67. AGN, Lima, Coleccién Moreyra T. I 1455.
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que compré en Coquimbo a 14 pesos el quintal®®. El precio aportado
por Lequanda es de 17.5 pesos el quintal. Es muy posible que Lavalle
obtuviera mejor precio dado que él mismo era el que lo compraba en
Coquimbo. En los embarques provenientes de Valparaiso, aparece a
7 pesos el quintal®. Veamos ahora las cantidades exportadas afio por
afio entre 1786 y 1794 seguin los libros de-aduana y su estimacién en
pesos.

Cuadro XV EXPORTACIONES DE COBRE ENTRE LOS ANOS 1786 y 1794

afio barcos barras quintales pesos fuertes (a)
1786 7 4.681 8.839 123.746
1787 6 3.286 6.513 91.182
1788 5 4.973 7.544 105.616
1789 3 5.516 11.078 155.092
1790 1 968 3.065 42.910
1791 6 8.449 16.077 225.078
1792 - = = =
1793 3 3.812 5.293 74.102
1794 7 12.364 22.115 309.610

(a) Se ha considerado 14 pesos el quintal que era el precio comprado por
Lavalle en Coquimbo.

Fuente: AGN Lima. Sec. Aduanas, 720727- 728-735-740-741-742-743-748, 732-
733-734.1787: 830-835-838-840-845-847-848-849. 1788: 906-907-908-909-910-913-
914-915-916-918-919-920-921-922-925-926-928. 1789: 995-996-997-999-1000-1001-
1002-1003-1004-1005-1006. 1790: 1079-1080-1081-1082-1083-1084. 1791: 1176-
1177-1178-1179-1180-1181-1183-1184-1189-1190-1191-1192-1193-1194-1195-1196-
1197-1198-1199-1200-1201-1202. 1793: 1312-1214-1315-1316-1317-1318. 1794:
1378-1379-1380-1381-1382-1383-1384-1385-1386-1387-1389.

Para 1791 la cifra es algo menor a la aportada por Golte (1980:30)
de 17.209 quintales,en los 6 navios del Comercio Libre. En cuanto a
la cifra que da Lequanda (1784:1123) respecto a la cantidad de cobre
ingresado desde Chile al Callao, en el quinquenio 1785 y 1789 es de
107.721 quintales, es decir 21.544 quintales por afio. A esta cifra sélo
se aproxima la de 1794 por lo que deducimos que hubo de quedar

68. AGN, Lima. Sec. Notarios, T. Preciado, 1798, 1052-215
69. AGN, Lima, Aduanas Libro 1106
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en Lima importantes cantidades de cobre, lo que es muy légico si
tenemos en cuenta que este producto se utilizaba en los trapiches y
en las minas.

Lo transportado por la fragata San Felipe Neri, en relacién con
otros barcos, en los afios 1786, 1789 y 1794 fue lo siguiente:

Cuadro XVI EXPORTACIONES DE COBRE ANO 1786

aflo Barcos quintales pesos

1786 La Ventura 1.475 20.650
El Principe Carlos 1.784 24.976
San Antonio de Padua 1.400 19.600
Santiago La América 961 13.454
La Porta de América 706 9.884
La Limefia (borroso)
San Felipe Neri 2,513 35.182

(a) 14 pesos el quintal. Fuente: AGN, Lima, Sec. Aduanas: C 16 720-727-728-
735-740-741-742-743-748-732-733-734.

El San Felipe transporté el 28% del total exportado en ese aiio,
correspondiéndole a Lavalle el 100% de la carga de su barco y no
registr6 transporte alguno en otro barco. Importantes fueron las
cantidades exportadas por Francisco de la Fragua, de 1106 quintales,
es decir el 70 % de la Porta de América y el 36% del San Antonio de
Padua.

Cuadro XVII EXPORTACIONES DE COBRE ANO 1789

afio Barcos quintales | pesos
1789 San José de las Animas El Aquiles| 6.573 92.022
Nstra. Sra. de Aranzazu El Levante| 2.505 35.070

San Felipe Neri alias La Rosa 2.003 28.042

Fuente: AGN, Lima Sec. Aduanas C 16 995-996-997-999-1000-1001-1002-1003-
1004-1005-1006.
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El San Felipe, alias La Rosa, transporté- el 18% del total exportado
ese afio y a Lavalle le correspondié el 36% de la carga exportada en
su barco, es decir 726 quintales por su cuenta y cargo. Francisco de
la Fragua transporté en el San José de las Animas, alias el Aquiles,
2.341 quintales, es decir el 36% de la carga de dicho barco. Manuel
de Tagle e Izaga transportaron para la Real Hacienda 1.535 quintales,
914 quintales en Nstra. Sra. de Aranzazu y 621 quintales en el San José
de las Animas. ‘

Cuadro XVIII EXPORTACIONES DE COBRE ANO 1794

afio Barcos quintales pesos
1794 Sra. del Carmen (a) La Galga 1.440 20.160
Rey Carlos alias La Sirena 1.008 14.112
El Buen Suceso La Concordia 3.871 54.194
El Buen Suceso El Levante 4.296 60.144
San Pedro 3.399 47.586
Fragata de las Nieves 3.413 47.782
San Felipe Neri (a) La Rosa 4.688 - 65.632

(a) 14 pesos x quintal
Fuente: AGN, Lima, Sec. Aduanas: 1378-1379-1380-1381-1382-1383-1384-1385-
1386-1387-1388-1389

En este afio el San Felipe transporté la mayor cantidad, el 20 %
del total. Lavalle transporté 1259 quintales, es decir el 28% de la carga
de su barco. Mazo y Caballero transporté 1848 quintales en el Levante,
por cuenta y riesgo de los 5 Gremios Mayores de Madrid. Fernando
del Mazo transporté 1.391 quintales, también por cuenta de los 5
Gremios, en el San Felipe Neri.

La relacion de los principales comerciantes, de las cantidades que
cada uno transporté afio por afio, y de su estimacién en pesos fue la
siguiente:
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Cuadro XIX LISTADO DE PRINCIPALES EXPORTADORES DE COBRE

afo Comerciante Quintales Pesos
1786 | Francisco de la Fragua x si y x otro 1.106 | 15.484
Lavalle x si I 2,513 | 35.182
F
1787 | Ramén Marques x Jtro 2.063 |28.882
Francisco de la Fragua x si y x otro 1.596 | 22.344
Pedro Bernales x si 860 | 12.040
1788 | Santiago Gimenez x_ si 1.266 | 17.724
Francisco de la Fragua x si y x otro 612 8.568
Elizalde para los 5 Gremios 2.396 | 33.544
€

1789 | Hnos. Elizalde x si ¢ 1.402 | 19.628
Potaposo x si ! 1.202 |16.828
Franscisco de la Fragua x si 2341 | 32.774
Manuel Tagle para la Real Hacienda 1535 | 21.490
Lavalle x si 722 110.108
Castafieda x otros 751 | 10.514
1790 | Francisco de la Fragua x los 5 Gremios 1.513 | 21.182
Conde de San Isidro x si 998 | 13.972
1791 | Manuel Fernidndez x otro 2014 |28.196
Francisco de la Fragua x si 2381 |33.334
Mazo y Caballero x los 5 Gremios 2.256 | 31.584
Hnos. Elizalde x otro 2.569 | 35.966
Juan Miguel Castafieda x otro 2512 | 35.168
1793 | Fernando Ruiz x s{ y x los 5 Gremios 2670 |37.380
1794 | Miguel Castafieda x si 1.367 ]19.138
Mazo y Caballero x los 5 Gremios 2.170 | 30.380
Fernando del Mazo x otro y x si 1.391 | 19.474
Francisco de la Fragua x otro y x si 800 | 11.200
Lavalle x si 1259 |17.626
Matias Larreta x si 2360 | 33.040

Fuente: todos los libros de aduana consultados entre 1786-1789
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Del listado precedente vemos que el comerciante que mayor
continuidad tuvo en la exportacién de este producto fue Francisco de
la Fragua, mientras que Lavalle sélo lo hizo en las fechas en que salié
su propio barco. Otro dato a tener en cuenta es que muchos
comerciantes fueron circunstanciales y en ocasiones cargaban a cuenta
de otros, en especial a cuenta de los 5 Gremios Mayores de Madrid.
En cuanto a las cifras vemos que también en este rubro se manejaron
cantidades muy significativas.

3.4.3.3 Cascarilla

En el PerG existian cuatro tipos diferentes: anaranjada, colorada,
amarilla y blanca, realmente distintas segiin las reglas de la botdnica™.
Era utilizada para hacer cerveza de quina o vinagre y como agregado
a las lavativas de enfermedades agudas™. La de mejor calidad se
obtenia del Corregimiento de Loja. Los comerciantes piuranos la
acopiaban en haciendas o en las casas tinas de la ciudad, desde donde
la enviaban a la capital (Aldana 1988:52). Era necesario secarla al sol
por algunos dias y luego guardarla con precaucién por muchos afios
para que recibiera toda su generosidad. Necesitaba condiciones
climiticas muy especiales y su tratamiento se llevaba a cabo mediante
varias etapas de explotacién. En Loja, la etapa de mayor auge se sitia
entre los afios 1750 y 1770 y hubo intentos de monopolizarla por parte
de la Corona Espafola que, entre 1748 y 1778, multiplicé en nueve
veces sus importaciones por el puerto de Cadiz. Pero esto no prosperd
debido a que a partir de 1780 la zona quedd practicamente agotada’.

En el afo 1779, Garcia de Caceres, comerciante de Guayaquil,
elevé al Consulado un informe sobre las ventajas del estanco de la
quina o cascarilla, pero el tribunal se opuso por cuanto los excesivos
gastos en que incurria el proceso de extraccién, secado, embolsado y
traslado, que estimaban en un 30% de su valor, encareceria mucho el
producto’™.

70. Alba Moya, ha realizado un excelente estudio sobre la cascarilla de Cuenca. Dicho
trabajo ha sido presentado como tesis de Magister en FLACSO, con sede en Quito, en 1990.

71. Documentos editados por el Centro de Historia Econémica dirigido por P. Macera
de la Universidad de San Marcos.

72. Para mayores datos consultar Ives Saint Geours: Revista del Banco Central del
Ecuador, Vol 5 N2 15 - Quito, 1983.

73. M.R.E. Archivo de Limites, LTC 15, 1786
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Paralelamente al agotamiento de Loja surgieron otras zonas de
extraccién, como Hudnuco, Tarma, y yungas de La Paz. Un interesante
documento de 1796 explica las caracteristicas y virtudes de la cascarilla
descubierta en esta zona, perteneciente al Virreinato del Rio de La Plata,
por Miguel R. de Celis, en 1782. Llegé ésta por primera vez a Madrid en
dicha fecha y produjo tan buenos efectos que por Real Orden de 1787
se fomentd su extraccién y comercializacion™. Casi en su totalidad era
enviada a Espafia, y debia ser almacenada en los depésitos de la Real
Aduana, donde se pagaba 4 pesos por cada 100 cajones™. Pero Lavalle
gozaba de ciertas franquicias pues en 1791 el Consulado solicité que la
exencién dada a ILavalle, de guardar la cascarilla en los almacenes reales
para su acondicionamiento sin pago de derecho alguno, fuera extendida
a todo el comercio de este producto™.

Lavalle comerdializaba la cascarilla colorada, proveniente de Guayaquil,
Paita y Cajamarca, pero en mayor medida de Hudnuco y Tarma”. Junto
con Juan B. Garate, Matias de Elizalde, Antonio Errea y Matias Larreta fue
el principal exportador a Espana de la enviada por Pedro Cosio y otros
vecinos de La Paz™®. La cascarilla se vendia en cajones conteniendo 6, 8
y 10 amrobas. En ocasiones no se establecia una cantidad exacta de
amrobas sino que se daba su peso en libras. Las cantidades que
ingresaron por el norte, en el quinquenio 1785/1789, dadas por Lequanda,
fueron de 790.900 libras o sea 31.636 arrobas, un promedio de 158.188
libras y 6.372 arrobas por afio (Lequanda 1794:164). Cantidades poco
significativas en comparacién con los totales exportados por el Callao. Lo
cual confirma que eran importantes los envios provenientes de otras
zonas como Hudnuco y Tarma.

El precio de compra, segin los documentos de Lavalle, oscilaba
entre 4, 6 y 8 pesos la arroba, de acuerdo al tipo de transaccién que
hiciera. En 1783 compré a 6 pesos, comprometiendo su venta durante

74. Su nombre original era Kalisaya o collisaya, como apellidaban los naturales del
lugar. M.RR.EE., Archivo de Limites LTC, 22 pp. 45 a 95.

75. En el afio 1785, el Consulado se opone al pago de dicho derecho pues el atraso
en su despacho no es culpa de los comerciantes sino de la guerra. LTC 13 pp. 22 a 27. En
1789, el Consulado solicitaba a la Corona que la cascarilla debia quedar exenta del pago de
almacenamiento. LTC. 17, M.RR.EE., Archivo de Limites.

76. M.RR.EE., Archivo de Limites, LTC 18, 1791, p. 238.

77. AGN, Lima, Sec. Notarios, Aizcorbe, 1782, 23-621; Torres Preciado, 1788, 1080-824;
Stgo. Martel, 1793, 686-98; G. Figueroa, 1883, 456-314

78. M.RR.EE., Archivo de Limites LTC 22, 1796, p. 78.
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tres afios sucesivos”. En 1788 el precio fue de 8 pesos® y en 1803 fue
4 pesos®’. No obstante, este iltimo precio no se debié a una varacién
en el mercado sino a que era una transaccién especial que realizé
como pago de una deuda de afios anteriores. Luis Armendaris debia
a lavalle la suma de 7.271 pesos. A la muerte del deudor, Lavalle
exigié a su albacea que se pague la deuda “en productos de cascarilla®
proveniente de Hudnuco, dindole un valor de 4 pesos la arroba que
debian ser pagados en tres partidas iguales cada 6 meses. El precio de
la cascarilla que ingresaba por el norte segin Lequanda era de 2
1/2 reales la libra, es decir 7.81 pesos la arroba®:. Los gastos de
extraccién, secado y embolsado aumentaban su valor en un 30% En
Cadiz, este producto era vendido a 25 pesos la arroba (Garcia Baquero
1976:275)% por lo que la comercializacién del mismo dejaba importan-
tes ganancias. En cuanto a las exportaciones en el periodo tomado
para este estudio, segin los libros de Aduana del Callao y su
estimacién en pesos, fueron las siguientes:

Cuadro XX EXPORTACIONES DE CASCARILLA ENTRE 1786 Y 1794

Afo barcos arrobas libras pesos (a)
1786 7 31.512 787.812 252.096
1787 6 28.435 710.889 ' 227.480
1788 4 24.133 603.336 193.064
1789 3 23.814 595.355 190.512
1790 1 7.979 199.479 63.882
1791 7 29.276 731.913 234.208
1792 = L - E
1793 3 20.287 507.176 162.296
1794 7 29.699 742.484 237.592

(a) 8 pesos la arroba que es el valor al que compraba Lavalle en la plaza de
Lima.

79. AGN, Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa 1783, 456-314

80. AGN, Lima, Sec. Notarios, Stgo. Martel, 1788, 683-298

81 AGN, Lima. Sec. Notarios, I.A. Zalazar, 1803, 4-1804

82 Lequanda, op. cit, p. 164. 2.5 reales por 25 libras equivalen a a 62.5 reales que,
dividido entre ocho, da 7.81 pesos fuertes. Segiin los libros de aduana, la ingresada por
Guayaquil al Callao llegaba a 3 pesos cada arroba. AGN., Lima, Sec. Aduanas libro 1105.

83. Este precio dado por G. Baquero era obtenido segun las evaluaciones de la Casa
de Contratacién, por lo que no se trata de precios reales sino de aquellos en virtud de los
cuales los productos eran tasados en la aduana. G.Baquero 1976 T.II, p. 110.
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Fuente: 'AGN Lima. Sec. Aduanas, 720-727-728-735-740-741-742-743-748,
732-733-734.1787: 830-835-838-840-845-847-848-849. 1788: 906-907-908-
909-910-913-914-915-916-918-919-920-921-922-925-926-928. 1789: 995-996-997-
999-1000-1001-1002-1003-1004-1005-1006.  1790: - 1079-1080-1081-1082-1083-
1084. 1791: 1176-1177-1178-1179-1180-1181-1183-1184-1189-1190-1191-1192-
1193-1194-1195-1196-1197-1198-1199-1200-1201-1202. 1793: 1312-1214-1315-
1316-1317-1318. 1794: 1378-1379-1380-1381-1382-1383-1384-1385-1386-1387-
1389.

La cifra dada por Golte (1980:30) en los 6 navios del Comercio
Libre para el afio 1791 fue de 789.026 libras, es decir 31.561 arrobas,
algo superior a la establecida en los libros de aduana del Callao. En
cuanto a la exportacién del San Felipe en relacién con otros barcos,
en los anos en que salié del Callao, y cudnto de esa exportacién le
correspondié a Lavalle y a otros comerciantes importantes, y su
estimacién en pesos fue-la siguiente:

Cuadro XXI EXPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS 1786

Barcos arrobas libras pesos (a)
Sra.de Aranzazu El Pdjaro 3.175 79.375 25.400
La Ventura 1.472 36.800 11.776
El Principe Carlos 2.907 72.675 23.256
San Antonio de Padua 13.072 326.800 104.576
Santiago La América 1.556 38.902 12.448
La Porta de América 907 22.691 7.256
San Felipe Neri alias La Rosa | 8.422 210.569 67.376

(a) 8 pesos la arroba
Fuente: AGN, Lima, Sec. Aduanas C 16 720-727-728-735-740-741-742-743-748-
732-733-734

EL San Felipe Neri transporté el 27% del total exportado en
el afo 1786 y Lavalle transporté 237.710 libras, es decir el 30%
del total exportado ese afio. Unicamente fue superado por
los Hnos. Elizalde que transportaron 265.450 libras, un 34% del
total, cuyo mayor embarque lo realizaron en el San Antonio de Pa-
dua.
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Cuadro XXII EXPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS 1789

Barcos arrobas libras | pesos (@)

San José de las Animas El Aquiles | 11.943 298.589 95.544
Nstra. Sra. de Aranzazu El Pijaro 5.891 145.280 47.128
San Felipe Neri alias La Rosa 6.059 151.486 48.472

(2)- 8 pesos la arroba segiin las compras de Lavalle en la plaza de Lima
Fuente: AGN, Lima. Sec. Aduanas: 995-996-997-998-999-1000-1001-1002-1003-
1004-1005-1006. _

En este afio el San Felipe transporté el 25% del total y Lavalle

exporté 136.501 libras, es decir el 23% del total, siendo el mayor
exportador de cascarilla en dicho afo.

Cuadro XXIII EXPORTACION DEL SAN FELIPE Y OTROS BARCOS 1794

Barcos arrobas libras~ | pesos (a)
Nstra. Sra. del Carmen La Galga 496 12.400 3.968
El Rey Carlos alias La Sirena 1:427 28.175 9.016
Sra.Buen Suceso (a) La Concordia 2.819 70.473 22.552
N.Sra.Buen Suceso (a) El Levante 7.633 190.826.| 61.064
San Pedro alias La Reina 4.787 119.674 38.296
Nstra. Sra. de las Nieves 1.770 44.253 14.160
San Felipe alias La Rosa 11.067 276.683 88.536

(a) 8 pesos por arroba
Fuente: AGN, Lima, Sec. Aduanas 1378-1379-1380-1381-1382-1383-1384-1385-
1386-1387-1389. :

El San Felipe fue el barco que mis transportd, el 37% del to-
tal. Sin embargo lo exportado por Lavalle en dicho afio no fue
significativo, solo 18.100 libras en su propio barco y 9.600 libras
en el San Pedro, alcanzando el 4% del total exportado en dicho
afio.

Los comerciantes que mayores cantidades exportaron entre los
afios 1786 y 1794 fueron:
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Cuadro XXIV LISTADO DE PRINCIPALES EXPORTADORES

afio Comerciantes arrobas | pesos (a)
1786 Elizalde x si 8.656 69.248
Elizalde x otro 2.362 18.896
José Amandano 1.552 12.416
Antonio Lépez Escudero x otro 1.210 9.680
Antonio Lépez Escudero x si 162 1.296
Lavalle por si 8.404 67.232
Lavalle por otro 800 6.400
1787 Elizalde x otro 848 6.784
Elizalde x si 1.210 9.680
Vicente Castafieda 2.032 16.256
Lavalle x si 6:489 51.912
Lavalle por otro 612 4.896
Domingo Larrea y Ames x si 864 6.912
Domingo Larrea y Ames x otro 1.770 14.160
Vicente Corcuera x si 607 4.856
Antonio Lépez Escudero x otro 3.931 31.448
Marticorena x si 2.368 18.944
1788 Lavalle x otro 1.349 10.792
Lavalle x si 2.611 20.888
Vicente Corcuera x 'si 1.689 13.512
Vicente Pizarro x si 1.938 15.504
Elizalde x otro 1.120 8.960
Elizalde x si 258 - 2.064
Bruno A. Polanco x si 3.843 30.744
Bruno A. Polanco x otro 435 3.480
1789 Francisco de la Piedra 1.993 15.944
Cristébal de la Cruz 1.066 8.528
Lavalle x si 5.575 44.600
Bruno A. Polanco x si 1.876 15.008
1790 Vicente Corcuera x los 5 Gre-
mios 1.146 9.168
Vicente Corcuera x si 1.002 8.016
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afio Comerciantes arrobas | pesos (a)
Mazo .y Caballero x los 5 Gremios 952 7.616
Mazo y Caballero x si 288 2.304
1791 Lavalle x si 1.414 11.312
Lavalle x otro 1.598 12.784
Elizalde x si 2.950 23.600
Elizalde x otro 4.398 35.184
Raimundo Marres X otro 2.550 20.400
Raimundo Marres x si 177 1.416
Mazo y Caballero 800 640
Juan B: Gdrate x si 504 4.032
Juan B. Gdrate x otro 1.955 15.640
Vicente Corcuera x si 723 5.784
1793 Elizalde x si 1.659 13.272
Elizalde x otro 2.483 19.864
Bruno Polanco x si 3.738 29.904
Francisco de la Fragua x si 1.125 9.000
1794 Elizalde x si 3.353 26.824
Elizalde x otro 3.086 24.688
Lavalle x si 1.104 8.832
Bruno Polanco x si 1.290 10.320
Domingo Cepeda x si 1.821 14.568
Domingo Cepeda x otro 472 3.776
Mazo y Caballero x si 2.060 16.480
Alfonso de Igereda x si 2.400 19.200
Alfonso de Igereda x otro 620 4.960

(a) 8 pesos por arroba
Fuente: Todos los libros de Aduana consultados entre 1786 y 1794.

En el afio 1789 hubo muchos comerciantes que cargaron me-
nos de 1.000 arrobas, como Marticorena 246, Gdarate 466, Francis-
co Sanz 821 y José Ignacio Tellerfa 705 arrobas, los que no fue-
ron tenidos en cuenta para realizar el listado pero si se han diferen-
ciado las cantidades exportadas por propia cuenta y cuando lo
hicieron a nombre de otro comerciante, es decir actuando como
comisionistas. No obstante, para realizar los grificos del anexo X
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se han tomado las cantidades totales transportadas por cada comer-
ciante. - : -

‘De dichos grificos podemos deducir que los afios més rentables
en este producto fueron 1787 y 1789, afios en los que Lavalle fue Prior
del Consulado y ello le permitié conseguir los mejores contactos para
sus negocios. Otro comerciante importante fue Bruno Polanco quien,
como se recordard, formé compaiifa con Lavalle entre los afios 1777,
1778 y 1782 para la compra de cascarilla, préstamos en dinero, y pagos
a terceros®. Pero en 1788 Polanco compré a Lavalle 169 arrobas de
cascarilla, lo que nos hace suponer que ya en esa fecha actuaban por
separado. En 1787 también encontramos a Lavalle en negociaciones
con Juan Bautista Gdrate, otro integrante del Consulado, quien fuera
Cénsul entre 1793 y 1796 y también entre 1807 y 1808.

Lavalle exporté un total de 41.954 arrobas lo cual, a un precio de
8 pesos la arroba en la mayoria de las transacciones, mis el 30% de
gastos de extraccién, secado y embolsado, suma un total invertido de
436.321 pesos fuertes. Si vendi6 el total de arrobas a 25 pesos en
Cadiz, movilizé un capital de 1.048.850 pesos fuertes que, restindole
la suma invertida, da una ganancia neta de 612.521 pesos fuertes, es
decir un 40% del total invertido.

Vemos a Lavalle y a otros comerciantes importantes del Consulado
formando una élite que tenfa en sus manos la direccién del comercio
de ultramar. Estos mismos comerciantes son los que aparecian en las
juntas de comercio firmando las decisiones en comun y elevando a la
Corona sus quejas por las supuestas pérdidas. Pero ellos se beneficia-
ban y aprovechaban las franquicias que les brindaba la nueva
coyuntura.

El volumen de productos exportados no tradicionales en relacién
al oro y la plata se enmarcé dentro de la politica aplicada por los
Borbones, a partir de 1784, con la implantacién de las Intendencias,
las cuales tenfan por objetivo reactivar una mayor extraccién de
productos de la tierra y a través de su exportacién adquirir mayores
recursos por la via fiscal. El volumen en pesos de productos expor-
tados entre los afios 1786 y 1794 se detalla en el anexo XII, toman-

84. AGN, Lima. Sec. Notarios, T. Preciado, 1068-951; 170-185; F. Luque, 640,286;
645,243
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do las cantidades exportadas a los precios vendidos en Cadiz.
Comprobamos que éstas son significativas y que eran negocios de
particulares en los que el margen de ganancia era de 2 y medio a 4
veces el valor del producto, segin los casos, por lo que inferimos que
las reiteradas quejas del Consulado iban dirigidas a mantener sus
prerrogativas de antafio, que el Comercio Libre habia extendido a
otros capitalistas que engrosaron las filas de los comerciantes ultrama-
rinos. Si- el Consulado luché hasta las ultimas consecuencias para
mantener el poder espafiol en América fue porque sus intereses
econdmicos estaban ligados con la Corona y no querian bajo ningin
concepto perder sus privilegios.

Con respecto a las magnitudes de exportacién de Lavalle en
relacién con otros comerciantes, debemos tener en cuenta que en la
mayoria de los casos Lavalle actué por cuenta propia, lo que nos
permite destacar a un comerciante que tiene el dominio completo del
negocio, desde la obtencién del producto en la regién de origen hasta
la colocacién en Espaiia, frente a otros comerciantes o comisionistas
que, si bien cargan importantes cantidades, sélo se ocupaban de la
tarea de embarque, o como los comerciantes del Rio de la Plata
(Anchorena, Santa Coloma) que actuaban como representantes de
importantes casas espafiolas.

En el Perd un comerciante podia prosperar y participar en el
comercio de ultramar en iguales términos que los espafoles peninsu-

lares.

Otro mercado de gran expansién a fines del siglo XVIII fue el
comercio de esclavos, que a continuacién analizaremos.
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Anexo VII

ESQUEMA DEL ESPACIO EN QUE SE MUEVE LAVALLE
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Anexo VIII

RELACION DE PODERES FIRMADOS POR LAVALLE

Afio Persona Lugar Causa
1778 Lorenzo Asunzolo Cadiz Venta de cacao
1780 Casimiro Aguirre Bs. As lo represente
1781 Carrara y Sta.Maria Cadiz compra de efectos
Aguirre y Alarcén Bs. As. compra de efectos
1782 Cristébal d.la Cruz Piura cobre deudas
1784 Manuel Llona Guayaquil cobre deudas
Lorenzo Asunzolo Cadiz compra de negros
Gaspar de la Cruz Guayaquil vender negros
1785 Melchor de Alarcén Guayaquil compra de cacao
1786 Jacinto Bejarano Guayaquil lo represente
1787 Carrara y Sta.Maria Cadiz cobre deudas
1792 Antonio Boza Ica venta de negros
1793 Manuel Lavalle Bs.As. lo represente
Tadeo Encalada Piura compra cascarilla
Francisco Flores Real Aduana lo represente
Manuel Lavalle Bs. As. compra de negros
1794 Juan J. Carro Real Aduana cobrar deudas
Juan J. Castro R. Audiencia cobre en pleito
1795 L. de la Barrera Tryjillo cobre deuda
Manuel Farfin Piura cobre deuda
Martinez de Pinillo Trujillo lo represente
1796 | P. Cosio y T. Cano La Paz compra de estafio
1797 Arambarri Bs. As. compra de negros
Villaseca Lima venta de negros
1798 Melchor de Alarcén Guayéquil cobre deuda
José A.de Lavalle Cadiz venta de cacao
1802 Melchor Alarcén Montevideo compra de negros
1803 Felipe Alvarado Guayaquil compra y venta
1804 Vda. de Necochea Bs. As. compra de negros
Vda.de Necochea Bs. As. salida de cueros
Bernardo Roca Guayaquil cobre y compre

€acao.

Fuente: Libros de Notarios de Lima
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Anexo IX

CACAO
Exportacién hecha por Lavalle afio por afio

Afio Barco cargas (a) Pesos (b)
1786 San Felipe 5.000 20.000

Nstra. Sra. de Aransazu 3.000 12.000
1787 El Diamante 1.808 7.232

La Caridad 936 3.744

El Vigilante 628 . 2.512

Pascual Bailén 2.497 9.988
1789 San Felipe : . 6.102 - 24.408
1791 " El Diamante 62 248
1793 | Buen Suceso 2 8

Nstra. Sra. de los Dolores 4 16
1798 venta a su hijo en Cidiz 12.000 48.000
1803 por la compra de 2000

negros 80.000 ~320.000

- Total 3 112.039 448.156

(a) cargas por 81 libras
(b) 4 pesos la carga
Fuente: Libros de Aduana de Lima
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GRAFICO 1
EXPORTACIONES DE CACAO ENTRE 1786 y 1794 Y
Y PARTICIPACION DE LAVALLE
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GRAFICO II

EXPORTACIONES DE CACAO ENTRE 1786 y 1794
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Anexo X

COBRE

Exportacién hecha por Lavalle afio por afio

Afio quintales pesos (2)
1782 Contrato con. B. Polanco 1.785 24.990
1786 | San Felipe Neri 1.791 25.074
1789 | San Felipe Neri 726 10.164
1794 | San Felipe 1.259 17.626
1806 | contrato con Fco. Valle 977 13.678
Total 6.538 91.532

(2) 14 pesos el quintal
Fuente: Libros de Aduana y Notarios de Lima
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Miles de quintales

GRAFICO III

EXPORTACIONES DE COBRE ENTRE 1786 y 1794
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GRAFICO IV

Y PRINCIPALES EXPORTADORES
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Anexo XI

CASCARILLA
Exportacién hecha por Lavalle afio por afio
Afio Barco cargas (2) Pesos (b)
1778 contrato con Asunzolo 4.000 32.000
1781 contrato con C. Aguirre 5.400 43.200
1782 contrato con B. Polanco 1.200 9.600
1786 La Porta de América 800 6.400
San Felipe Neri 8.404 67.232
1787 San Antonio de Padua 899 7.192
El Diamante 378 3.024
La Caridad 1.399 11.192
El Vigilante 660 5.280
Pascual Bailén 3.104 24.832
1788 Buen Suceso 1.508 12.064
El Dragén 2.452 19.616
1789 San José de las Animas 140 1.120
San Felipe Neri 5.433 44.600
1791 El Diamante : 1.355 10.840
San Pedro ‘ 59 472
Nstra. Sra. del Buen Suceso 1.598 12.784
1794 San Pedro 384 3.072
San Felipe Neri 724 5.792
1803 Pago de Luis Armendariz 500 4.000
Total 41.954 335.632

(a) 8 pesos por arroba.
Fuente: Todos los libros de Aduana y Notarios de Lima consultados para este
estudio. 5
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GRAFICO V

EXPORTACIONES DE CASCARILLA ENTRE 1786 y 1794
Y PARTICIPACION DE LAVALLE

35000
30000
25000+
20000
15000+
10000+
5000+
0-

: i L
1787 1788 1789 1790 1791
ANOS

el

1793

T T

1786 1794

B ToTAL ANO B LAVALLE

FUENTE: LIBROS DE ADUANA
DEL CALLAO



9s1

Arrobas x 25 Libs.

GRAFICO VI

EXPORTACIONES DE CASCARILLA ENTRE 1786 y 1794
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Anexo XII

VALOR DE EXPORTACIONES
DESDE EL CALLAO A CADIZ ENTRE 1786-1794

Afio cascarilla cobre cacao totales
@ (b) © @

1786 252.096 118.692 246.792 617.580
1787 227.480 91.182 356.298 674.960
1788 193.064 105.616 148.980 447.660
1789 190.512 155.092 183.630 529.234
1790 63.832 42.910 1.908 108.650
1791 234.208 225.478 248.916 708.602
1793 162.296 74.702 48.090 285.088
1794 237.592 307.090 288.900 833.582

(a) 8 pesos la arroba de 25 libras; (b) 14 pesos el quintal; (c) 4 pesos la carga
de 81 libras;

(d) total en pesos fuertes.

Fuente: libros de Aduana de Lima con destino a Cadiz y procedente de Cadiz
entre 1786 y 1794.
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Anexo XIII

TABLA DE EQUIVALENCIAS

Pesas de Plata:
1 marco = 8 onzas, 16 medias = 32 quintos
64 octavas = 128 adarmes =
384 tomines = 4.608 gramos.

Pesas de oro:
1 castellano = 8 tomines y

1 tomin = 12 gramos.

100 castellanos = 1 libra

1 doblén = 16 reales
Monedas
1 peso ensayado = 13 reales y 8 maravedies
1 peso de a ocho = 8 reales = 272 maravedies
1 peso de a nueve = 9 reales
1 peso fuerte = 15 reales de vellén mis 2
maravedies
1 real de vellén = 18 maravedies (18x15 =270 +2)
1 peso fuerte = 272 maravedies
Medidas

100 libras = 4 arrobas 1 libra 0,453 Kg.
25 libras = 1 arroba 1 fanega = 122,5 libras
1 libra = 16 onzas 1 carga = 81 libras

1 fanega = 1,5 cargas

Fuente: Vicent Vives (1957), Burzio (1958), Morillas (1693) ed. de Ane Marie
Davé, Presentacién Pablo Macera - U.M.S.M.
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Capitulo IV

EL MERCADER DE ESCLAVOS



Uno de los negocios mis rentables en que incursiond Lavalle fue
el comercio de esclavos. En un principio a través de la concesién real
dada a otro comerciante y, luego, obteniendo su propia licencia para
lo cual fue muy importante el papel que cumplié su hijo en Cidiz. En
este capitulo veremos las diferentes etapas por las que atravesé este
trifico de esclavos, las rutas, las zonas de extraccién y las formas de
la comercializacién. Luego, el volumen de esclavos que ingresé en los
barcos provenientes de los Mares del Sur al Callao y también la
cantidad de esclavos que los comerciantes peruanos compraban en la
plaza de Buenos Aires. Finalizaremos con una estimacién de la
ganancia que pudo significar este negocio para Lavalle.

4.1. Antecedentes de la demanda de esclavos

El incremento de la esclavitud negra en diferentes zonas de
Hispanoamérica se produjo en distintas etapas y por distintos motivos.
Estuvo en relacién directa con la caida demogrifica de cada zona (R.
Romano 1989:36). En el Caribe, por ejemplo, se necesitaron negros
desde la iniciacién de la ocupacién espafiola hasta entrado el siglo
XIX; en México y Chile los afios medios del siglo XVII parecen ser
aquellos en los que mis se requiri6 mano de obra esclava. En el
virreinato peruano esto suele ocurrir a lo largo del siglo XVIII. (Mellafe

1987:93).

Los negros africanos resultaron ser mids ddciles y ficiles de
manejar que los indios y pronto tuvieron fama de ser mis fuertes y
trabajadores que éstos. Otra ventaja fue que eran adquiridos mediante
compra y, de esa manera, las exigencias de sus amos no entraban en
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contradiccién con la Iglesia que les recordaba la libertad de los indios.
(C. del Castillo 1985:141).

En el Perd, la esclavitud no alcanzé la importancia que tuvo en
otros lugares pues el virreinato peruano no contribuia al comercio
internacional con cultivos de gran demanda en el mercado como
fueron el azicar, algoddn, tabaco e indigo. Por otro lado, debemos
recordar que la produccién de cacao y otros productos tropicales en
el Ecuador no requirié abundante mano de obra esclava. Entre 1780
y 1790, fechas entre las cuales se dan una serie de medidas tendientes
a desarrollar la produccién agricola del cacao, el tabaco y la cafia, el
nimero de esclavos se incrementé en esa zona en tan solo un 5%!.

De acuerdo a los libros de aduana, entre los afios 1779 y 1808,
los ingresos por el Callao se hicieron por partidas muy pequeiias,
generalmente destinados al servicio doméstico, salvo algunas excep-
ciones que en mayores cantidades ingresaban para las haciendas. A
principios del siglo XIX se produjo un alto incremento en su
comercializacién?®.

4.2. EL trafico de esclavos
4.2.1. Licencias

El sistema espafiol de la trata estaba apoyado en los mismos
principios que inspiraron la Carrera de Indias, todo debia quedar bajo
el control de la Corona (R.Romano 1989:37). Asi como el trifico
mercantil, el de esclavos pasé por tres etapas bien diferenciadas y
estas no pueden separarse de los acontecimientos politicos europeos,
de sus alianzas, treguas y guerras.

La primera etapa, en el siglo XVI, correspondié al periodo de
licencias. Estas se entregaban a oficiales reales, conquistadores, algu-
nos cabildos y a peninsulares que se hubieran distinguido en servicios
especiales (Mellafe 1987:33). La Corona descubrié que podia obtener

1. Contreras C.(1990:58,59) La mano de obra esclava se concentré en Guayaquil. Habria
sido utilizada solo en grandes latifundios y no parece haber sido la predominante, sino que
desempei6 funciones mds bien de capataces. La mano de obra principal habria sido aportada
por poblacién libre bajo el régimen de pago de jornales y de especies con la concesién de
parcelas dentro de la unidad productiva.

2. AGN, Lima, Sec. Aduanas, afios 1779 a 1808.
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grandes ganancias cobrando un impuesto por las licencias que
se entregaban y como consecuencia de ello se dio un gran merca-
do de las mismas. En el afilo 1518 se entregaron 4000 licencias a
una sola persona, que era un favorito flamenco de Carlos V. Luego
se vendieron en bloque a algin traficante de esclavos (Bowser
1977:50).

4.2.2. Asientos

La segunda etapa correspondié al periodo de asiento. Estos
consistian en un contrato a largo plazo entre la Corona y un particular
o una Compaifa bajo los términos del monopolio. Este estilo de
contrato tenia por objetivo que fuera la Corona la que determinara los
puertos de asiento ya que los particulares siempre elegian los puertos
importantes de Veracruz y Cartagena, en detrimento de otras zonas
que también necesitaban negros (Bowser 1977:54). Este sistema se
aplicé a lo largo del siglo XVII con el predominio de las compaiiias
en manos de potencias expansionistas como Portugal, Francia, Ingla-
terra y Holanda (Mellafe 1987:40).

El largo periodo que cubre la prictica de los asientos coincidié
con la gradual ruina econémica del imperio espafiol. Espafia, sin
colonias en Africa y sin una marina eficiente, debié recurrir a otras
potencias. El asiento de negros fue utilizado entonces como punta de
lanza para la expansién colonial de las naciones competidoras que,
mediante este mecanismo de introduccién, determinaban la politica
econémica del mercado hispano (Studer 1984:61). Esto se hace
evidente a partir de 1713 con la firma de la Paz de Utrecht, el gran
triunfo diplomdtico de Gran Bretafia al asegurarse, por un plazo de 30
afios, la introduccién de 40.000 esclavos negros en las posesiones
espafiolas.

3. (Mellafe 1987:47) Las compafiias eran las que estaban en condiciones de realizar
este comercio pues concentraban grandes cantidades del capital necesario para tal
fin. Sin embargo, los riesgos del negocio eran tan grandes que muchas se declara-
ron en quiebra, como fue el caso de la Cia. Uriarte, en 1772, debido a que se les habian
fijado precios miximos de venta y onerosos derechos de internacién. Miguel Uriar-
te, gaditano, junto con algunos socios vascos, habia obtenido un contrato para entrar 3000
negros anuales a Cartagena, Portobelo, Campeche, Honduras y otros puertos menores
del Caribe.

Para mayor informacién ver: Leslie B. Rout, Jr. (1976), pp 41 a 68; Studer Elena F.S.
(1984) pp. 46 a 61; Peralta, German (1990) pp. 309 a 330.
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4.2.3. Comercio Libre de Esclavos

La tercera etapa se dio en el dltimo tercio del siglo XVIII con el
libre comercio de esclavos. Este no se produjo en forma rdpida sino
que respondié a una paulatina transformacién derivada de las circuns-
tancias politicas de la época. Cada vez que Espafa iniciaba una guerra
con Inglaterra, entraban en juego los barcos neutrales, en especial los
portugueses. Desde 1778, existia con Portugal un tratado de comercio
y amistad por el cual los comerciantes espafioles podian proveerse de
negros directamente desde las posesiones portuguesas en Africa
(Mellafe 1987:48). Cuando en 1779 surgié una nueva guerra con
Inglaterra y los corsarios desbarataron la corriente negrera espafiola
que abastecia a América, se hizo necesario que cualquier sibdito
espafiol importase esclavos en barcos de otra potencia extranjera.

En el ano 1782 se inicié el ingreso de negros por la via legal a
través de Buenos Aires, traidos desde las costas del Brasil (Tjarks
1962:41). La proximidad con el Brasil era una tentacién irresistible para
los pobladores de la zona, que se aseguraban por la via del
contrabando lo que Espafia no podia procurar’. En 1783 finalizé la
guerra y se intenté volver al sistema anterior, pero la presién por
conseguir la libertad de la trata iba en aumento. Los ministros José de
Galves, primero, y Floridablanca, mis tarde, eran partidarios de dicha
libertad. A esta situacién se sumé el fracaso de la Cia de Filipinas que
contaba con la concesién del trifico de esclavos desde 1784 (Mellafe
1987:49).

Debido al excesivo contrabando que ingresaba por las costas del
Rio de la Plata, y en especial por la salida de piezas de plata hacia
el Brasil, en el afio 1789, se dio la libertad total de la trata. Esta tuvo
su punto de partida en la Real Orden del 28 de febrero de dicho afio,
concedida a Cuba, Puerto Rico, Santo Domingo y Venezuela. Eximia
a los esclavos introducidos del pago de todo derecho de importacién

4. Studer (1984) p. 28. El asiento de negros por Buenos Aires cont6 con la tolerancia
de los gobernadores desde 1598. Segreti (1987) p. 32, ubica en el afio 1588 la entrada ilicita
de mercaderia desde el Brasil.

5. Originariamente esta compafiia habia sido fundada en 1733, organizada en 1785y
reorganizada en 1803, y tenia como objetivo la vinculacién de los mercados europeo,
americano, africano y asiético, pero no dio los resultados esperados. Facultad de Filosofia
y Letras , Documentos para la Historia Argentina, T VII. El Conde de San Isidro de Lima era
uno de los principales accionistas de esta compafiia e ingresaba negros a consignacién de
la misma. Lima, Sec. Notarios, G. Figueroa, 243,124
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y se establecié un premio de 4 pesos por cabezaf tanto a espafiol
como a criollo que fuera a cualquier mercado extranjero, para la
compra de negros, teniendo la oportunidad de pagar con productos
de la tierra que para ese fin se les permitia exportar (Villalobos 1981:
66)’. En 1791 se hizo extensiva esta disposicién a los virreinatos de
Santa Fe y Buenos Aires® y en 1795 al Perd, habilitindose para tal fin
los puertos de Paita y el Callao®. Los permisos dados a estos ultimos
puertos fueron prorrogados en 1798, 1800 y 1804°. En 1805 se
prorrogd, por otros 12 afios, la autorizacién a los sibditos espafioles
para comerciar libremente con esclavos. (Tjarks 1962:398).

Para principios del siglo XIX todos los puertos importantes
americanos gozaban de una completa libertad de comercio en este
rubro. Pero las relaciones capitalistas en los paises europeos, los
‘cambios producidos en la politica econémica de Gran Bretafa, el
impacto de la Revolucién Francesa y sus ideas de liberacién, y los
crecientes levantamientos de esclavos en el Caribe dieron origen a un
amplio movimiento abolicionista'. La brutalidad del trafico fue vigorosa-
mente denunciada. Se insistié6 en el hecho de que envenenaba tanto
el espiritu de los africanos como el de los europeos que tomaban
parte en él, mientras que las espantosas condiciones del transporte

6. Fernando Ortiz (1987), p. 416: Con la Real Cédula del 24 de Noviembre de 1791 se
derogé la gratificacién de 4 pesos, pues servia mis de gravamen a la Real Hacienda que de
estimulo al comercio.

7. “Real Cédula concediendo libertad de Dros, para el comercio de Negros con los
Virreynatos de S. Fé, Buenos Ayres, Capitania Gral. de Caracas e Islas de Sto. Domingo, Cuba
2y Puerto Rico, a Espafioles, Extrangeros bajo de las reglas que se expresan” LTC 21,1792, p. 253
y siguientes.

8. No obstante, el ingreso por Buenos Aires contaba con permiso real desde mucho
tiempo atrds. R.O. del 29 de julio de 1782. R.O. del 16 de setiembre de 1782; R.O. del 8 de
abril de 1783; R.O. del 25 de setiembre de 1784, autorizaba al Intendente de la Plaza de Bs.
As. adarlicencias o permisos particulares para la introduccién de negros. Facultad de Filosofia
y Letras, Documentos para la Historia Argentina T.VII.

9. Por los puertos de Paita y Callao ingresarian barcos espafioles y por Montevideo los
extranjeros. LTC 20, 1795, p. 252 y LTC22, 1796, p. 81.

10. Facultad de Filosofia y Letras, Dctos. para la Historia Argentina, Bs. As. 1916, T. VII,
p. LXI[; R.O. 21 de mayo de 1795, extensién al Virreinato del Pert del comercio de negros
permitido a los de Santa Fe....; R.O. 12 de abril de 1798, prorrogando por dos afios el permiso
de introducir negros en Chile y Lima...; RO. 4 de diciembre de 1800, prorrogando la
admisién de negros bozales ...; R.O. 22 de abril de 1804, sobre continuacién del comer-
cio negrero.

11. La Trata Negrera del XV al XIX, UNESCO 1981, p. 32. Documentos de Trabajo e
Informe de la Reunién de Expertos, Organizada por la Unesco en Puerto Principe, Haiti, en
1978.
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ocasionaba un gran nimero de victimas entre éstos y también entre
los marineros'2.

En esta época, a pesar de que dos de las potencias mds
importantes -Gran Bretafia en 1807 y Estados Unidos de América en
1808- abolieron el comercio negrero, éste continué realizindose por
la via del contrabando, debido a que ninguno de los paises que lo
practicaban estaba en condiciones de reemplazar la mano de obra
servil por trabajadores asalariados?.

Es importante destacar que la llamada libertad de la trata no
significé de modo alguno que cualquier persona la llevara a cabo.
Siempre se necesité un permiso o licencia real, quedando libre del
pago de alcabala en primera venta.

4.3. Rutas

Los esclavos extraidos de Africa llegaban a América por tres
vertientes, la del Atldntico Norte, la del Atlidntico Sur y la del Pacifico.
El ingreso a través del Atlintico Norte se hacia en tres regiones
geogrificas diferenciadas: 1) la del Caribe, cuyos puertos principales
eran La Habana, Santo Domingo y San Juan; 2) la de México y Centro
América, cuyo puerto principal era Veracruz, y 3) la que tenfa como
puerto de entrada a Cartagena, quizds la mis importante por el
volumen de esclavos que recibié. Parte de estas cargas pasaba al
Pacifico por Panamd, otra se repartia en la costa venezolana y al
interior del virreinato de Nueva Granada, por el rio Magdalena.

La cuenca del Pacifico contaba con Panami como eje bdsico,
aunque recibia los cargazones de Portobelo y Cartagena. Este circuito
formaba un inmenso tridngulo cuyos vértices eran Acapulco, Valdivia,
y las Filipinas, pasando por Guayaquil, Callao y Valparaiso. Desde
Filipinas ingresaban esclavos llamados chinos, corriente mucho menos
importante. (Mellafe 1987:62).

La regién del Atlintico Sur era la Cuenca del Plata, que se
abastecia a través de Buenos Aires. Este puerto se convirtié en el siglo

12. Ver: Victoria Espinosa y Cristina Mazzeo, 1991, Las Condiciones de Viaje en un
Buque Negrero, La Eulalia, 1804, Ponencia presentada en el Primer Simposio de Historia
Maritima y Naval Iberoamericana.

13. UNESCO (1981), p. 38.
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XVIII en el punto de partida de las rutas terrestres y la del Cabo de
Hornos, que se contraponia al circuito del Pacifico Norte (Mellafe
1987:62). Esta regién alcanzé mayor importancia a partir de 1713, con
el Tratado de Asiento firmado entre Espana e Inglaterra. Los ingleses
estaban autorizados a ingresar por Buenos Aires 1200 negros cada afio
durante 30 afios, 800 para ser vendidos en dicha ciudad y 400 para
ingresarlos al interior y Chile (Busaniche 1975:188).

Desde esta regién partia la ruta continental hacia el interior del
continente y hasta el Pacifico. La primera gran corriente se iniciaba en
el Paraguay, con la llegada de la mercaderia de los traficantes
portugueses y criollos del Brasil, proseguia hasta Salta de donde se
bifurcaba: la parte mis importante iba por Jujuy al Alto Perd, en
especial a Potosi. Otra atravesaba el Tucumin y pasaba por Mendoza
a Chile (Mellafe 1987:64)'. Pero el camino clisico de esta ruta era la
que partia de Buenos Aires. La corriente mds importante pasaba
sucesivamente por Cérdoba, Tucumdn, Salta y Jujuy, llegando a Potosi.
Otra se desviaba desde Cérdoba a Mendoza para llegar a Santiago. Se
prolongaba desde Valparaiso o Coquimbo hasta el norte de Arica,
abasteciendo de esclavos a los valles cilidos de la costa peruana
(Mellafe 1987:65). Se tomaron diferentes medidas para impedir el
contrabando por estas vias, como la creacién de la Aduana de
Cérdoba en 1622 y la de Jujuy en 1695, pero todo fue en vano.

Aunque el trifico negrero por la ruta Panami-Callao nunca se
interrumpid, a partir del s. XVIII fue languideciendo a medida que la
ruta continental, en especial por Buenos Aires (desde 1713), adquirié
mayor importancia. La creacién del virreinato del Rio de la Plata en
1776 dio un nuevo impulso a este puerto.

4.4. Pago de Almojarifazgo y alcabala. Su evolucién

De acuerdo a los libros de aduana de Lima consultados para este
punto, hemos notado que no siempre se cumplia con las disposiciones
que establecia la ley. No obstante, trataremos de ver en forma
aproximada la evolucién del pago de derechos.

Desde el siglo XVII todo esclavo que ingresaba a Lima estaba
sujeto al pago del 5 % de almojarifazgo sobre la diferencia entre los

14. Ver mapa con rutas ocednicas y rutas continentales, anexo XVII.
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precios corrientes de Lima y Panami. Como el precio variaba segin
las caracteristicas del negro, el almojarifazgo se cobré de manera
arbitraria lo cual despertaba mucha oposicién en la mayoria de los
comerciantes. (Bowser 1977 101/102).

Cuando, a principios del siglo XVIII, los negros comenzaron a ser
introducidos por la via de Buenos Aires, los importadores pagaron el
5% de almojarifazgo y 6% de alcabala sobre el valor total de los
negros, siempre y cuando no estuvieran exentos, y esto tenfa que ser
especificado en las correspondientes partidas. Esto se cumplié hasta 1781.

En el afio 1781, el navio del Libre Comercio, San Paulo, ingresé
al puerto del Callao un negro bozal para Joaquin Ramos, el cual estaba
exonerado del pago de alcabala por “licencia del Presidente del Reino
de Chile’. Este negro habia sido comprado en la plaza de Montevideo
y pagé almojarifazgo de entrada y salida, 2.5% cada vez'®. En ese
mismo afo llegé la fragata Nuestra Sra. de las Mercedes con una negra
a consignacién de Villaurrutia y pagé el 5% de almojarifazgo y el 6%
de alcabala. Es decir, que algunos pagaban y otros no, siempre que
se presentase el recibo correspondiente de exencién'®. En 1784 la
alcabala bajé a un 4% pero se siguié pagando el 5% de almojarifazgo.
En dicho afio ingresé el Belencito con 47 negros bozales a consigna-
cién de Francisco Arteaga a cuenta de Juan Bautista Girate y pagaron
el 4% de alcabala y el 5% de almojarifazgo'’. Es muy posible que los
comerciantes siguieran quejindose por el pago de tan altos aranceles,
lo cierto es que a partir de 1786 el almojarifazgo fue del 6% cobrado
sobre un canon fijo de 150 pesos es decir que cada negro pagaria
desde esa fecha 9 pesos por derecho de entrada al primer puerto del
Pacifico'®. Esta medida estaba apoyada en una Real Orden del 4 de
noviembre de 1784 que establecia el pago del 6% sobre 150 pesos
cualquiera fuera su precio sin diferencia de edad, sexo, ni clase’. Este
importe se siguié cobrando hasta 1801, pero, como dijimos antes, no
fue una regla fija, siempre existieron formas especiales de introduc-
cién. Ademis, una cosa era la legislacién y otra la prictica. En el afio
1796, Benito Patrén exigia a la Real Aduana la devolucién de los
derechos cobrados sobre 197 negros introducidos por el Cabo de

15. AGN, Lima, Seccién Aduanas C16 387

16. Ibidem, 1781, C 390

17. AGN, Lima, Sec. Aduanas 1784, C 586

18. AGN, Lima, Sec. Aduanas (C 759-1786).

19. AGN, Bs.As. Documentos para la Historia Argentina 1916, Vol. VII, p. LXIIL.
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Hornos desde Montevideo al Callao, apoyandose en el “espiritu de la
R.O. de 1791, que establecia la absoluta libertad de derechos para los
negros introducidos ya sea por mar o por tierra™.

En 1797 ingresaron al Callao en la corbeta El Milagro, 146 negros
a consignacién de Matias Larreta o Francisco de las Carreras. Estos
negros fueron introducidos desde Buenos Aires a Chile a través de la
Cordillera de los Andes, al valor de 280 pesos cada uno y pagaron el
3% de almojarifazgo, saliendo luego hacia el Callao a 360 pesos, pero
libres de derechos®. Si luego estos negros eran vendidos en Lima
pagaban su correspondiente alcabala de 2da. venta. En esa misma
fecha, Lavalle ingresé en la fragata La Rosa 240 negros libres de
derecho, sin embargo pagaron los 9 pesos como derecho de
almojarifazgo en el puerto de Valparaiso®. En el afio 1809 los negros
ingresados al Callao no pagaron derecho alguno, por lo que deduci-
mos que en esa fecha se encontraba en plena vigencia la libertad de
comercializar esclavos.

4.5. Tasa de mortalidad y flete segiin las diferentes rutas

Se puede suponer que la ruta Buenos Aires, Chile, Lima, a pesar
de la distancia ofrecia mayores seguridades. Bowser (1977:98), hablan-
do de los cargamentos transportados desde Cartagena a Lima en el
siglo XVII, da una tasa de mortalidad del 15%. Para el siglo XVIII
Mannix y Cowley (1970,126) dan una tasa de mortalidad del 13% en
la travesia, el 4.5% en los puertos de llegada y un 35% en el proceso
de aclimatacién. En la carga que transporté Lavalle en 1797, en su
fragata La Rosa, la pérdida fue del 3%%. A veces existieron abusos y
se embarcé mis cantidad de lo que los barcos podian traer, provocan-
do muertes en mayor escala. Tal es el caso de la fragata Eulalia que
debié embarcar, segin contrato, 300 piezas de esclavos; entre el
puerto de Maldonado y Valparaiso murieron 15, otros 10 entre los
puertos de Arica y Pisco, 23 en la ciudad del Callao y 6 en Pisco,
totalizando 54 muertos, es decir un 18%, debido a las malas condicio-
nes en que se transportaron®.

20. LTC 22, 1796, pp. 102 y 103.

21. AGN, Lima, Sec. Aduanas 1797, C 897.1601

22. AGN, Lima, Sec. Aduanas C16 898-1605

23. AGN, Lima. Aduana (C 16-1605)

24. Victoria Espinosa y Cristina A. Mazzeo, 1991. Ponencia Las Condiciones de Viaje
en un buque negrero, La Eulalia, 1804. presentada en el I Simposio de Historia Maritima y
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También el flete variaba segin la ruta. En el caso de la Eulalia,
el flete cobrado fue de 53 pesos por cada negro, viniendo por Cabo
de Hornos. El flete desde Buenos Aires hasta Valparaiso era inferior,
lo que hizo que esta ruta fuera preferida. Se cobraban 4 pesos por
cada negro hasta Cérdoba y 8 pesos por los remitidos a Lima a través
de la cordillera®. Desde Chile al Callao el precio del flete era de 6
pesos por negro®.

4.6. Zonas de extraccién

La importacién de esclavos negros se realizaba en dos tiempos
distintos. El primero de ellos era el traslado desde los embarcaderos
africanos hasta los puertos americanos donde se licitaba la mercancia.
El segundo era la distribucién desde los puertos de entrada al resto
de las provincias y regiones. (Mellafe 1987:51).

La primera de estas etapas era llevada a cabo por los traficantes,
personas a las que les interesaba fundamentalmente el volumen y eran
los que se acercaban a los puertos de Africa para su compra a los
poderosos locales. La otra la realizaban pequefos negreros hispano-
americanos que generalmente daban un trato mis humano a la carga.
Estos formaban compaiiias en las principales ciudades pues agrupaban
los mayores capitales (Mellafe 1987:66). Tal es el caso del comerciante
bonaerense Bruno Antonio Romero, o Bruno Pereira, quien se asocié
con Lavalle en 1783%.

La zona de extraccién de mayor importancia era la de Mauritania,
al norte de Africa, incluyendo las islas Canarias, la cual generalmente
actuaba como centro de depédsito. La segunda zona era la que
contintia inmediatamente al sur, comprendiendo Guinea, Cabo Verde
y Senegal hasta el rio Geba. La tercer zona, inmediatamente al sur, era
la Costa de Oro y los rios de Sierra Leona. La cuarta zona comprendia
la factoria de Santo Tomé, abarcando el actual Camertn y parte del
Congo, y la quinta, desde mediados del siglo XVII en adelante,
comprendia toda la regién de Angola (Mellafe 1987:54/56).

Naval Iberoamericana. Ver en el apéndice como se transportaban los negros en los barcos
negreros.

25. AGN, Bs. As. Comercio y Padrones de Esclavos 1777-1808

26. AGN, Lima, Consulado, Legajo 146

27. AGN, Lima, Sec. Notarios, Aizcorbe 23-1257).
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En 1783, fecha del contrato con Bruno Pereira, Lavalle prefirié los
de la costa de Senegal. En 1797, eligié para su compra los de Costa
de Oro y reinos de Indias®, y, en 1804, el puerto de Mozambique®.
En 1809 hay referencia de la venta de un esclavo que pertenecia a una
partida mayor llegada de las costas de Guinea, en la Fragata La Rosa
a fines 1797

4.7. Acuerdos de intercambio

En un primer momento el cauri fue la principal moneda contra la
cual los africanos intercambiaban oro, marfil y esclavos. Era un
pequefio caracol marino que abunda en las islas Maldivas®. Pero la
facilidad para obtenerlo provocé su devaluacién y la consiguiente
inflacién del precio de los esclavos. Los proveedores de esclavos
exigieron algo mds sustancial. Armas de fuego, telas, ron, tabaco,
articulos de adomo y hasta utensilios de cocina se utilizaron para tal
fin (J.Pérez de la Riva 1978:45)

Bowser explica que, aunque ligeramente, los acuerdos de inter-
cambio variaban de una zona a otra. A lo largo de la costa de Guinea
los principales articulos eran tejidos, algunos procedentes de la India,
vino, ajo, cuentas y hierro. Para la segunda década del siglo XVII el
hierro parece que reemplazé a los tejidos como mercancia de
intercambio mds generalizada. Lavalle, entre otros productos, llevd
piezas de raso para intercambiar con los jefes de tribus, como se cita
al pie del documento de la Real Aduana de Montevideo en el afio
1797;

“.. 7 piezas de raso lizo matizado que entre otros efectos embarque en
Cadiz con permiso de aquella Real Aduana para la negociacion de
negros en las costas de Africa y su introducion en Lima con escala en este
puerto de Montevideo en virtud de la Real Orden del 24 de noviembre de
1791, por cuya razén no se le exigen derechos en esta aduana™.

28. AGN, Lima, Sec. Notarios, (Zalazar 91.561)

29. AGN, Lima, Sec. Notarios, (Figueroa 245, 18v). Ademis de negros bozales, existian
los ladinos que eran los americanos conocedores del idioma, pero no se pudo precisar si
entre las partidas compradas por Lavalle hubo este tipo de negros.

30. AGN, Lima Notario Zalazar 1809, 12:914v.

31. Archipiélago del Océano Indico, al S.0. de Ceilan. (Pequefio Larousse Ilustrado
1987:1418)

32. AGN, Sec. Aduanas (C16-1605,1797)
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4.8. Volumen del trifico

Autores como Mellafe y Bowser coinciden en que es dificil hablar
de cifras en el trifico negrero debido a que se escapa un elevado
porcentaje que se realizaba a través del contrabando. Mellafe (1987:52) -
agrega que el trifico se hacfa en los llamados navios fuera de flota,
un tanto independientes del ritmo comercial general del Imperio, por
lo que, a medida que aumentaba el mismo, la Casa de Contratacién
tenfa cada vez menos control. El historiador Abramova dice que no
hubo, no hay, ni habri estadisticas exactas sobre este comercio y
todas las cifras son aproximaciones®.

El volumen general que da Bowser para toda América, citando a
Curtin, es de 169.000 esclavos entre 1551 y 1640, es decir un promedio
de 1910 esclavos por afio. Supone que Cartagena recibia hasta 1500
esclavos por afio entre 1580 y 1600 y un minimo de 2000 por afio
entre 1600 y 1640 (Bowser 1977:107).

En cuanto a los que ingresaban al Peri, Bowser dice que en un
afio y medio, durante las cuatro primeras décadas del siglo XVII, se
recibjeron entre 1000 y 1500 esclavos y en raras ocasiones hasta 2000
negros (Bowser 1977:115).

Durante el siglo XVIII la importacién de esclavos en América
aumenté de afio en aflo. Segun los informes suministrados por los
contempordneos, en la década 1780/89, 100.000 africanos eran extrai-
dos cada afio de su lugar de origen™.

En el afio 1780, el Conde de San Isidro de Lima y don Angel
Izquierdo recibieron la autorizacién de introducir desde Rio de
Janeiro, a través de Buenos Aires, por las ventajas que reportaba este
puerto en relacién a la ruta de Panamd, 1500 negros anuales al precio
de 450 pesos “la pieza electa de indias” (Studer 1984:265). Con
Sobremonte, el trifico negrero por el Rio de la Plata tomé nuevo
impulso (R.O. del 14/3/1804) porque Espafia otorgaba la nacionaliza-
cién a todo barco que en el momento de la venta hubiera hecho cinco
viajes a las costas de Africa en procura de esclavos, debiendo totalizar
en esos viajes un cargamento de 250 negros (Tjakrs 1962:397).

33. Documentos de Trabajo... UNESCO, Haiti 1978, en La Trata Negrera del XV al
XIX - 1981, Barcelona
34. La Trata Negrera del XV al XIX, 1981, p. 32
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La guerra con Inglaterra de 1804 puso nuevamente en prictica la
utilizacién de barcos neutrales y esta situacién hizo que cualquier
barco izara bandera de nacién neutral y mercara. Debido a ello, los
mares se plagaron de corsarios que impedian el trafico normal. Desde
el afio 1798 el Consulado de Lima solicitaba al Superior Gobierno la
provisién por cuenta de la Real Hacienda de embarcaciones de guerra
que limpiaran los mares de los enemigos desde Chiloé hasta Aca-
pulco®.

A consecuencia de esta guerra fue que se produjeron las invasio-
nes de 1806 y 1807 en el Virreinato de Buenos Aires, pero ello no
impidié el trifico de esclavos que se mantuvo activo por la participa-
cién de neutrales y, para dar mayores franquicias, se aumenté a 40
dias la permanencia de buques extranjeros en el puerto de Montevi-
deo (Tjarks,1962:398). En esta época, las condiciones de ingreso de
barcos negreros en dicho puerto se prestaban a muchas irregularida-
des. Barcos ingleses apresados llegaban, vendfan tanto la esclavatura
como la embarcacién, que tomaba otro nombre, y salian nuevamente
hacia los puertos del Pacifico. Esta incertidumbre llevé a los negros

a sublevarse en muchas ocasiones, produciéndose importantes perdl—
das (Studer 1984: 306/7).

Con respecto al recrudecimiento de la trata a partir de los
primeros afios del siglo XIX, en ello debié influir la extensién por 12
afios del comercio libre de esclavos que se hizo en 1805%. Ademds,
el empleo de mano de obra servil en las plantaciones y en las minas
era muy lucrativo y permitia a los plantadores y a los traficantes
realizar importantes beneficios. El reemplazo de la mano de obra servil
por la asalariada fue un proceso lento de adaptaqon que duré muchos
afos’.

4.8.1. Compras bechas por Lavalle

En el afio 1779 aparece la primera referencia sobre el comercio
de esclavos realizado por Lavalle cuando vendié a Domingo Larrién,
Canénigo de la Iglesia Metropolitana, una esclava que habia comprado
en Trujillo, perteneciente a “la wultima partida de negros que vino en

35. AGN, Lima, Consulado Leg. 23

36. R.O. del 22 de abril de 1805, conocida en Buenos Aires en 1806. Tjarks, 1962,
p. 398.

37. Documentos de Trabajo.. en La Trata Negrera del XV al XIX, UNESCO, 1981, p. 38.
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el mes de agosto de dicho afio”. En 1781 cursé poder a Ramirez de
Saldafia, vecino de la ciudad de Santiago de Chile, para que “venda
al mds alto precio cualquiera de mis esclavos y otros bienes muebles que
me pertenezcan”. En 1782 encontramos referencia de la venta de
negros esclavos a José Carrillo e Ignacio Blanco, pertenecientes a la
partida de 7 bozales que compré a su orden Melchor de Alarcén, su
maestre, en la ciudad de Buenos Aires, y que navegaron en la Fragata
La Fama desde el puerto de Valparaiso al Callao. En 1783 los negros
comprados en Buenos Aires por Lavalle llegaron en la Fragata el
Rosario®. Vemos que sus primeras compras las hizo en el norte, pero
luego, y en esto debié ser un factor importante el precio del flete,®
sus compras las realiz6 en Buenos Aires.

El primer contrato de compra que encontramos data de 1783, con
Bruno Pereira, comerciante que habia sido agraciado por el Rey con
una licencia real para introducir 800 negros, los cuales llegarian a
Montevideo en dos partidas iguales de 400 cada una, mitad hombres
y mitad mujeres, en dos afios consecutivos; la primera de ellas en el
mes de noviembre y, luego de un descanso de 30 o 40 dias, podrian
traerse a la ciudad de Lima, a través de la Cordillera de los Andes®.

La mayor preocupacién de Lavalle en este contrato era no entrar
en competencia con otros comerciantes que se dedicaban a dicho
comercio, en especial con la Cia. de Asiento de Aguirre y Aristeguif’.
Bruno Pereira debia dirigirse a Cddiz y alli contratar con una casa
inglesa o francesa la compra de dichos negros. Don Bruno se ocuparia
del traslado y Lavalle aportaria el capital.

En los afios 1784 y 1786 comercializ6 esclavos en las ciudades
de Trujillo, Piura, Ica y en Chile.

38. AGN, Lima, Notarios: Luque 1779, 640:698; Figueroa 1781, 454:372; 1782, 455:259;
1783, 456:272

39. La ruta Buenos Aires, Chile, Lima ofrecia mayores seguridades y el flete era mis
econdémico. Se cobraba 4 pesos por cada negro desde Cérdoba y 8 pesos cada uno para los
remitidos a Lima. Desde Chile al Callao el precio del flete maritimo era de 6 pesos por negro,
lo que hacia un total de 14 pesos mientras que el flete cobrado porla ruta del Cabo de Homnos,
en la fragata Eulalia, en 1804, fue de 53 pesos por negro. (AGN. Bs.As. Comercio y Padrones
de Esclavos 1777-1808; AGN, Lima Consulado Legajo 146.

40. AGN, Lima, Notarios: Aizcorbe 1783, 23:1457.

41. Conocida como “Compaiiia Gaditana” funcionaba desde 1765 pero en 1772 se vio
obligada a presentarse en quiebra ante la Casa de Contratacién. Studer 1984:259.
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En el afio 1793 otorgd poder a su hermano Manuel, Contador
General de la Renta de Tabacos, que estaba radicado en Buenos Aires,
para que compre “cualquier partida de negros bozales de las personas
que quisieren, de contado o a fiado en la cantidad y tiempo y forma
que considere conveniente™?.

Otra interesante negociacién fue realizada en 1797 cuando Fermin
Echelar, maestre en ese momento de la fragata San Felipe Neri, cuyo
propietario era Lavalle desde 1784, se dirigié a Lisboa para contactarse
con un mayorista de esclavos, Antonio de Chaves, quien lo conduciria
a las costas de Africa, para la compra de negros. Su introduccién a
Lima se harfa con escala en Montevideo estando libres del pago de
impuestos segin la Real Orden del 24 de noviembre de 1791.

Pero la negociacién mds importante llevada a cabo por Lavalle
fue en 1798 cuando obtuvo su propia licencia real. De acuerdo a ella
se le permitia el ingreso de 2000 negros y por cada uno podia extraer
150 cueros al pelo, libres de derechos reales y llevarlos a Hamburgo,
mas 40 cargas de cacao por cada negro también libre de derechos.
También estaba autorizado a extraer de Cidiz, “20 piezas de paiios
extranjeros, del grosero para vestir a los negros y 200 barricas de brea
y alquitran™®.

Lo mids interesante de la transaccién realizada en 1798 fue el
haber obtenido la autorizacién para extraer cueros. Desde tiempo atrds
los comerciantes del Consulado de Buenos Aires se negaban a aceptar
que los cueros eran frutos del pais, considerando que éstos eran
unicamente los productos directos de la tierra y tampoco aceptaban
que se dieran los cueros como pago de los negros introducidos dado
que perdian dinero. A

El Consulado de Buenos Aires se basaba en que si estos cueros
se exportaban a otros paises, via Cadiz, la recaudacién de impuestos
era 20 veces mayor que lo que se lograba como pago de negros.
Trataron de demostrar que al salir los cueros directamente por Buenos
Aires pagaban un 6% de derechos, incluyendo la alcabala de primera
venta y los ingresos de la Corona llegaban a 15.000 pesos, mientras

42. AGN, Lima, Notario Zalazar 1793, 89:648
43. D. Molinari, Documentos para la Historia Argentina, T. VI1,1916:116
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que si estos cueros hubieran sido exportados a otros paises, via Cidiz,
pagarian derechos por valor de 307.616 pesos.

Uno de los mayores importadores de negros en Buenos Aires, y
que durante mucho tiempo gozé del privilegio real para dicho
comercio, fue Tomds Antonio Romero, quien incluso llegé a enfren-
tarse al Consulado bonaerense por estar autorizado por la Corona a
extraer cueros por el mismo nimero de negros que ingresabaé. El
pleito de Tomis Antonio Romero con el Consulado de Buenos Aires
se inici6 en 1794 y recién en 1797 logré la concesién (Tjarks
1962:381). Ademis fue el primer vasallo americano a quien se le
otorgé tal merced, con el subterfugio de enviar los negros a la costa
brasilefia, pero permitiendo su introduccién a Chile y Perd (Tjarks
1962:42). En el afio 1797, una Real Orden del 27 de marzo autorizaba
a este comerciante a ingresar negros por 250.000 pesos fuertes y a
extraer por la misma cantidad cueros regulados a 1 peso por cuero®.

Esta es una muestra mis de cémo los servicios y prestaciones
personales a la Corona pesaban mucho mis que los beneficios para
el reino.

En el afio 1803 Lavalle cederd a su hijo, residente en Cidiz, los
30.000 cueros que la Corona le habfa permitido extraer libres de
derecho y expresa que esto lo hace “a modo de recompensa por los
importantes servicios que su bijo llevo a cabo ante la Corte de Madrid
para la realizacion de este negocio...”* Esto es fiel evidencia del papel
que cumplia su hijo entre la aristocracia de Cidiz y las Cortes de
Madrid para la obtencién de estas franquicias.

Otras referencias a la compra de esclavos aparecen en 1802.
Lavalle entregé poder a su maestre Melchor Alarcén para que
recibiera, del navio El Oriente, la partida de negros bozales que por
su cuenta y riesgo conduciria desde las costas de Africa. En 1804 dio
poder a la viuda de Necochea y a Larravide para que contrataran con
el capitin del navio El Oriente una partida de negros introduciéndolos
a Montevideo en los meses de noviembre y diciembre?’.

44, AGN, Bs. As. Sala IX 1777-808

45. AGN, Bs. As. Sala IX 1777-808

46. AGN, Lima, Sec. Notarios, Figueroa, 1803 244-8

47. AGN, Lima, Notario Zalazar 1802, 8: s/n; Figueroa 1803, 245:18.
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En todos los casos Lavalle actué a través de sus representantes.
Las partidas llegaban en cantidades pequefias y la venta al menudeo
la hacfa a particulares, para lo cual contaba con un documento
impreso, figurando como vendedor el maestre de su barco, Melchor
de Alarcén®.

4.8.2 Otros compradores

Con el objeto de tener una idea de los negros ingresados a Lima
por la via legal, se han tomado las partidas de los libros de Buenos
Aires y de los libros de aduana del Callao, referentes a barcos bajo
la denominacién Mares del Sur. Estas partidas se detallan en los
cuadros XXV y XXVI respectivamente. Es importante destacar que éste
es un intento aproximado que nos dard una idea de la magnitud del
comercio de esclavos llevado a cabo por Lavalle y nunca una exactitud
en las cifras debido a que el mayor volumen del trifico se realizaba
mediante el contrabando. Hispanoamérica tuvo una gran necesidad de
mano de obra que la metrépoli era incapaz de asegurarle.

Cuadro XXV RELACION DE NEGROS COMPRADOS EN LA PLAZA
DE BUENOS AIRES, CON DESTINO A LIMA

Ao Comerciante Cantidad | Precio Total
esclavos (2 ®)
1792 | Manuel de la Piedra 184 250 446.000
1793 | Prudencio Guerrico 157 326 51.325
Ignacio Ezcurra 6 420 5.250
Varios compradores 50 450 22,500
75 250 ‘18.750
1794 | Necochea 68 240 16.920
1796 | Varios compradores 55 400 22.000
José Guerrico 87 300 26.100
Manuel de la Piedra 56 250 14.000
Francisco Romero 64 421 27.000

48. AGN, Bs. As., Notario Francisco Nifiez, 1795. Ver apéndice.
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Afo Comerciante Cantidad | Precio Total

esclavos (@) )
Francisco Romero 51 350 17.850
Francisco Romero 1 500 500
1797 | Hurtado Sandoval 23 269 6.025
José G. Guerra 65 416 27.100
Juan Trigo 47 391 18.377
1798 | José Requena 130 400 52.000
José Larramendi 71 377 26.800
1800 | Tomis A. Romero 140 348 48.720
129 352 45.408
285 466 133.013
Manuel Posadillo 160 480 76.800
1801 | Agustin Antesana 105 406 42.640
Juan Antonio Noboa 65 394 25.670
Manuel Posadillo 28 480 13.440
Matias Larreta 1 390 390
Antonio Lezica 2 255 510
José Antonio Palacios 113 440 49.720
Manuel Larravide 36 294 10.584
1802 | Nicolds de Acha 58 295 17.110
Juan Antonio Lezica 80 450 36.000
Matias de Bustamante 16 270 - 4.449
Bruno Pereira 19 297 5.643
1803 | Tomas Gallego 117 525 61.425
Olaguer Reinaldo 100 525 52.500
Tomis Gallego 70 535 37.450

(a) Precio estimado por unidad; (b) precio total en pesos fuertes.

Archivo Nacional de La Nacién - Buenos Aires

Sala IX, Sec. Colonia, Esclavos, Comercio y Padrones 1777-808

Un total de 2.714 negros fueron comprados directamente por
comerciantes peruanos entre los afios 1792 y 1803. Un promedio de
271 negros por afo. Teniendo en cuenta los libros de aduana del
Callao, bajo la denominacién “Mares del Sur” encontramos la siguiente
cantidad de esclavos que llegaron al Callao en barcos que surcaban
la ruta del Cabo de Hornos.
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Cuadro XXVI BARCOS QUE INGRESARON AL CALLAO CON LA DENOMI-
NACION MARES DEL SUR TRAYENDO NEGROS ESCLAVOS

Afio Total Total Barcos con Total esclavos
Barcos esclavos

1779 105 32 200
1781 68 19 98
1784 90 29 1.069*
1786 81 23 182
1788 77 24 139
1789 17 9 213
1790 13 200
1793 41 9 15
1794 75 24 751
1796 15 2 32
1797 13 528
1798 44 9 31
1801 32 14 767
1802/1807*4 35
1809 59 11 1.360%

* El barco que mis condujo fue el Belencito con 258 negros.
** Resumen de 4 cuadernos que contienen las partidas de barcos no liquidadas

en esos afos®.

** Los barcos que mayores embarques realizaron fueron: Mercedes, 243
negros; Magallanes, 291; El Aguila, 264; y El Milagro 161.
Fuente: Libros de aduana de Lima. Barcos provenientes de los Mares del Sur.

49. AGN, Lima, Sec. Aduanas, 1886, 1887, 1921, 1946, 1980
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Podemos comprobar que los afios mis significativos fueron 1784
con 1.069 negros. Esta cifra debe incluir los 800 negros autorizados a
ingresar por Lavalle en 1783 y el afio 1809 con 1.360 negros que
incluird parte de los 2000 de 1798, los cuales debieron llegar en varios
viajes si tenemos en cuenta que una fragata transportaba entre 250 y
300 negros por vez. Segun esta fuente un promedio de 400 negros por
afio ingresaba por la via legal.

Es muy notorio que durante los afios 1801 y 1809 no se
registraron ingresos de barcos. Sélo existen unos libros de resumen de
partidas de aduana sin liquidar en esos afios y el ingreso de esclavos
fue minimo. No obstante, en los libros del Consulado encontramos la
entrada al Callao de la fragata Eulalia en 1804 con 279 negros y en
1806 la venta de 36 esclavos bozales en Ica, procedentes de una
partida que, en mayor nimero, ingresé en esa ciudad en las fragatas
Mercedes y San José de las Animas procedentes de Valparaiso. En ese
mismo afio, Villalobos (1981:68) consigna la fragata norteamericana
Amalia navegando en el Pacifico por cuenta de Lavalle, con parte del
cargamento de negros autorizado en 1798.

Los ingresos en la mayoria de los casos se hacian a consignacién
de un comerciante pero a cuenta de otro, lo que significa que habia
una subtrata en Lima. Los grandes consignatarios Gregorio Argote,
Nicolds Barragin, Francisco de la Fragua, el Conde de San Isidro,
quien compraba a cuenta de la Cia. de Filipinas, y Raimundo Marres
son los mismos comerciantes que encontramos comerciando otros
productos y que estdn vinculados al Consulado de Lima. La mayoria
de los compradores pequeiios los adquirfan para el trabajo doméstico.
En otros casos, como los comprados por Antonio Alvarez del Villar,
se destinaban al trabajo de las haciendas. Es muy posible que los
negros fueran remitidos directamente a Guayaquil y, en general, al-
Ecuador, sin pasar por la Aduana de Lima. Hay referencia de la venta
de esclavos por parte de Lavalle en Guayaquil, desde el afio 1784,
mediante un poder que entregé éste al Contador Oficial de la Real
Aduana en dicho puerto®.

Los comerciantes que mayores ingresos realizaron por medio de
los barcos provenientes de los Mares del Sur, en los afios consultados
desde 1779 a 1809, fueron los siguientes:

50. AGN, Lima, Sec. Notarios (Figueroa 457-919).
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Cuadro XXVII  INGRESO DE ESCLAVOS AL CALLAO 1779/1809%

Ao Comerciante Cantidad Barco Procedencia
1779 | 1zaguirre 40 Santa Ana | Paita
1784 | Juan B.Gdrate 50 El Belencito | Valparaiso
Varios compradores| 206 g £ ¢
1789 | Conde de S. Isidro San Juan
p/laCia Filipinas 140 Nepomuceno| Valparaiso
1794 | Aguirre . 50 Ia Noche de D. %
Aguirre 208 Las Mercedes &
Alvarez del Villar 108 Santa Rosa ¢
17971J. A. de Lavalle 240 La Rosa 4
Matias Larreta 146 El Milagro 4
1801 |Benito Cristi 152 borroso
Alvarez del Villar 50 Santa Rosalia “
Vte. La Riva 70 El Milagro =
I. Blacias 111 B «
T. Lombardi 211 i C
1809 | Arvizu 106 Carmen =
F. Sagastayvixtia 200 Mercedes 4
Caballero 55 El Aguila ¢
Otro comerciante 143 & % “
L. Machilanda 15 El Milagro “

AGN, Lima, Sec. Aduanas, Embarcaciones Provenientes de los Mares del Sur
(esta denominacién reciben los libros de aduana correspondientes al Pacifico,
desde Acapulco hasta el Sur). 1779: 299-300-301-302-303-304-305-306-307-390-
391; ano 1784: 585-586-588-589-590-591-592-593; 1786: 759-760-761-762-763-
764-765-766-767; aio 1788: 929-930-931-932-933-934-935-936-937-938-939-940-
940-942-943-944-945; aiio 1789: 1009-1010-1011-1012; afio 1790: 1102-1103-
1104-1105-116-1107-1108-1109-1110; afio 1793:1328-1329-1330-1331-1332-1333-
1343-1320; afio 1794: 1391-1392-1393-1394-1395-1396-1397-1398-1399-1400-1401-
1402-1403-1404-1405-1406-1407-1408; afio 1796: 1555-1556-1557; afio 1798: 1641-
1642-1643-1644-1645-1646-1647-1648; afio 1801: 1764-1765-1766-1767-1768-176-
1770-1771; 1808: 2002-2003-2004-2005-2006-2007-2008-2009-2010-2011-2012-2013.

51. En este cuadro s6lo aparece registrado el ingreso de negros comprados por Lavalle
en el afio 1797. No asi las compras realizadas en 1783, que fueron llegando en partidas mas
pequeiias segin el contrato con Bruno Pereira, las cuales no figuran en los registros de los
barcos provenientes de los Mares del Sur. Posiblemente su venta se haya registrado antes
de la llegada al Callao y fueron comprados por algunos de los comerciantes que figuran en
dicho cuadro.

183



Comparando estas cantidades con las ingresadas por Lavalle, de
800 negros en 1783, 240 en 1797 y 2000 negros a partir de 1798,
vemos que éstas son muy significativas. '

Teniendo en cuenta los permisos particulares otorgados, vemos
que, en cuanto al volumen de internacién, Lavalle sélo fue superado
por Benito Patrén, vecino de Cidiz, quien en 1796 obtuvo la licencia
real del 30 de octubre para el ingreso de 8000 negros bozales por la
via de Buenos Aires para el virreinato del Perd y Chile en cualquier
buque, con las franquicias establecidas en la Real Orden del 24 de
noviembre de 179152

4.9. Precios y beneficios

Mannix y Cowley explican que es dificil determinar el coste de
los esclavos una vez a bordo, debido a que se obtenfan generalmente
a cambio de mercaderia y ademis porque los buques negreros debian
pagar una serie de partidas extraordinarias como derechos portuarios,
salarios a los trabajadores, derechos de corretaje y gran nimero de
regalos que se entregaban antes y después de cerrar el trato. Ademds,
los precios subian o bajaban segin fueran afortunadas las guerras
locales y también dependian de la cantidad de barcos que esperaban
cargamento. (Mannix y Cowley 197:104). Por lo tanto podemos decir
que estaban sujetos a tres fenémenos bisicos: a) las condiciones del
mercado; b) las condiciones intrinsecas de los esclavos y c¢) las
condiciones fiscales de la Corona.

Las condiciones intrinsecas tenfan en cuenta la juventud, la
robustez y la salud, asi como el hecho de que supieran algin oficio
o trabajo especializado. Esto hacia subir notoriamente el valor (Mellafe
1987:69). Por ejemplo, en 1797, un negro esclavo con oficio de
cocinero enviado a Lima fue vendido en la plaza de Buenos Aires a
500 pesos®.

Las condiciones fiscales durante los siglos XVII y XVIII influyeron
en el aumento del precio del esclavo debido a los recargos arancela-
rios e impuestos extraordinarios aduaneros, principalmente para las
provincias lejanas del eje Panami-Callao (Mellafe 1987:68).

52. Facultad de Filosofia y Letras, Documentos para la Historia Argentina, T. VII p. LXX.
Lima, LTC 22, pp. 131y 132.
53. AGN, Buenos Aires, Sala IX, Esclavos 1777-808
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Con la liberalizacién del comercio es evidente que la trata de
esclavos pasé a ser un negocio mds rentable, principalmente cuando
fue adquiriendo mayor importancia la ruta de Buenos Aires. En el afio
1630, el precio medio por la ruta del Pacifico era en Lima de 500 pesos
plata®¥; en Potosi de 800 pesos plata y en Santiago de 600 pesos plata;
en cambio en el mismo afio los esclavos llegados por la ruta
continental a Santiago costaban 150 pesos pero se vendian a mis de
200. Tales diferencias de costo aseguraban el éxito comercial de la ruta
continental y aumentaba el contrabando. A fines del XVII en Lima no
bajaban de 600 pesos; en Buenos Aires el precio aumenté de 240
pesos en 1774 a 300 pesos en 1802. (Mellafe 1987,68). En 1809
ingresaban al Callao a 330 pesos libres de derechos™. En Buenos Aires,
el precio mis barato encontrado en las partidas que se enviaban a
Lima era de 250 pesos y el mis caro, de 525 pesos, pero éste incluia
8 pesos por costo de transporte®.

En el cuadro XXV se pueden observar las variaciones. Pero es
necesario aclarar que en los libros de Buenos Aires no siempre se
especifica el importe unitario sino que se da el total en pesos, debido
a que era un comercio compensado, es decir que por el valor total
salian mercaderias. Por lo tanto en algunos casos anotamos un precio
promedio.

Los representantes de Lavalle compraron a los siguientes precios:
Manuel Basualdo, en 1803, compré a 200 pesos y Bruno Pereira, en
1802, comprd 19 negros a 297 pesos®. Cabe sefialar que si bien ambos
aparecen como representantes de Lavalle en los libros de notarios de
Lima, en ninguno de los dos casos se hace mencién a que dichas
partidas hayan sido enviadas a Lima.

En el afio 1779, Lavalle vendié un negro a 450 pesos y otro a 540
pesos®; en 1783 el precio de venta fue de 550 pesos y 480 pesos®;
en 1784 vendi6é una negra a 380 pesos®’; en 1789 su precio de venta

:

54. Rout Leslie B. da para Perd en 1630 y 1780, 500 pesos. The African Experience...pp.
324/25.

55. AGN, Lima, Aduanas 898-11605

56. AGN, Bs. As. Sala IX, Esclavos, 1777-808.

57. AGN, Bs. As. Sala IX, Esclavos, Comercio y Padrones 1777-808. 18-8-11

58. AGN, Lima, Sec. Notarios: F. Luque, 1779, 640-698; G. Figueroa, 1779 453-83.

59. AGN, Lima, Notario: G. Figueroa 1783, 456-272 y 456-465.

60. AGN, Lima, Notario: F. Hermosa 1784/86 531-388
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fue de 450 pesos®’. En 1797 vendié una esclava nacida en sus
dominios, en Trujillo, a 400 pesos®’; en 1800 la Condesa de Premio
Real, su esposa, vendié un zambo a 350 pesos® y en 1809 una negra
esclava nacida en su poder a 425 pesos®™.

Un dato importante a destacar es que para principios del siglo XIX
ya existian negros nacidos en sus dominios, y la venta de éstos,
obviamente, le dejaba mayores ganancias. También es necesario tener
en cuenta que, a partir de 1806, su hijo Juan Bautista compré la
hacienda Villa, que llegé a tener 1.500 esclavos® por lo que conside-
ramos que muchas de sus compras pudieron tener como destino esa
hacienda azucarera.

4.9.1. Beneficios estimados de José Antonio de Lavalle

Para tener una idea aproximada de cual pudo haber sido la utilidad
que dejé este comercio a Lavalle, se ha tomado el precio que aparece
en los libros de aduana en el afio 1797 que fue de 370 pesos. Se le sumé
el pago de 9 pesos por derecho de entrada y el 4% de alcabala, y se
obtuvo un valor promedio de 394 pesos fuertes por cada negro®.

Si los negros fueron vendidos a un precio promedio de 492.5
pesos (de acuerdo a los precios apuntados mds arriba)®’ vemos que
recibié una ganancia bruta de casi 100 pesos fuertes por cada negro.
Suponiendo que lLavalle ingresé 3.040 negros entre los afios 1783 y
1809, recibié una utilidad bruta de 304.000 pesos fuertes.

Un documento del afio 1812, que se agrega en el apéndice, nos
indica que la venta de los negros la hacia a través de su apoderado
y maestre de su barco, don Melchor de Alarcén. En este documento
el valor de venta fue de 500 pesos y pertenecia a la partida llegada
en el navio El Oriente del afio 1797.

61. AGN, Lima, Notario: P. Angulo 1789, 54-569

62. AGN, Lima, Notario: P. Lumbreras 1797, 588-248

63. AGN, Lima, Notarios: ].H.de Olivera, 1800, 537-539; P. Saavedra, 1800, 939-655; Fco.
de Bonilla 1805, 118-82.

64. AGN, Lima, Notario: J.P. de Espinosa 1809, 231-297.

65. Flora Tristin 1833-1834, Peregrinaciones de una Paria, Ed. Ercilla Santiago de Chile
1941.

66. AGN, Lima. Aduana 1797, 899-1605

67. Un documento de 1812, que se agrega como apéndice, indica la venta de un negro
de 18 aflos en 500 pesos.
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Lavalle obtuvo sumas considerables por la venta de esclavos
ligadas a diversas magnitudes de dinero movilizadas en otros nego-
cios. Por lo cual podemos considerar que durante sus afios de vida
comercial manejé aproximadamente unos 2 millones y medio de pesos
fuertes.

No cabe duda que el comercio de esclavos, si bien fue riesgoso,
dejé grandes ganancias a los que lo llevaron a cabo, y la Corona,
aunque un poco tarde, supo aprovechar sus beneficios.

Desde sus inicios estuvo ligado a la organizacién econdémica de
las plantaciones y creé una oligarquia negrera que, para fines del s.
XVIII y comienzos del XIX, estaba muy consolidada. Fue ella la que
luché tenazmente contra los movimientos antiesclavistas surgidos en
esas fechas. Mientras que en 1805 la Corona Espafiola renovaba por
12 aflos mis la trata de negros, en 1807 Inglaterra declaraba la
abolicién del trifico en sus posesiones (Mellafe 1987:97).

Los grupos independentistas llevaron a cabo un movimiento
ideoldgico antiesclavista. En 1813 fue declarada la libertad de vientres
en el virreinato del Rio de la Plata. No obstante, el comercio de
esclavos siguié llevindose a cabo por la via del contrabando, sin pago
de aranceles ni control de precios, por lo que continué siendo muy
lucrativo (Mellafe 1987:100). En Buenos Aires fue eliminado en 1839.
En el Peri, el ejército libertador de San Martin decreté una ley de
libertad de vientres. Los libertos siguieron trabajando veinte afios mas
para los amos de sus padres (H.Klein 1986:160). Un tratado comercial
firmado con Inglaterra en 1850 incluia un articulo condenando el
trifico. Pero recién en 1854 quedé abolida la esclavitud. Se necesitaron
mas de 50 anos para la abolicién total lo que demuestra que, a pesar
de todas las campafias humanizadoras en este sentido, el comercio
daba muy buenos beneficios, y asi lo entendié Lavalle cuando en 1783
realiz6 su primera incursién en este negocio.

Por udltimo podriamos preguntarnos scolaboré el comercio de
esclavos en la formacién capitalista de América? Es dificil precisar esto
a través de un trabajo basado en una sola persona.

Para Sergio Baga (1949:130) la esclavitud fue el motor que
generé el capital comercial que dio impulso a la revolucién industrial
en la Europa del siglo XVIII. En cambio, Ruggiero Romano (1992:191)
no comparte la tesis sobre la esclavitud como medio para el desarrollo
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capitalista. Apoya mis bien el concepto del drenaje de metales
preciosos desde Hispanoamérica y desde Espafia hacia los grandes
proveedores de esclavos. No obstante considera que el comercio de
esclavos fue un estimulo, mds alld de los beneficios directos ligados
al trifico, para las construcciones navales inglesas.

Fogel sustenta la teorfa de que el sur de Estados Unidos era
capitalista porque uno de los principales ingresos era la venta de los
jovenes esclavos nacidos en sus plantaciones. Para esto hubo que
hacer una inversién permanente en el mantenimiento de la familia
esclava y en su reproduccion®. El esclavo se convirtié asi en un bien
de capital. En el Perq, si bien habia esclavos nacidos en las haciendas
que luego se vendian, como lo hizo Lavalle, no se buscaban
excedentes en gran escala para ser vendidos. En el caso de Lavalle no
hubo una inversién en tierras con miras a la produccién, no era
obrajero, ni minero. Su inversién fue en bienes inmuebles urbanos y
en dos chacras que le sirvieron como base para su actividad financiera
y como respaldo o avales para la obtencién de censos, obras pias y
capellanias. No hubo inversién en bienes de capital. Su actividad se
centré en el manejo de transacciones exportables®.

La diversificacién en la comercializacién de productos, pero en
especial el comercio de esclavos, le sirvié para consolidarse como gran
comerciante y conformar una de las fortunas individuales mis impor-
tantes de la época.

En el préximo capitulo veremos su actividad financiera para
demostrar que Lavalle se enmarca dentro de las caracteristicas del
comerciante tradicional, que diversifica sus actividades en funcién de
los beneficios comerciales con un afin rentistico y no con un sentido
capitalista modemo de inversién en la produccién.

68. Ver Fogel, Robert William and Stanley L. Engerman - Tiempo en la Cruz, La
Economia esclavista en los Estados Unidos, México Siglo XXI - Madrid - 1981.

69. En el afio 1805 compra, a través de un contrato enfitéutico, la hacienda y cafiaverales
nombrados Santa Cruz y la Chacarilla, para su hijo Simén. Poseia tan solo 45 esclavos. AGN,
Lima, A. Zalazar, 1805, 6-702. En 1806 su hijo Juan Bautista compra la hacienda Villa.
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Capitulo V

EL FINANCISTA



En este capitulo se verd la funcién de Lavalle en el dmbito de la
economia colonial, como prestamista y como captador de fondos, ya
sea de instituciones religiosas o de particulares. En primer término se
veran las finanzas publicas y la fiscalidad colonial en general, que nos
dardn una idea de la escasez de liquidez y de como la Corona debia
hacer uso de otras instituciones para la captacién de fondos debido
a las constantes necesidades del reino.

En segundo término veremos el manejo del crédito por la Iglesia
y las 6rdenes mondsticas, a través del uso de formas como censos,
obras pias y capellanias; la actuacién del Consulado como institucién
prestataria del Estado y, por ultimo, la actuacién de Lavalle en el
manejo de dichas formas de captacién. Se trata de ejemplificar como
funcionan en el dltimo cuarto del s. XVIII las finanzas publicas y
privadas, como se perfila en ellas la figura de un financista cuya
solidez econémica es fundamental para que sus acreedores lo elijan
como “persona segura’ para el cuidado de sus principales, actuando
como un banco en una época en que la confianza personal valia mis
que el dinero y esta se basaba en el estricto cumplimiento de las
normas de la ética mercantil.

Para la realizacién de este capitulo fueron consultados traba-
jos como los de Melzer, que toca la vinculacién del Consulado con
las finanzas publicas; los de Asuncién Lavrin y Carlos Bauer, en
relacién con las finanzas manejadas por la Iglesia; los de Garcia
Baquero y Ortiz de la Tabla, para ver la fiscalidad colonial, y los de
Alfonso Quiroz en cuanto a la evolucién del crédito tradicional al
publico.
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5.1. Finanzas Publicas

La Real Hacienda cubria sus necesidades en momentos de
urgencia econdémica, con instrumentos del crédito publico. Tradicio-
nalmente estos instrumentos fueron los juros, censos, empréstitos
forzosos y donativos. Estos capitales eran destinados mayormente para
la administracién militar del Estado. Este tipo de crédito publico
tradicional daba prestigio y honor al prestamista pero no apoyaba
actividades reproductivas, como obras publicas, puertos, etc. y por lo
tanto no contribuyé al desarrollo de sectores mis dindmicos y
capitalistas. La caracteristica de este crédito puiblico fue su morosidad
en el pago a los acreedores, lo que motivé la contraccién de la deuda
y en muchos casos crisis que repercutieron en la cesacién de pago.

(A. Quiroz 1993:67/68).

En 1783, por Real Cédula, se dispuso el establecimiento en Lima
de una oficina del Banco Nacional de San Carlos, que existia en
Espaifia desde el afio anterior, para cubrir necesidades del Tesoro Real
a raiz de los gastos que ocasionaba la guerra con Inglaterra (1779-
1783). No obstante, esta oficina nunca llegé a concretarse. Hubo otros
proyectos similares en México y el Rio de la Plata que tampoco se
llevaron a cabo. (Camprubi 1960:10)

Quiroz analiza muy eficientemente la evolucién del crédito
tradicional en su trdnsito hacia el crédito publico, proceso que se incia
a partir de la segunda mitad del siglo XVIII con la aplicacién de una
serie de medidas modernizadoras del crédito. Ellas fueron: la expro-
piacién de propiedades y censos de jesuitas en 1767; la consolidacién
de vales reales a partir de 1804 y la abolicién de la inquisicién en
1813. Estas medidas tuvieron que ver con el proceso de desamortiza- -
cién llevado a cabo por el Estado, quien de esta manera accedié a
fuentes de crédito tradicional para socorrer sus finanzas que anterior-
mente proporcionaban rentas a sectores aristocriticos privilegiados.

Otra medida para captar fondos por parte de la Corona fue
llevada a cabo por Abascal en 1815. Este recurrié al empréstito piblico
llamado “patrictico” bajo emisién de libramientos contra las Cajas de
la Real Hacienda, a un afio de plazo y con un interés anual del 5%.
Estos libramientos eran endosables y la Real Hacienda los recibia en
pago de cualquier crédito adeudado por privilegiado que fuera. Para
Camprubi (1960:11) este fue el primer empréstito financiero y publico
que existié en el Perd, para ser utilizado en la colonia y solventar los
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gastos de la guerra contra la independencia. También el Consulado
cumplié un papel muy importante en la captacién de fondos por parte
de la Corona, al ser el intermediario en el cobro de nuevos impuestos
de aduana creados para ampliar los ingresos reales. (Melzer 1980:133).

5.2. Fiscalidad colonial

La Corona contaba con sus propias fuentes de financiamiento
mediante un sistema fiscal muy complejo que durante el siglo XVIII
fue reorganizado con el objetivo de reafirmar el pacto colonial (G.
Baquero 1976:564). Si bien los tributos aseguraron al Estado una
cuantiosa suma cada afio, los impuestos derivados del comercio y de
la minerfa fueron la principal fuente de ingresos de la Corona
(Halperin 1985:81). El impuesto a la produccién minera convertia al
estado espafol en socio de los mineros coloniales por la concesién
de la explotacién, recibiendo junto a estos concesionarios. los bene-
ficios de 1a mano de obra barata. Alcabalas sobre las ventas, averias
y almojarifazgos eran impuestos que se cobraban sobre la circulacién
de mercancias y por lo tanto recaian sobre los mercaderes. Del
Balance de la Real Hacienda efectuado entre 1773 y 1776 y entre 1777
y 1780 podemos comprobar que los mayores ingresos para la Corona
provenian de la Real Aduana'. Esto tiene su explicacién puesto que
con las Reformas Borbénicas se puso énfasis en los impuestos al
comercio y la alcabala aumenté dos veces en un lapso de cuatro afios.
(S. O’Phelan 1985:73). Hacia 1780 este impuesto aumenté del 4 al 6%.
Con este aumento se intentaba conseguir que los sectores medios de
la poblacién, beneficiados con la expansién comercial, contribuyeran
a solventar las necesidades de la Corona (O‘Phelan 1985:176).

5.2.1. Reforma tributaria

El reinado de Carlos. III marcé el momento del cambio. En ese
periodo triunfé la tesis revisionista y se produjo una reforma en
profundidad (G.Baquero 1976:210). El primer paso se dio en 1765 con
la supresién de la interminable lista de derechos que asfixiaba al
trifico (palmeo, toneladas, extranjeria, habilitacién, etc. etc) y se
sustituyé por uno solo ad valorem del 6% sobre los productos espa-
fioles y del 7% sobre los productos extranjeros (G. Baquero 1976:211).

1. S. O’Phelan, 1985, 73: Entre 1773-1776 y 1777-1780, el ingreso por la Real Aduana
aument6 243.296.1 pesos.
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La reforma de 1765 representaba un cambio radical en cuanto a los
derechos que gravaban los productos exportados desde Espaiia. Pero
los productos coloniales que entraban en Espaia siguieron adolesciendo
de la falta de un arancel general que fuera mis efectivo para anular
la competencia extranjera. Todo esto se subsané con el Reglamento
del Comercio Libre en 1778. Como ya lo planteamos en capitulo
aparte, los puertos americanos fueron divididos en mayores y meno-
res, percibiéndose un 3% y un 1,5% respectivamente sobre el valor de
los productos espafioles y un 7% y 4% sobre los productos extranjeros.
Ademids, se protegié la produccién peninsular que quedé libre del
pago de almojarifazgo a su entrada a América por un periodo de 10
afios. (G. Baquero 1976:213) En cuanto a los productos americanos,
una cantidad importante quedaba exenta de los derechos de aduana.

Por supuesto que la reforma tributaria no fue total y absoluta y
el comercio colonial siguié siendo un comercio controlado. No
obstante ello, la respuesta a este sistema fiscal fue el fraude. El sistema
quiso eliminar el contrabando pero lo acrecenté. Solamente un
régimen mis liberal hubijera restado efectividad a este fenémeno (G.
Baquero 1976:224).

5.3 Crédito interno colonial

El crédito tradicional funcioné sin mayores cambios hasta 1750. Se
utiliz6 en forma abundante en la época colonial y sirvi6 para suplir
la escasez de moneda. Este crédito colonial y tradicional segiin Quiroz
(1992:31), se us6 mis para satisfacer las necesidades de consumo de
deudores privilegiados que para propésitos productivos. Dicho crédito
estaria identificado por el aporte, a largo plazo y bajo interés, de las
instituciones eclesidsticas, principales prestamistas de la Corona, primor-
dialmente con la garantia de bienes raices. Las instituciones eclesids-
ticas cumplian las funciones andlogas a las de los bancos hipotecarios
en las economias modernas y por lo tanto no se puede aducir que la
falta de crédito tuvo como consecuencia el atraso econdémico. (Quiroz
1993:37).

5.3.1 La Iglesia

Esta institucién era la que prestaba tanto a particulares como a la
Corona. Contaba con grandes capitales originados en la propia
fiscalidad, invertidos en propiedades territoriales, ya sea urbanas o
rurales, que recibia en ocasiones a través de la herencia, o de hipo-
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tecas no saldadas que recafan sobre propiedades de los particulares.
Esta masa de capital ciertamente sostenia la accién evangelizadora y
misionera pero, de todos modos, suponia una inmensa riqueza. (V.
Vives T.IV:379).

La Iglesia actuaba como receptora de impuestos especificos como
los diezmos, primicias, obvenciones, aranceles varios por bautizos,
matrimonios, misas, limosnas, donaciones de particulares y adminis-
trando rentas de sus inmuebles rurales o urbanos, asi como de los
caudales de capellanias, obras pias y depésitos. En esta primera
instancia obtenia ingresos que sirvieron en muchos casos para el pago
de los gastos corrientes y suntuarios y conformaron un depésito o
tesoro o reserva pasiva. Pero la investigacién actual observa que la
Iglesia puso en movimiento esta reserva por diversos medios, en
diferentes colocaciones, donde los principales, puestos a censos (la
hipoteca colonial), inyectaron liquidez al sistema y facilitaron la
actividad de los hacendados, mercaderes y mineros?.

En México, durante el siglo XVIII, la mayoria de las propiedades
particulares estaban gravadas con cargas financieras. En Quito, no
hubo una sola propiedad que no estuviese gravada con censos en
favor de una casa religiosa. Suponemos que algo similar debié pasar
en el Perd.

La Iglesia no estaba interesada en los términos del préstamo sino
mis bien en la seguridad del ingreso anual del 5% y, con el fin de
obtener la simpatia de los acreedores criollos, vino a subrayar su papel
como prestamista mids que como captadora del rédito que le propor-
cionaban sus propiedades®.

Aristides Medina Rubio dice que el afin de la Iglesia en México
por percibir un interés regular hizo de ella el mds importante
prestamista de la colonia de Nueva Espafia, siendo la Iglesia el prin-

2. Bauer (1983:709) distingue lo que podemos llamar una posicién pasiva de la Iglesia,
en lo econémico y financiero, de una posicién activa, en cuanto a que en la primera actitud,
a menudo ostentosa, destinaba sus reservas hacia fines puramente espirituales. En la segunda
actitud, como prestataria a empresarios coloniales, cumpli6 una funcién econémica.
Efectivamente, estas dos posturas se enmarcan dentro de una misma dindmica.

3. (Bauer 1983: 710-713): En la ciudad de México, la Iglesia administraba unos 7
millones de pesos de fondos de préstamos lo que confirmaria, segiin Bauer y Lucas Alaman,
que la principal riqueza de la Iglesia consistia no en propiedades sino en capital prestado
a interés.
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cipal banco agrario (Bauer 1983:713). Susan Ramirez (1991),al escribir
sobre Lambayeque en el Virreinato del Perd en las postrimerias del
siglo XVII, dice que la fundacién de capellanias y obras pias por los
hacendados clérigos y comerciantes hizo que un capital adicional
estuviera disponible para respaldar proyectos, es decir que estos
montos volvian nuevamente a parte de la élite empresarial en forma
de préstamos. Era una relacién circular en cuanto a que gran parte de
los fondos de inversién de la Iglesia provenian de la élite econémica
a la que, a su vez, se volvia a prestar. Lavrin (1985:34) nos habla de
un proceso de simbiosis socioeconémica.

Brito Figueroa, en su trabajo sobre Venezuela Colonial, enumera
todos los gravimenes, obras pias y capellanias, bajo el encabezado de
capital usurario (Bauer 1983:714).

5.3.2. Ordenes mondsticas

Dentro de la Iglesia, las 6érdenes monisticas desarrollaron simila-
res mecanismos financieros a partir de ingresos diferentes a los de la
iglesia secular o diocesana. Hay evidencias de que los conventos
compraban casas, reparaban las viejas y construian nuevas, obteniendo
una renta muy significativa de estas propiedades. A modo de ejemplo
diremos que el convento de la Encarnacién en México poseia 65 casas
y obtenia una renta de 41.920 pesos fuertes por afio (A.Lavrin
1966:376). Estas 6rdenes administraban recursos privados a través de
diferentes canales, llamados también censos, obras pias y capellanias.
Todas estas formas eran diferentes disfraces que encubrian la dacién
y percepcién de intereses. Los estudios sobre dotes nos muestran
también el vehiculo del censo.

Durante el siglo XVIII, comerciantes y hacendados usaron depé-
sitos provistos por la Iglesia como medio para adquirir liquidez para
el desarrollo del comercio, la agricultura o el mejoramiento de sus
propiedades®. El incremento del uso de estos depésitos llevé a com-

4. (A. Lavrin 1966:378/379): A diferencia del censo, el depé6sito no estaba sujeto a una
propiedad y era usualmente reintegrado luego de un determinado periodo de tiempo. Desde
el siglo XVIII los miembros de la Iglesia comenzaron a entrar en el negocio de la captacién
de caudales, bajo la denominacién de “depésitos”, por los cuales pagaban un interés del 5%.
Para los monasterios este tipo de depésitos era un camino seguro para obtener, mediante
sus préstamos, un interés por un nimero de afios mientras se garantizaba el retorno del capital
para colocaciones futuras.
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parar estos cuerpos de la Iglesia con instituciones bancarias. En parte
es correcto debido a que la Iglesia facilitaba capitales de inversién.
Pero estos bancos “eclesidsticos” difirieron del concepto moderno de
banco en que la Iglesia proyectaba una atmésfera espiritual de acer-
camiento al fiel, que no poseen los bancos modernos. El comerciante
colonial también actué como banco, por ejemplo Lavalle, aunque
carecia de este entorno de religiosidad, fue muy requerido incluso por
instituciones religiosas por poseer un patrimonio muy consolidado.

Para citar algunas cifras que manejaron los conventos en México
diremos que en 1771 el Convento de los Agustinos entregé 15.000
pesos en préstamos y en 1780 el Convento Jests Maria provey6 16.000
pesos de los depésitos para la construccién de parroquias, cifras éstas
muy pequefias en relacién a las captadas por Lavalle.

5.3.3. Modalidades del censo

Para Bauer el término fue usado para todo gravamen u obliga-
cién. También se lo identific6 como préstamo. William Taylor llama
“bipotecas” a los censos, en su trabajo sobre la Oaxaca Colonial (Bauer

1983:713).

Habia' diferentes tipos de censos. El enfitéutico, cuando un
propietario transferfa el uso de una propiedad a otra persona a cambio
de un pago anual basado en un contrato que se hallaba entre una
venta a plazos y un alquiler. Se hacia a largo plazo, generalmente
alcanzaba tres vidas o 150 afos. El inquilino podia mejorar la
propiedad, construir inmuebles, imponer censos adicionales de- todo
tipo, pasarla a sus herederos o vender sus derechos al arriendo. Este
tipo de censo fue ampliamente usado por la Iglesia, tanto regular
como secular, para evitarse problemas administrativos (Bauer 1983:716)°.
Por ejemplo, mediante este tipo de censo Lavalle compré la hacienda
Santa Cruz y la Chacarilla, para su hijo Simén. Fue comprada el 16 de
mayo de 1805 al Colegio del Angélico Doctor Santo Tomis de Aquino
de la Orden de Predicadores, debiendo pagar 4.000 pesos al afio®. De
esta cantidad, 1.908 pesos correspondian a diferentes acreedores
censistas, obligaciones que asumié Lavalle a partir del momento en

5. Ver también Brian Hamnett, Church Wealth in Peru: States and Loans in the
Archidiocese of Lima in the seventeenth century J.B.L.A. N° 10, 1973.

6. La tasacién de la hacienda, incluyendo canaverales, casa, trapiche, bodega etc., fue
de 63.789 pesos. Ver anexo XV.
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que tomé posesién de la hacienda; el resto, 2.092 pesos, eran pagados
al Colegio en mesadas de 174 pesos 1/2 real y cubria tres vidas
naturales. Posteriormente, la esposa de Simén de Lavalle, a la muerte
de éste, pidid la reduccién del tiempo, es decir que las vidas naturales
fueran consideradas civiles, lo que le fue concedido el 24 de abril de
1827’

Otro tipo era el censo consignativo que tenia varios usos. A
menudo era sindénimo de capellania y servia para garantizar rentas. En
ocasiones los propietarios querfan establecer una capellania pero,
como muchas veces sucedia, carecian del dinero para hacerlo, un
‘hecho comiin en una economia donde escaseaba el numerario. Un
censo expresado en términos monetarios era impuesto sobre la
propiedad y los intereses de esa hipoteca, generalmente del 5%, iban
al acreedor censista (iglesia, orden, etc.) para pagar misas por los
muertos. También fue sinénimo de depésitos o simples préstamos a
interés (Bauer 1983:717).

Otro ejemplo de censo es el llamado a perpetuidad, como el que
recaia sobre una de las casas de Lavalle, en la calle Juan de la Coba
que hace esquina con la Universidad. Esta casa pertenecia al monas-
terio de Santa Catalina y fue vendida a “censo perpetuo” al Sr.Dn
Pedro Ortiz de Foronda, Conde de Valle Hermoso, con la pensién
anual de 350 pesos. Recay6 luego sobre José A. de Lavalle® quien, a
partir de 1790, se hizo cargo del pago de dicha pensién’®. En 1816 ain
se le adeudaba al monasterio 11.670 pesos, lo que significa que en 26
afios Lavalle habia redimido 2.513 pesos de dicho principal*®. En dicho
afio el monasterio se quejaba de no recibir la contribucién anual que
debia pagar Lavalle:

“... dicha pension se contribuy6 basta 1814 pero desde esa fecha basta el
presente no ha sido posible conseguir la satisfaccion de lo vencido... pese
a que la expresada albacea (su viuda) tiene arrendada dicha casa y se
estd aprovechando de mds de 60 pesos que produce mensualmente...”

7. AGN, Lima, Notarios Justo Mendoza y Toledo 1806 408-759 a 770.
8. AGN, Lima, Archivo Moreyra: 1455

9. AGN, Lima, Notarios (Sgo. Martel 687-439)

10. AGN, Lima, Notario Julio Rospigliosi, 1848. .

11. AGN, Lima, (Stgo. Martel 687-439). Coleccién Moreyra, 1455
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Entendemos que el censo era una hipoteca que recaia sobre un
inmueble cuyos intereses quedaban consignados al mantenimiento de
un convento, como en el caso presentado, pero en ocasiones se iba
amortizando el capital.

Asuncién Lavrin (1966:377) dice que el censo sirvié también como
método comin para proveer a los conventos las dotes de las hijas que
profesaban. Generalmente eran hechos a perpetuidad, pero en ocasio-
nes el propietario tenia la posibilidad de cancelar el censo pagando
la suma principal de la dote al convento. Muchos patrones de
conventos fundados en el s. XVIII no ofrecian todo su dinero en efec-
tivo sino que hipotecaban sus propiedades dando lugar a un censo
en favor del convento y la renta que emanaba del 5% anual servia para
dotar a sus hijas que profesaban alli.

5.3.4 Obras pias y capellanias

Las obras pias podian o no viabilizarse a través de censos. Eran
escrituras de obligacién de ciudadanos que deseaban soportar las
expensas de fiestas religiosas, hospitales, asilos u otras obras sociales.
En caso de censo, el compromiso de los devotos usualmente acarreaba
una obligacién sobre el principal otorgado por el convento para la
finalidad de la obra pia. (A. Lavrin 1976:378).

La capellania era otra forma de censo que funcionaba como
hipoteca, la cual proveia fondos a un capelldn quien, a su vez, cuidaba
las necesidades de una hermandad o de un convento. Tanto las obras
pias como las capellanias eran invertidas en propiedades rurales o
urbanas.

Lavalle fue mayordomo del hospital San Bartolomé, administrando
las rentas que provenian de capellanias y obras pias pertenecientes a
dicha institucién'?>. También fue capellin de la congregacién San
Felipe Neri y cobraba el interés del 3% sobre el principal de 6.000 que
a su vez él poseia y que correspondia a la mencionada congregacién®®.

12. AGN, Lima, Notario J. Aizcorbe, 1791, 15-664.
13. AGN, Lima, Sec. Notarios, Santiago Luque, 1789, 683-800; Stgo. Martel, 1791, 684-
817.
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5.3.5. La Caja de Censos de Indios

Esta era una institucién que tenfa como objeto proteger los bienes
de las comunidades y socorrer a los indigenas en el pago del tributo
cuando por dificultades no podian hacerlo. En la prictica los censos
de indios constituyeron fuentes de préstamos hipotecarios a peninsu-
lares, criollos y también empréstitos al Estado, cuya demora en la
cancelacién y pago de réditos, fue muy comin. Los principales
deudores de la Caja de Censos de Lima fueron los hacendados, y la
Real Hacienda. (Quiroz 1993:58/67)

5.3.6. La Inquisicion

El Santo Oficio de la Inquisicién era una de las instituciones
tradicionales que concentraban considerables recursos a través de
censos impuestos en propiedades coloniales. En este caso también el
mayor deudor era la Real Hacienda. Su capital se habia incrementado
a partir del siglo XVII con las expropiaciones de los comerciantes
portugueses, y cristianos nuevos. Era una institucién muy solvente
cuyos préstamos eran muy buscados, especialmente por lo hacenda-
dos, debido a la extensién de los plazos y los réditos moderados. En
el afio 1813, cuando se produjo la suspensién de esta institucién, la
Inquisicién contaba con un millén y medio de pesos en fondos
principales de censos y fincas que le producian una renta anual de
cerca de 70.000 pesos (Quiroz 1993: 54)

A partir de la segunda mitad del siglo XVIII se produjeron una
serie de innovaciones financieras que surgieron sobre todo del crédito
comercial, cuyo uso se intensific6 con el aumento coyuntural del
comercio transocednico. De esta manera el crédito comercial cumplié
un rol importante en la formacién de las bases de una deuda publica
interna y local. En este proceso, el Consulado cumplié un papel
fundamental al administrar las rentas fiscales creadas para garantizar el
pago de intereses ante las crecientes necesidades financieras del
Estado. (Quiroz 1993:40)'.

14. En México, una de las medidas tomadas por la Corona para la captacién de los
fondos eclesiasticos fue la aplicacién del decreto de consolidacién o amortizacién de 1804.
De esta manera los fondos eclesidsticos pasaron a integrar el tesoro real. En el Perd. dicha
ley comenz6 a aplicarse en 1806. Los principales afectados fueron las comunidades religiosas,
los terratenientes, los poseedores de mayorazgos y todos aquellos deudores de instituciones
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5.4. El Consulado como fuente de financiamiento

Si bien era una institucién privada que se regia por su propio
reglamento y elegia sus propios Coénsules y Priores, estuvo muy
vinculada a la Corona por los adelantos en dinero, en especial a fines
del siglo XVIII, durante coyunturas muy precisas como fue la guerra
con Inglaterra y la sublevacién de Tipac Amaru. Cada vez que la
Corona necesitaba dinero recurria al Consulado.

A fines del siglo XVIII la tesoreria peruana estaba pasando por
una situacién critica. No se contaba con reservas de emergencia
(Melzer 1980:51). Una forma de paliar esta situacién fue solicitar al
Consulado el adelanto de dinero que luego seria recaudado por la
Aduana. De esta manera la Corona daba la posibilidad al Consulado
de recaudar estos impuestos recibiendo, a modo de honorarios, el
0,50% sobre las salidas y el 1% sobre las entradas. (Melzer 1980:57).

De 1777 a 1804 el Consulado habia otorgado donativos por mis
de 2 millones de pesos fuertes (Melzer 1810:61). Ya en 1777 habia
entregado un préstamo de 1.500.000 pesos fuertes para ayudar a
Buenos Aires en su lucha contra los portugueses. Para saldar esta
deuda se creé un impuesto del 1,5% sobre la plata y del 0,75% sobre
todo el oro exportado por los puertos del Perd. Este dinero fue
prestado por los miembros del Consulado y otros comerciantes, como
Veremos oportunamente

Otro impuesto que se cobré via Consulado fue el Derecho de
Ordenanza, impuesto que sirvié para costear los salarios de priores y
cénsules, jueces de apelaciones, escribanos, etc. Consistia en un 2 x
mil es decir un 0,2% sobre el valor de todas las mercaderias, esclavos
y otras cosas que entraran o salieran por mar y tierra de esta c1udad
y puerto del Callao™.

A partir del S. XIX las necesidades del reino hicieron que se
agregaran nuevos impuestos que recayeron sobre el oro y la plata

eclesidsticas. Quiroz (1993:136) considera que la amortizacién contribuyé al deterioro de
sectores sociales més tradicionales, al descapitalizar a un importante sector del crédito
tradicional y quitar a los hacendados y propietarios una fuente de crédito a interés no
comercial.

15. Smith, Robert. S. Indice del Archivo del Tribunal del Consulado de Lima, 1948,
Prélogo, p. XLIV
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exportados. Ellos fueron el corsario (impuesto adicional del 1/4%
sobre todo lo que ya pagaba derecho de ordenanza y sobre la plata
y el oro) y la subvencion, también establecida en 1805, que consistia
en 1 1/2% sobre la plata y el oro. Més tarde, en 1809, se cre6 el
Dpatridtico, debido al donativo de un millén de pesos hecho al rey por
dicha institucién. Consistia en cobrar 1 1/2% sobre entrada y salida de
todos los productos legalmente importados y un 3% sobre los de
comercio ilicito. También se cobraba 1 1/2% sobre la plata extraida y
3/8 sobre el orott.

Para resumir digamos que, hacia 1810, a falta de verdade-
ras instituciones bancarias, la obra principal del Consulado fue
adelantar millones de pesos a la Corona y luego hubo que crear
nuevos impuestos para amortizar las deudas de los continuos
donativos y empréstitos. Conviene finalmente hacer notar que el
Consulado, durante los ultimos afios de la colonia, se vio obligado
a pagar crecidos intereses por los adelantos a la Corona con el
respaldo de aranceles a cobrar, pero tuvo poca expectativa de
saldar los principales. La relacién de impuestos que el Con-
sulado recaudaba a principios del siglo XIX, y cuya deuda nunca
fue saldada, alcanzé a ocho impuestos y su valor a 5.277.729 pe-
sos'.

De acuerdo a lo expuesto anteriormente, se ve claramente que la
Iglesia y las 6rdenes mondsticas cumplieron el papel de proveedo-
ras del crédito tradicional, al ser las principales fuentes de
financiamientos a comerciantes, mineros y hacendados y también al
convertirse en prestatarias del Estado. Mientras que el Consulado y los
comerciantes, es decir aquellos que detentaban el crédito comercial,

" fueron los principales innovadores y los que determinaron el trinsito
hacia la creacién del crédito publico. En este sentido, Lavalle se
enmarca en el concepto de agente propiciador del cambio y vehiculo
de la modemizacién del crédito, al desplazar a las instituciones
eclesidsticas en el préstamo de dinero. A continuacién veremos a
nuestro personaje como captador de fondos de importantes institucio-
nes religiosas.

16. Smith J. Sidney, ibidem p. XLV

17. Smith R.S., ibidem, p. XLV: Los impuestos que se cobraban eran: Ordenanza,
Impuesto, Corsarios, Subvencién, Patriético, Armamento, Trigos y harinas, Empréstito
patriético.
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5.5. Lavalle como captador de fondos de instituciones religiosas

Muchas instituciones religiosas imponian a censo el dinero reci-
bido de principales, dindoselo a comerciantes o hacendados que
gozaban de prestigio y solidez. Lavalle recibié principales impuestos
sobre su casa de Melchor Malo, y sobre las de Juan de la Coba que
hacen esquina con la Universidad, que pertenecian a diferentes
capellanias administradas por mayordomos o sindicos de iglesias,
congregaciones y colegios religiosos.

Esas instituciones fueron, la Hermandad de Nuestra Sefiora de
Aranzazu'®, el Colegio de Nuestra Sefiora de la Guadalupe?®, la Con-
gregacién de Seglares de la Exelentisima Santa de la O%, la Congre-
gacién San Felipe Neri?!, la Santa Iglesia Metropolitana?, La Iglesia Pa-
rroquial de San Sebastidn®, la Iglesia de la Villa de Cafiete*, el Con-
vento de Nuestra Sefiora de la Merced®, el Monasterio de Santa
Catalina®, el Monasterio de la Encarnacién?, el Convento de Nuestra

18. AGN, Lima, Notario F. Hermosa, 1779, 528-316.

19. AGN, Lima, Notario Fco. Luque, 1780, 643-1324; A. Luque, 1800, 381-994, 999, 1005;
1804/07, 382-1010, 1018, 1023, 1031; 1806, 382-398, 431, 1022, 1032; 1809, 383-294; 1811,
384-66; 1812, 321,348; 1812, 385-1109.

20. AGN, Lima, Notario Fco. Luque, 1781, 644-295; 1782, 645-553; 1786, 649-579; 1795,
591-656; Antonio Luque: 1801, 381-327; 1804, 382-141; 1807, 382-687; 1808, 382-165; 1809,
383-444; 1810, 383-699.

21. AGN, Lima, Notario G. Figueroa, 1782, 455-433; Stgo. Martel, 1791, 684-817; A.
Sandoval, 1791, 973-370; 1792, 973-65; 1793, 974-206, 361; 1794, 974-524, 806; 1795/1797,
975-108, 210, 465, 750, 795, 937, 403; 1798/1800, 977-70, 397, 482, 591, 722, 447, 524,
586, 623, 819, 902; 1802, 697-568; Pedro Angulo, 1799, 55-163; 1796, 58-318; 1801, 73-
368.

22. AGN, Lima, Notario M. Calero, 1785, 164-555; 1786, 164-773; 1787, 165-128; 1788,
165-354; 1789, 166-100; 1790, 166-383.

23. AGN, Lima, Notario, L. Bonilla, 1788, 138-399; 1789, 139-161; 1790, 140-170; P.
Angulo, 1792, 52-775; A. Luque, 1794, 591-453.

24. AGN, Lima, Notario Sandoval y Rosas, 1788, 980-154; F. Hermosa, 1791, 534-46;
Mendoza y Toledo, 1794, 724-436; 1796, 726-186; 1798, 728-203; 1799, 729-163; 1800, 404~
126; 1801, 405-206; 1802/03, 406. .

25. AGN, Lima, Notario E. de Sicilia, 1789, 243-390; J. Mendoza y Toledo, 1806, 408-
137; 1807, 410-418; 1808, 411-85; 1809, 411-664,493; 1810, 412-197, 227; 1811, 412-376, 880;
1813, 413-87; 1814, 413-350.

26. AGN, Lima, Notario, T. Preciado, 1790, 1803-1160; 1793, 1085-764, 811, 823; 1794
idem.; Stgo. Martel, 1796, 687-439; P. Saavedra, 1799, 939-310; 1089, 939-941; P.J. Angulo,
1800, 73-19; 1801, 73-184; 1802, 73-407; Pedro Lumbreras, 1798/1803, 598-1095, 1105; 589-
1115, 1125, 1137, 1145, 1153, 1161, 1182; M.de la Prada, 1811/1812, 438-146, 154, 239, 604.

27. AGN, Lima, Notario G. Figueroa, 1791, 464-849; 1797, 470-772; 1801, 242; 1802, 243-
475; 1806/07, 247-242; 1799/1800, 472-849.
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Sefiora de Belén?, el Convento de San Francisco y la Congregacién de
San Pedro®.

5.6. Otros principales transferidos a Lavalle

Lavalle recibié principales que estaban puestos en las Cajas
Reales, como los 4.000 pesos pertenecientes a la capellania de
Agustina Rosa Rios y Peralta® y en mancomin con el Conde de San
Antonio (su cufado) recibié un principal de 8.000 pesos que estaban
puestos a censo en el Consulado por el Convento Grande de Nuestra
Sra. de la Merced. Este principal fue colocado a censo con un interés
anual del 3% sobre la casa del Conde de San Antonio y la hacienda
que poseia el mismo llamada Trapiche Viejo y cuyas casas hacian un
valor de 100.000 pesos especificando que “de esta manera el convento
no careceria de auxilio por lo tanto dieron por rota y cancelada la
escritura con el Consulado y los Sres. Condes recibieron los 8000 pesos
fuertes, sin baber término ni plazo™'. La mayoria de las veces el dinero
puesto a censo perteneciente a capellanfas era a perpetuidad, y
sucesivos capellanes iban cobrando el rédito para efectuar las misas
de difuntos.

5.7. Capellanias y censos sobre sus propiedades

En el afio 1788 Lavalle recibié 4000 pesos de principal, correspon-
diente a un aniversario de misas que fundé Antonio de Soto. Dicho
principal lo tenia el Consulado que lo habia recibido a manera de
censo para el acopio de 1.500.000 pesos para la defensa de Buenos
Aires. El Consulado transfirié este principal a Lavalle, “por poseer finca
segura’, refiriéndose a su casa de Melchor Malo comprada en remate
publico por 58.400 pesos fuertes, comprometiéndose a pagar un rédito
del 5% anual®.

Otro importe que el Consulado habia recibido para el acopio del
millén y medio de pesos, fueron los 3.200 pesos que pertenecian al

28. AGN, Lima, Notario A. Luque, 1801/1803, 381-1004, 1015, 1029; 1805, 382-203, 363,
540, 1021; 1808, 383-9; M.A. Arana, 1809, 80-459; 1810, 82-109.

29. En el anexo XVII se detallan los principales de estas instituciones religiosas puestos
a interés.

30. AGN, Lima. A. Sandoval, 1789, 972-14vta.

31. AGN, Lima, Notario Escudero de Sicilia, 1789, 243-390.

32. AGN, Lima, Notario Sandoval y Rosas 1788, 980-138.
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Convento de San Agustin de la Villa de Cariete, entregados a Lavalle
por el término de un afio, quien se comprometié a devolver dicho
importe junto con el 5% de interés®.

Lavalle también cedié a uno de sus hijos un aniversario de misas
que pertenecia a su padre, Simén de Lavalle Bodega y Cuadra, que
era capellin y albacea de la Sra. Rosa de Cantorrio y percibia un
interés del 5% sobre un principal de 5000 pesos impuestos sobre la
casa que compraron Domingo Landa y su mujer. Al morir su padre fue
primer albacea y cobrador de dicho interés su hermano Simén, pero
cuando éste fallece en 1805, recae sobre si mismo dicho ministerio vy,
entonces, Lavalle decidié cederlo ‘“graciosamente a su bijo Mariano”
quien debia cobrar, de la finca donde se hallaba impuesto el principal,
el interés del 5% para mandar a decir las misas en cada afio*.

Como hemos visto, poseer finca segura era un requisito indispen-
sable para estas operaciones y Lavalle posefa varias casas. Hacia 1816
contaba con la casa de Melchor Malo, que a su muerte ocupé su hijo
Juan Bautista; la casa grande y tres accesorias en la Plazuela de la
Inquisicién, esquina Juan de la Coba; la casa en la misma plazuela,
junto a la Universidad; y una cuarta casa en la calle nueva de San
Lorenzo, comprendida en el concurso de Lorenzo Encalada sobre la
que recaia un censo de 1.496 pesos®.

Con respecto a la casa con 6 tiendas accesorias situadas en la
Plazuela de la Inquisicién en esquina con la calle Juan de la Coba, ésta
le fue vendida en el afio 1796 por Francisco Ortiz de Foronda, primo
de su mujer, en 15.266 pesos 5 reales. Pero Lavalle solo pagé 1.000
pesos de contado pues el resto, 14.266 pesos y 5 reales, correspondia
a varios censos redimibles que pertenecian a las capellanias de Manuel
Feij6 de Sosa, Alcalde del Crimen, 1.666 pesos; al Sr. Andrés Garcia,
Obispo de la iglesia de Trujillo, 9.336 pesos 3 reales; a favor de
Antonia Ventura de Parodi, 2.066 pesos y 5 reales; y a Dfia. Maria
Viscardo 1.200 pesos®. Estas eran hipotecas que recafan sobre la casa
y, al comprarla a Ortiz de Foronda, Lavalle se hizo cargo de. pagar a
los respectivos capellanes los intereses correspondientes a las diferen-
tes capellanias.

33. AGN, Lima, Notario Sandoval y Rosas, 980-141

34. AGN, Lima, Notario I. Zalazar, 1805, 6-28.

35. AGN, Lima, Archivo Moreyra, 1455. Ver anexo XXI.
36. AGN, Lima, Stgo. Martel, 1796, 687, 439.
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Esta casa inclufa varias propiedades que a su vez lLavalle dio en
arriendo y por las que cobré una mensualidad. Una tienda fue
arrendada a Felipe Plaza por 6 afios, los dos primeros forzosos y los
4 restantes voluntarios, al precio de 8 pesos por mes”. La otra casa,
compuesta por los bajos, la azotea y el corralito para las gallinas, fue
arrendada a Ramén Ascdrate por 9 afos, 5 forzosos y el resto
voluntarios, a 700 pesos anuales®. Habia a su vez 4 tiendas accesorias
que no se incluyeron en este arrendamiento. También recafa sobre
esta casa un aniversario de misas de 3.350 pesos de principal cuya
beneficiaria era la Marquesa de Salinas®.

En ocasiones hubo capellanias cuyo principal fue pasando de
mano en mano hasta llegar a Lavalle. Es el caso de la capellania
fundada por Domingo Lépez de Ezeiza, quien habia sido presidente
de la Audiencia de la ciudad de Quito. En el afio 1774 fundé una
capellania por 5.736 pesos, entregando este principal a la Hermandad
de Nuestra Sra. de Aranzazu y recibiendo un rédito del 5% anual.
Dicha hermandad impuso este dinero en la Caja de Tres Llaves del
Consulado. En el afio 1779 los mayordomos de la Hermandad retiraron
el dinero de la Caja de Tres Llaves y se lo entregaron a Lavalle con
263 pesos mis para hacer un total de 6.000 pesos. En 1792 los réditos
del principal fueron pagados a Manuel José Estella, padre y adminis-
trador de la persona y bienes de su hijo menor Dn. José Maria de
Estella (nieto de Dn. Domingo Lépez de Ezeiza). En 1802 quien
recibié los réditos del principal fue Josefa Salazar, viuda de Manuel
Estella y cuidadora de su hijo José Manuel. En 1815 aln seguia
recibiendo 150 pesos de renta cada 6 meses®. Es evidente que dicha
capellania fue creada para procurarle a la familia un rédito de por vida,
siendo el nieto el principal beneficiario.

En el anexo XVII se detallan las capellanias puestas a censo sobre
las propiedades de lLavalle. De este anexo deducimos que Lavalle
recibié principales por un valor de 149.054 pesos hasta la fecha de su

37. AGN, Lima, Notario, Zalazar 1805, 2872; 1809, 14-1466.

38. AGN, Lima, Notario, Zalazar 1809, 1466.

39. AGN, Lima, Notario I.A. Zalazar, 1813, 20-1679; M. de la Rosa, 1813, 629-801; 1814,
M. A. Arana 1814, 74-252. Stgo. Martel 1795, 687-210.

40. AGN, Lima, Notarios: F. Hermosa, 1792, 528-316; 534-431; V.Lezama, 1792, 1180-
254; A. Valenciano, 1794, 42-227; P. Saavedra 1801, 939-874; Pio de Espinosa, 1802, 230-208;
Munarris, Francisco, 1904, 449-84; Mendoza y Toledo, 1809, 411-742; A. Luque, 1813, 384-
854; Mendoza y Sta. Cruz, 1815, 399-130, 231.
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muerte en el afio 1815, correspondientes a diferentes capellanias
impuestas por particulares e instituciones religiosas, sobre sus casas de
la calle de la Universidad y Juan de la Coba y de la calle Melchor
Malo, por las cuales pagaba un interés mensual del 3, 4 6 5%,
haciendo un total de 6.301 pesos anuales. Dicho en otras palabras,
tenfa hipotecadas sus propiedades por ese valor. En 1816, cuando se
adjudicaron las fincas a su hijo Juan Bautista, Gnico heredero de sus
posesiones, el valor de los censos sobre las mismas era de 64.347
pesos, pero en 1848, al realizarse la convocatoria de acreedores, dicha
deuda se redujo a 51.835 pesos, de los cuales pagd a los acreedores
censistas de su padre 11.835 pesos; quedandole como deuda 30.000
pesos que debia a la Caja de Censos y 10.000 pesos correspondientes
a un censo que recaia sobre la Quinta Pacayari'. Esta convocatoria la
describimos en el anexo XVIII.

Juan Bautista de Lavalle, en el testamento del afno 1851, declaraba
como sus bienes todas las casas que poseia en esta capital, el rancho
o quinta que llaman Pacayar con sus tierras accesorias y cuantos otros
bienes muebles se le adjudicaron en la escritura puiblica del 15 de
enero de 1848. Que los bienes correspondientes a su padre se ha-
llaban insertos en la misma escritura y que habia dado por cumplidas
las resoluciones de los tribunales de justicia, pagando la suma de
11.835 pesos al Sr. Isidro Aramburd como depositario nombrado por
los acreedores de su sefior padref2.

Si bien los principales no se devolvian a los antiguos duefios,
el pago de los intereses junto con parte del capital iba amorti-
zando la deuda, como vemos en la convocatoria de acreedores de
1848.

Sobre dichas propiedades no sélo se impusieron capellanias sino
también recayeron censos de particulares por los cuales pagaba un
interés del 5 6 6%. Este dinero lo recibia por un tiempo determinado,
en especial para hacer sus transacciones comerciales. En la mayoria de
los casos todos fueron devueltos al cabo de varios afios, como
podemos apreciar en el anexo XIX.

41. AGN, Lima, Notario M. J. Rospigliosi, 1848, pp. 36 a 61.
42. AGN, Lima, Notario P. Seminario, 774-137.
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5.8 Préstamos a terceros

Para concluir con la funcién financiera que cumplia Lavalle, no
podemos dejar de mencionar los préstamos a terceros que realizé, los
cuales se detallan en el anexo XX. En este anexo hay casos especiales
como -los de Bruno Polanco y Francisco Bracamonte®?, Juan Bautista
Gdrate™, Tadeo Encalada y Luis Armendaris®®, que aparecen como
deudores de grandes sumas. Estas personas mds bien deben ser
consideradas como asociadas a Lavalle para realizar operaciones
comerciales concretas, aunque en los libros de notarios Lavalle
aparece como prestamista de los mismos. Otro caso es el de Ortiz de
Foronda, con quien, como mencioniramos anteriormente estaba
emparentado a través de su mujer, y que la adeudaba 20.000 pesos,
pero como no estaba en condiciones de saldar la deuda le cedi6 la
chacarita Santa Inés®.

Si bien no contamos con una declaratoria de bienes que pueda
proporcionarnos el volumen del patrimonio de Lavalle, a través de la
lectura de las fuentes comprobamos que el mismo fue significativo.
Por tal razén, en el dmbito financiero de la época, era considerado
persona confiable para la captacién de capitales. La primera casa que
adquirié fue la ubicada en la calle Melchor Malo (comprada en remate
publico a Dn. Francisco de la Heras por 58.500 pesos, el 14 de marzo
de 1773). Sobre ésta comenzé a recibir importantes principales.
Luego adquiri6 las casas de la plazuela de la Inquisicién, de la calle
Melchor Malo, comprada a Francisco Ortiz de Foronda por 15.266
pesos, en 1790%. En la misma plazuela junto a la Universidad poseia
otra casa por valor de 17.383 pesos; otra en la calle San Lorenzo, sobre
la que pesaba un censo de 1.486 pesos®. Mis tarde adquirié la
Chacarita Santa Inés, equivalente a 20.000 pesos, y la Hacienda Santa
Cruz, comprada al Colegio Santo Tomis de Aquino de la Orden de
los Predicadores, tasada en 63.789 pesos. Todo esto comprendia un
patrimonio inmueble de 174.938 pesos.(ver anexo XVI). La hacienda
Villa y la quinta Pacayar eran propiedades de su hijo Juan Bautista.

43. AGN, Lima, Notario T. Preziado, 1777, 1068-1104, 1068-951.
44. AGN, Lima, Notario Aizcorbe, 1792, 32-46 Svta.; 1799, 35-564.
45. AGN, Lima, Notario G. Figueroa, 1790, 463.

46. AGN, Lima, Notario Stgo. Martel, 1791, 684-736.

47. AGN, Lima, Sec. Notarios, Aizcorbe, 34-496

48. AGN, Lima, Stgo. Martel 1796, 687-439.

49. AGN, Lima, Coleccién Moreyra 1455
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Censos, obras pfas y capellanfas no fueron otra cosa que présta-
mos a interés en una época en que no existian instituciones para tal
fin, por lo que se hacian a través de particulares rentistas o institucio-
nes religiosas. En casi todos los casos eran hipotecas que manejaban
distintas congregaciones religiosas o instituciones como el Consulado
y las Reales Cajas, y que cedian a Lavalle por poseer finca segura,
haciéndose cargo de pagar los intereses semestrales o anuales.
También se dio la figura inversa, Lavalle recibié intereses por princi-
pales impuestos sobre otras propiedades, como es el caso de Antonio
José Buendia que le pagé 103 pesos cada seis meses por un principal
de 6.800 pesos impuestos al 3% sobre una casa de la calle que
llamaban de Los Ferndndez™. Otro caso es el de Cayetano Maldonado
quien pagd a Lavalle 24 pesos por los réditos del principal de 800
pesos impuestos al 3% sobre la casita que poseia dicho Cayetano®.

‘Este mecanismo de crédito fue la base de sustentacién de todas
sus operaciones. comerciales. Recibié importantes cantidades dando
como garantia sus casas. Con ese dinero se embarcaba en grandes
transacciones. De la ganancia obtenida pagaba pequefias sumas
anuales a sus acreedores, lo que no le redituaba demasiado esfuerzo
econémico; volvia a captar fondos y asi nuevamente iniciaba el
circuito financiero, cuidando de pagar puntualmente sus deudas para
mantener el circuito. En ningiin momento se vio en la necesidad de
vender alguna de sus propiedades para hacer frente a sus acreedores.
Primero invirtié en propiedades urbanas, mis tarde, casi al final de su
carrera comercial, invirtié en tierras, pero siempre con una intencién
rentista, es decir como respaldo del mecanismo del crédito.

La figura de Lavalle se enmarca en el cardcter del comerciante
tradicional que hace uso de las formas del crédito conocidas hasta
entonces, diversificindose exclusivamente en el dmbito mercantil. No
se encuentran en dicho personaje elementos del capitalista moderno
quien luego de una primera fase de acumulacién invierte en la fase
productiva. Sin embargo, vemos ya ciertos rasgos modernos en su
accionar como, por ejemplo, la rapidez con que se mueve buscando
el negocio rentable y la atencién que presta a sus -actividades con la
asiduidad y tenacidad necesarias, a diferencia de los Ortiz de Foronda,
quienes vivian como verdaderos aristocratas, alejados del manejo de

50. AGN, Lima, Notario Aizcorbe, 1792, 15-286.
51. AGN, Lima, Notario J.H.de Olivera, 1792, 537-268.

211



sus haciendas y minas, lo que les valié la triste situacién de quedar
practicamente arruinados. Posiblemente en la continuacién de los
negocios del hijo de Lavalle se cumpla el ciclo de inversién para la
produccién. Recordemos que Juan Bautista compra la hacienda Villa
en 1806, apenas 8 afios después de que su padre recibiera la conce-
sién del ingreso de esclavos.

Lavalle fue también un antecedente de los banqueros privados de
la época moderna, que tomaron el lugar de las instituciones religiosas
en cuanto al manejo financiero.

A la muerte de lLavalle no quedd capital liquido, sélo sus
propiedades y obligaciones que recayeron sobre Juan Bautista, quien
debié hacer frente a muchos problemas econémicos que acarre6 la
época independentista. Cuando en 1816 dej6 de pagar al Monasterio
de Santa Catalina la pensién anual de 350 pesos, éste se quejd
-diciendo que es “a pretexto de los males que le ha causado en sus
intereses la guerra de independencia y no bay un propietario que no
se queje de lo mismo, y no por eso puede tolerarse que después de 13
afios pida 5 mads...”>.

El testamento de Mariana Sugasti Ortiz de Foronda, efectuado en
el afio 1822, muestra claramente la situacién en que habia quedado
la familia luego de la muerte de su esposo, José Antonio de Lavalle,
en 1815. Dice:

“...no llevé dote al matrimonio aunque... se adquirieron bienes y calidades
de mucha consideracion habiendo ingratitud de los tiempos y contingen-
cia del comercio reducidos a un conocido atraso después del fallecimiento
del sefior Conde, mi marido, se formé concurso de acreedores que aiin
penden y estoy firmemente persuadida que los bienes, muebles y raices
que dejo no pueden cubrir los réditos pasivos que contrajo y por tanto
declaro que en el concurso no tengo accion”.

Y mis adelante agrega:

...que es su voluntad dejar de regalo a sus cuatro nietas (bijas de Simon),
Mariana, Mercedes, Maria Josefa y Petronila, la cantidad de 500 pesos
para que se distribuya entre las cuatro... y tengan este SOCOITo ya que 1o
puede hacerle mayor demostracion...”.

52. AGN, Lima, Coleccién Moreyra, 1455.
53. AGN, Lima, A. de Zalazar, 1822, 38-50.
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Suponemos que la independencia quebré las posibilidades que
tenia esta clase de concentrar la riqueza para continuar con los
negocios y mds tarde incursionar en el proceso productivo. Sin
embargo, las expectativas de linaje encontraron mejor expresién en su
hijo, Juan Bautista, quien, si bien no fue el sucesor del Condado de
Premio Real, que correspondié a Simén y a su descendencia femenina,
recibié el condado de San Antonio de Vista Alegre, heredado de su
tia Josefa Sugasti Ortiz de Foronda, quien a su vez lo habia heredado
de su difunto marido, el Conde de San Antonio de Vista Alegre™. Las
relaciones de parentesco que le vinieron al casarse con Narcisa Arias
de Saavedra en 1826 lo mantuvieron estrechamente vinculado con el
antiguo régimen.

Los tiempos republicanos obligaron a un reacomodamiento de las
estrategias de esta clase social. No obstante, sus vinculaciones y
relaciones siguieron pesando en la sociedad limefia. Prueba de ello
fueron los cargos politicos que detenté el hijo de Juan Bautista, José
Antonio de Lavalle Arias de Saavedra, el célebre diplomatico peruano,
cunado del presidente Manuel Pardo, en cuya descendencia continué
la estirpe de los Lavalle hasta el presente.

54. Paul Rizo Patrén, comunicacién personal.
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Anexo XV

TASACION DE LA HACIENDA SANTA CRUZ Y LA CHACARILIA

Comprada en enfiteusis por José Antonio de Lavalle al Colegio Santo
Tomis de Aquino de la Orden de los Predicadores.

Descripcién Parcial Total
Cafiaveral 9.508
Entrada Casa hacienda 1.638
Cerca del 2do patio 749
Viviendas del Administrador 1.442
Piezas del 2do. cuarto 1.319
Oficina Molino de Aceite 3.054
Escalera vivienda 1.643
Trapiche, Bodega, casa de payla etc. 4.013
13.859 13.859
Cobres 3.280
Alfalfares : 132
Ganados 2.186
Herramientas y aperos 350
Olivares 17.341
Tapias 263
23.552 23.552
Tasacién de esclavos
hombres 7.300
mujeres 6.290
13.590 13.590
63.789

Fuente: AGN, Lima, Notarios, Justo Mendoza y Toledo, 1806, 408-759 a 770
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Anexo XVI

CASAS Y HACIENDAS PERTENECIENTES A JOSE ANTONIO DE LAVALLE

Ubicacién

Valor

Detalle

Casa de la calle
Melchor Malo

Casa grade y 3 acce-
sorias en la Plazuela
La Inquisicién y
Juan de la Coba

Casa misma plazuela
junto a Universidad

Hacienda Santa Cruz
y la Chacarilla

Chacarita Sta. Inés

58.500

15.266

17.383

63.789

20.000

Comprada en remate
publico del concurso
de Dn. A. Las Heras

Comprada a Fco. Ortiz
de Foronda en 1796.

El Convento Santa
Catalina posefa un
censo por 14.183 pesos.

Comprada para Simén,

al Colegio Santo

Tomds de la Orden
de los Predic.

Cedida por deudas de
Fco. Ortiz de Foronda

Total

174.938

Fuente: AGN, Lima, Coleccién Moreyra T. II 1455; Stgo. Maﬁel 1796, 687-439;
Justo Mendoza de Toledo 1806, 408-759; J. Aizcorbe 1797, 34-496.
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ANEXO XVII:

DINERO DE CAPELLANIAS PUESTAS A CENSO POR CUYOS
PRINCIPALES LAVALLE PAGA UN INTERES ANUAL:

Afo Institucién Principal % Anual
1774/| Hermandad Sra. de Aranzazu 6.000 5 300
1815*| a la memoria de Domingo

Lépez de Ezeiza.
1777 | Cura del Obispado de la Ciudad

de Guamanga censo sobre la casa

de Melchor Malo 4.496 3 134
1780 | Colegio de Nstra. Sra. de la Gua-

dalupe a favor de José Colmenares 4.000 6 240
1780/| La Congregacién de Seglares, Nstra
1810 | Sra. Sta. de la O, a favor de si

misma. Hipoteca a favor de la 5.640 3 170

Congregacién sobre la casa de

Melchor Malo

1782 | Congregacién San Felipe Neri 6.000 4 240
1801 | Aniversario de misa. Lavalle es

capellan.

1785 | Santa Iglesia Metropolitana a
1790 | favor de Cristébal Burgos 6.000 3 180
1788/| Iglesia de la Villa de Caiiete, Ca- 3.000 5 150
1791 | pellania pagada por el Consulado
1788 | Convento San Agustin de la Villa

de Caiiete pasado por el Consulad. 3.200 5 160

1788 | José Nuiiez, presbitero y capellin

de Francisco C. de la Serna 4.000 4 160
1788 | Capellania a favor de A. Soto
principal pasado por el Consulado 4.000 5 200
1789 | Agustina Rosa Rios y Peralta
Capellania que estaba en las
4.000 5 200

Cajas Reales y pasa a Lavalle
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Afio Institucién Principal % Anual

1789/| Convento Grande de Nstra. Sra.
1813 | de la Merced, a la memoria de

Osiaga donacién puesta a censo

sobre la casa de Lavalle y

del Conde de San Antonio, su

cuiiado. 8.000 5 400
1790 | Monasterio Santa Catalina s/una
1812 | casa de la Esq. de la Universidad 14.183 3 425
1791/| Monasterio de la Encarnacién
1807 | censo a su favor s/casa M. Malo 2.360 3 70
1790 | Fray Ambrosio de Armas
1794 | Hipoteca sobre una de sus casas. 6.000 5 300
1791 | Miguel Rodriguez y A. Lamas
1809 | Capellania de Juan S. de la Bocha 4.000 5 200
1791 | José Nufiez. Censo sobre la casa 4.000 5 160

de Melchor Malo
1792 | Jacinto Cevallos vicario del Con-

vento Juan Bautista de Cafiete 1.800 5 90
1795 | Isidro Oruro como cuidador de los

bienes de Fernindez Castro 1.359 5 68
1795 | Aniversario de Misas Marquesa de
1814 | Salinas s/casa Juan de la Coba 3.350 3 100
1796 | Aniversarios de misas sobre la

casa de Juan de la Coba, a fa-

vor de Feij6, A. Garcia y Parodi

y otros 14.266 5 713
1798 | Ignacio Benavente a favor de M.

Petronila Barreda (posiblemente

su dote) 600 6 36
1799 | Padre de la Congregacién del

Oratorio S.Felipe a favor de la

Iglesia de San Pedro y San

Pablo. 6.000 4 240




Afio Institucién Principal % Anual

1800/| El Sindico del Convento de Nstra.
1817 | Sra. de la Guadalupe a favor de
Francisco Blanco 4.000 3 120

1801/| Convento de Nuestra Sra. de Belén 4.800 5 240
1805

1801 | José de Castro Presbitero de la
Real Congregacién de S. Pedro

para la fiesta de San Joaquin 6.000 4 240
1812/| Pedro O. de Avilés a favor de la
1813 | Parroquia San Marcelo 4.000 4 160
1811/| Joaquin de Figueroa -' 4.000 5 200
1815

1814 | Nstra. Sra de las Mercedes por
la capellania que pesa sobre la
hacienda Villa a favor del convento| 10.000 4 400

Total de principales a 1817 149.054 4 6.301

* Afio hasta que se repiten los pagos de intereses.

Fuente: AGN, Lima, Sec. Notarios, F.Hermosa, 1779, 528-316; 1792, 534431,
Valenciano 1794, 42-227; Saavedra, 1801, 939-874; Espinosa, 1802, 230-208;
Munari, 1804, 449-84; M. y Toledo, 1809, 411-742; Luque, 1815, 384-854; Sta.
Cruz 1815, 399-180; Luque, 1777, 635-1068; Angulo, 1791, 52-381; Luque, 1802,
381-764; 1806, 382-649; Luque, 1780, 643-1324; 1781, 644-295; 1801, 381-377;
1804, 382-141; 1808, 382-165; Figueroa, 1782, 455-433; Martel, 1791, 684-817;
1789, 683-800; Angulo, 1799, 55-163; 1801, 73-368; Calero, 1785, 164-555; S.y
Rosas, 1788, 980-154; Hermosa 1791, 534-46; 1788/94, 980; L.de Bonilla 1788,
138-399; Angulo 1792, 52-775; Luque, 1794, 591-453; Rosas, 1788/94, 980-138/
140; Arana, 1803, 75-93; Sandoval 1789, 972-14; E.de Sicilia, 1789, 243-390; M.y
Toledo, 1806, 408-137; T. Preciado 1790, 1083-1160; Angulo 1797, 55-351; Morel,
1812, 438-239; Angulo, 1800, 73-19; 55-962; Figueroa, 1791, 464-849; 1802, 243-
475; Hermosa, 1790, 533 128; Figueroa, 1791, 464, 1797, 470-593; Malarin, 1807,
391-87; 1809, 391431; Figueroa, 1791, 464-303; Sandoval, 1792, 973-651; Martel,
1795, 687-108; Arama, 1810, 82-115; 1814, 630-301; Martel, 1796, 687-439;
Saavedra, 1799, 939-310; Arana, 1803, 75-75; Lumbreras, 1802, 589-1182; Morel
1811, 438-146; Martel, 1795, 687-210; Zalazar, 1813, 20-1679; Rosas, 1813, 629-
801; Arana, 1814, 74-252; Figueroa, 1798, 471-781; 1802, 243-653; Luque, 1800, 381-
994; 1806, 382-398; 1801, 381-1004; 1805, 382-203; 1809, 80-459; Arana, 1807, 76-425;
Cirdenas, 1812, 133-361; Mendoza y Toledo, 1814, 413-350; Rosas, 1815, 631-14.
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Anexo XVIII

CONVOCATORIA DE ACREEDORES PRESENTADA EN EL

ANO 1846 POR JUAN BAUTISTA DE LAVALLE

Valor de la deuda que vpesa sobre las fincas adjudicadas a:
Juan Bautista de Lavalle en 1816 |

Deuda sobre las casas de Melchor Malo y las de la Plazuelal
de la Inquisicién esquina con la Universidad sobre la calle
Juan de la Coba sin el censo sobre la quinta el Pacayar............
a Deducir:

Tres mil pesos de llave en que se hallaba
empenada la casa de Melchor Malo y no se
dedujo en SULMOMENLO. c..cueeisisvnsisesssissresassanssmsisess 3.000

Importe que adeudaban las tres casas antes de
su adjudicacién sobre los principales puestos a
Tzl o) S S PG DY SORRgs S 7.415

10.415

Réditos que ha de pagar entre 1816 y 1825 por
Juan Bautista a partir de la adjudicacién de las

NCAS et cessensnemensrmdvonnanaesrsiomnsnsusssusstsmt e 24.491
Réditos abonados entre 1821 y 1825 6.712

Deuda liquida en 1ditos:...cccimsmmrsssmsossienesisness 17.779
A deducir pagos hechos al Estado y a otros
acreedores hasta el 26/9/1829 27.113

Exceso satisfecho aplicable a la amortizacién
el CAPIBLL.coomernsonesnonsnnnnansiosssimamsaiiivssimmmmsirenmms -9.334

74.647

64.347

10.415

53.932

9.534

44.598
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Valor de la deuda al afio 1846 | 44598
I
Intereses devengados desde el 26/9/ de 1829 22.744 '
2 1846 al 3%6.LAE LA L L ARG SR AL |
Intereses s/10.000 pesos de la Quinta Pacayar l
al 2% en el miSMo HEMPO...vwimsmsmsiiinidsmiisnms 3.400 :
Deuda por intereses . shant paninblanatilalfiad 26.144 |
I
Deducidos otros impuestos del concurso sobre |
el principal de 30.000 pesos de la Caja de Censos |
y pagos en concepto de gastos al Estado............ 28.907 |
Diferencia 2.762 l
Sobrante que se aplica a la amortizacién del |
CAPIAL - ezomeenassrmecamars b ossad it bt et il | 2.762
l
| 41.835
Correspondiendo al Estado de la antigua Caja |
de CenSOS...ccccvvieiieeeee ettt e rae e e e e | 30.000
Quedan liquidos a favor de los acreedores |
particulares pagaderos integramente a los acree- l 11.835
dores al 27/10/1846.........couveeecerreereereesieesesesennens l
AGN, Lima, Sec. Notarios, E. Rospigliosi, 1846, pp. 35 a 61.
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Anexo XIX

VALORES QUE LAVALLE RECIBE A INTERES SOBRE SU CASA DE
MELCHOR MALO, DEVOLVIENDO EL PRINCIPAL LUEGO DE UN
PERIODO DE TIEMPO DETERMINADO:

Afo Personas Importe Interés Tiempo
1777 | Isidro Icaza 10.828 6% 1778
Condesa Vista Florida 25.000 5% 1782
Jacinto Segurola 10.000 6% 1779
1778 | M.de la Torre y Quirds 4.000 6% 1792
Luis de Santiago 6.000 6% 1779
Antonio Romero 8.480 6% 1779
1779 | Francisco Goenaga 11.130 6%
Fernando Rosas 18.079 1781
Mariano Martin 8.480 6%
1781 | Jacinto Segurola 20.000 5% 1785
1783 | Josefa de Olavide 24.000 6% 1800
1784 | Juan O. Goytia y Aguirre | 10.300 6% 1829
Vda.Fernandez Valdivieso 8.000 1785
Cdsa. de San Javier 10.600 6% 1793
1785 | Manuela de los Rios 13.000 5% 1793/
Andrea de los Rios 9.000 6% 1791
Conde de San Isidro 36.800 1785
1788 | Tomas Sheer 10.000 3% 1794
Congregacién San Felipe 4.000 5%
1789 | Congregacién San Felipe 8.936 4%
Agustin Querejazu 10.000 6% 1790
Margarita Salinas 2.000 5% 1793
1792 | Fco. del Campo 10.070 1792
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Afo Personas Importe Interés Tiempo
Juan A. Cortés 2.800 5% 1796
1797 | Juan Guisola y Larrea 8.000 5% 1796
1798 | Manuel de Azola 6.000 5%
1799 | Manuela Villapol 5.000 5% 1804
Agueda Tagle 15.000 1807
1800 | Josefa de Olavide 24.000 6%
1806 | Vte. Visquez de Ucieda 8.000
1807 | Agueda Tagle 30.000 5%
1807 | Rector del Convento
Grande Félix Carbajo 6.000 4%

Total de obligaciones
contraidas por Lavalle 383.503 pesos

En todos los casos se establece que son en moneda doble de cordoncillo, es
decir pesos fuertes.

Fuente: AGN, Lima, Notarios: T. Preciado, 1777, 1068-786-951-1068; Aizcorbe,
1778, 18-328-468; Luque, 640-286; Preciado, 1779, 1070-185; Luque, 1781, 644-
830; Figueroa, 1781, 454-31; Figueroa, 1783, 456-659; Luque, 1784, 647-186;
Preciado, 1784, 1074-576; Figueroa, 1785, 458-70; Martel, 1785, 681-503;
Palacios, 1785, 1026-492; E. de Sicilia 1788, 243-353; Martel, 1788, 683-286;
1789, 683-800; Figueroa, 1789, 462-32; Preciado, 1789, 1789-696; Figueroa,
1792, 465-581; Zalazar, 1796, 503-90; 1798, 92-93; Aizcorbe, 1799, 35-463;
Preciado, 1799, 1052-338; Figueroa, 1800, 241-418; Preciado, 1806, 1052-22;
Preciado, 1807, 1052-338; Villafuerte, 1808, 1015-17.
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Anexo XX

PRESTAMOS QUE REALIZA LAVALLE A TERCEROS POR UN
DETERMINADO PERIODO DE TIEMPO, Y PAGOS POR
TRANSACCIONES COMERCIALES

Afio Persona Importe fecha (1)
1777 | Bruno Polanco y Bracamonte 99.373 1778
Josefa Exilovengoa 2.009 1779
1778 | F. Bracamonte y B. Polanco 55.387 1779
1779 | Gregorio Pro Abogado R.Audiencia 1.050
1780 | Luis Armendaris (pagd en especies) 17.107
1781 | Juan Moreno (pagd en especies) 8.000
1783 | Bruno Fco. Pereira 8.000 1787
1784 | Juan Bautista Echandia 1.716
1786 | Fco. Ortiz de Foronda 20.000 1791
pagd con la Chacarilla Sta.Inés
Tadeo Encalada 54.322 1786
1791 | Rafael Castillo 1.000 1792
Martinez Padre e Hj. paga a través
de J. B. Gdrate (escr. de riesgo)* 8.560 1792
1792 | Juan B. Gdrate (escr. de riesgo)* 3.180
Elizalde (escr. de riesgo)* 8.520
1793 | Marqués de Zelada (escr. de riesgo)* 7.420
1799 | Juan B. Gdrate 12.200
1802 | El Consulado por el valor de 500
manglares para construccién del
puerto del Callao 2.250
1804 | Andrés Gallo 6.000
Total de Préstamos realizados 316.094
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* Estas escrituras de riesgo son otra forma de financiamiento de las operacio-
nes mercantiles similar al giro de libranza que ya fue tratado en capitulo
aparte.”

Fuente: AGN, Lima, Notarios: Preziado, 1777, 1068-1104; 1778, 1069-20-566-
562; Figueroa, 1781, 454-229; Aizcorbe 1783, 23-1921; Sandoval, 1784, 967-
1202; Figueroa, 1790, 463-1790; Martel, 1791, 684-736-809; Aizcorbe, 1792, 32-
465; F. Hermosa, 1792, 534-223; T.Preziado, 1793, 1085-515-488; Aizcorbe,
1799, 35-564; Trenes, 1804, 1050-49.

55. Para 1804, el 21 % de los préstamos estaba ain impago.
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